


 
 
 

Виолетта  Полынцова
Иная реальность, или

Власть ключей (сборник)
 
 

Текст предоставлен правообладателем
http://www.litres.ru/pages/biblio_book/?art=24613655

Полынцова В. Иная реальность, или Власть ключей: Алетейя; Санкт-
петербург; 2016

ISBN 978-5-906823-26-7
 

Аннотация
Как часто, совершая необдуманные или неправильные

поступки, путаясь в мыслях и мечтах, вы осознаете себя
глупенькими деревянными Буратино. Может, именно сейчас
наступил тот момент, когда Творец вкладывает в вашу ладонь
ключи от дверцы за «нарисованным очагом»? Надо не побояться
взять их и открыть для себя иную реальность, от которой зависит
не только ваше настоящее, но также прошлое и будущее. Под
одной обложкой вас ждет сюрприз: целых две книги психолога
и парапсихолога Виолетты Полынцовой – вам в помощь в этом
путешествии. Пользуясь ее советами, вы непременно научитесь
мирно сосуществовать с иной реальностью и даже пользоваться
ее поддержкой и помощью.
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Ключи от двери в иную реальность

 
 

Предисловие
 

В мире закрытых дверей тот, у кого есть
ключ, – король.
Из к/ф «Шерлок» (“Sherlock”)

Ключи открывают не только те двери, для
которых созданы.
Александр Дюма

В своей первой книге я постаралась научить вас видеть и
анализировать знаки и сигналы, которые посылает нам неви-
димый мир. Я описала правила, которым необходимо следо-
вать, чтобы достичь желаемых целей. Я поделилась с вами
своими наблюдениями и важной информацией, которая мог-
ла помочь вам принять правильное решение в переломные
моменты жизни. Я рассказала вам, как совершить необходи-
мые ритуалы, чтобы привлечь удачу, здоровье, деньги, лю-
бовь, благополучие. Но, не успела моя первая книга ласточ-
кой вылететь в мир, как моя жизнь и работа властно потре-
бовали продолжения. Каждый день ко мне на прием прихо-
дили самые разные люди со своими проблемами, а я каждый
раз отмечала про себя: «Вот об этом я забыла рассказать в



 
 
 

первой книге. И вот об этом надо было обязательно напи-
сать!»

В моей новой книге я постаралась собрать для вас ключи
от дверей, которые вы пока еще не видите и которые скры-
ваются от вас «в каморке, за нарисованным очагом». Мир
за этими дверями реально существует, надо только уметь
увидеть этот иной мир, а, увидев, принять его помощь. Это
нужно каждому из нас, чтобы достичь поставленных целей
и стать в жизни победителем.



 
 
 

 
Глава 1. Ключи от настоящего

 
 

В этой жизни каждому свое,
или Как выбрать свою колею

 
Всему свое время, Каждому свое: Наезднику –

стремя, Охотнику – ружье.
Леонид Фадеев

Однажды ко мне на прием пришла женщина лет пятиде-
сяти и спросила: «Вы можете сказать, почему мне жить не
хочется?» Стали разбираться.

Внешне благополучная семья: муж имеет свой бизнес,
трое взрослых детей, все получили высшее образование, дом
– «полная чаша». Моя пациентка вышла замуж сразу после
института, ни дня не работала, ухаживала за детьми, расти-
ла их и воспитывала, вела домашнее хозяйство. И что в ре-
зультате? Жизнь стала казаться ей скучной и неинтересной,
а сама она ощутила себя никчемной и ненужной. Женщи-
на заказала у меня «Матрицу Судьбы», которая показыва-
ет, зачем человек пришел в эту жизнь, что его ждет в каж-
дый предстоящий и прожитый год. И вот, что мы увидели:
оказывается, этот человек – прирожденный бизнесмен, ру-
ководитель. Получается, что не выполнила она предназна-



 
 
 

ченную ей миссию, свернула со своей дороги – вот и жить не
хочется… Благо, что возраст позволял ей внести изменения
в свою жизнь. Рассказала она мужу обо всем, что узнала от
меня. Он приобрел ей магазинчик и сказал: «Действуй!» И
к ней вернулось желание жить, работать, сознавая, что зани-
маешься делом.

Вряд ли человек обретет счастье, если не найдет себя в
этой жизни, не выберет свою «колею». Очень образно об
этом пел Владимир Семенович Высоцкий:

Сам виноват – и слезы лью,
И охаю —
Попал в чужую колею
Глубокую…
…Эй, вы, задние! Делай, как я.
Это значит – не надо за мной.
Колея эта – только моя!
Выбирайтесь своей колеей.

Позволю себе привести интересную, но довольно объем-
ную цитату из книги Бернарда Вербера «Империя ангелов»:
«Каждому свое. По мнению социолога Филиппа Пейселя,
женские характеры подчинены четырем основным тенден-
циям: 1 – матери; 2 – любовницы; 3 – воительницы; 4 – ини-
циаторши. Матери… уделяют основное внимание созданию
семьи, рождению детей и их воспитанию. Любовницы хо-
тят соблазнять и переживать потрясающие любовные исто-



 
 
 

рии. Воительницы хотят захватывать власть, выступать за ка-
кие-либо политические или другие идеалы. Инициаторши –
это женщины, повернутые в сторону искусства, духовности
или целительства. Это прекрасные музы, учительницы, док-
тора. Раньше это были весталки.

В каждом человеке эти тенденции более или менее раз-
виты. Проблема появляется тогда, когда женщина не нахо-
дит себя в основной роли, навязываемой ей обществом. Ес-
ли любовниц заставляют быть матерями, а инициаторш – во-
ительницами, то такое принуждение вызывает порой очень
сильное противодействие.

У мужчин также существует четыре основных позицио-
нирования: 1 – земледелец; 2 – кочевник; 3 – строитель; 4
– воин.

В библии есть Авель – кочевник, занимающийся стадами,
и Каин – земледелец, занимающийся жатвой. Каин убивает
Авеля, и в наказание Бог говорит: «Ты будешь скитаться по
земле». Таким образом он заставляет Каина стать кочевни-
ком, в то время как тот в основном земледелец. Он должен
делать то, для чего не предназначен. В этом и заключается
его основное страдание.

Единственное сочетание, ведущее к длительному браку,
это «мать – земледелец», поскольку оба хотят остаться на од-
ном месте как можно дольше. Все другие сочетания могут
привести к великой страсти, но с течением времени все рав-
но закончатся конфликтами.



 
 
 

Задача совершенной женщины – быть и матерью и любов-
ницей, и воительницей, и инициаторшей. Тогда можно ска-
зать, что принцесса стала королевой.

Задача совершенного мужчины – быть и земледельцем и
кочевником, и строителем и воином. И если совершенный
король встречает совершенную королеву, происходит нечто
волшебное. Есть и страсть, и длительные отношения. Только
это бывает редко…»

За семнадцать лет практики передо мной прошли сотни
поломанных судеб. И зачастую жизнь «не удается», когда че-
ловек занимается не своим делом. Нам известно немало ис-
торий публичных людей: многие известные актеры, барды,
юмористы в молодости приобретали профессию инженера,
строителя и т. п., а впоследствии находили свое предназна-
чение на сцене. Не всем так везет, и все же постарайтесь по-
нять свое предназначение, и чем раньше, тем лучше, «что-
бы не было мучительно больно»… Думаю, будет в тему упо-
мянуть, что в своеобразном рейтинге самых распространен-
ных сожалений людей на грани жизни и смерти, который со-
ставила бывшая сотрудница хосписа, на первом месте стоит
следующее: «Я сожалею, что у меня не было смелости, что-
бы жить жизнью, правильной именно для меня, а не жизнью,
которую ожидали от меня другие».

Увы, слишком поздно здесь что-то изменить. Почти
невозможно изменить человеку жизнь, когда ему восьмой
десяток лет. Всему свое время. Поэтому, как утверждает Ан-



 
 
 

дрей Макаревич:

Но верю я:
Не все еще пропало,
Пока не меркнет свет,
Пока горит свеча…

 
День рождения, или Тайны

удачного празднования
 

Мир – лестница, по ступеням которой Шел
человек…
Максимилиан Волошин

В молодости кажется, что счастье – впереди,
в старости кажется, что счастье – позади. Как
же его не пропустить? Наверное, самое лучшее –
радоваться настоящему. За настоящий момент,
друзья!
Тост

Каждый год мы празднуем собственный день рождения,
но никогда не задумываемся, сколько пригласить гостей, ко-
гда и где их собрать, сколько свечей зажечь на именинном
торте и т. д. Знаете ли вы ответы на эти вопросы? Если нет,
то примите к сведению нашу информацию, и, думаю, что ва-
ша жизнь непременно изменится к лучшему.



 
 
 

Итак, сколько гостей можно пригласить на день рожде-
нья? Есть примета, которая может магическим образом воз-
действовать на именинника, сократить ему годы жизни: не
стоит приглашать 9, 13, 18, 21, 50, 99 и 100 гостей. Это силь-
ные магические цифры, которые используются во многих
ритуалах. Если пренебречь этим предупреждением, непри-
ятности не заставят себя ждать.

Какие даты не стоит отмечать? Мужчинам не рекоменду-
ется отмечать 40 лет; женщинам – 53 года; детям – 13 лет.
Если не верите, у вас есть возможность проверить это на се-
бе. Мне довелось это сделать. Мое 13-летие мы дружно от-
метили всей семьей, с подарками и поздравлениями. Через
7 дней умер мой любимый дедушка. Только повзрослев, я
поняла, что мои родные не учли коварность этой даты.

Указанные мною даты считаются переломными. В это вре-
мя закладывается обновленная программа жизни человека
на следующие годы, а организм перестраивается на новый
ритм. Чтобы «не сглазить» положительную программу мно-
гочисленным присутствием гостей и бурными эмоциональ-
ными поздравлениями, нежелательно праздновать указан-
ные годы.

О том, что на день рожденья не дарят четное количество
цветов, наверное, знают многие. Как это объяснить? Очень
просто: парное количество цветов – это пожелание усопше-
му прибыли в ином мире; непарное – пожелание процвета-
ния, богатства, здоровья в этой жизни.



 
 
 

Вам, наверное, не придет в голову праздновать день рож-
дения в помещении, где накануне кто-то умер или отмеча-
ли поминки. Ваше сердце подскажет, что не стоит этого де-
лать. Кроме того, не положено отмечать день рожденья, если
накануне умер кто-то из близких и сорок дней еще не про-
шло. Считается, что душа усопшего еще сорок дней навеща-
ет родных и дом. Вы же не хотите, чтобы среди ваших гостей
оказалась и она – душа ушедшего? Ведь, как говорил Алек-
сандр Блок: «Живое всегда враждебно умирающему».

Перед днем рождения многие задумываются о том, как
складывается их жизнь? Если вы чем-то недовольны, реко-
мендую вам прекрасный заговор от невезения: «Выходил я,
раб Божий (имя), под синее небо, под красное солнце, под
светлый месяц, под часты звезды. И запирал я (имя) небо, и
землю, и красные звезды тремя замками и тремя ключами от
колдуна и волшебника. Берите летящие птицы горсть зем-
лицы, берите звери к грядущему двери. Тьфу, тьфу, тьфу».
Повторите 3 раза. Просто поверьте в него и ради собствен-
ного благополучия почитайте. Со временем вы почувствуете
благоприятные перемены.

Многие в курсе того, что день рожденья заранее не от-
мечают (вдруг человек не доживет до конкретной даты). Но
если праздник выпадает на будни, его со спокойной душой
переносят отмечать позже, на выходные. По ведовским за-
конам, это делать не положено. Ангел-хранитель человека
и души его усопших родственников приходят к именинни-



 
 
 

ку именно в день его рожденья. Им не понятны все вынуж-
денные переносы во времени, они пунктуальны. Именно в
день рожденья, когда человеку желают здоровья, удачи, люб-
ви, ангелы и души близких прислушиваются к пожеланиям
и постараются все исполнить. Именинник и сам может по-
просить Всевышнего исполнить свое сокровенное желание
(существует много ритуалов, приуроченных именно ко дню
рождения), только надо знать, что вы хотите. «Если не зна-
ешь, чего хочешь, умрешь в куче того, чего не хотел». Херу-
вимы могут обидеться, если человек не даст им задания ис-
полнить его желание, ведь это их работа. Иначе получается
так: не просит, значит, не доверяет им, и весь следующий год
может быть неудачным.

Если вы одиноки и ищете свою «половинку», позовите в
свой день рожденья любовь. Для этого девять раз произне-
сите в форточку:

Любовь моя,
иди ко мне,
к моему дворцу,
к моему крыльцу,
к моему порогу по моим следкам.
Я тебя никому не отдам.
Любовь!
Сама дорогу найдешь,
ко мне попадешь,
все преграды минуешь,



 
 
 

меня поцелуешь.
Слово, замок, язык. Аминь.

Поверье гласит, что, когда человек родится, на небе зажи-
гается новая звезда, чтобы освещать ему путь. Звезда – это
символ души человека, надежда и сила, ведущие за собой.
Это Ангел-хранитель, оберегающий от несчастий, дающий
силы к жизни и исполняющий заветные желания. На земле
символом путеводной звезды является пламя свечи. Именно
с этим преданием связан обычай зажигать на день рождения
свечи и гасить их, загадывая желание, своим дыханием. Све-
чи, расположенные по кругу, создают «кольцо силы» и на-
деляют энергией, необходимой для выполнения желания. В
день рождения зажигают нечетное количество свечей. Нико-
гда не используйте для этой цели черные свечи – их предна-
значение чисто магическое. Если зажечь черные свечи ради
экстравагантности, они могут притянуть в дом беду.

О подарках. В день рожденья, когда человек энергетиче-
ски открыт, настроен на радушный прием гостей и подарков,
на него легко навести негатив, поэтому подарки лучше не
брать в руки, пусть гости кладут их на столик или тумбочку.
Если гость вручит вам заговоренный предмет, стоит лишь
прикоснуться к нему, как разрушительная информация нач-
нет действовать. В случае, если невозможно предложить по-
ложить подарок, не взяв его в руки, мысленно перекрестите
предмет и мысленно скажите: «Хочу взять подарок, а заклад



 
 
 

пусть остается у хозяина». Даже позже, после того, как все
гости разойдутся, а вы, рассматривая подарки, почувствуете
какие-то сомнения в искренности дарящего, можно посту-
пить так:

возьмите в правую руку (если вы правша) крупную по-
варенную соль и обведите по часовой стрелке подаренный
предмет, приговаривая «Отче наш» 3 раза. Соль выбросите
в унитаз со словами: «Иди туда, откуда пришло». Теперь по-
дарком можно пользоваться.

Разные родятся люди на свете…
Святые и разбойники, простаки и жулики …
Одного человека за золотые горы не подобьешь
на нехорошее дело,
а другой за калачи пойдет в палачи…

Сергей Клычков

Считается, что подаренные моющие средства: шампуни,
мыло, бальзамы – приносят тоску и слезы; часы – разлуку;
ножи и металлические колющие предметы – ссоры и кон-
фликты; желтые цветы – расставания; платки – измены и
предательство. Принимая такие подарки, нужно взамен дать
нечетное количество монет, как бы символически покупая
подарок.

Многие мои пациенты и читатели спрашивают, можно ли
дарить часы? Астрологическое время курирует Сатурн. Эта



 
 
 

планета уважает точность, поэтому и не рекомендуется за-
ранее поздравлять новорожденного. Часы могут продлить
жизнь имениннику, но, по древнему поверью, если вы пода-
рите ему часы, то будете жить с этим человеком на рассто-
янии. Приветствуется дарить часы, когда человеку исполня-
ется 29, 43, 58. Эти даты считаются возрастными рубежами
и соответствуют одному циклу, полутора и двум циклам Са-
турна, поэтому часы станут лучшим подарком именно в эти
даты.

Говорят, что посуда бьется – к счастью. Но только не в
день рожденья! Если разбилась посуда, пролилась вода, рас-
сыпалась соль, – наверняка, кто-то из гостей принес с собой
негатив. Проводив их за порог, приберитесь и вынесите весь
мусор (несмотря на время суток), с ним уйдет негативная
информация.

Информация никогда не бывает бесполезной, если ею во-
время воспользоваться. По словам Александра Блока, «глав-
ное – не терять крыльев (присутствия духа)».

Пусть каждый ваш день рожденья принесет вам радость
и будет ярким!

Бывают и годы короче мгновенья,
Но есть и мгновенья длиннее веков!

Игорь Северянин



 
 
 

 
Взаимная любовь с деньгами, или
Как снять шелуху методом Пауэра

 
Dives est, cui sapiens est —
Кто мудр, тот и богат.

Крылатое выражение

Деньги для людей умных составляют средство,
для глупцов – цель.
Адриан Декурсель

Думаю, не раз вам доводилось услышать или говорить са-
мим: «Он любит деньги!» А задумывались ли вы, что такое
деньги? Мало кто на этот вопрос ответит: «Да! Это финансо-
вая энергия». Но можно ли любить энергию? Энергию мож-
но получать, притягивать. Можно стать звеном этой энергии,
то есть пропускать через себя: принимать, отдавать. Однако,
чтобы энергия поступала к вам, надо устранить ограничива-
ющие ваш ум представления о деньгах.

Большинство людей обычно говорят: «Деньги – это ко-
рень зла». Вы же думайте: «Деньги – это средство для до-
стижения цели … (придумайте свою цель)». Дело в том, что
деньги – это нейтральная энергия. И только ваше сознание
наделяет их силой. Примите себе за установку: «Мой выбор
– наделить мои деньги исцеляющей и преобразующей меня
и мир силой».



 
 
 

Люди говорят: «Деньги бездуховны». А вы трансформи-
руйте по-своему: «Деньги позволяют мне проявить мои ду-
ховные образы и идеи».

Люди думают: «Деньги развратят меня». А вы отвечай-
те: «Мне нужно духовно развиваться, духовно расти, чтобы
взять на себя ответственность иметь деньги и работать с ни-
ми сознательно».

Люди утверждают: «Решение денежных вопросов достав-
ляет неудобства и отнимает время». А вы в ответ: «Зани-
маясь своими деньгами, я сознательно направляю их силу и
энергию. И я беру на себя ответственность за эту энергию».

Люди думают: «Другие не будут любить меня, если у ме-
ня будет много денег». А вы: «У каждого есть возможность
улучшить свое благосостояние. Меня не испугают те, кто
еще не утвердился в жизни».

Люди рассуждают: «Я потеряю всех своих друзей, когда
стану миллионером». А вот здесь придумайте сами свою
трансформацию…

Люди утверждают: «Будем честными и реалистичными:
я  не способен заработать столько денег, сколько я хочу».
А вы трансформируйте: «Я успешно изменил другие сферы
моей жизни и так же успешно изменю и эту часть».

Люди думают: «Чтобы заработать деньги, я должен бо-
роться». А вы думайте: «У меня могут появиться деньги без
особых усилий с моей стороны».

Люди говорят: «В мире имеется ограниченное количество



 
 
 

денег и его не хватит для всех страждущих. Если у меня бу-
дут деньги, это значит, что их не будет у кого-то другого». А
вы трансформируйте: «Количество денег в мире определя-
ется энергией, необходимой для создания ценностей. Я ис-
пользую свою энергию для создания финансового благосо-
стояния, в качестве акта любви к себе и, может быть, даже в
качестве примера для других. Я хочу помочь себе и другим».

Люди рассуждают: «Если я заработаю много денег, это вы-
ведет меня из равновесия, будет преследовать и мучить ме-
ня». А вы в ответ: «Я сбалансирую свое материальное бла-
госостояние и благополучие во всех остальных сферах моей
жизни».

Люди утверждают: «Я не верю, что могу мудро распо-
рядиться деньгами». А вы утверждайте: «У меня свое соб-
ственное понятие о мудрости. И я мудро использую свои
деньги».

Люди рассуждают: «Деньги достались мне слишком лег-
ко – по наследству, и я не чувствую, что достоин их». А вы
отвечайте: «Я принимаю этот данный мне жизнью дар и ис-
пользую его на благо себе и другим».

Люди думают: «Мой супруг зарабатывает деньги, и я чув-
ствую, что не вправе тратить их». А вы трансформируйте:
«Я вкладываю свою энергию в создание благополучия в дру-
гих сферах наших взаимоотношений, и мы беспрепятствен-
но обмениваемся плодами нашего совместного созидатель-
ного труда».



 
 
 

Люди утверждают: «Работа ради заработка требует, что-
бы я подчинил этому духовные и творческие аспекты своей
жизни». А вы с радостью: «Я превращаю зарабатывание де-
нег в творческий и духовный процесс».

Люди думают: «Деньги не решат все мои проблемы». А
вы с улыбкой рассуждайте: «У меня будет одной проблемой
меньше!»

Итак, мы рассмотрели метод Эн Пауэра «Снятие шелу-
хи», с помощью которого человек может сам себя запрограм-
мировать на финансовый успех, стоит только изменить свое
отношение к финансовой энергии. Это похоже на компью-
терное программирование и перепрограммирование по соб-
ственному желанию. Вы никогда не пробовали сказать себе:
«Хочу проснуться в 7 часов утра ровно, без будильника!» И
вы на самом деле можете проснуться именно в это время.
Попробуйте! У многих это получается с первого раза. Так и
с деньгами! Просто сделайте «перезагрузку» в системе сво-
их ценностей, ведь «существует единственный способ, чтобы
все изменилось, – измениться… самому» (Джим Рон). Дер-
зайте, и все получится!



 
 
 

 
Деньги к деньгам, или Как

словить и удержать ежа
 

Деньгами надо управлять, а не служить им.
Луций Анней Сенека

Берегите пенсы, а уж фунты сами себя
сберегут,  – эта пословица так же справедлива
для формирования личности, как и для накопления
капитала.
Джордж Бернард Шоу

Всем известно, что счастье не в деньгах, а в их количестве.
И всем хочется, чтобы денег было столько, чтобы не думать
о них, ведь, как говорят, богат не тот, у кого много денег, а
тот, кому их хватает! Эта мечта стара, как мир, но в нашей
власти осуществить ее. Только надо знать, как это сделать.

Если вы желаете жить в достатке, обратите свое внимание
на комнатные растения. Именно они собирают всю «грязь»,
которую мы приносим в дом. Растения очищают не только
воздух, но и энергетику квартиры. Если вы заметили, что вам
не хватает денег, внимательно осмотрите все цветы в доме.
Понурые, вялые, чахнущие растения – верный признак того,
что вы можете оказаться за чертой бедности. У ваших «зеле-
ных спасателей» закончились «предохранители», и они ста-
ли гибнуть, возвращая вам ту самую негативную «антиде-



 
 
 

нежную» энергию. Срочно вынесите их на помойку, избавь-
тесь от них. И обязательно обзаведитесь новыми цветами,
лучше всего с крупными листьями. Постарайтесь тщательно
ухаживать за ними, и ваши финансовые дела постепенно на-
ладятся.

«Деньги ведь что еж, которого легко словить, но непросто
удержать», – очень верное замечание Клавдия Элиана, так
чтобы деньги дома не переводились, примите во внимание
несколько правил и советов.

Деньги не придут к вам, если вы их не уважаете и считаете
простыми бумажками, тем самым вы отталкиваете от себя
их энергетику. Не хвалитесь своим достатком, но и не при-
бедняйтесь, постоянно повторяя: «У меня нет денег», иначе
так и случится. Не будьте халявщиком по жизни – платите
там, где надо платить. Те, кто тратит чужое, никогда не будут
иметь достатка. Также деньги не задержатся у тех, кто посто-
янно их просит и считает чужое состояние или просто бес-
цельно копит их. На эту тему есть остроумное высказывание
Эдгара Кайзера: «Деньги подобны навозу: собери их в одном
месте, и они дурно запахнут. Разбросай их по всей земле, и
они дадут хороший урожай». Деньги легко убегают и от тех,
кто обогащается без труда, кто играет в азартные игры.

Не забывайте, что деньги идут к деньгам (их притягивает
денежный эгрегор), поэтому никогда не тратьте все до копей-
ки. Не разбрасывайте мелочь по столам и тумбочкам, иначе
деньги не будут водиться в вашем доме. Никогда после за-



 
 
 

хода солнца не выносите из дома мусор, не давайте в долг и
не принимайте деньги от должников, а также не приносите
в дом новые вещи. А вообще «золотое» правило: в долг не
брать, в долг не давать и в долг ничего не делать.

И вот еще несколько правил. При получении сдачи в мага-
зинах про себя приговаривайте: «В наш кошель ваша деньга,
ваша казна – моя казна. Аминь».

Покупайте по четвергам и держите у себя дома в вазе три
красные гвоздики.

Замешивая тесто для пирогов, читайте следующее: «Дай,
Господи, спорины, в деньгах, злате, серебре. Во имя Отца и
Сына и Святого Духа. Аминь».

У многих народов существуют сказки о неразменных
деньгах. Наши предки знали много, и мудрость свою они пе-
редавали потомкам. Что ж, эти сказки недалеки от истины!
В самом деле, есть ритуалы, заряжающие купюры, которые
впоследствии хранят в кошельке, но не тратят.

Известно, что купюры равного достоинства усиливают
энергетику друг друга, отсюда следует, что несколько «нераз-
менных» купюр будут притягивать деньги сильнее, чем одна.
Количество таких купюр должно быть кратным десяти: 10,
20 и т. д. Есть один очень значительный момент: в пределах
от 40 до 80 купюр энергия денег меняет полярность. Пачка
от 20 до 40 купюр, имеет положительный заряд, от 40 до 80
– отрицательный, от 80 до 100 – опять положительный. При
получении любой относительно крупной суммы денег (зар-



 
 
 

платы, пенсии, ссуды и т. д.) отложите небольшую заначку в
угол дома с учетом количества, которое имеет положитель-
ный заряд. Но для начала подержите их в руках, представ-
ляя, что купюр становится все больше и больше. Отныне от-
ложенные деньги для вас – НЗ (неприкосновенный запас),
постарайтесь не тратить их какое-то время – пусть прижи-
вутся.

Чтобы обезопасить свои отложенные деньги, заговорите
одну купюру: «Вора пристыди, мой клад найди. Верни мои
золотые, серебряные и медные, мои с трудом добытые, кро-
вью и потом политые, злодея накажи, деньги в дом наворо-
жи». Это на случай, чтобы ваши деньги не брали без спросу:
дети-подростки или пьющий муж. Взяв такие заговоренные
деньги, человек будет постоянно мучиться угрызениями со-
вести и, в конце концов, сам может рассказать о своем по-
ступке. И если такое случится, не ругайте вора, не стыдите,
а искренне от всего сердца простите. Задача заговоренной
купюры будет выполнена.

Для обретения достатка наши предки пользовались и та-
ким ритуалом: брали черную кошку, заворачивали ее в про-
стыню, как младенца, и, взяв с собой крест, в полночь шли в
баню. В бане, как они считали, водится нечистая сила. Ей-то
и говорили: «На тебе ребенка, дай мне беспереводной цел-
ковый!» Сказав так, бросали кошку в баню, а сами быстро
убегали из нее. А на улице крестом очерчивали вокруг себя
три круга, крест оставляли в середине и говорили: «Чур!».



 
 
 

Древние считали, что после этого деньги сами пойдут в руки.
Как это можно выполнить в наши дни в мегаполисе, сложно
представить.

Еще одно правило, я думаю, вы сами извлечете из моего
следующего рассказа.

Помню в далеком детстве, когда мой дед Алексей возвра-
щался из магазина, он говорил бабушке: «Вот взял кефир,
хлеб, колбасу». Меня забавляло это слово «взял», и я как-то
спросила его: «Почему ты говоришь «взял», а не «купил»?
И тогда дедушка рассказал мне такую историю.

В роду у нас были очень известные в те времена купцы и
имели они свой большой двухэтажный дом. На первом эта-
же располагалась торговая лавка, а на втором – проживала
вся многочисленная семья моего прапрадеда Павла Черных
(девичья фамилия мамы). И пользовался мой прапрадед ку-
печеской магией, и к деньгам у него было отношение осо-
бое – уважительное. Купцов в то время было немало, и каж-
дый из них был заинтересован, чтобы именно его товар рас-
купался быстрее, чем у других. Начинался новый день, при-
ходил первый покупатель и расплачивался крупной купю-
рой… А поскольку купец зачастую сам стоял за прилавком,
он, взяв эту денежку, незаметно целовал ее и обмахивал ею
весь остальной товар, чтобы он так же быстро и за хорошую
стоимость «ушел» с прилавка, чтобы и его обменяли на та-
кие же крупные купюры. Бывало, что расплачивались мело-
чью, тогда самую мелкую копеечку незаметно бросали под



 
 
 

прилавок с правой стороны. Монетка, как магнитик, начина-
ла притягивать себе подобных. Брали деньги исключительно
левой рукой, а отдавали – правой. Есть по этому поводу при-
сказка: «Левая рука зачесалась – к деньгам, правая – здоро-
ваться». Вот в те времена и говорили: не «покупаю», а «бе-
ру». И по поводу денег: не «плачу», а «даю». Произнесите
слово «плачу» с ударением на первом слоге, и вам все станет
ясно: по принуждению, но «плачу», будто бы сам товар вам
и не нужен, и вы его берете со слезами…

С тех самых пор мой дед Алексей Черных хорошо усво-
ил правила своего отца да деда и привык говорить «взял».
Этому он и меня научил. И как следование правилам пред-
ков можно и сейчас услышать от многих в разговоре замену
«купил» словом «взял»: «Я взял машину» или «Я взял квар-
тиру».

Будучи в Африке, я не раз замечала, что каждый торго-
вец, получив купюру, радостно целует ее, прикоснувшись ею
к губам, затем приложив ее ко лбу, а потом уже к сердцу, и
тоже обмахивают ею товар. (Законы денежной магии извест-
ны по всему миру!) Любопытно, что там торговцы радуются
деньгам так, будто это самые долгожданные гости. Сравните,
с каким зачастую унылым выражением лица, нехотя берут
деньги наши продавцы, а позже удивляются, почему у них
выручка меньше, чем у более радостных и энергичных сосе-
дей.

Вы спросите: «А что изменится, если впредь я буду гово-



 
 
 

рить не «купил», а «взял»? Не «плачу», а «даю»? Помните,
что «в начале было слово»? За словами изменятся и ваши
мысли. И давать деньги, не сожалея об этом, вы будете за хо-
роший товар, который пойдет вам во благо. «И да не оску-
деет рука дающего!» Опять же, обратите внимание, «дающе-
го», а не «платящего»! Однако если вы будете только брать и
ничего не давать взамен, то Вселенная заберет у вас вдвойне
– и не только деньги, но и здоровье, а иногда и саму жизнь.

Сейчас многие в целях экономии скупают в супермарке-
тах товар с пометкой «со скидкой». И не задумываются о
том, что, покупая «со скидкой», вы заявляете Вселенной, что
не в состоянии приобрести хороший товар без скидок.

В моей практике был такой случай. Один мой пациент Ви-
талий ежегодно под Новый год заказывал новогодний пан-
такль на финансы, и, вероятно, дела у него шли неплохо, ес-
ли так происходило на протяжении 7–8 лет. Как-то раз Ви-
талий не пришел, а я не стала ему напоминать и предлагать
очередной пантакль: зачем, ведь человек сам должен захо-
теть улучшить свою жизнь. Но на следующий год Виталий
вновь пришел и рассказал мне такую историю: «В прошлом
году я не пришел к вам за пантаклем, потому что увидел объ-
явление в газете «Оракул», в котором в связи с празднова-
нием юбилея каким-то магическим салоном предлагался та-
лисман на притяжение денег «со скидкой». Заказал, опла-
тил, по почте получил. Положил в кошелек, так и носил его
с собой в надежде, что он принесет прибыль.



 
 
 

Был у меня дом в деревне, и как-то приехали ко мне ту-
да гости, посидели, собрались уезжать и попросили подвезти
их до электрички. Я и поехал – всего 10 минут до станции –
сумку с документами оставил в доме, забыл. Ну, думаю, тут
недалеко, обернусь быстро. Возвращаюсь, а мой дом-то уже
догорает. Пожар, возникший в мое отсутствие, моментально
спалил все строение, в огне сгорела и сумка с кошельком, в
котором был «денежный талисман». Тут я и подумал: «Вот
оно „со скидкой“ как вышло». Случилось все это 11 сентяб-
ря, а страховка на дом закончилась 10, а 12 я ждал агента по
страхованию, о котором и говорить теперь было нечего!»

Закончив рассказ, Виталий вздохнул, осознавая непопра-
вимость всей ситуации, и заказал новогодний пантакль, ска-
зав на прощанье: «Теперь со скидками ничего брать не ста-
ну».

«Жалок по-настоящему тот, кто ищет себе дешевой жиз-
ни», – правильно заметил Дэвид Стар Джордан.

Попробуйте применить изложенное на практике. Если по-
прежнему станете думать, что должны платить – придет-
ся расплачиваться всю оставшуюся жизнь. А привыкнете к
мысли, что именно вы способны брать – станете брать спо-
койно и достойно. И Вселенная даст вам столько денег, что-
бы хватило на все: на еду, одежду, учебу, путешествия. Про-
верьте: это работает!



 
 
 

 
Профессиональная лестница, или

Кто есть кто в мире биоэнергетики
 

Как мы часто говорим: «У меня дурное
предчувствие» или: «Я чувствовал, что все будет
в порядке»! Мы все обладаем экстрасенсорикой, но
вот умело использовать её способен не каждый,
тут требуется тренировка, так же, как и при игре
на пианино.
Олег Кашин

Гениальность – это 1 процент вдохновения и 99
процентов труда.
Томас Эдисон

За последние двадцать лет в прессе, в телепередачах, в об-
щении со знакомыми вы часто встречаетесь со словами ясно-
видящая, космоэнергет, биоэнергет (биоэнергетик), экстра-
сенс и им подобными. Но понятен ли вам их смысл? Давайте
разберемся!

Академику В. И. Вернадскому принадлежит учение о но-
осфере (в переводе с греческого «ноосфера», nous – означа-
ет «разум»), центральной темой которого является единство
биосферы и человечества. Главным и определяющим аспек-
том ноосферы, способным произвести все изменения в био-
сфере, Вернадский считал именно Разум, то есть совокуп-
ность множества интеллектуальных процессов и разумную



 
 
 

человеческую деятельность. Вернадский предположил, что в
каждом «живом веществе» на уровне с энергией существу-
ет некоторое биологическое информационное поле, которое
может быть доступно человеку, в связи с этим любая мысль
может быть доступна для всего земного сообщества.



 
 
 

Академик В. И. Вернадский – родоначальник учения о но-



 
 
 

осфере

Говоря современным языком, ноосфера – это как бы
внешний носитель, на который записывается вся информа-
ция о прошлом и будущем. Давным-давно, еще до Рождества
Христова, большинство людей были подключены к этому
единому энергоинформационному полю, и интуиция (ше-
стое чувство) подсказывала им нужную информацию, куда
идти и что делать. Но с течением времени к ее «голосу» пе-
рестали прислушиваться, и он стал ослабевать, а у большин-
ства людей и совсем исчез. Сильным, этот «голос» интуиции
оставался в поколениях знахарей и ведунов. Уже с детства
эти люди могли предсказывать будущее, лечить. Именно их
в средние века сжигали на кострах инквизиции. А в зато-
нувшей Атлантиде практически весь народ владел знания-
ми, только крупицы которых дошли до нас. Конечно, вся ин-
формация сохранена в энергоинформационном поле Земли,
но настоящий доступ к ней есть у считанных единиц людей.
Однако и в материальном мире сохранились тайные знания в
виде молитв, каббалистических и эзотерических книг. Каж-
дый народ оберегал свои сокровенные знания и держал их в
секрете. Такого рода тайные знания не разбазаривались на-
право и налево. Зато наше время потонуло в обилии магиче-
ской и эзотерической литературы на прилавках книжных ма-
газинов, что чревато непредсказуемыми и опасными послед-
ствиями, если эти знания попадут в руки душевнобольному,



 
 
 

неуравновешенному человеку. Он, не осознавая, может со-
творить зло окружающим, не подозревая, что обратный удар
одновременно получает и заказчик (например, порчи), и маг.
В последнее время энергоинформационное поле работает в
ускоренном режиме, и ответ приходит незамедлительно.

Однако все-таки существуют люди подготовленные, обла-
дающие знаниями и доступами подключения к информаци-
онному полю Земли. Они подразделяются на блоки, как в
школе, – классы, в институте – курсы, в биоэнергетике – сту-
пени лестницы. 10 блок – суггестолог; 9 блок – биолокатор;
8 блок – биосенсор; 7 блок – биотерапевт; 6 блок – телепат,
контактант; 5 блок – экстрасенс, лозоходец; 4 блок – черный
колдун, ведьма; 3 блок – белый колдун, знахарь, целитель;
2 блок – жрец вуду, адепт, маг, шаман; 1 блок – биоэнерге-
тик, травник, хиромант.

Таким образом, если вам вдруг встретится в объявлении
фраза, что прием ведет биоэнергетик-суггестолог, то это бу-
дет означать несусветную чушь: «Прием ведет первокласс-
ник – десятиклассник». Заметьте, кстати, что ясновидящая
не отмечена ни в одном блоке.

Теперь давайте рассмотрим, кто и чем занимается.
Хиромант – человек, использующий самый древний спо-

соб предсказаний – чтение будущего по линиям ладони.
Также предсказания осуществляются на картах, на кофей-
ной гуще, зеркалах. Все цыгане в той или иной мере владе-
ют хиромантией. Хиромант не вторгается в вашу жизнь, но



 
 
 

рассказывает вам, что было, что есть, что будет.
Травник – человек, применяющий для лечения знания и

опыт, связанные с травами и растениями. В старину во всех
деревнях находились женщины, которые прекрасно разби-
рались в травах, к ним и обращались в случае болезни. Зна-
ния о травах передавались по наследству. В наши дни хоро-
шие травники – большая редкость. Причин этому несколь-
ко. Во-первых, мало кто хранит знания предков; во-вторых,
испорченная экология не дает возможности заготовить каче-
ственное сырье; в-третьих, травы собираются не как раньше:
в определенные дни и часы, молча, без разговоров, а апте-
карские травы не обладают должной эффективностью.

Биоэнергетик  занимается получением (снятием) ин-
формации с помощью маятника или рамки. Они энергич-
ны, самолюбивы, любят повышать свой уровень знаний. Био-
энергетики считают себя великими профессионалами в счи-
тывании информации, достоверность которой предстоит вы-
яснить вам самим с течением времени.

Шаманы – с них начинается второй блок. Они работа-
ют в трансовом состоянии, не пренебрегают наркотически-
ми средствами и алкоголем. Общаются с духами, иногда с
духами умерших; в своей работе используют бубны и пение.
На ранних стадиях заболеваний могут оказать очень эффек-
тивную помощь.

Маги, адепты, жрицы вуду – вторая, третья, четвертая
ступени второго блока. Диагностику проводят руками, поль-



 
 
 

зуются маятником. Иногда принимают удары на себя, что
приводит к болезни или смерти самого мага. За свою работу
с сильным негативом могут взять достойную плату. Владея
сильными заклинаниями, ритуалами, оказывают существен-
ную помощь. Настоящих магов считанные единицы, но, ес-
ли вам требуется поддержка, Вселенная выведет вас на того,
кто действительно вам необходим.

Я привела вам основные направления профессиональной
лестницы, то, что чаще всего вы можете встретить в объяв-
лениях. И в заключение – о ведовстве.

Ведуньи могут быть «Альфами», находящимися на верх-
ней ступеньке в социуме, которые ведут людей за собой, на-
правляют их в сторону эволюции, помогают в трудные мо-
менты жизни. А могут быть «Омегами», которые просто
плывут по течению, владея родовыми знаниями, интуици-
ей, но не пользуются ни тем, ни другим или же применя-
ют их во вред людям, и себе в том числе. Неприкаянные по
жизни, «Омеги» склонны к употреблению алкоголя. Между
«Альфами» и «Омегами», как вы понимаете, огромная раз-
ница. Первые являются хозяйками своей судьбы, могут кон-
тролировать свою силу и управлять ею. Вторые – попадают
в трудные ситуации, болеют, страдают, могут сглазить и се-
бя, и других. Не находя другого применения, их собственная
нереализованная сила действует разрушительно.

В телепередаче «Интуиция» аудитории был задан вопрос:
«Кто опаснее: родовые ведьмы или ученые ведьмы?»



 
 
 

Поясняю. Родовые ведьмы – это те, кому переданы зна-
ния, переходящие от поколения к поколению, или те, кто по-
чувствовали свою силу через много поколений, но от свое-
го рода. Ученые ведьмы – это те, которые прослушали ряд
семинаров и решили использовать полученные знания, не
задумываясь о последствиях. Так вот, ответ на вопрос та-
кой: ученые ведьмы опаснее. Дело в том, что родовая ведь-
ма может как навести порчу, так и снять ее, как провести
какой-либо ритуал, так и отменить его. Ученой ведьме, воз-
можно, удастся навести порчу, но вот все вернуть на свои
места она будет не в силах.

Желаю вам встретить своего специалиста, с которым вы
совпадете энергетическими вибрациями, и вам будет прият-
но вместе с ним сотрудничать и менять вашу жизнь к луч-
шему. Только тогда ваши желания исполнятся, ведь, как го-
ворил Лао Цзы: «Человек тогда лишь достигает личной гар-
монии, когда принимает природу и неизбежность».

 
Пожалейте своего начальника,

или Как стать главным
 

Людьми нас делает не ум,
Людьми нас делает человечность.

Пьер Тейяр де Шарден

Работа составляет очень большую часть нашей жизни. От



 
 
 

того, как она протекает, какой климат вокруг нас на служ-
бе, зависит и наше настроение, и мысли, и поступки. Имен-
но поэтому довольно часто ко мне обращаются с проблемой
конфликтов с руководителем. Думаю, что мало кого мино-
вала чаша сия. Но как же действовать в такой ситуации?

В молодости и мне приходилось сталкиваться с руководи-
телями, которые порой просто измывались над своими под-
чиненными, упиваясь собственной властью. Помню, будучи
молодым специалистом я работала в отделе, в коллективе
которого было около 20 женщин от 20 до 55 лет. Руково-
дил отделом мужчина – Владимир Калинин. Он по очереди
приглашал сотрудниц к себе в кабинет «на ковер» и, изво-
дя придирками, каждую доводил до слез. Как ни странно, со
мной единственной этот фокус у него не проходил, и это его
очень расстраивало. В ответ на его замечания я улыбалась,
соглашалась с его мнением, а порой просто смеялась над тем,
как несущественно выглядели замечания. Как-то раз Кали-
нин даже возмущенно воскликнул: «Ну, когда же вы распла-
четесь?!» В ответ он услышал от меня: «Не дождетесь!»

По истечении срока работы молодого специалиста я ре-
шила перейти на другую работу. Мой руководитель при-
нялся уговаривать меня остаться, даже предлагал повысить
оклад. В его взгляде чувствовалось уважение. Но я уже при-
няла решение. Расстались мы на очень хорошей ноте, дру-
желюбно.

Анализируя свое поведение, я понимаю: осознанно или



 
 
 

интуитивно я выбрала верную линию поведения с начальни-
ком. Нельзя идти на поводу у морального садиста и испол-
нять его желания: во что бы то ни стало довести до слез со-
трудниц-женщин. Советую вам в подобной ситуации «в одно
ухо впускать, в другое выпускать», не принимать всем серд-
цем замечания или даже оскорбления. Ощутите себя в этот
момент пустотой, бесплотной материей, и тогда энергетиче-
ские удары пройдут сквозь вас, растворившись в простран-
стве. В результате вы сохраните спокойствие, свои нервы, а
значит, избавите себя от лишних болезней (которые в боль-
шинстве своем – «от нервов»!) и вернетесь домой радостной
и уравновешенной.

Когда мне было 25 лет, я столкнулась с руководителем от-
дела – женщиной очень суровой, чересчур требовательной. В
ее подчинении было всего-то три женщины, но она чувство-
вала себя Королевой в маленьком Королевстве. Мне очень
не хотелось работать под ее началом, но пришлось. Для ме-
ня это было хорошей школой. Постепенно я выяснила, что
она безумно любит литературу. В этом мы нашли точки со-
прикосновения и общие темы для общения, став хороши-
ми приятельницами. Моя начальница была вдовой военно-
го – полковника, ее двое взрослых сыновей тоже служили
офицерами. Вероятно, суровость ее характеру придала са-
ма жизнь. Когда она получила предложение от своего друга
детства выйти за него замуж, то из всех подчиненных лишь
меня пригласила на свадьбу. Видите, как искренним инте-



 
 
 

ресом, поиском подхода можно развернуть человека в свою
сторону. Подумайте и о том, как вашему руководителю труд-
но управлять коллективом. Не у всех это получается с лег-
костью, все зависит от склада характера. Иногда слышу на
своих приемах жалобы самих управляющих: «Подчиненные
ждут от меня распоряжений, строгости, а мне, поверьте, с
трудом удается командовать…»

Мне вспоминается одна смешная визуализация. Попро-
буйте применить ее. Когда начальник на вас кричит, ругает-
ся, оскорбляет, представьте маленькую майонезную баноч-
ку. Мысленно уменьшите кричащего человека до ее разме-
ров и посадите туда. Посмотрите на него теперь: он бегает
по банке, семеня ножками-спичинками, потрясая кулачка-
ми-рисинками, и ничего не может с вами поделать! Пожа-
лейте его! А можете представить злопыхающего шефа груд-
ным младенцем в обмоченных пеленках, брыкающегося го-
лыми ножками и сосущего пальчик. Тоже зрелище душещи-
пательное и прекомичное!

Каждый случай уникален, но из любой ситуации всегда
найдется выход. Не получается у вас? Приходите, решим
проблему вместе – тогда проблема перед нами будет одна, а
нас с вами уже двое! Я уверена, что мы ее обязательно ре-
шим!

Очень забавна и показательна притча о главном руково-
дителе из книги Бернарда Вербера «Смех Циклопа».

Когда было создано человеческое тело, каждая из его ча-



 
 
 

стей захотела сделаться главной.
Мозг сказал: «Я контролирую всю нервную систему, я

должен стать главным». Ноги сказали: «Мы поддерживаем
все тело в вертикальном положении, мы должны стать глав-
ными». Руки сказали: «Мы делаем всю работу и зарабаты-
ваем деньги, чтобы кормить тело, мы должны стать главны-
ми». Глаза сказали: «Мы добываем основную информацию о
внешнем мире, мы должны стать главными». Рот сказал: «Я
всех кормлю, я должен стать главным». То же самое сказали
сердце, уши и легкие.

Наконец заговорила дырка в заднице. Она тоже хотела
стать главной. Прочие части тела засмеялись при мысли, что
какая-то дырка в заднице хочет ими управлять. Тогда дырка
в заднице рассердилась. Она закрылась и отказалась рабо-
тать. От этого мозг впал в лихорадочное возбуждение, глаза
остекленели, ноги почувствовали слабость и потеряли спо-
собность ходить, руки бессильно повисли, а сердце и легкие
начали борьбу за жизнь, и все стали умолять мозг уступить и
позволить дырке в заднице сделаться главной. Так и произо-
шло. Все части тела опять заработали нормально, а дырка в
заднице принялась всеми командовать. Основным ее заня-
тием, как у всякого начальника, достойного этого названия,
стало разгребание «дерьма».

Мораль: совершенно не обязательно быть умным, чтобы
сделаться начальником. Шансов стать им у самой обычной
дырки в заднице гораздо больше, чем у кого бы то ни было



 
 
 

другого.
Итак, когда у вас возникают разногласия с вашим началь-

ником, для начала вспомните эту притчу и улыбнитесь! А
потом бесстрашно сделайте шаг ему навстречу…

 
«Деньги, ко мне!», или

Удачной торговли!
 

Если бы для достижения жизненного успеха
было достаточно упорно трудиться, крестьянин
был бы королем.
Индийская поговорка

Не учись уловкам в торговле – учись торговле.
Народная мудрость

Осмотритесь вокруг: сейчас вся страна – единый торго-
вый комплекс. Продается все: товары народного потребле-
ния, продукты, услуги населению, образование и пр.… Мил-
лионы людей задействованы в сфере продаж. Помимо кон-
куренции, которая стимулирует развитие и выживание силь-
нейших, существует и негативное магическое воздействие на
вашу работу, бизнес. Что предпринять, если вы заметили,
что дела не ладятся без всяких на то причин? Обратиться
к специалисту. Но лучше заранее предотвратить негативное
воздействие, быть всегда начеку. А сделать это можно так.

По утрам, перед тем, как пойти на работу, умывайтесь на-



 
 
 

говоренной водой, черпая ее ложкой из чашки и выливая на
ладонь. Прежде 3 раза начитайте на воду:

Дуб крепок, дух крепок, вера крепка.
Оберег – вода, смой худое, дай другое.
Ныне и присно и во веки веков. Аминь.

Хотите, чтобы ваш товар быстро раскупался? На своем ра-
бочем месте креститесь и говорите (кроме церковных празд-
ников и 1 марта): «Поди, товар, вон, вернись за него денег
звон. Во имя Отца и Сына и Святого Духа. Аминь».

Отправляясь за товаром, предусмотрительно огородите
себя оберегом от воровства в пути. Встаньте на правое коле-
но, посмотрите вверх и повторите 3 раза: «Нога моя к полу,
глаза мои к дому. Пойди, вор, мимо меня, мимо моего коня,
мимо колеса, мимо поклажи. Спаси, Господи, меня от любой
покражи. Слово мое лепко, дело мое цепко. Ключ. Замок.
Язык. Аминь. Аминь. Аминь».

Если вы по пути проезжаете под железнодорожным мо-
стом и заметите идущий по нему поезд, незамедлительно
выньте из кармана самую крупную купюру и положите ее на
свою голову, придерживая рукой. При этом мысленно или
вслух прикажите: «Деньги, ко мне!»

Ваше желание уйдет в Высшие сферы, так как в точке пе-
ресечения траекторий движения вашей машины и движуще-
гося над вами по мосту поезда образуется магический вре-
менной коридор.



 
 
 

Вечером денежную выручку разложите по углам стола, на
котором поставьте три свечи. Повторите 3 раза, притопывая
и хлопая в ладоши:

Алтын Хатан взял, весь товар забрал.
Один купил, второй скопил, и у меня все будет.
Аминь. Аминь. Аминь.

Что предпринимали на Руси удачливые купцы?
Брали деньги левой рукой, а отдавали правой. Не зря в

народе говорят: «Левая ладонь зачесалась к деньгам, правая
– здороваться».

В спину своих покупателей посылали на три буквы…
(чтобы не сглазили торговлю).

Десять процентов от прибыли обязательно жертвовали на
благотворительность: подавали беднякам, отдавали в дет-
ские приюты и церкви.

Не давайте и не берите деньги в долг во вторник, иначе
всю жизнь жить будете в долгах. Не подметайте помещение
по вечерам и не выносите мусор.

Возьмите на заметку, что дерево толстяка (денежное дере-
во, толстянка) в офисе и магазине притягивает материальное
благополучие. Так же вашему процветанию будут помогать
три красные гвоздики, купленные в четверг. Не забывайте
это делать еженедельно.

Желательно не передавать и не брать денежные купюры из
рук в руки. Через них на вас и ваш бизнес могут навести или



 
 
 

скинуть свою порчу. Попросите положить деньги на блюдце
или на салфетку на столе (сейчас в продаже есть салфетки
фен-шуй, предназначенные именно для притяжения денеж-
ного потока).

Существует множество способов для привлечения удач-
ной торговли, процветания и развития бизнеса. Напомню
только, что издавна все заговоры передавались из уст в уста,
то есть воспринимались на слух от знахарей, только тогда
они становились работающими в полную силу. И не забудь-
те, что к госпоже Удаче надо относиться с уважением, верить
в нее и приглашать к себе, а также желать ее своим близким,
сослуживцам, партнерам по бизнесу, потому что «мы имеем
только то, что отдаем!»

 
Что такое карма, или Как

обрубить «кармические хвосты»
 

Закон кармы – это не слепое орудие в руках Бога.
Только от самого человека зависит, настигнет ли
его вихрь кармы, который он сам же создал, или
человек способен уклониться от этого вихря, зная
его направление и действуя согласно полученным
знаниям.
Интернет-ресурс http: higher-world.ru

Однажды Мастер сказал своим ученикам:
– В мире нет абсолютной истины.
Один из учеников спросил:



 
 
 

– А эта истина абсолютна?
– Нет, конечно, – улыбнулся Мастер.

Притча

Сейчас многие щеголяют и жонглируют словами «судь-
ба» и «карма», совершенно не понимая их смысла. И хотя
«в мире нет абсолютной истины», но ничто нам не мешает
порассуждать на эту животрепещущую тему и попытаться
разобраться, что же такое карма. В книге А. И. Стрельни-
кова и Л. Л. Стрельниковой «Откровения Космоса. Контак-
ты с Высшим космическим разумом» читаем: «Карма – это
не судьба, а те причинно-следственные связи, которые чело-
век вызвал в жизнь своими действиями, поступками и мыс-
лями». Иными словами, карма – это материальная деятель-
ность человека и ее последствия, которые создают прошлый,
настоящий и будущий опыт человека. Как вы понимаете, ни-
кто кроме самого человека не ответственен за все это и за
то, что он получает в результате тех или иных своих мыслей
или действий.



 
 
 

Карма – вселенский причинно-следственный закон

В детстве каждый из вас, наверняка, любил слушать и чи-
тать сказки. Вместе с ними вы постигали законы жизни – как
говорится, «сказка – ложь, да в ней намек, добрым молодцам
урок». Вот и я расскажу вам мудрые сказки для взрослых –



 
 
 

притчи, а выводы из них, думаю, вы сделаете сами.
Умер один человек. Жил он не хуже других. Не совершил

ни тяжких преступлений, ни особых подвигов. После смерти
оглядел себя и очень удивился. Тело лежало на кровати, а у
него осталась только душа. Она была абсолютно прозрачная,
так что сразу было видно, что к чему. Человек расстроился
– без тела ему было как-то неприятно и неуютно, ведь все
его поступки внешне были вполне пристойны, а истинные
мысли всегда можно было спрятать за приличными словами.
Но сейчас в его душе, как будто рыбки в аквариуме, плавали
его истинные мысли, а все его воспоминания лежали на дне
его души – бери и рассматривай. Были среди них красивые
и приятные, но были и такие, что человеку самому станови-
лось страшно и противно. Он попытался вытрясти из души
некрасивые воспоминания, но это никак не получалось. То-
гда он постарался положить наверх те, что посимпатичнее.
И пошел назначенной ему дорогой.

Бог взглянул на человека и ничего не сказал. Человек ре-
шил, что Бог не заметил плохого, обрадовался и отправился
в рай, поскольку Бог не закрыл перед ним двери. Прошло
какое-то время, и человек вернулся назад, к Богу.

– Почему ты вернулся? – спросил Бог. – Ты ведь попал в
рай.

– Господи, – сказал человек, – мне плохо в твоем раю. Я
боюсь сделать шаг – слишком мало хорошего в моей душе,
и оно не может прикрыть дурное. Я боюсь, что всем видно,



 
 
 

насколько я плох.
– Чего же ты хочешь? – спросил Бог, поскольку он был

добр и всесилен и всегда готов был выслушать каждого, кто
молит о помощи.

– Ты всемогущ и милосерден, – сказал человек. – Ты видел
мою душу насквозь, но не остановил меня, когда я пытался
скрыть свои грехи. Сжалься же надо мной, убери из моей
души все плохое, что там есть!

– Я ждал совсем другой просьбы, – ответил Бог. – Но я
сделаю так, как просишь ты. И Бог убрал из души человека
все то, чего тот стыдился. Он вынул память о предательствах
и изменах, трусости и подлости, лжи и клевете, алчности и
лености. Но, забыв о ненависти, человек забыл и о любви, а,
забыв о своих падениях, забыл о взлетах. Душа стояла перед
Богом и была пуста.

Человек вновь взмолился, и милосердный Бог вложил в
душу обратно все, что ее наполняло. И тогда человек снова
спросил:

– Что мне делать, Господи? Если добро и зло так нераз-
рывны во мне, то куда же мне идти? Неужели в ад?

– Возвращайся в рай, – ответил Творец, – ибо я не создал
ничего, кроме рая. Ад ты носишь в себе. И человек вернулся
в рай, но прошло время, и он снова предстал перед Богом.

– Господи! – сказал человек. – Мне плохо в твоем раю.
Ты всемогущ и милосерден. Сжалься же надо мной, прости
мои грехи.



 
 
 

– Я ждал совсем другой просьбы, – ответил Бог. – Но я
сделаю так, как просишь ты. И Бог простил человеку все, что
тот совершил. И человек ушел в рай. Но прошло время, и он
снова вернулся к Богу.

– Чего же ты хочешь теперь? – спросил Бог.
– Господи! – сказал человек. – Мне плохо в твоем раю. Ты

всемогущ и милосерден. Ты простил меня. Но я сам не могу
себя простить. Помоги мне.

– Я ждал этой просьбы, – ответил Бог. – Но это тот камень,
который мне не поднять…

Мораль сей притчи ясна, как день: от себя не убежишь! И
не стоит уповать на «чистку» или «обнуление» кармы, «об-
рубание кармических хвостов». Но, несмотря на то, что кар-
ма сильно влияет на судьбу человека, но немалая роль в этом
принадлежит и Высшему Разуму. И главное правило, кото-
рым руководствуется Высший Разум при воспитании души
таково: в каждой конкретной ситуации все делать так, чтобы
приблизить душу к совершенству. О, как был прав У. Шекс-
пир:
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