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Александр Рыбалка
Особенности национального

мошенничества
Автор благодарит главного редактора газеты «Новости недели»

Леонида Белоцерковского за неоценимую помощь в подготовке очерков,
составивших книгу.

Недавно один из моих подзащитных – некрупный жулик местного разлива – посетовал:
работать, дескать, становится всё труднее, только «кинешь» кого, назавтра в Интернете уже
подробное описание «фокуса» с разоблачением. Предостережения о мошенниках разлетаются
по сети молниеносно, и не просто так, а с полезными рекомендациями и противоядиями.

Книга Александра Рыбалка представляет собой безусловно необходимый ликбез, без
которого в современном мире, без границ и милиционеров, полном электронных чудес и
необычайных приключений, выжить непросто.

В силу профессии мне не раз приходилось сталкиваться с теми, кто дорого заплатил за
свои ошибки, Рыбалко же предлагает нам поучиться на чужих. Не упускайте эту возможность,
а легкость стиля в данном конкретном случае вовсе не признак «легкости мысли», а лишь
сделает «обучение» приятным.

И в заключение: вышеупомянутый мною ловец чужих кошельков, несмотря на описанные
сложности, профессию менять не собирается.

А. Шмерлинг, адвокат
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Незваные гости в стране кенгуру

 
В какие только отдаленные края не заносит судьба евреев! Не так давно в израильской

прессе появился отчет о судьбе израильской диаспоры. Из отчета следовало, что евреи оби-
тают даже в таких отдаленных и экзотических местах, как Танзания, Коста-Рика и Сингапур.
Ну, скажите, что может нормальный еврей искать в Танзании? Хотя, в принципе, понятно –
заработок…

Израильтян тоже можно встретить по всему миру, и они, благодаря некоторой изворот-
ливости, даже умудряются прикупить гражданство каких-нибудь стран третьего, а то и четвер-
того мира. А кто побогаче, так обзаводится, к примеру, испанским гражданством. Говорят,
что сбежавший от российского правосудия олигарх даже сумел доказать, что это именно его
предков выдворили из Испании в 1492 году.

Одного еще не сумели добиться израильтяне – признания за ними статуса беженца.
Все более-менее цивилизованные страны дружно признают, что ситуация в Израиле, конечно,
нелегкая – но не до такой степени, чтобы бежать, бросив на произвол жестоковыйных вла-
стей нажитое непосильным трудом. К тому же, откровенно говоря – опасаются создания пре-
цедента. Стоит только какому-нибудь израильтянину получить в Канаде или какой-то из стран
старушки-Европы статус беженца – и сразу хлынет такой поток беглецов, который не остано-
вишь никакими законодательными плотинами!

Поэтому отдельным индивидам приходится искать обходные пути.
Скажем, Анатолий Т., отправлялся на ПМЖ в Израиль, уверенный в том, что эта страна,

текущая молоком и медом. По крайней мере, в этом его уверял Сохнут. Постепенно выясни-
лось, что за молоко и мед надо платить отдельно, к тому же они неуклонно дорожают. Тем не
менее, Анатолий неустанными трудами сумел скопить некоторую сумму в долларах, которую
хотел применить с толком где-нибудь на более подходящей исторической родине.

Анатолий прекрасно знал, что статус беженца израильтянам не положен. В принципе,
если обладать необходимой специальностью, то можно переехать в Канаду. Но, к сожалению,
таковой у Анатолия не было – он умел только торговать, и некоторое количество долларов
заработал, содержа «русский» магазин в одном из небольших городков в центре страны. Так
что наш герой только скептически усмехался, когда читал в газетах объявления об «эмиграции
в любую страну мира».

Впрочем, среди объявлений иногда попадались и толковые. Скажем, одна фирма обе-
щала за 35 тысяч долларов гражданство Белиза. Вы спросите, зачем нормальному человеку в
бывший Британский Гондурас, когда у нас своих забот хватает? Очень просто – Белиз входит в
Британское Содружество, а имея паспорт гражданина Содружества, можно сколь угодно долго
жить в Великобритании. Правда, не обладая правами английского гражданина – зато никто не
выгонит.

Таких денег у Анатолия не было, зато подобные объявления свидетельствовали, что ино-
гда можно найти что-нибудь стоящее. И вот однажды Анатолий увидел в одной из газет объ-
явление, обещающее «деловую эмиграцию» в Австралию. Рядом стояла приписка: «Дешево».

Что такое «деловая эмиграция»? Это когда человек открывает в какой-нибудь стране
свою фирму, некоторое время ведет там дела, а потом подает заявление о том, что дела не поз-
воляют ему отлучаться, и он вынужден просить о гражданстве. Некоторые страны идут на это
в целях поддержания экономики. Правда, это вариант таит в себе ряд опасностей. Скажем, при
проверке должно оказаться, что у вас ДЕЙСТВИТЕЛЬНО есть фирма с приличными оборо-
тами, и она ДЕЙСТВИТЕЛЬНО приносит доход и создает рабочие места для граждан страны.
Впрочем, кое где этот вопрос решается привычным для бивших советских граждан способом
– взяткой.
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Анатолий поехал в промышленную зону Ришон-ле-Циона, где располагался офис
фирмы, отправляющей всех желающих в страну кенгуру, где ему объяснили, что Австралия
однозначно и категорически эмигрантов из Израиля не принимает. Вместе с тем, люди из дру-
гих цивилизованных стран ехать в такую глушь не очень-то и хотят. Большинство австралий-
ских эмигрантов – выходцы из стран не то что третьего, а тридцать третьего мира. Поэтому
австралийские власти пошли на некоторое смягчение эмиграционной политики – дескать, вла-
делец реальной фирмы, создающей рабочие места, может получить австралийское граждан-
ство.

– Все это прекрасно, – сказал Анатолий, – за исключением одной мелочи. Для того, чтобы
открыть фирму в Австралии, нужно очень много денег! Если бы у меня были такие деньги,
мне бы и в Израиле неплохо жилось!

– А вот это не обязательно! – успокоил его представитель фирмы (кстати, говоривший
с английским акцентом. Возможно, и в самом деле выходец из Австралии). – Конечно, чтобы
открыть реально работающую фирму, нужно вложить немало средств, это вы верно заметили.
Но у нас такая фирма есть! Вы вносите вклад в уставной капитал фирмы – пять тысяч долларов
– и становитесь ее совладельцем. А через какое-то время подаете заявление на гражданство!
Правда, местные власти очень строго подходит к оформлению документов, и для того, чтобы
подписать все на месте, вам придется вылететь в Австралию!

Анатолию такая дотошность понравилась. Схема выглядела гораздо убедительнее при-
зывов, предлагающих все что угодно – парагвайский брак, новозеландское гражданство и про-
чие блага без выезда на место их получения. Кроме того, новые партнеры имели связи в тури-
стических бюро, и могли обеспечить билеты почти даром. Анатолию поездка в Брисбэйн и
обратно обошлась всего в две тысячи долларов. Правда, без жилья и питания.

Брисбэйн – относительно небольшой австралийский город. Население этой страны, если
вы помните, по преимуществу формировалось из английских каторжников. Тех каторжан,
которые по приезде умудрялись совершит новое преступление, ссылали в Брисбэйн. Но в
целом городишко Анатолию понравилось. Жил он в недорогой гостинице, а питался в дешевом
китайском ресторанчике.

Осмотр предприятия тоже порадовал. Конечно, это был не огромный завод – за пять
штук баксов завод не купишь. Но зато была совершенно реальная фабричка, на которой штам-
повали майки для туристов – потом майки раскупали любители серфинга, облюбовавшие эти
места.

В нотариальной конторе оформили вклад, и Анатолий получил официальный документ
о том, что отныне он является совладельцем фабрики – то есть своего предприятия в Австра-
лии! Правда, прибыли фабрика почти не давала, о чем Анатолия честно предупредил хозяин.
Зарплаты в Австралии высокие, а майка дорого стоить не может…

В общем, позагорав на золотистых пряжах Брисбэй-на, покатавшись на высоких тихооке-
анских волнах и наевшись китайской еды, Анатолий вернулся в Тель-Авив, и стал собираться
в Австралию. «В этой стране есть размах!» – твердил он про себя.

Прождал месяц. Потом еще один – и уже начал заметно волноваться. Несколько раз зво-
нил по известным телефонам. Потом прошел еще один месяц, но долгожданное австралийское
гражданство так и не приходило.

Наконец Анатолий отправился в Ришон-ле-Цион сам, и успел как раз вовремя – контора
как раз закрывалась.

Представитель австралийского бизнесмена объяснил ему суть проблемы, которую я
попытаюсь изложить вам в понятных терминах.

Ясное дело, что у предприятия могут быть совладельцы и вкладчики. Ну, два, ну три, ну
десяток. Хотя не совсем понятно, зачем крохотному предприятию по пошиву маек с десяток
совладельцев. Но когда число совладельцев начинает подваливать к сотне, и всем им срочно
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требуется австралийское гражданство, чтобы лично следить за процессом пошива в городе
Брисбэйне – тут уже даже у утконоса возникает сомнение, что дело не совсем чисто.

В общем, сколько совладельцев нашли «австралийцы», так и не ясно. Даже если сотню –
то это около полумиллиона долларов, причем далеко не австралийских, «инвестиций» в фаб-
ричку, которая и без того прекрасно работает.

Никаких денег фирма Анатолию не вернула – по той простой причине, что никаких денег
за услуги до получения австралийского гражданства она и не брала. Что же до инвестиций –
то, понятное дело, они были сделаны на добровольной основе и возвращению не подлежат. В
крайнем случае – можете поехать в Брисбэйн и жаловаться.

Напоследок хозяин закрывающейся фирмы утешил Анатолия тем, что он теперь может
ездить в Австралию сколько угодно – как-никак у него там свое предприятие!

А «на закуску» несколько полезных советов тем, кто решил поменять свое постоянное
местожительство.

Обязательно найдите адвоката, который специализируется на иммиграционном законо-
дательстве. Причем адвоката независимого, а не того, которого вам порекомендуют заведомо
заинтересованные лица. Конечно, услуги адвоката стоят денег – но это стоит гораздо меньше,
чем общение с жуликами.

Постарайтесь трезво оценить свои шансы. Скажем, если вы не богатый бизнесмен – черта
ль вам в обещании «деловой эмиграции»? В любой мало-мальски приличной стране неудач-
ники нужны не больше, чем в Израиле. Да и стоит ли молоко и мед, пускай и дорогие, менять
на иные продукты, которые еще неизвестно как скажутся на вашем пищеварении.
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«Распишитесь здесь, пожалуйста!»

 
Сколько раз мы с вами слышали от родителей, учителей, адвокатов, телеведущих и дру-

гих доброхотов: «обязательно читайте то, что подписываете!».
Легко сказать – трудно сделать.
Договор или иной юридический документ важно не только прочитать, но и понять напи-

санное! Перевести, так сказать с юридического на русский, иврит или иной понятный нам с
вами язык!

Ведь, по правде говоря, нам с вами, не отягощенными чаще всего высшим юридическим
образованием, текст с десятками сносок, пунктов и подпунктов написанный кириллицей на,
казалось бы, русском языке, будет не более понятен, чем аналогичный документ, составленный
на иврите.

Да и понять его – тоже не всегда достаточно. Надо знать, как должен выглядеть ПРА-
ВИЛЬНЫЙ документ, составленный по интересующему нас поводу. Иначе с вами может про-
изойти то же, что произошло с клиентами одного из отделений некоего банка отделений, рас-
положенного на юге страны.

История эта началась несколько лет тому назад. Начала ее я не застал, и могу рассказы-
вать только с того момента, когда семья Г. обратилась в свое отделение банка, чтобы «закрыть»
часть лежащих на счету денег.

Дело в том, что в семье работали муж, и жена, да еще родители помогали, поэтому появи-
лась возможность откладывать немного денег. Когда на счету образовалась значительная для
наших героев сумма, подумал, что неплохо бы вложить деньги в какую-то сберегательную про-
грамму. И впрямь, инфляция, которой по заверениям политиков у нас совсем нет, незаметно
подъедала накопления.

Короче, супруги Г. обратились к банковскому служащему, который занимался вкладами
граждан. А надо сказать, что супруги были урожденными израильтянами, «сабрами», с иври-
том у них проблем не было. Правда, излишнее образование не обременяло эту пару – впрочем,
и работали они не профессорами…

Итак, пришли они к клерку – изящно одетому молодому человеку по фамилии Л. – кото-
рый их просветил в отношении сберегательных программ. Всякие есть – с привязкой к курсу
доллара, или евро, и к корзине валют, и с постоянным процентом… Только деньги давай – а
банк уже о них позаботится!

Посовещавшись тут же за столом, где Л. принимал клиентов, супруги выбрали одну из
сберегательных программ, и закрыли часть своих денег на долгосрочный вклад. Взамен полу-
чили подробный банковский договор, напечатанный на нескольких страницах. Расписались
внизу.

Надо сказать, что этот договор, вылезший из принтера прямо у них на глазах, был не
более понятен супругам Г., чем китайская грамота или загадочный древний манускрипт. Для
чтения юридического или финансового текста мало знать язык – надо еще разбираться в слож-
нейшей терминологии, понимать казусы и заковыки, расставленные юристами в тексте.

Шло время. Супруги Г. по-прежнему прилично зарабатывали, и как только на их теку-
щем счету скапливались небольшие излишки, они их моментально переводили на закрытый
счет – пускай проценты растут!

А тем временем экономический кризис в стране усиливался, и в один не очень-то и пре-
красный день супруги решили снять часть средств. Все равно, считали они, деньги копятся
«на черный день». И хотя «черный день» еще не наступил, некоторая сероватость уже прогля-
дывала…
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В общем, супруги пришли в банк, чтобы посовещаться с хорошо знакомым им клерком
о том, сколько денег имеет смысл снять, а сколько – оставить для дальнейшего наращивания
процентов. Однако в отсеке вместо изящного молодого человека сидела не менее изящная
барышня.

– Мы хотели бы снять часть денег с закрытого счета, – информировал ее Итамар Г., отец
семейства.

Заглянув в компьютер, барышня ответила:
– А у вас вообще нет закрытого счета!
– Как нету?! – возопил Итамар. – Уже несколько лет мы откладываем деньги.
–  Тогда покажите бумаги. Может быть, в компьютере ошибка – после предыдущего

сотрудника остался страшный беспорядок в делах…
Пулей Итамар Г. помчался домой, привезя банковский договор и квитанции, которые он

получал при каждом вложении денег.
– Квитанции у вас хорошие, – похвалила барышня. – Только ненастоящие.
– Как ненастоящие?!..
Все, что получало семейство Г. от клерка, не было настоящими банковскими докумен-

тами. То, что они вылезали из принтера, стоявшего рядом с клерком Л., совершенно не делало
их более законными. В конце концов, принтер печатает все то, что велит ему компьютер, а
компьютер в свою очередь управляется его хозяином. В нашем случае, клерком Л.

Тем не менее, в банковском отделении семейство Г. знали, отделение было небольшим, и
их делом занялся заместитель управляющего. Так начала распутываться афера, хотя и некруп-
ная, но доставившая банку немало хлопот. Потому что вслед за семейством Г. потянулись за
своими сбережениями их товарищи по несчастью.

Если небезызвестная Эти Эйлон, разорившая Торговый банк, действовала грубо и при-
митивно, воруя деньги прямо со счетов банка, то Л. работал гораздо тоньше.

Во-первых, он сортировал клиентов. Если он видел, что перед ним человек, который
часто будет снимать деньги с вклада (это можно было видеть по текущему счету), то он просто
оформлял вклад, и в дальнейшем рук туда не запускал.

Во-вторых, деньги на банковский счет не заносились. Поэтому ни одна ревизия обнару-
жить мошенничества Л. не могла. Если клерк видел, что клиент намерен вкладывать деньги
долго (например, копит на квартиру или еще какие-нибудь дорогостоящее приобретения), то
он открывал ему счет… в собственном компьютере. И выдавал документ, только похожий на
банковский договор.

Вы спросите – а что же, банковский компьютер не показывал, что денег на счету нет?
Конечно показывал!

Придя проверить состояние счета, многие клиенты с недоумением получали распечатки
о том, что никаких вкладов у них нет. Что бы вы сделали на их месте? Правильно – обратились
бы к клерку! А он отвечал: «Погодите, это у нас компьютер сбоит». Или: «Да вы просто не
умеете пользоваться автоматом». И заканчивал: «Сейчас я вам сам сделаю распечатку». После
чего посылал на принтер… распечатку из своего компьютера. В которой клиент видел себя
счастливым обладателем изрядных накоплений.

Что же Л. делал с деньгами? И как поступал, если к нему все-таки приходили снять часть
денег?

Л. не проигрывал деньги в казино, подобно Оферу Максимову. Не прожигал жизнь на
дорогих курортах. Он вкладывал деньги в дело, оборачивал их, оставлял себе проценты – а
некую часть основной суммы хранил в банке. И если кому-то из «вкладчиков» срочно требо-
вались деньги, он их всегда мог получить.

Правда, бизнес Л. был рискованный. Л. сумел каким-то образом примазаться к акулам
«серого рынка». Там выдают ссуды под нереально большие проценты, там выданная пара-
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тройка тысяч за несколько месяцев может превратиться в целое состояние… Но в этом бизнесе
и риск немаленький – часто оказывается, что должникам нечего отдавать, кроме собственной
жизни.

Однажды Л. предложили сказочно выгодную сделку – некий человек, член одной из
мафиозных семей Израиля, собирался ехать в Мексику. Зачем – он не докладывал, поговари-
вали, чтобы закупить кокаин. Ему требовался миллион долларов на два месяца, вернуть он
обещал миллион четыреста тысяч.

Л. соскреб все, что только можно, немного залез даже в банковскую кассу (чего никогда
ранее за ним не случалось), и дал выгодный заем.

Через три недели он получил от одного из знакомых, также крутившихся на «сером
рынке», ошарашивающее известие – должник пропал в Мексике. Вместе с деньгами. Погова-
ривают, что убит.

Л. попытался встретиться с главой мафиозной семьи, к которой принадлежал пропав-
ший, но получил отказ. А на словах «сандак» (так называют в Израиле главу преступной груп-
пировки, по аналогии с «крестным отцом») просил передать, что долг надо получать с того,
кто его брал. И уж во всяком случае, родственников не беспокоить – особенно таких родствен-
ников, получить с которых ты все равно не сможешь.

Куда бежал Л. (и на какие средства) – сегодня не известно. Говорили, что его видели
в Чехии, и если это подтвердится – израильская полиция будет проводить запрос на выдачу
через Интерпол. Что же до обманутых клиентов, то с ними дела обстоят хуже – их средства, в
отличие от денег клиентов Торгового банка, до банковских счетов так и не дошли, и потому
банк за них ответственности не несет.

А теперь рекомендации.
Во-первых, учтите, что все ваши счета, вклады и расходы должна показывать банковская

машина – «машов». Если что-то не показано один раз – засомневайтесь. Не показано два раза
– бейте тревогу, и разбирайтесь до тех пор, пока вам все не станет ясно.

Во-вторых, вы можете считать, что вам все ясно. Вы якобы все поняли со слов работни-
ков банка. Не поленитесь, сходите с документами к своему адвокату. «Свой» адвокат – это не
значит, что он сидит у вас на жаловании. Это значит, что есть адвокат, которому вы доверяете и
к которому постоянно обращаетесь со своими проблемами. Вам придется заплатить примерно
за одну консультацию, причем не очень дорого, если выяснится, что проблемы вам померещи-
лись. Но если проблемы существуют в реальности – тут вам без своего адвоката не обойтись.
И не рассчитывайте на то, что если вы прекрасно владеете ивритом, то сможете разобраться
в юридическом или банковском документе.
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Рваные паруса

 
Читатели старшего поколения помнят знаменитую новеллу А.  Грина «Алые паруса».

Речь в ней идет о девушке Ассоль, которая мечтала о том, что однажды в ее приморскую дере-
вушку приплывет корабль с алыми парусами и прекрасный капитан заберет ее с собой. В книге
так и произошло. Но до этого односельчане считали девушку мягко говоря неадекватной. И в
самом деле – какие Алые Паруса? Откуда они возьмутся?

К сожалению, и в реальной жизни встречаются Ассоли, ждущие свои Алые Паруса. А
посему за капитана Грэя может сойти любой, кто догадается показать женщине красную тряпку
и сказать, что это кусочек от долгожданных парусов.

Марина Л. проживала в Израиле сравнительно давно. Престижная работа в государствен-
ном учреждении, хорошая квартира в Ришон-ле-Ционе… И только одна мечта Марины никак
не исполнялась! А хотелось женщине выйти замуж за богатого, или хотя бы зажиточного, изра-
ильтянина.

Израильтяне вокруг водились в изобилии, но у Марины была одна весьма специфическая
проблема – по Галахе она не являлось еврейкой. Поэтому когда ухажер, доведенный уже до
крайней степени готовности к браку, соглашался на «хупу» – тут еще выяснялось, что провести
традиционную церемонию невозможно, поскольку раввины ведут под означенный навес только
галахических, то есть признанных ими за таковых, евреев. А иных способов заключения брака
в Израиле нет.

Как-то так получалось, что с темы брака съезжали даже самые отчаянные либералы,
демократы и сторонники равенства наций. Кто-то ссылался на родню или даже престарелую
бабушку, которая «не поймет», если ее внук сочетается узами брака с нееврейкой, кто-то сето-
вал на то, что дети от такого брака не будут иметь статуса евреев. Наиболее честные кавалеры
даже предлагали Марине принять гиюр, и обещали ждать… Кстати сказать, церемония быст-
рого прохождения гиюра (без запинок) занимает примерно 9 месяцев, но Марина была уверена,
что в раввинате сидят совершенно замшелые женоненавистники, и ее не «огиюрят» никогда…

От одной подруги из России Мария узнала, что та нашла своего суженого по Интер-
нету. Разместила объявление на бесплатном сайте знакомств, получила с десяток ответов,
выбрала подходящего, и сейчас сравнительно счастлива… Таким же образом решила посту-
пить и Марина. Но поскольку ее интересовали исключительно израильтяне, она составила объ-
явление на иврите, проверила его грамотность у коллег-сабров, и вывесила текст сразу на пяти
сайтах! Кстати, хотя в Израиле народу гораздо меньше, чем в России, но на количестве сайтов
знакомств это никак не сказывается. Если прочесать Интернет, то можно подумать, что желает
перезнакомиться между собой население огромной страны…

Очень скоро к Марине стали поступать письма и звонки. Она ходила на встречи, но сви-
дания так же мало походили на встречи с Алыми Парусами, как речи премьер-министра на
сочинения А.Грина.

Тем не менее, телефоны звонили, свидания назначались, и это создавало впечатление
процесса. А однажды в Маринином телефоне раздался очаровательный мужской голос… На
иврите с сильным американским акцентом голос представился Роном, рассказал, что приехал
из США, уже давно в Израиле, но ивритом владеет неважно… Рон занимается изготовлением
яхт из высокотехнологичных материалов, которыми так славится Израиль.

Услышав это, Марина «сделала стойку» и предложила Рону встретиться «в реале».
Рон покорил девушку. Собственно, в среде русскоязычных израильтян нарядиться на

свидание в приличный костюм с галстуком вполне естественно, но непритязательные абори-
гены считают мятые шорты и застиранную футболку вполне подходящим нарядом для первой
встречи с девушкой.
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На Роне был дорогой, как могла оценить Марина, костюм, приличный шелковый галстук,
а на ногах не сандалии, а строгие черные туфли!

Пригласил Рон Марину не в фалафельную, а в приличное кафе, где рассказал о своей
жизни. Дескать, родился он в США, объездил на своей яхте весь мир, а сейчас пришварто-
вался в Израиле. Женат был единожды – развелся по причине нежелания супруги переезжать
в Израиль, детей и соответственно алиментов – нет.

Марина красочно, насколько это возможно, рассказала о себе, иногда вставляя в разговор
английские слова, чтобы Рон ее лучше понимал.

И тут Рон произнес:
– Ты мне сразу понравилась! И я хочу на тебе жениться!
– Вот так сразу? – удивилась Марина. Впрочем, кто из женщин не верит в любовь с пер-

вого взгляда! Так что отказываться от своего счастья Марина не стала, только сообщила о своей
основной проблеме – она нееврейка по Галахе, и оформить брак в Израиле им нельзя.

Новоявленные жених с невестой принялись подыскивать страну бракосочетания. Параг-
вай? Болгария? Кипр? Все было банально, неромантично.

И тут Рон вдруг предложил:
– Лас-Вегас!
Марина сделал большие глаза. Она знала о Лас-Вегасе как о мировом центре игорной

индустрии, но ничего не слышала о Лас-Вегасе, как о месте экспресс-заключения браков.
Любой человек может приехать со своей парой в Лас-Вегас, заплатить там соответствующую
сумму, после чего его немедленно обвенчают или в мэрии, или в так называемой «маленькой
часовне», куда часто заезжают «поджениться на скорую руку» звезды Голливуда.

Маленькое юридическое отступление. Я проконсультировался с некоторыми израиль-
скими адвокатами на тему: «будет ли лас-вегасский брак признан в Израиле?» Ответ был такой:
«А почему бы и нет?» Любителям же сложных выходов хочу напомнить, что Лас-Вегас распо-
ложен в сердце штата Невада, и добраться туда стоит недешево. Равно как подумайте о прочих
расходах, связанных с поездкой в игорную столицу…

Рон сказал, что все организует – и американскую визу, и билеты до Лас-Вегаса (туда
лететь сложно, с пересадкой), и заключение брака – да так, чтобы прямо с самолета они смогли
поехать в мэрию. После чего – медовый месяц (или хотя бы несколько медовых дней) в самых
лучших апартаментах, казино и т. д…

Через несколько дней Рон позвонил Марине и сказал, что у него уже все договорено,
скоро можно будет выезжать.

– Насколько скоро? – поинтересовалась Марина.
– Как только, так сразу! Как только ты мне занесешь деньги на билеты, ну и на визу… Я

считаю, что пока мы не поженились, все расходы надо нести поровну, чтобы ты не чувствовала
себя связанной обязательствами.

Этот пункт Марину несколько смутил, но она слышала о нравах эмансипированных аме-
риканских женщин. Те, как рассказывали, даже в ресторанах не позволяют мужикам платить
за себя, а если те попробуют – караул! «Харрасмент», сиречь сексуальное домогательство!

И на следующее свидание Марина принесла Рону две тысячи долларов – на билет, визу
и регистрацию брака… После чего, как вы уже догадываетесь, своего американского принца
она уже никогда не видела.

В полиции «американец-яхтостроитель» был хорошо известен.
Предложение «зарегистрировать брак в Лас-Вегасе», было той «наживкой», на которую

клевали и те барышни, у которых никаких проблем с национальностью не было, и которым сам
Бог велел ставить традиционную хупу…

Пока полиция разыскивает мошенника, подумаю, какие советы вам дать. «Опасно отни-
мать у тигрицы ее тигренка, а у женщины – ее заблуждение», – сказал Конан-Дойль устами
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Хафиза. Поэтому не буду воспитывать женщин, ищущих счастливого замужества. Они по опре-
делению всегда будут жертвами брачных аферистов – потому что в отличие от реального муж-
чины, со своим слабостями и недостатками, брачный аферист всегда представляется тем, кого
хочет женщина. Роль капитана Грэя под алыми парусами ему нужно играть не всю жизнь, а
всего-то несколько часов.

Тем не менее:
Если вас кто-то нашел по объявлению в Интернете, проверьте, насколько ваш партнер

соответствует тому, что он о себе рассказывает. Слишком хорошие данные (точнее, идеально
соответствующие вашим пожеланиям) должны насторожить. Если вам написали по электрон-
ной почте – проверьте ее через поисковые системы. Конечно, опытного мошенника вы так не
вычислите, но аферист средней руки работает по готовым схемам и вряд ли намного хитрее
вас – он, скорее всего, уже где-то указывал этот электронный адрес.

Ну и помните, что в реальной жизни гораздо чаще встречаются рваные тряпки, чем алые
паруса.
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Диплом виртуального ВУЗа

 
Взломать сайт на самом деле намного проще, чем думают «ламеры» (так хакеры называют

людей, поверхностно знакомых с компьютером). Но вот что делать с содержимым взломанного
сайта?

Можно, например, на сайте Васи Пупкина написать «Вася дурак». Это приятно щеко-
чет самолюбие, но, к сожалению, не окупает затраченного времени. Если взломать платный
порнографический сайт, можно скачать оттуда фотки и открыть свой такой же. Не ахти какой
заработок по нынешним временам, но все же…

О похищении кредитных карточек я уже вам рассказывал неоднократно. Вариант заман-
чивый (для мошенника), но для того, чтобы подобная операция прошла удачно, нужно иметь
целую международную сеть. К слову вам скажу, что мошенники в «сети» объединяются с тру-
дом – такова уж их природа, каждый норовит «кинуть» своего товарища. Поэтому если мне
говорят об огромной огранизации аферистов, я только скептически ухмыляюсь…

Нет, настоящая, красивая афера выполняется коллективом из двух-трех человек, не
больше. Как, например, раскрытая не так давно в Израиле – где профессиональные аферисты
раскрыли свои таланты во всем блеске… О таком и писать приятно!

А разговор свой я начну в этот раз об онлайновом обучении. Это то же самое, что заочное
обучение в ВУЗе, с той только разницей, что занятия ведутся через Интернет. То есть дости-
гается почти полный эффект присутствия – сидишь за компьютером, смотришь записанную в
виде файла лекцию профессора… Причем если в аудитории можно ненароком отвлечься на
симпатичную соседку, пропустив кусок лекции (а повторять потом никто не будет!), то видео-
ролик с лекцией можно гонять сколько угодно раз – по крайней мере до тех пор, пока лекцию
не поймет сам читающий ее профессор…

Не буду распространяться о всех плюсах онлайнового образования – их много. Если же
говорить насчет образования очного, то в Израиле выбор довольно невелик. Впрочем, в кро-
хотной стране и не может быть чересчур огромного выбора ВУЗов, и так я думаю, что мы на
душу населения «впереди планеты всей»… Поэтому продвинутые люди ищут возможности
получения образования через Интернет. И есть желающие им в этом помочь.

Алексей Ш., обитатель юга Израиля, хотел получить престижную компьютерную специ-
альность. И не как-нибудь, а чтобы на первую академическую степень! И вел об этом перего-
воры на различных форумах, оставляя свой адрес электронной почты.

Какова же была его радость, когда он получил по электронной почте приглашение пройти
курс интернет-обучения в американском вузе! Надо сказать, что обычно такой курс стоит от
двух тысяч долларов и выше за семестр (но это все равно дешевле, чем учиться очно). Уни-
верситет был Алексею незнаком, но соблазняла цена – 500 долларов за весь курс.

«А не мошенники ли это?» – подумал Алексей. Но видимо, университетское начальство
умело читать мысли, поэтому предлагало при записи (еще до оплаты) несколько лекций бес-
платно. Алексей сходил на сайт университета, послушал лекции, почитал материалы, и решил
– надо брать! Тем более, как он узнал, несколько его друзей по форуму уже подписались на
курс.

Алексей, скрепя сердце, уплатил 500 долларов по кредитке, и стал ждать – не надули
ли его?

Нет, не надули! Каждую неделю он получал на свой адрес электронной почты лекции и
видеофайлы, а также темы домашних заданий. Домашние задания наш виртуальный студент
делал – как же не учиться, когда свои кровные деньги плачены? Правда, отметок на домашние
задания не приходило ни разу – но Алексей никогда до этого в ВУЗе не учился, и не знал, как
положено в американских вузах.
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Немного смущал еще такой факт – сопроводительные тексты к письмам приходили на
иврите, а сами лекции были на английском (который пришлось в спешном порядке основа-
тельно подучивать). Подумав немного, Алексей решил, что наверняка имеет дело с какими-то
представителями университета в Израиле, которые решили немного «расширить» наш рынок
высшего образования.

В общем, Алексей усиленно учился, делал контрольные и проверочные работы, а по окон-
чании курса даже написал на английском языке дипломную!

Правда, он сам понимал, что его дипломный проект был «не ахти», и волновался – а не
завалят ли его на последней проверке?

Тем не менее ответ от представителей ВУЗа пришел положительный, и Алексей должен
был получить диплом на звание «бакалавра», что соответствует первой академической степени
в Израиле (второй степени соответствует завние «мастера»). Однако вдруг выяснилась одна
малоприятная подробность – оказывается, чтобы получить диплом на руки, нужно заплатить
еще 150 долларов, за оформление и пересылку!

Деваться некуда – Алексей заплатил, и через месяц примерно получил шикарный диплом
в рамочке. Правда, по печатям на бандероли он понял, что диплом прислали откуда-то из Изра-
иля, но и здесь этому можно было дать разумное объяснение – видимо, из Америки дипломы
прислали в центр стопками, одной посылкой, а теперь распределяли по студентам.

Повесив диплом на стену, Алексей начал усиленные поиски работы по новой специаль-
ности – потому что работа, которая у него была к тому времени, не удовлетворяла обладателя
диплома. Он сходил на несколько интервью в компьютерные фирмы, но работы так и не полу-
чил – уровень знаний не удовлетворил работодателей. В одной конторе начальник отдела, аме-
риканский еврей, спросил у Алексея:

– А где вы учились?
– В таком-то американском вузе. Вот копия диплома, – Алексей протянул отксерокопи-

рованный лист.
– Странно, – пожал плечами начальник отдела. – Сколько времени я уже в бизнесе, через

нашу фирму прошли выпускники практически всех американских ВУЗов, а вот про этот уни-
верситет слышу в первый раз. Диплом, пожалуйста, оставьте…

Через несколько дней Алексею позвонили.
– Слушайте, – сказал тот самый американец, с которым он беседовал на интервью, – я

проверил список лицензированных в США ВУЗов, так вот – того, который выдал вам диплом,
среди них вообще нет!

– Как это – нет? – удивился Алексей. – Он что, не имеет лицензии!
– Такого ВУЗа в США нет вообще!
– А как же сайт? – наивно спросил Алексей.
– А сайт в Интернете может построить кто угодно!
Алексей, не будь дурак, подал жалобу в полицию. Далее полиция действовала просто, я

бы даже сказал, примитивно… Без вмешательства хитроумных хакеров.
Она взяла упаковку от диплома, которую Алексей сохранил (тут, надо сказать, ему

повезло – впрочем, в полицию с этим делом уже обращались несколько раз, причем дважды
– работодатели, которые посчитали, что их надувают, пытаясь всучить дипломы несуществу-
ющего университета).

По упаковке бандероли можно определить, из какого почтового отделения она послана.
Поскольку отправитель должен был отправлять МНОГО аналогичных неформатных бандеро-
лей, почтовом отделении его наверняка могли запомнить (и запомнили, кстати). А поскольку
он не только отправлял посылки и бандероли, но и получал их, то там знали его фамилию.
Дальше, как вы догадываетесь, все было делом техники…



А.  Рыбалка.  «Особенности национального мошенничества»

17

Когда мошенника арестовали, выяснилась вся красота затеянной им аферы. Он со своим
подельником, ни много ни мало, открыл… целый онлайновый университет! И снабжал дипло-
мами жаждущих знаний граждан. Правда, этот университет не имел ни здания, ни ректора,
ни даже преподавателей. А рассылаемые лекции аферисты воровали… на взломанных сайтах
настоящих университетов.

Сайты онлайновых курсов обычно защищаются не слишком хорошо – зайти туда можно
(это типа как зайти в университет послушать лекцию – вряд ли вас кто-то остановит), но ведь
надо быть записанным в списки студентов! Этим и пользовались аферисты, рассылая чужие
лекции.

Дипломы же делались в одной из тель-авивских типографий. Но самое удивительное, что
много где это проходило, и «выпускники» несуществующего ВУЗа получали работу, а то и
прибавку к зарплате!

Впрочем, это не спасет мошенников от самого настоящего срока.

А теперь – несколько важных советов для желающих получить онлайновое обучение.
Первое – онлайновое обучение штука хорошая, если на ней не чересчур экономить. То

есть – лучше обращайтесь на сайты известных, крупных университетов, с которыми в случае
чего всегда можно связаться по телефону или письменно. Онлайновое обучение всяко дешевле
очного, не пытайтесь чересчур уменьшить его стоимость, чтобы не попасть в лапы мошенни-
ков.

Второе – онлайновое обучение не должно сильно отличаться от очного. То есть к вам
должен быть прикреплен тьютор (персональный куратор), ваши домашние и контрольные зада-
ния должны проверяться. Без этого вы не сможете получить качественое образование. Если
этого не происходит, если связь «односторонняя» – значит, что-то не так.

И, наконец, третье. Высшее учебное заведение обязательно должно иметь лицензию,
копию которое предъявляет студентам по первому требованию (к этому только добавлю, что
лицензию тоже можно подделать…)

Интернет предоставляет сегодня людям практически неограниченные возможности для
обучения. Только учтите, что мошенники учатся вместе с нами.
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Торговцы пылью

 
Конечно, перевод на иврит таких книг, как «Гарри Поттер» и «Код да Винчи» был боль-

шой ошибкой. Израильтяне, и так не крепкие соображалкой, стали массово клевать на удочки
мошенников, изображающих из себя «магов и волшебников». Видимо, местные чудотворцы
уже чересчур приелись, и истории про «рава-рентгена», «рава-ходячую-флюэрографию» и
«рава-анализатора ДНК» перестают вызывать энтузиазм у евреев, которые решили просить
милости у заморских кудесников.

А где их возьмешь? Гарри Поттер далеко, в Англии (хотя говорят, видели его могилу в
Хайфе – или то был тезка?) Да Винчи – в Италии…

Да и к тому же, прямо скажем, наши люди не любят сильно напрягаться. Давно прошли
те времена, когда к цадикам ходили по сто верст пешком, держась за оглобли телеги, чтобы
легче было… Теперь ездят «за спасением» на «Мерседесах», в крайнем случае, на попутных.
А еще лучше, если чудеса вам предложат по почте…

Рафи Я., обитатель одного из городков юга Израиля, в чудеса верил, как и большинство
сефардских евреев. Правда, на могиле у Бабы Сали, расположенной примерно в часе езды от
его дома, не был ни разу. Далеко, мол…

И вот однажды пришло к Рафи письмо из далекой Швейцарии. Автор письма, Габриэль д
´А., рассказывал, что Рафи, оказывается, происходит из знатной семьи итальянских евреев, и
предлагал совершено бесплатно раскрыть ему секреты его родословной.

Надо сказать, что выяснение родословной у евреев не слишком популярно. Все мы равно
происходим от Авраама, Ицхака и Якова (именно Якова!) Мало кто из европейских аристо-
кратов может похвастаться такой древней родословной. Тем не менее Рафи отправил Габри-
элю д´А., медиуму и Великому Магистру оккультных наук (как он сам себя называл) вежливое
письмо, в котором благодарил за внимание и изъявлял живой интерес к подробностям своего
генеалогического древа.

Великий Магистр ответил краткой, но запутанной историей в духе Дэна Брауна. Дескать,
когда-то предки Рафи жили в Италии (вообще об этом легко можно было догадаться по фами-
лии, но замороченный «гаррипоттером» Рафи воспринял письмо Габриэля как дар Божий). Да,
так вот в Италии в доме у предков Рафи Я. однажды останавливался Леонардо да Винчи!

Людям свойственно верить в чудеса. Трудно сказать, зачем бы великий художник стал
останавливаться в доме у итальянских евреев, пусть даже и богатых, когда любой герцог рад
был предложить ему койку у себя во дворце. Хотя почему бы и нет? Может приехал Леонардо
в какой-то город, а герцога как раз дома не было…

Кроме этих волнующих душу подробностей, Габриэль сообщал, что сейчас у Рафи полоса
крупного невезения. Но Магистр Оккультных Наук знает, как ему помочь.

Покажите мне на свете хотя бы одного еврея, который бы не считал, что сейчас у него
«полоса крупного невезения»! Даже известный австралийский миллиардер (не хочу попусту
называть его фамилию, но это бывший еврейский меценат Г.), потеряв половину состояния,
считал себя разоренным. Еще бы, ведь у него осталось на жизнь каких-то жалких два милли-
арда долларов!

Конечно же Рафи, которому до австралийского миллионера было далеко, вообще считал,
что судьба к нему несправедлива! И как это Великий Магистр догадался?

Однако тот же Медиум (еще один из титулов Габриэля д. А., которым он величал себя в
письме) предлагал и лекарство от всех невзгод. Достаточно было только купить у него Порошок
Богатства (или Пыль Изобилия – в зависимости от перевода) изобретенную алхимиком 13-го
века Альбертом Великим, а также Великую Книгу Жизни, написанную этим замечательным
мудрецом. Оплата по кредитной карточке. Все удовольствие за 73 доллара плюс пересылка.
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Надо сказать, что любого настоящего оккультиста или там алхимика насторожила бы
столь низкая цена за Пудру Счастья. Помнится, ученые древности тратили всю свою жизнь на
отыскание философского камня… А тут – 73 бакса! Прошли Темные Века!..

В общем, Рафи отправил в Швейцарию заполненный счет с указанием снять с его кредит-
ной карточки 73 доллара (что и было проделано), а в результате через месяц получил неболь-
шой полотняный мешочек, туго набитый пылью, маленькую книжечку… на латыни.

Извините, а каким по-вашему языком пользовались средневековые ученые? Хотя Аль-
берт Великий вполне мог бы написать свое сочинение и на иврите, которым наверняка владел.

Происхождение книжечки, которую мне довелось посмотреть, я могу определить почти
наверняка. Это один из средневековых гримуаров (сборников магических рецептов), припи-
сываемых Альберту Великому. Его издали на латыни уже в наше время, но видимо из-за отсут-
ствия спроса выкинули в продажу по сниженным ценам. Очевидно, не дороже чем по один-два
доллара такие книжечки и приобрел Великий Магистр оккультных наук. С тем, чтобы впари-
вать их затем жаждущим чудес израильтянам по 73 бакса (кстати, более мистическим является
число 72, но кто я такой, чтобы давать советы Великому Магистру? К тому же чем дороже,
тем мистичнее).

Надо сказать, что после получения посылки с Пылью Счастья удачи у Рафи не прибави-
лось. Он пробовал было обратиться со своей пылью в Общество защиты прав потребителей,
чтобы там сделали анализ, но защитники прав потребителей совершенно справедливо заме-
тили, что Счастье, как и Удача, Богатство и пр. анализу не поддается. Вот если бы Габриэль
обещал прислать Рафи муку, а прислал мел – это было бы подсудным делом. А Порошок Удачи,
какой бы результат не показал химический анализ, не может быть признан годным или негод-
ным. Конечно, можно заказать химический анализ за деньги… Но Рафи платный анализ Пыли
Счастья делать не стал, из чего неопровержимо явствует, что в результате общения с Оккульт-
ным Магистром он по крайней мере поумнел.

Рафии – не единственный в Израиле, кто стал жертвой писем «европейских оккульти-
стов». И если в мошенничестве Габриэля д. А. присутствует по крайней некоторое изящество,
то остальные «маги и волшебники» действуют незамысловато, как топором по голове.
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