[image: cover]
Купи-Продай: Руководство как сделать миллион на продаже товаров в Интернет

Азат Валеев

© Азат Валеев, 2017


ISBN 978-5-4490-0833-6
Создано в интеллектуальной издательской системе Ridero
Глава 1. Давайте познакомимся

Прочитайте эту небольшую книгу очень внимательно и постарайтесь понять каждый ее пункт независимо от того, есть у вас опыт в интернет-продажах или нет.
Эта книга сформирует в вашей голове целостную картину бизнеса на одностраничных сайтах и поможет быстрее добиться результатов.
Добро пожаловать в мир бизнеса на одностраничных сайтах…
Приветствую вас!


На связи Азат Валеев, и я поздравляю вас с тем, что вы сейчас читаете эти строки и эта книга попала к вам.
Вы только что сделали первый шаг к получению лучших на рынке знаний, чтобы начать строить ваш бизнес с помощью одностраничных сайтов.
Приятно понимать, что вы один из тех людей, которые выбирают «быстрый путь развития» и сразу же предпочитают использовать все самое лучшее, чтобы получить результат.
В таком случае эта книга откроет вам совершенно новую индустрию продажи товаров с одностраничных сайтов.
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Я специально написал ее простым языком, чтобы вы увидели возможности, которые перед вами открываются.
И могли заняться Своим Делом, доставлять радость вашим клиентам и получать за это достойное вознаграждение.
В этой книге вы найдете концентрацию моего опыта за четыре года работы на этом рынке: практические знания, а также кейсы наших учеников, которые добились успеха в этом бизнесе.
Я специально структурировал всю систему по этапам, чтобы вам было понятно, с чего начинается ваш интернет-бизнес и какие действия помогут вам перейти из категории «стартапер» в бизнесмены.



Бизнесменами мы называем тех выпускников, которые получают семизначный доход от продажи с одностраничников (от одного миллиона рублей), делают большую часть работы руками своих сотрудников, а сами занимаются стратегическими вещами.
Но, как показывает практика и говорят наши ученики, кому-то комфортно получать просто 3000—5000 $ ежемесячно и сделать это своим дополнительным, а затем и основным источником дохода.
Как это лучше для вас – решите сами.
Моя задача в этой книге – дать вам знания и, главное, практические инструменты для внедрения.



Трудно представить…
Но эту книгу уже прочитали и сейчас читают десятки тысяч человек (в прямом смысле слова). Столько людей обучаются у нас онлайн и приходят на очные семинары.
Также эта книга не родилась бы без таких людей, как Никита Фофанов – мой бизнес-партнер, с кем мне посчастливилось работать все это время, человек, который придумал методику продаж физических товаров и упаковал ее в понятную и простую систему достижения результата. Если вы хотите научиться всем деталям и нюансам, Никита может дать самые глубокие знания по данной теме.
Тимур Хуснутдинов – это руководитель отдела продаж нашего проекта «Академия Своего Дела». Специально для вас он написал главу про телефонные продажи. Обязательно прочитайте ее, потому что в ней описаны четкие скрипты работы с клиентами по телефону.
Альберт Жданов – серый кардинал проекта «Академия Своего Дела». Благодаря ему эта книга упакована и вышла в широкий тираж.
Екатерина Олеговна – моя правая рука и помощница, спасибо, что помогла систематизировать эту книгу и сделать ее интересной для широкого круга людей.
И конечно же, хочу поблагодарить самого близкого мне человека – своего ангела-хранителя, жену – Алину Ахмадиеву. Именно ты вдохновляла меня каждый день преодолевать слабости, развивать бизнес ради нашей семьи и нашего будущего. Твоя опора и поддержка в тяжелые времена – это настоящее проявление любви и заботы. Я не представляю свою жизнь без тебя и твоей поддержки.
Также спасибо моим родителям за то, что родили и воспитали такого сына – без вашей заботы всего этого точно бы не было.
В следующей главе данной книги вы найдете мою подробную историю бизнес-старта в интернете. Вы можете ее прочитать (рекомендую) либо пропустить и сразу перейти к сути данной книги – к продажам товаров через одностраничные сайты.



Может быть, очень скоро вы сможете рассказать мне свою историю о том, как вы вышли на доход 3000—50 000 $ в месяц.
Для того чтобы мотивировать вас прочитать книгу и начать продавать товары в интернете, я решил вставить сюда отзывы наших лучших учеников, которые УЖЕ прямо сейчас, пока вы читаете, зарабатывают миллионы рублей.
Никогда не поздно начать, главное – это ваше желание и действия.
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Чем бизнес на одностраничных сайтах отличается от интернет-магазинов?
Предположим, имеется некий интернет-магазин. Как пользователи находят там товар?
Человек открывает поисковую сеть, например «Яндекс», вводит какой-то запрос (предположим, он хочет купить телефон), и в результатах поиска либо же в контекстной рекламе он видит интернет-магазины с интересующим его товаром.
Пользователь переходит на сайт этих интернет-магазинов и выбирает модели интересующего его товара.
Но бывает так, что пользователь либо не находит нужную модель, либо находит, но другую, при этом его не устраивает описание товара. Естественно, человек уходит с этого интернет-магазина и начинает все заново: опять вводит в «Яндекс» запрос, попадает на другой сайт и так далее.



В чем в данном случае минус интернет-магазинов?
Во-первых, вы полностью ориентируетесь на ключевые запросы. В этом случае либо вы сами должны быть гением контекстной рекламы, либо придется искать хорошего специалиста.
Еще один минус, что у интернет-магазинов очень дорогая реклама. В том же «Яндексе» на широкие запросы (такие, как телефон, видеокамера, фотоаппарат и т. д.) очень большая конкуренция.
Мы рекламируем товар через специальные тизерные и баннерные сети.
В чем их преимущество?
В том, что не человек ищет товар, как в примере с интернет-магазином, а товар сам находит человека. Пользователь сидит в социальной сети либо на каком-то сайте, читает статью и натыкается на наш тизер.
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Если вам близка мысль заниматься любимым делом «вне рамок посредственности», помогать людям и зарабатывать очень хорошие деньги, при этом самому располагать своим временем, вы на правильном пути.



Несколько раз в год мы открываем набор в наши интенсивные обучающие программы. Вы можете стать участником нашего сообщества и стать частью чего-то большего.



Поверьте, получив доступ и попав внутрь нашего сообщества, вы будете приятно удивлены.



До скорой связи!
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Глава 2. Обо мне

Хочу представиться. Меня зовут Азат Валеев. Вот уже более 11 лет я профессионально занимаюсь продажей товаров, услуг и знаний в интернете.

Возможно, вы думаете, что я старик, которому 50 лет, и я постиг все в этой жизни. Нет, вы ошибаетесь. Моя жизнь только начинается, мне 27 лет, и у меня есть все, что мне нужно. Я слишком рано понял, что жить по правилам системы мне не очень интересно. Ходить на работу с утра до вечера и получать 20—30 тысяч рублей – это не мой путь. Мне всегда хотелось свободы, и я долго шел к ней. Да, я еще не миллиардер. Я обычный российский миллионер. Не хочу хвастаться, хочу лишь вдохновить вас своим примером, что в этой жизни нет ничего невозможного. Заработать миллион – это действительно просто, главное – прикладывать нужные усилия в нужном месте.



Свою первую книгу я написал в 19 лет. Это было непросто, я потратил на это примерно полгода. Книга была полностью посвящена старту информационного бизнеса и мотивации. Тема мотивации всегда меня возбуждала. Поэтому и появилась книга «Как делать деньги из воздуха».



Эту книгу меня просили написать очень долго, я откладывал ее до последнего.

Я решил систематизировать весь свой опыт ведения бизнеса на продаже физических товаров. Вообще, нишу продаж физических товаров через одностраничные сайты мы придумали с моим коллегой Никитой Фофановым. До нас этой ниши не было вообще. Точнее, были ее элементы, например, одностраничные сайты давно применяли на Западе. Мы же сделали полноценную систему и стали ее отцами в России и СНГ. Сейчас благодаря нашей простой методике в Рунете уже работают десятки тысяч одностраничников и продаются миллионы товаров. Очень приятно создавать что-то великое, что остается после тебя.



Что же мы успели сделать в этот период?

– Мы придумали технологию продаж физических товаров и заработали на ней миллионы.

– Наши ученики сделали продаж больше, чем на 1 млрд рублей всего за два года.

– Наши обучающие курсы с Никитой с 2013 года уже прошло более 15 000 человек.

– Мы провели 30 масштабных тренингов, которые впоследствии стали легендой. Например, «Массовые продажи физических товаров» и «Деньги под ключ». Наши ученики с удовольствием ждут следующих потоков. Хотя бы ради тусовки. :-)

– Проводим каждый год выездные тренинги с лучшими продавцами товаров в Рунете на море или в Китае, где вживую общаемся с нашими учениками и показываем, как строить бизнес, сидя при этом прямо у моря, попивая коктейли и получая деньги в карман. Это великолепно!

– С конца 2013 года я выступаю на всех самых крупных бизнес-конференциях перед тысячами людей и рассказываю им о нашей методике запуска бизнеса. Люди в восторге от нашей методики!

– Мы уже сбились считать, сколько миллионеров вырастили в нашем проекте за три года работы проекта «Академия Своего Дела».

– Мы научили десятки тысяч людей профессионально продавать свои товары при помощи маркетинга прямого отклика, используя социальные сети, тизерную или таргетированную рекламу.



С каждым месяцем мы покоряем новые высоты, захватываем новые рынки и задаем новые тренды рынку. Наша конечная цель – полностью изменить онлайн-ритейл продаж физических товаров и сделать его действительно мировым. Чтобы миллионы покупателей по всему миру, когда покупают товары, чувствовали себя хорошо и были благодарны. Чтобы тысячи продавцов по всей стране стали настоящими интернет-предпринимателями, для которых слова «финансовая независимость» и «свобода» не пустой звук, а смысл жизни.



Я рад, что вы держите именно эту книгу

Она – ваш путеводитель в наш мир. Мир людей, для которых финансовая и личная свобода в приоритете. Для тех, кто устал жить по законам толпы и хочет навсегда вырваться из крысиных бегов, добиться в своей жизни чего-то существенного. И мы хотим, чтобы вас наконец-то начали уважать близкие люди, семья, знакомые. Чтобы вас начали больше любить близкие. Ведь, если вы еле сводите концы с концами, о какой любви может быть речь? Чтобы вы наносили этому миру непоправимую пользу, продавая товары.

Для нас продажа товаров – это не просто ремесло. Это искусство и способ сделать этот мир лучше. Мы давно выросли из желания просто заработать деньги к методике изменения себя и мира в лучшую сторону.

Жизнь дается нам один раз, и надо ее прожить так, чтобы не стыдно было в старости.

Глава 3. Как все начиналось

В этой главе я хочу поделиться своей историей, как я начинал свой путь в интернет-бизнес.



Я рос в обычной небогатой семье. Мне было 16 лет. Закончил школу и поступил на 1 курс колледжа. Кстати, колледж я закончил с красным дипломом, но прошло уже четыре года, а я так и не забрал его. Дома у меня был компьютер «Пентиум 1» 166 MHZ, 48 МБ оперативной памяти, и конечно же, у меня не работали компьютерные игры. Максимум во что я мог поиграть на своем чудо-аппарате – это в шахматы или в карты. Каждую неделю я ездил к своей тете, которая жила на другом конце города. У нее был компьютер «Пентиум 3» – новинка того года. К тому же в свет вышла такая замечательная игра, как GTA3. Это была божественная игра, и каждый день я ждал, когда же мы на выходные отправимся к тете, чтобы я мог поиграть. И вот наступили очередные выходные, мы поехали… Я дорвался до компьютера и запустил игру. И вот я играю, но в какой-то момент что-то происходит, компьютер вырубается и… не включается! У меня легкая паника, я не знаю, что делать. Приходят родители, тетя и двоюродная сестра, выясняется, что я поломал компьютер, а там были важные документы, какие-то дипломы и курсовые. Мне очень сильно влетело.



В этот момент меня переклинивает, и я понимаю, что так жить больше нельзя. Мне нужен свой компьютер. На дворе 2006 год, компьютеры тогда стоили довольно дорого, и нужно было накопить на него. Я поставил себе цель – заработать себе на компьютер.



Компьютер высокой мощности – вот моя первая мотивация в бизнесе. Просто хотелось хороший компьютер, чтобы поиграть в игрушки. Я начал искать способы заработать. В 16 лет на работу вряд ли кто-нибудь меня бы взял, поэтому было решено – надо что-то продавать или строить бизнес. Опыта в бизнесе – полный ноль. Я был самым ЗЕЛЕНЫМ новичком из всех возможных. На дворе 2006 год, когда бизнеса в России практически не было. Онлайн-бизнес тоже был еще в своей начальной стадии – только начали появляться первые электронные книги.



Первая идея – продавать пиратские диски офлайн. На тот момент это было достаточно распространенное явление в России. Все торговали копиями фильмов, игр и программ. Такой большой пиратский рынок. Я быстро разобрался, где у нас в городе находится такой вот «пиратский» рынок. Он располагался в лесу и работал по воскресеньям с 7 до 12 утра. Я выкупал диски по заниженной цене и продавал их дороже. Продолжалось это примерно два-три месяца, до момента, как рынок прикрыли. Я понял, что мне нужно искать новые способы заработать деньги. Вариант зарабатывать офлайн в 16 лет был не особо перспективен. Поэтому я решил податься в интернет.



Чтобы получить возможность выйти в эту мировую паутину, я купил себе инфракрасный переходник и через телефон «Сименс С72» выходил в интернет. Скорость была 64 Кб/с, и 1 МБ стоил шесть рублей днем или два рубля ночью. Я сидел ночью и все карманные деньги спускал на интернет. Я начал искать пути заработать в нем. Попробовал кучу разных способов, всякие волшебные кошельки, хайпы, пирамиды. Пробовал участвовать в сетях, где тебе платят за какие-то действия, например, сидишь целый день, кликаешь на объявления, и тебе платят копеечку. Максимум за все время я заработал около 150 рублей. Потратил на интернет гораздо больше и понял, что надо делать что-то серьезное. В России нормальных наставников еще не было. Никто не обучал бизнесу в интернете. Пришлось разбираться самому. В Рунете вообще не было информации о том, как можно заработать в интернете. Сплошной лохотрон. Я начал искать способы заработка в западном сегменте интернета.



Там наткнулся на такого гуру интернет-бизнеса, как Терри ДИН. Попал на его сайт, где он продавал книгу «Как заработать миллион на продаже электронных книг». Денег купить у него книгу не было, и я решил, что, наверное, он заработал миллион рублей на продаже своей электронной книги. Пришла идея взять и скопировать его модель бизнеса. Наверное, подумал я, он на продаже книги заработал миллион. Я решил, что надо продавать электронную книгу.



Мне было 16 лет, и опыта в чем-либо, кроме прохождения GTA3, у меня не было. Надо было думать, что делать. Я решил купить книгу с правами перепродажи и продавать ее. Долго искал разные варианты и остановился на книге «КиберЭлектроЭнергия, или Как экономить на электричестве». Книга была посвящена такой теме, как подкручивать счетчики, чтобы меньше платить налогов. Книга с правами перепродажи обошлась мне всего в пять долларов. Я сделал сайт, загрузил туда книгу, дал небольшое ее описание. И начал ждать, но прошло два месяца, а результатов особо не было. Чего-то не хватало. Потом дошло: чтобы люди покупали что-либо в интернете, товар нужно рекламировать. Нужна была реклама. Купить платную рекламу не было денег, нужно было искать другие способы. Я остановился на бесплатной рекламе. Начал писать рекламные статьи на форумах и бесплатных досках объявлений. На сайт пришли первые люди и, о боже, начали покупать мою книгу за 5 $! За первый месяц я продал 10 экземпляров книги – начало было положено. Заработал свои первые 50 $ в интернете. На 2006 год это были неплохие деньги. Я потратил их с особым удовольствием – на еду, вкусняшки, кино – и даже смог сделать подарок родителям. Радовался, как ребенок!



Я понял, что тема отлично работает и что надо просто приложить больше усилий для достижения более высоких результатов. Мечта о компьютере и своем первом миллионе мотивировала не сдаваться и двигаться вперед!



Сейчас, оглядываясь на прошлое, я понимаю, что это было ключевой точкой, почему я начал заниматься бизнесом в интернете. Если бы тогда у меня не было первых результатов, возможно, я бы сдался. Но у меня получилось!



Часто новички сдаются на первом шаге, когда у них что-то не получается. Главное, не сломаться на первой неудаче, а двигаться вперед.



В ближайшие два-три года я потратил кучу времени в развитие своего бизнеса в интернет и уже в 19 лет заработал свой первый миллион на онлайн-курсе в нише взаимоотношений мужчин и женщин. Нет, я не создавал курс сам – я стал продюсером. Так началась моя карьера продюсера, в которой я развиваюсь до сих пор. Бизнес развивался – все было хорошо. Я почувствовал, что такое свобода. Начал путешествовать и развиваться. Моя жизнь и мои результаты вдохновляли идти вперед и покорять новые высоты. Однажды, сидя перед телевизором, а я его редко смотрю, но почему-то было скучно, и я его включил, я попал на телемагазин. Это где продают разные товары через специальный рекламный канал. Уверен, что вы видели такой канал и, может быть, даже что-нибудь себе уже купили. Мне пришла идея: если они через ТВ продают массово физические товары, что будет, если попробовать продать их через одностраничный сайт? Я начал развивать эту тему.



Я нашел свой первый товар – это отбеливатель для зубов «Вайт Лайт». Сделал красивый одностраничный сайт и запустил продажи. Два месяца я не мог получить хорошие результаты, постоянно что-то шло не так, тестировал новые варианты рекламы, пробовал разные цены. В итоге у меня получилось! Еще за два-три месяца я заработал около полумиллиона рублей. Для меня это был триумф.

Я понял, что тема РАБОТАЕТ и работает очень хорошо. Пришла идея масштабировать бизнес, я нашел поставщиков, кстати, в первый раз я нашел их в Украине. Закупил по 160 рублей «Вайт Лайты» и продавал их в Рунете за 1196 рублей. Каждый день ходил на почту и забирал платежки на 3—10 тысяч рублей. Все почтальоны завидовали мне белой завистью.



Кстати, периодически у нас в Уфе проходила так называемая Инфотуса. Это место, где встречались продвинутые уфимские инфопредприниматели и общались на тему последних трендов в интернет-бизнесе. На такой тусе мы и познакомились с моим будущим коллегой Никитой Фофановым. Когда мы начали общаться на тему продаж в интернете, он рассказал, что организует поставки из Китая физических товаров, а также сам продает китайские часы. Мне был интересен его опыт, я понял, что мы занимаемся одним и тем же. Меня тема зажигала, Никиту тоже. Мы начали работать совместно, оба выигрывали от такого формата. Параллельно я вел свой информационный бизнес и на одном из тренингов проболтался, что еще зарабатываю деньги на продаже физических товаров вместе с Никитой Фофановым.



Я не хотел «палить» технологию продаж физических товаров, потому что она приносила хорошие деньги. Но меня так сильно просили рассказать, как это делать, что я решил провести на эту тему вебинар. Мы с Никитой поделились вкратце опытом, как это делаем, и нас буквально разорвали просьбой провести тренинг.



Деваться было некуда, тем более что это еще один дополнительный источник заработка – мы решили сделать тренинг «Массовые продажи физических товаров 1» в конце 2012 года. Записалось на тренинг БОЛЬШЕ 300 ЧЕЛОВЕК в первый поток! Мы умудрились на самом тренинге заработать больше 2 миллионов рублей. Это был настоящий взрыв – мы провели тренинг, который разорвал к чертям рынок продаж физических товаров. Наши ученики находили новые товары и начали массово продавать их на десятки, сотни тысяч рублей. После первого потока тренинга нам пришло больше 80 восторженных отзывов! Мы поняли, что попали в самую точку. Нашли способ показать каждому человеку, как зарабатывать хорошие деньги в интернете без знаний, опыта, технических навыков. И тут образовался наш проект «Академия Своего Дела».

В итоге в 2013 году мы провели более 10 масштабных тренингов, а в середине года пошли первые миллионеры. Мы гордились тем, что делаем!

Наш бизнес на продаже физических товаров тоже развивался, мы брали лучшие фишки оттуда и в режиме онлайн давали нашим ученикам. И они тоже зарабатывали! Сейчас наш проект находится на взлете, у нас более 25 сотрудников, отстроенные бизнес-системы, и зарабатываем мы уже от 3 миллионов рублей ежемесячно. Для нас это не предел!



Это только начало – мы создали и развили новый рынок. Рынок продаж физических товаров через одностраничные сайты. Сейчас есть люди, которые зарабатывают 1 миллион рублей чистыми за два месяца! Раньше в такое сложно было поверить, а теперь это норма. Следующая планка для нас и наших учеников – это миллион долларов. А потом – миллиард рублей. Если вы тоже хотите отхватить свой кусочек рынка и начать зарабатывать на продаже физических товаров, я приглашаю вас в наше сообщество.



В следующей главе я расскажу вам, какие три вида бизнеса есть в интернете и почему продажа физических товаров – лучший из них.


Глава 4. Три типа бизнеса. Плюсы и минусы.

Почему именно одностраничники?

В интернете существует огромное количество способов заработать деньги. Чем только люди ни занимаются, что только ни продают. Но если взять все виды заработка в интернете, именно легальные способы заработка, то их можно разделить на три типа.



Первое – это продажа информации. Пожалуй, самый сложный способ. Чтобы продавать информацию и заниматься онлайн-обучением, нужно быть экспертом или как минимум обладать какими-то уникальными знаниями. Также нужно понимать, что в России люди пока еще тяжело платят за информацию и обучение.

Единственное, что радует – этот рынок еще свободный и не требует больших вложений. Если вам интересно это направление, об инфобизнесе у меня есть книга, а также обучающие курсы. Также периодически я провожу мастер-классы и тренинги по информационному бизнесу.



Второй способ – это продажа услуг и сервисов. Пожалуй, самый неразвитый в России рынок. Сервисы и услуги необходимы каждому. Поэтому здесь лежит много денег и продавать услуги гораздо проще, чем ту же информацию. Можно получить осязаемый результат.

Например, создание сайтов – это услуга. Или чистка ковров – тоже есть конкретный результат. Примеров можно придумать очень много. Рынок в России совершенно пустой. Минус данного способа заработка в том, что на этом рынке очень сложно масштабироваться и зарабатывать действительно огромные деньги, часто все упирается в человеческие ресурсы.



Третий способ – продажа физических товаров. Это самый простой и быстрый способ начать свой интернет-бизнес!

Почему? Потому что вам не нужно быть экспертом, обладать какими-то сверхзнаниями о продажах, маркетинге и технических навыках. Все, что вам нужно – найти интересный товар и предложить его людям. Они будут покупать, потому что товар можно увидеть и пощупать руками. Люди получают конкретную вещь и знают, за что они платят. Товары нужны ВСЕМ! Это массовый рынок. Практически каждый человек, который вас окружает, хочет какой-либо товар, и вы можете ему товар предложить. Женщинам наверняка хочется пояс для похудения, великолепную овощерезку или палитру теней МАС с 180 оттенками. Мужчинам мечтается о ремне-ноже или стильных часах, которые будут подчеркивать статус и стиль. В мире существуют сотни тысяч товаров, которые люди будут с удовольствием покупать.



На практике мы выяснили, что можно продать абсолютно любой товар.

Главное – правильно подать его и в нужном месте. Самое интересное: практически любой товар можно заказать из Китая очень дешево. У нас сейчас есть ученики, которые зарабатывают состояния на продаже игрушек, косметики, часов, гаджетов и даже пуховиков из Китая. Вы тоже можете выбрать интересный товар и начать его продвигать на рынке, получая свой процент.



Есть еще одна причина, почему мы выбрали для себя изучение навыка продаж физических товаров. Умение продавать товары – это наиболее полезный навык в вашей жизни. Я уверен, что вы хотя бы несколько раз в жизни продавали товары, например машину или беговую дорожку через «Авито» или другие доски объявлений. Может быть, просто продали знакомому то, что ему было нужно. Мы каждый день покупаем или продаем. Это один из самых древних навыков в истории человечества. Как только люди вылезли из пещер и научились минимально взаимодействовать друг с другом, они начали продавать друг другу товары!


Конец ознакомительного фрагмента.

Текст предоставлен ООО «ЛитРес».

Прочитайте эту книгу целиком, купив полную легальную версию на ЛитРес.

Безопасно оплатить книгу можно банковской картой Visa, MasterCard, Maestro, со счета мобильного телефона, с платежного терминала, в салоне МТС или Связной, через PayPal, WebMoney, Яндекс.Деньги, QIWI Кошелек, бонусными картами или другим удобным Вам способом.
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«Kak caenatb npoaaxu Ha 17 MunnuoHos py6neii 6e3 cBoux
neHer?»

C OAHOCTPAHWNHYKAM MO3HKOMWICA Ha TPEHHHre
«Maccostie Mpopai -3» & hespane u sapatoran 17
MANAVOHOB PyGRelt K HOAGPIO! YMCTEIMM AeHBTaMM
| MPUBLINL NONY4MNACk TPUMEPHO 7 MUANMOHOB.HO
TO P ToM, 4TO A CBOVX AGHEr NPaKTUYECKH He
BKNBALIBAN, HaYaN BKNAALIBATS TONLKO B CEHTAGPE.

HaiiTi UHBECTOPOB ropasao npoule, e kaxetcsl
TeMma geficTeNTeNbHO PaGOYaR, @ NIOAN NOSUTUBHO.
pearupyioT Ha Takvie BeLuml MasHoe — NoKasaTh

umcpei
Bacunwit Wywmeitkos

Panbitie 100 ThicAY pyGnei Kasanmcs Gonbuwmi
AeHbraMM, CefiuaC A OHAMID, YTO MOKHO
sapaGaTsisaTs ropasfo Gonbiue.

TnasHoe — He OCTAHABNUBATLCA: AGHbIY 3apaboTaTL
ropasgo nerue, uem KaKeTca.





image14_5a1fa77178ea84833c57d08c_jpg.jpeg





image2_5a1fa78678ea84833c57d0b0_jpg.jpeg





image10_5a22fbac1df9c50700f01d50_jpg.jpeg
«OThana KpeauThl, Havana cTpouTb gom!»

Mepsenesa Hatanbs

3anAnack A 3Tl GusHeCoM B Aexabpe 2012 roga Ha
Tpenutre «Maccossie Mpoaanuty. CRenana nepasie
NPORAXW yXe B XOAe TPEHUHIA NPUMEPHO Ha 35 000
py6nei.

Tosap u3 KuTas npuwen, oTnpasina knueHTam
nlonywna feHsTk, ocTanack oves AosonbHal

HauiHana a 04eH CKDOMHO, MOTOMY 4TO yike TPeTHii
7001 B AEKPETHOM OTAYCKE, GIOJKET CEMbH Y HAC O4eHs
orpatiien.

KpeavTel, cChemHoe xunbe, ABoe AeTedi. Myx oau
«nAMKy TAHET>. TTOSTOMY Ha CTapTe y MeHA G5ino
Bcero 15 Tuicay.

3a nonroaa 15 000 py6nei  npespaTuna 8 1
MunAKOH 200 000!

B Henenioy Men yxoauT no 300-400 Tosapos
KneHTam

Halwa 413 SHaUITENEHO Yy SWMnacs, 8 cembe
€Tano GonblLie AEHEr, HECMOTPA Ha TO, YTO YacTs
DieHer 7 8038PALLaI0 B 0BOPOT, XOHETCA PACKPYTUTBCA

M pacnnaTinvce ¢ KpeauTamu, AoCTpansaem
CBOV AOM, B KOTOpbIfi CKOPO Nepeeaxaem.

37oT BUA 6U3HECA XOPOL TeM, 4TO UM MOXHO
3aHUMATLCS Tae YTORHO — AaXe B CaMOM ry GHHKe.
X0ty noenaTs, 4TOGE! HOBHUKH He OTKNaABIBank 3TOT
GUaHEC HUA Ha 3a8TP, HU Ha MOCNEsaBTpa. Hago
AeiicTB0BATS Ceiivacl Ceiua STOT GHIHEC 0YeHs
xopouwo pa6otaeT!

Beab 5 cama nleT § He pewanack sanyckaTs HAKaKo/
GU3HEC, @ NOTOM NoNana Ha Bal TEHHH
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Bort kak BbinyckHuk «MaccoBbix Mpoaax-3» caenan npopaxu
Ha 14 MUNNMOHOB py6nen:

MHe 24 ropa, npovisaio & Mockee.
VisHavansHo MeHs sauHTepecosano npeanoxenie
«Maccostie Npofaxy — 3», 1 A NPOLLIEN STOT TPEHWHT.
[0 T0ro MoMeHTa, Kak 7 fonan B Akagemmio C8oero
Ilena, 5 paGoTan MApKETONOTOM B KOMNAHWY MHTEpHET-
poBaepa — NPUAYMSIBAN aKLMM, KOHUENLUM

-2t usaiios, peknansl U T A

PYCTEMBUNANOB 5, 110 2014 rona caenan cymmapHsie npoRaI

nouTy Ha 15 MK pyGnedt.

BceM HOBUNKAM A XOUY NI0COBETOBATS NOCMOTPETS Ha
nepcnexTuey. ECI Bbl GyAeTe SaHUMATLCA STUM
D1enom, eCAiM Bam HPABATCA NOCKINKI, IOUTa, KUTaCKMe
CaiTe, MIOAW, PUCKY U NPOBEMBI, TO MOXETe CMenNo
HAUMHAT SBHUMATLCH STHM A€M,

Camoe UeHHOe B HaLLW AW — 3TO BpemA. Ecnu Bui 3a
CEGA He PACTIOPAAUTECH UM, TO 3TO CAeNaeT KTo-To
APYTO.
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«B siHBape «4McTbIMM» 3apaGoTan 560 Thicsu pyGneitn

s

Annpen Kasauyk
(Mockea)

O TeMe OAHOCTPAHUYHUKOB A YaHAN B KoHue 2013 ropa,
& NpopaX¥ pewwn sanycTuTs 8 AHBape 2014-ro.
KoHeuHo, 6bin CTpax HaumHaTs HoBoe ANA ce6A Aeno,
HO KTO He pickyeT.

Mpoaaxu Hauan 8 SHEAPS — B 3TOT AeHs ynan
nepBLIit 3aKas. K KOHLY HOBOTOAHUX NPAsAHMKOB
CepBUC Npyema 3aKasos nokaskisan 06opoT
Gonbuwe 1 MUNAMOHa pyGRen.

TIpHILINOCH CYETHTLCA: UCKATS MOMOLLIHHKOB, YTOGH
SBOHUTS KNMEHTAM U OTNPABNATL NOCKINKH. 3ATO M
PesynbTaT 0GpanoBan: B AHBape A nonyumn 560 TeicAY
PYBNeit «HmCTLIMMY.
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«Cpenan 50 TeicaY, NpofiaBasi MUHU-KaMepbl U Wapb! Ans
CTUpKU»

1 [oNro xoTen opraHM3oBaTk CBOI OUHEC , HO KaK-TO
% BCE HUKAK He pewanca. YBuaes TpeHuHr nog

Hassanmem "Maccosbie NpOaAH UIMIECKNX T0BaPOB
4epes OiHOCTPaHNUHbIE caiThl" A CHavana konebancs,
HO NOTOM pewwmn, 4To nopa AeiicTeosaTs! Ha Bcex
RHAX TPEHVHra A NPUCYTCTEOBAN NM4HO. MomHIo
Beuep, KOrAa 3anyCTUA peknamy 1 3a Houb caenan
5 npopax! Ceituac NPoAaXHU NepeBaniny sa 50
ThICAM. YKe OTIpABA TOBAD KIMEHTAM, HajaM
NPUXOANTB AeHLIN. BeeM, KTO PeLunT NPOATH TPEHMHT, A
Xouy NoXenaTe NPOATM 3TOT MyTe A0 KoHUa. He
ApKanuit 3alkUH  comnesaiieck!
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«CoMHeHUs 6binu, Ho Npoaaxu Ha 543 ThicAYM MeHs

Cepreit Konpakos

BooayLeBunu!»

3aKWMaloch NPOJaX®/t 1 YCTAHOBKOM BMeKTpHUECKIX
TenfIbix OO W Tenep eliie ORHOCTPAHWNHMKANM)

CoMHEHUR GbInu: AEACTBUTENBHO N Halay
ToBapel, koTopbie 6yayT npoaasatbes. Kakoro
YPOBHA ByaeT noaaepkKa.

Ha camom flene Ha BLIGPaHHSI MHOM TOBADHI Cpasy e
NOWNN 3aKasbl, YTO O(UTEHHO BOOAYWEBMNO. 5 NOHAN,
4TO 7 Ha NPABUNLHOM NYTU. Teneps He
OCTaHaBAMEATLCA.

Ha CeroaHAWHMi AeHb, MoVt pesynibTaT 154 3akasa
Ha 543,454.00 pyGnei.
Otnpasnsto ToBap KMeHTaM
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«etatowmi yaunbruk: Mpopaxm Ha 55 Teicsiu py6neil»

AHHa HenomHswast

«eTatowmii GyaunkHik: MpoAaKM Ha 55 Thicau
PyGneiily [1nA NPOAAXY Ha OHOCTDAHUHOM CaliTe A
BLIGpana Takylo, Ha MO/l B3TMAA, NPUKONILHYIO Belllb Kak
neTatoui GyAUNLHYK. U He owwBnacs!ll

A nonyuwuna 50 3aKasos Ha oGiyio cymmy 55000
pyGnenlll Cnacu6o Gonbuoe, Asat i Hukutal

Bl HayJUNU MeHA He TOLKO TOMY, KaK TeXHUIECKM
CAenaTh OAHOCTPAHUNHBIA CaliT (XOTA KOrAa A pewnna
NOVITY Ha TPEHUHT A NPecNef0BaNa UMEHHO 3Ty LeNk);
HO 1 NPABUNILHO BLIGPATS TOBAD, KOTOPLI NPUATHO
NpOAaBaTH MHe 1t NPUATHO NoKyNaTe NKoAAMI

A Hayuunack CMOTPeTS Ha MUp ¢
“NpeANpUHMMATENLCKO® TOUKN 3pEHN, NpuoGpena
3HAHIA, KOTOPBIE XOUY COBEPLIGHCTBOBATS U padBHBATS
nanswe

A B0OBlle 5 XOuy CKa3aTh- Tak NPUATHO paGoTaTh
HE Ha asiato, A PABOTATb HA CEBS, 1 noHumars,
UTO TOMBKO OT TEGA 3ABUCHT CKOMBKO JeHer y Te6s
GyAeTl- 370 1 ABNAETCA MOBH LieNblo Ha GKaiee
epenal
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«YBONMICA U3 TaKcK, OTAAN A0NIM U Havan 3apabaTbiBaTk.
Mponaxu Ha 1 MnH. 900 Teic.»

Panblue pacoTan TakcucTom & CankT-fleTepBypre.

& Ha TpeHUHr NoNan CoBepLISHHO CRYaIiHO.
Mospasunack NPOCTOTa 3TOT0 cM0C06a 3apacoTka.
3anycTan peknamy v nonysun 3a OAMH Bevep
sakasos Ha 60 000 p.
3a 2 Heplen 3aHATAI, 3aNYCTUB PeKNaMy pas 5, A
nonyunn 175 sakasos Ha cymmy 195 000 p., 3
KOTOPbIX MO YMCTaR NpHGBINL CocTasuna Gonbue
100 000 py6neit. Tak NPOCTo A eliie He 3apaGaTeiBan
5M1arogapA STOMY TPEHUHTY 7 Hauan BLIGMPATECA 3

Pycnian [YCeMHOB  (DHaHCOBOTi AN, U3 KOTOPOTi He MOT BIGPaTECA B
Teuenre 2-X neT
Ceiiac — 060POT NPOAAK AOCTT NIONTU 2 MANAIMOHOB
pyGned. Creayloluian Uens — MANAHOH pyGnen
SHCTLMY KeKabIf MecAul
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«3a 2 Mecsila NpoAaXu Ha 2 MUNNIMOHa»

BCem WIBECTHO, UTO B AaHHBI MOMEHT
NPEANPUHUMATENECTBO COMPAKEHO C GOMBLIMM PUCKOM
W 3aTparamm

B npogaxe kMTalCKuX TOBapoB Hepes
MHTEPHET 5 Hawen Ans ce6s oTAYWHHY. ECin
conocTasuTL 3apaboToK 40 M nocne sanycka, To
PasHuLa KOHeUHO ecTb. Mporpece MaeT A0CTaTouHO
6LiCTPO.

—< K pumepy, panbiue Mos 4MCTas NpUBHINE

6bina okono 40-50 Thic.py6. B Mecsu. Cenvac
ApTYp BOratoB 55300 Bbiwe. Crasnio nnanky ANA ce6A He MeHbuwe:
300 Thic. B Mec,

BCce yuacTHUKaM TPeHUHra COBETYIO: NMaHKky GepuTe
HaMHOrO Bbilue. Cefiuac y Mens nocTynaet ot 30
3aKa308 B AeHb. M0G0/ GU3HEC, KOTOpHI Bbl HaunHaeT
C HyNA TPEBYeT KaKO-TO CTApTOBk KanuTan. Ho
nH0Gas BNIOKEHHAR CYMMa ONPABAAET W OKYNUT Cebf B
pasil Mposepettol
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«I'Ipo.uan TenedhoH 1 3apabotan 800 000 pyGneii!»

Panum Bepesosckuit

[0 T0r0, KaK HauaTh GUaHeC B WHTEpHETe, sapaGaTbisan
B CETeBOM MapkeTUHre, cTpoun MIIM Gustec. OpHaKo,
NOCAEAHMIA FOf] NEPE/] 3aMYCKOM HUYEM He 3aHUMancs,
WMen nacceHsIA A0X0R 0Kono 20 000 pyGeit 1 uckan
ccnocobbl 3apabatsiBaTk €NO-KPYNHOMY».

Mo3sonTS CeGe KyMMTL TREHUHT 7 He MoT W38
WaTKOO (UHAHCOBOO COCTORHIA. EAMHCTBEHHs
LieHHas Bells, KOTOPAS Y MEHR GbINa Ha TOT MOMEHT
~ 570 MO HOBIVA Tened)on CamcyHr Manakcy c3.

B pesynbTate 3a nepsbie 2 Mecsiua s sapaGotan
‘oKono 800 000 pyGnen. A ceuac — okonio 3-x
MWRRMOHOB py6ned.
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«3a e Heflenu TpeHuHra caenan 170 Teicaul»

Wnes,
(Cankr-TleTepGypr)

3apascTayiiTel Menn 308yT UnbA. Mhe 27 ner.
Panbiuie A paGoTan & Gatike. COBCEM He AABHO A
nepeexan u3 r. MaragaHa B ceBepHYi0 CTOMMUY .
Cawk-TleTep6ypr. M CTONKHYACA ¢ TaKO NpoBAEMoi,
KOTAia TBO/i SapNaTE! He XBaTaeT Ha onNaTy AunbA M
NOKYNKM €161 B TaKoW CUTYaLuy 5t NOTUXOHBKY cTan
YXORUTE B MUHYC.

COOTBETCTBEHHO, B TAKOM MONIOKEHMM HauMHaGW
OeHb AKTUBHO AYMaTb, 4TO flenaTs i HCKaTs AT
Bbixona. BOT Tak HaxoBACk & Nowcke A Hawen
MHBOPMALMIO © TPEHUHTE M0 Npofaxe.

TIpem TPEHWHI 7 MOKYNAN & KpEAWT. BLIN0 MHOTO.
COMHEHWVE V1 CTPAXOB, BOAKWX PASTIMNHBIA <ecan
BApyr..»

Ho 6naroaaps 3Tomy TpeHUHry 3a e Henenw
yRanock caenats 134 sakasa Ha cymmy 170 Teic.
099 py6.

BEpHYTb AGHLTM BIATLIE B KDOAUT Ha MOKYIKY TPEHMHTA,
 TaKKe YacTL fleHer, KOTOpLIe Bbinv BIATH Ha
paseuTue GusHeca

P.S. ECniW BbI X0TWTe 3apaGoTaTh AeHer U cTaTe
Gonee ycrewHbIM - NPUHUMaliTe PeweHme GbICTPO,
oByuaiiTech U 3apaGaTsiBaiTe AeHBM.





