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Введение

Система работы с подписной базой, организованная с умом, в разы увеличивает прибыль, рейтинг и в целом успешность проекта. Именно поэтому необходимо обратить пристальное внимание на такой вид деятельности, как сегментация базы подписчиков.
Направив на это свои усилия, позднее вы сэкономите массу времени, увеличите эффективность деятельности сайта, а также приумножите доход. Что же необходимо для эффективного роста подписной базы, и соответственно, самого сайта?
Во-первых, нужно работать над повышением частоты общих рассылок. Чем чаще вы напоминаете о себе клиенту, тем активнее вы провоцируете его на положительные действия.
Во-вторых, качество рассылки – значащий момент в расширении подписной базы. Очень важно с самого начала работать над креативом и контентом писем, каждое из которых должно быть не только интересным читателю, но и побуждающим к покупке, к переходу на сайт.
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