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Аннотация
Данное учебное пособие содержит курс лекций по

дисциплине «Экономическая теория». Лекции содержат все
вопросы, раскрывающие сущность экономической теории,
сконцентрировано внимание на основных понятиях и
определениях.

Структура издания позволяет студентам систематизировать
и конкретизировать свои знания и использовать данное
пособие при подготовке к экзаменам и зачетам по дисциплине
«Экономическая теория». Пособие рекомендуется студентам
высших учебных заведений обучающимся по специальностям:
«Бухгалтерский учет, анализ и аудит», «Экономика управления
на предприятии», «Финансы и кредит».
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конспект лекций
 

Лекция № 1. Общие понятия
экономической теории

 
 

1. Предмет, структура, функции и
методология экономической теории

 
Слово «экономика» (от греч. oikonomike) означает искус-

ство ведения домашнего хозяйства, домоводство. Точно ска-
зать, что такое «экономика» в современных условиях, слож-
но. Экономика – это и совокупность общественных отно-
шений, связанных с производством. Это та или иная про-
изводственная система, хозяйство. Это и научная учебная
дисциплина, которая изучает хозяйственную жизнь челове-
ка, предприятия, общества в целом.

Наиболее общее определение выглядит следующим обра-
зом: экономика – это деятельность людей, связанная с обес-
печением материальных условий их жизни.



 
 
 

Общество – это совокупность людей, объединенных на
определенной ступени исторического развития определен-
ными производственными отношениями, которые влияют на
все другие отношения в обществе.

Современная экономика состоит из двух сфер:
1) сфера материального производства (какие-либо това-

ры);
2) непроизводственная сфера (какие-либо услуги).
Материальное производство состоит из производства ма-

териальных благ (промышленность, сельское хозяйство,
строительство) и производства материальных услуг (транс-
порт, торговля и т. д.).

Нематериальное производство состоит из производства
нематериальных благ (создание духовных ценностей) и про-
изводства нематериальных услуг (научное консультирова-
ние, здравоохранение, образование и т. п.).

На предмет экономической науки также нет однозначного
ответа. Некоторые считают, что экономическая наука – на-
ука о выборе в условиях ограниченности ресурсов. Другие
считают, что это наука о богатстве и об экономических зако-
нах. Третьи экономисты предметом экономической теории
считают анализ рыночного хозяйства, а четвертые видят ее
предмет в экономическом поведении людей.

Экономическая теория служит базой для множества дру-
гих экономических наук, т. е. она изучает основы и общие
принципы экономики. Остальные же науки можно считать



 
 
 

конкретными экономическими науками. К таким относятся:
1) отраслевые экономические науки, например экономи-

ка промышленности, экономика сельского хозяйства, эконо-
мика строительства, экономика труда и т. д.;

2) функциональные экономические науки, например бух-
галтерский учет, финансы, статистика и т. д.;

3) экономические науки, связанные с другими науками;
экономическая география, экономическая психология и т. д.

В современной экономической теории принято выделять
3 раздела:

1) микроэкономика  – часть экономической науки, кото-
рая рассматривает вопросы одной экономической единицы
(фирмы, домашнего хозяйства) или сферы частного бизнеса;

2) макроэкономика  – часть экономической теории, ко-
торая рассматривает экономические вопросы в масштабах
страны, при этом общество рассматривается как совокуп-
ность фирм и домашних хозяйств;

3) мировая экономика (интерэкономика) изучает эко-
номические отношения в мировом сообществе.

Существует несколько функций экономической теории:
1) эмпирическая функция – суть ее заключается в том,

что все экономические исследования основываются на прак-
тическом опыте;

2) теоретическая функция состоит в раскрытии сути эко-
номических законов, явлений и хозяйственных процессов;

3) методологическая функция предполагает определение



 
 
 

экономической теории как фундамента отраслевых наук;
4) практическая функция заключается в выработке кон-

кретных методов и приемов эффективного хозяйствования;
5) критическая функция состоит в раскрытии сильных и

слабых сторон явлений и процессов;
6) прогностическая функция предполагает разработку на-

учных прогнозов, определение перспектив развития.
Исследуя общество и хозяйственные процессы в нем, эко-

номическая теория использует ряд следующих методов:
1) наблюдение и сбор информации (целенаправленное от-

слеживание объекта и получение необходимых фактов);
2) метод научной абстракции (абстрагирование), который

позволяет формулировать те или иные отвлеченные понятия
(абстракции);

3) метод анализа и синтеза:
а) при анализе исследуемое явление или предмет расчле-

няются на составные элементы и только потом подвергаются
изучению;

б) при синтезе, наоборот, происходит соединение расчле-
ненных и проанализированных элементов в единое целое и
изучается уже их взаимодействие;

4) метод индукции и дедукции:
а) индукция – это движение от частных фактов к общему

выводу;
б) дедукция – это движение мысли от общего к частному;
5) системный комплексный подход – вся экономика со-



 
 
 

стоит из множества больших и малых систем, а также сама
является элементом более сложной системы;

6) метод единства исторического и логического подхода –
экономическая теория показывает явление в движении, т. е.
в историческом развитии; при этом она рассматривает эко-
номические процессы, освобожденные от случайностей ис-
торического развития, т. е. рассматривает их логически;

7) экономический эксперимент предполагает проведение
научного опыта при условии, что объект изучения находится
в определенных условиях;

8) моделирование или построение экономической моде-
ли; экономическая модель – это упрощенное описание эко-
номики, т. е. модель замещает сам объект исследования;
наиболее эффективным в современной экономике считается
компьютерное моделирование;

9) графические (с помощью различных схем, диаграмм,
графиков и т. д.);

10) расчетно-аналитические;
11) статистические и др.



 
 
 

 
2. Производство и экономика

 
Для удовлетворения своих потребностей человеку и об-

ществу в целом необходимо производить товары и прочие
блага, т. е. необходим процесс производства. Производ-
ство (наиболее обобщенно) – это сфера непосредственно-
го создания ценностей. Производство предполагает функци-
онирование в каждом обществе определенных производи-
тельных сил, которые включают в себя ряд элементов и фак-
торов. В период развития человечества главными фактора-
ми производства остаются рабочая сила и средства произ-
водства. К рабочей силе можно отнести человеческий фак-
тор, а к средствам производства – материальный фактор.

Рабочая сила – это способность человека к труду, сово-
купность его умственных и физических сил, которые при-
меняются в производстве. С развитием общества постоян-
но меняются, развиваются и совершенствуются производи-
тельные силы. К ставшим уже традиционными рабочей силе
и средствам производства добавляются новые факторы про-
изводства, например экология, наука, информация, техноло-
гия и т. д. Реализация рабочей силы происходит в процессе
труда, поэтому понятия «рабочая сила» и «труд» отождеств-
ляются. Труд – это целенаправленная деятельность людей по
созданию жизненных благ. Важнейшим его показателем яв-
ляется производительность труда (результат). Она измеряет-



 
 
 

ся:
1) количеством продукции в единицу времени;
2) количеством времени на единицу продукции.
Благодаря повышению производительности труда трудо-

вые ресурсы удешевляют производство, и растет богатство
общества.

Существуют факторы, которые влияют на уровень произ-
водительности труда:

1) уровень квалификации, образованности, профессиона-
лизма работников, занятых на производстве;

2) степень заинтересованности производителей в резуль-
татах своего труда;

3) уровень развития науки и техники и их применение в
производстве;

4) степень эффективности использования ресурсов про-
изводства;

5) интенсивность (напряженность или скорость) труда;
6) природные условия (ресурсы, почва, климат); живой

труд – непосредственный труд людей, занятых на производ-
стве, вытесняется работой машин, созданных прошлым че-
ловеческим трудом; доля прошлого труда увеличивается, а
доля живого труда, наоборот, снижается.

В новых условиях роль работника в производстве прин-
ципиально меняется. Он перестает быть исполнителем и ста-
новится главным звеном в технологическом процессе. Это
обусловливает потребность в работнике нового типа, кото-



 
 
 

рого отличают высокая и всесторонняя образованность, ком-
петентность, самостоятельное и творческое мышление, ак-
тивность и ответственность в действиях.

Основные пути формирования работника нового типа:
1) разносторонняя образовательная и профессиональная

кадровая подготовка – ведется на основе непрерывного ши-
рокопрофильного обучения; новая техника и технологии
должны появиться в учебных аудиториях раньше, чем на
предприятиях;

2) интеллектуализация труда – проявляется в том, что
труд приобретает умственный, аналитический и творческий
характер; человек больше работает головой, а не руками;

3) гуманизация труда – это «очеловечивание» производ-
ства; его подстройка к запросам работников предприятия,
что предполагает выполнение научных рекомендаций эрго-
номики, направленных на облегчение, оздоровление и по-
вышение комфорта и условий труда; в результате растут эф-
фективность труда и его привлекательность для человека;

4) демократизация производства – осуществляется через
участие работников в акционерном капитале предприятия,
в управлении им, распределении полученных доходов.

Свою способность к труду человек может использовать по
двум основным направлениям: либо как предприниматель,
организовавший свой бизнес, либо как наемный работник у
предпринимателя. Особым человеческим ресурсом в произ-
водстве являются предпринимательские способности. Они



 
 
 

заключаются в умении и готовности человека организовать
бизнес или новое дело, принимая на себя все связанные с
ним затраты и риски. Подлинного предпринимателя отлича-
ют огромное трудолюбие, инициативность, новаторство, де-
ловая хватка, умение общаться с людьми, убеждать и воз-
действовать на них. Предприниматель – это организатор и
движущая сила производства.

Средства производства состоят из средств труда и предме-
тов труда. Средства труда – это предметы, с помощью ко-
торых человек создает необходимые блага (например, маши-
ны, инструменты, оборудование, здания, сооружения, транс-
порт). Предметы труда – это предметы, на которые чело-
век воздействует в процессе производства и которые состав-
ляют материальную основу будущего продукта (например,
дерево, металл, сырье и другие материалы).

По происхождению средства производства делятся на два
вида:

1) природные ресурсы – те, которые созданы самой
природой (земля, леса, водные ресурсы);

2) произведенные ресурсы  – предметы, созданные или
обработанные человеком и предназначенные для дальней-
шего использования их в производстве (инструменты, маши-
ны, оборудование, здания, сооружения, сырье и т. д.).

Необходимо выделять три уровня производства:
1) труд индивидуального работника;
2) производство на микроуровне (фирме, предприятии);



 
 
 

3) производство на макроуровне (в рамках общества).
Для того чтобы произведенный товар нашел своего поку-

пателя, производителям необходимо его доставлять – напри-
мер, в магазины, оптовые базы, склады и т. д. – т. е. произво-
дитель товара и его покупатели разъединены в пространстве
и во времени. Можно сделать вывод, что, помимо производ-
ства и потребления, существуют и другие фазы: распределе-
ние результатов производства и обмен ими. Производство,
объединяющее в себе все остальные фазы, называется вос-
производством.

Производство – это этап непосредственного создания
товаров и услуг. Эта фаза играет наиболее важную роль.

Распределение – это этап, на котором распределяют-
ся итоги производства (результаты общественного труда), а
также распределяются необходимые ресурсы для возобнов-
ления производства.

Обмен – это этап, на котором происходит обмен деятель-
ностью между людьми и обмен продуктами труда.

Потребление – это этап, на котором произведенный про-
дукт используется для удовлетворения потребности челове-
ка. Это заключительная фаза воспроизводства.

Но ни одна из фаз воспроизводства не может существо-
вать отдельно, они тесно связаны между собой.

Воспроизводство бывает двух видов:
1) экстенсивное – в производство вовлекаются дополни-

тельные природные и трудовые ресурсы, при этом техниче-



 
 
 

ская основа производства остается без изменения (измене-
ние количества, а не качества);

2) интенсивное – предполагает совершенствование тех-
нологий производства, оборудования, что приводит к повы-
шению производительности труда (изменение качества, а не
количества).

Для эффективного развития экономике страны необходи-
мо перейти на интенсивный тип воспроизводства.

Различают две формы воспроизводства:
1) индивидуальное воспроизводство – в масштабе фир-

мы или отдельного домашнего хозяйства;
2) общественное воспроизводство – в масштабах стра-

ны, национальной экономики в целом, что предполагает об-
разование фондов:

а) фонд возмещения – обеспечивает возобновление
средств, потраченных в процессе создания продукта (зара-
ботная плата работников, средства на покупку сырья, обнов-
ление технологического оборудования и т. п.);

б) фонд накопления – обеспечивает организацию про-
цесса воспроизводства, образование страховых запасов и ре-
зервов страны;

в) фонд потребления – обеспечивает удовлетворение
потребностей всех членов общества.

Следует различать 2 типа воспроизводства:
1) простое воспроизводство.  Суть данного типа вос-

производства состоит в том, что в течение года произве-



 
 
 

денный продукт (а точнее его размер и качество), остается
неизменным. При этом вся полученная выгода (прибавоч-
ный продукт) идет на личное потребление;

2) расширенное воспроизводство. Суть этого типа
воспроизводства состоит в том, что в течение отчетного пе-
риода произведенный продукт меняется, т. е. меняется его
размер и качество. Источником расширенного воспроизвод-
ства является прибавочный продукт. При этом прибавочный
продукт распадается на фонд потребления (данный фонд ис-
пользуется для удовлетворения материальных и культурных
потребностей человека) и на фонд накопления (использует-
ся для расширения производства и создания резервов и за-
пасов).

Для современной экономики характерно расширенное
воспроизводство. Это предполагает, что новые инвестиции
в производство не только возмещают израсходованный ка-
питал (сырье, материалы, оборудование), но и увеличивают
его производительность дополнительными или более эффек-
тивными средствами производства. Так обеспечивается на-
копление капитала, т. е. укрупнение за счет добавочных ка-
питаловложений в производство. В процессе воспроизвод-
ства капитал находится в постоянном движении и соверша-
ет кругооборот по схеме: закупка средств производства –
процесс производства – реализация произведенных товаров.
Такие кругообороты повторяются, образуя оборот капитала.
При этом различают части производственного капитала (на



 
 
 

стадии производства), который оборачивается и переводит
свою стоимость на новый продукт по-разному, в зависимо-
сти от чего производственный капитал делится на основной
и оборотный.

Основной капитал (основные фонды) – это средства
труда, которые участвуют в процессе производства, при этом
постепенно физически и морально изнашиваются и посте-
пенно переносят свою стоимость на стоимость произведен-
ной продукции. Таким образом, стоимость основного капи-
тала возмещается в стоимость готового продукта постепен-
но. После реализации товаров она возвращается предприни-
мателю в денежной форме частями в виде амортизационных
отчислений, которые используются на ремонт и модерниза-
цию средств труда. Основные фонды в денежной форме на-
зываются основными средствами.

Основные фонды бывают активные и пассивные. Актив-
ные основные фонды – это фонды, которые непосред-
ственно участвуют в производственном процессе (машины,
станки, оборудование). Пассивные основные фонды –
это фонды, которые создают необходимые условия для про-
изводства (здания, сооружения). Три главных показателя эф-
фективности использования основных фондов:

1) фондоотдача  – показатель, отражающий степень про-
дуктивности фондов; определяется стоимостью продукции,
приходящейся на единицу стоимости фондов;

2) фондоемкость – показатель, обратный фондоотдаче,



 
 
 

он характеризует затраты основных фондов на выпуск еди-
ницы продукции;

3) коэффициент сменности работы оборудования  –
показатель, который показывает, сколько смен в сутки рабо-
тала каждая единица оборудования на предприятии в тече-
ние определенного периода.

Оборотный капитал (оборотные фонды) – это пред-
меты труда, участвующие в производстве однократно. Они
полностью потребляются и сразу переносят всю свою стои-
мость на стоимость произведенной продукции. Таким обра-
зом, стоимость оборотных фондов возмещает стоимость го-
тового продукта полностью. В каждом кругообороте после
реализации товара предпринимателю полностью возвраща-
ется в денежной форме стоимость оборотных фондов.

Наряду с основными и оборотными фондами, обслужи-
вающими процесс производства, существуют фонды обра-
щения, которые обслуживают процесс обращения (заготовка
предметов труда и сбыт готовой продукции).

Фонды обращения и оборотные фонды оборачиваются
одинаково и используются за один кругооборот, поэтому их
объединяют и в денежном выражении называют оборотны-
ми средствами.



 
 
 

 
3. Ресурсы и факторы производства

 
В экономической теории одним из главных факторов из-

менения спроса потребителя на рынке является фактическое
присутствие или отсутствие благ.

Блага представляют собой средства, которые способны
удовлетворить различные потребности человека и общества
в целом.

Одни из них имеются в почти неограниченных количе-
ствах (например, вода, солнце, воздух), а другие – в огра-
ниченном размере. Последние называются экономическими
благами.

Существует определенная классификация экономиче-
ских благ, представленная такими благами, как:

1) недолговременные – это блага однократные в употреб-
лении (пища);

2) долговременные – это блага, используемые человеком
многократно (одежда);

3) настоящие блага – это те блага, которые имеются на
данный момент;

4) будущие – это блага, ожидаемые в дальнейшем;
5) прямые – это блага, направленные только на потребле-

ние;
6) косвенные – это те блага, которые были созданы для

сопровождения процесса производства;



 
 
 

7) взаимозаменяемые – это те блага, которые представ-
лены не только потребительскими товарами, но и ресурса-
ми, использующимися в производственном процессе (това-
ры-субституты);

8) взаимодополняемые – это те блага, которые могут удо-
влетворять потребности человека или общества только в со-
вокупности друг с другом.

Для того, чтобы создать экономические блага, в процессе
производства необходимо задействовать ресурсы. Ресурсы
– это материальные и нематериальные элементы, участвую-
щие в процессе производства.

Существует несколько разновидностей ресурсов:
1) природные ресурсы – это естественные блага, исполь-

зуемые при производстве товаров и услуг (земля, минералы,
лес и т. д.);

2) человеческие ресурсы – это физические и умственные
усилия, которые затрачивает работник в процессе производ-
ства продукции;

3) капитальные ресурсы – это фабрики, машины, инстру-
менты, а также деньги, расходуемые на их приобретение;

4) предпринимательские ресурсы – управленческие навы-
ки людей, которые необходимы для организации процесса
производства.

Но, к сожалению, все ресурсы ограничены. Природные ре-
сурсы ограничены из-за их исчерпаемости. Трудовые ресур-
сы также ограничены физическими и умственными возмож-



 
 
 

ностями индивидуума, но способны к росту. С одной сторо-
ны трудовые ресурсы ограничены количественно – числом
трудоспособного населения страны. С другой стороны они
могут прирастать качественно по мере роста уровня образо-
ванности работников, повышения их квалификации и т. п.
Капитальные ресурсы ограничены сроком службы. Предпри-
нимательские же ресурсы ограничены способностями лю-
дей, именно поэтому человек не может производить беско-
нечное число экономических благ.

В обществе постоянно должно происходить равномерное
распределение ресурсов между различными отраслями эко-
номики для того, чтобы производить те или иные требующи-
еся виды экономических благ. Так, если в одну отрасль эко-
номики окажется вовлеченным большое количество ресур-
сов, то другим отраслям их достанется меньше.

Те ресурсы, которые вовлекаются в процесс производства
продукции, являют собой факторы производства.

Рассмотрим их основные виды:
1) земля – это природные блага, используемые в процес-

се производства (воздух, лес, полезные ископаемые и т. п.);
земля – ресурс ограниченный, за него взимается плата, ко-
торая называется рентой;

2) труд – это физические и умственные усилия, которые
использует человек при производстве товаров и услуг; чело-
век соглашается реализовывать свою способность к труду за
плату, которая называется заработной;



 
 
 

3) капитал затрачивается в процессе производства, следо-
вательно, он будет предоставляться в использование за пла-
ту, называемую процентом на капитал;

4) предпринимательство сводит воедино в производствен-
ном процессе землю, труд и капитал и получает за риск и уси-
лия, вкладываемые в бизнес, плату, называемую прибылью
(а в случае неудачи предприниматель один несет все убыт-
ки).

Наиболее наглядно виды ресурсов можно представить в
виде рисунка.

Рис. 1. Основные виды ресурсов производства и доходов
от их использования

Факторами производства могут владеть, распоряжаться и
пользоваться частные лица, фирмы или государство.

Так как ресурсы ограничены, перед человеком и обще-
ством встает важный вопрос – вопрос выбора. Часто у чело-
века нет возможности удовлетворить свои потребности или,
наоборот, возможность есть, а потребности нет. Даже в по-



 
 
 

вседневной жизни можно столкнуться с этой экономической
дилеммой, например сходить в кино или посетить парикма-
хера, съесть мороженое или шоколадку . В экономической
теории эта задача проявляется в необходимости выбора меж-
ду альтернативными товарами: какие следует производить,
а от каких следует отказаться. Выпуская например макси-
мальное количество велосипедов, придется ограничить про-
изводство, например, самокатов. Это подводит нас к по-
нятию производственных возможностей. Производствен-
ные возможности – это максимальное количество товаров
или услуг, которое может быть произведено в определенный
период времени при данных ресурсах и технологиях. При
этом следует учитывать, что ресурсы в производстве дан-
ных товаров или услуг используются наиболее эффективно
и полно.



 
 
 

 
4. Экономические системы,

их основные типы
 

Система – это множество элементов, которые образуют
определенное единство и целостность за счет устойчивых
взаимоотношений и связей между элементами внутри этой
системы.

Экономические системы  – это совокупность взаимо-
связанных экономических элементов, образующих опреде-
ленную целостность, экономическую структуру общества;
единство отношений, складывающихся по поводу производ-
ства, распределения, обмена и потребления экономических
благ. Выделяют следующие особенности экономической си-
стемы:

1) взаимодействие факторов производства;
2) единство фаз воспроизводства – потребления, обмена,

распределения и производства;
3) ведущее место собственности.
Для того чтобы определить, какой тип экономической си-

стемы доминирует в данной экономике, необходимо опреде-
лить ее главные составляющие:

1) какая форма собственности считается преобладающей
в экономической системе;

2) какие методы и приемы используются в управлении и
регулировании экономикой;



 
 
 

3) какие применяются методы в наиболее эффективном
распределении ресурсов и благ;

4) каким способом происходит установление цен на това-
ры и услуги (ценообразование).

Функционирование любой экономической системы осу-
ществляется на основе организационно-экономических от-
ношений, которые возникают в процессе воспроизводства,
т. е. в процессе производства, распределения, обмена и по-
требления. К формам связей организации экономической
системы относятся:

1) общественное разделение труда (выполнение работни-
ком предприятия различных трудовых обязанностей по про-
изводству товаров или услуг, иными словами – специализа-
ция);

2) кооперация труда (участие различных людей в процес-
се производства);

3) централизация (объединение нескольких предприятий,
фирм, организаций в единое целое);

4) концентрация (укрепление положения предприятия,
фирмы на конкурентном рынке);

5) интеграция (объединение предприятий, фирм, органи-
заций, отдельных отраслей, а также стран с целью ведения
общего хозяйства).

Социально-экономические отношения  – это связи
между людьми, которые возникают в процессе производства
и формируются на основе различных форм собственности



 
 
 

на средства производства.
Одной из наиболее распространенных является следую-

щая классификация экономических систем.
1. Традиционная экономическая система  – это систе-

ма, в которой все основные экономические вопросы реша-
ются на основе традиций и обычаев. Такая экономика суще-
ствует до сих пор в территориально удаленных странах мира,
где население организовано по племенному укладу (Афри-
ка). Она базируется на отсталой технологии, широком рас-
пространении ручного труда, ярко выраженной многоуклад-
ности экономики (различные формы хозяйствования): нату-
рально-общинные формы, мелкотоварное производство, ко-
торое представлено многочисленными крестьянскими и ре-
месленными хозяйствами. Товары и технологии в такой эко-
номике традиционны, а распределение осуществляется по
кастовому признаку. В данной экономике огромную роль иг-
рает иностранный капитал. Для такой системы характерна
активная роль государства.

2. Командная или административно-плановая эко-
номика – это система, в которой доминируют обществен-
ная (государственная) собственность на средства производ-
ства, коллективное принятие экономических решений, цен-
трализованное руководство экономикой посредством госу-
дарственного планирования. В качестве координирующего
механизма в такой экономике выступает план. Существует
ряд особенностей государственного планирования:



 
 
 

1) непосредственное управление всеми предприятиями
из единого центра – высших эшелонов государственной вла-
сти, что сводит на нет самостоятельность хозяйственных
субъектов;

2) государство полностью контролирует производство и
распределение продукции, в результате чего исключаются
свободные рыночные взаимосвязи между отдельными пред-
приятиями;

3) государственный аппарат руководит хозяйственной де-
ятельностью с помощью преимущественно административ-
но-распорядительных методов, что подрывает материальную
заинтересованность в результатах труда.

3. Рыночная экономика – экономическая система, ос-
нованная на принципах свободного предпринимательства,
многообразия форм собственности на средства производ-
ства, рыночного ценообразования, конкуренции, договор-
ных отношений между хозяйствующими субъектами, огра-
ниченного вмешательства государства в хозяйственную дея-
тельность. В процессе исторического развития человеческо-
го общества создаются предпосылки для укрепления эко-
номической свободы – возможности индивида реализовать
свои интересы и способности путем активной деятельности
в производстве, распределении, обмене и потреблении эко-
номических благ.

Такая система предполагает существование многоуклад-
ной экономики, т. е. комбинирование государственной, част-



 
 
 

ной, акционерной, муниципальной и других видов собствен-
ности. Каждому предприятию, фирме, организации предо-
ставляется право самим решать что, как и для кого произ-
водить. При этом они ориентируются на спрос и предложе-
ние, а свободные цены возникают в результате взаимодей-
ствия многочисленных продавцов с многочисленными поку-
пателями. Свобода выбора, частный интерес формируют от-
ношения конкуренции. Одной из главных предпосылок чи-
стого капитализма выступает личная выгода всех участни-
ков экономической деятельности, т. е. не только капитали-
ста-предпринимателя, но и наемного работника.

4. Смешанная экономика – экономическая система с
элементами других экономических систем. Данная систе-
ма оказалась наиболее гибкой, приспособленной к изменя-
ющимся внутренним и внешним условиям. Основные чер-
ты данной экономической системы: обобществление и ого-
сударствление части хозяйства в национальном и интерна-
циональном масштабах; экономическая деятельность на ба-
зе количественной частной и государственной собственно-
сти; активное государство. Государство выполняет следую-
щие функции:

1) поддерживает и облегчает функционирование рыноч-
ной экономики (защита конкуренции, создание законода-
тельства);

2) усовершенствует механизмы функционирования эко-
номики (перераспределение доходов и богатства), регулиру-



 
 
 

ет уровень занятости, инфляции и т. п.;
3) решало следующие задачи по стабилизации экономики:
а) создание устойчивой денежной системы;
б) обеспечение полной занятости;
в) снижение (стабилизация) уровня инфляции;
г) регулирование платежного баланса;
д) максимально возможное сглаживание циклических ко-

лебаний.
Все перечисленные выше типы экономических систем су-

ществуют не отдельно, а находятся в постоянном взаимодей-
ствии, образуя при этом сложную систему мирового хозяй-
ства.



 
 
 

 
5. Проблема производственных

возможностей и
эффективности экономики

 
Во всех без исключения случаях противоречие «потреб-

ности – ресурсы» ставит перед обществом 3 фундаменталь-
ных вопроса:

1) что производить?
2) как производить?
3) для кого производить?
Что производить? – т. е. выпуску какого товара или

услуги отдать предпочтение и в каком количестве его требу-
ется производить? Это практически вопрос об ассортимен-
те товара, и, решая его, производитель вновь сталкивается с
проблемой ограниченности.

Данный выбор делают все: и мелкий предприниматель, и
любая крупная организация.

Как производить? – т. е. какую выбрать технологию
для производства данного товара или услуги? Их существует
несколько видов:

1) технология ручная – технология, в которой использу-
ется большое количество неквалифицированного труда;

2) автоматизированная технология – это технология, в ко-
торой эффективно совмещается труд человека и различных



 
 
 

механизмов;
3) автоматическая технология – это технология, при ко-

торой человеческий труд вообще не используется.
Самым эффективным и прогрессивным является произ-

водство продукции с применением наиболее совершенной
технологии. Но это потребует больших финансовых затрат,
и не каждый производитель может позволить себе такие тех-
нологии.

Для кого производить?  – т. е. кто сможет потребить
произведенные товары или услуги? Рыночная экономика от-
вечает на этот вопрос следующим образом: наибольший уро-
вень потребления будет обеспечивать себе человек, имею-
щий максимальный доход от принадлежащих ему факторов
производства.

Выбор какого-то экономического блага предполагает от-
каз от другого экономического блага. Альтернативная стои-
мость может иметь как денежное, так и товарное выражение.

Принцип альтернативной стоимости может быть распро-
странен и на экономику в целом. Итак, альтернативной стои-
мостью товара или услуги называется стоимость того товара
или услуги, от которого пришлось отказаться в пользу пред-
почтенных товаров. Но определяется альтернативная стои-
мость наилучшим из отвергнутых вариантов.

Проблема выбора и альтернативной стоимости имеет зна-
чение для определения границы производственных возмож-
ностей любой экономики.



 
 
 

Предположим, что объем производственных ресурсов
страны (рис. 2) позволяет производить либо 20 тракторов,
либо 20 автомобилей, либо любую комбинацию этих двух
товаров, расположенную на линии АД. Например, производ-
ственные возможности в точке В позволяют производить од-
новременно 16 тракторов и 4 автомобиля. Невозможно про-
извести одновременно из-за необеспеченности ресурсами по
20 штук и тракторов, и автомобилей.

Если производство находится в точке G, то это означает,
что имеющиеся ресурсы используются неэффективно, на-
пример не все работники имеют работу, простаивает произ-
водственное оборудование и т. д.

Линия АД показывает максимум – предел производствен-
ных возможностей в данный момент, ориентир потенциаль-
ной эффективности. Однако в реальной жизни линия АД не
бывает прямой (рис. 2). Линия будет выглядеть как прямая,
если любая единица ресурсов одинаково пригодна для про-
изводства обоих альтернативных товаров. Такого в реальной
жизни не встречается практически никогда, а кривая про-
изводственных возможностей имеет вид, представленный на
рисунке 3. Таким образом, кривая производственных воз-
можностей показывает, какое количество товаров и услуг в
различных комбинациях способна производить данная стра-
на при полном использовании имеющихся в ней ресурсов.



 
 
 

Рис. 2. Кривая производственных возможностей

Рис. 3. Реальная кривая производственных возможно-
стей

Если проследить альтернативную стоимость увеличения
производства тракторов, то мы увидим, что она увеличива-
ется. Главная причина – неполная взаимозаменяемость ре-
сурсов. Рабочие, занятые на сборке тракторов, не будут с той



 
 
 

же эффективностью строить ракеты, а оборудование для вы-
пуска автомобилей едва ли может быть применено для кон-
сервирования овощей. Переход от производства одного то-
вара к производству другого никогда не бывает простым.



 
 
 

 
Лекция № 2. Этапы развития

экономической теории
 

Особое внимание экономике стали уделять еще в Древ-
нем Риме. Именно поэтому экономическая теория считает-
ся одной из самых древних наук. Как наука экономическая
теория возникла в XVI – XVII вв. Первой школой экономи-
ческой науки считается меркантилизм (Англия). Основны-
ми представителями данного направления были Томас Ман,
Джон Лоу, Ричард Кантильон. «Меркантилизм» с итальян-
ского языка переводится как «торговец». И не зря. Главным
источником богатства представители этой школы считали
торговлю, а богатство отождествляли с золотом.

Основные принципы меркантилизма:
1) золото и другие сокровища являются главным богат-

ством общества;
2) главный источник получения богатства – внешняя тор-

говля и денежный оборот для обеспечения притока в страну
золота и серебра;

3) государство должно активно вмешиваться в экономику
страны;

4) внутри страны производство развивается за счет им-
порта дешевого сырья;

5) поощряется экспорт;



 
 
 

6) низкий уровень поддержания заработной платы за счет
роста населения.

Необходимым условием для развития экономики меркан-
тилисты считали превышение экспорта над импортом (ак-
тивный торговый баланс).

Существует два этапа развития меркантилизма:
1) «ранний» меркантилизм (до середины XVI в.); основ-

ные признаки раннего меркантилизма:
а) предельно высокие цены на экспортные товары;
б) всемирное ограничение импорта (ради экономии де-

нег);
в) запрет на вывоз из страны золота и серебра (даже под

угрозой смерти);
г) признание в качестве денег только золота и серебра (в

силу их природных качеств);
2) «поздний» меркантилизм (середина XVI – середина

XVII в.); начало установления торговых связей между стра-
нами за счет предложения относительно дешевых товаров;
использование золота и серебра чаще в посреднических
сделках.

Поздний меркантилизм – так называемый мостик для пе-
рехода к монометаллизму.

С развитием производства появляется и новое течение
– физиократизм. Основными представителями этой школы
являются Франсуа Кэне, Анн Робер, Жак Тюрго. Физиокра-
ты во главе с Ф. Кэне в отличие от своих предшественни-



 
 
 

ков считали, что источником общественного богатства явля-
ется производство, а не обращение. Но производство толь-
ко в сельском хозяйстве, т. е. сельское хозяйство – это один
единственный производительный сектор экономики, на ко-
торый следует обращать внимание. При этом источником
общественного богатства физиократы считали прибавочный
продукт аграрного сектора.

Рассмотрим следующие основные положения физиокра-
тизма:

1) учение о чистом продукте – суть данного учения в том,
что только в сельском хозяйстве произведенная продукция
превышает ее потребление;

2) теория кругооборота доходов – суть этой теории состо-
ит в разделении общества на 3 класса:

а) производительный класс (земледельцы);
б) класс собственников (государство, духовенство, земле-

владельцы);
в) бесплодный класс (представители индустрии, торговли,

ремесленники).
Все три класса взаимодействуют между собой и использу-

ют деньги как средство обращения.
Представители физиократического направления сформу-

лировали либеральную доктрину. Сущность данной док-
трины заключается в том, что признае́тся выгодность сво-
бодного личного интереса не только для одного человека, но
и для в сего общества в целом.



 
 
 

Следующим направлением в развитии экономической
теории стала классическая политическая экономика. Эта
школа сформировалась к последней трети XVIII в., и глав-
ными ее сторонниками являются Адам Смит, Давид Риккар-
до и Джон Стюарт Милль.

По мнению данных ученых, основным объектом исследо-
вания выступает производство, а не обращение независимо
от его отраслевых признаков и распределения благ.

Можно выделить несколько положений классической по-
литической экономики:

1) принцип «невидимой руки» – суть данного принципа
состоит в том, что погоня за частными интересами ведет к
богатству всего общества;

2) принцип разделения труда, которое является главным
объективным фактором роста производительности труда;

3) закон спроса и предложения;
4) теория капитала (производительный капитал  – это

капитал, который занят в любой сфере материального про-
изводства);

5) классическая теория ренты (рента – это плата за поль-
зование землей, причем существуют образующие ее факто-
ры: разное плодородие земли, разная удаленность участков
от рынков сбыта);

6) принцип сравнительных преимуществ предполагает
международную специализацию во внешней торговле;

7) закон свободной конкуренции;



 
 
 

8) закон личного интереса.
К. Маркс резко критиковал существовавшие до него уче-

ния и считал, что только его теория единственно верная.
Он и его последователи полагали, что социальные науки

вообще не могут быть беспристрастными.
Согласно К. Марксу все капиталистическое общество яв-

ляется классово-антагонистическим, т. е. население нахо-
дится в постоянной непримиримой классовой борьбе (меж-
ду буржуазией и пролетариатом).

Никаких договоренностей между ними и быть не может,
а также невозможны никакие реформы капитализма. Един-
ственное решение – уничтожение буржуазии как класса, а
также ликвидация частной собственности.

Главный труд основоположника данного учения Карла
Маркса (1818–1883) «Капитал» посвящен тайне капитали-
стической эксплуатации. Первостепенной в теории К. Марк-
са является теория прибавочной стоимости.

Маркс разделил труд на абстрактный (просто труд) и кон-
кретный. Это позволило ему определить специфику товара
«рабочая сила», которая заключается в том, что данный то-
вар может создавать большую, чем собственная, стоимость.

В конце XIX – начале XX вв. ряд западных экономистов
высказывали мнение, отличное от марксистов. Они полага-
ли, что острые противоречия, которые переживает капита-
лизм, являются лишь трудностями его становления. Про-
грессивный капиталистический строй с его экономикой еще



 
 
 

только набирает силу. После многовекового подчинения ин-
дивида строгостям традиций люди только начали приобре-
тать свободу. Получив ее, энергичные, но не образованные
предприниматели ринулись вперед, принося ущерб другим
людям. Новый общественный строй можно и нужно рефор-
мировать, чтобы полнее использовать преимущество сво-
бодного производства и в то же время сгладить негативные
стороны. В результате капитализм может оказаться более
эффективным и справедливым, чем социализм. Из подоб-
ных взглядов в 70-е гг. XIX в. зародилась особая линия в эко-
номической теории – линия экономикс. В настоящее время
она завоевала ведущие позиции по всему миру. Сторонники
этой линии взяли курс на сознательный уход от классово-по-
литических оценок экономических процессов. Не случайно
было изменено само название науки: с политической эконо-
мии на экономикс. Полного политического нейтралитета не
получилось, но удалось достичь общественного согласия и
партнерских отношений между людьми.

В XX в. основными конкурентами в экономике выступа-
ли два направления: неоклассицизм и кейнсианство. Основ-
ным пунктом их дискуссий оказался вопрос об экономиче-
ской роли государства. Должно ли государство вмешиваться
в экономику и если да, то в какой степени. Первыми на этот
вопрос стали отвечать неоклассики.

Неоклассическое направление возникло в 70-е гг. XIX
в. (Л. Вальрас, В. Парето). Главная неоклассическая идея



 
 
 

состоит в том, что частная предпринимательская деятель-
ность и рыночная система способны к саморегулированию
и поддержанию экономического равновесия. Поэтому госу-
дарству не следует вмешиваться в конкурентоспособный ры-
ночный механизм, оно должно лишь создавать благоприят-
ные условия для его действия. Условия равновесия состоят
в следующем: поведение потребителей направлено на дости-
жение максимума удовлетворения, равновесие всех рынков
достигается равенством спроса и предложения, цены гото-
вых продуктов равны издержкам, все проданное количество
товаров полностью потребляется.

Кейнсианство возникло в 30-х гг. XX в. (Д. М. Кейнс).
Разрушительный мировой экономический кризис (1929–
1933) подвел ряд экономистов к новым выводам:

1) рынок не способен обеспечить стабильный рост эконо-
мики страны и решить социальные вопросы;

2) государство должно через бюджет и кредит регулиро-
вать экономику, устранять кризисы, обеспечивать полную
занятость и высокий рост производства.

Основным недостатком капитализма начала ХХ в., по
мнению Д. М. Кейнса, являлось неполное использование
трудовых и производственных ресурсов. Причина этого
– недостаточность платежеспособного спроса. Анализируя
причины недостаточности спроса, Д. М. Кейнс выделяет по-
требительский и инвестиционный спрос. Главной причиной
недостаточности потребительского спроса он считал основ-



 
 
 

ной психологический закон. Суть данного закона состоит в
том, что люди при увеличении своего дохода большую его
часть сохраняют, а возросшая склонность человека к сбе-
режению противостоит убывающей склонности к потребле-
нию. Причины недостаточного инвестиционного спроса кро-
ются в слабости стимулов к инвестициям и влиянии субъек-
тивно-психологических факторов.

Д. М. Кейнс рекомендует для решения данной задачи вы-
полнять следующее:

1) увеличивать государственный спрос и государственные
расходы; при этом дефицит бюджета должен покрываться
новыми государственными займами;

2) стимулировать частные инвестиции посредством регу-
лирования нормы процента.

Ни одна теория не может претендовать на абсолютность
и вечную истинность. Каждая школа в той или иной мере
страдает односторонностью и преувеличениями, поскольку
выступает с позиции определенной социальной группы, сле-
довательно, общество не должно быть привязанным к от-
дельным теориям. Его развитие направляется общенацио-
нальными интересами, которые складываются в трудном по-
иске общественных компромиссов. При этом важно избе-
жать конфронтации (борьбы), достигая согласия и сотрудни-
чества между людьми.



 
 
 

 
Лекция № 3.

Собственность как основа
производственных отношений

 
«Собственность – это ось, вокруг которой вращается

все законодательство и с которой, так или иначе, соотносят-
ся большей частью права граждан» (Г. В. Ф. Гегель).

Собственность вообще – это такие отношения между
людьми, которые определяют, кому принадлежат те или
иные блага. Для предпринимательства главное значение
имеют отношения собственности на средства производства
(на землю, сооружения, здания, оборудование, инструменты
и т. д.). Отношения собственности на средства производства
– это присвоение средств производства (владение, распоря-
жение, пользование); использование средств производства и
реализация собственности.

Исходным моментом являются отношения присвоения
средств производства. Через эти отношения устанавливает-
ся и закрепляется на законодательном уровне право раз-
личных субъектов (частных лиц, предприятий, государства)
быть собственниками соответствующих средств производ-
ства, а именно: владеть ими, пользоваться и распоряжаться.

Отношения хозяйственного использования средств про-
изводства возникают только тогда, когда собственник этих



 
 
 

средств не использует их лично, а предоставляет во времен-
ное пользование другим лицам, например сдает в аренду.

Отношения экономической реализации собственности
проявляются только тогда, когда используемые средства про-
изводства приносят их владельцу доход (прибыль, арендная
плата и т. д.).

Собственность – это признаваемое обществом и охра-
няемое законодательством право человека, предприятия
или государства владеть, пользоваться и распоряжаться ка-
ким-либо ресурсом или экономическим товаром.

Собственность имеет следующие признаки:
1) материально-вещественная форма;
2) наличие отношений, связанных с присвоением;
3) наличие зависимости получаемого владельцем соб-

ственности дохода от принадлежащих ему средств производ-
ства;

4) наличие юридических документов, регулирующих от-
ношения собственности.

При этом собственность выполняет следующие функции:
1) соединяет средства производства и рабочую силу;
2) организует и управляет объектами, принадлежащими

владельцу собственности;
3) распределяет благо;
4) сберегает и накопляет благо;
5) стимулирует и поощряет владельца собственности к бо-

лее эффективному использованию его ресурсов.



 
 
 

Виды собственности можно различить по двум основным
линиям:

1) по субъектам, т. е. кто владеет собственностью;
2) по объектам, т. е. чем владеет собственник.
Первая линия (по субъектам) наиболее важна для эко-

номики. Здесь можно увидеть самые разнообразные формы
собственности, но основных типов существуют два.

1. Частная собственность выражает присвоение
средств производства и результатов производства отдельны-
ми лицами, т. е. право владеть, пользоваться и распоряжать-
ся получает частное лицо. Положительные черты частной
собственности: мощные стимулы к усердному труду; осно-
ва материального благополучия; гарант свободы и независи-
мости личности; моральное удовлетворение собственника.
Но есть и отрицательная черта: развиваются индивидуализм,
эгоизм и тяга к стяжательству, при этом усиливается разоб-
щенность в обществе.

Частная собственность имеет две главные формы:
1) собственность самих граждан (индивидуальная соб-

ственность);
2) собственность юридических лиц (собственность орга-

низаций, предприятий, фирм, компаний и т. д.).
2. Общественная (публичная) собственность  харак-

теризуется совместным присвоением средств и результатов
производства.

Она может выступать в двух формах:



 
 
 

1) коллективной, при которой права собственника осу-
ществляет коллектив людей;

виды коллективной собственности:
а) арендная – трудовой коллектив арендует имущество

государственного предприятия на определенный срок и на
условиях возмездного владения;

б) кооперативная – общее достояние всех членов коопе-
ратива, собственность которых возникает как объединение
паевых взносов (вкладов) участников;

в) акционерная – пропорционально стоимости имущества
предприятия выпускаются акции; объектом собственности
является финансовый капитал и другое имущество, полу-
ченное в результате хозяйственной деятельности;

г) собственность общественных объединений и религиоз-
ных организаций создается за их собственный счет, счет по-
жертвований или передачи государством своего имущества;
субъектами собственности могут быть церковь, спортивные
общества, профсоюзы и т. п.;

2) государственной собственности,  которая может вы-
ступать в следующих формах:

а) федеральной собственности, которая является досто-
янием всех граждан РФ; к ней относятся: земля, ее недра,
средства государственного бюджета и т. д.;

б) региональной собственности, владельцем которой яв-
ляются жители определенного региона страны;

в) муниципальной собственности, право собственника ко-



 
 
 

торой принадлежит местным органам власти; к ней относят-
ся жилищный фонд, предприятия торговли, бытового обслу-
живания, транспортные предприятия и т. д.

Общественная собственность совершенно необходима в
таких сферах, как наука, образование, здравоохранение, со-
циальное обеспечение и т. д.

В разных странах и в разные времена соотношение меж-
ду частной и общественной собственностью неодинаково. В
социальных и других целях правительства различных стран
проводят то национализацию, то приватизацию собственно-
сти.

Национализация – это огосударствление собственности,
передача ее из частного сектора экономики в государствен-
ный. Она может быть двух видов:

1) безвозмездной, т. е. без компенсации материального
ущерба;

2) возмездной, т. е. с полной или частичной компенсацией
ущерба.

Приватизация – это передача государственной соб-
ственности гражданам или юридическим лицам. Чаще пере-
дача собственности происходит посредством ее продажи на
аукционах, а также сдачи в аренду с последующим выкупом.

Существуют и другие процессы разгосударствления
(предприятия освобождаются от непосредственного госу-
дарственного управления), формами которого выступают:

1) аренда;



 
 
 

2) выкуп;
3) создание ассоциаций, акционерных обществ, коопера-

тивов и т. п.
Процессы приватизации в каждой стране происходят по-

разному. Однако все они сталкиваются со следующими труд-
ностями:

1) связь приватизации с изменением властных отношений
в обществе;

2) масштабы приватизации;
3) отсутствие рациональной рыночно-конкурентной сре-

ды;
4) технические сложности;
5) необходимость идеологического выбора;
6) отсутствие на стартовом этапе необходимой институ-

циональной структуры.
В нормальных условиях национализация и приватизация

захватывают лишь отдельные секторы экономики.



 
 
 

 
Лекция № 4. Микроэкономика

 
 

1. Сущность рынка.
Основные элементы рынка

 
Появление общественного разделения труда, возникшего

между скотоводческими и земледельческими племенами, а
также повышение производительности и эффективности об-
щественного производства привели к необходимости обме-
на продуктами этого труда. Изначально рынок означал сво-
бодную розничную торговлю продуктами и товарами хозяй-
ственного обихода в специально отведенных местах, на боль-
ших площадях и оживленных улицах, где в качестве всеоб-
щего эквивалента стоимости выступали деньги. За продан-
ный товар получали деньги и на них приобретали необхо-
димый товар. Такой процесс регулирования производства,
спроса, предложения и потребления стал эффективным.

Обмен может осуществляться в двух формах:
1) бартер (обмен товара на товар);
2) товарно-денежный обмен, состоящий из двух фаз:
а) фаза покупки;
б) фаза продажи.
Товарно-денежный обмен является более прогрессивной



 
 
 

формой обмена, так как имеет целый ряд преимуществ:
1) сокращает время обмена;
2) сокращает издержки при обмене;
3) измеряет стоимость товара наиболее точно.
Обмен составляет основу рыночного механизма.
Возникновение и развитие рынка можно определить сле-

дующими причинами.
1. Общественное разделение труда  – экономическое

сотрудничество людей, при котором они выполняют строго
определенные виды работ, т. е. специализируются. Разделе-
ние труда ведет к росту его производительности, что позво-
ляет не только удовлетворять потребности производителя в
собственном продукте, но и создавать излишки товаров, ко-
торые можно обменивать.

Истории известны три периода общественного разделе-
ния труда:

1) отделение скотоводства от земледелия;
2) выделение ремесла в отдельную отрасль;
3) формирование купечества.
После этого произошло разделение производства на раз-

личные подотрасли.
2. Ограниченность ресурсов, которая преодолевается

людьми через обмен на рынке одного продукта на другой.
3. Экономическая обособленность производителей, кото-

рая обусловлена частной собственностью.
4. Свобода конкуренции, т. е. стремление каждого участ-



 
 
 

ника рынка к обеспечению своих экономических интересов.
Описывая рыночный механизм, следует особо охаракте-

ризовать его функции:
1) регулирующая функция – через механизм спроса и

предложения, закон стоимости рынок устанавливает (регу-
лирует) необходимые пропорции в экономике;

2) стимулирующая – через цену рынок стимулирует раз-
витие НТР, снижение затрат производства, повышение каче-
ства товаров и услуг и т. д.;

3) информирующая – через изменяющиеся цены рынок
сообщает предпринимателям о текущем состоянии эконо-
мики;

4) ценообразующая функция рынка возникает при столк-
новении товарного спроса и предложения, а также благодаря
конкуренции среди покупателей и продавцов;

5) посредническая состоит в том, что рынок напрямую со-
единяет продавцов и покупателей, предоставляя им возмож-
ность общаться друг с другом на экономическом языке сво-
бодной купли-продажи товаров, свободных цен, свободной
игры спроса и предложения;

6) социальная – рынок обеспечивает социальную справед-
ливость через выполнение государством своих функций;

7) санирующая (оздоровительная) – рынок поощряет эф-
фективного предпринимателя и вынуждает уйти нежизне-
способного.

Изучая рыночный механизм, необходимо различать субъ-



 
 
 

екты (физические и юридические лица) и объекты (все то, по
поводу чего возникают отношения купли-продажи) рынка.

Рынок имеет многообразную структуру, в связи с чем раз-
личают:

1) по экономическому назначению объектов рыночных
отношений:

а) потребительский рынок;
б) рынок средств производства;
в) рынок рабочей силы;
г) рынок информации;
д) финансовый рынок;
е) валютный рынок;
2) по пространственному признаку:
а) мировой рынок (рынок того или иного товара в миро-

вом масштабе);
б) региональный рынок (рынок определенного ряда

стран);
в) национальный рынок (рынок страны);
г) местный рынок (рынок какого-либо города, поселка);
3) с точки зрения соответствия действующему законода-

тельству:
а) легальный (официальный рынок);
б) нелегальный (теневой);
4) по степени насыщенности:
а) равновесный рынок;
б) дефицитный рынок;



 
 
 

в) избыточный рынок;
5) по механизму функционирования:
а) конкурентный;
б) монопольный.
Каждая из представленных групп в свою очередь делит-

ся на самые разнообразные: системы, подсистемы, секторы,
подсекторы и т. д.

Так, например, потребительский рынок включает в себя
рынки продовольствия, автомобилей, одежды, обуви, жилья
и т. д., а рынок продовольствия можно разделить еще на сек-
тора: сектор овощей, фруктов, мяса, рыбы, молочных, муч-
ных изделий и т. д.

Рынок средств производства – это рынки электро-
энергии, земли, оборудования и т. д.

Рынок информации – это рынки научно-технических
разработок, ноу-хау и т. д.

Финансовый рынок – это рынок ценных бумаг, креди-
тов, ссуд и т. д.

Рассмотрим более подробно монопольные и конкурент-
ные рынки.

На монопольном рынке, как правило, один крупный про-
изводитель продает уникальный товар, не имеющий замени-
телей, по собственной цене. При входе на этот рынок суще-
ствуют барьеры.

На конкурентном рынке, как правило, много продавцов,
которые продают однородные товары, имеющие замените-



 
 
 

лей, при полном отсутствии диктата цен. На рынок легко
вступить и также легко его покинуть.

Инфраструктура рынка – это система организаций и
предприятий, которые обеспечивают свободное движение
товаров и услуг. В инфраструктуре выделяют:

1) организационную базу (фирмы, посреднические орга-
низации и т. д.);

2) материальную базу (складское и товарное хозяйство,
транспорт и т. д.);

3) кредитно-расчетную базу (банки, страховые фирмы и
т. д.);

4) государственные финансы;
5) систему законодательства, регулирующую правовые от-

ношения рыночных субъектов (представлена на рынке юри-
дическими, консалтинговыми (консультационными) компа-
ниями и т. д.);

6) кредитную систему, включающую банки, страховые
компании, фонды профсоюзов, имеющих право коммерче-
ской деятельности.

В качестве элементов инфраструктуры можно выделить:
1) ярмарки – рынки широкого значения, где осуществ-

ляется распродажа многих (одного) видов товаров;
2) аукцион – продажа товаров в установленном месте то-

му покупателю, который предлагает самую высокую цену;
3) биржу – место заключения сделок по контракту.
Основными элементами рынка являются спрос, предло-



 
 
 

жение, цена, конкуренция, их взаимодействие носит назва-
ние рыночного механизма. Рыночная цена, которая форми-
руется на свободном рынке под влиянием спроса и предло-
жения, информирует товаропроизводителя о необходимом
товаре (если товара не хватает, то цена на товар высока).



 
 
 

 
2. Товар как экономическая

категория. Стоимость и цена товара
 

Долгое время в экономической жизни людей господство-
вало натуральное производство, при котором каждая хозяй-
ственная единица (например, семья) вела изолированное от
других хозяйство, производя для себя весь набор необходи-
мых продуктов. По мере развития производительных сил и
общественного разделения труда это неэффективное произ-
водство вытеснялось все более производительным товарным
хозяйством. Товарное производство – это производство про-
дукции не для собственного потребления, а для обмена, на
продажу. Продукт такого производства называется товаром.

Товар – это вещь, которая создана трудом, предназначена
для обмена и обладает общественной ценностью.

Товар является основной категорией рынка.
Существуют различные классификации товаров по следу-

ющим признакам:
1) по характеру спроса на товар:
а) повседневного спроса;
б) предварительного спроса;
в) особого спроса;
г) пассивного спроса;
2) по характеру потребления товара:
а) товары индивидуального потребления;



 
 
 

б) товары производственного потребления;
3) по длительности использования:
а) товары кратковременного пользования;
б) товары длительного пользования.
Существуют две теории, анализирующие свойства товара.
1. Марксистская теория трудовой стоимости. Согласно

данной теории у товара имеются четыре свойства:
1) потребительная стоимость  – это полезность това-

ра, его практическое назначение, способность удовлетворять
ту или иную потребность человека (т. е. набор полезных
свойств товара);

2) стоимость – это то, во что обходятся производство то-
вара и его реализация (т. е. овеществленный в товаре обще-
ственный труд);

3) меновая стоимость – это количественное соотноше-
ние в котором один товар обменивается на другой;

4) цена – это денежное выражение меновой (рыночной)
стоимости товара.

Свойства товара определены двойственным характером
труда:

1) конкретный труд – это труд, затрачиваемый в опре-
деленной форме;

2) абстрактный труд – это труд вообще независимо от
конкретной формы.

2. Маржиналистская теория предельной полезности. Со-
гласно данной теории товар имеет два свойства:



 
 
 

1) полезность – выгода, получаемая или ожидаемая от
товара;

2) ценность – индивидуальная или массовая оценка сте-
пени полезности товара для удовлетворения различных ти-
пов потребностей человека, фирмы или страны в целом.
Ценность товара определяется:

а) универсальностью, т. е. тем, насколько широк круг по-
требностей, удовлетворяемых товаром;

б) значимостью для потребителей этих потребностей;
в) редкостью товара или сложностью его получения. Чем

больше запасы товара, тем ниже полезность и, следователь-
но, ценность каждой следующей единицы товара.

Но помимо марксистской и маржиналистской экономи-
ческих школ, появились и новые, например, институциона-
лизм и теория общественного выбора. Институционализм
– направление в политэкономии, согласно которому эконо-
мическая жизнь и экономические категории имеют институ-
циональный характер. Метод институционализма основыва-
ется на изучении людей, институтов управления и права, об-
щества. Субъектом исследований является «человек эконо-
мический».

Теория общественного выбора – раздел экономической
науки, изучающий закономерности выбора путей деятельно-
сти правительства в области экономики и то, каким обра-
зом происходит данный выбор под давлением демократиче-
ской системы. Теория общественного выбора отталкивается



 
 
 

от базовой идеи о том, что человек в любой области своей
деятельности стремится максимизировать результат в своих
собственных интересах.

Предельная полезность  – это полезность последней из
купленных единиц товара.

Общая полезность – это сумма полезностей отдельных
единиц.

Закон убывающей предельной полезности заключается
в снижении предельной полезности по мере приобретения
каждой последующей единицы товара.

Поведение потребителя на рынке  – благоразумное,
так как имеется главный ограничитель – размер его дохода.

Благоразумность поведения потребителя означает:
1) максимизацию полезности при ограниченном доходе;
2) наиболее эффективное использование средств;
3) такое распределение денежных средств при определен-

ном уровне доходов и ценах, чтобы получить максимум по-
лезности.

Степень полезности  – это категория субъективная, ко-
торая не поддается точному количественному измерению.

В экономической теории известны два подхода к оценке
полезности товара. Кардиналистский (количественный) под-
ход пытается измерить полезность в условных единицах (по-
добно весу, длине и т. д.), которые называются «ютили».

Предполагается, что для измерения полезности каждый
потребитель имеет в своей голове некий измеритель по-



 
 
 

лезности («пользометр»), который позволяет измерить, на-
сколько потребитель удовлетворен использованием товара.

Реально же у каждого потребителя существует шкала ин-
дивидуальных предпочтений, позволяющая упорядочить на-
бор товаров с точки зрения возрастания их полезности.

Попытки кардиналистов решить вопрос об измерении
предельных полезностей имели мало успеха.

В теории предельной полезности ХХ в. преобладающим
стал ординалистский подход, основоположником которого
является итальянский экономист В. Парето.

Главная идея теории – упорядочение различных набо-
ров товаров с точки зрения их предпочтительности.

Для этого подхода характерны следующие признаки:
1) упорядоченность предпочтений, т. е. предпочтения по-

требителя уже сформировались, и потребитель способен
сравнить наборы товаров;

2) транзитивность предпочтений, т. е. все предпочтения
согласованы;

3) аксиома ненасыщения, т. е. полное насыщение потре-
бителя невозможно;

4) аксиома независимости потребителя, т. е. потребители
отдают предпочтение наборам товаров независимо друг от
друга.

Общественная оценка полезности экономических благ
происходит на рынке при помощи цены, когда осуществля-
ется процесс обмена товарами на основе спроса и предложе-



 
 
 

ния. Четко представляя себе полезность каждой приобрета-
емой единицы того или иного товара, потребитель встречает
на рынке товары, каждый из которых имеет свою цену, вы-
раженную в денежных единицах (рублях). Если бы цены на
все товары были одинаковы, то потребитель старался приоб-
рести товар, обладающий наибольшей предельной полезно-
стью. Но цены на товары и услуги различны.

Поэтому потребитель должен соизмерить удовлетворение
от товара со своими расходами на его приобретение. Эти рас-
ходы зависят от цены, поэтому приходится определять пре-
дельную полезность в расчете на рубль затрат.

Если отношения между предельными полезностями при-
обретаемых товаров равны отношениям между их ценами,
то потребитель находится в состоянии равновесия.

Это правило называется правилом максимизации полез-
ности.



 
 
 

 
3. Деньги. Законы

денежного обращения
 

Когда английские колонисты впервые поселились в Новом
Свете, они привезли с собой совсем немного фунтов, шил-
лингов и пенсов, которыми пользовались дома. На самом де-
ле это было и неважно, ведь коренные американцы, с кото-
рыми велась торговля, не хотели иметь британские деньги.
Они не проявляли никакого желания обменивать пищу на
маленькие куски металла и бумаги. Однако коренные амери-
канцы готовы были торговать рыбой, мехом и другими пред-
метами первой необходимости посредством бартера. Бар-
тер – это обмен одних товаров или услуг на другие. Напри-
мер, голодная пуританская семья, имеющая английское сук-
но, могла бы выторговать себе взамен рыбу у коренных аме-
риканцев. Но у бартера есть множество недостатков. Для то-
го, чтобы пообедать, пуританской семье нужно было найти
того, кто хотел бы получить сукно в уплату за рыбу. Или
представьте, что им нужно обменять корову на небольшое
количество рыбы. Как подсчитать, сколько рыбы нужно по-
лучить за корову?

Что такое деньги? Деньгами может быть все, что прини-
мается в уплату за товары и услуги. С древних веков драго-
ценные металлы, такие как золото и серебро, были самыми
популярными формами денег. На протяжении веков различ-



 
 
 

ные общества использовали в качестве денег табак, соль, ры-
боловные крючки, раковины, камни и конечно всевозмож-
ные виды бумаг.

Существуют следующие теории денег:
1) металлическая теория – возникла в Англии в XVI –

XVII вв. Суть – отрицание необходимости бумажных денег;
2) номиналистическая теория – стоимость денег должна

устанавливаться государством (XVII – XVIII вв.). Происхо-
дило отрицание товарной природы денег;

3) количественная теория денег (XVIII – XIX вв.). Пред-
ставители данной теории видели в деньгах только средство
обращения. Дальнейшее развитие получила в трудах Р. Фи-
шера, который выделил следующие факторы развития дан-
ной теории:

а) количество денег в обращении;
б) скорость денег в обращении;
в) средневзвешенный уровень цен;
г) количество товаров;
д) сумма банковских депозитов;
е) скорость депозитно-чекового обращения.
Разновидностью количественной теории денег является

монетаризм (А. А. Фридман).
Хотя все что угодно может быть деньгами, этот предмет

с практической точки зрения должен обладать следующими
качествами:

1) стабильность – стоимость денег должна быть более



 
 
 

или менее одинаковой и сегодня, и завтра. В тех обществах,
где стоимость денег меняется (увеличивается или уменьша-
ется), люди будут их откладывать в надежде, что их стои-
мость увеличится, или немедленно расходовать, полагая, что
завтра они обесценятся. И то, и другое вредно сказывается
на экономике;

2) портативность – современные деньги должны быть
достаточно малы и легки, чтобы люди могли носить их с со-
бой. Например, деньги в форме шара были бы непрактичны;

3) долговечность – выбранный материал должен быть
достаточно прочным, иметь значительную «продолжитель-
ность жизни». По этой причине многие страны мира исполь-
зуют бумагу высокого качества;

4) однородность – деньги одного и того же достоинства
должны иметь равную стоимость. Для многих людей ситуа-
ция была бы затруднительной, если бы одна четверть рубля
стоила бы больше, чем другая монета такого же достоинства;

5) делимость – одно из самых важных преимуществ де-
нег перед бартером – это то, что деньги можно разделить на
части. Другими словами, размен рубля не представляет осо-
бого труда, тогда как размен одного цыпленка намного слож-
нее;

6) отличимость – деньги должно быть трудно подделать,
и они должны быть легко узнаваемы. Качество бумаги и
усложненные рисунки делают подделку денег очень затруд-
нительной.



 
 
 

Деньги также можно охарактеризовать по тем функциям,
которые они выполняют:

1) средство обращения;
2) мера стоимости;
3) средство накопления;
4) средства платежа;
5) мировые деньги.
Средство обращения. Экономические системы, осно-

ванные на денежном обращении, отличаются от экономиче-
ских систем, где обмен производится с помощью бартера. В
условиях экономики бартера вы должны найти человека, ко-
торый имеет то, что хотите вы, и хочет то, что у вас есть. В
денежной же экономике люди могут продать то, что у них
есть, любому и использовать вырученные деньги для покуп-
ки необходимого. Деньги поэтому являются средством, ко-
торое делает обмен более простым.

Мера стоимости. Деньги дают нам возможность выра-
зить стоимость чего-либо в терминах, которые понятны каж-
дому. Можно сказать, что дюжина яиц стоит 26 руб. Это
намного проще, чем подсчитать, сколько молока, мяса или
одежды потребуется за дюжину яиц.

Средство накопления. Деньги позволяют использовать
стоимость того, что продано сегодня, для оплаты какой-ли-
бо покупки в будущем. Например, продавец яиц может отло-
жить деньги от дневной продажи для оплаты обучения в кол-
ледже в следующем году. Немало трудностей вызовет сбере-



 
 
 

жение яиц для этой цели.
Средства платежа. С помощью денег осуществляется

продажа в кредит, в долг.
Мировые деньги. Деньги выполняют роль средства осу-

ществления международных деловых операций.
В развитии денег можно выделить два этапа:
1) этап полноценных денег;
2) этап неполноценных денег.
Полноценные деньги – это действительные деньги, в

роли которых выступал сам денежный товар, имеющий соб-
ственную стоимость (золото, серебро). В связи с этим необ-
ходимо различать собственную стоимость денег, определя-
емую затратами на их производство, и номинальную стои-
мость денег, которая на них обозначена.

Неполноценные деньги – это заменители полноцен-
ных денег, денежные знаки, собственная стоимость которых
незначительна и, как правило, не соответствует их номиналу.
Таким образом, если полноценные деньги обращались бла-
годаря собственной стоимости, то неполноценные действуют
согласно своему официальному назначению.

Основные виды неполноценных денег можно разделить на
три вида:

1) бумажные деньги;
2) биллонные монеты;
3) кредитные деньги.
Бумажные деньги – это бумажные денежные знаки, ко-



 
 
 

торые по воле государства представляют часть стоимости в
национальной экономике. Первоначально существовали каз-
начейские билеты, сейчас – банковские билеты.

Биллонные монеты (биллоны) – это металлические
знаки денег в виде монет из дешевого серебра и недрагоцен-
ных металлов (алюминия, меди, никеля и других материалов
и их сплавов). Они обслуживают мелкий оборот, а также раз-
мен более крупных по стоимости бумажных денежных зна-
ков на меньшие стоимостные знаки.

Кредитные деньги – это знаки только тех денег, кото-
рые взяты или даны в долг, т. е. связаны с кредитом.
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