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Аннотация
–  Подключите свой духовный интеллект к решению бизнес

задач и используйте законы кармы для создания новых
возможностей;– Единый кармический организм – это тесное
переплетение нашей кармы с тонкими кармическими нитями
всех людей, с которыми нас сталкивает жизнь. Эти нити тесно
переплетаются. При этом наши мысли, поступки, дела – все
отражается на качестве этих нитей;– Когда мы ставим большие
цели, формируем намерение и начинаем действовать, вселенная
всегда нам даст знать о состоянии наших счетов.
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Карма и сетевой маркетинг

 
Итак, карма – закон причин и следствий.
Вселенский закон причин и  следствий. Исходя из  этого

закона, ничего никуда не уходит, а все возвращается к нам
снова и снова. Это, так называемый, закон высший справед-
ливости. Вы хотите справедливости? Получите ее – в виде
закона КАРМЫ!

Итак, с нами происходит что-то неприятное, и мы просто
возмущены. Как же так, я так старалась, заботилась! А он,
такой негодяй, обманул, украл или что-то еще сделал не так



 
 
 

и причинил мне моральные или физические страдания. Ай-
ай-ай. За что мне это? Неужели я все это заслужила? Почему
со мной все это происходит?

Я сама, кстати, не так давно тоже так возмущалась. Но так
уж сложилось, что жизнь меня заставила взглянуть на проис-
ходящее с другой стороны. Я начала искать причины своих
жизненных проблем и неудач. Произошло это 12 лет назад,
когда мой внутренний голос сказал, что надо что-то менять
в жизни. После окончания военно-медицинской академии,
через некоторое время, будучи в декретном отпуске, я ре-
шила немного поработать по специальности и просто пойти
врачом-специалистом в государственное лечебное учрежде-
ние. Обратившись в ближайшую поликлинику, я была очень
удивлена, что зарплата, которую мне предложили, была все-
го около 1000 рублей.

«Как же так?» – сказала я сама себе. «16 лет учиться, что-
бы получать только 1000 рублей, и это при полной загруз-
ке с учетом стажа и вредности. Маленький ребенок, люби-
мый муж, отсутствие собственного жилья…» – и извечный
вопрос как же жить дальше?

В 1997 году я впервые немного соприкоснулась с МLМ
и мне все сразу понравилось. Вот как-то так сразу, легко, без
проблем, я увидела и истории успеха, и результаты по при-
менению продукта. Я с интересом и с большой энергией ста-
ла строить свой бизнес. До ближайшего офиса было 120 км,
и я понимала, что ходить на занятия нет никакой физиче-



 
 
 

ской возможности, поэтому мною были скуплены все диски
и необходимая литература. Интернета тогда не было, так что
обучалась я самостоятельно. Читала, слушала, конспектиро-
вала и делала все, как учили на дисках. Спонсор далеко –
5000 км. Чтобы позвонить по телефону, нужно было доехать
до телеграфа.

Несмотря на  все это, в  общем, все складывалось очень
хорошо, пока я не столкнулась с самой жизнью, с её суро-
вой реальностью. Подруга, которая взяла продукт, вдруг по-
жалела об этом, и высказала мне всю свою неприязнь. На-
чальник стал возмущаться, что у меня какие-то коммерче-
ские дела в военной среде, что противоречит законодатель-
ству. Вот она, правда жизни: «Находясь в социуме, твой рост
и твой успех, никому не нужен». Появилась обида и жалость
к себе. Я поняла, что обстоятельства стали управлять мною.
Возникло чувство безысходности, чувство внешних рамок,
которые ограничивают наши действия.

Вы спросите: «Ну и что, при чем тут карма?» Отвечаю:
«Когда мы приходим на нашу землю, то приходим мы по соб-
ственному желанию, совершенно осознанно по  согласова-
нию с высшим разумом и другими высшим силами. Прихо-
дим для того, чтобы отдать долги, заплатить по счетам и по-
лучить полагающееся нам духовное развитие. Мы сами вы-
бираем себе родителей, семью и род, для того, чтобы встре-
титься с теми, кто даст нам возможность получить необхо-
димые уроки. Мы все об этом договариваемся еще там на-



 
 
 

верху, вернее сказать в верхних сферах, но когда приходим
на землю, то память прошлых жизней нам окончательно пе-
рекрывают, чтобы мы все свои жизни и истории не перепу-
тали, а начали все с чистого листа.

Итак, мы с радостью от возможности наконец-то отдать
всё по счетам, приходим на  землю «с двумя кувшинами».
В одном набор негативной кармы (душкармы), то есть на-
бор поступков, которые причинили боль и страдания миру.
В другом – набор положительной кармы (викарма), поступ-
ки, которые принесли радость и блаженство миру. Эти «кув-
шины» с нами всегда.

Негативную карму мы постоянно пополняем неосознан-
но и осознанно. Например, скушали рыбку, мясо – значит,
приняли участие в убийстве животных. Нечаянно придави-
ли муравья  – причинили боль живому существу, сломали
ветку – боль растению. Потравили таракана, то же убийство,
хлопнули комара, опять убийство и  таких микроубийств
и  столько боли живому миру, сколько свершает человек,
к  сожалению, никто не  творит. Я уже не  говорю про че-
ловеческие взаимоотношения. Как мы относимся к  себе?
Сколько гадких посланий мы отправляем в адрес своего тела
и по отношению к самому себе на всех уровнях: мысль, эмо-
ция, действие. А как мы взаимодействуем с нашими родите-
лями, детьми, супругами и другими людьми?! Сколько стра-
даний и боли в этих взаимоотношениях? У вас было наме-
рение, обучить ребенка новому навыку, но терпения не хва-



 
 
 

тило, он все время баловался, и вы его шлепнули. За наме-
рение получено немного положительной кармы, а за то, что
сделали ему больно немного отрицательной. На самом деле,
если все детально анализировать в каждом поступке, всегда
или почти всегда есть элементы и боли и радости.
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