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48 законов власти

Введение

Большинство людей стремится к власти. Хотя в обществе принято уважать честную игру, многие предпочитают расчетливость и осмотрительность. Они используют поведенческие модели для достижения лидерства, заимствованные еще из прошлых тысячелетий.
Автор выделяет «48 законов власти», которые призваны обучить искусству достижения могущества, взобраться на управленческую верхушку. Правила помогают распознавать тайные мотивы поступков, хитрую игру и противостоять им. Когда игра во власть неминуема, лучше быть в ней творцом, чем дилетантом и неумехой.
Законы власти

Закон 1. Никогда не затмевай господина

По мнению автора, одна из самых больших ошибок на пути к власти – попытка превзойти старшего по положению. Люди, расположенные на верхних ступенях власти, стремятся к уверенности и превосходству по уму и обаянию. Всех, кто препятствует им в этом, они считают потенциальными соперниками и стараются устранить.
Из закона следуют два правила. Первое: превзойти стоящего выше можно случайно, просто оставаясь собой. Второе: даже любовь начальника не дает вам право делать все, что вы хотите.
Закон 2. Не доверяй друзьям безгранично, научись использовать врагов

Друзья всегда стремятся к сохранению дружбы. Поэтому им свойственны неискренние слова и поступки. Они предают, поддаваясь зависти, становятся тиранами и баловнями. С врагами все иначе. Их действия понятны и открыты, поскольку им нечего терять.
Приглашение на работу друга сковывает власть пригласившего, нарушая равновесие. Выбор кандидата должен происходить на основе его знаний и умений, а не из-за дружеских побуждений.
Порой враг становится самым лояльным единомышленником. Стремясь доказать что-то, он свернет горы. Оппонентов важно знать в лицо, а не гадать, есть ли у вас недоброжелатели и кто они.
Закон 3. Скрывай свои намерения

Если вы желаете власти, учитесь прятать свои планы и стремления. В этом помогут несколько способов, например, говорить о неистинных целях. Это скрывает настоящие желания, но делает вас открытым.
Другой вариант – ложная искренность. Когда вы сами верите в то, что говорите, слова обретают дополнительный вес и правдивость для окружающих. Большинство крупных обманщиков скрываются в образе обычных людей. Их замыслы – банальны и привычны.
Третий способ – «дымовая завеса». Она отвлекает внимание и дает ложное направление. Разновидностей данного трюка множество. Один из них – благородный поступок и закономерность. Это такое поведение, которое заставляет поверить, что вы будете и дальше двигаться в том же направлении.
Если, когда вы обманываете, у людей почему-либо появится хоть легкая тень подозрения, все пропало. Не давайте им ни малейшей возможности почуять, к чему вы клоните: запутывайте следы, расставляйте указатели, ведущие по ложному пути. Не пренебрегайте фальшивой искренностью, делайте неоднозначные высказывания, расставляйте сбивающие со следа приманки. Тот, кто не в состоянии отличить истину от фальши, не сможет понять, какую цель вы преследуете на самом деле.
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