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Аннотация
Это издание написано специально для тех, кто особенно

хочет сконцентрировать свое внимание на подъеме объема
продаж. Основная мысль подойдет тем, кто уже занимается
производством и розничной реализацией своего продукта.
Идеально подойдет тем, кто имеет отношение к строительной
сфере: производство и установка окон, дверей, потолков, полов
(например, паркет) и того подобного.
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Введение

 
Это издание написано специально для тех, кто особенно

хочет сконцентрировать свое внимание на подъеме объема
продаж. Основная мысль подойдет тем, кто уже занимается
производством и розничной реализацией своего продукта.
Идеально подойдет тем, кто имеет отношение к строитель-
ной сфере: производство и установка окон, дверей, потол-
ков, полов (например, паркет) и того подобного.

Здесь мы сконцентрируемся на новых источниках привле-
чения клиентов на примере оконной компании. Эта методи-
ка, для повышения продаж, подойдет для большинства ро-
да занятий розничной реализации. И попытаемся увеличить
продажи минимум в четыре раза.



 
 
 

 
Конец ознакомительного

фрагмента.
 

Текст предоставлен ООО «ЛитРес».
Прочитайте эту книгу целиком, купив полную легальную

версию на ЛитРес.
Безопасно оплатить книгу можно банковской картой Visa,

MasterCard, Maestro, со счета мобильного телефона, с пла-
тежного терминала, в салоне МТС или Связной, через
PayPal, WebMoney, Яндекс.Деньги, QIWI Кошелек, бонус-
ными картами или другим удобным Вам способом.

https://www.litres.ru/aleksey-nomeyn/uvelichte-prodazhi-v-4-raza/
https://www.litres.ru/aleksey-nomeyn/uvelichte-prodazhi-v-4-raza/

	Введение
	Конец ознакомительного фрагмента.

