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Введение

Долго размышляла, чем порадовать вас и наткнулась на очень важный вопрос: «Как делать личный товарооборот?». В этом издании я расскажу о существовании специальных и эффективных методах продаж продукции в сетевом маркетинге.
Наличие этих методов позволят отказаться от практики распространения продукции посредством посещений административных зданий и бизнес-центров. Мои рекомендации помогут многим дистрибьюторам увидеть более перспективные способы продвижения продукции.
Экономической основой развития любого бизнеса является постоянство доходов. Сетевой маркетинг, несмотря на ряд особенностей, в экономическом смысле ничем не отличается от других коммерческих сфер деятельности. Как и многие другие виды бизнеса, он нуждается в рынках сбыта, высокой рентабельности и прибыльности, снижении издержек и остального комплекса мер экономической оптимизации функционирования предприятия.
Проблемы, связанные с организацией сбыта и обеспечением роста продаж имеют первостепенное значение в сетевом маркетинге. Сбыт продукции в подавляющем большинстве сетевых моделей построен на реализации методики прямых продаж.
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