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Adam Smith
Der Wohlstand der Nationen

Adam Smith, geb. am 5. Juni 1723 zu Kirkaldy in Schottland,
gest. zu Edinburgh im Jahre 1790, kam vierzehnjdhrig auf
die Universitiat Glasgow, drei Jahre spiter nach Oxford. Seine
Mutter — der Vater war schon vor der Geburt Adams gestorben
— hatte ihn zum Geistlichen bestimmt, doch beschiftigte er sich
bereits auf der Universitidt mit ganz anderen als theologischen
Studien und kehrte nach siebenjihrigem Aufenthalt in Oxford
1747 nach Schottland zuriick, um lediglich den Wissenschaften
zu leben. 1748 wandte er sich nach Edinburgh und hielt
dort einige Jahre hindurch Vorlesungen iiber Rhetorik und
schone Wissenschaften. Hier wurde er mit Hume, dessen
philosophische und 6konomische Werke grofen Einfluss auf
ihn {iibten, personlich bekannt. 1731 wurde er Professor der
Logik, 1752 Professor der Moralphilosophie in Glasgow.
1759 erschien seine »Theorie der sittlichen Empfindungen«,
worin er nachzuweisen sucht, dass alle Moral ihre Grundlage
in der Sympathie habe. Einige Jahre spiter legte er seine
Professur nieder, um den jungen Herzog von Buccleugh auf
Reisen zu begleiten (1764—66). Nach lingerem Aufenthalt
im siidlichen Frankreich verweilte er mit seinem Zogling von
Weihnachten 1765 bis zum Oktober 1766 in Paris, wo er mit
Turgot, Quesnay, Necker und anderen ausgezeichneten Médnnern



bekannt wurde. Nach der Riickkehr in sein Vaterland ging Smith
wieder nach Kirkaldy, wo er die nichsten zehn Jahre lediglich
mit Ausarbeitung seines epochemachenden Werkes iiber den
Volkswohlstand beschiftigt war. Dieses Werk erschien im Jahre
1776. Einige Jahre darauf erhielt er auf Verwendung des Herzogs
von Buccleugh die Stellung eines Zollkommissrs fiir Schottland,
und lebte als solcher in Edinburgh, ohne fiir die Wissenschaft
noch FErhebliches zu leisten. Einige kleinere Abhandlungen
wurden nach seinem Tode verdffentlicht; den groften Teil seiner
Handschriften aber verbrannte Smith einige Tage vor seinem
Tode selbst. — Die erste Ausgabe des »Volkswohlstandes«
wurde Ende des Jahres 1775 und anfangs des folgenden Jahres
gedruckt. So oft daher vom »gegenwirtigen« Zustande der
Dinge die Rede ist, hat man diese oder eine etwas friihere Zeit
darunter zu verstehen. In der dritten Ausgabe sind verschiedene
Zusitze gemacht, namentlich zu dem Kapitel iiber Riickzolle
und Ausfuhrpramien; ferner ist ein neues Kapitel »iiber das
Merkantilsystem« und zum Kapitel »iiber die Staatsausgaben«
ein neuer Abschnitt hinzugekommen. So oft in diesen Zusitzen
von dem »gegenwirtigen« Zustande der Dinge gesprochen wird,
ist das Jahr 1783 und der Anfang des Jahres 178-4 darunter zu
verstehen.
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Einleitung und Plan des Werkes

Die jdhrliche Arbeit eines jeden Volkes ist der Fonds, welcher
es urspriinglich mit allen Bediirfnissen und Annehmlichkeiten
des Lebens versorgt, die es jahrlich verbraucht, und die immer
entweder in dem unmittelbaren Erzeugnis dieser Arbeit oder
in demjenigen bestehen, was fiir dieses Erzeugnis von anderen
Volkern gekauft wird.

Je nachdem daher dieses Erzeugnis, oder das, was mit thm
gekauft wird, in einem groBeren oder kleineren Verhiltnis zu der
Zahl derjenigen steht, welche es verbrauchen wollen, wird auch
das Volk mit allen Bediirfnissen und Annehmlichkeiten besser
oder schlechter versorgt sein.

Dieses Verhiltnis muss aber bei jedem Volke durch zwei
verschiedene Umstidnde bestimmt werden; erstens durch die
Geschicklichkeit, Fertigkeit und Einsicht, mit der seine Arbeit im
Allgemeinen verrichtet wird; und zweitens durch das Verhiltnis
zwischen der Anzahl derer, die einer niitzlichen Arbeit obliegen
und derer, die dies nicht tun. Wie auch immer der Boden,
das Klima oder der Gebietsumfang eines bestimmten Volkes
beschaffen sein mag, der Uberfluss oder die Unzulinglichkeit
seines jdhrlichen Vorrats muss in dieser bestimmten Lage von
jenen beiden Umstinden abhingen.

Der Uberfluss oder die Unzulinglichkeit dieses Vorrats
scheint tibrigens mehr von dem ersten Umstande abzuhéngen, als



von dem zweiten. Unter den wilden Fischer- und Jagervolkern ist
jedes arbeitsfihige Individuum mehr oder weniger mit niitzlicher
Arbeit beschiftigt und sucht nach Kriften die Bediirfnisse und
Annehmlichkeiten des Lebens fiir sich selbst oder fiir solche
Glieder seiner Familie oder seines Stammes herbeizuschaffen,
die zu alt, zu jung oder zu schwach sind, um auf die Jagd und
den Fischfang auszugehen. Solche Volkerschaften sind jedoch so
jammerlich arm, dass sie aus bloBem Mangel hiufig gezwungen
sind oder sich wenigstens fiir gezwungen halten, ihre Kinder,
ihre Alten und die mit langwierigen Krankheiten Behafteten
entweder umzubringen oder auszusetzen und dem Hungertode
oder den wilden Tieren preiszugeben. Unter gesitteten und
blithenden Volkern hingegen ist, obwohl oft eine grole Menge
Menschen gar nicht arbeiten und viele von ihnen das Produkt von
zehn, ja hundert Mal mehr Arbeit verbrauchen, als der groere
Teil der Arbeitenden, dennoch das Produkt der gesamten Arbeit
der Gesellschaft so groB3, dass alle oft reichlich versorgt sind und
ein Arbeiter, selbst der niedrigsten und drmsten Klasse, wenn
er maBig und fleiBig ist, sich eines groferen Anteils an den
Bediirfnissen und den Annehmlichkeiten des Lebens erfreuen
kann, als ein Wilder sich je zu verschaffen imstande wire.

Die Ursache dieser Zunahme in den produktiven Kriften
der Arbeit und die Ordnung, nach welcher ihr Erzeugnis sich
naturgemdll unter die verschiedenen Stinde und Klassen der
Gesellschaft verteilt, macht den Gegenstand des ersten Buches
dieser Untersuchung aus.



Welches auch der wirkliche Zustand der Geschicklichkeit,
Fertigkeit und Einsicht ist, womit die Arbeit in einem Volke
verrichtet wird, der Uberfluss oder die Unzulinglichkeit seines
jahrlichen Vorrats muss wihrend der Dauer dieses Zustandes
von dem Verhiltnisse abhidngen, in welchem die Zahl derer,
die das Jahr hindurch mit niitzlicher Arbeit beschiftigt sind,
zur Zahl derjenigen steht, welche es nicht sind. Die Zahl der
niitzlichen und produktiven Arbeiter steht, wie sich spéter zeigen
wird, tiberall im Verhiltnis zu der Menge des Kapitalvorrats,
welcher dazu verwendet wird, sie zu beschéftigen, und zu der
besonderen Art, in welcher es dazu verwendet wird. Das zweite
Buch handelt daher von der Natur des Kapitals, von der Art, wie
es sich allméhlich anhiuft, und von den verschiedenen Mengen
der Arbeit, welche es je nach der verschiedenen Weise seiner
Anwendung in Bewegung setzt.

Volker, die es in der Geschicklichkeit, Fertigkeit und Einsicht
bei Verrichtung der Arbeit ziemlich weit gebracht haben, folgten
sehr verschiedenen Pldnen in ihrer allgemeinen Leitung oder
Richtung; und diese Pldne sind nicht alle der GroBe des
Arbeitserzeugnisses gleich giinstig gewesen. Die Politik mancher
Volker begiinstigte vorziiglich den Ackerbau, die anderer den
stadtischen Gewerbfleil. Kaum irgendein Volk hat jede Art
des GewerbfleiBBes gleich und unparteiisch behandelt. Seit dem
Untergang des romischen Reiches ist die Politik in Europa
den Kiinsten, den Gewerben und dem Handel — der Industrie
der Stidte — giinstiger gewesen, als der Agrikultur — der



Industrie des platten Landes. Die Umstéinde, welche diese Politik
eingefiihrt und befestigt zu haben scheinen, sind im dritten Buche
auseinandergesetzt.

Obgleich diese verschiedenen Pline vielleicht zuerst durch
die privaten Interessen und Vorurteile einzelner Stinde, ohne
Riicksicht und Voraussicht der Folgen, welche sie fiir die
allgemeine Wohlfahrt der Gesellschaft haben mussten, zur
Geltung kamen, so haben sie doch zu sehr verschiedenen
Theorien der politischen Okonomie, von denen die einen die
Wichtigkeit der stiddtischen, die anderen die der ldndlichen
Industrie preisen, Veranlassung gegeben. Diese Theorien haben
nicht blof auf die Meinungen der Gelehrten, sondern auch auf
die MafBregeln der Fiirsten und Staaten einen betrichtlichen
Einfluss geiibt. Ich habe mich im vierten Buche bemiiht, diese
verschiedenen Theorien und die hauptsidchlichsten Wirkungen,
die sie in verschiedenen Zeiten und bei verschiedenen Nationen
geduBert haben, so vollstindig und klar, als ich es vermag,
auseinanderzusetzen.

Zu erortern, worin das Einkommen der groBen Masse des
Volkes, oder jene Fonds bestanden, welche zu verschiedenen
Zeiten und unter verschiedenen Volkern ihnen den jdhrlichen
Bedarf lieferten, ist der Gegenstand der vier ersten Biicher.
Das fiinfte und letzte Buch handelt von dem Einkommen des
Souverdns oder des Gemeinwesens. In diesem Buche habe
ich mich bemiiht, zu zeigen, erstens, welches die notwendigen
Ausgaben des Souverins oder Gemeinwesens sind; welche dieser



Ausgaben durch allgemeine Beisteuern der ganzen Gesellschaft
bestritten, und welche nur von einem einzelnen Teile oder
von einigen ihrer Glieder getragen werden sollten; zweitens,
nach welchen verschiedenen Methoden die ganze Gesellschaft
zur Bestreitung der ihr obliegenden Ausgaben herangezogen
werden kann, und welche hauptsédchlichen Vorteile und Nachteile
jede dieser Methoden hat; drittens endlich, welche Griinde
und Ursachen fast alle neueren Regierungen veranlasst haben,
einen Teil dieses Einkommens zu verpfinden oder Schulden
zu kontrahieren, und welche Wirkung diese Schulden auf den
wahren Wohlstand: den jdhrlichen Ertrag des Bodens und der
Arbeit der Gesellschaft, gehabt haben.
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Erstes Buch
Von den Ursachen der Zunahme
in der Ertragskraft der Arbeit und
von den Regeln, nach welchen ihr
Ertrag sich naturgemiB unter die
verschiedenen Volksklassen verteilt

Erstes Kapitel
Teilung der Arbeit

Die grofte Zunahme in der Ertragskraft der Arbeit und
der groBere Teil der Geschicklichkeit, Fertigkeit und Einsicht,
womit sie irgendwo geleitet oder verrichtet wird, scheint aus den
Wirkungen der Arbeitsteilung hervorgegangen zu sein.

Die Wirkungen der Arbeitsteilung in der allgemeinen
Tatigkeit der Gesellschaft werden leichter zu verstehen sein,
wenn man beachtet, in welcher Weise sie in einigen besonderen
Gewerben wirkt. Man nimmt gewohnlich an, dass sie in gewissen
sehr unbedeutenden Gewerben am weitesten getrieben sei; und
vielleicht wird sie in diesen wirklich weiter getrieben, als in
anderen von groferem Belang; aber in den unbedeutenderen



Gewerben, welche die wenig umfangreichen Bediirfnisse einer
nur geringen Menschenzahl zu versorgen haben, muss die Zahl
der Arbeiter notwendig gering sein; und die in den verschiedenen
Zweigen der Arbeit Beschiftigten konnen oft in derselben
Werkstatt beisammen sein und sdmtlich von einem Beobachter
mit einem Blick iibersehen werden. In den groBen Fabriken
dagegen, welche die wichtigsten Bediirfnisse des ganzen Volks
zu beschaffen haben, beschiftigt jeder einzelne Arbeitszweig
eine so groBe Zahl von Arbeitern, dass es unmdglich ist, sie
alle in derselben Werkstatt zu versammeln. Man sieht da selten
zu gleicher Zeit mehr als diejenigen, welche in einem einzelnen
Zweige titig sind. Obgleich daher in solchen Fabriken die Arbeit
in der Tat in viel mehr Abteilungen zerfallen kann, als in
Gewerben geringfiigigerer Art, so ist die Teilung doch nicht
entfernt so augenfillig und deshalb auch weit weniger beobachtet
worden.

Nehmen wir also ein Beispiel von einem sehr unbedeutenden
Betriebe, der jedoch sehr oft wegen der darin herrschenden
Teilung der Arbeit angefiihrt worden, nidmlich von dem
Geschifte des Nadlers, so konnte ein fiir dieses Geschift, aus
dem die Teilung der Arbeit ein eigenes Gewerbe gemacht hat,
nicht angelernter Arbeiter, der mit dem Gebrauch der dazu
verwendeten Maschinen, zu deren Erfindung wahrscheinlich erst
die Teilung der Arbeit Veranlassung gegeben hat, nicht vertraut
wire, vielleicht mit dem &duBersten Fleile tdglich kaum eine,
gewiss aber keine zwanzig Nadeln machen. In der Art aber,



wie dies Geschiift jetzt betrieben wird, ist nicht allein die ganze
Verrichtung ein eigenes Gewerbe, sondern es ist noch in eine
Anzahl von Zweigen eingeteilt, von denen die meisten ebenfalls
eigene Gewerbe sind. Ein Mann zieht den Draht, ein anderer
streckt ihn, ein Dritter schneidet ihn in Stiicke, ein Vierter
spitzt ihn zu, ein Fiinfter schleift ihn am oberen Ende, wo
der Kopf angesetzt wird; die Verfertigung des Kopfes erfordert
zwei oder drei verschiedene Verrichtungen; sein Ansetzen ist
ein eigenes Geschift, die Nadeln weifl zu gliihen ein anderes;
sogar das Einstecken der Nadeln in Papier bildet eine Arbeit fiir
sich. Und so ist das wichtige Gewerbe, Stecknadeln zu machen,
in ungefihr achtzehn verschiedene Titigkeiten geteilt, die in
manchen Fabriken alle von verschiedenen Hénden verrichtet
werden, wihrend in andern manchmal derselbe Mann zwei oder
drei verrichtet. Ich habe eine kleine Fabrik dieser Art gesehen,
in der nur zehn Menschen beschiftigt waren und manche
daher zwei oder drei verschiedene Verrichtungen zu erfiillen
hatten. Obgleich nun diese Leute sehr arm und darum nur
notdiirftig mit den erforderlichen Maschinen versehen waren,
so konnten sie doch, wenn sie tiichtig arbeiteten, zusammen
etwa zwolf Pfund Stecknadeln tidglich liefern. Ein Pfund
enthilt iiber viertausend Nadeln von mittlerer Grof3e. Jene zehn
Personen konnten mithin zusammen téglich tiber acht und vierzig
Tausend Nadeln machen. Jeder einzelne kann daher, da er den
zehnten Teil von acht und vierzig Tausend Nadeln machte, als
Verfertiger von vier Tausend acht Hundert Nadeln an einem



Tage angesehen werden. Hitten sie jedoch alle einzeln und
unabhiingig voneinander gearbeitet und wire keiner fiir sein
besonderes Geschift angelernt worden, so hitte gewiss keiner
zwanzig, vielleicht nicht eine Nadel tiglich machen konnen,
d. h. nicht den zweihundertvierzigsten, vielleicht nicht den
viertausend achthundertsten Teil von dem, was sie jetzt infolge
einer geeigneten Teilung und Verbindung ihrer verschiedenen
Verrichtungen zu leisten imstande sind.

In jeder andern Kunst und jedem anderen Gewerbe sind
die Wirkungen der Arbeitsteilung @hnliche, wie in diesem
sehr unbedeutenden Geschift; obgleich in vielen von ihnen die
Arbeit weder in so viele Unterabteilungen zerlegt, noch auf
eine so groBe Einfachheit in der Verrichtung zuriickgefiihrt
werden kann, so veranlasst, doch die Arbeitsteilung in jedem
Gewerbe eine dem Malfle ithrer Durchfiihrbarkeit entsprechende
Steigerung der Ertragskraft der Arbeit. Die Trennung der
verschiedenen Gewerbe und Beschiftigungen scheint infolge
dieses Vorteils Platz gegriffen zu haben. Auch geht diese
Trennung gewohnlich in denjenigen Lindern am weitesten,
welche sich der hochsten Entwickelung der Industrie und Kultur
erfreuen; was in einem rohen Gesellschaftszustande das Werk
eines einzigen Menschen ist, pflegt in einem vorgeschrittenen
dasjenige mehrerer zu sein. In jeder vorgeschrittenen
Gesellschaft ist der Landmann gewohnlich nichts als Landmann,
der Handwerker nichts als Handwerker. Auch die Arbeit, die
zur Herstellung irgendeines vollstindigen Fabrikats notig ist,



wird fast immer unter eine Menge von Hénden verteilt. Wie
viele verschiedene Gewerbe sind in jedem Zweige der Leinen-
und Wollen-Manufaktur beschiftigt, von den Flachs- und
Wollziichtern bis zu den Bleichern und Mangern der Leinwand
oder zu den Fiarbern und Appreteuren des Tuches! Die Natur
der Landwirtschaft ldsst nicht so viele Unterabteilungen der
Arbeit noch eine so vollstandige Trennung eines Geschiftes vom
andern zu, als die Gewerbe. Es ist unmdglich, das Geschift des
Viehziichters von dem des Kornbauers so ginzlich zu trennen,
wie das Gewerbe des Zimmermanns von dem des Schmiedes
gewohnlich getrennt ist. Der Spinner ist fast immer eine vom
Weber verschiedene Person; aber der Pfliiger, der Egger, der
Sdmann und der Schnitter sind oft ein und dieselbe. Da die
Anlédsse zu diesen verschiedenen Arten der Arbeit mit den
verschiedenen Jahreszeiten wiederkehren, so ist es unmoglich,
dass ein Mann fortwidhrend mit einer von ihnen beschiftigt
sein kann. Diese Unmoglichkeit einer so génzlichen Trennung
aller in der Landwirtschaft vorkommenden Arbeitszweige ist
vielleicht der Grund, warum die Steigerung der Ertragskrifte
der Arbeit in dieser Kunst nicht immer mit ihrer Steigerung
in den Gewerben gleichen Schritt hélt. Die reichsten Nationen
iibertreffen allerdings gewohnlich alle ihre Nachbarn sowohl
in der Landwirtschaft wie in den Gewerben; allein sie sind
in der Regel mehr durch ihre Uberlegenheit in den letzteren
als in der ersteren ausgezeichnet. Thre Lindereien sind im
Allgemeinen besser kultiviert und bringen, da mehr Arbeit und



Kosten darauf verwendet sind, im Verhiltnis zur Ausdehnung
und natiirlichen Fruchtbarkeit des Bodens mehr hervor. Aber
diese Uberlegenheit der Produktion ist selten groBer als der
verhiltnismédfBige Mehraufwand an Arbeit und Kosten. In der
Landwirtschaft ist die Arbeit des reichen Landes nicht immer
viel produktiver als die des armen, oder wenigstens ist sie
niemals in dem Grade produktiver, als dies gewohnlich bei
den Gewerben der Fall ist. Das Getreide des reichen Landes
wird daher bei derselben Giite nicht immer wohlfeiler zu
Markte kommen als das des armen. Das Getreide Polens ist bei
derselben Giite ebenso wohlfeil, als dasjenige Frankreichs, trotz
des hoheren Reichtums und der htheren Kultur letzteren Landes.
Das Getreide Frankreichs ist in den Kornprovinzen ebenso gut
und hat in den meisten Jahren beinahe denselben Preis wie das
Getreide Englands, obgleich Frankreich an Reichtum und Kultur
vielleicht gegen England zuriicksteht. Dennoch ist das englische
Getreideland besser kultiviert als dasjenige Frankreichs, und das
franzosische soll viel besser kultiviert sein als dasjenige Polens.
Obgleich aber das arme Land, trotz des niederen Standes seiner
Kultur, mit dem reichen bis auf einen gewissen Grad in der
Wohlfeilheit und Giite seines Getreides zu wetteifern vermag, so
kann es doch in seinen Gewerben auf keine solche Konkurrenz
Anspruch machen, wenigstens dann nicht, wenn diese Gewerbe
dem Boden, dem Klima und der Lage des reichen Landes
angemessen sind. Die franzosischen Seidenwaren sind besser
als die englischen, weil die Seidenmanufaktur, wenigstens unter



den jetzigen hohen Zollen auf die Einfuhr der Rohseide, fiir
das englische Klima nicht so gut passt als fiir das franzosische.
Aber die englischen Kurz- und groben Wollen waren sind ohne
allen Vergleich besser als die franzosischen, und iiberdies bei
gleicher Giite viel wohlfeiler. In Polen soll es kaum irgendwelche
Gewerbe geben, ausgenommen wenige grobere Hausindustrien,
ohne die wohl kein Land bestehen kann.

Diese groBe Zunahme in der Produktionsmenge, welche
infolge der Arbeitsteilung die nimliche Anzahl von Leuten zu
erzielen vermag, ist drei verschiedenen Umstinden zu danken:
erstens der gesteigerten Geschicklichkeit jedes einzelnen
Arbeiters, zweitens der Ersparnis an Zeit, welche gewohnlich bei
dem Ubergange von einer Arbeit zur andern verloren geht, und
endlich der Erfindung zahlreicher Maschinen, welche die Arbeit
erleichtern und abkiirzen und einen Mann in Stand setzen, die
Arbeit vieler zu verrichten.

Erstens vergroBert die gesteigerte Geschicklichkeit des
Arbeiters notwendig die Menge dessen, was er hervorbringen
kann; und die Arbeitsteilung, indem sie jedermanns Geschift
auf eine einfache Verrichtung einschrinkt und diese Verrichtung
zur alleinigen Beschiftigung seines Lebens macht, steigert
notwendig die Geschicklichkeit des Arbeiters in hohem Mafe.
Ein gewohnlicher Schmied, der, wenn er auch den Hammer zu
fiihren gewohnt ist, doch niemals Négel zu machen pflegte, wird,
wenn er es in einem besonderen Falle versuchen muss, sicherlich
kaum imstande sein, iiber zwei- oder dreihundert Nigel des



Tags zu verfertigen, und auch diese werden schlecht genug
sein. Ein Schmied, der zwar Négel zu machen pflegte, aber die
Anfertigung von Négeln nicht als alleiniges oder hauptsédchliches
Geschift betrieb, kann bei duflerstem Fleille selten mehr als
achthundert bis tausend Négel in einem Tage machen. Dagegen
habe ich Burschen unter zwanzig Jahren gesehen, die nie etwas
anderes getan hatten, als Nigel zu machen, und die, wenn
sie sich anstrengten, je iiber zweitausend dreihundert Nigel
an einem Tage machen konnten. Das Verfertigen eines Nagels
ist jedoch keineswegs eine der einfachsten Verrichtungen. Ein
und derselbe Mensch blést die Bilge, schiirt das Feuer oder
legt gelegentlich Feuerung zu, gliiht das Eisen und schmiedet
jeden Teil des Nagels: beim Schmieden des Kopfes ist er
sogar genotigt, die Werkzeuge zu wechseln. Die verschiedenen
Operationen, in welche die Verfertigung einer Stecknadel oder
eines Metallknopfes zerfillt, sind sdmtlich viel einfacher, und
die Fertigkeit desjenigen, der sein ganzes Leben kein anderes
Geschiift als dieses getrieben hat, ist gewohnlich weit groler. Die
Geschwindigkeit, mit welcher einige Tatigkeiten dieser Gewerbe
verrichtet werden, lbertrifft alles, was derjenige, der es nie
gesehen hat, der menschlichen Hand zugetraut haben wiirde.
Zweitens ist der Vorteil, welcher durch Ersparung der im
Ubergange von einer Arbeit zur andern gewdhnlich verlorenen
Zeit gewonnen wird, bei weitem grofer, als wir es uns auf den
ersten Blick denken mdgen. Es ist unmoglich, sehr schnell von
einer Art Arbeit zur andern {iberzugehen, wenn sie an einer



andern Stelle und mit ganz anderen Werkzeugen ausgefiihrt wird.
Ein Weber auf dem Lande, der ein kleines Gut bewirtschaftet,
muss ein gut Teil Zeit damit verlieren, dass er von seinem
Webstuhl aufs Feld und vom Felde zum Webstuhl geht. Wenn
die beiden Geschifte in derselben Werkstitte betrieben werden
konnten, wire der Zeitverlust ohne Zweifel weit geringer; doch
ist er auch in diesem Falle sehr betrdchtlich. In der Regel
schlendert man ein wenig, wenn man seine Hand von einer Art
der Beschiftigung auf eine andere wendet. Wenn man zuerst an
die neue Arbeit geht, ist man selten recht riihrig und herzhaft:
der Geist ist, wie man zu sagen pflegt, noch nicht bei der
Sache, und eine Zeit lang trodelt man mehr, als dass man
die Zeit zu Rate hilt. Die Gewohnheit des Schlenderns und
des gleichgiiltigen, ldssigen Arbeitens, welche natiirlicher oder
vielmehr notwendiger Weise jeder Dorfhandwerker annimmt,
der seine Verrichtungen und Werkzeuge alle halben Stunden
wechseln und jeden Tag seines Lebens seine Hénde auf
zwanzigerlei Art brauchen muss, macht ihn fast immer trige und
lassig und jedes angestrengten Fleiles selbst in den dringendsten
Fillen unfihig. Daher muss, abgesehen von seiner mangelhaften
Fertigkeit, schon dieser Grund allein das Arbeitsquantum, das er
herzustellen vermag, stets bedeutend reduzieren.

Drittens und letztens muss jeder sehen, wie sehr die
Arbeit durch Anwendung geeigneter Maschinen erleichtert
und abgekiirzt wird. Es ist unnétig, ein Beispiel anzufiihren.
Ich will daher nur bemerken, dass die Erfindung aller jener



Maschinen, durch welche die Arbeit so sehr erleichtert und
abgekiirzt wird, urspriinglich, wie es scheint, der Teilung der
Arbeit zu verdanken ist. Man entdeckt leichtere und bequemere
Methoden zur Erreichung eines Zweckes viel eher, wenn
die ganze Aufmerksamkeit auf diesen einzigen Gegenstand
gerichtet ist, als wenn sie auf eine grofe Mannigfaltigkeit
von Dingen zerstreut wird. Infolge der Arbeitsteilung aber
wird jedermanns ganze Aufmerksamkeit natiirlicherweise auf
einen sehr einfachen Gegenstand gerichtet. Es ist daher
selbstverstindlich zu erwarten, dass einer oder der andere
unter denen, welche je in einem besonderen Arbeitszweige
beschiftigt sind, bald leichtere und bequemere Methoden, ihre
besondere Arbeit zu verrichten, wenn anders ihre Natur eine
solche Vervollkommnung zuldsst, ausfindig machen werden.
Ein groBer Teil der in solchen Fabriken, in denen die Arbeit
am meisten geteilt ist, im Gebrauch befindlichen Maschinen
waren urspriinglich Erfindungen gemeiner Arbeitsleute, die, bei
irgendeiner sehr einfachen Titigkeit beschéftigt, natiirlich ihre
Gedanken darauf richteten, leichtere und bequemere Methoden
der Herstellung zu ersinnen. Wer solche Fabriken viel zu
besuchen pflegte, dem miissen oft sehr hiibsche Maschinen
gezeigt worden sein, die von Arbeitern erfunden waren, um ihren
besonderen Teil der Arbeit zu erleichtern und zu beschleunigen.
Bei den ersten Dampfmaschinen war ein Knabe fortwihrend
damit beschiftigt, die Kommunikation zwischen dem Kessel und
Zylinder wechselweise zu 6ffnen und zu schliefen, je nachdem



der Kolben hinauf- oder hinunterging. Einer dieser Knaben, der
gern mit seinen Kameraden spielte, bemerkte, dass, wenn man
den Griff des diese Kommunikation ¢ffnenden Ventils durch
eine Schnur mit einem anderen Teil der Maschine verbinde,
das Ventil sich ohne sein Zutun 6ffnen und schlieBen und
ihm Freiheit lassen wiirde, sich mit seinen Spielkameraden zu
unterhalten. Eine der groten Vervollkommnungen, die an dieser
Maschine seit ihrer Erfindung gemacht wurden, war auf diese
Weise die Entdeckung eines Knaben, der sich die Arbeit ersparen
wollte.

Doch sind keineswegs alle Vervollkommnungen im
Maschinenwesen Erfindungen derjenigen gewesen, welche sich
mit den Maschinen zu beschiftigen hatten. Viele Fortschritte
sind durch das Genie der Mechaniker gemacht worden, als
der Maschinenbau ein eigenes Gewerbe wurde; und manche
durch das Genie der sogenannten Denker oder Minner
der Spekulation, deren Geschift es ist, nicht etwas zu
machen, sondern alles zu beobachten, und die deswegen oft
imstande sind, die Krifte der entferntesten und undhnlichsten
Dinge miteinander zu kombinieren. Mit dem Fortschritt der
Gesellschaft wird das Denken oder Spekulieren so gut wie
jede andere Beschiftigung, das hauptsidchliche oder einzige
Geschift und Beruf einer besonderen Klasse von Biirgern,
und zerfdllt, wie jede andere Beschiftigung, in eine grof3e
Anzahl verschiedener Zweige, deren jeder fiir eine besondere
Gruppe oder Klasse von Denkern zum Beruf wird; und diese



Arbeitsteilung steigert im Denkgeschift so gut wie in jedem
anderen Berufe, die Fertigkeit und erspart Zeit. Jeder einzelne
wird dadurch in seinem besonderen Arbeitszweige erfahrener, es
wird im Ganzen mehr ausgerichtet und die Menge des Wissens
ansehnlich vermehrt.

Die groBe durch die Arbeitsteilung herbeigefiihrte
Vervielfiltigung der Produkte aller verschiedenen Kiinste ist
es, die in einer wohlregierten Gesellschaft jene allgemeine
Wohlhabenheit hervorbringt, die sich bis auf die untersten
Stinde des Volkes erstreckt. Jeder Arbeiter hat eine gro3e Menge
seiner Arbeitsprodukte, auller denen, die er selbst braucht,
zur Verfiigung; und da jeder andere Arbeiter sich genau in
derselben Lage befindet, so ist er imstande, einen grofen Teil
seiner eigenen Waren gegen eine grole Menge, oder, was auf
dasselbe hinauskommt, fiir den Preis einer groen Menge der
ithrigen auszutauschen. Er versorgt sie reichlich mit dem, was sie
brauchen, und sie versehen ihn ebenso vollkommen mit dem,
dessen er bedarf, und ein allgemeiner Uberfluss verbreitet sich
durch alle verschiedenen Stinde der Gesellschaft.

Man betrachte die Habseligkeiten des gemeinsten
Handwerkers oder Tagelohners in einem zivilisierten und
blilhenden Lande, und man wird gewahr werden, dass die
Zahl der Menschen, von deren Flei3 ein Teil, wiewohl nur
ein kleiner Teil, dazu gebraucht wurde, ihm diese Sachen zu
verschaffen, alle Berechnung iibersteigt. Der wollene Rock z.
B., der den Tagelohner bekleidet, ist, so grob und gemein er



auch aussehen mag, doch das Produkt der vereinigten Arbeit
einer grofen Menge von Arbeitern. Der Schifer, der Woll-
Sortierer, der Wollkimmer oder Krempler, der Firber, der
Schrobbler, der Spinner, der Weber, der Walker, der Appreteur
samt vielen anderen, sie alle miissen ihre verschiedenen Kiinste
vereinigen, um auch nur dieses grobe Produkt herzustellen.
Wie viele Kaufleute und Fuhrleute mussten aulerdem mit dem
Transport der Materialien von den einen Arbeitern zu den
andern, die oft in einem sehr entfernten Teile des Landes
wohnen, beschiftigt sein! Wie viel Handel und Schifffahrt,
insbesondere wie viele Schiffbauer, Seeleute, Segelmacher,
Seiler mussten titig gewesen sein, um die vom Farber
gebrauchten Drogen, die oft von den entlegensten Enden der
Welt kommen, herbeizuschaffen! Welch’ eine Mannigfaltigkeit
der Arbeit ist ferner notig, um die Werkzeuge des geringsten
unter diesen Arbeitern hervorzubringen! Um nichts zu sagen von
so komplizierten Maschinen, wie ein Schiff, eine Walkmiihle
oder selbst ein Webstuhl ist, erwdge man nur, welch’
mannigfaltige Arbeit erforderlich ist, um jene sehr einfache
Maschine herzustellen: die Schere, mit welcher der Schifer
die Wolle schert. Der Bergmann, der Erbauer des Hochofens,
der Holzfiller, der Brenner der im Schmelzofen verwendeten
Holzkohlen, der Ziegelstreicher, der Maurer, der Ofenheizer,
der Miihlenbauer, der Hammerschmied, der Schmied miissen
simtlich ihre verschiedenen Kiinste zu ihrer Hervorbringung
vereinigen. Wollten wir auf dieselbe Weise alle verschiedenen



Teile seiner Kleidung und seines Hausrats untersuchen, das grobe
Leinenhemde, das er auf dem Leibe trigt, die Schuhe, die
seine Fiile bedecken, das Bett, auf dem er liegt, und alle die
verschiedenen Teile, aus denen es besteht, den Kiichenherd, auf
dem er seine Speisen zubereitet, die dazu gebrauchten Kohlen,
die aus den Schichten gegraben und ihm vielleicht durch eine
weite See- und Landreise zugefiihrt worden sind, alle anderen
Geritschaften seiner Kiiche, alles Tischgeschirr, die Messer
und Gabeln, die irdenen oder zinnernen Teller, auf denen er
seine Gerichte auftrigt und schneidet, die verschiedenen Hinde,
welche mit Bereitung seines Brots und Biers beschiftigt sind,
die Glasfenster, welche Wiarme und Licht hereinlassen und Wind
und Regen abhalten, samt aller der Kenntnis und Kunst, welche
diese schone und gliickliche Erfindung vorbereiten mussten:
eine Erfindung, ohne welche diese nordlichen Teile der Erde
kaum eine recht behagliche Wohnung hitten erhalten konnen;
samt den Werkzeugen all’ der vielen mit der Hervorbringung
so verschiedener Bedarfsgegenstinde beschiftigten Arbeiter—
wenn wir, sage ich, alle diese Dinge priifen, und erwéigen, welche
Mannigfaltigkeit der Arbeit auf jedes von ihnen verwendet
worden ist, so werden wir einsehen, dass ohne den Beistand
und die Mitwirkung vieler Tausende nicht der allergeringste
Einwohner eines zivilisierten Landes auch nur in der, wie wir sie
uns filschlich vorstellen, leichten und einfachen Art, in der er
gewohnlich ausgestattet ist, versorgt werden konnte. Verglichen
freilich mit dem ausschweifenderen Luxus der GroBen muss



seine Ausstattung ohne Zweifel auBerordentlich einfach und
gering erscheinen; und dennoch ist es vielleicht wahr, dass der
Komfort eines europidischen Fiirsten nicht immer den eines
fleiBigen und mifBigen Bauern in dem Grade iibertrifft, wie der
Komfort des letzteren denjenigen manches afrikanischen Konigs,
des absoluten Herrn iiber Leben und Freiheit von zehntausend
nackten Wilden.
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Zweites Kapitel
Uber den Trieb, der die
Teilung der Arbeit veranlasst

Diese Teilung der Arbeit, aus der so viele Vorteile
gezogen werden, ist urspriinglich nicht das Werk menschlicher
Weisheit, welche die allgemeine Wohlhabenheit, zu der es fiihrt,
vorhergesehen und bezweckt hitte. Sie ist die notwendige,
obwohl sehr langsame und allméhliche Folge eines gewissen
Hanges der menschlichen Natur, der keinen so ausgebreiteten
Nutzen erstrebt: des Hanges zu tauschen, sich gegenseitig
auszuhelfen und ein Ding gegen ein anderes zu verhandeln.

Ob dieser Hang einer jener urspriinglichen Triebe in
der menschlichen Natur ist, von denen sich weiter keine
Rechenschaft geben ldsst, oder ob er, was wahrscheinlicher ist,
die notwendige Folge des Vernunft- und Sprachvermdogens ist,
das zu untersuchen gehort nicht hierher. Er ist allen Menschen
gemeinsam und bei keiner anderen Gattung von Tieren zu finden,
die weder diesen noch irgendeine andere Art von Vertrigen zu
kennen scheinen. Zwei Windhunde, die den ndmlichen Hasen
hetzen, erwecken zuweilen den Anschein, als handelten sie in
einer Art von Einverstindnis. Jeder treibt ihn seinem Gefdhrten
zu, oder sucht ihn abzufangen, wenn sein Gefihrte ihn ihm
zutreibt. Dies ist jedoch nicht die Folge eines Vertrages, sondern



der zufilligen Konkurrenz ihrer zu gleicher Zeit auf dasselbe
Ziel gerichteten Leidenschaften. Niemand hat je einen Hund
mit einem andern einen giitlichen und iiberlegten Tausch eines
Knochens gegen einen andern machen sehen. Niemand hat je
ein Tier durch seine Gebirden und Naturlaute einem anderen
andeuten sehen: »dies ist mein, dies dein; ich bin willens, dies fiir
jenes zu geben.« Wenn ein Tier entweder von einem Menschen
oder einem anderen Tiere etwas erlangen will, so hat es keine
anderen Mittel der Uberredung, als die Gunst derer zu gewinnen,
deren Dienst es begehrt. Ein Junges liebkost seine Alte, und
ein Hund sucht durch tausend Bewegungen die Aufmerksamkeit
seines bei Tische sitzenden Herrn zu erregen, wenn er von
ithm etwas zu fressen haben will. Der Mensch bedient sich
bisweilen derselben Kiinste seinen Mitmenschen gegeniiber,
und wenn er kein anderes Mittel hat, sie seinen Wiinschen
geneigt zu machen, so sucht er durch jede mogliche knechtische
und schweifwedelnde Aufmerksamkeit ihre Willfidhrigkeit zu
gewinnen. Er hat jedoch keine Zeit, dies bei jeder Gelegenheit
zu tun. In einer zivilisierten Gesellschaft bedarf er allezeit der
Mitwirkung und des Beistandes vieler Menschen, wihrend sein
ganzes Leben kaum hinreicht, die Freundschaft einiger weniger
Personen zu gewinnen. In fast allen anderen Tiergattungen
ist jedes einzelne Tier, wenn es zur Reife gelangt ist, ganz
unabhingig und bedarf in seinem Naturzustande keines anderen
lebenden Wesens Beistand. Der Mensch braucht die Hilfe seiner
Mitmenschen fast immer, und wiirde diese vergeblich von ihrem



Wohlwollen allein erwarten. Er wird viel leichter Erfolg haben,
wenn er ihre Eigenliebe zu seinen Gunsten interessieren und
thnen zeigen kann, dass es ihr eigener Vorteil ist, fiir ithn zu
tun, was er von ihnen fordert. Wer einem anderen einen Handel
irgendeiner Art antrigt, verfahrt auf diese Weise. Gib mir dies,
was ich brauche, und du sollst das haben, was du brauchst —
ist der Sinn jedes solchen Anerbietens; und auf diese Weise
erhalten wir voneinander den bei weitem groften Teil der guten
Dienste, deren wir benétigt sind. Nicht von dem Wohlwollen des
Fleischers, Brauers oder Bickers erwarten wir unsere Mahlzeit,
sondern von ihrer Bedachtnahme auf ihr eigenes Interesse.
Wir wenden uns nicht an ihre Humanitit, sondern an ihre
Eigenliebe, und sprechen ihnen nie von unseren Bediirfnissen,
sondern stets von ihren Vorteilen. Nur ein Bettler will lieber
ganz vom Wohlwollen seiner Mitbiirger abhingen. Und selbst ein
Bettler hiangt nicht vollig davon ab. Die Mildtitigkeit gutherziger
Leute verschafft ithm allerdings den ganzen Fonds seiner
Unterhaltsmittel. Aber obgleich diese Triebfeder ihn schlielich
mit allen seinen Lebensbediirfnissen versorgt, versieht sie ihn
doch nicht und kann sie ihn nicht so damit versehen, wie es
sein Bediirfnis erheischt. Der grofere Teil seines gelegentlichen
Bedarfs wird ebenso wie der anderer Leute beschafft, durch
Ubereinkommen, Tausch und Kauf. Mit dem Gelde, was ihm
der eine gibt, kauft er Nahrung. Die alten Kleider, die ihm ein
anderer schenkt, vertauscht, er gegen andere alte Kleider, die ihm
besser passen, oder gegen Wohnung, Lebensmittel oder Geld,



mit dem er je nach Bedarf ebenso wohl Lebensmittel, wie neue
Kleider oder Wohnung kaufen kann.

Wie wir durch Ubereinkommen, Tausch und Kauf
voneinander den groften Teil der gegenseitigen guten Dienste,
deren wir bediirfen, gewinnen, so gibt dieselbe Neigung zum
Tauschen urspriinglich Veranlassung zur Teilung der Arbeit.
In einem Jiger- oder Hirtenstamm macht z. B. irgendeiner
Bogen und Pfeile schneller und geschickter als ein anderer.
Er vertauscht sie oft gegen zahmes Vieh oder Wildbret mit
seinen Gefdhrten und findet schlieBlich, dass er auf diese Weise
mehr Vieh und Wildbret gewinnen kann, als wenn er selbst
auf die Jagd ginge. Aus Riicksicht auf sein eigenes Interesse
macht er daher das Verfertigen von Bogen und Pfeilen zu
seinem Hauptgeschift, und wird eine Art Waffenschmied. Ein
anderer zeichnet sich im Bau und in der Bedachung ihrer
kleinen Hiitten oder transportabel Hiuser aus. Er pflegt auf
diese Weise seinen Nachbarn niitzlich zu sein, die ihn dafiir
ebenso mit Vieh und Wildbret belohnen, bis er es zuletzt in
seinem Interesse findet, sich gédnzlich dieser Beschiftigung zu
widmen und eine Art Zimmermann zu werden. Auf dieselbe
Art wird ein dritter ein Schmied oder Kupferschmied, ein
vierter ein Gerber oder Zubereiter von Héuten oder Fellen,
dem Hauptteil der Bekleidung wilder Volker. Und so spornt
die Gewissheit, allen Uberschuss seiner Arbeit, der iiber seinen
eigenen Verbrauch hinausgeht, fiir solche Erzeugnisse anderer,
wie er sie gerade braucht, austauschen zu konnen, einen jeden an,



sich einer bestimmten Beschiftigung zu widmen und das Talent
oder Genie, das er fiir diesen bestimmten Erwerbszweig besitzt,
auszubilden und zur Vollkommenheit zu bringen.

Die Verschiedenheit der natiirlichen Talente bei den
verschiedenen Menschen ist in Wahrheit viel geringer, als
wir glauben, und der sehr verschiedene Geist, welcher, wenn
er zur Reife gelangt ist, Leute von verschiedenem Beruf zu
unterscheiden scheint, ist in vielen Fillen nicht sowohl der
Grund als die Folge der Arbeitsteilung. Die Verschiedenheit
zwischen den undhnlichen Charakteren, wie z. B. zwischen
einem Philosophen und einem gemeinen Lasttréiger, scheint nicht
sowohl ihrem Wesen, als der Gewohnung und Erziehung zu
entspringen. Als sie auf die Welt kamen, und in den ersten sechs
bis acht Jahren ihres Daseins waren sie einander vielleicht sehr
dhnlich, und weder ihre Eltern noch ihre Gespielen konnten
eine merkliche Verschiedenheit gewahr werden. Etwa in diesem
Alter oder bald darauf wurden sie zu sehr verschiedenen
Beschiftigungen angehalten. Dann wird die Verschiedenheit
threr Talente bemerkt und erweitert sich nach und nach, bis
zuletzt die Eitelkeit des Philosophen kaum noch irgendeine
Ahnlichkeit anzuerkennen bereit ist. Aber ohne den Hang zum
Tausch und Handel wiirde sich jedermann die Notwendigkeiten
und Annehmlichkeiten des Lebens selber haben verschaffen
miissen. Alle hitten dieselben Obliegenheiten zu erfiillen und
dasselbe zu tun gehabt, und es hitte keine solche Verschiedenheit
der Beschiftigung eintreten konnen, wie sie allein eine irgend



bedeutende Verschiedenheit der Talente herbeifiihren konnte.
Wie nun dieser Hang jene unter den Menschen verschiedenen
Berufs so merkliche Verschiedenheit der Talente bildet, so ist
es derselbe Hang, der jene Verschiedenheit nutzbringend macht.
Viele Tierarten, die anerkannter Weise zu derselben Gattung
gehoren, haben von Natur weit verschiedenere Anlagen, als
sie vor der Gewohnung und Erziehung unter den Menschen
platzzugreifen scheinen. Von Natur ist ein Philosoph an Anlagen
und Neigungen nicht halb so sehr von einem Lasttriger
verschieden, als ein BullenbeiBer von einem Windhund,
oder ein Windhund von einem Jagdhund, oder dieser von
einem Schiferhunde. Gleichwohl sind diese verschiedenen
Tierarten, obschon alle derselben Gattung angehédren, einander
kaum irgendwie niitzlich. Die Stirke des Bullenbeiflers wird
nicht im Geringsten durch die Schnelligkeit des Windhundes
oder die Spiirkraft des Jagdhundes oder die Gelehrigkeit
des Schiferhundes unterstiitzt. Da diese Tiere derjenigen
Fihigkeiten oder Triebe ermangeln, die zum Tausch und zu
gegenseitiger Aushilfe erforderlich sind, konnen die Erzeugnisse
jener verschiedenen Anlagen und Talente nicht zu einem
Gesamtvorrat vereinigt werden und tragen nicht das Geringste
zur besseren Versorgung und zum héheren Komfort der Gattung
bei. Jedes Tier ist gezwungen, sich abgesondert und unabhéngig
seinen Unterhalt zu verschaffen und sich selbst zu verteidigen,
und hat keinerlei Vorteil von den mannigfaltigen Talenten,
mit denen die Natur seine Genossen ausgestattet hat. Unter



den Menschen sind im Gegenteil die undhnlichsten Anlagen
einander von Nutzen, indem die verschiedenen Erzeugnisse ihrer
beziiglichen Talente durch den allgemeinen Hang zum Tausch
und zu gegenseitiger Aushilfe in einen Gesamtvorrat vereinigt
werden, woraus jedermann den Teil des Erzeugnisses der Talente
anderer Menschen kaufen kann, dessen er bedarf.
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Drittes Kapitel
Die Teilung der Arbeit
hat ihre Schranken an der
Ausdehnung des Marktes

Wie die Moglichkeit des Tauschens Anlass zur Teilung der
Arbeit gibt, so muss das Mal} dieser Teilung stets durch das
Mal jener Moglichkeit, oder mit andern Worten, durch die
Ausdehnung des Marktes begrenzt sein. Wenn der Markt sehr
klein ist, kann niemand sich ermutigt finden, sich génzlich einer
Beschiftigung zu widmen, weil es an der Moglichkeit fehlt,
den ganzen Uberschuss des Erzeugnisses seiner Arbeit, der
liber seinen eigenen Verbrauch hinausgeht, fiir solche Teile der
Erzeugnisse anderer, die er gerade braucht, auszutauschen.

Es gibt einige Gewerbszweige, selbst der niedrigsten Art, die
nirgendwo anders als in einer groflen Stadt getrieben werden
konnen. Fin Lasttriger z. B. kann an keinem anderen Orte
Beschiftigung und Unterhalt finden. Ein Dorf ist viel zu eng
fiir 1ihn; selbst ein gewohnlicher Marktflecken ist kaum grof3
genug, ihm fortwihrend Beschiftigung zu geben. In den einzeln
stehenden Hiusern und sehr kleinen Dorfern, die in einem so
oden Lande, wie die schottischen Hochlande es sind, zerstreut
liegen, muss ein jeder Bauer, Fleischer, Bicker und Brauer
fiir seine eigene Familie sein. In solchen Gegenden kann man



kaum erwarten, auch nur einen Schmied, Zimmermann oder
Maurer in weniger als einem Umkreise von zwanzig Meilen zu
finden. Die zerstreuten Familien, die acht oder zehn Meilen
von dem nidchsten Handwerker entfernt leben, miissen sehr
viele kleine Sachen, welche sie in volkreicheren Gegenden
von solchen Handwerkern machen lassen wiirden, selbst zu
verfertigen lernen. Dorfhandwerker sind fast iiberall gezwungen,
sich mit all’ den verschiedenen Gewerbszweigen zu befassen,
die einander durch die Verwendung gleichen Materials verwandt
sind. Ein Dorfzimmermann gibt sich mit jeder Art Holzarbeit
ab, ein Dorfschmied mit jeder Art Eisenarbeit. Der erstere
ist nicht blof Zimmermann, sondern Schreiner, Kunsttischler
und sogar Bildschnitzer, sowie Rad-, Pflug- und Stellmacher.
Die Beschiftigungen des Schmieds sind noch mannigfacher.
In den entlegenen inneren Teilen der schottischen Hochlande
kann unmoglich selbst ein Gewerbe wie das des Nagelschmieds
bestehen. Ein solcher Handwerker wiirde, nach dem Satze von
Tausend Nigeln des Tages und bei dreihundert Arbeitstagen im
Jahr, jéhrlich dreimal hunderttausend Négel machen; allein an
einem solchen Orte wiirde er jdhrlich kaum tausend, d. h. die
Arbeit eines einzigen Tages, absetzen konnen.

Da durch den Wassertransport fiir jede Art Industrie ein
ausgedehnterer Markt eroffnet wird, als ihn der Landtransport
allein gewdhren kann, so sind es die Meereskiiste und die Ufer
schiffbarer Fliisse, wo der Gewerbfleifl jeder Art sich abzuteilen
und zu vervollkommnen anféngt, und diese Vervollkommnung



dehnt sich oft erst lange Zeit nachher auf die inneren Teile
des Landes aus. Ein Frachtwagen, der von zwei Menschen
begleitet und mit acht Pferden bespannt ist, fahrt in etwa sechs
Wochen mit Waren im Gewicht von ungefihr vier Tonnen
zwischen London und Edinburgh hin und zuriick. In etwa
derselben Zeit fiihrt ein Schiff, das mit sechs oder acht Menschen
bemannt ist, und zwischen den Héfen von London und Leith
segelt, oft Waren von zweihundert Tonnen an Gewicht hin
und her. Sechs oder acht Mann konnen demnach mittelst
Wassertransports in derselben Zeit dieselbe Menge Waren
zwischen London und Edinburgh hin- und herfahren, wie fiinfzig
von hundert Menschen begleitete und von vierhundert Pferden
gezogene Frachtwagen. Auf zweihundert Tonnen Waren, die
mit der wohlfeilsten Landfracht von London nach Edinburgh
gebracht werden, muss also der dreiwdchentliche Unterhalt von
hundert Menschen und sowohl der Unterhalt, wie, was dem
Unterhalt ziemlich gleichkommt, die Abnutzung von vierhundert
Pferden und fiinfzig Frachtwagen gerechnet werden; wihrend
bei derselben Warenmasse, wenn sie zu Wasser transportiert
wird, nur der Unterhalt von sechs oder acht Menschen und die
Abnutzung eines Schiffes von zweihundert Tonnen Gehalt, samt
dem Werte des groB3eren Risikos oder des Unterschieds zwischen
der Land- und Wasserversicherung gerechnet zu werden braucht.
Gibe es also keine andere Verbindung zwischen beiden Plétzen,
als die durch Landtransport, so wiren sie, da nur solche Waren
von dem einen Ort zum andern gebracht werden konnten, deren



Preis im Verhiltnis zu ihrem Gewichte sehr hoch wire, nur
einen kleinen Teil des Verkehrs zu unterhalten imstande, der
jetzt zwischen ihnen stattfindet, und mithin der beiderseitigen
Industrie nur einen kleinen Teil der Aufmunterung zuteilwerden
zu lassen, die sie jetzt einander gewihren. Zwischen den
entfernten Teilen der Welt konnte nur wenig oder gar kein
Verkehr stattfinden. Welche Waren vermochten die Kosten des
Landtransports zwischen London und Kalkutta zu ertragen?
Oder, wenn einige so wertvoll wiren, dass sie diese Kosten
zu ertragen vermochten, mit welcher Sicherheit konnten sie
durch die Gebiete so vieler barbarischer Volkerschaften gebracht
werden? Jetzt hingegen treiben diese beiden Stiddte einen
sehr bedeutenden Handel miteinander und spornen, indem sie
einander einen Markt bieten, die beiderseitige Industrie erheblich
an.

Bei diesem grofen Vorteil des Wassertransports ist es
natiirlich, dass die ersten Fortschritte der Kunst und Industrie
da gemacht wurden, wo diese giinstige Gelegenheit die ganze
Welt zu einem Markte fiir die Produkte jeglicher Art Arbeit
eroffnet, und dass sie sich immer erst viel spéter auf die inneren
Teile des Landes ausdehnen. Die inneren Teile des Landes
konnen lange Zeit hindurch keinen anderen Markt fiir den
grofiten Teil ihrer Waren haben, als die Landschaft, die sie
umgibt und die sie von der Seekiiste und den grof3en schiffbaren
Fliissen trennt. Die Ausdehnung ihres Marktes hingt daher lange
Zeit von dem Reichtum und der Bevolkerungsdichtigkeit jener



Landschaft ab, und ihr Fortschritt muss folglich hinter dem
dieser Landschaft einherhinken. In unseren nordamerikanischen
Kolonien sind die Pflanzungen bestindig der Seekiiste oder
den Ufern der schiffbaren Fliisse gefolgt und haben sich kaum
irgendwo betrichtlich von beiden entfernt.

Die  Volker, welche nach den  glaubwiirdigsten
Geschichtsschreibern am friithesten zivilisiert gewesen zu sein
scheinen, waren diejenigen, die rund um die Kiiste des
mittellindischen Meeres wohnten. Da dieses Meer, die bei
weitem groBte bekannte Bucht der Welt, keine Ebbe und Flut und
mithin keine anderen Wellen hat, als die der Wind verursacht, so
war es durch die Glitte seiner Oberfliche nicht minder wie durch
die Menge seiner Inseln und die Nihe seiner Ufer der Schifffahrt
in ihrer Kindheit auerordentlich giinstig, als noch die Menschen,
unbekannt mit dem Kompass, sich fiirchteten, die Kiiste aus
dem Gesicht zu verlieren, und wegen der Unvollkommenbheit
der Schiffbaukunst nicht wagten, sich den stiirmischen Wogen
des Ozeans zu iiberlassen. Uber die Siulen des Herkules, d. h.
durch die Meerenge von Gibraltar hinauszusegeln, wurde in der
alten Welt lange als eine duBerst wunderbare und gefihrliche
Unternehmung der Schifffahrt betrachtet. Selbst die Phonizier
und Karthager, die geschicktesten Seefahrer und Schiffbauer
jener alten Zeiten, versuchten es erst spiat und waren lange die
einzigen Volker, die es wagten.

Unter allen Lindern an der Kiiste des mittellindischen
Meeres scheint Agypten das erste gewesen zu sein, in welchem



sowohl der Ackerbau wie die Gewerbe gepflegt und zu einer
hohen Stufe entwickelt wurden. Oberdgypten erstreckt sich
nirgends iiber einige Meilen vom Nil, und in Unterdgypten teilt
sich dieser grofle Strom in viele Kanile, welche durch einige
kiinstliche Nachhilfe eine Wasserverbindung nicht nur zwischen
allen groflen Stddten, sondern auch zwischen allen ansehnlichen
Dorfern und sogar bis zu vielen Landgiitern gefiihrt zu haben
scheinen, etwa in derselben Art, wie heute der Rhein und
die Maas in Holland. Der Umfang und die Leichtigkeit dieser
Binnenschifffahrt war wahrscheinlich eine der Hauptursachen
der friihen Kultur Agyptens.

Ebenso scheinen in den Provinzen Bengalens in Ostindien
und in einigen Ostlichen Provinzen Chinas die Fortschritte
des Ackerbaus und der Gewerbe von sehr hohem Alter
zu sein, obwohl dies Alter durch keine verlisslichen
Geschichtsnachrichten, die es fiir diesen Teil der Welt nicht gibt,
verbiirgt ist. In Bengalen bilden der Ganges und einige andere
groB3e Strome eine bedeutende Menge schiffbarer Kanile, ganz
so wie der Nil in Agypten. In den &stlichen Provinzen Chinas
bilden gleichfalls einige grof3e Fliisse durch ihre verschiedenen
Arme eine Menge von Kanilen und gestatten durch Verbindung
untereinander eine noch viel ausgedehntere Binnenschifffahrt
als der Nil oder Ganges oder vielleicht beide zusammen. Es
ist merkwiirdig, dass weder die alten Agypter, noch die Inder,
noch die Chinesen den auswirtigen Handel ermunterten, sondern
simtlich ihren groBen Reichtum aus dieser Binnenschifffahrt



gezogen zu haben scheinen.

Alle inneren Teile Afrikas und jener ganze Teil Asiens, der
weit nordlich vom schwarzen und kaspischen Meere liegt, das
alte Skythien, die moderne Tartarei, und Sibirien scheinen,
so lange die Welt steht, in demselben barbarischen und
unzivilisierten Zustande gewesen zu sein, in welchem wir sie
noch heute finden. Das Meer der Tartarei ist das Eismeer,
das keine Schifffahrt zuldsst, und obgleich einige der grof3ten
Strome der Welt durch dies Land flieBen, so sind sie doch
zu weit voneinander entfernt, um Handel und Verkehr durch
den groBeren Teil von ihm herbeizufiihren. In Afrika gibt es
keine so groen Buchten, wie das baltische und adriatische
Meer in Europa, das mittellindische und Schwarze Meer
in Europa und Asien, und den arabischen und persischen,
indischen, bengalischen und siamesischen Meerbusen in Asien,
um den Seehandel nach den inneren Teilen jenes groB3en
Kontinents zu fithren und die groBen Fliisse Afrikas sind
zu weit voneinander entfernt, um zu einer bedeutenderen
Binnenschifffahrt Gelegenheit zu bieten. Uberdies kann der
Verkehr eines Volks auf einem Flusse, der sich nicht in
eine groe Menge von Armen oder Kanilen teilt, und der,
ehe er das Meer erreicht, in ein anderes Gebiet flieft,
niemals sehr bedeutend sein, weil die Volker, die jenes andere
Gebiet besitzen, es stets in ithrer Macht haben, den Verkehr
zwischen dem Oberlande und dem Meere zu hemmen. Die
Donauschifffahrt ist fiir Bayern, Osterreich und Ungarn von sehr



geringem Nutzen, im Vergleich zu demjenigen, den sie haben
konnte, wenn einer dieser Staaten den ganzen Lauf des Flusses
bis zu seiner Miindung in das Schwarze Meer beherrschte.
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Viertes Kapitel
Vom Ursprung und Gebrauch des Geldes

Wenn die Teilung der Arbeit einmal durchweg eingefiihrt ist,
so ist es nur ein sehr kleiner Teil der Bediirfnisse eines Menschen,
der durch das Erzeugnis seiner eigenen Arbeit beschafft werden
kann. Thren bei weitem groflten Teil verschafft er sich durch
Austausch jenes Uberschusses seines eignen Arbeitsertrags, der
iiber seinen Verbrauch hinausgeht, gegen solche Erzeugnisse
von anderer Leute Arbeit, die er gerade braucht. Jedermann
lebt so durch Tausch, oder wird gewissermallen ein Kaufmann,
und die Gesellschaft selbst wichst zu einer eigentlichen
Handelsgesellschaft heran.

Als jedoch die Teilung der Arbeit zuerst Platz griff, muss
die Moglichkeit zu tauschen hédufig sehr ins Stocken geraten und
gehemmt worden sein. Nehmen wir an, der eine habe mehr von
einer Ware, als er selbst braucht, wihrend ein anderer weniger
hat. Der Erstere wiirde mithin froh sein, wenn er einen Teil
dieses Uberflusses loswerden, der Letztere, wenn er ihn kaufen
konnte. Wenn aber dieser Letztere nichts hat, was der Erstere
bedarf, so kann zwischen ihnen kein Tausch Zustandekommen.
Der Fleischer hat mehr Fleisch in seinem Laden, als er selbst
verzehren kann, und der Brauer und Bicker wiirden jeder gern
einen Teil davon kaufen. Allein sie haben nichts zum Tausch
zu bieten als die verschiedenen Erzeugnisse ihrer beziiglichen



Gewerbe, und der Fleischer ist schon mit allem Brot und Bier,
das er augenblicklich braucht, versehen. In diesem Falle ldsst
sich kein Tausch zwischen ihnen machen. Er kann nicht ihr
Kaufmann, noch sie seine Kunden sein, und alle drei leisten
so einander weniger Dienste. Um den Ubelstand einer solchen
Lage zu vermeiden, muss jeder vorsichtige Mann zu allen Zeiten
der Gesellschaft nach der ersten Einfiihrung der Arbeitsteilung
natiirlich bemiiht gewesen sein, seine Einrichtungen so zu
treffen, dass er auBer den besonderen Erzeugnissen seines
eigenen FleiBles jederzeit noch eine gewisse Menge von einer
oder der anderen Ware in Bereitschaft hatte, von der er
voraussetzen konnte, dass wahrscheinlich wenige Leute sie in
Tausch gegen das Erzeugnis ihres Fleies zuriickweisen wiirden.

Zu diesem Zwecke sind im Laufe der Zeit wahrscheinlich
viele Waren ausgedacht und verwendet worden. In den rohen
Zeitaltern der Gesellschaft soll Vieh das gewohnliche Werkzeug
des Handels gewesen sein, und obwohl es ein sehr unbequemes
sein musste, so finden wir doch in alten Zeiten hédufig Dinge
nach der Zahl des Viehs geschitzt, welches dagegen in Tausch
gegeben wurde. Die Riistung des Diomedes, sagt Homer, kostet
nur neun Ochsen, die des Glaukus aber hundert. Salz soll das
gewohnliche Handels- und Tauschmittel in Abyssinien sein; eine
Art Muscheln in einigen Kiistenstrichen Indiens; Stockfisch in
Neufundland; Tabak in Virginien; Zucker in einigen unserer
westindischen Kolonien; Hédute oder zugerichtetes Leder in
anderen Ldndern; und noch heutigen Tages gibt es ein Dorf in



Schottland, wo es, wie man sagt, nichts Ungewdhnliches ist, dass
ein Arbeiter statt des Geldes Nigel in den Bickerladen oder ins
Bierhaus bringt.

In allen Liandern jedoch scheinen die Menschen zuletzt durch
unwiderstehliche Griinde bestimmt worden zu sein, den Metallen
zu diesem Zwecke vor allen anderen Waren den Vorzug zu
geben. Metalle lassen sich nicht allein mit so wenig Verlust, wie
nur irgendeine andere Ware, aufbewahren, da kaum irgendetwas
anderes weniger als sie dem Verderben ausgesetzt ist, sondern
sie konnen auch ohne Verlust in irgendeine Anzahl Teile zerlegt
werden, da diese Teile durch Schmelzung sich leicht wieder
vereinigen lassen: eine Eigenschaft, welche keine andere gleich
dauerhafte Ware besitzt, und die mehr als irgendetwas anderes
sie zum Verkehrs- und Umlaufsmittel geeignet macht. Wer z. B.
Salz kaufen wollte und nur Vieh dagegen zu geben hatte, war
gezwungen, Salz zum Werte eines ganzen Ochsen oder eines
ganzen Schafes auf einmal zu kaufen. Selten konnte er weniger
kaufen, weil dasjenige, was er dafiir zu geben hatte, kaum je ohne
Verlust geteilt werden konnte; und wenn er Lust hatte, mehr zu
kaufen, so musste er aus denselben Griinden das Doppelte oder
Dreifache kaufen, d. h. fiir den Wert von zwei oder drei Ochsen,
von zwei oder drei Schafen. Hatte er hingegen statt der Schafe
oder Ochsen Metalle in Tausch zu geben, so konnte er leicht die
Menge des Metalls nach der genauen Menge der Ware, die er
augenblicklich brauchte, abmessen.

Verschiedene Metalle sind von den einzelnen Nationen zu



diesem Zwecke angewandt worden. Eisen war das gewohnliche
Verkehrsmittel unter den alten Spartanern; Kupfer unter den
alten Romern; und Gold und Silber unter allen reichen und
handeltreibenden Nationen.

Diese Metalle scheinen urspriinglich in rohen Barren ohne
Geprige oder Ausmiinzung zu jenen Zwecken benutzt worden
zu sein. So berichtet Plinius' auf das Zeugnis des Timéus, eines
alten Geschichtsschreibers, dass die Romer bis auf die Zeit des
Servius Tullius kein gemiinztes Geld hatten, und ungestempelte
Kupferbarren beim Einkauf ihrer Bediirfnisse gebrauchten.
Diese rohen Barren versahen also damals den Dienst des Geldes.

Der Gebrauch der Metalle in diesem rohen Zustande war
mit zwei sehr groBen Ubelstinden verbunden: erstens mit
der Umstindlichkeit des Wigens und zweitens mit der des
Probierens. Bei den edlen Metallen, wo ein geringer Unterschied
in der Menge einen grolen Unterschied im Werte ausmacht,
erfordert schon das Geschift des Wiagens, wenn es mit der
gehorigen Genauigkeit ausgefiihrt werden soll, wenigstens sehr
genaue Gewichte und Waagen. Namentlich das Wigen des
Goldes ist eine Handhabung von einiger Feinheit. Bei den
groberen Metallen, wo ein kleiner Irrtum von wenig Belang
ist, wire allerdings weniger Genauigkeit erforderlich. Man
wiirde es jedoch auBerordentlich beschwerlich finden, wenn ein
armer Mann, so oft er fiir einen Dreier kaufen oder verkaufen
will, den Dreier zu wiegen gendtigt wire. Die Tatigkeit des

! Plinius, Hist. Nat., lib. 33, cap. 3.



Probierens ist noch schwieriger und langweiliger, und wenn
nicht ein Teil des Metalls mit geeigneten Aufldsungsmitteln im
Schmelztiegel ordentlich geschmolzen wird, duferst unsicher
beziiglich des Schlusses, der daraus zu ziehen ist. Gleichwohl
mussten vor der Einfiihrung des gemiinzten Geldes die Leute
stets den grobsten Betriigereien und Tduschungen ausgesetzt
sein, wenn sie diese langweilige und schwierige Arbeit nicht
vornahmen, und konnten, statt eines Pfundes reinen Silbers
oder reinen Kupfers, fiir ihre Waren leicht eine gefilschte
Zusammensetzung aus den grobsten und wohlfeilsten Rohstoffen
erhalten, die jedoch in ihrem dufleren Ansehen jenen Metallen
dhnlich erschien. Um solchen Missbriauchen zuvorzukommen,
die Tausche zu erleichtern, und dadurch alle Arten der Industrie
und des Handels zu ermutigen, sah man sich in allen Landern, die
betréchtliche Fortschritte in der Kultur gemacht hatten, genotigt,
gewisse Mengen solcher Metalle, die daselbst gewohnlich als
Tauschmittel benutzt wurden, von Staatswegen mit einem
Stempel zu versehen. Dies ist der Ursprung des gemiinzten
Geldes und jener offentlichen Anstalten, die Miinzen hei3en;
Einrichtungen genau von derselben Art, wie die der Schau- und
Stempelmeister fiir die Wollen- und Leinenwaren. Sie haben
alle die gleiche Bestimmung, durch einen &ffentlichen Stempel
die Menge und gleichférmige Giite dieser verschiedenen Waren,
wenn sie zu Markt gebracht werden, zu verbiirgen.

Die ersten offentlichen Stempel dieser Art, die auf die
umlaufenden Metalle gedriickt wurden, scheinen in vielen Fillen



bestimmt gewesen zu sein, das zu verbiirgen, was zu verbiirgen
sowohl am schwierigsten, wie am wichtigsten ist, ndmlich die
Giite und Feinheit des Metalls, und scheinen der Sterling-Marke
dhnlich gewesen zu sein, die man jetzt auf Silbergeschirr und
Silberbarren prégt, oder der spanischen Marke, die zuweilen auf
Goldstangen gesetzt wird und, da sie nur auf einer Seite des
Stiickes steht und nicht die ganze Oberfliche bedeckt, zwar die
Feinheit, aber nicht das Gewicht des Metalles verbiirgt. Abraham
wiegt dem Ephron die vierhundert Seckel Silber zu, welche er
ihm fiir das Feld von Machpelah zu zahlen versprochen hatte.
Sie sollen die Kurantmiinzen des Kaufmanns gewesen sein, und
dennoch wurden sie zugewogen, nicht zugezihlt, gerade wie es
mit den Goldstangen und Silberbarren noch heute geschieht. Die
Einkiinfte der alten sdchsischen Konige Englands sollen nicht in
Geld sondern in natura, d. h. in Lebensmitteln und Vorriten aller
Art gezahlt worden sein. Wilhelm der Eroberer fiihrte die Sitte
ein, sie in Geld zu entrichten. Dieses Geld wurde jedoch lange
Zeit bei der Schatzkammer nach dem Gewichte und nicht nach
der Stiickzahl in Empfang genommen.

Die Unbequemlichkeit, und Schwierigkeit, jene Metalle mit
Genauigkeit zu wigen, veranlasste die Einfiihrung von Miinzen,
deren Stempel beide Seiten des Stiickes und zuweilen auch die
Rénder gidnzlich bedeckte, und als geniigende Sicherheit nicht
nur fiir die Feinheit, sondern auch fiir das Gewicht des Metalls
angesehen wurde. Solche Miinzen wurden daher wie noch heute,
ohne dass man sich die Miihe des Wigens machte, nach der



Stiickzahl angenommen.

Die Namen dieser Miinzen scheinen urspriinglich das Gewicht
oder die in ithnen enthaltene Metallmenge ausgedriickt zu haben.
Zur Zeit des Servius Tullius, der zuerst in Rom Geld miinzen
lie3, enthielt das romische As oder Pondo ein romisches Pfund
guten Kupfers. Es war nach der Art des Troyes-Pfundes in
zwoOlf Unzen geteilt, von denen jede eine wirkliche Unze
guten Kupfers enthielt. Das englische Pfund Sterling enthielt
zur Zeit Eduards 1. nach Tower-Gewicht ein Pfund Silber
von einem bekannten Feinheitsgrade. Das Tower-Pfund scheint
etwas mehr, als das romische Pfund gewesen zu sein, und etwas
weniger als das Troyes-Pfund. Dieses letztere wurde erst im
achtzehnten Regierungsjahre Heinrichs VIII. in der englischen
Miinze eingefiihrt. Das franzosische Pfund (livre) enthielt zur
Zeit Karls des GroBen nach Troyes-Gewicht ein Pfund Silber
von bekanntem Feinheitsgrade. Die Messe von Troyes in der
Champagne wurde zu jener Zeit von allen européischen Volkern
besucht, und die Gewichte und Malle eines so beriithmten
Marktes waren allgemein bekannt und geschitzt. Das schottische
Geldpfund enthielt von Alexander dem Ersten an bis auf Robert
Bruce ein Pfund Silber von demselben Schrot und Korn, wie
das englische Pfund Sterling. Die englischen, franzosischen
und schottischen Pence enthielten gleichfalls urspriinglich alle
ein wirkliches Pennygewicht Silber, den zwanzigsten Teil einer
Unze und den zweihundertundvierzigsten Teil eines Pfundes.
Auch der Schilling scheint urspriinglich die Bezeichnung fiir ein



Gewicht gewesen zu sein. »Wenn der Weizen zwolf Schilling
das Quarter kostet«, sagt ein altes Statut Heinrichs III., »dann
soll ein Farthing-Brot elf Schilling und vier Pence wiegen.«
Doch scheint das Verhiltnis zwischen dem Schilling und Penny
einerseits oder dem Pfund andrerseits nicht so bestindig und
gleichférmig gewesen zu sein, als das zwischen dem Penny
und dem Pfund. Wihrend der Zeit des ersten franzosischen
Konigsgeschlechtes scheint der franzosische Sou oder Schilling
bald fiinf, bald zwo6lf, bald zwanzig, bald vierzig Pence enthalten
zu haben. Unter den alten Sachsen scheint der Schilling zu einer
gewissen Zeit nur fiinf Pence enthalten zu haben, und es ist
nicht unwahrscheinlich, dass er bei ihnen ebenso veridnderlich
war, als bei ihren Nachbarn, den alten Franken. Seit der
Zeit Karls des GroBlen unter den Franken, und Wilhelms des
Eroberers unter den Engldndern scheint das Verhéltnis zwischen
Pfund, Schilling und Penny stets dasselbe gewesen zu sein,
wie noch heute, obgleich ithr Wert sehr verschieden war. Denn
in allen Landern der Welt haben, glaube ich, der Geiz und
die Ungerechtigkeit der Fiirsten und Staaten, das Vertrauen
ihrer Untertanen missbrauchend, nach und nach den wirklichen
Metallgehalt, der urspriinglich in ihren Miinzen vorhanden war,
verringert. Das romische As wurde in der letzten Zeit der
Republik auf den vierundzwanzigsten Teil seines urspriinglichen
Wertes verringert, so dass es statt eines Pfundes nur eine
halbe Unze wog. Das englische Pfund und der Penny enthalten
gegenwirtig etwa nur ein Drittel, das schottische Pfund und der



Penny etwa ein SechsunddreiBigstel, und das franzodsische Pfund
und der Penny etwa ein Sechsundsechzigstel ihres urspriinglichen
Wertes. Mittelst solcher MaBnahmen waren die Fiirsten und
Staaten, die sich ihrer bedienten, imstande, dem Scheine nach
ithre Schulden zu bezahlen, und ihre Verpflichtungen mit einer
geringeren Masse Silber, als sonst ndtig gewesen wire, zu
erfiillen, allerdings nur dem Scheine nach; denn die Gliubiger
waren in Wirklichkeit um einen Teil dessen, was ihnen zukam,
betrogen. Allen anderen Schuldnern im Staate wurde dasselbe
Privileg zuteil, und sie konnten, was sie in alter Miinze
geborgt hatten, mit derselben nominellen Summe der neuen und
verschlechterten Miinze bezahlen. Solche Mafregeln erwiesen
sich daher stets giinstig fiir den Schuldner und verderblich fiir den
Gléubiger, und brachten zuweilen eine groere und allgemeinere
Umwilzung im Vermogen der Privatpersonen hervor, als es
durch die groBte offentliche Kalamitit hitte geschehen konnen.

Auf diese Weise ist das Geld bei allen zivilisierten Volkern
das allgemeine Handelsinstrument geworden, durch dessen
Vermittlung Waren aller Art gekauft und verkauft, oder
gegeneinander ausgetauscht werden.

Welche Regeln die Menschen beim Tausch der Waren gegen
Geld oder gegen einander der Natur der Sache entsprechend
beobachten, will ich nun untersuchen. Diese Regeln bestimmen
das, was man den relativen oder Tauschwert der Waren nennen
kann.

Das Wort Wert hat, was zu beachten ist, zwei verschiedene



Bedeutungen, und driickt bald die Brauchbarkeit einer Sache,
bald die durch den Besitz dieser Sache gegebene Moglichkeit aus,
andere Giiter dafiir zu kaufen. Das eine kann Gebrauchswert,
das andere Tauschwert genannt werden. Die Dinge, die den
grofiten Gebrauchswert haben, haben oft wenig oder gar keinen
Tauschwert, und umgekehrt haben solche, die den grofiten
Tauschwert haben, oft wenig oder gar keinen Gebrauchswert.
Nichts ist niitzlicher als Wasser, aber man kann selten etwas
dafiir kaufen, selten etwas dafiir in Tausch erhalten. Dagegen hat
ein Diamant kaum irgendeinen Gebrauchswert, aber man kann
oft eine groBe Menge anderer Giiter dafiir im Tausch erhalten.

Um die Grundsitze zu erforschen, welche den Tauschwert der
Ware regeln, werde ich zu zeigen suchen:

Erstens: Welches der wahre MaBstab dieses Tauschwertes ist,
oder worin der wahre Preis aller Waren besteht;

Zweitens: Aus welchen verschiedenen Bestandteilen dieser
wahre Preis zusammengesetzt oder gebildet ist;

Und endlich: Welche verschiedenen Umstédnde einige oder
alle diese verschiedenen Bestandteile des Preises bald iiber, bald
unter ihren natiirlichen oder gewohnlichen Satz treiben, oder
welche Ursachen den Marktpreis, d. h. den wirklichen Preis der
Waren hindern, genau mit dem, was man ihren natiirlichen Preis
nennen kann, zusammenzufallen.

Ich werde mich bemiihen, diese drei Gegenstinde so
vollstindig und deutlich, als ich es vermag, in den drei folgenden
Kapiteln auseinanderzusetzen, fiir welche ich mir die Geduld



und Aufmerksamkeit des Lesers aufs Angelegentlichste erbitten
muss: seine Geduld, um ein Detail zu priifen, welches ihm
vielleicht an vielen Stellen ohne Not weitschweifig zu sein
scheint, und seine Aufmerksamkeit, um dasjenige zu fassen,
was vielleicht nach der vollstindigsten Auseinandersetzung, die
ich zu geben imstande hin, doch immer noch ziemlich dunkel
scheinen mag. Ich will stets lieber Gefahr laufen, weitschweifig
zu sein, wenn ich nur sicher bin, klar zu bleiben, und, nachdem
ich mir alle mogliche Miihe gegeben habe, klar zu sein,
kann es noch immer scheinen, als ob iiber einen Gegenstand,
der seiner Natur nach hochst abstrakt ist, einige Dunkelheit
zuriickgeblieben ist.
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Fiinftes Kapitel
Vom wahren und nominellen Preise
der Waren, oder von ihrem Preise
in Arbeit und ihrem Preise in Geld

Jeder Mensch ist reich oder arm in dem Grade, wie
er imstande ist, sich die Bediirfnisse, Annehmlichkeiten
und Vergniigungen des menschlichen Lebens zu beschaffen.
Nachdem aber einmal die Teilung der Arbeit iiberall Eingang
gefunden hat, kann eines Menschen eigne Arbeit ihn nur mit
einem sehr kleinen Teil dieser Dinge versorgen. Den bei weitem
groferen Teil von ihnen muss er von der Arbeit anderer erwarten,
und er muss reich oder arm sein, je nach der Menge von Arbeit,
iiber die er verfiigen oder die er kaufen kann. Der Wert einer
Ware ist demnach fiir den, der sie besitzt und der sie nicht
selbst zu gebrauchen oder zu verbrauchen, sondern gegen andere
Waren umzutauschen gedenkt, gleich der Menge Arbeit, welche
zu kaufen oder iiber welche zu verfiigen sie ihm gestattet. Die
Arbeit ist also der wahre Maf3stab des Tauschwertes aller Waren.

Der wahre Preis jedes Dinges, der Preis, den jedes Ding
den Mann, der es sich verschaffen will, wirklich kostet, ist
die Miihe und Beschwerde, die er hat anwenden miissen, um
es sich zu verschaffen. Was jedes Ding dem Manne, der es
sich verschafft hat und dariiber verfiigen oder es gegen etwas



anderes vertauschen will, wirklich wert ist, das ist die Miihe und
Beschwerde, welche er sich dadurch ersparen und auf andere
Leute abwilzen kann. Was mit Geld oder Waren erkauft ist,
wird ebenso wie das, was wir durch die Beschwerde des eignen
Korpers erwerben, mit Arbeit erkauft. Jenes Geld oder jene
Giiter ersparen uns in der Tat diese Beschwerde. Sie enthalten
den Wert einer gewissen Menge Arbeit, welche wir gegen etwas
vertauschen, wovon wir zur Zeit glauben, dass es den Wert einer
gleichen Menge enthalte. Die Arbeit war der erste Preis, das
urspriingliche Kaufgeld, welches fiir alle Dinge gezahlt wurde.
Nicht mit Gold oder Silber, sondern mit Arbeit wurden alle
Giiter der Welt urspriinglich gekauft; und ihr Wert fiir die,
welche sie besitzen und gegen neue Erzeugnisse vertauschen
wollen, ist genau der Arbeitsmenge gleich, welche zu kaufen oder
iiber welche zu verfiigen sie dadurch instand gesetzt sind.
Reichtum, sagt Hobbes, ist Macht. Wer jedoch ein grofB3es
Vermogen erwirbt oder ererbt, erwirbt oder ererbt damit nicht
notwendig politische Macht, sei es im Zivil- oder Kriegsdienst.
Sein Vermdogen wird ihm vielleicht die Mittel bieten, beide zu
erwerben, aber der bloBe Besitz dieses Vermogens verschafft
ithm nicht notwendig die eine oder die andere. Die Macht, die
jener Besitz ihm unmittelbar und direkt verschafft, ist die Macht
zu kaufen, d. h. eine gewisse Herrschaft iiber alle Arbeit oder
alle Arbeitserzeugnisse, die sich auf dem Markte befinden. Sein
Vermogen ist groer oder geringer genau im Verhiltnis zum
Umfange dieser Macht, oder zur Menge der Arbeit oder, was



dasselbe ist, der Arbeitserzeugnisse anderer, welche zu kaufen
oder iiber welche zu verfiigen er dadurch instand gesetzt ist. Der
Tauschwert eines jeden Dinges muss stets dem Umfange dieser
Macht, die es seinem Besitzer verschafft, vollkommen gleich
sein.

Obwohl aber die Arbeit der wahre MaBstab des Tauschwertes
aller Waren ist, so ist sie doch nicht der Maf3stab, nach welchem
thr Wert gewohnlich geschitzt wird. Es ist oft schwer, das
Verhiltnis zwischen zwei verschiedenen Arbeitsmengen genau
zu bestimmen. Die Zeit, die auf zwei verschiedene Arten von
Arbeit verwendet ist, wird allein dies Verhiltnis nicht immer
entscheiden. Die verschiedenen Grade von erduldeter Miihsal
und von aufgewendetem Geist miissen ebenfalls in Rechnung
gebracht werden. Es kann in der schweren Anstrengung
einer Stunde mehr Arbeit stecken, als in zwei Stunden
leichter Beschiftigung, und in der einstiindigen Ausiibung eines
Geschiifts, dessen Erlernung zehn Jahre Arbeit kostete, mehr
als in dem Fleif} eines ganzen Monats bei einer gewdhnlichen
und alltiglichen Beschiftigung. Allein es ist nicht leicht, einen
genauen Malstab fiir die Miihsal wie fiir die Geisteskraft
zu finden. Allerdings wird beim wechselseitigen Austausch
der Erzeugnisse verschiedener Arbeitsgebiete auf beides einige
Riicksicht genommen. Indessen wird das nicht nach einem
genauen Malstabe, sondern nach dem Dingen und Feilschen des
Marktes ausgeglichen, jener rohen Ausgleichung gemif, welche
zwar nicht exakt ist, aber fiir die Geschifte des gemeinen Lebens



ausreicht.

Uberdies werden alle Waren hiufiger gegeneinander, als
gegen Arbeit vertauscht und damit verglichen. Es ist daher
naturgemédBer, ihren Tauschwert nach der Menge einer anderen
Ware zu schitzen, als nach der der Arbeit, die sie kaufen kann.
Auch verstehen die meisten Leute besser, was mit der Menge
einer bestimmten Ware, als was mit einer Menge Arbeit gemeint
ist. Jenes ist ein einfacher handgreiflicher Gegenstand, dieses ein
abstrakter Begriff, der sich zwar hinreichend deutlich machen
ldsst, aber doch nicht allen so natiirlich und gelédufig ist.

Wenn aber der Tauschhandel aufhort, und das Geld zum
gewohnlichen Verkehrsinstrument geworden ist, dann werden
alle Waren haufiger gegen Geld als gegen andere Waren
vertauscht. Der Fleischer bringt selten sein Rind- oder
Hammelfleisch zum Bécker oder zum Brauer, um es gegen Brot
oder Bier zu vertauschen, sondern er bringt es auf den Markt, wo
er es gegen Geld verhandelt; und spiter vertauscht er dies Geld
gegen Brot und Bier. Die Menge des Geldes, welches er dafiir
einnimmt, bestimmt auch die Menge des Brotes und Bieres,
die er nachher kaufen kann. Es ist ihm daher natiirlicher und
geldufiger, ihren Wert nach der Menge des Geldes, der Ware,
fiir welche er sie unmittelbar vertauscht, als nach der des Brotes
und Bieres — Waren, gegen welche er sie nur durch Vermittlung
einer anderen Ware vertauschen kann — zu schitzen und zu sagen,
sein Fleisch sei das Pfund drei oder vier Pence wert, als es sei
drei oder vier Pfund Brot, oder drei oder vier Quart Diinnbier



wert. Daher kommt es, dass der Tauschwert aller Waren hédufiger
nach der Menge des Geldes als nach der Menge der Arbeit
oder einer andern Ware, die dafiir eingetauscht werden kann,
geschitzt wird.

Ubrigens schwanken Gold und Silber, wie jede andere Ware,
im Wert und sind bald wohlfeiler und bald teurer, bald leichter
und bald schwerer zu kaufen. Die Menge Arbeit, die fiir eine
bestimmte Menge Gold oder Silber zu kaufen ist oder zu Gebote
steht, oder die Menge anderer Giiter, welche dafiir eingetauscht
werden kann, héngt stets von der Ergiebigkeit oder Armut der
Bergwerke ab, die man zur Zeit gerade kennt. Die Entdeckung
der reichen Minen Amerikas setzte im sechzehnten Jahrhundert
den Wert von Gold und Silber in Europa ungefihr auf den dritten
Teil seines fritheren herab. Da es weniger Arbeit kostete, jene
Metalle aus den Minen auf den Markt zu bringen, so konnten sie
auch, als sie auf den Markt kamen, weniger Arbeit kaufen oder
tiber weniger verfiigen; und diese Umwilzung in ihrem Werte,
obwohl vielleicht die groBte, ist doch keineswegs die einzige, von
der die Geschichte berichtet. Wie aber ein Malistab der Menge,
welcher selbst stets veranderlich ist, wie z. B. der natiirliche Fuf3,
die Armlédnge oder die Handvoll, niemals einen genauen Maf3stab
fiir die Menge anderer Dinge abgeben kann, so kann auch eine
Ware, die in ihrem eigenen Werte fortwihrend veridnderlich
ist, niemals ein genauer Mafstab des Wertes anderer Waren
sein. Gleiche Mengen Arbeit sind, wie man zu sagen berechtigt
ist, zu allen Zeiten und an allen Orten fiir den Arbeiter von



gleichem Werte. Bei einem durchschnittlichen Stande seiner
Gesundheit, Kraft und Stimmung, bei dem gewohnlichen Grade
seiner Geschicklichkeit und Fertigkeit muss er stets denselben
Teil seiner Mulle, seiner Freiheit und seines Gliickes dafiir
einsetzen. Der Preis, den er zahlt, bleibt immer der nimliche, wie
grof} auch die Menge der Giiter sei, welche er als Ersatz dafiir
erhilt. Allerdings kann seine Arbeit bald eine grof3ere, bald eine
geringere Menge von Waren kaufen; aber es ist ihr Wert, der
schwankt, nicht der der Arbeit, die sie kauft. Immer und tiberall
ist dasjenige teuer, was schwer zu beschaffen ist, oder dessen
Erwerbung viel Arbeit kostet, und dasjenige wohlfeil, was leicht
oder mit sehr wenig Arbeit zu haben ist. Einzig und allein nur die
Arbeit, die in threm Werte niemals schwankt, ist mithin der letzte
und wahre Preismalstab, nach welchem der Wert aller Waren
immer und tiberall geschitzt und verglichen werden kann. Sie ist
ihr wahrer Preis; Geld nur ihr nomineller.

Obwohl aber gleiche Mengen Arbeit fiir den Arbeiter immer
gleichen Wert haben, so scheinen sie doch fiir den, der den
Arbeiter beschiftigt, bald mehr, bald weniger wert zu sein. Er
erkauft sie bald mit einer groeren, bald mit einer kleineren
Menge von Giitern, und ihm scheint der Preis der Arbeit ebenso
wie der aller andern Dinge zu schwanken. In dem einen Falle
erscheint sie ihm teuer, in dem anderen wohlfeil. In Wahrheit
jedoch sind es die Giiter, die in dem einen Falle wohlfeil, und
im andern teuer sind.

In diesem volkstiimlichen Sinne kann man daher sagen,



die Arbeit habe gleich den Waren einen wirklichen und einen
nominellen Preis. Thr wirklicher, kann man sagen, besteht in
der Menge von Bediirfnissen und Annehmlichkeiten des Lebens,
welche dafiir gegeben wird; ihr nomineller Preis in der Menge
Geld. Der Arbeiter ist reich oder arm, gut oder schlecht belohnt,
je nach dem wirklichen, nicht dem nominellen Preise seiner
Arbeit.

Die Unterscheidung zwischen dem wirklichen oder
Sachpreise und dem nominellen Preise der Waren und der Arbeit
ist nicht etwa nur eine Sache der bloBen Theorie, sondern kann
bisweilen in der Praxis von grolem Nutzen sein. Der gleiche
Sachpreis hat immer den gleichen Wert; der nominelle Preis
dagegen ist wegen der Schwankungen im Werte des Goldes und
Silbers zuweilen von sehr verschiedenem Werte. Wenn daher
ein Landgut unter dem Vorbehalt einer immerwédhrenden Rente
verkauft wird, und die Rente stets denselben Wert haben soll,
so ist es fiir die Familie, zu deren Gunsten dies ausgemacht
wird, von Wichtigkeit, dass sie nicht in einer bestimmten Summe
Geldes bestehe. In diesem Falle wiirde ihr Wert Schwankungen
doppelter Art ausgesetzt sein; erstens der, welche aus den
verschiedenen Mengen Goldes und Silbers, die zu verschiedenen
Zeiten in Miinzen von demselben Nennwert enthalten sind,
entspringt, und zweitens der, welcher durch den verschiedenen
Wert gleicher Mengen Goldes und Silbers zu verschiedenen
Zeiten veranlasst wird.

Fiirsten und Republiken haben es oft fiir einen zeitweiligen



Vorteil gehalten, die in ihren Miinzen enthaltene Menge reinen
Metalls zu vermindern; aber selten fanden sie es vorteilhaft,
sie zu vermehren. Demgemadl} hat, glaube ich, die Menge des
in den Miinzen aller Nationen enthaltenen Metalls sich fast
bestindig vermindert und kaum jemals zugenommen. Solche
Verdnderungen haben daher fast iiberall den Erfolg, den Wert
einer Geldrente zu verringern.

Die Entdeckung der amerikanischen Mineralschitze
verminderte den Wert des Goldes und Silbers in Europa.
Diese Verringerung geht, wie man gewdohnlich, obgleich nach
meinem Dafiirhalten ohne sichern Beweis annimmt, noch
immer stufenweise fort und wird wahrscheinlich noch lange
Zeit fortdauern. Ist diese Annahme richtig, so werden solche
Veridnderungen den Wert einer Geldrente eher vermindern als
vermehren, selbst wenn ihre Zahlung nicht in einer bestimmten
Summe einer so oder so benannten Miinzsorte (z. B. in so und
so viel Pfund Sterling), sondern in so und so viel Pfund reinen
Silbers oder Silbers von einem gewissen Feingehalt ausbedungen
ware.

Die in Getreide ausbedungenen Renten haben ihren Wert weit
besser bewahrt, als die in Geld ausbedungenen, selbst wenn der
Nennwert der Miinze keine Anderung erlitten hatte. Durch eine
Parlamentsakte aus dem achtzehnten Regierungsjahre Elisabeths
wurde verordnet, dass der dritte Teil des Pachtzinses aller
Universititsgiiter in Getreide ausbedungen werden solle, das
entweder in natura oder nach dem Marktpreise zu entrichten



sei. Das Geld, welches aus dieser Getreiderente einkommt,
betrdgt, obgleich urspriinglich nur ein Drittel des Ganzen,
nach Dr. Blackstone gegenwirtig in der Regel beinahe das
Doppelte der andern zwei Drittel. Die alten Geldrenten der
Universitidten miissen hiernach beinahe auf den vierten Teil
ihres fritheren Wertes gesunken sein oder sie sind kaum mehr
wert als den vierten Teil des Getreides, welches sie friiher
wert waren. Dennoch hat seit der Regierung Philipps und
Marias der Nennwert der englischen Miinze wenig oder keine
Anderung erfahren, und dieselbe Zahl Pfunde, Schillinge und
Pence hat immer fast dieselbe Menge reinen Silbers enthalten.
Jene Entwertung der Geldrenten der Universititen ist daher
ausschlieBlich durch die Entwertung des Silbers entstanden.
Wenn zur Entwertung des Silbers noch eine Verminderung
seiner in den Miinzen von gleicher Benennung enthaltenen
Menge hinzutritt, so ist der Verlust oft noch groBer. In
Schottland, wo der Nennwert der Miinze viel groBere
Verdnderungen erlitten hat, als jemals in England, und in
Frankreich, wo er noch groflere erlitt, als jemals in Schottland,
sind manche alte Renten, die urspriinglich einen ansehnlichen
Wert hatten, auf diese Weise beinahe auf nichts herabgesunken.
Gleiche Mengen Arbeit werden in entfernten Epochen mit
annidhernd gleichen Mengen Getreides, der Hauptnahrung der
Arbeiter, weit weniger aber mit gleichen Mengen Goldes und
Silbers, oder vielleicht auch aller anderen Waren erkauft.
Gleiche Mengen Getreide werden also in verschiedenen Zeiten



denselben Sachwert haben, oder den Besitzer befdhigen,
anndhernd dieselbe Menge Arbeit anderer Leute damit zu
erkaufen oder iiber sie zu verfiigen. Sie werden dies, sage
ich, eher tun, als gleiche Mengen fast aller anderen Waren;
denn genau tun es selbst die gleichen Getreidemengen nicht.
Die Unterhaltsmittel des Arbeiters oder der wirkliche Preis der
Arbeit ist, wie ich spiter zeigen werde, unter verschiedenen
Umstinden sehr verschieden: reichlicher bemessen in einer
zur Wohlhabenheit fortschreitenden, als in einer stillstehenden
Gesellschaft, und reichlicher in einer stillstehenden, als in
einer riickwirtsgehenden. Alle andern Waren jedoch werden zu
einer gewissen Zeit eine grofere oder kleinere Menge Arbeit
erkaufen, je nach der Menge von Lebensmitteln, welche sie
zu dieser Zeit kaufen konnen. Eine in Getreide ausbedungene
Rente ist daher nur den Verdnderungen in der Arbeitsmenge
unterworfen, die eine bestimmte Getreidemenge kaufen kann.
Eine in irgendeiner anderen Ware ausbedungene Rente ist
dagegen nicht nur den Veridnderungen der mit einer gewissen
Getreidemenge erkaufbaren Arbeitsmenge, sondern auch den
Verdnderungen der mit einer bestimmten Menge jener Ware
erkaufbaren Menge Getreide ausgesetzt.

Man muss indes beachten, dass der Wert einer Getreiderente
sich zwar von Jahrhundert zu Jahrhundert viel weniger
verandert, als der einer Geldrente, dafiir aber von Jahr
zu Jahr desto mehr schwankt. Der Geldpreis der Arbeit
schwankt nicht, wie ich spiter zu zeigen suchen werde, von



Jahr zu Jahr mit dem Geldpreise des Getreides, sondern
scheint sich tiberall nicht dem zeitweiligen oder gelegentlichen,
sondern dem Durchschnitts- oder gewohnlichen Preise dieses
Lebensbediirfnisses anzupassen. Der Durchschnitts- oder
gewohnliche Preis des Getreides wird wiederum, wie ich
gleichfalls spéter zeigen werde, durch den Wert des Silbers, durch
die Ergiebigkeit oder Unergiebigkeit der den Markt mit diesem
Metall versehenden Bergwerke oder durch die Arbeitsmenge,
die aufgewendet und folglich des Getreides, das verzehrt werden
muss, um eine bestimmte Menge Silbers aus den Bergwerken
auf den Markt zu bringen, bestimmt. Der Wert des Silbers
aber dndert sich zwar zuweilen betrichtlich von Jahrhundert zu
Jahrhundert, doch selten bedeutend von Jahr zu Jahr; sondern
er bleibt oft ein halbes oder ein ganzes Jahrhundert hindurch
derselbe oder nahezu derselbe.

Mithin kann auch der gewohnliche oder durchschnittliche
Geldpreis des Getreides wihrend einer solchen Periode derselbe
oder nahezu derselbe bleiben, und mit ihm auch der Geldpreis
der Arbeit, vorausgesetzt natiirlich, dass die Gesellschaft auch
in anderer Beziehung in derselben oder nahezu derselben Lage
verharrt. Mittlerweile kann der zeitweilige und gelegentliche
Preis des Getreides oft in dem einen Jahre doppelt so hoch
sein als im vorhergehenden, und z. B. der Quarter zwischen
flinfundzwanzig und fiinfzig Schilling schwanken. Wenn aber
das Getreide auf letzterem Preise steht, so wird nicht nur der
nominelle, sondern auch der Sachwert einer Getreiderente gegen



die vorhergehende der doppelte sein oder man wird dafiir die
doppelte Menge Arbeit oder die doppelte Menge der meisten
anderen Waren zur Verfiigung haben, da der Geldpreis der Arbeit
und mit ihm der der meisten anderen Dinge wihrend all dieser
Schwankungen unverédndert bleibt.

Es leuchtet also ein, dass die Arbeit sowohl das einzige
allgemeine, als das einzige genaue Mal} des Wertes oder der
einzige MalBstab ist, nach welchem die Werte der verschiedenen
Waren immer und tiiberall verglichen werden konnen. Es ist
einzurdumen, dass wir den wirklichen Wert verschiedener Waren
nicht von Jahrhundert zu Jahrhundert nach den Mengen Silber,
die dafiir gegeben werden miissen, auch nicht von Jahr zu
Jahr nach den Getreidemengen schidtzen kdnnen. Aber nach
den Arbeitsmengen kann man ihn mit der groten Genauigkeit
sowohl von Jahrhundert zu Jahrhundert, als von Jahr zu Jahr
schitzen. Von Jahrhundert zu Jahrhundert ist Getreide ein
besserer Mafistab als Silber, weil von Jahrhundert zu Jahrhundert
fiir gleiche Getreidemengen viel eher die ndmliche Arbeitsmenge
zu haben sein wird, als fiir gleiche Mengen Silber. Umgekehrt ist
das Silber ein besserer Maf3stab von Jahr zu Jahr als das Getreide,
weil fiir gleiche Mengen Silber viel eher die nimliche Menge
Arbeit zur Verfiigung stehen wird.

Obschon es aber bei Feststellung immerwihrender Renten
oder selbst bei AbschlieBung sehr langer Pachtvertrige von
Nutzen sein kann, zwischen dem wahren und dem nominellen
Preis zu unterscheiden, so hat es doch keinen Nutzen beim Kauf



und Verkauf, den gewdhnlicheren und héufigeren Geschiften
des menschlichen Lebens.

Zu derselben Zeit und an demselben Orte stehen der wirkliche
und der nominelle Preis aller Waren in genauem Verhiltnis zu
einander. Je mehr oder weniger Geld man fiir eine Ware z.
B. auf dem Londoner Markte erhilt, desto mehr oder weniger
Arbeit wird man zu dieser Zeit und an diesem Orte dafiir kaufen
und erhalten kénnen. Zu derselben Zeit und an demselben Ort
ist daher Geld der genaue MaB3stab des wirklichen Tauschwerts
aller Waren. Doch ist dies eben nur zu derselben Zeit und an
demselben Ort der Fall.

Obgleich an entfernten Plidtzen kein geregeltes Verhiltnis
zwischen dem wirklichen und dem Geldpreise der Waren
besteht, so hat doch der Kaufmann, der Giiter von einem Ort zum
andern bringt, nichts als thren Geldpreis oder den Unterschied
zwischen der Menge Silber, fiir die er sie kauft, und der, fiir
die er sie wahrscheinlich verkaufen wird, zu beachten. Fiir eine
halbe Unze Silber mag zu Canton in China mehr Arbeit und
mehr an Lebens- und Genussmitteln zu haben sein, als fiir eine
Unze in London. Eine Ware, die in Canton fiir eine halbe Unze
Silber verkauft wird, kann mithin an diesem Ort in Wirklichkeit
teurer und fiir ihren Besitzer von grof3erer Bedeutung sein, als es
eine Ware, die in London fiir eine Unze verkauft wird, fiir ihren
Besitzer in London ist. Wenn jedoch ein Londoner Kaufmann zu
Canton fiir eine halbe Unze Silber eine Ware kaufen kann, die
er hernach in London fiir eine Unze zu verkaufen imstande ist,



so gewinnt er hundert Prozent bei dem Handel, gerade so viel,
als wenn eine Unze Silber in London ganz denselben Wert hiitte,
als in Canton. Es kommt fiir ithn nicht in Betracht, dass er fiir
eine halbe Unze Silber in Canton mehr Arbeit und eine groflere
Menge Lebens- und Genussmittel zur Verfiigung haben wiirde,
als fiir eine Unze in London. Eine Unze verschafft ihm auch in
London doppelt so viel, als was ihm eine halbe Unze daselbst
verschaffen konnte, und das ist es gerade, was er wiinscht.

Da es also der nominelle oder Geldpreis ist, der schlieBlich
tiber die Vorsichtigkeit und Unvorsichtigkeit aller Kdufe und
Verkidufe entscheidet, und deshalb fast alle Geschifte des
taglichen Lebens, in denen es auf den Preis ankommt, regelt, so
ist es kein Wunder, dass man auf ihn so viel mehr als auf den
wirklichen Preis geachtet hat.

In einem Werke jedoch, wie das gegenwirtige, kann es
zuweilen niitzlich sein, die wirklichen Werte einer Ware zu
verschiedenen Zeiten und an verschiedenen Orten, oder die
verschiedenen Grade der Macht iiber die Arbeit anderer, die sie
in verschiedenen Fillen ithren Besitzern verliechen haben kann,
zu vergleichen. Wir miissen in diesem Falle nicht sowohl die
verschiedenen Mengen Silber, fiir die die Ware gewohnlich
verkauft wurde, als die verschiedenen Mengen Arbeit, die fiir
jene verschiedenen Mengen Silber zu kaufen waren, vergleichen.
Allein die iiblichen Preise der Arbeit in entlegenen Zeiten und
Orten sind kaum jemals mit einiger Genauigkeit zu ermitteln.
Die Getreidepreise sind, obwohl auch sie nur an wenigen Orten



regelmdBig aufgezeichnet wurden, im Allgemeinen bekannt,
und von Geschichtsschreibern und anderen Schriftstellern 6fters
erwihnt worden. Daher miissen wir uns im Allgemeinen an ihnen
geniigen lassen; nicht weil sie zu dem tiblichen Preise der Arbeit
immer genau in demselben Verhiltnis stinden, sondern weil sie
sich gewohnlich diesem Verhéltnis am meisten nihern. Ich werde
kiinftig Gelegenheit haben, einige Vergleichungen dieser Art zu
machen.

Bei zunehmender Betriebsamkeit fanden es die
handeltreibenden Nationen zweckmiBig, verschiedene Metalle
zu Geld auszuprigen; Gold fiir groBere Zahlungen, Silber fiir
Kéufe von miBigem Werte, und Kupfer oder ein anderes
unedles Metall fiir Kidufe von noch geringerem Belang. Doch
betrachteten sie stets eines dieser Metalle vorzugsweise als
MaBstab des Wertes, und dieser Vorzug scheint im Allgemeinen
demjenigen Metall gegeben worden zu sein, welches sie gerade
zuerst als Tauschwerkzeug gebraucht hatten. Nachdem sie
einmal angefangen hatten, es als ihren Mafstab zu benutzen (was
sie tun mussten, so lange sie noch kein anderes Geld hatten),
blieben sie gewohnlich dabei, auch wenn die No6tigung nicht
mehr die gleiche war.

Die Romer sollen bis zum fiinften Jahre vor dem ersten
punischen Kriege?, wo sie zuerst Silber ausmiinzten, nur
Kupfergeld gehabt haben. Daher scheint Kupfer auch stets der
WertmaBstab in dieser Republik geblieben zu sein. In Rom

2 Plinius lib. XXXI LI, c. 3.



scheinen alle Rechnungen und der Wert aller Grundstiicke
entweder nach Assen oder Sestertien aufgestellt worden zu sein.
As war immer der Name einer Kupfermiinze. Das Wort Sestertius
bedeutet zwei und einen halben As. Obgleich also der Sestertius
urspriinglich eine Silbermiinze war, so wurde sein Wert doch in
Kupfer angegeben. Von einem, der viel Geld schuldig war, sagte
man in Rom, er habe viel von anderer Leute Kupfer.

Die nordischen Volker, welche sich auf den Ruinen des
Romischen Reiches festsetzten, scheinen gleich im Anfang ihrer
Niederlassungen Silbergeld gehabt und noch lange Zeit danach
weder Gold- noch Kupfermiinzen gekannt zu haben. In England
gab es zur Zeit der Sachsen Silbermiinzen, Gold aber wurde bis
zur Zeit Eduards III. nur wenig, und Kupfer bis auf Jakob 1. von
GrofBbritannien gar nicht gemiinzt. Deshalb wurden in England,
und aus dem gleichen Grunde wohl unter allen andern neueren
Volkern Europas, alle Rechnungen und der Wert aller Waren
und Grundstiicke allgemein in Silber berechnet; und wenn wir
die Summe eines Vermdgens angeben wollen, so sprechen wir
selten von der Anzahl Guineen, sondern gewohnlich von der Zahl
Pfunde Sterling, auf die wir es schitzen.

Urspriinglich war, glaube ich, in allen Landern nur die Miinze
aus demjenigen Metall, welches vorzugsweise als Wertmalstab
oder Wertmesser betrachtet wurde, gesetzliches Zahlungsmittel.
In England sah man das Gold noch lange, nachdem es schon
zu Geld gemiinzt wurde, nicht als gesetzliches Zahlungsmittel
an. Das Wertverhiltnis zwischen dem Gold- und Silbergeld war



nicht durch Gesetz oder Anordnung festgestellt, sondern seine
Bestimmung war dem Markte iiberlassen. Wenn ein Schuldner
Zahlung in Gold anbot, so konnte der Glaubiger eine solche
Zahlung entweder ganz zuriickweisen, oder sie nach einer
mit dem Schuldner zu vereinbarenden Schitzung des Goldes
annehmen. Kupfer ist gegenwirtig nur fiir die Verwechslung
kleiner Silbermiinzen gesetzliches Zahlungsmittel. In diesem
Stadium war die Unterscheidung zwischen dem Wihrungsmetall
und demjenigen, das dies nicht war, etwas mehr als eine blof3
nominelle Unterscheidung.

Im Verlauf der Zeit, und als die Leute mit dem Gebrauch der
verschiedenen gemiinzten Metalle allméhlich vertrauter wurden
und sich folglich an das Verhiltnis zwischen ihren beziiglichen
Werten besser gewohnten, fand man es in den meisten Landern,
wie ich glaube, zweckmiBig, dies Verhiltnis festzustellen, und
durch Gesetz zu bestimmen, dass z. B. eine Guinee von dem
und dem Schrot und Korn einundzwanzig Schilling gelten oder
ein gesetzliches Zahlungsmittel fiir eine Schuld von diesem
Betrage sein solle. In diesem Stadium und wihrend der Dauer
eines derartig geregelten Verhiltnisses wird die Unterscheidung
zwischen dem Wihrungsmetall und demjenigen, das dies nicht
ist, wenig mehr als eine nominelle.

Infolge einer Verdnderung dieses geregelten Verhiltnisses
wird jedoch diese Unterscheidung wieder etwas mehr als eine
bloB nominelle, oder scheint es wenigstens zu werden. Wenn
z. B. der geregelte Wert einer Guinee entweder auf zwanzig



Schilling vermindert oder auf zweiundzwanzig erhoht wiirde,
so konnte, da alle Rechnungen in Silbergeld gefiihrt und fast
alle Schuldverschreibungen in diesem ausgedriickt sind, der
grofte Teil der Zahlungen zwar in beiden Féllen mit derselben
Summe Silbergeldes, wie friiher, geleistet werden, wiirde aber
in Goldmiinze eine sehr abweichende Summe erfordern: eine
groflere in dem einen, eine kleinere in dem anderen Falle.
Das Silber wiirde in seinem Werte unverianderlicher erscheinen,
als das Gold; es wiirde scheinen, dass das Silber den Wert
des Goldes, nicht aber das Gold den des Silbers messe. Der
Wort des Goldes wiirde von der Menge Silbers, gegen die
es umtauschbar wire, abhingig scheinen, und der Wert des
Silbers wiirde von der Menge Gold, die dafiir zu haben wire,
unabhingig scheinen. Dieser Unterschied hitte jedoch seinen
Grund lediglich in der Gewohnheit, die Rechnungen lieber in
Silber als in Gold zu fiihren und den Betrag aller groBen und
kleinen Summen in Silbergeld auszudriicken. Eine von Herrn
Drummonds Noten iiber fiinfundzwanzig oder fiinfzig Guineen
wiirde nach einer solchen Verdnderung immer noch, wie friiher,
mit flinfundzwanzig oder fiinfzig Guineen zu bezahlen sein. Sie
wire nach einer solchen Veridnderung mit der nimlichen Menge
Gold zu bezahlen, wie frither, aber mit sehr verschiedenen
Mengen Silbers. Hat man eine solche Note zu zahlen, so
wiirde das Gold in seinem Werte unveridnderlicher zu sein
scheinen, als das Silber. Gold wiirde den Wert des Silbers,
nicht aber Silber den des Goldes zu messen scheinen. Wenn



die Gewohnheit, Rechnungen und Zahlungsversprechen, so wie
andere Schuldverschreibungen, in dieser Weise auszustellen,
einmal allgemein werden sollte, so wiirde das Gold, und nicht
das Silber als das Metall betrachtet werden, das vorzugsweise der
WertmaBstab oder Wertmesser wire.

In Wirklichkeit regelt wihrend der Dauer eines zwischen
den beziiglichen Werten der verschiedenen Miinzmetalle
festgesetzten Verhiltnisses der Wert des kostbarsten Metalls den
Wert des gesamten Geldes. Zwolf Kupferpence enthalten ein
halbes Pfund (Sollgewicht) Kupfer nicht von der besten Qualitiit,
welches, bevor es gemiinzt ist, kaum sieben Pence an Silber wert
ist. Da aber gesetzlich zwolf solche Pence einen Schilling gelten,
so werden sie auf dem Markte als einen Schilling wert betrachtet
und kann man zu jeder Zeit einen Schilling dafiir erhalten.
Vor der letzten Umprigung der britischen Goldmiinzen war das
Gold, wenigstens so viel davon in London und seiner Umgegend
im Umlauf war, im Allgemeinen weit weniger als das meiste
Silber, unter sein gesetzliches Gewicht gesunken. Dennoch
wurden einundzwanzig abgenutzte und verwischte Schillinge
als gleichwertig mit einer Guinee betrachtet, welche allerdings
vielleicht auch abgenutzt und verwischt war, aber doch selten in
solchem Grade. Die neueren Regelungen haben die Goldmiinze
threm Normalgewicht vielleicht so nahe gebracht, als dies
tiberhaupt mit dem Kurantgeld eines Landes mdoglich ist, und
die Verordnung, kein Gold bei den Staatskassen anders als nach
dem Gewicht anzunehmen, wird dieses wahrscheinlich so lange



vollwichtig erhalten, als jene Verordnung aufrechterhalten bleibt.
Die Silbermiinze ist noch immer in demselben abgenutzten
und verschlechterten Zustande, wie vor der Umprédgung der
Goldmiinze. Auf dem Markt jedoch werden einundzwanzig
Schillinge dieser verschlechterten Silbermiinze noch immer als
dem Wert einer Guinee von dieser ausgezeichneten Goldmiinze
entsprechend betrachtet.

Die Umprdgung der Goldmiinze hat offenbar den Wert
der Silbermiinze, die dagegen umgewechselt werden kann,
gesteigert.

In der englischen Miinze wird ein Pfund Gold zu
vierundvierzig einer halben Guinee ausgemiinzt, was, die Guinee
zu einundzwanzig Schilling gerechnet, sechsundvierzig Pfund
Sterling, vierzehn Schilling und sechs Pence ausmacht. Die Unze
gemiinzten Goldes ist mithin £ 3 17 sh. 10 %2 d. in Silber
wert. In England wird kein Aufschlag oder Schlagschatz fiir das
Prigen gezahlt, und wer ein Pfund oder eine Unze vollwichtiges
Goldbullion zur Miinze bringt, bekommt ein Pfund oder eine
Unze in gemiinztem Golde ohne allen Abzug zuriick. Drei Pfund,
siebzehn Schilling und zehn und ein halber Penny die Unze,
nennt man daher in England den Miinzpreis des Goldes oder
die Menge gemiinzten Goldes, die die Miinze fiir vollwichtiges
Goldbullion zuriickgibt.

Vor der Umprigung der Goldmiinze war der Marktpreis
der Unze vollwichtigen Goldbullions viele Jahre hindurch iiber
£ 3. 18 sh., manchmal £ 3. 19 sh. und sehr oft £ 4; diese



Summe wahrscheinlich in der abgenutzten und verschlechterten
Goldmiinze, die selten mehr als eine Unze vollwichtigen Goldes
enthielt. Seit der Umprdagung der Goldmiinze iibersteigt der
Marktpreis der Unze vollwichtigen Barrengoldes selten £ 3.
17 sh. 7 d. Vor der Umpridgung stand der Marktpreis stets
mehr oder weniger iiber dem Miinzpreise; nach ihr hingegen
bestindig darunter. Doch ist dieser Marktpreis derselbe,
gleichviel ob er in Gold- oder Silbermiinze gezahlt wird. Die
letzte Umprigung hat mithin nicht nur den Wert der Goldmiinze,
sondern gleicherweise den der Silbermiinze im Verhéltnis zum
Goldbullion und wahrscheinlich auch im Verhéltnis zu allen
andern Waren erhoht, obgleich wegen des Einflusses, den so
manche andere Umsténde auf den Preis der meisten andern
Waren haben, die Erhohung des Wertes sowohl der Gold- wie
der Silbermiinzen, im Vergleich mit dem Warenpreise, nicht so
deutlich und fiihlbar sein kann.

In der englischen Miinze wird ein Pfund vollwichtigen
Barrensilbers zu zweiundsechzig Schilling ausgemiinzt, die
ebenfalls ein richtiges Pfund vollwichtigen Silbers enthalten.
Fiinf Schilling und zwei Pence die Unze, heilit daher in
England der Miinzpreis des Silbers oder die Menge Silbermiinze,
die die Miinze fiir vollwichtiges Barrensilber gibt. Vor
der Umpridgung der Goldmiinze war der Marktpreis des
vollwichtigen Barrensilbers nach Umstédnden fiinf Schilling und
vier Pence, fiinf Schilling und fiinf Pence, fiinf Schilling und
sechs Pence, fiinf Schilling und sieben Pence, und sehr oft fiinf



Schilling und acht Pence die Unze.

Doch scheint fiinf Schilling und sieben Pence der
gewohnlichste Preis gewesen zu sein. Seit der Umprédgung der
Goldmiinze ist der Marktpreis des vollwichtigen Barrensilbers
gelegentlich auf fiinf Schilling und drei Pence, fiinf Schilling
und vier Pence, und fiinf Schilling und fiinf Pence die Unze
gefallen, welchen letzten Preis es kaum je iiberstiegen hat.
Obgleich der Marktpreis des Barrensilbers seit der Umprigung
der Goldmiinze betrédchtlich gefallen ist, so ist er doch nicht so
tief gefallen wie der Miinzpreis.

Wie in dem Verhiltnisse zwischen den verschiedenen
Metallen der englischen Miinzen das Kupfer weit iiber seinen
wirklichen Wert angesetzt ist, so das Silber etwas unter ihm.
Auf dem europdischen Markte, in den franzosischen und
hollindischen Miinzen gilt eine Unze feinen Goldes etwa
vierzehn Unzen feinen Silbers. Nach englischem Miinzful3 gilt
sie etwa fiinfzehn Unzen, d. h. mehr Silber als sie nach der
allgemeinen Schitzung Europas wert ist. So wenig aber der Preis
des rohen Kupfers in England durch den hohen Preis des Kupfers
in den englischen Miinzen gestiegen ist, so wenig ist der Preis
des Barrensilbers durch den niedrigen Satz des Silbers in den
englischen Miinzen gefallen. Barrensilber steht noch in seinem
richtigen Verhiltnis zum Golde, aus demselben Grunde, aus dem
rohes Kupfer noch in seinem richtigen Verhiltnis zum Silber
steht.

Nach der Umprigung der Silbermiinze unter der Regierung



Wilhelms III. blieb der Preis des Barrensilbers noch immer
etwas iliber dem Miinzpreise. Locke schrieb diesen hohen Preis
dem Umstande zu, dass es wohl gestattet war, Barrensilber,
aber nicht Silbermiinze auszufiihren. Jene Ausfuhrerlaubnis,
sagt er, mache die Nachfrage nach Barrensilber grofler als die
nach Silbermiinze. Allein die Zahl derer, die zum téglichen
Gebrauch beim Kaufen und Verkaufen im Lande Silbermiinze
notig haben, ist sicherlich weit grofer, als die Zahl derer, welche
zur Ausfuhr oder zu irgendeinem anderen Zweck Barrensilber
brauchen. Es ist gegenwirtig auch gestattet, Goldbarren — und
verboten, Goldmiinzen auszufiihren; und dennoch ist der Preis
der Goldbarren unter den Miinzpreis gefallen. Aber damals
wurde ganz so wie jetzt, in den englischen Miinzen das Silber
im Verhiltnis zum Golde zu niedrig ausgebracht, und die
Goldmiinze, von der man zu jener Zeit auch nicht glaubte,
dass sie einer Umprigung bediirfe, regelte ebenso wie jetzt, den
wahren Wert aller Miinzen. Da die Umprigung der Silbermiinze
den Preis des Barrensilbers damals nicht auf den Miinzpreis
herabsetzte, so ist es nicht sehr wahrscheinlich, dass eine
dhnliche Umpridgung dies jetzt bewirken wiirde.

Wire die Silbermiinze ihrem Normalgewicht so nahe
gebracht, wie das Gold, so wiirde man nach dem jetzigen
Verhiltnis fiir eine Guinee wahrscheinlich mehr Silber in
Miinze erhalten als in Barren. Enthielte das Silbergeld sein
volles gesetzliches Gewicht, so wiirde es vorteilhaft sein,
es einzuschmelzen, um es erst in Barren fiir Goldmiinze



zu verkaufen, und diese Goldmiinze dann wieder gegen
Silbergeld umzuwechseln, um dies gleichfalls einzuschmelzen.
Eine Anderung im gegenwirtigen Verhiltnis scheint das einzige
Mittel zu sein, diesem Ubelstande zu steuern.

Der Ubelstand wiire vielleicht geringer, wenn das Silber in
den Miinzen um eben so viel iiber seinem richtigen Verhiltnis
zum Golde ausgebracht wiirde, als jetzt unter thm, vorausgesetzt,
es werde zu gleicher Zeit verordnet, dass Silber nicht fiir mehr
als eine Guinee gesetzliches Zahlungsmittel sein solle, gerade
so, wie Kupfer nicht fiir mehr als einen Schilling gesetzliches
Zahlungsmittel ist. In diesem Falle konnte kein Glaubiger durch
die hohe Wertung des Silbers in den Miinzen beeintrichtigt
werden, so wenig jetzt ein Glaubiger durch die hohe Wertung
des Kupfers verkiirzt wird. Nur die Bankiers wiirden unter
dieser Anordnung leiden. Wenn ein Andrang zu ihren Zahlstellen
entsteht, so suchen sie zuweilen dadurch Zeit zu gewinnen,
dass sie in Sixpence-Stiicken zahlen; durch jene Anordnung
aber wiirde ihnen dies schimpfliche Mittel, einer unmittelbaren
Zahlung auszuweichen, abgeschnitten sein. Sie wiirden sich
deshalb gezwungen sehen, stets eine grofere Summe baren
Geldes in ihren Kassen liegen zu haben als gegenwirtig und wenn
dies auch ohne Zweifel eine grole Unbequemlichkeit fiir sie sein
konnte, so wire es doch gleichzeitig fiir ithre Glaubiger eine grof3e
Sicherheit.

Drei Pfund, siebzehn Schilling und zehn und ein halber
Penny (der Miinzpreis des Goldes) enthalten selbst in unserer



dermaligen ausgezeichneten Goldmiinze gewiss nicht mehr als
eine Unze vollwichtigen Goldes, und sollten also, wie man
denken konnte, auch nicht mehr in vollwichtigen Barren zu
kaufen vermogen. Allein gemiinztes Gold ist bequemer als
Gold in Stangen, und obwohl in England das Prigen kostenfrei
geschieht, so kann doch das in Stangen zur Miinze gebrachte
Gold dem Eigentiimer selten frither als nach Verlauf einiger
Wochen, gemiinzt zuriickgegeben werden. In dem jetzigen
Geschiftsdrange der Miinze konnte es erst nach Verlauf
mehrerer Monate zuriickgegeben werden. Dieser Verzug kommt
einer kleinen Abgabe gleich und macht gemiinztes Gold
etwas wertvoller als eine gleiche Menge Stangengold. Wenn
in den englischen Miinzen das Silber nach seinem richtigen
Verhiltnis zum Golde ausgebracht wiirde, so wiirde der Preis
des Barrensilbers wahrscheinlich schon ohne alle Umpragung der
Silbermiinzen unter den Miinzpreis herabsinken, da sogar der
Wert der jetzigen abgenutzten und verwischten Silbermiinzen
sich nach dem Werte der vortrefflichen Goldmiinzen richtet, fiir
die es umgetauscht werden kann.

Ein kleiner Schlagschatz oder Aufschlag sowohl auf die
Gold- wie auf die Silbermiinzen wiirde wahrscheinlich die
hohere Geltung dieser Metalle im gemiinzten, als im ungeprigten
Zustande noch steigern. Das Prigen wiirde in diesem Falle den
Wert des gemiinzten Metalls um diese kleine Gebiihr erhthen,
aus demselben Grunde, aus dem die Facon den Wert eines
Tafelgeschirrs um den Preis der Fagon erhoht. Die hohere



Geltung der Miinzen als der Barren wiirde dem Einschmelzen
der Miinze verbeugen und von ihrer Ausfuhr abhalten. Wenn
irgendein Offentliches Bediirfnis es notig machen sollte, die
Miinzen auszufiihren, so wiirde der grofite Teil von ihnen bald
von selbst wieder zuriickkehren. Im Auslande konnte sie nur
nach ihrem Barrengewicht verkauft werden; im Lande dagegen
gilt sie mehr als dies Gewicht, und es wire daher vorteilhaft,
sie wieder nach Hause zu bringen. In Frankreich wird ein
Schlagschatz von etwa acht Prozent vom Prédgen erhoben, und
die franzosische Miinze soll, wenn sie ausgefiihrt war, von selbst
ins Land zuriickkehren.

Die gelegentlichen Schwankungen im Marktpreise der Gold-
und Silberbarren entstehen aus denselben Ursachen wie die
gleichen Schwankungen im Preise aller andern Waren. Das
hiufige Verlorengehen dieser Metalle bei Unfillen zur See
und zu Lande, ihr fortwidhrender Abgang durch Vergolden
und Plattieren, in Borten und Stickereien, durch Abnutzung
des Geldes und Geschirrs erfordert in allen Lindern, die
keine eigenen Minen besitzen, zum Ersatz dieses Verlustes und
Abganges eine bestindige Einfuhr. Die Importeure werden,
wie alle anderen Kaufleute, ihre gelegentlichen Einfuhren
wahrscheinlich der mutmaBlichen Nachfrage anzupassen suchen.
Doch tun sie darin trotz all ihrer Aufmerksamkeit manchmal zu
viel und manchmal zu wenig. Wenn sie mehr Barren einfiihren,
als begehrt werden, so verkaufen sie bisweilen, um nur nicht die
Gefahr und Miihe der Wiederausfuhr zu haben, einen Teil von



thnen etwas unter dem gewohnlichen oder Durchschnittspreise.
Haben sie dagegen weniger eingefiihrt als gebraucht wird, so
nehmen sie etwas mehr als diesen Preis. Hélt aber unter all
diesen zufilligen Schwankungen der Marktpreis der Gold- oder
Silberbarren mehrere Jahre hindurch stetig und ununterbrochen
sich entweder iiber oder unter dem Miinzpreise, so konnen
wir sicher sein, dass diese feste Bestdndigkeit des hoheren
oder niedrigeren Preises durch etwas in dem Zustande der
Miinze bewirkt sei, was dermalen einer bestimmten Miinzmenge
entweder mehr oder weniger Wert gibt als der genauen Menge
Metall, die sie enthalten sollte. Die Besténdigkeit und Stetigkeit
der Wirkung setzt eine gleiche Bestindigkeit und Stetigkeit in der
Ursache voraus.

Das Geld eines Landes ist zu bestimmter Zeit und an
bestimmtem Orte ein mehr oder weniger genauer Wertmesser,
je nachdem die umlaufenden Miinzen mehr oder weniger
vollwichtig sind, oder mehr oder weniger genau die Quantitit
reinen Goldes oder Silbers enthalten, die sie enthalten sollen.
Enthielten z. B. in England vierundvierzig und eine halbe Guinee
genau ein Pfund vollwichtigen Goldes, oder elf Unzen feines
Gold und eine Unze Zusatz, so wiirde die englische Goldmiinze
ein so genauer Mafstab fiir den jeweiligen Wert der Waren
sein als die Natur der Dinge dies iiberhaupt zuldsst. Wenn aber
vierundvierzig und eine halbe Guinee infolge der Abnutzung im
Allgemeinen weniger als ein Pfund vollwichtiges Gold enthalten,
wobei jedoch die Verminderung in einigen Stiicken groBer ist



als in anderen, so unterliegt der Wertmesser demselben Lose
der Unzuverlissigkeit, dem alle anderen Gewichte und Maf3e
gewohnlich ausgesetzt sind. Da diese selten genau mit ihrem
Original iibereinstimmen, so bestimmt der Kaufmann nicht nach
dem, was diese Gewichte und Maf3e sein sollten, sondern nach
dem, was sie nach seiner Erfahrung im Durchschnitt wirklich
sind, so gut er kann, den Preis seiner Waren. Auf dieselbe Weise
wird infolge einer gleichen Verwirrung in der Miinze der Preis
der Giiter nicht nach der Menge reinen Goldes oder Silbers
bestimmt, welche das Geld enthalten sollte, sondern nach der,
die es erfahrungsmifig im Durchschnitt wirklich enthilt.

Unter dem Geldpreise der Giiter verstehe ich, was zu beachten
ist, stets die Menge reinen Goldes oder Silbers, fiir welche sie
verkauft werden, ohne alle Riicksicht auf die Benennung der
Miinze. Sechs Schillinge und acht Pence zur Zeit Eduards 1. sehe
ich z. B. als gleichwertig mit einem Pfund Sterling in unserer Zeit
an, weil sie, soweit wir dariiber urteilen konnen, dieselbe Menge
reinen Silbers enthielten.

# Ok K



Sechstes Kapitel
Die Bestandteile des Warenpreises

In dem ersten rohen Zustande der Gesellschaft, der der
Kapitalanhdufung und Landaneignung vorhergeht, scheint das
Verhiltnis zwischen den Arbeitsmengen, die zur Erlangung
der verschiedenen Gegenstinde notwendig sind, der einzige
Umstand zu sein, der einen MafBstab fiir den Tausch des einen
gegen den anderen bilden kann. Wenn es z. B. unter einem
Jagervolke in der Regel zweimal so viel Arbeit kostet, einen
Biber zu erlegen als ein Reh, so miisste naturgemif3 ein Biber
zwel Rehe wert sein. Es ist begreiflich, dass das, was gewohnlich
das Produkt zweier Tage oder zweier Stunden Arbeit ist, doppelt
so viel wert sein muss als das, was das Produkt von einer
eintdgigen oder einstiindigen Arbeit zu sein pflegt.

Ist die eine Art der Arbeit anstrengender als die andere, so
wird natiirlich eine Vergiitung fiir die grofere Miihe zugestanden
werden, und das Produkt einer einstiindigen schwereren Arbeit
kann oft dem Produkt einer zweistiindigen leichteren Arbeit im
Tausch gleich gelten.

Oder wenn die eine Art Arbeit einen ungewohnlichen Grad
von Geschicklichkeit und Talent erfordert, so wird die Achtung,
die man fiir solche Talente hat, ihrem Produkte einen hoheren
Wert geben als den, der nur der aufgewendeten Zeit gebiihrt.
Solche Talente kinnen selten ohne langjihrige Ubung erworben



werden, und der hohere Wert ihres Produkts kann oft nichts
weiter sein als ein billiger Ersatz fiir die Zeit und Arbeit, welche
ithrer Erwerbung gewidmet wurden. In dem vorgeriickten Stande
der Gesellschaft werden derartige Zugestindnisse fiir grolere
Miihe und Geschicklichkeit gewthnlich im Arbeitslohn gemacht;
und etwas Ahnliches muss wahrscheinlich auch im ersten rohen
Gesellschaftszustande platzgegriffen haben.

In diesem Stadium der Dinge gehort das ganze Arbeitsprodukt
dem Arbeiter; und die zur Beschaffung oder Hervorbringung
einer Ware gewohnlich aufgewendete Arbeitsmenge ist der
einzige Umstand, nach dem sich diejenige Arbeitsmenge richtet,
fir die man jene Ware gewohnlich kaufen oder eintauschen
muss.

Sobald sich in den Hinden einiger Personen Kapital
gesammelt hat, wird bald einer oder der andere unter ihnen sein
Kapital dazu verwenden, fleiBBige Leute zu beschiftigen und mit
Rohstoffen und Lebensmitteln zu versorgen, um seinerseits aus
dem Verkauf ihres Arbeitserzeugnisses, oder aus dem, was das
Material durch ihre Arbeit an Wert gewinnt, Vorteil zu ziehen.
Bei dem Austausch der fertigen Waren gegen Geld, Arbeit oder
andere Giiter muss iiber die Kosten des Rohstoffs und der Arbeit
noch etwas fiir den Gewinn des Unternehmers herauskommen,
der sein Kapital dabei aufs Spiel gesetzt hat. Der Wert, den die
Arbeiter den Rohstoffen hinzufiigen, 16st sich daher in diesem
Falle in zwei Teile auf, von denen der eine ihren Lohn, der andere
den Gewinn des Arbeitgebers auf das ganze fiir Materialien



und Lohn vorgeschossene Kapital bezahlt. Letzterer wiirde kein
Interesse haben, Arbeiter zu beschéftigen, wenn er nicht aus dem
Verkaufe ihrer Arbeit etwas mehr als den Ersatz seines Kapitals
zu ziehen hoffte, und er wiirde kein Interesse haben, lieber ein
grof3es als ein kleines Kapital anzulegen, wenn sein Gewinn sich
nicht nach dem Umfange seines Kapitals richtete.

Man konnte glauben, der Kapitalgewinn sei nur ein
anderer Name fiir den Lohn einer besonderen Art Arbeit,
derjenigen ndmlich, die in der Aufsicht und Leitung besteht.
Der Kapitalgewinn ist jedoch etwas ganz anderes, wird
durch ganz andere Prinzipien bestimmt und steht zu der
Menge, der Beschwerlichkeit und dem Talenterfordernis jener
vorausgesetzten Arbeit der Aufsicht und Leitung in keinem
Verhiltnis. Er richtet sich lediglich nach dem Wert des
aufgewendeten Kapitals, und ist je nach dem Umfange dieses
Kapitals groBer oder geringer. Nehmen wir z. B. an, dass an
einem Orte, wo der gewdohnliche Jahresgewinn gewerblicher
Anlagen zehn Prozent betrigt, zwei Fabriken sich befinden,
in deren jeder zwanzig Arbeiter zu einem Lohn von je
fiinfzehn Pfund jidhrlich beschiftigt sind, die also im Ganzen
je dreihundert Pfund Arbeitslohn zahlen. Nehmen wir ferner
an, dass die groben Materialien, welche jédhrlich in der einen
verarbeitet werden, nur siebenhundert Pfund kosten, wihrend
die feineren in der andern siebentausend kosten. Das in der
einen jdhrlich aufgewendete Kapital wird in diesem Falle nur
tausend Pfund betragen, wogegen das der andern siebentausend



dreihundert Pfund betrigt. Nach dem Satze von zehn Prozent
wird mithin der Unternehmer der einen nur auf einen jéhrlichen
Gewinn von etwa hundert Pfund rechnen, wihrend der
Unternehmer der anderen auf etwa siebenhundert und dreil3ig
Pfund rechnen wird. Obgleich aber ihr Gewinn so verschieden
ist, kann doch ihre Arbeit der Aufsicht und Leitung ganz oder
nahezu dieselbe sein. In manchen grof3en Fabriken wird fast die
ganze Arbeit dieser Art einem Geschiftsfiihrer tibertragen. Sein
Lohn driickt den Wert dieser Arbeit der Aufsicht und Leitung
richtig aus. Obwohl bei Festsetzung seines Lohns gewohnlich
nicht nur auf seine Arbeit und Geschicklichkeit, sondern auch
auf das in ihn gesetzte Vertrauen Riicksicht genommen wird, so
steht dieser Lohn doch niemals in einem geregelten Verhiltnis
zu dem Kapital, dessen Verwaltung er beaufsichtigt: und obwohl
der Eigentiimer dieses Kapitals fast aller Arbeit enthoben ist,
rechnet er doch darauf, dass sein Gewinn zu seinem Kapital
in einem geregelten Verhiltnis stehe. Mithin bildet im Preise
der Waren der Kapitalgewinn einen vom Arbeitslohn durchaus
verschiedenen und nach ganz anderen Grundsitzen geregelten
Bestandteil.

Unter diesen Umstidnden gehort nicht immer das ganze
Produkt der Arbeit dem Arbeiter. Er muss es in den meisten
Fiéllen mit dem Kapitalisten, welcher ihm Beschiftigung gibt,
teilen. Auch ist die zur Erwerbung oder Hervorbringung einer
Ware gewohnlich erforderliche Arbeitsmenge nicht mehr das
einzige, wonach sich die Menge, fiir welche man jene gewohnlich



kaufen oder eintauschen muss, richtet. Vielmehr muss offenbar
eine weitere Menge als Gewinn fiir das den Lohn und die
gelieferten Rohstoffe vorstreckende Kapital hinzukommen.

Sobald aller Grund und Boden eines Landes Privateigentum
geworden ist, mochten auch die Grundbesitzer, gleich allen
anderen Menschen, da ernten, wo sie nicht gesit haben, und
verlangen sogar fiir die freiwilligen Erzeugnisse des Bodens eine
Rente. Das Holz des Waldes, das Gras der Wiese und alle von
selbst wachsenden Friichte der Erde, die, so lange der Boden
Gemeingut war, den Arbeiter nur die Miihe des Sammelns
kosteten, werden nun auch fiir ihn mit einem Zuschlagspreise
belegt. Er muss nun fiir die Erlaubnis, sie zu sammeln, bezahlen,
und an den Grundbesitzer einen Teil dessen abgeben, was seine
Arbeit einsammelt oder hervorbringt. Dieser Teil, oder (was
auf dasselbe hinauskommt) der Preis dieses Teiles bildet die
Grundrente, und macht in dem Preise der meisten Waren einen
dritten Bestandteil aus.

Der wirkliche Wert aller Bestandteile des Preises wird, wie
zu beachten ist, nach der Arbeitsmenge gemessen, die fiir einen
jeden von ihnen zu haben ist. Die Arbeit misst den Wert nicht nur
desjenigen Teiles des Preises, der sich in Arbeit auflost, sondern
auch dessen, der sich in Rente, und dessen, der sich in Gewinn
auflost.

In jeder Gesellschaft 16st sich am Ende der Preis aller Waren
in den einen oder andern, oder in alle dieser drei Teile auf; und in
jeder zivilisierten Gesellschaft treten alle drei mehr oder weniger



als Bestandteile in den Preis der bei Weitem meisten Waren ein.

Im Getreidepreis z. B. zahlt der eine Teil die Rente des
Grundbesitzers, der andere den Arbeitslohn oder Unterhalt der
zur Getreideerzeugung verwendeten Arbeiter und Arbeitstiere,
und der dritte zahlt den Gewinn des Pidchters. Diese drei
Teile scheinen entweder sogleich oder zuletzt den ganzen
Getreidepreis auszumachen. Man konnte vielleicht meinen, es
sei ein vierter Teil notig, um das Kapital des Péchters wieder
zu ersetzen, oder den Abgang an Zugvieh und Wirtschaftsgerit
auszugleichen. Allein man muss bedenken, dass der Preis jedes
Wirtschaftsstiickes, wie etwa eines Arbeitspferdes, selbst aus
den namlichen drei Teilen besteht: der Rente von dem Lande,
auf dem es groBgezogen wird, der Arbeit es zu warten und
aufzuziehen, und dem Gewinn des Péchters, der sowohl die
Rente jenes Landes wie den Arbeitslohn vorschiet. Obschon
daher im Getreidepreis sowohl der Preis wie der Unterhalt des
Pferdes bezahlt werden kann, so 16st sich doch der ganze Preis
entweder sofort oder zuletzt in die ndmlichen drei Teile der
Rente, der Arbeit und des Gewinnes auf.

Im Preise des Mehls muss man zum Getreidepreise
den Gewinn des Miillers und den Arbeitslohn seiner Leute
hinzurechnen; im Preise des Brotes den Gewinn des Béckers und
den Lohn seiner Leute; und im Preise beider die Arbeit, das
Getreide von dem Pichter zum Miiller, und von diesem zum
Bicker zu schaffen, so wie den Gewinn derer, die den Lohn fiir
diese Arbeit vorschie3en.



Der Flachspreis 16st sich in die ndmlichen drei Teile, wie
der Getreidepreis, auf. Im Preise der Leinwand muss man noch
den Arbeitslohn des Zurichters, Spinners, Webers, Bleichers
u. s. w. samt den Gewinnen ihrer beziiglichen Arbeitgeber
hinzurechnen.

Je mehr ein Stoff veredelt wird, desto groBer wird der Teil
des Preises, der sich in Arbeitslohn und Gewinn auflost, im
Verhiltnis zu dem anderen Teil, der sich in Rente auflost.
Mit jedem neuen Arbeitsprozess wichst nicht nur die Zahl
der Gewinne, sondern jeder folgende Gewinn ist auch groBer
als der vorhergehende, weil das Kapital, woraus er flie3t, stets
grofler sein muss. So muss z. B. das Kapital, welches die
Weber beschiftigt, groer sein als dasjenige, das die Spinner
beschiftigt, weil es nicht nur das letztere samt seinen Gewinnen
wieder erstattet, sondern auflerdem auch den Arbeitslohn der
Weber bezahlt; und der Gewinn muss stets dem Kapital
entsprechen.

Auch in den zivilisiertesten Gesellschaften gibt es jedoch
einige Waren, deren Preis sich nur in zwei Teile, ndmlich in den
Arbeitslohn und Kapitalgewinn, auflost, und eine noch kleinere
Anzahl von Waren, deren Preis nur im Arbeitslohn besteht. Im
Preise der Seefische z. B. deckt ein Teil die Arbeit der Fischer,
und der andere den Gewinn des in der Fischerei angelegten
Kapitals. Die Rente macht sehr selten einen Teil von ithm aus,
obwohl es zuweilen vorkommt, wie ich spiter zeigen werde.
Anders verhilt es sich, wenigstens im gréten Teile von Europa,



mit der Flussfischerei. Fiir den Lachsfang wird eine Rente
bezahlt, und die Rente, obwohl man sie nicht gut Grundrente
nennen kann, macht ebenso wie Arbeitslohn und Gewinn einen
Teil des Lachspreises aus. In einigen Teilen Schottlands machen
einige arme Leute ein Gewerbe daraus, ldngs der Meereskiiste
jene bunten Steinchen zu sammeln, welche unter dem Namen der
schottischen Kiesel allgemein bekannt sind. Der Preis, welcher
thnen vom Steinschneider dafiir bezahlt wird, ist lediglich der
Lohn fiir ihre Arbeit; weder Rente noch Gewinn machen einen
Teil von ihm aus.

Der Gesamtpreis jeder Ware muss sich jedoch schlieBlich in
den einen oder andern, oder in alle drei dieser Teile auflGsen,
da jeder Teil davon, der nach Bezahlung der Grundrente und
des Preises der gesamten auf Erzeugung, Verarbeitung und
Markttransport verwendeten Arbeit iibrig bleibt, notwendig der
Gewinn irgendjemandes sein muss.

Wie der Preis oder Tauschwert jeder Ware, fiir sich
genommen, sich in den einen oder andern, oder in alle drei
jener Bestandteile auflost, so muss der Gesamtpreis aller
Waren, die das ganze Jahreserzeugnis der Arbeit eines Landes
bilden, sich gleichfalls in jene drei Teile auflésen, und sich
unter die Bewohner des Landes als Arbeitslohn, Kapitalgewinn
oder Grundrente verteilen. Die Gesamtheit dessen, was
jahrlich durch die Arbeit einer Gesellschaft gesammelt oder
hervorgebracht wird, oder (was auf dasselbe hinauskommt) der
Gesamtpreis dieses Ganzen wird auf diese Art urspriinglich unter



die verschiedenen Gesellschaftsglieder verteilt. Arbeitslohn,
Gewinn und Rente sind die drei urspriinglichen Quellen alles
Einkommens wie aller Tauschwerte. Jedes andere Einkommen
flie3t zuletzt aus einer oder der anderen dieser Quellen.

Wer sein Einkommen aus einem ihm als Eigentum
zugehorigen Fonds bezieht, muss es entweder von seiner Arbeit,
seinem Kapital, oder seinem Grund und Boden beziehen. Das
aus Arbeit gezogene Einkommen wird Lohn genannt. Das
aus der Verwaltung oder Beschiftigung von Kapital gezogene
Einkommen heifit Gewinn. Dasjenige Einkommen aus Kapital
aber, welches jemand bezieht, der das Kapital nicht selbst
verwendet, sondern einem anderen leiht, heift Zins. Zins ist
die Vergiitung, die der Borger dem Darleiher fiir den Gewinn
zahlt, den er durch den Gebrauch des Geldes machen kann.
Ein Teil dieses Gewinnes kommt natiirlich dem Borgenden zu,
der die Gefahr und die Geschiftslast iibernimmt; ein Teil aber
dem Darleiher, der jenem die Gelegenheit gibt, den Gewinn zu
machen. Der Geldzins ist immer ein abgeleitetes Einkommen,
das, wenn es nicht aus dem durch die Geldbenutzung erzielten
Gewinn gezahlt wird, aus irgendeiner andern Einkommensquelle
gezahlt werden muss, wenn anders der Borger nicht ein
Verschwender ist, der eine zweite Schuld macht, um die Zinsen
der ersten zu bezahlen. Das Einkommen, welches lediglich
aus Grund und Boden gezogen wird, heillit Rente, und gehort
dem Grundbesitzer. Das Einkommen des Péchters ist teilweise
aus seiner Arbeit, teilweise aus seinem Kapital entnommen.



Fiir ihn ist der Boden nur das Mittel, das ihn instand setzt,
den Lohn dieser Arbeit zu ernten und Gewinn aus diesem
Kapital zu ziehen. alle Steuern und alle auf diese gegriindeten
Einkiinfte, alle Besoldungen, Ruhegehilter und Jahrgelder jeder
Art entstammen schlieBlich einer oder der anderen jener drei
urspriinglichen Einkommensquellen und werden unmittelbar
oder mittelbar vom Arbeitslohn, vom Kapitalgewinn oder von
der Grundrente gezahlt.

Wenn diese drei Arten des Einkommens verschiedenen
Personen gehoren, so lassen sie sich leicht unterscheiden;
gehoren sie aber einer einzigen, so werden sie, wenigstens im
Sprachgebrauch, zuweilen miteinander zusammengeworfen.

Ein Mann, der einen Teil seines Gutes selbst bewirtschaftet,
muss, nach Bezahlung der Wirtschaftskosten, sowohl die Rente
des Gutsbesitzers als den Gewinn des Pichters erhalten.
Allein er pflegt seinen ganzen Ertrag Gewinn zu nennen,
und wirft so, wenigstens im gewdhnlichen Sprachgebrauch,
die Rente mit dem Gewinn zusammen. Die meisten unserer
nordamerikanischen und westindischen Pflanzer sind in dieser
Lage. Sie bewirtschaften meistens ihre Giiter selbst, und man
hort daher selten etwas von der Rente einer Pflanzung, wohl aber
hiufig von dem Gewinn aus ihr.

Gewohnliche Pichter haben selten einen Aufseher zur Leitung
der Wirtschaftsarbeiten. Auch arbeiten sie in der Regel vieles
selbst, wie pfliigen, eggen usw. Was daher nach Zahlung der
Rente von der FEinte iibrig bleibt, muss ihnen nicht nur ihr



auf den Anbau verwendetes Kapital samt den iiblichen Zinsen
wiedererstatten, sondern auch den Lohn bezahlen, welcher
ithnen, ebenso als Arbeitern, wie als Aufsehern zukommt.
Indessen heif3t alles, was nach Zahlung der Rente und Erstattung
des Kapitals iibrig bleibt, Gewinn. Offenbar aber bildet der Lohn
einen Teil davon. Wenn der Pdchter diesen Lohn spart, muss
er ihn notwendig gewinnen. Folglich wird in diesem Falle der
Arbeitslohn mit dem Gewinn zusammengeworfen.

Ein unabhéngiger Gewerbtreibender, der Kapital genug
besitzt, um Rohstoffe zu kaufen und sich so lange zu unterhalten,
bis er seine Arbeit zu Markte bringen kann, muss sowohl den
Lohn eines Gesellen, der unter einem Meister arbeitet, wie den
vom Meister durch den Verkauf der Arbeit des Gesellen zu
erzielenden Gewinn herausschlagen. Dennoch wird sein ganzer
Erwerb gewohnlich Gewinn genannt, und der Lohn ist auch in
diesem Falle mit dem Gewinn zusammengeworfen.

Ein Girtner, der seinen Garten mit eigner Hand bestellt,
vereinigt in seiner Person den dreifachen Charakter eines
Grundbesitzers, Pachters und Arbeiters. Daher miisste thm sein
Produkt die Rente des ersten, den Gewinn des zweiten und den
Lohn des dritten eintragen. Indessen wird das Ganze gewdhnlich
als sein Arbeitserwerb angesehen. Sowohl Rente als Gewinn sind
in diesem Falle mit dem Lohn zusammengeworfen.

Da es in einem zivilisierten Lande nur wenige Waren gibt,
deren Tauschwert allein der Arbeit entstammt, da Rente und
Gewinn zum Tauschwerte der allermeisten Waren reichlich



beitragen, so wird das jdhrliche Erzeugnis der Arbeit des
Landes stets hinreichen, eine viel groere Menge Arbeit zu
bezahlen als zur Erzeugung und Zubereitung jenes Produkts
sowie zu seinem Transport auf den Markt aufgewendet wurde.
Wenn die Gesellschaft jidhrlich die ganze Arbeit, die sie zu
kaufen imstande ist, verwendete, so wiirde eben sowohl die
Arbeitsmenge mit jedem Jahre michtig wachsen, wie das
Erzeugnis jedes folgenden Jahres von weit groBerem Werte
sein als das des vorhergehenden. Aber es gibt kein Land, in
dem das ganze Jahresprodukt zum Unterhalt der Gewerbtitigen
verwendet wird. Uberall verzehren die MiiBigen einen groBen
Teil von ithm; und je nach den verschiedenen Verhiltnissen, in
denen es jdhrlich unter diese beiden Volksklassen verteilt wird,
muss sein gewohnlicher oder durchschnittlicher Wort entweder
zu- oder abnehmen, oder von Jahr zu Jahr gleich bleiben.

# ok K



Siebentes Kapitel
Der natiirliche Preis und
der Marktpreis der Waren

In jeder Gesellschaft oder Gegend gibt es einen gewthnlichen
oder Durchschnittssatz sowohl des Arbeitslohns wie des
Gewinns in allen verschiedenen Verwendungen der Arbeit und
des Kapitals. Dieser Satz wird, wie ich spiter zeigen will,
auf natiirliche Weise teils durch die allgemeine Lage der
Gesellschaft, ihren Reichtum oder ihre Armut, ihr Fortschreiten,
Stehenbleiben oder Zuriickgehen, und teils durch die besondere
Natur jedes Geschifts bestimmt.

Ebenso gibt es in jeder Gesellschaft oder Gegend einen
gewohnlichen oder Durchschnittssatz der Rente, welcher
gleichfalls, wie ich spiter zeigen werde, teils durch die allgemeine
Lage der Gesellschaft oder Gegend, in der der Boden gelegen ist,
und teils durch die natiirliche oder durch Kultur hervorgebrachte
Fruchtbarkeit des Bodens bestimmt wird.

Diese gewohnlichen oder Durchschnittssidtze kann man die
natiirlichen Sitze des Arbeitslohns, des Gewinns und der Rente
nennen zu der Zeit und an dem Orte, wo sie herrschen.

Wenn der Preis einer Ware weder hoher noch niedriger ist
als er sein muss, um die Grundrente, den Lohn der Arbeit und
den Gewinn des Kapitals, die auf Erzeugung und Zubereitung



sowie auf den Markttransporte der Ware verwendet wurden,
nach ihrem natiirlichen Satze zu bezahlen, so wird die Ware fiir
den Preis verkauft, den man ihren natiirlichen nennen kann.

Die Ware wird dann genau fiir das verkauft, was sie wert
ist, oder was sie den, der sie zu Markte bringt, wirklich
kostet; denn obgleich im gewdhnlichen Sprachgebrauch der
sogenannte FEinkaufspreis einer Ware nicht den Gewinn des
Wiederverkidufers mit einschlie3t, so ist doch dieser, wenn er sie
zu einem Preise verkauft, der ihm nicht den in seiner Gegend
gewoOhnlichen Gewinnsatz gewihrt, offenbar bei dem Handel im
Verlust, da er durch eine andere Verwendung seines Kapitals
diesen Gewinn hitte ziehen konnen. Uberdies ist sein Gewinn
sein Einkommen, die eigentliche Quelle seines Unterhalts.
Wihrend er die Waren zubereitet und zu Markte bringt, streckt
er seinen Arbeitern ithren Lohn oder Unterhalt vor, und ebenso
legt er fiir sich selbst den Unterhalt aus, der sich gewohnlich nach
dem Gewinn richtet, den er verniinftiger Weise vom Verkaufe
seiner Waren erwarten kann. Wenn sie ihm nun also diesen
Gewinn nicht einbringen, so erstatten sie ihm nicht, was sie ihn
im eigentlichen Sinne wirklich gekostet haben.

Obgleich nun der Preis, der ihm diesen Gewinn ldsst, nicht
immer der niedrigste ist, zu dem ein Kaufmann zuweilen seine
Waren verkaufen kann, so ist er doch der niedrigste, zu dem er sie
wahrscheinlich lange Zeit hindurch verkaufen kann; wenigstens
da, wo vollkommene Freiheit herrscht, oder wo er sein Geschift,
so oft es ihm beliebt, wechseln kann.



Der wirkliche Preis, zu welchem eine Ware gewohnlich
verkauft wird, heift ihr Marktpreis. Er kann iiber dem
natiirlichen Preise oder unter thm stehen, oder ihm vollig gleich
sein.

Der Marktpreis einer jeden Ware wird durch das Verhiltnis
zwischen der Menge, welche wirklich zu Markte gebracht wird,
und der Nachfrage derer bestimmt, die den natiirlichen Preis
der Ware, d. h. den ganzen Wert der Rente, der Arbeit und
des Gewinnes, die bis zu ihrer Feilbietung erforderlich waren,
zu zahlen gewillt sind. Solche Leute kann man die wirksamen
Nachfrager und ihre Nachfrage die wirksame Nachfrage nennen,
insofern sie hinreichend sein kann, um zu bewirken, dass eben
die Ware zu Markte kommt. Sie ist zu unterscheiden von der
Nachfrage an sich. Auch von einem ganz armen Manne lisst sich
in gewissem Sinne sagen, er habe ein Verlangen nach Kutsche
und Pferden; er mochte sie gern haben; aber sein Verlangen ist
keine wirkliche Nachfrage, da ihr Gegenstand niemals zu Markte
gebracht werden kann, um es zu befriedigen.

Wenn die Menge einer Ware, die zu Markte kommt, hinter
der wirksamen Nachfrage zuriickbleibt, so konnen alle die, die
den ganzen Wert der Rente, der Léhne und Gewinne, der bis zur
Feilbietung ausgelegt werden musste, zu bezahlen gewillt sind,
nicht mit der Menge versorgt werden, deren sie bediirfen. Um
sie nicht ginzlich zu entbehren, werden einige unter ihnen bereit
sein, mehr zu geben. Sogleich beginnt ein Wettbewerb unter
thnen, und der Marktpreis wird mehr oder weniger iiber den



natiirlichen Preis steigen, je nach dem Grade des Bediirfnisses,
oder je nachdem die Wohlhabenheit und der begehrliche Luxus
der Konkurrenten die Hitze des Wettbewerbs mehr oder weniger
entflammt. Unter Konkurrenten von gleicher Wohlhabenheit
und gleichem Luxusbedarf wird dasselbe Verlangen gewohnlich
einen mehr oder weniger eifrigen Wettbewerb hervorrufen, je
nachdem die Erwerbung der Ware fiir sie eine groflere oder
geringere Wichtigkeit hat. Hieraus erklirt sich der iiberméfige
Preis der Lebensmittel wihrend einer Belagerung oder bei einer
Hungersnot.

Wenn die feilgebotene Menge die wirksame Nachfrage
ibersteigt, so kann nicht alles an die verkauft worden, welche
den ganzen Wert der Rente, des Lohnes und des Gewinnes,
der bis zur Feilbietung ausgelegt werden musste, zu bezahlen
gewillt sind. Ein Teil der Ware muss an solche abgelassen
werden, welche weniger zahlen wollen, und der niedrige Preis,
den sie dafiir geben, muss den Preis des Ganzen ermifigen. Der
Marktpreis wird mehr oder weniger unter den natiirlichen Preis
sinken, je nachdem der Umfang des Uberflusses die Konkurrenz
der Verkdufer mehr oder weniger steigert oder je nachdem
es fiir sie mehr oder minder wichtig ist, die Ware auf der
Stelle loszuwerden. Der gleiche Uberschuss in der Zufuhr leicht
verderbender Waren (wie z. B. Orangen) wird eine viel grofere
Konkurrenz veranlassen als derjenige dauerhafter Waren (wie z.
B. alten Eisens).

Wenn die feilgebotene Menge gerade hinreicht, um die



wirksame Nachfrage zu befriedigen, und nicht mehr, so wird
der Marktpreis natiirlich entweder genau oder doch annihernd
dem natiirlichen Preise gleichkommen. Die ganze vorhandene
Menge kann zu diesem Preise abgesetzt werden, aber auch nicht
zu einem hoheren. Der Wettbewerb der Verkdufer zwingt sie
alle, diesen Preis anzunehmen, zwingt sie aber nicht, auf einen
geringeren einzugehen.

Die Menge jeder zu Markt gebrachten Ware richtet sich
naturgemdl nach der wirksamen Nachfrage. Im Interesse aller
derer, welche ihren Grund und Boden, ihre Arbeit oder ihr
Kapital anwenden, um eine Ware auf den Markt zu bringen, liegt
es, dass die Menge niemals die wirksame Nachfrage iibersteigt;
und im Interesse aller andern Leute liegt es, dass sie niemals
hinter dieser Nachfrage zuriickbleibt.

Wenn sie irgendeinmal die wirksame Nachfrage iibersteigt,
so miissen gewisse Bestandteile ihres Preises unter ihrem
natiirlichen Satze bezahlt werden. Betrifft dies die Rente, so
wird das Interesse der Grundbesitzer diese sogleich veranlassen,
einen Teil ihres Bodens anders zu verwenden; betrifft es
den Arbeitslohn oder den Gewinn, so wird das Interesse der
Arbeiter in dem einen und das ihrer Arbeitgeber im andern
Falle sie bewegen, einen Teil ihrer Arbeit oder ihres Kapitals
dieser Verwendungsart zu entziehen. Dann wird die feilgebotene
Menge bald nur noch hinreichend sein, um die wirksame
Nachfrage zu befriedigen. Alle Teile des Warenpreises werden
auf ihren natiirlichen Satz, und der ganze Preis auf den



natiirlichen Preis der Ware steigen.

Wenn dagegen die feilgebotene Menge irgendeinmal hinter
der wirksamen Nachfrage zuriickbleibt, so miissen einige
Bestandteile ihres Preises iiber ihren natiirlichen Satz steigen.
Betrifft dies die Rente, so wird das Interesse aller iibrigen
Grundbesitzer sie naturgemidfl bestimmen, mehr Land auf die
Erzeugung dieser Ware zu verwenden; betrifft es den Arbeitslohn
oder den Gewinn, so wird das Interesse aller iibrigen Arbeiter
und Geschiftsleute sie veranlassen, mehr Arbeit und Kapital auf
die Herstellung der Ware und auf ihren Transport nach dem
Markte zu verwenden. Dann wird die herbeigeschaffte Menge
bald hinreichend sein, die wirksame Nachfrage zu befriedigen.
Alle Teile ihres Preises werden bald auf ihren natiirlichen Satz,
und der ganze Preis auf den natiirlichen Preis der Ware sinken.

Der natiirliche Preis ist daher, sozusagen, der Zentralpreis,
gegen den die Preise aller Waren bestindig gravitieren.
Mancherlei Zufille kdnnen sie zuweilen ein gut Teil {iber ihm
erhalten, und sie zuweilen sogar etwas unter ihn herabdriicken.
Welche Hindernisse sie aber auch abhalten mdogen, sich in
diesem Mittelpunkte der Ruhe und Bestindigkeit festzusetzen,
so streben sie doch bestindig ihm zu.

Die ganze Menge der jdhrlich darauf verwendeten
Bemiihungen, eine Ware auf den Markt zu bringen, richtet sich
auf diese Weise naturgemill nach der wirksamen Nachfrage.
Der Gewerbflei strebt naturgemifl immer genau die Menge
herbeizuschaffen, die die wirksame Nachfrage zu befriedigen,



aber nur eben zu befriedigen, hinreicht.

In manchen Gewerben bringt jedoch die gleiche Menge
Arbeit in verschiedenen Jahren sehr verschiedene Warenmengen
hervor, wihrend sie in anderen stets die gleiche oder
beinahe die gleiche Menge hervorbringt. Die gleiche Zahl
landwirtschaftlicher Arbeiter wird in verschiedenen Jahren
sehr verschiedene Mengen Getreide, Wein, o1, Hopfen usw.
hervorbringen, die gleiche Zahl Spinner und Weber hingegen
jedes Jahr die namliche oder beinahe die ndmliche Menge
Leinen- und Wollenstoffe. Bei der einen Art Gewerbe kann nur
die durchschnittliche Erzeugung sich der wirksamen Nachfrage
einigermalen anpassen, und da ihre wirkliche Erzeugung oft
viel groBer, oft viel geringer ist als die durchschnittliche, so
wird entweder die Menge der zu Markt gebrachten Waren die
wirksame Nachfrage um ein gut Teil iibersteigen, oder in andern
Fillen erheblich hinter ihr zuriickbleiben. Sollte daher auch jene
Nachfrage immer die ndmliche bleiben, so wird dennoch ihr
Marktpreis groen Schwankungen unterworfen sein, und bald
erheblich unter ihren natiirlichen Preis fallen, bald erheblich iiber
ihn steigen. Bei der andern Art Gewerbe kann die Erzeugung,
da das Produkt gleicher Arbeitsmengen immer das ndmliche
oder beinahe das nimliche ist, der wirksamen Nachfrage genauer
angepasst werden. So lange daher diese Nachfrage die gleiche
bleibt, wird auch wahrscheinlich der Marktpreis der Waren sich
gleich bleiben, und entweder vollig oder nahezu der gleiche
sein, wie der natiirliche Preis. Dass der Preis der Leinen- und



Wollenzeuge weder so hdufigen noch so groBen Veridnderungen
unterworfen ist, wie der Getreidepreis, bestitigt die tigliche
Erfahrung. Der Preis der einen Art Waren dndert sich nur mit den
Verinderungen in der Nachfrage, der der andern Art schwankt
nicht allein mit den Verénderungen in der Nachfrage, sondern
auch mit den weit groBeren und hiufigeren Verdnderungen in
der Menge dessen, was zur Befriedigung der Nachfrage auf den
Markt gebracht wird.

Die gelegentlichen und zeitweiligen Schwankungen im
Marktpreise einer Ware fallen hauptséchlich auf diejenigen Teile
ihres Preises, die sich in Arbeitslohn und Gewinn auflosen. Der
in die Rente sich auflosende Teil wird weniger davon betroffen.
Eine in Geld festgesetzte Rente wird davon weder in ihrem
Satz, noch in ihrem Werte auch nur im mindesten beriihrt.
Eine Rente, welche in einem bestimmten Teile oder einer
bestimmten Menge des Rohprodukts besteht, wird durch alle
gelegentlichen und zeitweiligen Schwankungen im Marktpreise
dieses Rohproduktes ohne Zweifel in ihrem jdhrlichen Werte,
selten aber in ihrem jdhrlichen Satze bertihrt. Bei Festsetzung der
Pachtbedingungen bemiihen sich der Grundbesitzer und Péachter
nach bestem Ermessen diesen Satz nicht nach dem zeitweiligen
und gelegentlichen, sondern nach dem durchschnittlichen und
gewohnlichen Preise des Erzeugnisses festzusetzen.

Solche Schwankungen treffen den Wert wie den Satz sowohl
des Arbeitslohns als auch des Gewinns, je nachdem der Markt
gerade mit Waren oder mit Arbeit, mit geleisteter oder noch zu



leistender Arbeit iiberfiihrt, oder unzuldnglich versorgt ist. Eine
allgemeine Landestrauer treibt den Preis schwarzer Zeuge, mit
denen der Markt bei solchen Gelegenheiten niemals zureichend
versorgt ist, in die Hohe, und steigert die Gewinne der Kaufleute,
die eine betrichtliche Menge davon besitzen. Sie hat aber keinen
Einfluss auf den Arbeitslohn der Weber. Der Markt leidet
Mangel an Waren, nicht an Arbeit: an schon geleisteter, nicht an
erst zu leistender Arbeit. Sie steigert dagegen den Arbeitslohn der
Schneidergesellen. Hier ist der Markt mit Arbeit unzulinglich
versorgt, und es ist eine wirksame Nachfrage nach mehr Arbeit,
nach erst noch zu leistender Arbeit vorhanden. Den Preis farbiger
Seiden- und Wollenzeuge erniedrigt die Trauer und schmilert
hierdurch die Gewinne der Kaufleute, die davon eine ansehnliche
Menge vorritig haben. Gleicherweise erniedrigt sie auch die
Lohne der Arbeiter, die mit Anfertigung solcher Waren, fiir die
auf sechs, vielleicht auf zwolf Monate alle Nachfrage aufhort,
beschiftigt sind. Hier ist der Markt ebenso mit Waren wie mit
Arbeit tiberfiihrt.

Obgleich aber der Marktpreis jeder Ware auf diese Art
bestindig gegen den natiirlichen Preis gravitiert, so konnen
doch bald besondere Umstinde, bald natiirliche Ursachen, bald
polizeiliche Anordnungen den Marktpreis vieler Waren lange
Zeit hindurch erheblich iiber dem natiirlichen Preise erhalten.

Wenn durch ein Anwachsen der wirksamen Nachfrage
der Marktpreis einer Ware betrichtlich iiber den natiirlichen
Preis steigt, so sind die, welche ihre Kapitalien in dem



beziiglichen Geschift angelegt haben, gewohnlich bemiiht, diese
Veridnderung zu verheimlichen. Wiirde sie allgemein bekannt,
so wiirde ihr groBer Nutzen so viele neue Mitwerber reizen,
ihre Kapitalien in gleicher Weise anzulegen, dass die wirksame
Nachfrage vollkommen befriedigt und der Marktpreis bald
auf den natiirlichen Preis, ja vielleicht eine Zeit lang selbst
unter ihn zuriickgefiihrt werden wiirde. Wenn der Markt weit
von dem Wohnorte derer, die ihn versorgen, entfernt ist, so
konnen sie manchmal das Geheimnis Jahre lang bewahren, und
so lange Zeit ihre auBerordentlichen Gewinne ohne alle neue
Mitwerber genieflen. Allein selten konnen solche Geheimnisse
lange bewahrt werden, und der auBBergewohnliche Gewinn kann
nicht viel ldnger dauern als das Geheimnis bewahrt wird.
Fabrikgeheimnisse lassen sich ldnger bewahren als
Handelsgeheimnisse. Ein Férber, der ein Verfahren entdeckt
hat, eine gewisse Farbe mit halb so teuren Materialien als
den gewohnlich gebrauchten herzustellen, kann bei gehoriger
Vorsicht den Vorteil seiner Entdeckung sein ganzes Leben
lang genieflen, ja ihn als ein Verméchtnis seinen Nachkommen
hinterlassen. Seine aulergewohnlichen Gewinne entspringen aus
dem hohen Preise, der fiir seine geheim betriebene Arbeit
gezahlt wird. Sie bestehen eigentlich ganz in dem hohen
Lohn dieser Arbeit. Da sie sich jedoch auf jeden Teil seines
Kapitals wiederholen, und da ihr Gesamtbetrag sonach in einem
regelrechten Verhiltnis dazu steht, so werden sie in der Regel als
auBergewohnlicher Kapitalgewinn betrachtet.



Solche Erhohungen des Marktpreises sind offenbar
Wirkungen besonderer Umstdnde, deren Einfluss jedoch
bisweilen viele Jahre dauern kann.

Manche Naturprodukte erfordern eine so eigentiimliche
Beschaffenheit des Bodens und der Lage, dass aller Grund und
Boden in einem groBen Lande, der zu ihrer Hervorbringung
geeignet ist, nicht hinreicht, um die wirksame Nachfrage zu
befriedigen. Daher kann die ganze zu Markt gebrachte Menge
an Kéufer abgesetzt werden, die mehr zu geben geneigt sind als
zur Bezahlung der Rente des Landes, auf dem sie gezogen sind,
sowie des Arbeitslohns und des Kapitalgewinns ihren natiirlichen
Sitzen entsprechend hinreichend wire. Solche Waren konnen
ganze Jahrhunderte hindurch zu diesem hohen Preise verkauft
werden, und der Teil davon, welcher sich in die Grundrente
auflost, 1st in diesem Falle der Teil, welcher im Allgemeinen
liber seinen natiirlichen Satz bezahlt wird. Die Rente des
Bodens, der so seltene und geschitzte Produkte hervorbringt,
wie z. B. die Rente einiger franzosischer Weinberge von
besonders gliicklicher Bodenbeschaffenheit und Lage, steht
zu der Rente anderen gleich fruchtbaren und gut angebauten
Bodens der Umgegend in keinem geregelten Verhiltnis. Dagegen
iibersteigen die Lohne der Arbeit und die Gewinne des
Kapitals, die auf die Erzeugung und Herbeischaffung verwendet
wurden, selten das natiirliche Verhiltnis zum Lohn und Gewinn
der anderen Aufwendungen von Arbeit und Kapital in ihrer
Umgegend.



Solche Erhohungen des Marktpreises sind offenbar
Wirkungen natiirlicher Ursachen, welche es verhindern kénnen,
dass der wirksamen Nachfrage stets vollig geniigt werde, und
welche deshalb auch dauernd fortwirken konnen.

Ein einem einzelnen, oder einer Handelsgesellschaft
verliechenes Monopol hat die ndmliche Wirkung, wie ein
Handels- oder Fabrikgeheimnis. Indem die Monopolisten den
Markt nie vollstindig versorgen und die wirksame Nachfrage
nie vollig befriedigen, verkaufen sie thre Waren weit iiber dem
natiirlichen Preise, und steigern ihre Vorteile, ob sie nun in
Arbeitslohn oder Gewinn bestehen, weit iiber ihren natiirlichen
Satz.

Der Monopolpreis ist jederzeit der hochste, der zu erreichen
ist. Der natiirliche Preis, oder der Preis des freien Wettbewerbs
hingegen ist der niedrigste, der sich zwar nicht jedes Mal, aber
doch im Durchschnitt einer lingeren Zeit erzielen ldsst. Der
erstere ist jedes Mal der hochste, der von den Kéufern erpresst
werden kann, oder den sie mutmaBlich bewilligen werden; der
andere ist der niedrigste, mit dem die Verkdufer im Allgemeinen
auskommen konnen, ohne ihr Geschift einstellen zu miissen.

Die ausschlieflichen Privilegien von Korporationen, die
Bestimmungen iiber das Lehrverhiltnis und alle die Gesetze,
welche in gewissen Gewerben den Wettbewerb auf eine
geringere Anzahl Mitwerber beschrinken als sonst auftreten
wiirden, haben, wenn auch in minderem Grade, die namliche
Neigung. Sie sind eine Art ausgedehnter Monopole und kénnen



oft Menschenalter hindurch in ganzen Klassen von Gewerben
den Marktpreis einer Ware iiber dem natiirlichen Preise erhalten,
und sowohl den Arbeitslohn als den Kapitalgewinn etwas iiber
ihren natiirlichen Satz steigern.

Solche Erhohungen des Marktpreises konnen so lange dauern
als die VerwaltungsmaBregeln, durch die sie veranlasst werden,
aufrechterhalten bleiben.

Der Marktpreis einer Ware kann sich zwar lange iiber dem
natiirlichen Preise halten, aber selten lange unter ihm stehen.
Welcher Teil auch unter dem natiirlichen Satze bezahlt wiirde,
die dabei interessierten Personen wiirden doch immer den
Verlust sogleich fiihlen, und so viel Land, Arbeit oder Kapital
aus dem Betriebe zuriickziehen, dass die zu Markt gebrachte
Ware bald nur noch hinreichen wiirde, die wirksame Nachfrage
zu befriedigen. Mithin wiirde ihr Marktpreis bald auf den
natiirlichen Preis steigen. Wenigstens tréte dieser Fall da ein, wo
vollkommene Freiheit herrscht.

Dieselben Bestimmungen iiber das Lehrlingsverhiltnis und
die anderen Zunftgesetze, welche den Arbeiter, so lange ein
Gewerbszweig bliiht, instand setzen, seinen Arbeitslohn weit
iber den natiirlichen Satz zu steigern, notigen ihn iibrigens
zuweilen auch, wenn das Gewerbe in Verfall gerit, den Lohn
weit unter jenen Satz fallen zu lassen. Wie sie im ersteren Falle
viele Leute von seinem Gewerbe ausschlief3en, so schlieflen sie
im letzteren ihn von vielen anderen Gewerben aus. Doch ist
die Wirkung solcher Verordnungen nicht entfernt so andauernd



auf die Herabsetzung als auf die Steigerung des Arbeitslohns
iber seinen natiirlichen Satz. In der ersteren Richtung kann ihr
Einfluss Jahrhunderte dauern, in der anderen aber nicht linger
als das Leben der Arbeiter wihrt, welche zu dem Geschifte in
der Zeit seiner Bliite erzogen wurden. Sind sie gestorben, so
wird sich die Zahl derer, die spiter fiir dies Gewerbe erzogen
werden, naturgemif nach der wirksamen Nachfrage richten. Die
Verwaltung miisste so tyrannisch sein, wie in Hindostan oder
im alten Agypten, wo jedermann durch religidse Vorschriften
gezwungen war, das Geschift seines Vaters zu betreiben und wo
es fiir den schrecklichsten Frevel galt, es mit einem andern zu
vertauschen, wenn sie in einem Gewerbe mehrere Generationen
hindurch den Arbeitslohn oder den Kapitalgewinn unter ihrem
natiirlichen Satze sollte erhalten konnen.

Dies ist alles, was ich vorldufig iiber die gelegentlichen oder
dauernden Abweichungen des Marktpreises der Waren vom
natiirlichen Preise bemerken zu miissen glaubte.

Der natiirliche Preis selbst schwankt mit dem natiirlichen
Satze jedes seiner Bestandteile, des Arbeitslohnes, des Gewinnes
und der Rente; und in jeder Gesellschaft schwankt dieser
Satz je nach ihrer Lage, ihrem Reichtum oder ihrer Armut,
ithrem Fortschritt, Stillstande oder Riickgange. Die Ursachen
dieser verschiedenen Schwankungen werde ich so vollstindig
und deutlich als ich es vermag, in den vier folgenden Kapiteln
behandeln.

Erstens werde ich auseinanderzusetzen suchen, welche



Umsténde naturgemiB3 den Satz des Arbeitslohns bestimmen,
und in welcher Art diese Umstdnde durch den Reichtum oder
die Armut, durch das Fortschreiten, den Stillstand oder den
Riickgang der Gesellschaft beriihrt werden.

Zweitens werde ich mich zu zeigen bemiihen, welche
Umstinde naturgemif den Satz des Kapitalgewinnes bestimmen,
und in welcher Art auch diese Umstinde durch die gleichen
Verinderungen im Zustande der Gesellschaft beriihrt werden.

Obgleich der Geldlohn und Geldgewinn in den verschiedenen
Verwendungen von Arbeit und Kapital sehr verschieden sind,
so scheint doch gewohnlich sowohl zwischen den Lohnen in
allen verschiedenen Verwendungen von Arbeit, wie zwischen
den Gewinnen in allen verschiedenen Verwendungen von Kapital
ein gewisses Verhdltnis stattzufinden. Dies Verhiltnis hidngt, wie
sich spiter zeigen wird, teils von der Natur der verschiedenen
Anlagen, teils von den verschiedenen Gesetzen und der Politik
der Gesellschaft ab, in der sie gemacht werden. Wenn dies
Verhiltnis aber auch in vieler Beziehung von den Gesetzen und
der Politik abhéingig ist, so scheint es doch wenig vom Reichtum
oder der Armut jener Gesellschaft, von ihrem Fortschreiten,
Stillstande oder Riickgange beriihrt zu werden, sondern in allen
diesen Zustidnden das ndmliche oder beinahe das nidmliche zu
bleiben. Ich werde drittens alle die verschiedenen Umsténde, die
dies Verhiltnis regeln, darzulegen suchen.

Viertens und letztens werde ich zu zeigen suchen, welche
Umsténde die Grundrente regeln und den Sachpreis aller der



Stoffe, welche das Land erzeugt, erhdhen oder erniedrigen.
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Achtes Kapitel
Der Arbeitslohn

Das Produkt der Arbeit bildet die natiirliche Vergiitung oder
den Lohn der Arbeit.

In jenem urspriinglichen Zustande, der sowohl der
Bodenaneignung wie der Kapitalienansammlung vorhergeht,
gehort das ganze Arbeitsprodukt dem Arbeiter. Er hat weder mit
einem Grundbesitzer noch mit einem Meister zu teilen.

Hitte dieser Zustand fortgedauert, so wiirde der Lohn der
Arbeit mit all den Steigerungen ihrer produktiven Krifte,
welche durch die Arbeitsteilung herbeigefiihrt werden, zugleich
gewachsen sein. Alle Dinge wiirden nach und nach wohlfeiler
geworden sein. Sie wiirden durch eine geringere Menge
Arbeit hervorgebracht, und, da bei diesem Zustande die durch
gleiche Arbeitsmengen hervorgebrachten Waren natiirlich gegen
einander ausgetauscht wiirden, auch mit dem Erzeugnis einer
kleineren Arbeitsmenge gekauft worden sein.

Obschon aber in Wirklichkeit alle Dinge wohlfeiler geworden
wiren, so konnten doch dem Anscheine nach viele teurer
als zuvor, oder gegen eine groflere Menge anderer Waren
vertauschbar geworden sein. Man nehme z. B. an, dass in
den meisten Gewerben die Produktivkraft der Arbeit um das
Zehnfache gewachsen wire, oder dass eines Tages Arbeit
zehnmal mehr als im Anfange hervorbringen konnte, dass



aber in einem einzelnen Gewerbe sich jene Produktivkraft nur
verdoppelt hitte, oder eines Tages Arbeit nur zweimal so viel
als frither hervorbringen konnte. Beim Tausch des Produkts
eines Tagewerks in den meisten Gewerben gegen das Produkt
eines Tagewerks in diesem einzelnen Gewerbe wiirde also das
Zehnfache der urspriinglichen Arbeitsmenge in jenen, aber
nur das Doppelte der urspriinglichen Menge in diesem kaufen
konnen. Eine bestimmte Menge davon, z. B. ein Pfund, wiirde
mithin fiinfmal teurer als friiher zu sein scheinen. In Wirklichkeit
wire sie zweimal so wohlfeil. Denn obwohl ihr Ankauf eine
finfmal so grole Menge andrer Waren erheischt, erfordert doch
ihre Hervorbringung oder ihr Kauf nur eine halb so grofle Menge
Arbeit. Thre Erwerbung wire mithin doppelt so leicht als friiher.

Allein dieser urspriingliche Zustand, in welchem der Arbeiter
das ganze Produkt seiner Arbeit genoss, konnte nicht linger
dauern als bis die Bodenaneignung und Kapitalienansammlung
eingetreten waren. Er war daher auch ldngst zu Ende, ehe die
bedeutendsten Steigerungen in den Produktivkriften der Arbeit
eintraten, und es ware nutzlos, weiter nachzuforschen, welchen
Einfluss er auf die Vergiitung oder den Lohn der Arbeit gehabt
haben wiirde.

Sobald der Boden Privateigentum wird, fordert der
Grundbesitzer einen Teil von fast allen Erzeugnissen, die der
Arbeiter auf ihm hervorbringen oder sammeln kann. Seine Rente
bildet den ersten Abzug von dem Erzeugnis der auf den Boden
verwendeten Arbeit.



Es kommt selten vor, dass derjenige, der das Land bestellt, die
Mittel hat, sich bis zur Zeit der Ernte zu erhalten. Sein Unterhalt
wird ihm gewohnlich aus dem Kapital eines Herrn, des Pichters,
der ihn beschiftigt, vorgeschossen, der kein Interesse haben
wiirde, ihn zu beschiftigen, wenn er nicht von dein Erzeugnis
seiner Arbeit einen Anteil erhielte, oder wenn sein Kapital ihm
nicht mit Gewinn zuriickerstattet wiirde. Dieser Gewinn bildet
einen zweiten Abzug von dem Erzeugnis der auf den Boden
verwendeten Arbeit.

Das Erzeugnis fast aller anderen Arbeit ist dem gleichen
Gewinnabzuge unterworfen. In allen Handwerken und Fabriken
bedarf der groflere Teil der Arbeiter jemandes, der ihnen
das Arbeitsmaterial, ihren Lohn und ihren Unterhalt bis
zur Vollendung ihrer Arbeit vorschiet. Er fordert von dem
Erzeugnis ihrer Arbeit oder von dem Werte, den diese dem
Material hinzufiigt, einen Anteil, und in diesem Anteil besteht
sein Gewinn.

Manchmal kommt es freilich vor, dass ein einzelner
unabhiingiger Arbeiter geniigend Kapital besitzt, um selbst die
Rohstoffe zu kaufen und sich bis zur Vollendung der Arbeit
zu unterhalten. Dann ist er Meister und Arbeiter zugleich, und
geniel3t das ganze Produkt seiner Arbeit, oder den ganzen Wert,
welchen diese dem Rohstoffe hinzufiigt. Dies umfasst zweierlei
gewohnlich getrennt erscheinende, zwei verschiedenen Personen
gehorende Einkommensarten, ndmlich den Kapitalgewinn und
den Arbeitslohn.



Indes sind solche Fille nicht sehr hiufig, und in allen Teilen
Europas dienen zwanzig Arbeiter unter einem Meister gegen
einen, der unabhingig ist, und der Arbeitslohn wird tiberall als
das verstanden, was er gewohnlich ist, wenn der Arbeiter die eine
und der Kapitalbesitzer, der ihn beschiftigt, eine andere Person
ist.

Der gebrauchliche Arbeitslohn héngt tiberall von dem
zwischen jenen beiden Parteien, deren Interessen keineswegs
die ndmlichen sind, gewthnlich geschlossenen Vertrage ab. Die
Arbeiter wollen so viel als moglich erhalten, die Meister so
wenig als moglich geben. Die ersteren sind zu Koalitionen
geneigt, um den Arbeitslohn hinaufzutreiben, die letzteren, um
ihn herunterzudriicken.

Es ist indes nicht schwer vorauszusehen, welche der beiden
Parteien unter den gewohnlichen Umstiinden in diesem Streite
die Oberhand behalten, und die andere zur Einwilligung in
ihre Bedingungen zwingen wird. Die Meister konnen sich, da
ihre Zahl geringer ist, leichter verbinden; und iiberdies gestattet
das Gesetz ihre Koalitionen oder verbietet sie wenigstens
nicht, wihrend es die der Arbeiter verbietet. Wir haben keine
Parlamentsakten gegen Verabredungen zur Herabsetzung des
Arbeitspreises, wohl aber viele gegen Verabredungen zu seiner
Erhohung, In allen solchen Streitigkeiten konnen die Herren
es viel ldnger aushalten. Ein Gutsbesitzer, ein Pichter, ein
Handwerksmeister oder ein Kaufmann konnen, wenn sie auch
keinen einzigen Arbeiter beschiftigen, doch im Allgemeinen



ein oder zwei Jahre von den Kapitalien leben, die sie bereits
erworben haben. Viele Arbeiter dagegen konnen nicht eine
Woche, nur wenige einen Monat, und kaum einer ein Jahr
ohne Beschiftigung bestehen. Auf die Dauer freilich kann der
Arbeiter dem Meister ebenso notwendig werden, wie der Meister
ihm; aber die Notwendigkeit ist keine so unmittelbare.

Man hort, wird hierauf erwidert, von Koalitionen der
Meister selten, hidufig aber von solchen der Arbeiter. Wer sich
aber darum einbildet, dass sich die Meister selten koalierten,
kennt ebenso wenig die Welt, wie diesen Gegenstand. Die
Meister stehen stets und iiberall in einer Art stillschweigender,
aber fortwihrender und gleichformiger Ubereinkunft, den
Arbeitslohn nicht iiber seinen dermaligen Satz steigen zu
lassen. Diese Ubereinkunft zu verletzen, ist iiberall sehr
missliebig und gilt fiir einen Meister unter seinen Nachbarn
und Gewerbsgenossen als eine Art Schande. Man hort allerdings
selten von dieser Ubereinkunft, weil sie der gewohnliche und,
man darf sagen, natiirliche Zustand der Dinge ist, von dem
niemand etwas hort. Mitunter gehen die Meister auch besondere
Verbindungen ein, um den Arbeitslohn sogar unter seinen Satz
herunterzudriicken. Diese werden immer in duf8erster Stille und
ganz geheim betrieben, bis der Augenblick der Ausfithrung da
ist, und wenn dann die Arbeiter, wie es zuweilen geschieht,
ohne Widerstand nachgeben, so horen andere Leute nichts
davon, so schmerzlich es jene auch empfinden. Oft jedoch
stellt sich solchen Verbindungen eine abwehrende Verbindung



der Arbeiter entgegen, die manchmal auch ohne eine solche
Herausforderung sich zur Erhohung des Preises ihrer Arbeit
zusammentun. Thre gewohnlichen Vorwidnde sind bald der
hohe Preis der Lebensmittel, bald der grole Gewinn, den die
Meister aus ihrer Arbeit ziehen. Mogen diese Verbindungen aber
angreifender oder verteidigender Natur sein, ruchbar werden
sie immer. Um die Sache zu einer schnellen Entscheidung
zu bringen, nehmen sie immer zu lautestem Geschrei ihre
Zuflucht und zuweilen zu den schlimmsten Gewalttétigkeiten
und Misshandlungen. Sie sind verzweifelt und handeln mit der
Torheit und MaBlosigkeit verwegener Menschen, die entweder
verhungern oder ihre Meister durch Schrecken zu sofortiger
Einwilligung in ihr Begehren bringen miissen. Die Meister
ihrerseits erheben bei solchen Gelegenheiten nicht weniger
Larm, rufen unaufhorlich nach dem Beistande der Behorden
und verlangen die strikte Ausfiihrung der Gesetze, die mit so
groBer Hirte gegen die Verbindungen der Dienstboten, Arbeiter
und Gesellen gegeben sind. Demgemif3 haben die Arbeiter
sehr selten einen Nutzen von dem Ungestiim dieser lirmenden
Verbindungen, die teils wegen des Einschreitens der Behorden,
teils wegen der iiberlegenen Beharrlichkeit der Meister, teils
weil der groBere Teil der Arbeiter gezwungen ist, sich um
des téglichen Unterhalts willen zu unterwerfen, gewohnlich mit
nichts anderem als der Bestrafung oder dem Untergange der
Rédelsfiihrer enden.

Wenn aber auch die Meister bei Streitigkeiten mit ihren



Arbeitern gewohnlich im Vorteil sind, so gibt es doch einen
bestimmten Satz, unter den der gewohnliche Lohn selbst der
geringsten Art von Arbeit nicht auf lingere Zeit herabgedriickt
werden zu kdnnen scheint.

Ein Mensch muss stets von seiner Arbeit leben und sein Lohn
muss wenigstens hinreichend sein, um ihm den Unterhalt zu
verschaffen. In den meisten Fillen muss er sogar noch etwas
hoher sein; sonst wire der Arbeiter nicht imstande, eine Familie
zu griinden, und das Geschlecht solcher Arbeiter wiirde mit
der ersten Generation aussterben. Aus diesem Grunde nimmt
Cantillon an, dass die geringste Art gewohnlicher Arbeiter
immer wenigstens den doppelten Unterhalt verdienen muss,
damit durchschnittlich jeder zwei Kinder erndhren kann, wobei
die Arbeit der Frau wegen der notwendigen Pflege der Kinder
nur als hinreichend angenommen wird, um sie selbst zu erhalten.
Allein die Hilfte der Kinder stirbt, wie man berechnet hat, vor
dem mannbaren Alter. Demgemif miissen die d&rmsten Arbeiter
durchschnittlich wenigstens vier Kinder aufzuziehen suchen,
wenn zwei davon Aussicht haben sollen, jenes Alter zu erleben.
Der notwendige Unterhalt fiir vier Kinder wird aber ungefihr
dem eines Mannes gleichgeschitzt. Die Arbeit eines kriftigen
Sklaven ist, wie derselbe Schriftsteller hinzufiigt als doppelt so
viel wert zu betrachten, wie sein Unterhalt, und diejenige des
geringsten Arbeiters, meint er, konne doch nicht weniger wert
sein als die eines kréftigen Sklaven. So viel scheint allerdings
gewiss zu sein, dass, um eine Familie zu ernihren, die Arbeit des



Mannes und der Frau zusammen, selbst in den untersten Klassen
gewoOhnlicher Arbeiter, etwas mehr einbringen muss als gerade
fiir ihren eigenen Unterhalt nétig ist; in welchem Verhiltnis dies
aber geschehen miisse, ob in dem oben erwihnten oder in einem
anderen, das getraue ich mir nicht zu bestimmen.

Es gibt jedoch gewisse Umstédnde, die den Arbeitern zuweilen
einen Vorteil gewihren und sie instand setzen, ihren Lohn weit
iber jenen Satz zu erhthen, welcher offenbar der niedrigste ist,
der sich mit der gewohnlichsten Menschlichkeit vertrégt.

Wenn in einem Lande die Nachfrage nach denen, die vom
Lohn leben — Arbeiter, Gesellen, Dienstboten aller Art —
andauernd wichst; wenn jedes Jahr fiir eine grofere Anzahl
von ihnen Beschiftigung liefert als das vorhergehende: so haben
die Arbeiter keinen Anlass, sich zur Erhohung des Lohnes zu
verbinden. Der Mangel an Hinden ruft einen Wettbewerb unter
den Meistern hervor, die, um Arbeiter zu erhalten, einander
iiberbieten und so freiwillig die natiirliche Ubereinkunft der
Meister, den Lohn nicht zu steigern, durchbrechen.

Die Nachfrage nach Lohnarbeitern kann offenbar nur im
Verhiltnis zur Zunahme der Fonds wachsen, welche zur
Lohnzahlung bestimmt sind. Diese Fonds sind von zweierlei Art;
sie bestehen erstens aus dem Einkommen, welches die Kosten
des notwendigen Unterhalts, und zweitens aus dem Kapital,
welches die Auslagen fiir die Beschiftigung ihrer Meister
libersteigt.

Wenn der Gutsbesitzer, Rentner oder Geldmann ein groeres



Einkommen hat als ihm zum Unterhalt seiner Familie
hinreichend erscheint, so verwendet er den ganzen Uberschuss
oder einen Teil davon dazu, einen oder mehrere Dienstboten zu
halten. Nimmt dieser Uberschuss zu, so wird er natiirlich die
Zahl der Dienerschaft vermehren.

Wenn ein unabhédngiger Handwerker, etwa ein Weber oder ein
Schuhmacher, mehr Kapital erworben hat als er zum Kauf der
fiir seine eigene Arbeit erforderlichen Rohstoffe und zu seinem
Unterhalte bis zum Verkauf der Arbeit braucht, so beschiftigt er
natiirlich mit dem Uberschuss einen oder mehrere Gesellen, um
aus ihrer Arbeit Gewinn zu ziehen. Nimmt dieser Uberschuss zu,
so wird er natiirlich auch die Zahl seiner Gesellen vermehren.

Die Nachfrage nach Lohnarbeitern wichst also notwendig
mit der Zunahme des FEinkommens und Kapitals eines
Landes; und kann unmoglich auch ohne diese wachsen. Die
Zunahme des Einkommens und Kapitals ist die Zunahme
des Nationalwohlstandes. Folglich wichst die Nachfrage
nach Lohnarbeitern naturgemd mit der Zunahme des
Nationalwohlstandes und kann unmdoglich ohne sie wachsen.

Nicht die dermalige Gréfe des Nationalwohlstandes, sondern
seine bestindige Zunahme bringt ein Steigen des Arbeitslohns
hervor. Demnach steht der Arbeitslohn nicht in den reichsten
Landern am hochsten, sondern in den aufbliihenden oder am
schnellsten reich werdenden. England ist gegenwirtig sicher
ein viel reicheres Land als irgendein Teil von Nordamerika.
Der Arbeitslohn steht aber in Nordamerika weit hoher als



in irgendeinem Teile Englands. In der Provinz New-York
verdienen gewohnliche Arbeiter® tdglich drei Schilling sechs
Pence Papier, d. h. zwei Schilling Sterl.; Schiffszimmerleute
zehn Schilling sechs Pence Papier nebst einer Pinte Rum, die
einen halben Schilling Sterl. wert ist also im Ganzen sechs und
einen halben Schilling Sterl.; andere Zimmerleute und Maurer
acht Schilling Papier, d. h. vier und einen halben Schilling
Sterl.; Schneidergesellen fiinf Schilling Papier, d. h. etwa zwei
Schilling zehn Pence Sterl. Diese Lohne sind insgesamt hoher
als die Londoner, und wie es heiit, steht der Arbeitslohn in
den tiibrigen Kolonien ebenso hoch als in New-York. Der Preis
der Nahrungsmittel ist in Nordamerika durchweg weit niedriger
als in England. Eine Teuerung hat man dort nie gekannt. In
den schlechtesten Jahren hatten sie immer noch genug fiir sich,
wenn auch zu wenig zur Ausfuhr. Wenn also der Geldpreis der
Arbeit dort hoher ist als irgendwo im Mutterlande, so muss
thr Sachpreis, ndmlich dasjenige, was dem Arbeiter dafiir an
Lebens- und Genussmitteln wirklich zu Gebote steht, noch weit
hoher sein.

Obgleich nun Nordamerika noch nicht so reich als England
ist, so ist es doch viel mehr im Aufbliihen begriffen und schreitet
weit rascher zu weiterer Erwerbung von Reichtiimern fort. Das
entscheidendste Kennzeichen des Gedeihens eines Landes ist
die Zunahme seiner Einwohnerzahl. In GroBbritannien und
den meisten iibrigen Léndern Europas verdoppelt sich diese

3 Dies wurde im .Jahre 1778 vor dem Beginn der letzten Unruhen geschrieben.



Zahl, wie man annimmt, erst in fiinfhundert Jahren. In den
britischen Kolonien Nordamerikas hat man gefunden, dass
sie sich in zwanzig oder fiinfundzwanzig Jahren verdoppelt.
Und gegenwirtig ist diese Zunahme nicht hauptsichlich der
fortdauernden Einwanderung neuer Bewohner, sondern der
groBen Vermehrung der Rasse zuzuschreiben. Leute, die ein
hohes Alter erreichen, sollen dort oft fiinfzig bis hundert
Menschen, ja manchmal noch mehr als Nachkommen um sich
sehen. Die Arbeit wird dort so gut gelohnt, dass eine zahlreiche
Familie, statt eine Last fiir die Eltern zu sein, vielmehr zu einer
Quelle der Wohlhabenheit und des Gedeihens fiir sie wird. Man
rechnet die Arbeit jedes Kindes, bevor es das elterliche Haus
verlasst, auf hundert Pfund reinen Gewinn fiir die Eltern. Um
eine junge Witwe mit vier oder fiinf jungen Kindern, die in den
mittleren oder unteren Stdnden der Bewohner Europas nur wenig
Aussicht auf einen zweiten Mann haben wiirde, wird dort oft als
um eine gliickliche Partie gefreit. Der Wert der Kinder ist die
bei weitem grofte aller Ermunterungen zur Heirat. Daher darf
man sich auch nicht wundern, dass die Leute in Nordamerika
gewohnlich so jung heiraten. Dennoch wird dort trotz dieses
durch solche friihzeitigen Heiraten bewirkten gro3en Zuwachses
fortwidhrend iiber Mangel an Hinden geklagt. Die Nachfrage
nach Arbeitern und die zu ihrem Unterhalt bestimmten Fonds
nehmen, wie es scheint, noch schneller zu als die Arbeiter, die
Beschiftigung suchen.

Mag der Reichtum eines Landes noch so grof sein, so darf



man doch, wenn er lange Zeit stillstehend geblieben ist, keinen
sehr hohen Arbeitslohn zu finden erwarten. Die zur Lohnzahlung
bestimmten Fonds, das Einkommen und das Kapital seiner
Einwohner mag noch so bedeutend sein; aber, wenn sie mehrere
Jahrhunderte gleich oder nahezu gleich geblieben sind, konnte
die Zahl der jedes Jahr beschiftigten Arbeiter leicht zureichen
oder selbst mehr als zureichen, um die Nachfrage des folgenden
Jahres zu bestreiten. Da kann selten ein Mangel an Hénden
eintreten, noch werden die Meister gezwungen sein, einander
zu iiberbieten, um Arbeiter zu erhalten. Im Gegenteil wiirden
in diesem Falle natiirlich viele Hdnde unbeschiftigt sein. Es
wiirde ein bestdndiger Mangel an Beschiftigung statthaben und
die Arbeiter wiirden gezwungen sein, sich diese einander streitig
zu machen. Wenn in einem solchen Lande der Arbeitslohn
auch einmal mehr als hinreichend war, um den Arbeiter zu
unterhalten und ihn zu befdhigen, seine Familie zu ernéhren,
so wird doch der Wettbewerb der Arbeiter und das Interesse
der Meister ihn bald auf den niedrigsten Satz reduzieren, der
mit der gewohnlichsten Menschlichkeit sich vereinigen lésst.
China ist lange eines der reichsten, d. h. eines der fruchtbarsten,
bestbebauten, gewerbfleifigsten und bevolkertsten Linder der
Welt gewesen. Es scheint jedoch lange im Stillstande verharrt
zu sein. Marco Polo, der es vor mehr als fiinfhundert Jahren
besuchte, beschreibt seine Bodenkultur, seinen Gewerbfleild
und seinen Volksreichtum fast mit denselben Ausdriicken, mit
denen es von heutigen Reisenden geschieht. Es hatte vielleicht



sogar schon lange vor seiner Zeit jene Fiille des Reichtums
erlangt, welche die Natur seiner Gesetze und Institutionen ihm
zu erreichen gestattete. Die Berichte aller Reisenden stimmen,
so unzuverlissig sie auch in mancher anderen Beziehung sind,
in Betreff des niedrigen Arbeitslohnes und der Schwierigkeit,
welche ein Arbeiter findet, eine Familie in China zu ernihren,
vollig iiberein. Wenn er sich durch Ackern den ganzen Tag
iiber so viel erwerben kann, um abends eine kleine Portion
Reis zu kaufen, so ist er zufrieden. Die Lage der Handwerker
ist womoglich noch schlimmer. Statt, wie in Europa, ruhig in
thren Werkstitten die Bestellungen ihrer Kunden abzuwarten,
ziehen sie mit ihren Werkzeugen unaufhorlich durch die Strafen,
bieten ihre Dienste an und betteln sozusagen um Beschiftigung.
Die Armut der niederen Stinde in China iibertrifft bei weitem
die der bettelhaftesten Volker Europas. In der Umgegend von
Kanton haben viele hundert, ja wie es allgemein heil3t, viele
tausend Familien keine Wohnung auf dem Lande, sondern
leben bestindig in kleinen Fischerkihnen auf den Fliissen und
Kanilen. Der Unterhalt, den sie da finden, ist so kirglich, dass
sie die ekelhaftesten Abfille, welche von einem europdischen
Schiffe iiber Bord geworfen werden, gierig auffischen. Jedes
Aas, z. B. das eines verreckten Hundes oder einer Katze, wenn
es auch halb faul und stinkend ist, ist thnen so willkommen,
wie den Leuten in andern Lénder die gesiindeste Nahrung.
Die Ehe wird in China nicht durch die Eintrdglichkeit der
Kinder, sondern durch die Freiheit, sie umzubringen, beférdert.



In allen grof3en Stidten werden nichtlich mehrere in den Straflen
ausgesetzt oder gleich jungen Hunden ertrinkt. Die Besorgung
dieses schrecklichen Geschiftes soll sogar ein zugestandener
Erwerbszweig sein, durch den manche ihren Unterhalt verdienen.

Obgleich indes China vielleicht stillsteht, so scheint es doch
nicht riickwirts zu gehen. Seine Stiddte sind nirgends von
thren Einwohnern verlassen. Das einmal angebaute Land wird
nirgends vernachlissigt. Daher muss immer noch die nimliche
oder fast die nimliche jdhrliche Arbeit verrichtet werden, und die
fiir ihren Unterhalt bestimmten Fonds miissen folglich noch nicht
merkbar abgenommen haben. Die unterste Schicht der Arbeiter
muss also ungeachtet ihrer kirglichen Existenz sich soweit
forthelfen, um die Rasse fortzupflanzen und die gewohnliche
Volkszahl aufrecht zu halten.

Anders wiirde es in einem Lande stehen, wo die fiir
den Unterhalt der Arbeit bestimmten Fonds eine merkliche
Abnahme erlitten. Da wiirde die Nachfrage nach Dienern
und Arbeitern in allen Arten der Beschiftigung mit jedem
Jahre geringer werden. Viele, die in den hoheren Klassen
aufgezogen waren, wiirden in ihrem eigentlichen Gewerbe keine
Beschiftigung mehr finden und sie gern in dem niedrigsten
suchen. Da nun aber die niedrigste Klasse nicht nur mit ihren
eigenen Arbeitern, sondern auch mit den aus allen anderen
Klassen einstromenden iiberfiillt wire, so wiirde die Konkurrenz
um Arbeit in ihr so groB werden, dass der Arbeitslohn
auf den elendesten und kirglichsten Unterhalt des Arbeiters



herabgedriickt wiirde. Selbst unter diesen harten Bedingungen
wiirden viele keine Beschiftigung finden konnen, sondern
entweder verhungern miissen oder sich gendotigt sehen, durch
Betteln oder durch Frevel der schlimmsten Art ihr Leben zu
fristen. Mangel, Hunger und Sterblichkeit wiirde in dieser Klasse
sofort um sich greifen und sich von da iiber alle hoheren
Klassen verbreiten, bis die Zahl der Einwohner so weit verringert
wire, um von dem Einkommen und Kapital, welches im Lande
geblieben, und der Tyrannei oder dem Ungliick, wodurch das
Ubrige zerstort wurde, entgangen ist, leicht erhalten werden
konnte. Dies ist vielleicht so ziemlich der gegenwirtige Zustand
Bengalens und einiger anderer Niederlassungen der Englinder
in Ostindien. In einem fruchtbaren Lande, das zuvor sehr
entvolkert gewesen war, wo mithin der Unterhalt nicht schwierig
sein sollte, und wo dessen ungeachtet in einem Jahre drei bis
viermal hunderttausend Menschen Hungers sterben, befinden
sich, wie wir mit Sicherheit annehmen konnen, die fiir den
Unterhalt der arbeitenden Armen bestimmten Fonds sehr in
Abnahme. Der Unterschied zwischen dem Geiste der britischen
Staatsverfassung, welche Nordamerika schiitzt und regiert, und
demjenigen der Handelsgesellschaft, die Ostindien unterdriickt
und beherrscht, kann vielleicht durch nichts besser ins Licht
gestellt werden als durch den verschiedenen Zustand dieser
Linder.

Der reichliche Lohn der Arbeit ist demnach ebenso wohl die
notwendige Wirkung, wie das natiirliche Merkmal wachsenden



Nationalreichtums. Der kirgliche Unterhalt der arbeitenden
Armen andererseits ist das natiirliche Merkmal, dass die Dinge
im Stillstand, und ihre Not, dass sie gewaltig im Riickschritt
begriffen sind.

In Grofbritannien scheint gegenwirtig der Arbeitslohn
offenbar hoher zu sein als gerade ndtig ist, um eine Familie
zu erhalten. Um uns iiber diesen Punkt zu vergewissern,
wird es nicht notig sein, eine weitlaufige und zweifelhafte
Berechnung der niedrigsten Summe, womit dies moglicherweise
geschehen kann, anzustellen. Es sind viele klare Merkmale
dafiir vorhanden, dass der Arbeitslohn in diesem Lande nirgends
nach seinem niedrigsten Satze, der sich mit gewohnlicher
Menschlichkeit vertrigt, geregelt wird.

Erstens besteht in fast allen Teilen GroBbritanniens, selbst
in den niedrigsten Arten der Arbeit, ein Unterschied zwischen
dem Sommer- und Winterlohn. Im Sommer ist der Lohn immer
am hochsten. Allein wegen der aufBerordentlichen Ausgabe
fiir Brennmaterial ist der Unterhalt einer Familie im Winter
am kostspieligsten. Da nun der Arbeitslohn am hochsten ist,
wenn diese Ausgabe am niedrigsten, so scheint es klar, dass
er sich nicht nach dem, was zu dieser Ausgabe erforderlich
ist, sondern nach der Menge und dem mutmaBlichen Werte
der Arbeit richtet. Ein Arbeiter sollte allerdings einen Teil
seines Sommerlohnes sparen, um seine Winterausgaben damit zu
bestreiten und man kann sagen, dass sein Lohn des ganzen Jahres
nicht mehr als gerade hinldnglich sei, um seine Familie wihrend



des ganzen Jahres zu unterhalten. Ein Sklave hingegen oder ein
in seinem Unterhalt von uns durchaus abhdngiger Mensch wiirde
nicht so behandelt werden. Seine tdglichen Lebensmittel wiirden
ithm nach seinem tédglichen Bedarf zugemessen werden.

Zweitens schwankt in GroBbritannien der Arbeitslohn nicht
zugleich mit dem Preise der Nahrungsmittel. Dieser dndert
sich iiberall von Jahr zu Jahr, oft von Monat zu Monat. An
vielen Orten hingegen bleibt der Geldpreis der Arbeit bisweilen
ein halbes Jahrhundert hindurch sich gleich. Wenn daher der
arbeitende Arme an diesen Orten seine Familie in teuren Jahren
erndhren kann, so muss er in Zeiten méBiger Fiille bequem
und in Zeiten auBerordentlicher Wohlfeilheit reichlich zu leben
haben. Der hohe Preis der Lebensmittel wihrend der letzten
zehn Jahre war nur in wenigen Teilen des Konigreichs von einer
merklichen Steigerung des Geldpreises der Arbeit begleitet. In
einigen Teilen war es allerdings der Fall, wahrscheinlich mehr
infolge der wachsenden Nachfrage nach Arbeit als des teureren
Preises der Lebensmittel.

Drittens wechselt der Preis der Lebensmittel mehr als der
Arbeitslohn von Jahr zu Jahr und andererseits wechselt der
Arbeitslohn mehr als der Preis der Lebensmittel von Ort
zu Ort. Die Brot- und Fleischpreise sind im groften Teile
des vereinigten Konigreichs so ziemlich die ndmlichen. Diese
und die meisten anderen Dinge, welche im Kleinen verkauft
werden (die Art wie der arbeitende Arme alles kauft), sind
gewoOhnlich in groBen Stddten ebenso wohlfeil oder noch



wohlfeiler als in abgelegenen Gegenden, aus Griinden, die ich
spiter zu entwickeln Gelegenheit haben werde. Dagegen ist der
Arbeitslohn in einer grof3en Stadt und ithrer Umgegend oft um ein
Viertel oder ein Fiinftel, zwanzig oder fiinfundzwanzig Prozent
hoher als wenige Meilen davon. Achtzehn Pence tiglich kann als
gewohnlicher Preis der Arbeit in London und seiner Umgegend
angesehen werden, wenige Meilen davon fillt er auf vierzehn
und fiinfzehn Pence. Zehn Pence kann als ihr Preis in Edinburgh
und Umgegend gerechnet werden. Wenige Meilen davon fillt
er auf acht Pence, den gewdhnlichen Preis gemeiner Arbeit im
groBBten Teile des schottischen Tieflands, wo er viel weniger
wechselt als in England. Solch ein Unterschied der Preise, der
anscheinend nicht immer hinreicht, um einen Menschen aus
einem Kirchspiel in das andere zu iiberfiihren, wiirde notwendig
eine so starke Versendung der massigsten Waren nicht nur
von einem Kirchspiel ins andere, sondern von einem Ende des
Konigreichs zum anderen, ja beinahe von einem Ende der Welt
zum anderen bewirken, dass die Preise bald ins Gleichgewicht
kommen wiirden. Trotz allem, was von dem Leichtsinn und
der Unbestidndigkeit der menschlichen Natur gesagt worden ist,
geht doch deutlich aus der Erfahrung hervor, dass keine Last so
schwer von der Stelle zu bringen ist als der Mensch. Wenn also
der arbeitende Arme seine Familie in den Teilen des Konigreichs,
in denen der Arbeitspreis am niedrigsten steht, erndhren kann,
so muss er da, wo er am hochsten ist, reichlich leben konnen.
Viertens entsprechen die Verdnderungen im Preise der Arbeit



nicht nur denen im Preise der Lebensmittel nicht, sei es im Ort
oder in der Zeit, sondern sie sind oft durchaus entgegengesetzt.
Das Korn, die Nahrung des gemeinen Volkes, ist in Schottland
teurer als in England, woher Schottland fast alle Jahre sehr
bedeutende Zufuhren erhilt. Aber englisches Korn muss in
Schottland, wohin es gebracht wird, teurer bezahlt werden als
in England, woher es kommt; und im Verhiltnis zu seiner
Giite kann es in Schottland nicht teurer verkauft werden als
das schottische Korn, welches mit ihm auf demselben Markte
in Wettbewerb tritt. Die Giite des Korns hingt besonders
von der Mehlmenge ab, die es auf der Miihle liefert, und
in dieser Beziehung ist englisches Korn dem schottischen so
liberlegen, dass es, obwohl anscheinend oder im Verhiltnis seines
MalBes oft teurer, doch in Wirklichkeit oder im Verhiltnis zu
seiner Beschaffenheit, ja sogar zu seinem Gewicht gewohnlich
wohlfeiler ist. Der Preis der Arbeit ist hingegen in England teurer
als in Schottland. Wenn demnach der arbeitende Arme in dem
einen Teile des vereinigten Konigreichs seine Familie ernidhren
kann, so muss er in dem anderen reichlich leben. Allerdings
macht fiir die gemeinen Leute in Schottland Hafermehl den
groBten und besten Teil ihrer Nahrung aus, die iiberhaupt weit
schlechter ist als die ihrer Nachbarn gleichen Standes in England.
Doch ist dieser Unterschied in der Art ihres Lebensunterhalts
nicht die Ursache, sondern die Wirkung des Unterschiedes
in ihren Lohnen, obwohl ich ihn, durch ein befremdliches
Missverstidndnis, oft als die Ursache habe angeben horen. Nicht



deshalb, weil sich der eine Kutsche hilt, wihrend sein Nachbar
zu FulBle geht, ist jener reich und dieser arm, sondern weil jener
reich ist, darum hdlt er sich eine Kutsche, und weil der andere
arm ist, darum geht er zu Ful3e.

Im Laufe des vorigen Jahrhunderts war, ein Jahr ins andere
gerechnet, das Korn in beiden Teilen des vereinigten Konigreichs
teurer als in dem gegenwirtigen. Dies ist eine Tatsache, die
sich verniinftiger Weise nicht bezweifeln ldsst, und fiir die der
Beweis hinsichtlich Schottlands womdoglich noch entscheidender
ist als hinsichtlich Englands. In Schottland wird er durch das
Zeugnis der offentlichen Fiars gefiihlt, d. h. jahrlicher Preislisten
vereideter Sachverstindiger iiber alle Getreidearten, welche
auf die Mirkte der verschiedenen schottischen Grafschaften
kommen. Wenn solch ein direkter Beweis noch einer Ergénzung
und Bestirkung bediirfte, so wiirde ich hinzufiigen, dass
jenes gleicherweise in Frankreich und wahrscheinlich auch
in den meisten iibrigen Teilen Europas der Fall gewesen ist.
Beziiglich Frankreichs ist der klarste Nachweis vorhanden.
So gewiss es aber ist, dass in beiden Teilen des vereinigten
Konigsreichs das Getreide im letzten Jahrhundert etwas teurer
war als im gegenwirtigen, ebenso gewiss ist es, dass die Arbeit
viel wohlfeiler war. Wenn daher die arbeitenden Armen ihre
Familien damals erndhren konnten, so muss es ihnen jetzt umso
leichter werden. Im vorigen Jahrhundert betrug der iiblichste
Tagelohn gemeiner Arbeit im grofiten Teile Schottlands sechs
Pence im Sommer und fiinf Pence im Winter. Drei Schilling



die Woche, also so ziemlich dasselbe, wird noch heute in
einigen Teilen der Hochlande und auf den westlichen Inseln
bezahlt. Im groBten Teile des Tieflandes ist der {iblichste
Lohn fiir gemeine Arbeit acht Pence tdglich; zehn Pence,
bisweilen einen Schilling, betrdgt er um Edinburgh, in den
an England grenzenden Grafschaften, wahrscheinlich wegen
dieser Nachbarschaft, und an einigen wenigen Orten, wo sich
jliingst eine betrdchtliche Zunahme der Nachfrage nach Arbeit
eingestellt hat, um Glasgow, Carron, Ayrshire usw. In England
begannen die Fortschritte im Landbau, in den Gewerben und
im Handel viel friiher als in Schottland. Mit diesen Fortschritten
musste notwendig die Nachfrage nach Arbeit und folglich ihr
Preis steigen. Daher war sowohl im vorigen wie im jetzigen
Jahrhundert der Arbeitslohn in England hoher als in Schottland.
Er ist seit jener Zeit noch betrichtlich gestiegen, obgleich
wegen der groBeren Schwankungen der Lohne je nach den
verschiedenen Orten schwer zu bestimmen ist, wie sehr er
stieg. Im Jahre 1614 war der Sold eines FuBlsoldaten der
nidmliche, wie jetzt, ndmlich acht Pence den Tag. Als er zuerst
festgesetzt wurde, wurde er natiirlich nach dem tiblichen Lohn
gemeiner Arbeiter bestimmt, d. h. desjenigen Standes, aus
dem FuBsoldaten gewohnlich genommen werden. Der Lord-
Oberrichter Haies, der zur Zeit Karls II. schrieb, berechnet
die notwendigen Ausgaben einer Arbeiterfamilie, die aus sechs
Personen, dem Vater, der Mutter, zwei zu etwas Arbeit fahigen
und zwei arbeitsunfihigen Kindern besteht, auf zehn Schilling



die Woche oder sechsundzwanzig Pfund im Jahr. Wenn sie dies
mit ihrer Arbeit nicht verdienen kdnnen, so miissen sie es nach
seiner Meinung durch Betteln oder Stehlen aufbringen; und er
scheint sehr sorgfiltige Untersuchungen iiber diesen Gegenstand
angestellt zu haben.* Im Jahre 1688 berechnete Gregory King,
dessen statistisches Geschick von Doktor Davenant so sehr
geriihmt wird, das gewohnliche Einkommen der Arbeiter und
Lohndiener auf jdhrlich fiinfzehn Pfund fiir eine Familie, deren
Bestand er im Durchschnitt zu drei und einer halben Person
annahm. Seine Berechnung ist, obwohl scheinbar von der des
Dichters Haies verschieden, im Grunde doch mit dieser ziemlich
ibereinstimmend. Beide nehmen die wochentliche Ausgabe
solcher Familien auf etwa zwanzig Pence fiir den Kopf an.
Seit dieser Zeit sind sowohl die Einkiinfte als die Ausgaben
solcher Familien im groten Teile des Konigreichs ansehnlich
gewachsen; an dem einen Orte mehr, an einem anderen weniger,
obgleich vielleicht nirgends so sehr, wie gewisse iibertriebene
Berechnungen des gegenwirtigen Arbeitslohns sie neuerdings
dem Publikum darstellten. Der Preis der Arbeit kann, wie
bemerkt werden muss, nirgends sehr genau festgestellt werden,
da oft an demselben Orte und fiir dieselbe Sorte von Arbeit
nicht blo je nach der verschiedenen Geschicklichkeit der
Arbeiter, sondern auch nach der Willigkeit oder Kargheit der
Meister verschiedene Preise gezahlt werden. Wo der Arbeitslohn

# Man sehe sein Scheme for the maintenance of the poor, in Burn’s History of the
Poor-laws.



nicht gesetzlich geregelt ist, konnen wir nicht beanspruchen,
etwas anderes festzustellen als welches der iiblichste ist, und
die Erfahrung scheint zu beweisen, dass Gesetze ihn niemals
angemessen regeln, so oft sie auch mit diesem Anspruch
auftraten.

Die Sachvergiitung der Arbeit, die wirkliche Menge von
Lebens- und Genussmitteln, welche sie dem Arbeiter einbringt,
nahm im Laufe des gegenwirtigen Jahrhunderts vielleicht in
noch groBerem MaBe zu als ihr Geldpreis. Nicht nur das
Getreide ist etwas wohlfeiler geworden, sondern auch viele
andere Dinge, welche den fleiigen Armen eine angenehme
und gesunde Abwechslung in den Nahrungsmitteln darbieten,
sind um ein gut Teil billiger geworden. Die Kartoffeln z. B.
kosten jetzt im groBten Teil des Konigreichs nur halb so viel
als vor dreiBig oder vierzig Jahren. Dasselbe ldsst sich von
den Riiben, dem Kohl, den Mohrriiben sagen, lauter Gewéchse,
die friiher mit dem Spaten, jetzt aber gewohnlich mittels des
Pfluges bestellt werden. Auch alle Arten von Gartengewichsen
sind wohlfeiler geworden. Die Apfel und selbst die Zwiebeln
kamen im vorigen Jahrhundert meist aus Flandern. Die grof3en
Fortschritte in der Verfertigung der groberen Leinen- und
Wollenzeuge haben den Arbeitern billigere und bessere Kleidung
und die Fortschritte in der Verfertigung der groben Metallwaren
billigeres und besseres Handwerkzeug, sowie viele angenehme
und bequeme Hausgerite verschafft. Seile, Salz, Lichter, Leder
und gegorene Getrinke sind allerdings, hauptsichlich durch die



darauf gelegten Steuern, viel teurer geworden. Allein die Menge,
die der arbeitende Arme von diesen Dingen notwendig braucht,
ist so gering, dass die Erhohung ihres Preises der Verminderung
des Preises so vieler anderer Dinge nicht gleichkommt. Die
gewoOhnliche Klage, dass der Luxus sich selbst bis auf die
untersten Volksklassen erstreckt und die arbeitenden Armen
jetzt nicht mehr mit der Nahrung, Kleidung und Wohnung
zufrieden sein wollen, an der sie sich friiher haben geniigen
lassen, kann uns iiberzeugen, dass nicht nur der Geldpreis der
Arbeit, sondern auch ihre Sachvergiitung gestiegen ist.

Ist nun diese Verbesserung in den Umstidnden der niederen
Volksklassen als ein Vorteil oder als ein Nachteil fiir die
Gesellschaft anzusehen? Die Antwort scheint auf den ersten
Blick auBerordentlich einfach. Dienstboten, Tagelohner und
Arbeiter verschiedener Art machen den bei weitem groten Teil
jeder groflen politischen Gemeinschaft aus. Was immer aber
die Umstinde des groBten Teils verbessert, kann niemals als ein
Nachteil fiir das Ganze angesehen werden. Sicherlich kann keine
Gesellschaft blithend und gliicklich sein, deren meiste Glieder
arm und elend sind. Uberdies ist es nicht mehr als billig, dass
die, die die gesamte Masse des Volkes mit Nahrung, Kleidung
und Wohnung versorgen, einen solchen Anteil von dem Produkt
ithrer eigenen Arbeit erhalten, um sich selbst ertréglich néihren,
kleiden und wohnen zu konnen.

Die Armut ermutigt zwar nicht zur Ehe, verhindert aber
auch sie nicht immer. Sie scheint sogar der Kindererzeugung



giinstig zu sein. Eine halbverhungerte Bergschottin bringt oft
mehr als zwanzig Kinder zur Welt, wihrend eine wohlgenihrte
schone Dame oft unfihig ist, ein einziges zu gebédren und im
Allgemeinen hochstens zwei oder drei Niederkiinfte abhilt. Die
unter vornehmen Frauen so hiufige Unfruchtbarkeit ist unter den
Frauen niederen Standes sehr selten. Wihrend die Uppigkeit im
schonen Geschlecht zwar vielleicht die Begierde nach Genuss
entflammt, scheint sie stets die Zeugungskraft zu schwichen und
oft ganz zu zerstoren.

Allein die Armut ist, obwohl sie die Kindererzeugung nicht
hemmt, hochst ungiinstig fiir die Kindererziehung. Die zarte
Pflanze ist hervorgebracht, muss aber in so kaltem Boden
und so rauem Klima bald welken und sterben. Es ist, wie
man mir oft gesagt hat, in den schottischen Hochlanden nichts
Ungewohnliches, dass eine Mutter, die zwanzig Kinder geboren
hat, nicht zwei am Leben behilt. Einige sehr erfahrene Offiziere
haben mich versichert, dass sie, weit entfernt, ihr Regiment
damit rekrutieren zu konnen, niemals imstande waren, mit
allen in ihm geborenen Soldatenkindern auch nur die Zahl der
Trommler und Pfeifer voll zu machen. Dennoch sieht man
selten irgendwo so viele hiibsche Kinder als um eine Kaserne
herum; aber sehr wenige von ihnen erreichen, wie es scheint,
das vierzehnte oder fiinfzehnte Jahr. An einigen Orten stirbt
die Hailfte der Kinder vor dem vierten Jahre, an vielen vor
dem siebenten, und fast iiberall vor dem neunten oder zehnten.
Aber diese grofle Sterblichkeit findet sich iiberall hauptsichlich



unter den Kindern des niederen Volkes, das sie nicht mit der
Sorgfalt warten kann wie die besseren Stinde. Obgleich ihre
Ehen im Allgemeinen fruchtbarer sind als die der vornehmen
Leute, so gelangen doch weniger Kinder aus jenen zur Reife.
In Findelhdusern und unter den auf Kosten der Gemeinde
verpflegten Kindern ist die Sterblichkeit noch gréBer als unter
den Kindern der gewohnlichen Leute.

Jede Tiergattung vermehrt sich naturgemdll im Verhiltnis
zu den Mitteln ihres Unterhalts, und keine Gattung kann sich
jemals dariiber hinaus vermehren. Aber in einer zivilisierten
Gesellschaft kann der Mangel an Nahrungsmitteln nur unter den
unteren Volksklassen einer weiteren Vermehrung der Menschen
Schranken setzen; und er kann dies nur dadurch, dass er einen
groBen Teil der Kinder, die ihre fruchtbaren Ehen hervorbringen,
vernichtet.

Die reichliche Belohnung der Arbeit, welche die niederen
Volksklassen in Stand setzt, fiir ihre Kinder besser zu sorgen
und also eine groflere Anzahl von ihnen durchzubringen, bewirkt
naturgemél eine Erweiterung und Ausdehnung jener Schranken.
Es verdient bemerkt zu werden, dass sie dies moglichst genau
in dem Verhiltnisse tut, welches die Nachfrage nach Arbeit
erfordert. Wenn diese Nachfrage bestidndig wichst, so muss die
Belohnung der Arbeit notwendig zur Ehe und zur Vermehrung
der Arbeiter derart ermuntern, um sie instand zu setzen,
jene stets wachsende Nachfrage durch eine stets zunehmende
Volkszahl zu befriedigen. Wére der Lohn einmal geringer als



es zu diesem Zweck notig ist, so wiirde der Mangel an Hinden
ihn bald in die Hohe treiben, und wire er einmal grofler, so
wiirde die unméBige Vermehrung der Héinde ihn bald wieder
auf seinen notwendigen Satz herunterbringen. Der Markt wiirde
in dem einen Falle so schlecht mit Arbeit versorgt und in dem
anderen so sehr damit iiberfiillt sein, dass ihr Preis bald auf den
richtigen Satz zuriickkéme, den die Verhiltnisse der Gesellschaft
erheischen. So regelt die Nachfrage nach Menschen, gleich der
nach jeder anderen Ware, notwendig auch die Erzeugung der
Menschen, beschleunigt sie, wenn sie zu langsam vor sich geht,
und verzogert sie, wenn sie zu rasch fortschreitet. Es ist diese
Nachfrage, die die Fortpflanzung in allen Lindern der Welt,
in Nordamerika, in Europa und in China regelt und bestimmt,
die sie zu einer reilend schnellen in dem ersten, zu einer
langsamen und schrittweisen in dem zweiten, und zu einer vollig
stillstehenden in dem letzten macht.

Die Abnutzung eines Sklaven, hat man gesagt, geht auf
Kosten seines Herrn, die eines freien Dieners auf seine eigenen
Kosten. Allein die Abnutzung des letzteren geht in Wahrheit
ebenso auf Kosten seines Herrn als die des ersteren. Der
an Taglohner und Dienstboten aller Art bezahlte Lohn muss
diese im Ganzen genommen instand setzen, das Geschlecht
der Tagelohner und Dienstboten in dem Maf3e fortzupflanzen
als es die wachsende, abnehmende oder sich gleichbleibende
Nachfrage der Gesellschaft gerade verlangt. Wenn indes auch
die Abnutzung eines freien Dieners gleichfalls auf Kosten seines



Herrn geschieht, so kostet sie letzteren doch in der Regel weit
weniger als die eines Sklaven. Der zum Ersatz oder so zu sagen
zur Wiederherstellung eines abgenutzten Sklaven bestimmte
Fonds wird gewohnlich von einem nachldssigen Herrn oder
einem sorglosen Aufseher verwaltet. Der zu demselben Zwecke
fiir einen freien Mann bestimmte Fonds wird von dem freien
Manne selbst verwaltet. Die Unordnung, welche gewohnlich
im Haushalt des Reichen herrscht, macht sich naturgemif in
der Beaufsichtigung des Ersteren geltend: die strikte MaBigkeit
und aufmerksame Sparsamkeit des Armen herrscht ebenso
natiirlich in der Beaufsichtigung des Letzteren. Unter so
ungleicher Aufsicht muss derselbe Zweck sehr ungleiche Kosten
verursachen. Und so lehrt, wie ich glaube, die Erfahrung aller
Zeiten und Volker, dass die Arbeit freier Leute am Ende
wohlfeiler ist als die der Sklaven. Dies findet sich sogar in
Boston, New-York und Philadelphia bestitigt, wo doch der Lohn
gemeiner Arbeit sehr hoch ist.

Die reichliche Belohnung der Arbeit ist mithin ebenso wohl
die Wirkung des zunehmenden Reichtums wie die Ursache
der zunehmenden Volksmenge. Dariiber klagen heil3t {iber die
notwendige Wirkung und Ursache der grofiten offentlichen
Wohlfahrt jammern.

Es verdient vielleicht bemerkt zu werden, dass die Lage
der arbeitenden Armen, der grolen Masse des Volks, mehr in
dem fortschreitenden Stadium, wo die Gesellschaft weiterem
Erwerb zueilt als in dem, wo sie eine Fiille des Reichtums



bereits erworben hat, am gliicklichsten und behaglichsten zu sein
scheint. Sie ist hart in dem Stadium des Stillstands und elend
in dem des Verfalls. Der Zustand des Fortschritts ist in der Tat
fiir alle Gesellschaftsklassen ein Zustand des Frohsinns und der
Kraft. Der Stillstand macht trige, der Verfall traurig.

Die reichliche Belohnung der Arbeit ermuntert ebenso wohl
den gemeinen Mann zur Fortpflanzung, wie sie ihn zum Fleifle
anspornt. Der Arbeitslohn ist die Aufmunterung zum Flei3e, der,
wie jede andre menschliche Eigenschaft, in dem Grade zunimmt,
wie er Aufmunterung erfihrt. Reichliche Nahrung stirkt die
Korperkrifte des Arbeiters, und die wohltuende Hoffnung, seine
Lage zu verbessern und seine Tage vielleicht in Ruhe und
Fiille zu beschlieBen, feuert ihn an, seine Krifte aufs AuBerste
anzustrengen. Wo der Arbeitslohn hoch ist, finden wir demnach
stets die Arbeiter tétiger, fleifiger und flinker als da, wo er
niedrig ist; in England z. B. mehr als in Schottland, in der
Umgebung grofer Stddte mehr als an entlegenen Orten des
platten Landes. Freilich werden manche Arbeiter, wenn sie in
vier Tagen so viel verdienen konnen, um eine Woche davon
zu leben, in den iibrigen drei Tagen miiBig gehen; aber dies
ist durchaus nicht bei der Mehrzahl der Fall. Im Gegenteil
sind die Arbeiter, wenn sie reichlich nach dem Stiick bezahlt
werden, sehr geneigt, sich zu {iiberarbeiten, und in wenigen
Jahren ihre Gesundheit und Korperbeschaffenheit zu ruinieren.
Ein Zimmermann in London und einigen anderen Orten bleibt,
wie man annimmt, nicht iiber acht Jahre bei vollen Kriften.



Ahnlich verhilt es sich in vielen anderen Gewerben, in denen
der Arbeiter nach dem Stiick bezahlt wird, wie dies allgemein in
den Fabriken der Fall ist und selbst bei den Feldarbeiten tiberall,
wo der Lohn hoher als gewohnlich ist. Beinahe jede Klasse
von Handwerkern ist einer eigentiimlichen Krankheit ausgesetzt,
die durch iibermifBige Anstrengung bei der besonderen Art
threr Arbeit veranlasst wird. Ramuzzini, ein ausgezeichneter
italienischer Arzt, hat iiber solche Krankheiten ein besonderes
Buch geschrieben. Wir rechnen unsre Soldaten nicht gerade
zu den fleiBigsten Leuten unter uns. Wenn aber Soldaten zu
gewissen Arbeiten gebraucht und reichlich nach dem Stiick
bezahlt wurden, mussten ihre Offiziere mit dem Unternehmer
das Abkommen treffen, dass ihnen nicht gestattet sein solle,
bei dem Satze, nach welchem sie bezahlt wurden, mehr als
eine gewisse Summe téiglich zu verdienen. Ehe dies ausgemacht
worden war, reizte sie oft ihr gegenseitiger Wetteifer und das
Verlangen nach groBerem Gewinn, sich zu iiberarbeiten und
ihrer Gesundheit durch iibermifBige Anstrengung zu schaden.
Der iibertriebene Fleil wihrend vier Tagen der Woche ist
oft die wirkliche Ursache jenes Miiligganges an den drei
tibrigen, liber den so viele und so laute Klage gefiihrt wird.
GroBer Anstrengung des Geistes oder des Korpers, mehrere
Tage hintereinander fortgesetzt, folgt bei den meisten Menschen
naturgemdl} ein starkes Verlangen nach Erholung, das, wenn
es nicht mit Gewalt oder durch herbe Not bezwungen wird,
fast unwiderstehlich ist. Es ist der Ruf der Natur, die eine



gewisse Schonung fordert, zuweilen durch bloe Ruhe, zuweilen
auch durch Zerstreuung und Vergniigung. Wird ihm nicht
nachgegeben, so sind die Folgen oft gefihrlich und manchmal
todlich und fast immer so, dass sie friiher oder spiter zu der dem
Gewerbe eigentiimlichen Krankheit fithren. Wenn die Meister
immer auf die Eingebungen der Vernunft und Menschlichkeit
horten, so wiirden sie oft Veranlassung haben, den Fleil} vieler
ihrer Arbeiter eher zu méfigen als anzufeuern. Es wird sich, wie
ich glaube, bei jedem Gewerbe herausstellen, dass der Mann, der
mit MaBen arbeitet, um auf die Dauer zur Arbeit tauglich zu sein,
nicht nur seine Gesundheit am ldngsten erhilt, sondern auch im
Laufe eines Jahres die grof3te Menge Arbeit verrichtet.

Man hat behauptet, dass die Arbeiter in wohlfeilen Jahren
triager, und in teuren arbeitsamer als gewohnlich zu sein pflegen,
und man schloss daraus, dass reichliche Nahrung ihren Flei3
erschlaffe und kirgliche ihn ansporne. Dass eine etwas mehr als
gewoOhnliche Nahrungsfiille manche Arbeiter trige macht, ldsst
sich allerdings nicht leugnen; dass sie diese Wirkung aber bei
der Mehrzahl haben sollte, oder dass die Leute im Allgemeinen
besser arbeiten sollten, wenn sie schlecht als wenn sie gut genédhrt
werden; besser, wenn sie entmutigt als wenn sie gut aufgelegt
sind; besser, wenn sie oft krank als wenn sie fast immer gesund
sind: ist nicht sehr wahrscheinlich. Jahre der Teuerung sind, was
zu beachten ist, unter den gewohnlichen Leuten in der Regel
Jahre der Krankheit und Sterblichkeit, wodurch sich das Produkt
ihres Fleiles notwendig vermindern muss.



In Jahren der Fiille verlassen die Dienenden oft ihre Herren,
und hoffen durch Fleif ihren Unterhalt selbstindig zu gewinnen.
Aber dieselbe Wohlfeilheit der Lebensmittel spornt durch
VergroBerung des finden Unterhalt der Dienenden bestimmten
Fonds auch die Herren, besonders die Péachter an, eine groBere
Arbeitermenge zu beschiftigen. Die Pachter erwarten in solchen
Fiéllen von ihrem Getreide einen groleren Gewinn, wenn sie
etwas mehr Dienstleute unterhalten als wenn sie es zu einem
niedrigen Preise auf dem Markte verkaufen. Die Nachfrage
nach Dienstleuten wichst, wihrend die Anzahl derer, die sich
anbieten, abnimmt. Daher geht der Preis der Arbeit in wohlfeilen
Jahren oft in die Hohe.

In Notjahren macht die Schwierigkeit und Unsicherheit
des Unterhalts alle solche Leute begierig, in den Dienst
zuriickzukehren. Der hohe Preis der Lebensmittel aber, wodurch
die fiir den Unterhalt der Dienenden bestimmten Fonds
verringert werden, bewegt die Arbeitgeber eher, die Anzahl
derer, die sie haben, zu vermindern als zu vergroBern. Auch
verzehren oft in teuren Jahren arme unabhingige Handwerker
das geringe Kapital, mit dem sie sich sonst ihr Arbeitsmaterial
verschafften, und sehen sich gezwungen, Gesellen zu werden,
um leben zu konnen. Dann verlangen mehr Leute Arbeit als
zu bekommen ist; und viele sind bereit, sie unter schlechteren
Bedingungen als gewohnlich anzunehmen, und so geht der
Arbeitslohn der Knechte und Gesellen in teuren Jahren oft
herunter.



Die Arbeitgeber aller Art machen deshalb oft in teuren Jahren
an ihren Dienstleuten ein besseres Geschift als in wohlfeilen,
und finden sie in den ersteren demiitiger und abhéngiger als in
den letzteren. Sie erklidren also natiirlicherweise die teuren Jahre
als dem Gewerbflei3 giinstiger. Gutsbesitzer und Pichter, die
beiden groBten Klassen von Arbeitgebern, haben iiberdies noch
einen andern Grund, iiber teure Jahre froh zu sein. Die Renten
des einen und die Gewinne des andern hdngen gar sehr von
dem Preise der Lebensmittel ab. Nichts kann jedoch alberner
sein als sich einzubilden, dass die Menschen im Allgemeinen
weniger arbeiten sollten, wenn sie fiir sich arbeiten als wenn sie
fiir andere Leute arbeiten. Ein armer unabhédngiger Handwerker
wird gewohnlich arbeitsamer sein als selbst ein Geselle, der nach
dem Stiick arbeitet. Der eine hat von dem Produkt seines Fleif3es
den vollen Genuss, der andere teilt ihn mit seinem Meister.
Der eine ist in seiner abgesonderten, unabhéngigen Stellung den
Versuchungen schlechter Gesellschaft, die in groBen Fabriken
die Sitten des anderen so hdufig verderben, weniger ausgesetzt.
Die Uberlegenheit unabhiingiger Handwerker iiber die Arbeiter,
welche monats- oder jahrweise gedungen werden, und deren
Lohn und Unterhalt derselbe bleibt, ob sie viel oder wenig tun,
ist wahrscheinlich noch weit groBBer. Wohlfeile Jahre erhohen der
Natur der Sache nach das Verhiltnis unabhéngiger Handwerker
zu den Gesellen und Dienenden aller Art und teure Jahre
erniedrigen es.

Ein franzosischer Schriftsteller von vielem Wissen und



Scharfsinn, Messance, Steuereinnehmer in dem Bezirk von
St. Etienne, sucht zu zeigen, dass die Armen in wohlfeilen
Jahren mehr arbeiten als in teuren, und vergleicht zu diesem
Zwecke die Menge und den Wert der in diesen verschiedenen
Fillen in drei Fabrikzweigen gefertigten Waren, ndmlich in den
Fabriken grober Wollenwaren zu Elbeuf, und in den Leinen-
und Seidenfabriken, die sich iiber das ganze Gebiet von Rouen
erstrecken. Aus seiner auf die amtlichen Berichte gestiitzten
Rechnung ergibt sich, dass die Menge und der Wert der in allen
drei Fabrikzweigen hergestellten Waren in wohlfeilen Jahren
grofer als in teuren, und dass sie in den wohlfeilsten stets am
grofiten, in den teuersten am kleinsten war. Alle drei scheinen
stillstehende, d. h. solche Industriezweige zu sein, die, wenn auch
die Menge ihrer Erzeugnisse von einem Jahre zum anderen etwas
schwanken mag, doch im Ganzen weder zuriick noch vorwirts
gehen.

Die Leinenindustrie in Schottland und diejenige grober
Wollenzeuge im westlichen Bezirk von Yorkshire sind
zunehmende Industrien, deren Produkt im Allgemeinen, wenn
auch mit gewissen Schwankungen, an Menge und Wert zunimmt.
Bei Priifung der iiber ihre jihrliche Produktion veréffentlichten
Berichte habe ich jedoch nicht bemerken konnen, dass
thre Schwankungen mit der Teuerung oder Wohlfeilheit der
Jahre in merkbarem Zusammenhang stinden. Im Jahre 1740,
in dem groBer Mangel herrschte, scheinen allerdings beide
Industriezweige sehr gedriickt gewesen zu sein. Im Jahre



1756 aber, in dem ebenfalls groer Mangel herrschte, machte
die schottische Industrie auBergewohnliche Fortschritte. Die
Yorkshirer Industrie nahm allerdings ab, und ihr Produkt stieg
seit 1755 nicht mehr auf die Hohe dieses Jahres, bis 1766 die
amerikanische Stempelakte abgeschafft wurde. In diesem und
dem folgenden Jahre stieg ihr Produkt hoher als zuvor, und sie
hat seitdem immer groere Fortschritte gemacht.

Die Produktion aller grolen exportierenden Industriezweige
muss notwendigerweise nicht sowohl von der Teuerung
oder Wohlfeilheit der Jahre in den Lindern, wo sie
betrieben werden als von den Umstinden abhidngen, welche
die Nachfrage in den Lédndern bestimmen, in denen
sie verbraucht werden; von Frieden oder Krieg, vom
Gedeihen oder Verfall anderer rivalisierender Industrien,
und von der guten oder iiblen Laune ihrer Hauptkunden.
Uberdies kommt ein groBer Teil der in wohlfeilen Jahren
wahrscheinlich verrichteten auBBergewohnlichen Arbeit niemals
in die oOffentlichen Industrieregister. Die ménnlichen Arbeiter,
welche ihre Arbeitgeber verlassen, werden Arbeiter auf eigene
Rechnung, und die Arbeiterinnen kehren zu ihren Eltern zuriick,
und spinnen gewohnlich fiir ihren eigenen und ihrer Familien
Kleidungsbedarf. Selbst die unabhingigen Handwerker arbeiten
nicht immer fiir den offentlichen Verkauf, sondern werden von
thren Nachbarn fiir deren Hausbedarf beschiftigt. Daher fehlt
ihr Arbeitsprodukt hédufig in jenen 6ffentlichen Registern, deren
Ergebnisse zuweilen mit so vielem Stolz verdffentlicht werden,



und nach denen unsere Kaufleute und Fabrikanten das Gedeihen
oder den Verfall der groBten Reiche anzukiindigen oft vergeblich
beanspruchen wiirden.

Obgleich die Veridnderungen im Preise der Arbeit nicht immer
mit denen im Preise der Lebensmittel iibereinstimmen, ihnen
vielmehr oft gerade entgegengesetzt sind, darf man darum doch
nicht denken, dass der Preis der Lebensmittel auf den der Arbeit
keinen Einfluss habe. Der Geldpreis der Arbeit wird notwendig
durch zweierlei Umstéinde bestimmt, durch die Nachfrage nach
Arbeit, und durch den Preis der Lebens- und Genussmittel. Je
nachdem die Nachfrage nach Arbeit zunimmt, sich gleichbleibt
oder abnimmt; je nachdem sie also eine zunehmende, sich
gleichbleibende oder abnehmende Volkszahl erfordert, bestimmt
sie die Menge von Lebens- und Genussmitteln, die dem Arbeiter
zugebilligt werden muss; und der Geldpreis der Arbeit wird
durch die Summe bestimmt, die zum Ankauf dieser Menge
notwendig ist. Wenn daher auch der Geldpreis der Arbeit
zuweilen hoch ist, wihrend der Preis der Nahrungsmittel niedrig
steht, so wiirde er doch, wenn die Nachfrage dieselbe bliebe,
noch hoher sein, falls der Preis der Nahrungsmittel hoch stinde.

Weil die Nachfrage nach Arbeit in Jahren plotzlicher
und ungewohnlicher Fiille zu-, in solchen plotzlichen und
ungewohnlichen Mangels dagegen abnimmit, steigt der Geldpreis
der Arbeit in den einen und sinkt in den anderen.

In einem Jahre plotzlicher und ungewdhnlicher Fiille befinden
sich in den Hénden vieler Arbeitgeber hinreichende Fonds,



um eine groBere Anzahl fleiiger Leute zu unterhalten und zu
beschiftigen als im vorhergehenden Jahre beschiftigt worden
sind; und diese ungewdhnliche Anzahl ist nicht immer gleich
zu haben. Daher iiberbieten sich die Arbeitgeber, die Arbeiter
brauchen, und infolgedessen steigt sowohl der Sach- wie der
Geldpreis ihrer Arbeit.

Das Gegenteil davon tritt in einem Jahre plotzlichen
und ungewohnlichen Mangels ein. Die zur Beschiftigung
von Arbeitern bestimmten Fonds sind geringer als im
vorhergehenden Jahre. Eine groe Menge Leute werden
beschiftigungslos, und diese bieten, um Arbeit zu erhalten,
einander herunter, wodurch bisweilen sowohl der Sach- wie
der Geldpreis der Arbeit sich erniedrigt. Im Jahre 1740, wo
ungewohnlicher Mangel herrschte, waren viele bereit, fiir die
nackte Existenz zu arbeiten. In den darauf folgenden Jahren der
Fiille war es schwerer, Arbeiter und Dienstboten zu bekommen.

Der Mangel in einem teuren Jahre wirkt durch Verminderung
der Nachfrage nach Arbeit naturgemidBl auf Erniedrigung
thres Preises, wihrend der hohe Preis der Nahrungsmittel
auf seine Erhohung wirkt. Die Fiille eines wohlfeilen
Jahres wirkt hingegen durch Vermehrung der Nachfrage
auf Erhohung des Arbeitspreises, wihrend die Wohlfeilheit
der Nahrungsmittel auf seine ErméfBigung wirkt. Bei den
gewohnlichen Schwankungen der Nahrungsmittelpreise scheinen
diese beiden entgegengesetzten Ursachen einander die Waage zu
halten, was wahrscheinlich teilweise der Grund ist, warum der



Arbeitslohn iiberall so viel stetiger und dauernder ist als der Preis
der Nahrungsmittel.

Das Steigen des Arbeitslohnes erhoht notwendig den Preis
vieler Waren, weil es den Teil des Preises erhoht, der sich in
Lohn auflost, und insofern bewirkt es eine Verminderung im
Verbrauch dieser Waren daheim und im Auslande. Dieselbe
Ursache jedoch, die den Arbeitslohn steigert, die Zunahme des
Kapitals ndmlich, bewirkt eine Zunahme der erzeugenden Krifte
der Arbeit und die Herstellung eines gro3eren Arbeitsproduktes
durch eine geringere Arbeitermenge. Der Kapitalist, der
eine groBe Anzahl Arbeiter beschiftigt, ist notwendig um
seines eigenen Vorteils willen bemiiht, die Beschiftigung so
angemessen zu verteilen, dass die Arbeiter eine groBtmogliche
Menge Waren hervorzubringen vermogen. Aus demselben
Grunde bemiiht er sich, ithnen die besten Maschinen zu
verschaffen, die er oder sie kennen. Was aber unter den
Arbeitern einer Werkstatt platzgreift, greift aus demselben
Grunde auch unter denen einer groBen Gesellschaft Platz. Je
groBer ihre Anzahl, desto mehr teilen sie sich naturgemél in
verschiedene Gattungen und Unterarten der Beschiftigung. Es
sind mehr Kopfe beschiftigt, die geeignetsten Maschinen fiir
jeden Produktionszweig zu erfinden, und desto mehr werden
sie folglich erfinden. Es gibt mithin viele Waren, die infolge
dieser Verbesserungen mit so viel weniger Arbeit als friither
hervorgebracht werden, dass der erhohte Preis der Arbeit durch
die Verringerung der zu ihrer Herstellung notigen Arbeit mehr



als aufgewogen wird.
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Neuntes Kapitel
Der Kapitalgewinn

Das Steigen und Fallen im Kapitalgewinn hingt von denselben
Ursachen ab, wie das Steigen und Fallen im Arbeitslohn,
ndmlich von dem wachsenden oder abnehmenden Reichtum
der Gesellschaft; aber diese Ursachen beriihren den einen ganz
anders als den anderen.

Das Wachsen des Kapitals, das den Lohn erhoht, wirkt
auf Verminderung des Gewinns. Wenn die Kapitalien vieler
reicher Kaufleute demselben Geschiftszweige zugewendet
werden, so wirkt ithre gegenseitige Konkurrenz natiirlich auf
Verringerung des Gewinns; und wenn in all den verschiedenen
Geschiftszweigen, die in derselben Gesellschaft betrieben
werden, eine gleiche Kapitalien-Vermehrung stattfindet, so muss
die Konkurrenz dieselbe Wirkung in ihnen allen duf3ern.

Es ist, wie schon bemerkt worden, nicht leicht, den
durchschnittlichen Arbeitslohn selbst eines bestimmten Orts und
eines bestimmten Zeitpunktes festzustellen. Wir konnen auch
in dieser Beschrinkung selten etwas anderes feststellen als den
iiblichsten Arbeitslohn. Aber in Bezug auf den Kapitalgewinn
kann auch dies nur selten geschehen. Der Gewinn ist so
schwankend, dass der Geschiftstreibende selbst nicht immer
sagen kann, wieviel sein mittlerer Jahresgewinn betréagt. Dieser
wird nicht nur durch jede Preisverdnderung der Waren, mit



denen er handelt, beeinflusst, sondern auch durch das Gliick oder
Ungliick seiner Mitbewerber und seiner Kunden, so wie durch
tausend andere Zufille, denen die Giiter, ob sie nun zu Wasser
oder zu Lande verschickt oder ob sie in einem Lagerhause
aufbewahrt werden, unterworfen sind. Er schwankt daher nicht
nur von Jahr zu Jahr, sondern von Tag zu Tag, und beinahe von
Stunde zu Stunde. Den mittleren Gewinn aller verschiedenen
Gewerbe eines groBen Konigreichs festzustellen, miisste noch
viel schwieriger sein; und mit einiger Genauigkeit zu beurteilen,
wie hoch er frither oder in lingst verflossenen Zeiten gewesen
1st, muss ganz unmoglich sein.

Wenn es aber auch unmoglich ist, mit einiger Genauigkeit
anzugeben, wieviel der mittlere Kapitalgewinn heute betrigt oder
frither betragen hat, so kann man sich doch einen gewissen
Begriff davon machen nach dem Geldzins. Es kann als Grundsatz
gelten, dass, wo mit der Nutzung von Geld ein grofes Geschift
gemacht werden kann, gewohnlich auch fiir seine Nutzung viel
bezahlt wird; und dass, wo nur ein geringes Geschift damit
gemacht werden kann, in der Regel auch weniger dafiir bezahlt
wird. Je nachdem also der iibliche Zinsful in einem Lande
sich dndert, kann man auch mit Gewissheit annehmen, dass der
gewoOhnliche Kapitalgewinn sich mit ihm #ndert; sinkt, wenn
jener sinkt, und steigt, wenn jener steigt. Die Entwicklung
des Zinsfufles kann uns mithin zu einem Schliisse auf die
Entwicklung des Gewinnes leiten.

Durch die Akte aus dem 37. Jahre Heinrichs VIII. wurde aller



Zins tiber zehn Prozent fiir ungesetzlich erklirt. Friiher, scheint
es, hatte man bisweilen mehr genommen. Unter der Regierung
Eduards VI. verbot der religiose Eifer allen Zins. Dieses Verbot
soll jedoch, gleich allen anderen dieser Art, keinen Erfolg
gehabt haben und hat wahrscheinlich eher das Ubel des Wuchers
verschlimmert als ihm gesteuert. Das Statut Heinrichs VIII.
wurde durch das Statut aus dem 13. Jahre Elisabeths, Kapitel 8,
erneuert, und zehn Prozent blieb der gesetzliche Zinsful} bis ins
21. Jahr Jakobs 1., wo er auf acht ermifigt wurde. Bald nach der
Restauration wurde er auf sechs Prozent und im 12. Jahre der
Ko6nigin Anna auf fiinf herabgesetzt. Alle diese Verordnungen
scheinen den Zeitverhéltnissen sehr angemessen gewesen zu sein.
Sie scheinen lediglich dem ZinsfuBBe des Marktes, oder dem,
zu welchem Leute mit gutem Kredit Geld zu borgen pflegten,
gefolgt zu sein. Seit der Zeit der Konigin Anna scheinen fiinf
vom Hundert eher iiber als unter dem marktgéingigen Zinsful3e
gewesen zu sein. Vor dem letzten Kriege machte die Regierung
ein Anlehen zu drei Prozent, und Leute mit gutem Kredit borgten
in der Hauptstadt und an vielen anderen Orten des Konigreichs
zu drei und einhalb, vier, und vier und einhalb Prozent.

Seit der Zeit Heinrichs VIII. hob sich der Reichtum und
das Einkommen des Landes ohne Unterbrechung, und ihr
Fortschritt scheint im weiteren Verlaufe eher beschleunigt als
aufgehalten worden zu sein. Sie haben, wie es scheint, nicht
nur zugenommen, vielmehr ist diese Zunahme schneller und
schneller erfolgt. Der Arbeitslohn war wihrend dieser Periode



stets im Steigen, und der Kapitalgewinn war in den meisten
Zweigen des Handels und Gewerbes im Fallen.

Es erfordert in der Regel ein groBBeres Kapital, ein Geschift
in einer grofen Stadt als in einem Landstiddtchen zu betreiben.
Die in Geschiften aller Art angelegten groflen Kapitalien und
die Menge der reichen Wettbewerber verringerten in der Regel
den Gewinnsatz in der grolen Stadt mehr als in der Landstadt.
Der Arbeitslohn aber ist in einer grolen Stadt gewohnlich
hoher als in einem Landstidtchen. In einer lebhaften Stadt
konnen diejenigen, die groBe Kapitalien anzulegen haben, oft
nicht so viel Arbeiter erhalten als sie brauchen, und iiberbieten
einander, um so viele als moglich zu erhalten: hierdurch steigt
der Arbeitslohn und der Kapitalgewinn sinkt. In den entlegenen
Teilen des Landes fehlt es hidufig an Kapital, alle Leute zu
beschiftigen, und diese unterbieten einander, um Arbeit zu
erhalten, wodurch der Arbeitslohn sinkt und der Kapitalgewinn
steigt.

Obgleich in Schottland der gesetzliche Zinsfull derselbe ist,
wie in England, so ist doch der marktgingige etwas hoher.
Leute mit bestem Kredit erhalten dort selten Geld unter fiinf
Prozent. Selbst Privatbankiers in Edinburgh geben auf ihre
trockenen Wechsel, deren Zahlung im Ganzen oder teilweise zu
jeder beliebigen Zeit gefordert werden kann, vier Prozent. In
London geben Privatbankiers keine Zinsen fiir das Geld, das bei
thnen niedergelegt wird. Es gibt nur wenige Gewerbe, die nicht
in Schottland mit einem geringeren Kapital betrieben werden



konnen als in England. Deshalb muss dort der gewohnliche
Gewinnsatz etwas grofler sein. Der Arbeitslohn ist, wie schon
bemerkt, in Schottland niedriger als in England. Auch ist das
Land nicht nur viel drmer, sondern der Fortschritt zu einem
besseren Zustande — denn Fortschritte macht es offenbar —
scheint auch weit langsamer und triger zu sein.

Der gesetzliche Zinsfu in Frankreich ist im Laufe
des gegenwirtigen Jahrhunderts nicht immer nach dem
marktgingigen geregelt worden’. Im Jahre 1720 wurde der
Zins vom zwanzigsten auf den fiinfzigsten Pfennig, oder von
fiinf auf zwei Prozent heruntergesetzt. 1724 wurde er auf
den dreiligsten Pfennig oder 3 5%, 1725 wieder auf den
zwanzigsten Pfennig oder 5% gesteigert. 1766 unter Laverdys
Administration wurde er auf den fiinfundzwanzigsten Pfennig
oder 4% herabgesetzt. Der Abbé Terray erhthte ihn nachher
auf den alten Satz von fiinf vom Hundert. Der beabsichtigte
Zweck vieler dieser gewaltsamen Zinsherabsetzungen war der,
den Weg zu einer Zinsverminderung der Staatsschulden zu
bahnen, ein Zweck, der zuweilen auch erreicht worden ist.
Frankreich ist jetzt vielleicht kein so reiches Land als England,
und obgleich der gesetzliche Zinsfuf3 dort oft niedriger war als
in England, so war der Marktsatz doch in der Regel hoher;
denn, wie in andern Lindern, hat man dort sichere und leichte
Mittel, das Gesetz zu umgehen. Der Gewerbsgewinn ist, wie mir
britische Kaufleute, die in beiden Lindern Geschifte trieben,

3 Siehe Denisart, Article: Taux des Intéréts, tom. III. p. 18.



versicherten, in Frankreich hoher als in England, und hierin liegt
ohne Zweifel der Grund, warum viele britische Untertanen es
vorziehen, ihre Kapitalien in einem Lande anzulegen, wo der
Handel verachtet wird, anstatt in einem Lande, wo er in hoher
Achtung steht. Der Arbeitslohn ist in Frankreich niedriger als
in England. Wenn man von Schottland nach England kommt,
so deutet der Unterschied, den man zwischen der Kleidung und
dem Aussehen der gewohnlichen Leute in dem einen und in dem
anderen Lande bemerkt, hinlinglich auf die Ungleichheit ihrer
Lage hin. Aber der Gegensatz ist noch groler, wenn man aus
Frankreich zuriickkehrt. Frankreich, obwohl ohne Zweifel ein
reicheres Land als Schottland, scheint nicht so schnell vorwirts
zu schreiten. Es ist eine verbreitete und sogar populidre Meinung
im Lande, dass es riickwirtsgehe; eine Meinung, die, wie ich
glaube, selbst in Bezug auf Frankreich unbegriindet ist, in Bezug
auf Schottland aber unméglich von jemand gehegt werden kann,
der dieses Land jetzt sieht, und es vor zwanzig oder dreiflig
Jahren gesehen hat.

Holland  andrerseits ist nach  Verhiltnis  seiner
Gebietsausdehnung und Volkszahl ein reicheres Land als
England. Die Regierung borgt dort zu zwei, und Privatleute mit
gutem Kredit zu drei Prozent. Der Arbeitslohn soll in Holland
hoher als in England sein, und der Holldnder handelt, wie
bekannt, mit geringerem Gewinn als irgendjemand in Europa.
Manche haben behauptet, dass Hollands Handel im Verfall sei,
und von einigen Geschiftszweigen mag dies vielleicht richtig



sein. Allein jene Symptome scheinen hinreichend dafiir zu
sprechen, dass der Verfall kein allgemeiner ist. Wenn der
Gewinn sich verringert, so sind die Kaufleute sehr geneigt,
iber Verfall der Geschifte zu klagen, obwohl die Verminderung
des Gewinns die natiirliche Folge ihres Gedeihens, oder
einer umfangreicheren Kapitalienverwendung in den Geschiften
ist. Im letzten Kriege gewannen die Hollinder den ganzen
Speditionshandel Frankreichs, und sie haben noch jetzt einen
groBen Teil davon in Hénden. Ihr groBer Besitz in franzdsischen
und englischen Staatspapieren — von den letzteren haben sie
etwa vierzig Millionen, wie es heifit — wobei ich jedoch eine
starke Ubertreibung vermute, die groBen Summen, welche sie
in Landern, wo der Zinsfull hoher als in dem ihrigen steht, an
Privatpersonen ausleihen, sind Umstiinde, welche ohne Zweifel
Uberfluss an Kapital beweisen, indem dieses groBer geworden
ist, als dass sie es mit ertriaglichem Gewinn in den Geschiften
ihres eigenen Landes anlegen konnten; aber sie beweisen nicht,
dass diese Geschifte abgenommen haben. Wie das Kapital eines
Privatmannes, das bei einem Geschifte gewonnen worden ist,
fiir das Geschift zu grof werden und das Geschift sich doch
vergroflern kann, so auch das Kapital einer groBen Nation.

In unseren nordamerikanischen und westindischen Kolonien
ist nicht nur der Arbeitslohn, sondern auch der Geldzins,
und folglich der Kapitalgewinn hoher als in England. Sowohl
der gesetzliche als der marktgingige Zinsful schwankt in
den verschiedenen Kolonien zwischen sechs und acht Prozent.



Hoher Arbeitslohn und hoher Kapitalgewinn sind indessen
vielleicht Dinge, die sich selten zusammenfinden, auler unter
den ganz besonderen Umstinden in neuen Kolonien. Eine neue
Kolonie muss immer eine Zeit lang im Verhiltnis zu ihrer
Gebietsausdehnung kapitalirmer und im Verhéltnis zum Umfang
ihrer Kapitalien diinner bevdlkert sein als andere Lander. Man
hat mehr Land, als Kapital vorhanden ist, es anzubauen. Was
man hat, wird deshalb nur auf die Kultur des fruchtbarsten
und giinstigst gelegenen Landes, des Landes an der Seekiiste
und an den Ufern schiffbarer Fliisse, verwendet. Auch solches
Land wird oft zu einem Preise verkauft, der selbst unter dem
Werte seiner wildwachsenden Produkte steht. Das zum Kaufe
und zur Verbesserung solchen Landes angewandte Kapital muss
einen sehr reichen Gewinn abwerfen und dadurch erméglichen,
sehr hohe Zinsen zu zahlen. Seine rasche Anhdufung bei so
gewinnreichen Anlagen macht es dem Pflanzer moglich, die
Zahl der arbeitenden Hinde rascher zu vermehren, als sie in
einer neuen Niederlassung aufzutreiben sind. Deshalb werden
die vorhandenen Arbeitskréfte sehr reichlich bezahlt. Wichst
die Kolonie, so werden die Kapitalgewinne stufenweise geringer.
Wenn die fruchtbarsten und bestgelegenen Léndereien alle in
Besitz genommen sind, so ldsst sich aus der Kultur der an Boden
und Lage minder begiinstigten nur ein geringerer Gewinn ziehen,
und fiir das in ihnen angelegte Kapital kann nur geringerer Zins
gezahlt werden. In den meisten unserer Kolonien ist deshalb
der gesetzliche wie der marktgingige Zinsful wihrend des



gegenwirtigen Jahrhunderts viel niedriger geworden. Je mehr
der Reichtum, die Kultur und die Bevolkerung zunahmen,
desto mehr fiel der Zins. Der Arbeitslohn aber sinkt nicht mit
dem Kapitalgewinn. Die Nachfrage nach Arbeit wichst mit
der Vermehrung des Kapitals, welchen Gewinn dasselbe auch
erzielen mag; und obgleich der letztere sinkt, kann das Kapital
dennoch nicht nur ohne Unterbrechung, sondern sogar noch
schneller zunehmen als vorher. Es ist mit fleiigen Volkern,
die in der Erwerbung von Reichtiimern fortschreiten, wie
mit fleifigen Einzelwesen; ein grofes Kapital mit geringen
Gewinnen wichst in der Regel schneller als ein kleines Kapital
mit groBen Gewinnen. Geld, sagt das Sprichwort, macht Geld.
Hat man erst etwas gewonnen, so ist es oft leicht, mehr zu
gewinnen. Die groBe Schwierigkeit besteht darin, etwas zu
gewinnen. Der Zusammenhang zwischen der Zunahme des
Kapitals und der der Gewerbstitigkeit oder der Nachfrage
nach niitzlicher Arbeit ist zum Teil bereits erklart worden, soll
aber spiter bei der Besprechung der Kapitalanhdufung noch
ausfiihrlicher behandelt werden.

Die Erwerbung eines neuen Gebietes, oder das Aufkommen
neuer Geschiftszweige kann zuweilen den Kapitalgewinn und
mit ihm den Geldzins selbst in einem Lande, welches im Erwerb
von Reichtiimern rasch fortschreitet, in die Hohe treiben. Da das
Kapital des Landes dann fiir die hinzutretende Beschiftigung,
die sich durch solchen Erwerb den verschiedensten Personen
darbietet, nicht mehr hinreicht, so wird es nur in denjenigen



Geschiftszweigen angelegt, die den groften Gewinn bringen.
Ein Teil des Kapitals, das friiher in anderen Gewerben angelegt
war, wird diesen notwendig entzogen, um den neuen und
gewinnreicheren zugewendet zu werden. In all jenen alten
Gewerben wird mithin der Wettbewerb geringer und der Markt
wird mit vielen Sorten von Giitern weniger vollstindig versorgt.
Ihr Preis steigt notwendig mehr oder weniger, und liefert denen,
die damit handeln, einen groleren Gewinn, so dass sie auch zu
hoheren Zinsen borgen konnen. Nach Beendigung des letzten
Krieges borgten nicht nur Privatleute mit bestem Kredit, sondern
auch einige der groften Handelsgesellschaften in London
gewohnlich zu fiinf Prozent, wihrend sie frither nicht mehr als
vier oder vier und ein halb vom Hundert zu geben pflegten. Es
erklirt sich dies hinlénglich aus dem durch unsere Erwerbungen
in Nordamerika und Westindien entstandenen grof3en Zuwachs
von Gebiet und Handel, ohne dass man eine Verringerung
des Gesellschaftskapitals anzunehmen braucht. Ein so starker
Zuwachs neuer Geschifte, die mit dem alten Kapital betrieben
wurden, musste notwendig die in vielen Geschiftszweigen, in
denen die Konkurrenz geringer und der Gewinn grof3er geworden
war, angelegte Kapitalmenge vermindern. Ich werde spiter
Gelegenheit haben, die Griinde anzugeben, die mich zu dem
Glauben bestimmen, dass der Kapitalvorrat GroBbritanniens
sogar durch die enormen Ausgaben des letzten Krieges nicht
verringert worden ist.

Wie jedoch die Verringerung des Kapitalvorrats der



Gesellschaft, oder der zur Erhaltung der Gewerbtitigkeit
bestimmten Fonds den Arbeitslohn ermifigt, so steigert sie
den Kapitalgewinn und dadurch den Geldzins. Infolge der
Ermifigung des Arbeitslohns konnen die Eigentiimer der in der
Gesellschaft verbliebenen Kapitalien ithre Waren mit geringeren
Kosten als frither auf den Markt bringen, und da zugleich
weniger Kapital auf die Versorgung des Marktes verwendet
wird als zuvor, so konnen sie sie teurer verkaufen. IThre Waren
kosten sie weniger, und sie erhalten mehr dafiir. Da ihr
Gewinn sich auf beiden Seiten vermehrt, kann er auch hohe
Zinsen zahlen. Die in Bengalen und den iibrigen britischen
Niederlassungen in Ostindien so schnell und leicht erworbenen
groBen Reichtiimer kénnen uns davon {iiberzeugen, dass in
diesen zugrunde gerichteten Lindern der Arbeitslohn ebenso
niedrig ist, wie der Kapitalgewinn hoch. Der Geldzins ist es
verhiltnisméfBig ebenso. In Bengalen leihen die Pichter oft
zu vierzig, fiinfzig und sechzig Prozent Geld, und fiir die
Riickzahlung wird die Ernte des ndchsten Jahres verpfindet.
Wie die Gewinne, die einen solchen Zins abwerfen konnen,
fast die ganze Rente des Grundbesitzers aufzehren miissen, so
muss auch ein so unmiBiger Wucher den grofiten Teil jener
Gewinne verschlingen. Vor dem Untergange der romischen
Republik scheint ein wucherischer Zins derselben Art in den
Provinzen unter der verderblichen Verwaltung ihrer Prokonsuln
etwas Gewohnliches gewesen zu sein. Der tugendhafte Brutus
verlieh, wie wir aus Ciceros Briefen erfahren, in Cypern Geld zu



achtundvierzig Prozent.

In einem Lande, das den vollen Reichtum erworben hat, den
es vermoge der Natur seines Bodens und Klimas und vermoge
seiner Lage gegen andere Linder erwerben kann, das also nicht
weiter fortschreitet, aber auch keine Riickschritte macht, wiirde
wahrscheinlich sowohl der Arbeitslohn wie der Kapitalgewinn
sehr niedrig sein. In einem im Verhiltnis zu seinem Gebiet
und seinen Kapitalien sehr dicht bevolkerten Lande wird die
Konkurrenz um Arbeit notwendiger Weise so grof3 sein, um
den Arbeitslohn auf das Niveau zu driicken, wo er gerade noch
hinreicht, die bisherige Anzahl von Arbeitern zu erhalten; und
diese Anzahl kann, da das Land schon vollkommen bevolkert
ist, sich nicht weiter vermehren. In einem im Verhiltnis zu all
seinen Geschiften vollkommen mit Kapital versehenen Lande
wird gerade so viel Kapital in jedem Gewerbszweige angelegt
werden als seine Natur und Ausdehnung zuldsst, und es wird
der Wettbewerb so groB und folglich der Gewinn so niedrig wie
moglich sein.

Doch ist vielleicht bis jetzt noch kein Land zu diesem
Grade der Wohlhabenheit gelangt. China scheint lange auf ein
und demselben Punkte stehen geblieben zu sein, und hatte
wahrscheinlich schon ldngst das volle Mall des Reichtums
erreicht, das sich mit der Natur seiner Gesetze und Einrichtungen
vertragt. Allein dieses Mal} diirfte weit geringer sein als es
die Natur seines Bodens, seines Klimas und seiner Lage unter
anderen Gesetzen und Einrichtungen wohl zulieBe. Wenn ein



Land den auswirtigen Handel vernachléssigt oder verschmiht,
und die Schiffe fremder Nationen nur in einen oder zwei seiner
Hifen einlaufen ldsst, so kann es nicht ebenso viele Geschifte
machen, als es unter anderen Gesetzen und FEinrichtungen
machen konnte. In einem Lande ferner, in dem zwar die Reichen
oder Eigentiimer groBer Kapitalien grofe Sicherheit genielen,
die Armen aber oder die Eigentiimer kleiner Kapitalien fast
gar keine, vielmehr jederzeit unter Vorwinden der Rechtspflege
den Pliinderungen und Riubereien der niederen Mandarinen
ausgesetzt sind, kann die in den verschiedenen Geschiftszweigen
angelegte Kapitalmenge niemals so grof8 sein als die Natur
und Ausdehnung der Geschifte es erlaubt. In jedem Geschift
muss die Unterdriickung des Armen das Monopol des Reichen
begriinden, der das ganze Geschift an sich rei3t und dadurch sehr
grole Gewinne machen kann. Zwolf Prozent soll demgemal
der iibliche Geldzins in China sein, und der gewohnliche
Kapitalgewinn muss grof3 genug sein, um diesen hohen Zinsful3
moglich zu machen.

Ein Fehler im Gesetze kann bisweilen den Zinsfull weit
iiber das Mal} erhohen, das der Zustand des Landes, sein
Reichtum oder seine Armut erfordert. Wenn das Gesetz
die Erfiillung von Vertrigen nicht erzwingt, so setzt es alle
Borger so ziemlich auf denselben Fufl mit Bankerottierern
oder Leuten von zweifelhaftem Kredit in besser verwalteten
Lindern. Die Ungewissheit, sein Geld wieder zu bekommen,
veranlasst den Darleiher, denselben Wucherzins zu fordern, der



von Bankerottierern genommen zu werden pflegt. Unter den
Barbaren, die die westlichen Provinzen des romischen Reichs
iiberschwemmten, war die Erfiillung der Vertrige lange Zeit
hindurch der Ehrlichkeit der kontrahierenden Teile iiberlassen.
Die Gerichte ihrer Konige mischten sich nur selten ein. Diesem
Umstande mag wohl zum Teil der hohe Zinsfull beizumessen
sein, der in jenen alten Zeiten gewohnlich war.

Verbietet das Gesetz den Zins vollig, so beseitigt es ihn
damit nicht. Viele Menschen miissen borgen, und niemand
wird etwas verleihen, ohne eine Vergiitung fiir die Nutzung
seines Geldes, wie sie nicht nur dem Dienste, den es leisten
kann, sondern auch der Schwierigkeit und Gefahr, welche die
Gesetzesumgehung verursacht, entspricht. Den hohen Zinsfuf}
bei allen muhamedanischen Volkern schreibt Montesquieu
nicht ithrer Armut, sondern teils jener Gefahr, und teils der
Schwierigkeit zu, Geld wieder zu bekommen.

Der niedrigste iibliche Gewinnsatz muss immer etwas grofer
sein als zur Ausgleichung der zufilligen Verluste, denen
jede Kapitalanlage ausgesetzt ist, erfordert wird. Nur dieser
Uberschuss ist reiner oder Nettogewinn. Was Bruttogewinn
genannt wird, schlieBt oft nicht nur diesen Uberschuss, sondern
auch die zur Ausgleichung solcher aulergewohnlichen Verluste
zuriickgelegte Summe in sich ein. Der Zins, den der Borger
zahlen kann, richtet sich nur nach dem reinen Gewinn.

Der niedrigste iibliche Zinsfufl muss in gleicher Weise etwas
hoher sein als zur Ausgleichung der zufilligen Verluste, denen



das Darleihen selbst bei gehoriger Vorsicht ausgesetzt ist,
erfordert wird. Wire er nicht hoher, so konnte mir Mildtitigkeit
oder Freundschaft zum Darleihen bewegen.

In einem Lande, das sein volles Maf3 des Reichtums erworben
hitte, und in dem in jedem Geschiftszweige die groBte
Kapitalmenge steckte, die darin angelegt werden konnte, wiirde
sowohl der gewohnliche Satz des reinen Gewinnes als auch
der marktgingige Zinsfufl, der von jenem Gewinn bestritten
werden muss, so niedrig stehen, dass es nur den reichsten Leuten
moglich wire, von den Zinsen ihres Geldes zu leben. Wer nur ein
kleines oder mittelméBiges Vermogen besille, sidhe sich genotigt,
die Beschiftigung seiner Kapitalien selbst zu iibernehmen; fast
jeder miisste ein Geschéftsmann sein, oder irgendein Gewerbe
treiben. Holland scheint sich diesem Zustand zu ndhern. Es
ist dort gegen den guten Ton, nicht ein Geschidftsmann zu
sein. Die Notwendigkeit macht es fast jedem zur Gewohnheit,
und die Gewohnheit bestimmt iiberall den guten Ton. Wie es
lacherlich ist, sich nicht wie die anderen Leute zu kleiden, so
ist es gewissermafen ldcherlich, nicht wie sie beschiftigt zu
sein. Wie ein Mann, der ein biirgerliches Gewerbe treibt, in
einem Lager oder einer Garnison eine schlechte Figur macht,
und sogar Gefahr lduft, verlacht zu werden, so geschieht es einem
MiiBiggidnger unter geschéftstitigen Leuten.

Der hochste tibliche Gewinnsatz kann ein solcher sein, dass
er in dem Preise der meisten Waren alles verschlingt, was der
Grundrente zufallen sollte, und nur so viel iibrig ldsst als zur



Bezahlung der Arbeit, durch welche die Waren hergerichtet und
auf den Markt gebracht werden, erforderlich ist, und zwar zu so
geringer Bezahlung, wie irgend moglich, ndmlich wobei nur die
nackte Existenz des Arbeiters bestritten wird. Der Arbeiter muss
stets auf die eine oder andere Art so lange ernédhrt werden, wie
er bei der Arbeit ist; aber der Grundbesitzer braucht nicht immer
seine Rente zu erhalten. Die Gewinne der Geschifte, welche die
Bediensteten der ostindischen Kompagnie in Bengalen treiben,
diirften nicht weit von diesem Satze entfernt sein.

Das Verhiltnis, in welchem der marktgingige Zinsfull zu
dem gewohnlichen Satz des Reingewinns stehen muss, dndert
sich notwendig je nach dem Steigen oder Fallen des Gewinns.
Doppelte Zinsen werden von den Kaufleuten in GroBbritannien
als ein guter, méBiger, billiger Gewinn angesehen, — Ausdriicke,
mit denen man nur einen gewohnlichen und tiblichen Gewinn
meint. In einem Lande, wo der gewohnliche Satz des
Reingewinns acht bis zehn Prozent betrigt, mag es billig
sein, dass bei Geschiften, die mit erborgtem Gelde getrieben
werden, die Hilfte des Reingewinns als Zins abgeht. Das Risiko
der Kapitalseinlage triagt der Borger, der es dem Darleiher
sozusagen versichert; und vier oder fiinf Prozent kénnen in den
meisten Geschiften ein hinlidnglicher Gewinn fiir die Gefahr
dieser Versicherung, sowie eine ausreichende Entschiddigung
fir die Miihe der Beschiftigung des Kapitals sein. Indessen
kann das Verhiltnis zwischen den Zinsen und dem Reingewinn
in Ldndern, wo der gewohnliche Gewinnsatz entweder viel



niedriger oder viel hoher ist, nicht das Namliche sein. Ist er viel
niedriger, so kann fiir den Zins vielleicht nicht die Hilfte des
Reingewinns bewilligt werden; ist er viel hoher, so kann weit
mehr gegeben werden.

In Lindern, die schnell zu Reichtum gelangen, kann der
niedrige Gewinnsatz dem hohen Arbeitslohn in dem Preise
vieler Waren das Gegengewicht halten, und diese Lénder
instand setzen, ebenso wohlfeil zu verkaufen als ihre weniger
aufbliithenden Nachbarn, bei denen der Arbeitslohn niedriger ist.

In der Tat tragen hohe Gewinne viel mehr zur Erhhung des
Warenpreises bei als hoher Arbeitslohn.

Wenn z. B. in der Leinenmanufaktur der Lohn der
verschiedenen Arbeiter, der Flachszurichter, der Spinner, der
Weber usw. um 2 Pence tiglich erhoht wird, so braucht der Preis
eines Stiickes Leinwand nur so vielmal um zwei Pence erhoht zu
werden als die Zahl der damit beschéftigten Leute, multipliziert
mit der Zahl der dabei zugebrachten Tage betrégt. Derjenige Teil
des Warenpreises, welcher sich in Arbeitslohn auflost, wiirde
durch alle Stufen der Bearbeitung nur nach arithmetischem
Verhiltnis zu jener Lohnerhohung steigen. Wenn dagegen die
Gewinne aller Arbeitgeber um fiinf Prozent steigen sollten,
wiirde derjenige Teil des Warenpreises, der sich in Gewinn
auflost, durch alle Stufen der Bearbeitung im geometrischen
Verhiltnis zu jener Gewinnerhohung steigen. Der Arbeitgeber
der Flachszurichter wiirde beim Verkauf seines Flachses einen
weiteren Gewinn von fiinf Prozent auf den ganzen Wert



des Materials und des den Arbeitern vorgeschossenen Lohns
fordern. Der Arbeitgeber der Spinner wiirde sowohl auf den
vorgeschossenen Preis des Flachses, wie auf den Lohn der
Spinner weitere fiinf Prozent, und der Arbeitgeber der Weber
auf den vorgeschossenen Preis des Leinengarns und den Lohn
der Weber ebenfalls fiinf Prozent haben wollen. Das Steigen des
Arbeitslohns wirkt auf die Erhohung des Warenpreises ebenso,
wie einfache Zinsen auf die Anhédufung einer Schuld; das Steigen
des Gewinnes aber wirkt wie Zinseszins. Unsere Kaufleute
und Fabrikherren klagen viel iiber die schlimmen Wirkungen
der hohen Lohne auf die Erhohung der Preise und die daraus
folgende Verminderung des Absatzes im In- und Auslande.
Sie sagen aber nichts von den schlimmen Wirkungen hohen
Kapitalgewinns. Von den verderblichen Folgen der Vorteile, die
thnen zuflieBen, schweigen sie und klagen nur iiber die, die
anderen zufallen.
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Zehntes Kapitel
Lohn und Gewinn in den
verschiedenen Verwendungen
der Arbeit und des Kapitals

Im Ganzen miissen die Vorteile oder Nachteile bei den
verschiedenen Verwendungen der Arbeit und des Kapitals in
der ndmlichen Gegend entweder ganz gleich sein, oder doch
bestindig nach Ausgleichung streben. Wire in der ndmlichen
Gegend irgendeine Verwendung offenbar mit mehr oder weniger
Vorteil verkniipft als die iibrigen Verwendungen, so wiirden
in dem einen Falle sich so viele Leute dazu dringen, und
in dem andern so viele sie aufgeben, dass ihre Vorteile bald
auf das Niveau der iibrigen kiimen. Dies wiirde wenigstens in
einer Gesellschaft der Fall sein, wo man den Dingen ihren
natiirlichen Lauf liee, wo vollkommene Freiheit waltete, und
wo es jedermann frei stinde, sowohl seine Beschiftigung nach
Belieben zu wihlen, wie sie so oft zu wechseln als es ihm
gut diinkt. Jeden wiirde sein Interesse bestimmen, vorteilhafte
Geschiifte zu suchen und unvorteilhafte zu meiden.

Geldlohn und Geldgewinn sind freilich in Europa iiberall je
nach den verschiedenen Verwendungen von Arbeit und Kapital
duBerst verschieden. Allein diese Verschiedenheit riihrt teils
von gewissen Umstinden in den Verwendungen selbst her,



die entweder wirklich oder wenigstens in der Einbildung der
Einzelnen bei den einen den geringen Geldgewinn ersetzen,
und bei den anderen einen groen Geldgewinn aufwiegen; teils
von der Politik Europas, die nirgends den Dingen vollstindige
Freiheit ldsst.

Die gesonderte Betrachtung dieser Umstinde und jener
Politik scheidet dieses Kapitel in zwei Abteilungen.

# ok K

Erste Abteilung
Verschiedenheiten, die aus der Natur
der Verwendungen selbst entspringen

Die folgenden fiinf Umstéinde sind es, soweit ich beobachten
konnte, hauptsidchlich, die einen geringen Geldgewinn in
einigen Geschiften ersetzen, und einen groBen in anderen auf
wiegen: erstens die Annehmlichkeit oder Unannehmlichkeit der
Geschiifte selbst; zweitens die Leichtigkeit und Wohlfeilheit,
oder die Schwierigkeit und Kostspieligkeit, sie zu erlernen;
drittens die Bestindigkeit oder Unbestindigkeit der Arbeit in
ihnen; viertens das geringe oder grofle Vertrauen, welches man
auf die Leute setzen muss, die das Geschift ausiiben, und
fiinftens die Wahrscheinlichkeit oder Unwahrscheinlichkeit eines
Erfolgs in ihnen.



Erstens, der Arbeitslohn schwankt, je nachdem das
Geschift leicht oder schwer, reinlich oder unreinlich, ehrenvoll
oder verachtet ist. So verdient an den meisten Orten ein
Schneidergeselle im ganzen Jahre weniger als ein Webergeselle:
weil seine Arbeit leichter ist. Ein Webergeselle verdient weniger
als ein Schmiedegeselle: weil seine Arbeit zwar nicht immer
leichter, aber viel reinlicher ist. Ein Schmiedegeselle, obgleich
ein gelernter Handwerker, verdient in zwolf Stunden kaum so
viel, wie ein Bergmann, der nur ein TagelShner ist, in acht: weil
seine Arbeit nicht ganz so schmutzig und weniger gefihrlich ist,
auch bei Tageslicht und iiber der Erde verrichtet wird. Die Ehre
macht bei allen ehrenvollen Gewerben ein gut Teil der Belohnung
aus. Vom Gesichtspunkte des Geldgewinns werden sie, wie ich
gleich zeigen werde, im Allgemeinen zu schlecht bezahlt. Die
Anriichigkeit hat eine entgegengesetzte Wirkung. Das Gewerbe
eines Fleischers hat etwas Rohes und Abstof3endes; aber es ist
an den meisten Orten gewinnbringender als die meisten anderen
Geschifte. Das abscheulichste von allen Geschiften, das des
Scharfrichters, wird im Verhiltnis zu der Arbeitsmenge, die
es erfordert, besser bezahlt als irgendein anderes gewohnliches
Geschiift.

Jagd und Fischfang, die wichtigsten Beschiftigungen der
Menschen im rohen Zustande der Gesellschaft, werden im
zivilisierten Zustande ihre angenehmsten Vergniigungen, und sie
treiben dann zum Zeitvertreib, was sie frither aus Not taten. Im
gesitteten Zustande der Gesellschaft sind es deshalb nur Arme,



die aus dem, was anderen zum Zeitvertreib dient, ein Gewerbe
machen. Die Fischer waren arm seit der Zeit Theokrits.® Ein
Wildschiitz in Grofbritannien ist stets ein ganz armer Mann. In
allen Lindern, wo die Strenge der Gesetze keine Wildschiitzen
duldet, befindet sich der berechtigte Jager in keiner viel besseren
Lage. Aus natiirlicher Lust an diesen Beschiftigungen widmen
sich ihnen mehr Menschen, als bequem davon leben kénnen, und
das Produkt ihrer Arbeit kommt im Verhéltnis zu ihrer Menge
immer zu wohlfeil zu Markte, um den Arbeitern mehr als das
kérglichste Auskommen zu verschaffen.

Widerwirtigkeit und Anriichigkeit des Geschifts beriihrt den
Kapitalgewinn ebenso, wie den Arbeitslohn.

Der Inhaber einer Schenke oder Kneipe, der nie Herr in
seinem eigenen Hause und der Brutalitit jedes Trunkenbolds
ausgesetzt ist, treibt weder ein sehr angenehmes, noch ein
sehr geachtetes Geschift. Aber es gibt kaum ein gewohnliches
Gewerbe, bei dem ein kleines Kapital so groen Gewinn abwirft.

Zweitens, der Arbeitslohn schwankt je nach der Leichtigkeit
und Wohlfeilheit, oder der Schwierigkeit und Kostspieligkeit, das
Geschiift zu erlernen.

Wenn eine kostspielige Maschine errichtet ist, wird die
durch sie gelieferte ungemein umfangreiche Arbeit das fiir
thre Herstellung bis zu ihrer Abnutzung ausgelegte Kapital
wenigstens mit den gewohnlichen Gewinnen wieder ersetzen
miissen. Ein Mensch, der mit viel Arbeit und Zeit zu einem

6S. Idylle 21.



der Geschifte erzogen wurde, die ungewohnliche Fertigkeit und
Geschicklichkeit erfordern, kann mit einer solchen kostspieligen
Maschine verglichen werden. Die erlernte Arbeit wird, wie zu
erwarten ist, ihm {iber den iiblichen Lohn fiir gemeine Arbeit
alle Kosten seiner Erziehung wenigstens mit dem gewohnlichen
Gewinn eines gleich wertvollen Kapitals wieder ersetzen. Auch
muss dies in Anbetracht der hochst ungewissen Dauer des
menschlichen Lebens, wie der gewisseren Dauer einer Maschine,
in angemessener Zeit geschehen.

Der Unterschied zwischen den Lo&hnen erlernter und
gewohnlicher Arbeit beruht auf diesem Grundsatze.

Die europdische Gewerbepolitik betrachtet die Arbeit aller
Kiinstler, Handwerker und Fabrikarbeiter als gelernte Arbeit,
und die der ldndlichen Arbeiter als gemeine Arbeit. Hierbei
scheint vorausgesetzt zu werden, dass die Arbeit der Ersteren
eigener und feiner sei als die der Letzteren, In manchen Fillen
mag es so sein, in den meisten aber ist es, wie ich sogleich
zeigen werde, ganz anders. Die europdischen Gesetze und
Gewohnheiten legen daher, um jemanden zur Ausiibung der
einen Art von Arbeit zu befihigen, ihm den Zwang einer Lehrzeit
auf, obwohl nicht iiberall mit gleicher Strenge. Die andere Art
Arbeit lassen sie fiir jedermann frei und offen. Wihrend der
Dauer der Lehrzeit gehort die ganze Arbeit des Lehrlings dem
Meister. Haufig muss er auch von seinen Eltern oder Verwandten
bekostigt, und fast immer von ihnen gekleidet werden. Auch wird
dem Meister gewohnlich eine Geldsumme dafiir bezahlt, dass er



ithn sein Gewerbe lehrt. Wer kein Geld geben kann, gibt Zeit, d.
h. er bindet sich auf mehr als die gewohnliche Zahl von Jahren
— ein Abkommen, das zwar wegen der gewohnlichen Tréigheit
der Lehrlinge fiir den Meister nicht immer von Vorteil, fiir den
Lehrling aber stets von Nachteil ist. In der ldndlichen Arbeit
erlernt dagegen der Arbeiter, wihrend er mit den leichteren
Teilen des Geschifts zu tun hat, seine schwereren Teile und
verdient auf allen Stufen seiner Beschiftigung durch eigene
Arbeit seinen Unterhalt. Darum ist es auch billig, dass in Europa
der Lohn der Kiinstler, Handwerker und Fabrikarbeiter etwas
hoher sei als der der gemeinen Arbeiter. Er ist es auch in der Tat,
und wegen ihres groBeren Gewinnes sieht man die stiddtischen
Arbeiter vielfach als eine hohere Volksklasse an. Doch ist der
Vorrang gewohnlich sehr gering; der tigliche oder wochentliche
Verdienst eines Gesellen in den gewohnlichen Gewerbszweigen,
wie z. B. in den Fabriken der groben Leinen- und Wollenzeuge,
betrdgt an den meisten Orten durchschnittlich wenig mehr als
der Tagelohn gemeiner Arbeiter. Freilich ist ihre Beschéftigung
stetiger und gleichméBiger, und die Summe ihres Verdienstes
mag, das ganze Jahr zusammengenommen, etwas groBer sein.
Aber hoher scheint sie sich offenbar nicht zu belaufen als dass
sie gerade die hoheren Kosten der Ausbildung deckt.

In den freien Kiinsten und gelehrten Berufsarten ist die
Erziehung noch langwieriger und kostspieliger. Die Belohnung
der Maler und Bildhauer, der Juristen und Arzte in Geld muss
deshalb eine viel reichlichere sein, und ist es in der Tat.



Der Gewinn des Kapitals scheint durch die Leichtigkeit
oder Schwierigkeit der Erlernung des Geschifts, in das
Kapital gesteckt wird, nur sehr wenig beriihrt zu werden. Die
verschiedenen Arten, wie Kapital in gro3en Stidten gewohnlich
angelegt wird, scheinen in der Tat fast gleich leicht oder gleich
schwer zu erlernen. Der eine Zweig des auswirtigen oder inneren
Handels kann nicht wohl ein verwickelteres Geschift sein als der
andere.

Drittens, der Arbeitslohn in den verschiedenen
Beschiftigungen schwankt je nach der Bestindigkeit oder
Unbestindigkeit der Beschiftigung.

Die Beschiftigung ist in einem Gewerbe viel bestdndiger
als in anderen. In den meisten Gewerben kann ein Geselle
fast sicher sein, alle Tage des Jahres Beschiftigung zu finden,
wenn er arbeitsfihig ist. Ein Maurer dagegen kann weder bei
hartem Frost, noch bei schlechtem Wetter arbeiten, und seine
Beschiftigung hiingt zu allen andern Zeiten von den zufilligen
Bestellungen seiner Kunden ab; er ist folglich oft der Gefahr
ausgesetzt, ohne Arbeit zu sein. Sein Verdienst, so lange er
beschiftigt ist, muss ithm daher nicht nur fiir die Zeit, in der
er nichts zu tun hat, den Unterhalt verschaffen, sondern ihn
auch einigermallen fiir jene Augenblicke der Angst und des
Kleinmuts schadlos halten, die der Gedanke an eine so prekire
Lage bisweilen in ihm erwecken muss. Wihrend demgemif3 der
Gesamtverdienst der meisten industriellen Arbeiter auf den Tag
berechnet nicht viel mehr als den Tagelohn gemeiner Arbeit



betrigt, ist der Lohn der Maurer gewohnlich anderthalb oder
noch einmal so hoch. Wo gemeine Arbeiter vier oder fiinf
Schilling die Woche verdienen, verdienen Maurer oft sieben bis
acht; wo die ersteren sechs, da verdienen die letzteren oft neun
bis zehn, und wo die ersteren neun bis zehn verdienen, wie
in London, verdienen die letzteren in der Regel fiinfzehn bis
achtzehn. Dennoch scheint keine Art gelernter Arbeit leichter
zu erlernen als die der Maurer. In London sollen zuweilen die
Sénftentriger wihrend des Sommers als Maurer beschiftigt sein.
Mithin ist der hohe Lohn dieser Arbeiter nicht sowohl eine
Belohnung fiir ihre Geschicklichkeit als eine Entschidigung fiir
die Unbestidndigkeit ihres Erwerbs.

Ein Zimmermann scheint noch eher ein eigneres und
kiinstlicheres Gewerbe zu treiben als ein Maurer. Dennoch
ist sein Tagelohn an den meisten Orten etwas niedriger.
Seine Beschiftigung hingt zwar auch stark von den zufilligen
Bestellungen seiner Kunden ab, aber doch nicht so vollig, und ist
der Gefahr nicht ausgesetzt, durch das Wetter unterbrochen zu
werden.

Wenn Gewerbe, die in der Regel unausgesetzte Beschiftigung
bieten, dies an bestimmten Orten nicht tun, so steigt der Lohn
der Arbeiter immer ein gut Teil tiber ihr gewohnliches Verhiltnis
zum Lohn gemeiner Arbeit. In London konnen fast alle
Handwerksgesellen gerade so wie Tagelohner an anderen Orten,
von ihren Meistern von Tag zu Tag oder von Woche zu Woche
angenommen oder entlassen werden. Die niedrigste Klasse der



Handwerker, die Schneidergesellen, verdienen demgemif dort
eine halbe Krone (2 Y2 Schilling) tdglich, wihrend als Tagelohn
fiir gemeine Arbeit nur achtzehn Pence gerechnet werden. In
kleinen Stidten und auf dem Lande kommt der Lohn der
Schneidergesellen oft kaum dem fiir gemeine Arbeit gleich; in
London aber sind sie oft viele Wochen ohne Beschiftigung,
besonders im Sommer.

Wenn zu der Unbestindigkeit der Beschiftigung noch
die Schwierigkeit, Unannehmlichkeit und Unreinlichkeit der
Arbeit kommt, so erhoht dies bisweilen den Lohn der
gemeinsten Arbeit liber den der geschicktesten Handwerker.
Ein Bergmann, der im Gedinge arbeitet, soll in Newcastle
gewohnlich doppelt, und in manchen Teilen Schottlands dreimal
so viel verdienen als der Tagelohn fiir gemeine. Arbeit
betrdgt. Sein hoher Lohn entspringt aus der Schwierigkeit,
Unannehmlichkeit und Unreinlichkeit seiner Arbeit zugleich. Die
Dauer seiner Beschiftigung hingt dagegen fast ganz von ihm
selbst ab. Die Kohlentriger in London treiben ein Geschift,
das an Schwierigkeit, Schmutz und Unannehmlichkeit dem
der Bergleute fast gleichkommt, und ihre Beschiftigung ist
wegen der unvermeidlichen UnregelmiBigkeit im Anlangen
der Kohlenschiffe meist sehr unbestindig. Wenn daher die
Bergleute doppelt und dreimal so viel verdienen als fiir gemeine
Arbeit bezahlt wird, so diirfte es nicht unbillig erscheinen, dass
Kohlentriger zu Zeiten vier bis fiinfmal so viel verdienen. In der
Untersuchung, welche man vor einigen Jahren iiber ihre Lage



anstellte, ergab sich, dass sie nach dem Satze, nach welchem
sie damals bezahlt wurden, sechs bis zehn Schilling des Tages
verdienen konnten. Sechs Schilling sind etwa viermal so viel, wie
der Lohn fiir gemeine Arbeit in London, und in jedem Geschift
kann der niedrigste gewohnliche Verdienst stets als der der
Mehrzahl angesehen werden. So iibermifig jener Verdienst auch
erscheinen mag, so wiirde doch, wenn er mehr als hinreichend
wire, um alle die unangenehmen Umstinde des Geschifts
auszugleichen, in einem Gewerbe, das kein ausschlieBliches
Privilegium hat, bald ein so groBer Zufluss von Mitbewerbern
eintreten, dass der Verdienst bald auf einen niedrigeren Satz
zuriickschnellen wiirde.

Die Bestindigkeit oder Unbestindigkeit der Beschiftigung
kann auf den gewohnlichen Kapitalgewinn in einem
Geschiftszweige keinen Einfluss tiben. Ob das Kapital bestéindig
verwendet wird oder nicht, hdangt nicht vom Geschift, sondern
vom Geschiftstreibenden ab.

Viertens, der Arbeitslohn schwankt je nach dem gréBeren
oder geringeren Vertrauen, das in den Arbeiter gesetzt werden
muss.

Der Lohn der Goldschmiede und Juweliere ist tiberall hoher
als der vieler anderer Arbeiter, nicht allein von gleicher, sondern
von weit hoherer Begabung: ndamlich wegen der kostbaren
Materialien, die thnen an vertraut werden.

Dem Arzte vertrauen wir unsere Gesundheit, dem Sachwalter
und Advokaten unser Vermogen und mitunter unser Leben und



unsern guten Ruf an. Ein solches Vertrauen kdnnte man nicht mit
Sicherheit auf Leute setzen, die sich in einer sehr mittelmaBigen
oder schlechten Lage befinden. Darum muss ihre Belohnung der
Art sein, dass sie ihnen den gesellschaftlichen Rang verschafft,
den ein so groles Vertrauen erfordert. Wird zu diesem Umstande
noch die lange Zeit und die Kostspieligkeit ihrer Erziehung
gerechnet, so muss dies notwendig den Preis ihrer Arbeit noch
mehr erhohen.

Legt jemand nur sein eigenes Kapital in einem Geschifte
an, so kann von einem in ihn gesetzten Vertrauen keine Rede
sein, und der Kredit, den er bei anderen Leuten findet, hidngt
nicht von der Natur seines Geschifts, sondern von der Meinung
ab, welche sie von seinem Gliick, seiner Rechtschaffenheit
und Klugheit hegen. Die verschiedenen Gewinnsitze in den
verschiedenen Geschiftszweigen konnen also nicht aus den
verschiedenen Graden des Vertrauens entspringen, das man auf
die Geschiftstreibenden setzt.

Fiinftens, der Arbeitslohn in den  mancherlei
Beschiftigungen schwankt je nach der Wahrscheinlichkeit oder
Unwahrscheinlichkeit des Erfolgs in ihnen.

Die Wahrscheinlichkeit, dass jeder zu dem Geschift, das
er erlernt hat, sich auch befdhigt zeigen werde, ist in den
verschiedenen Erwerbszweigen sehr verschieden. Bei den
meisten Handwerkern ist der Erfolg fast sicher; d@u3erst unsicher
hingegen ist er in den freien Berufsarten. Gib deinen Sohn zu
einem Schuhmacher in die Lehre, und es unterliegt kaum einem



Zweifel, dass er ein Paar Schuhe machen lernen wird; lass ihn
aber die Rechte studieren, und es steht zwanzig gegen eins, ob
er so weit kommen wird, von seinem Beruf leben zu konnen.
In einer ganz ehrlichen Lotterie miissten die, welche die Treffer
ziehen, den ganzen Verlust derer, auf die die Nieten fallen,
gewinnen. In einer Berufsart, wo zwanzig ihr Ziel verfehlen,
wihrend nur einer es erreicht, miisste dieser eine alles gewinnen,
was die verungliickten Zwanzig gewonnen haben sollten. Der
Anwalt, der vielleicht erst im vierzigsten Jahre anfdngt, aus
seinem Beruf einigen Erwerb zu ziehen, wiirde die Vergiitung
nicht allein fiir seine eigene so langwierige und kostspielige
Erziehung, sondern auch fiir die der zwanzig andern erhalten
miissen, die wahrscheinlich niemals durch ihren Beruf etwas
erwerben werden. So iibermifig auch die Gebiihren des Anwalts
zuweilen erscheinen mogen, so erreicht ihre wirkliche Bezahlung
doch niemals diese Hohe. Man berechne fiir einen bestimmten
Ort, wie viel die Arbeiter in einem gewohnlichen Geschift,
z. B. in dem Schuhmacher- oder Weberhandwerk jédhrlich
ungefdhr gewinnen, und wie viel sie jahrlich ausgeben, so wird
man finden, dass die erstere Summe gewohnlich grofer ist als
die letztere. Man mache aber dieselbe Berechnung bei allen
Anwilten und denen, die es werden wollen, und man wird finden,
dass ihre jdhrlichen Gewinne zu ihren jdhrlichen Ausgaben in
umgekehrtem Verhiltnis stehen, auch wenn man die ersteren so
hoch und die letzteren so niedrig als moglich anschligt. Folglich
ist die Lotterie der Juristerei sehr weit davon entfernt, eine ganz



ehrliche Lotterie zu sein; und dieser wie viele andere freie und
ehrenvolle Berufe werden vom Gesichtspunkte des Geldgewinns
aus offenbar zu schlecht bezahlt.

Diese Berufsarten halten gleichwohl den iibrigen die Waage,
und die besten und strebsamsten Kopfe dridngen sich trotz
dieser entmutigenden Umstinde mit Eifer zu ihnen. Zu ihrer
Empfehlung dient zweierlei: erstens das Verlangen nach dem
Ansehen, welches denen zu Teil wird, die es in ihrem Beruf
zu etwas Hervorragendem bringen, und zweitens das natiirliche
Vertrauen, das jeder mehr oder weniger auf seine Fihigkeiten
und sein gutes Gliick setzt.

In einem Berufe hervorzuragen, in welchem es nur wenige
zur MittelmaBigkeit bringen, ist der entscheidendste Beweis von
dem, was man Genie oder hohere Talente nennt. Die allgemeine
Bewunderung, die so hervorragenden Fihigkeiten zuteilwird,
macht immer, je nach dem Grade des Ansehens, einen groferen
oder kleineren Teil ihrer Belohnung aus. Einen erheblichen Teil
der Belohnung bildet sie in dem Berufe eines Arztes; einen noch
groBeren vielleicht in dem eines Anwalts; beinahe die ganze
Belohnung aber macht sie bei Dichtern und Philosophen aus.

Es gibt einige hochst angenehme und schone Talente, die
ihrem Besitzer eine gewisse Bewunderung eintragen, deren
Ausiibung fiir Geld aber, sei es mit Recht oder aus Vorurteil,
fir eine Art von Offentlicher Selbstentwiirdigung angesehen
wird. Darum muss der Geldlohn derjenigen, die von ihnen
in dieser Weise Gebrauch machen, grol genug sein, um sie



nicht bloB fiir die auf die Ausbildung ihrer Talente verwendete
Zeit, Arbeit und Kosten, sondern auch fiir die Geringschitzung,
welche mit ihrer Verwertung als Unterhaltsmittel verkniipft ist,
schadlos zu halten. Die iiberméfBigen Gehalte der Schauspieler,
Opernsinger, Operntdnzer u. s. w. beruhen auf diesen beiden
Griinden: auf der Seltenheit und Schonheit ihrer Talente,
und auf der Geringschitzung, mit der man ihre Verwertung
betrachtet. Es scheint beim ersten Anblick abgeschmackt, dass
wir ihre Personen verachten und ihre Talente doch mit der
verschwenderischsten Freigebigkeit belohnen. Aber gerade, weil
wir das eine tun, miissen wir notwendig auch das andere
tun. Sollte sich einmal die offentliche Meinung oder das
Vorurteil tiber diese Erwerbsarten dndern, so wiirde sich ihre
Geldbelohnung bald verringern. Es wiirden sich dann mehr
Leute darauf legen, und der Wettbewerb wiirde den Preis der
Arbeit schnell herunterdriicken. Denn wenn solche Talente auch
durchaus nicht gewohnlich sind, so sind sie doch keineswegs
so selten als man es denkt. Viele, die es verschmihen, davon
Gebrauch zu machen, besitzen sie in groler Vollkommenbheit,
und viele andere wiirden fédhig sein, sie zu erwerben, wenn sich
daraus mit Ehren etwas erzielen lief3e.

Der iibertriebene Begriff der meisten Menschen von ihren
Féhigkeiten ist ein altes Ubel, auf das von den Denkern
und Sittenlehrern aller Zeiten hingewiesen wird. Thre alberne
Einbildung auf ihr gutes Gliick hat man weniger beachtet, und
doch ist diese womdoglich noch allgemeiner. Es gibt keinen



Menschen, der, so lange er leidlich gesund und wohlauf ist,
nicht seinen Teil davon hitte. Die Aussicht auf Gewinn wird
von jedermann mehr oder weniger iliberschitzt, die Chance
des Verlustes aber von den meisten zu gering und kaum von
irgendjemandem, so lange er leidlich gesund und wohlgemut ist,
nach ihrem wahren Wert angeschlagen.

Dass die Aussicht auf Gewinn iiberschitzt wird, kann man aus
dem allgemeinen Erfolg der Lotterien ersehen. Eine vollkommen
ehrliche Lotterie, wobei der ganze Gewinn dem ganzen Verlust
gleichkommt, ist nie dagewesen und wird nie vorkommen,
sonst hdtte der Unternehmer keinen Vorteil davon. In den
Staatslotterien sind die Lose tatsdchlich den Preis nicht wert, den
die Abnehmer dafiir zahlen, und dennoch werden sie im Handel
gewohnlich noch mit einem Aufschlag von zwanzig, dreiBig
und mitunter vierzig Prozent verkauft. Die eitle Hoffnung,
einen der grolen Gewinne zu treffen, ist die alleinige Ursache
dieser Nachfrage. Selbst die niichternsten Leute sehen darin
selten eine Torheit, eine kleine Summe fiir die Aussicht zu
bezahlen, dass man zehn oder zwanzig tausend Pfund gewinnen
kann, und doch weill man, dass auch die kleine Summe
vielleicht zwanzig bis dreilig Prozent mehr betrdgt als die
Gewinnwahrscheinlichkeit wert ist. In einer Lotterie, in welcher
kein Gewinn mehr als zwanzig Pfund betriige, wiirde, auch
wenn sie in anderer Hinsicht einer vollkommen ehrlichen weit
nédher kiime als die gewdhnlichen Staatslotterien, doch nicht eine
gleiche Nachfrage nach Losen stattfinden. Um mehr Aussicht auf



einen der grolen Gewinne zu haben, kaufen Manche mehrere
Lose und andere kleine Anteile an vielen Losen. Und doch gibt
es keinen gewisseren mathematischen Satz als den, dass die
Wabhrscheinlichkeit zu verlieren, umso groBer ist, auf je mehr
Lose man setzt. Besetze alle Lose in der Lotterie, und du wirst
gewiss verlieren; und je groBer die Zahl deiner Lose ist, desto
nidher kommst du der Sicherheit des Verlustes.

Dass die Verlust-Wahrscheinlichkeit oft zu gering und fast nie
so hoch angeschlagen wird als sie es verdient, ersicht man aus
dem sehr méBigen Gewinne der Versicherer. Soll das Versichern
gegen Feuers- oder Seegefahr iiberhaupt ein Geschift sein, so
muss die gewoOhnliche Primie hinreichen, die gewohnlichen
Verluste zu decken, die Kosten der Verwaltung zu tragen und
einen solchen Gewinn zu liefern, wie ihn ein in jedem andern
Geschift angelegtes gleiches Kapital abwerfen miisste. Wer nicht
mehr als dies bezahlt, bezahlt offenbar nur den wirklichen Wert
der Gefahr, oder den niedrigsten Preis, zu welchem diese zu
versichern er billiger Weise erwarten kann. Wenn nun aber auch
viele durch Versicherung einiges Geld gewonnen haben, so haben
doch nur sehr wenige ein gro3es Vermodgen damit gemacht; und
schon aus diesem Umstande ergibt sich klar genug, dass die
gewohnliche Bilanz von Gewinn und Verlust in diesem Geschift
nicht vorteilhafter ist als in anderen gewohnlichen Gewerben,
durch die so viele Leute Vermdogen erworben. So méfig auch die
Versicherungsprimie gewohnlich ist, so schitzen doch viele die
Gefahr zu gering, als dass sie Lust hitten, sie zu bezahlen. Im



ganzen Konigreich sind durchschnittlich unter zwanzig Hausern
neunzehn, oder vielleicht unter hundert neunundneunzig gegen
Feuersgefahr nicht versichert. Die Seegefahr ist fiir die meisten
Leute beunruhigender, und das Verhiltnis der versicherten zu
den unversicherten Schiffen ist weit grofer. Dennoch gehen
zu allen Jahreszeiten und selbst in Kriegszeiten viele ohne
Versicherung in See. Mitunter geschieht dies vielleicht nicht
aus Unvorsichtigkeit. Wenn eine grofe Gesellschaft oder auch
ein reicher Kaufmann zwanzig oder dreifig Schiffe auf dem
Meere hat, so versichert sozusagen eines das andere. Die auf alle
gesparte Primie kann Verluste, wie sie im gewohnlichen Laufe
der Dinge wahrscheinlich eintreten, reichlich ausgleichen. Aber
in den meisten Fillen ist die Vernachldssigung der Versicherung
der Schiffe, gleich der der Hiuser, nicht der Effekt einer so feinen
Berechnung, sondern lediglich gedankenlose oder vermessene
Verachtung der Gefahr.

Die Verachtung der Gefahr und die vermessene Hoffnung
auf Erfolg sind in keiner Periode des Lebens reger als in dem
Alter, in welchem junge Leute ihren Beruf wihlen. Wie wenig
dann die Furcht vor Missgeschick imstande ist, der Hoffnung
auf gutes Gliick die Waage zu halten, zeigt sich noch klarer in
der Bereitwilligkeit gewohnlicher Leute, sich als Soldaten oder
zum Seedienst einschreiben zu lassen, als in dem Eifer junger
Leute besseren Standes, in die sogenannten freien Berufsarten
einzutreten.

Was ein gemeiner Soldat verlieren kann, ist deutlich genug.



Dennoch lassen sich junge Freiwillige, ohne der Gefahr zu
achten, zu keiner Zeit so gern anwerben als beim Beginn eines
neuen Krieges; und obgleich sie kaum irgendwelche Aussicht
auf Beforderung haben, spiegeln sie sich in ihrer jugendlichen
Phantasie doch tausend Gelegenheiten, Ehre und Auszeichnung
zu gewinnen, vor, die niemals eintreffen. Diese romantischen
Hoffnungen sind der ganze Preis, fiir den sie ihr Blut verkaufen.
Ihr Sold ist geringer als der Lohn gewohnlicher Arbeiter, und im
aktiven Dienst sind ihre Beschwerden weit grof3er.

Die Lotterie der Marine ist nicht ganz so unvorteilhaft als
die des Landdienstes. Der Sohn eines geachteten Arbeiters
oder Handwerkers geht oft mit viterlicher Einwilligung zur
See; lasst er sich aber als Soldat an werben, so geschieht es
immer ohne sie. Auch andere Leute sehen einige Moglichkeit,
im ersten Beruf Gliick zu machen; im andern sieht keiner als
allein der Betreffende eine solche Chance. Der gro3e Admiral ist
weniger ein Gegenstand offentlicher Bewunderung als der grof3e
General, und der gliicklichste Erfolg im Seedienst verspricht
ein weniger glinzendes Vermogen und Ansehen als ein gleicher
Erfolg auf dem Lande. Derselbe Unterschied zieht sich durch
alle unteren Rangstufen beider Dienste. Nach den Ranglisten
steht ein Kapitin in der Flotte einem Obersten in der Armee
gleich; aber in der gemeinen Schitzung steht er thm nicht gleich.
Da die groen Gewinne in der Lotterie geringer sind, miissen
die kleineren desto zahlreicher sein. Daher gewinnen auch
gemeine Matrosen ofter einiges Vermogen und Befoérderung als



gemeine Soldaten; und die Hoffnung auf diese Gewinne ist
es, was dieses Gewerbe hauptsichlich empfiehlt. Obgleich die
Geschicklichkeit und Fertigkeit der gemeinen Matrosen weit
grofer ist als die fast jedes Handwerkers, und obgleich ihr ganzes
Leben eine fortlaufende Reihe von Miihseligkeiten und Gefahren
ist, erhalten sie doch, so lange sie gemeine Matrosen bleiben,
fiir alle diese Geschicklichkeit und Fertigkeit, fiir alle diese
Miihseligkeiten und Gefahren kaum eine andere Belohnung als
das Vergniigen, jene iiben und diese iiberwinden zu konnen.
Ihr Lohn ist nicht grofer als der gemeiner Arbeiter an dem
Hafen, in dem der Lohn des Matrosen bedungen wird. Da sie
bestdndig von Hafen zu Hafen gehen, so gleichen die monatlichen
Lohne derer, welche aus allen Hiafen Grof3britanniens absegeln,
einander viel mehr als der Lohn anderer Arbeiter an diesen
verschiedenen Orten; und der Lohnsatz des Hafenplatzes, von
und nach welchem die meisten segeln, d. h. des Hafens von
London, bestimmt den Satz fiir alle iibrigen. In London betrigt
der Lohn der meisten Arbeiterklassen etwa das Doppelte des
Lohns, den sie in Edinburgh erhalten. Aber die Matrosen, die
aus dem Hafen von London segeln, verdienen selten iiber drei
oder vier Schilling monatlich mehr als die, welche aus dem
Hafen von Leith abfahren, und oft ist der Unterschied nicht
einmal so groB3. In Friedenszeiten und in der Handelsmarine
schwankt der Londoner Preis zwischen einer Guinee und
etwa siebenundzwanzig Schilling fiir den Kalendermonat. Ein
gemeiner Arbeiter kann in London, nach dem Satze von



neun oder zehn Schilling die Woche, zwischen vierzig und
fiinfundvierzig Schilling im Kalendermonat verdienen. Freilich
erhidlt der Matrose auller seinem Lohn noch Kost; aber ihr
Wert wird wohl nicht immer den Unterschied zwischen seiner
Bezahlung und der gemeiner Arbeiter iibersteigen, und wenn es
mitunter der Fall, ist dieses Mehr doch fiir den Matrosen kein
reiner Gewinn, weil er es nicht mit Weib und Kind teilen kann,
die er daheim von seinem Lohne erhalten muss.

Die dem Abenteurerleben so eigenen Gefahren und
Errettungen bei eines Haares Breite scheinen, anstatt die jungen
Leute zu entmutigen, ihnen vielmehr oft ein Gewerbe reizvoll
zu machen. Eine zirtliche Mutter aus den unteren Volksklassen
fiirchtet oft schon, ihren Sohn in einer Hafenstadt zur Schule
zu schicken, aus Besorgnis, dass der Anblick der Schiffe und
die Gespriche und Abenteuer der Matrosen ihn zum Seedienst
verlocken mochten. Die entfernte Aussicht auf Gefahren, aus
denen wir durch Mut und Gewandtheit uns zu befreien hoffen
konnen, ist uns nicht unangenehm, und steigert den Arbeitslohn
in keinem Geschifte. Anders verhilt es sich mit Gefahren,
gegen die Mut und Gewandtheit nichts niitzen. In Gewerben,
die als sehr ungesund bekannt sind, ist der Arbeitslohn immer
ziemlich hoch. Ungesundheit ist eine Widerwirtigkeit, und ihr
Einfluss auf den Arbeitslohn ist unter diese allgemeine Rubrik
einzureihen.

Bei allen Kapitalanlagen schwankt der gewdhnliche
Gewinnsatz mehr oder weniger, je nach der Gewissheit oder



Ungewissheit des Wiedereingangs. Dieser ist im Allgemeinen
im inneren Handel weniger ungewiss als im auswirtigen, und
in einigen Zweigen des auswirtigen weniger als in anderen:
so z. B. in dem Handel nach Nordamerika weniger als in
dem nach Jamaika. Der gewdhnliche Gewinnsatz steigt stets
mehr oder weniger mit der Gefahr; doch scheint er nicht
in genauem Verhiltnis mit ithr oder so, dass er sie vollig
ausgleicht, zu steigen. Bankrotte sind in den geféhrlichsten
Handelszweigen am héufigsten. Das gefdhrlichste aller Gewerbe,
das eines Schmugglers, fiihrt, obgleich es im Falle des Gelingens
wahrscheinlich das gewinnreichste ist, ganz sicher zum Bankrott.
Die vermessene Hoffnung auf Erfolg scheint hier ebenso zu
wirken, wie in allen anderen Fillen, und in diese gefihrlichen
Gewerbe so viele Abenteurer zu verlocken, dass der Wettbewerb
thren Gewinn tiefer driickt als zur Ausgleichung der Gefahr
geschehen diirfte. Um sie vollstindig auszugleichen, miisste der
gewohnliche Ertrag auBer dem iiblichen Kapitalgewinn nicht nur
alle zufilligen Einbufen decken, sondern den Abenteurern auch
eine Art Versicherungsprimie als Uberschuss abwerfen. Wire
der gewohnliche Ertrag fiir dies alles zureichend, so wiirden
Bankrotte in diesem Gewerbe nicht hiufiger sein als in anderen.

Von den fiinf Umstinden, welche den Arbeitslohn
verschieden gestalten, beriihren also nur zwei den Kapitalgewinn:
ndmlich die Annehmlichkeit oder Unannehmlichkeit des
Geschifts und die Gefahr oder Sicherheit, welche mit ihm
verbunden ist. Was die Annehmlichkeit oder Unannehmlichkeit



betrifft, so ist der Unterschied in dem bei weitem gréBeren
Teile der Kapitalanlagen gering oder fillt ganz fort, ist aber
betrdchtlich in den verschiedenen Arbeitszweigen; und wenn der
ibliche Kapitalgewinn auch mit der Gefahr steigt, so scheint
er doch nicht immer genau im Verhiltnis zu ihr zu steigen.
Aus allem diesem diirfte folgen, dass in ein und derselben
Gesellschaft oder Gegend der Durchschnittssatz des Gewinnes
in den verschiedenen Kapitalanlagen eher auf die gleiche
Hohe kommen miisste als der Geldlohn der verschiedenen
Sorten von Arbeit. Und so ist es auch. Der Unterschied
zwischen dem Verdienst eines gewohnlichen Arbeiters und dem
eines vielbeschiftigten Anwalts oder Arztes ist offenbar weit
grofer als die Differenz zwischen dem iiblichen Kapitalgewinn
in zwei verschiedenen Gewerbszweigen. Uberdies ist der
scheinbare Unterschied in dem Gewinn verschiedener Geschifte
gewohnlich eine Tauschung, die daraus entspringt, dass man
nicht immer das, was als Lohn betrachtet werden sollte, von dem
unterscheidet, was als Gewinn zu betrachten ist.
Apothekergewinn ist zum Sprichwort geworden, um etwas
besonders UbermiBiges zu bezeichnen. Der scheinbar hohe
Gewinn ist gleichwohl oft nur ein billiger Arbeitslohn. Die
Geschicklichkeit eines Apothekers ist viel eigenerer und zarterer
Natur als die eines Handwerkers, welcher es auch sei, und das
Vertrauen, welches man auf ihn setzt, ist von weit groferer
Wichtigkeit. Er ist der Arzt der Armen in allen Fillen, und
der Reichen, wenn das Leiden oder die Gefahr nicht sehr grof3



ist. Darum muss sein Lohn dieser Geschicklichkeit und diesem
Vertrauen angemessen sein, und er ergibt sich gewohnlich aus
dem Preise, zu dem er seine Waren verkauft. Aber die simtlichen
Waren, die der beschiftigtste Apotheker in einer gro3en Stadt in
einem Jahr verkauft, kosten ihn vielleicht nicht mehr als dreiBig
oder vierzig Pfund. Verkauft er sie nun auch mit drei- oder
vierhundert oder tausend Prozent Gewinn, so mag das oft doch
nicht mehr sein als der billige Lohn fiir seine Arbeit, den er auf
nichts anderes schlagen kann als auf den Preis seiner Waren.

Der groflere Teil des scheinbaren Gewinnes ist in der Tat
Arbeitslohn, in der Maske eines Gewinns.

In einer unbedeutenden Hafenstadt kann ein kleiner Kriamer
vierzig oder fiinfzig Prozent auf ein Kapital von einem einzigen
Hundert Pfund gewinnen, wihrend ein bedeutender GroBhindler
an demselben Platze auf ein Kapital von zehntausend Pfund
kaum acht bis zehn Prozent macht. Das Geschift des Krimers
kann fiir die Bequemlichkeit der Einwohner nétig sein, und die
Beschrinktheit des Marktes eine groflere Kapitalanlage in dem
Geschifte nicht zulassen. Allein der Mann muss nicht nur von
seinem Handel leben, sondern auch den Fihigkeiten, die man bei
thm voraussetzt, angemessen leben. Abgesehen davon, dass er
ein kleines Kapital notig hat, muss er auch lesen, schreiben und
rechnen konnen, und vielleicht fiinfzig bis sechzig verschiedene
Arten von Waren, ihre Preise, ihre Qualitit und die Mirkte, wo
sie am wohlfeilsten zu haben sind, leidlich kennen. Kurz, er muss
alle die Kenntnisse besitzen, die einem GroBhédndler notig sind,



und es hindert ihn nichts als der Mangel eines hinreichenden
Kapitals, selbst ein GroBhindler zu werden. Dreilig oder vierzig
Pfund jdhrlich konnen nicht als eine zu grofe Belohnung fiir
die Arbeit eines solchen Mannes betrachtet werden. Man ziehe
dies von dem anscheinend grolen Gewinn seines Kapitals ab,
und es wird vielleicht kaum mehr iibrig bleiben als der iibliche
Kapitalgewinn. Auch in diesem Falle ist der grofte Teil des
scheinbaren Gewinnes wirklicher Arbeitslohn.

Der Unterschied zwischen dem scheinbaren Gewinn des
Klein- und des GroBhandels ist in der Hauptstadt weit geringer
als in kleinen Stidten. Wo zehntausend Pfund im Kramhandel
angelegt werden konnen, macht der Lohn fiir des Kridmers
Arbeit nur einen sehr gelingen Zusatz zu dem wirklichen
Gewinn eines so grofen Kapitals aus. Der scheinbare Gewinn
des groBen Kleinhindlers kommt daher hier dem Gewinn
des GroBhindlers weit ndher. Aus diesem Grunde sind auch
Waren, die im Einzelnen verkauft werden, in der Hauptstadt
im Allgemeinen ebenso wohlfeil und oft noch wohlfeiler als
in kleinen Stidten und Flecken. Materialwaren z. B. sind
im Allgemeinen viel wohlfeiler; Brot und Fleisch oft ebenso
wohlfeil. Es kostet nicht mehr, die Materialwaren in eine
groe Stadt als in einen Marktflecken zu bringen, aber es
kostet viel mehr, Korn und Vieh dahin zu bringen, da dies
meistenteils aus einer viel groBeren Entfernung herbeigeschafft
werden muss. Da der Einkaufspreis der Materialwaren an beiden
Orten derselbe ist, so sind sie da am wohlfeilsten, wo der



geringste Gewinn darauf geschlagen wird. Der Einkaufspreis
von Brot und Fleisch ist in der groBBen Stadt hoher als in dem
Landorte, und obgleich der Gewinn geringer ist, so sind sie
dort zwar nicht immer wohlfeiler, aber oft ebenso wohlfeil. Bei
solchen Artikeln, wie Brot und Fleisch, erh6ht derselbe Grund,
der den scheinbaren Gewinn verringert, den Einkaufspreis.
Der Umfang des Marktes verringert durch Gestattung groBerer
Kapitalanlagen den scheinbaren Gewinn; die Notwendigkeit
jedoch, ihn aus groBerer Entfernung zu versorgen, erhoht den
Einkaufspreis. Diese Verringerung des einen und Erhohung
des andern scheint in den meisten Fillen einander ziemlich
aufzuwiegen, und dies ist wahrscheinlich der Grund, warum die
Brot- und Fleischpreise im groften Teile des Konigreiches so
ziemlich die né@mlichen sind, obgleich die Korn- und Viehpreise
in den verschiedenen Teilen des Landes gewohnlich sehr
verschieden sind.

Obgleich der Kapitalgewinn sowohl beim GroB- wie beim
Kleinhandel in der Hauptstadt gewohnlich geringer ist als in
kleinen Stddten und Flecken, so wird doch in der ersteren
aus kleinen Anfingen oft ein grofes Vermogen erworben,
was in den letzteren fast nie der Fall ist. In kleinen Stédten
und Flecken kann wegen der Beschrinktheit des Marktes der
Handel nicht immer so ausgedehnt werden, wie das Kapital
sich vergroBert. Daher kann an solchen Orten, selbst wenn der
Gewinnsatz eines einzelnen sehr hoch ist, doch die Summe des
Gewinns und folglich auch des jdhrlich zuriickgelegten Kapitals



nie sehr grof sein. In groBen Stddten kann das Geschift sich
mit dem Kapital vergrolern, und der Kredit eines sparsamen
und emporkommenden Mannes wichst noch schneller als sein
Kapital. Sein Geschift dehnt sich nach Verhiltnis beider aus, die
Summe seines Gewinns richtet sich nach der Ausdehnung seines
Geschifts, und die Summe des jdhrlich zuriickgelegten Kapitals
nach dem Betrage seines Gewinns. Doch werden auch in grof3en
Stidten selten in einem regelmifigen, altbegriindeten und
wohlbekannten Geschiftszweige groBe Vermogen erworben,
auler durch ein langes Leben voll Flei}, Sparsamkeit
und Riihrigkeit. Schnell werden zuweilen an solchen Orten
Reichtiimer im sogenannten Spekulationshandel erworben. Der
Spekulant betreibt keinen regelméfligen, altbegriindeten oder
wohlbekannten Geschiftszweig. Er ist in dem einen Jahre
Kornhéndler, im anderen Weinhédndler, und im folgenden
Zucker-, Tabak- oder Teehindler. Er ergreift jedes Geschiift,
wenn er erwartet, es werde ungewohnlich gewinnreich sein, und
er gibt es wieder auf, wenn er voraussieht, dass sein Gewinn
wahrscheinlich auf das Niveau der anderen Geschiftszweige
zuriickgeht. Seine Gewinne und Verluste konnen daher in
keinem regelméfigen Verhiltnis zu denen eines soliden und
wohlbekannten Geschiftszweiges stehen. Ein kiihner Wagehals
kann zuweilen durch zwei oder drei gliickliche Spekulationen ein
bedeutendes Vermogen erwerben; aber ebenso wahrscheinlich
kann er durch zwei oder drei ungliickliche es verlieren.
Ein solches Geschift kann nur in groBen Stidten getrieben



werden. Nur an Orten des ausgedehntesten Verkehrs und
der vielseitigsten Verbindungen sind die dazu erforderlichen
Nachrichten einzuziehen.

Die fiinf oben erwidhnten Umstinde verursachen zwar
erhebliche Ungleichheiten im Arbeitslohn und Kapitalgewinn,
aber keine in der Gesamtheit der wirklichen oder
eingebildeten Vorteile und Nachteile der einen Kapitals- oder
Arbeitsverwendung vor der andern. Jene Umstédnde sind der Art,
dass sie in einigen fiir den kleinen Gewinn schadlos halten und
in anderen einen groflen auf wiegen.

Damit indes diese Gleichheit in der Gesamtheit ihrer Vorteile
und Nachteile platzgreifen konne, sind selbst da, wo die
vollkommenste Freiheit herrscht, drei Dinge notig. Erstens
miissen die Gewerbe in der Umgebung wohlbekannt und
altbegriindet sein; zweitens miissen sie in ithrem gewohnlichen
oder sozusagen natiirlichen Zustande sein; und drittens miissen
sie das einzige oder hauptsichlichste Geschift derer sein, die sich
damit befassen.

Erstens, diese Gleichheit kann nur in solchen Gewerben
stattfinden, die in ihrer Umgebung wohlbekannt und seit langer
Zeit begriindet sind.

Unter sonst gleichen Umstinden ist der Arbeitslohn in
neuen Gewerben in der Regel hoher als in alten. Wenn ein
Unternehmer einen neuen Fabrikzweig einzufiihren sucht, muss
er zuerst die notigen Arbeiter durch einen hoheren Lohn als
den, den sie in ihrem eigenen Gewerbe verdienen konnen,



oder den sein neues Gewerbe eigentlich bieten kann, aus
anderen Geschiften weglocken, und er muss eine geraume Zeit
verstreichen lassen, ehe er es wagen darf, sie auf das gewohnliche
Mal herabzusetzen. Manufakturen, fiir welche die Nachfrage
durchaus von der Mode und Phantasie abhingt, wechseln
bestindig und dauern selten lange genug, um als altbegriindete
Manufakturen angesehen werden zu konnen. Solche hingegen,
deren Nachfrage aus dem téglichen Gebrauch und Bedarf
entspringt, sind der Veridnderung weniger unterworfen, und
dieselbe Form und dasselbe Fabrikat kann Jahrhunderte lang
gesucht werden. Der Arbeitslohn in Manufakturen der ersteren
Art ist daher wahrscheinlich hoher als in denen der letzteren Art.
Birmingham hat besonders Manufakturen der ersteren, Sheffield
der letzteren Art; und der Arbeitslohn an diesen beiden Orten soll
jenem Unterschiede im Wesen ihrer Manufakturen angemessen
sein.

Die FEinfilhrung einer neuen Manufaktur, eines neuen
Handelszweiges oder einer neuen Landwirtschaftsmethode ist
immer eine Spekulation, von der sich der Unternehmer
auBergewohnliche Gewinne verspricht. Diese Gewinne sind
zuweilen sehr groB; manchmal aber, vielleicht sogar am
hiufigsten, gerade das Gegenteil davon: aber im Allgemeinen
stehen sie zu den Gewinnen anderer alten Geschifte der
Umgegend in keinem regelméBigen Verhiltnis. Gelingt das
Unternehmen, so ist der Gewinn im Anfang gewohnlich sehr
hoch. Wird das Gewerbe oder die Praxis aber erst einmal



tiberall eingefiihrt und wohlbekannt, so fiihrt der Wettbewerb
den Gewinn auf das Niveau der iibrigen Gewerbe zuriick.

Zweitens, jene Gleichheit in der Gesamtheit der Vorteile und
Nachteile der verschiedenen Arbeits- und Kapitalanlagen kann
nur in ihrem gewohnlichen, oder sozusagen natiirlichen Zustande
platzgreifen.

Die Nachfrage nach fast allen Arten von Arbeit ist einmal
grofer und ein andermal geringer als gewohnlich. In dein
einen Falle steigen die Vorteile des Geschiftes iiber, in
dem anderen fallen sie unter das gewohnliche MaB. Die
Nachfrage nach landlicher Arbeit ist zur Zeit des Mihens und
der Ernte groBer als wihrend des iibrigen Jahres, und der
Lohn steigt mit der Nachfrage. Im Kriege, wo vierzig oder
fiinfzig tausend Matrosen aus dem Kauffahrteidienst fiir den
Dienst des Konigs ausgehoben werden, steigt notwendig die
Nachfrage nach Matrosen fiir die Handelsmarine mit ihrer
Seltenheit, und ihr Lohn steigt in solchen Féllen gewdhnlich von
einer Guinee und siebenundzwanzig Schilling monatlich bis zu
vierzig Schilling und drei Pfund hinauf. In einem verfallenden
Gewerbszweige dagegen begniigen sich viele Arbeiter lieber mit
einem geringeren Lohn, als er sonst der Natur ihres Geschéfts
angemessen wire, als dass sie ihr altes Gewerbe aufgében.

Der Kapitalgewinn schwankt mit dem Preise der Waren,
in denen das Kapital angelegt ist. Steigt der Preis einer Ware
iber seinen gewohnlichen oder Durchschnittssatz, so steigt
auch der Gewinn wenigstens eines Teils vom Kapital, der



im Markttransport Verwendung findet, {iber sein gehdriges
MaB, und fillt der Preis, so sinkt auch der Gewinn darunter.
Alle Waren sind Preisverdnderungen ausgesetzt, aber die einen
mehr, die anderen weniger. Bei allen Waren, welche durch
menschlichen Fleif hervorgebracht werden, wird die Menge des
jahrlich aufgewendeten Fleies notwendig durch die jdhrliche
Nachfrage bestimmt, und zwar so, dass das durchschnittliche
Jahreserzeugnis dem durchschnittlichen Jahresverbrauch so nahe
als moglich kommt. In einigen Gewerben wird, wie bereits
bemerkt, mit der ndmlichen Arbeitsmenge stets die ndmliche
oder doch beinahe die nimliche Warenmenge hervorgebracht.
So wird in der Leinen- und Wollenmanufaktur eine gleiche
Zahl von Hinden jihrlich so ziemlich die gleiche Menge
Leinen- und Wollenzeuge herstellen. Die Verdnderungen im
Marktpreise solcher Waren konnen daher nur aus einer
zufdlligen Verdnderung in der Nachfrage entspringen. Eine
Landestrauer steigert den Preis der schwarzen Zeuge. Aber
wie die Nachfrage nach den meisten Sorten glatter Leinen-
und Wollenzeuge sich ziemlich gleich bleibt, so auch ihr
Preis. Doch gibt es andere Gewerbe, in denen die gleiche
Arbeitsmenge nicht immer die gleiche Warenmenge herstellen
wird. So wird dieselbe Arbeitsmenge in verschiedenen Jahren
sehr verschiedene Mengen Korn, Wein, Hopfen, Zucker, Tabak
u. dgl. hervorbringen. Der Preis solcher Waren dndert sich mithin
nicht blo nach den Schwankungen der Nachfrage, sondern
auch nach den weit groBeren und héufigeren Schwankungen



der Menge und ist folglich duBerst veridnderlich. Der Gewinn
der Hindler aber muss notwendig mit dem Preise der
Waren schwanken. Die Tétigkeit des Spekulanten wendet sich
hauptsichlich solchen Waren zu. Er sucht sie aufzukaufen, wenn
er voraussieht, dass ihr Preis wahrscheinlich steigen wird, und zu
verkaufen, wenn er zu fallen droht.

Drittens, diese Gleichheit in der Gesamtheit der Vorteile
und Nachteile der verschiedenen Arbeits- und Kapitalanlagen
kann nur in solchen Gewerben stattfinden, die das einzige oder
doch hauptsidchlichste Geschift derer sind, welche sich damit
befassen.

Wenn jemand seinen Unterhalt aus einem Geschift zieht, das
nicht seine volle Zeit in Anspruch nimmt, so ist er oft in Stunden
der Mufe bereit, in einem anderen fiir einen geringeren Lohn zu
arbeiten, als es sonst die Natur des Geschifts erlauben wiirde.

In vielen Teilen Schottlands kommen noch eine Art Leute
vor, Cotters oder Cottagers (Hiusler) genannt, die allerdings vor
einigen Jahren noch héufiger waren als jetzt. Sie sind eine Art
auBer dem Hause beschiftigter Dienstleute der Grundherren und
Pichter.

Der iibliche Lohn, den sie von ihren Herren empfangen,
besteht in einem Hause, einem kleinen Gemiisegarten, Gras,
um eine Kuh zu halten, und etwa einem oder zwei Morgen
schlechten Ackerlandes. Hat der Herr ihre Arbeit nétig, so gibt er
ihnen auB3erdem noch zwei Peck (etwas mehr als einen Scheffel)
Hafermehl die Woche, im Werte von etwa sechzehn Pence.



Wihrend eines groen Teils des Jahres hat er wenig oder gar
keine Arbeit fiir sie, und die Bestellung ihrer eigenen kleinen
Besitzung ist nicht hinreichend, ihre verfiigbare Zeit auszufiillen.
Als diese Hausler noch zahlreicher waren als jetzt, sollen sie ihre
eriibrigte Zeit gern jedem fiir einen geringen Entgelt hingegeben
und fiir weniger Lohn gedient haben als andere Arbeiter. In alten
Zeiten scheinen sie liber ganz Europa verbreitet gewesen zu sein.
In schlecht kultivierten und spérlich bewohnten Landern konnten
die meisten Gutsbesitzer und Pichter sich die ungewohnliche
Zahl Hinde, welche der Landbau zu gewissen Zeiten erheischt,
auf keine andere Weise verschaffen. Der Tag- oder Wochenlohn,
den solche Arbeiter gelegentlich von ihren Herren erhielten, war
offenbar nicht der ganze Preis ihrer Arbeit. Thre kleine Stelle
machte einen betréchtlichen Teil davon aus. Doch scheint dieser
Tag- oder Wochenlohn von vielen Schriftstellern, welche die
Preise der Arbeit und der Lebensmittel in alten Zeiten gesammelt
und beide als wunderbar niedrig darzustellen beliebt haben, als
der ganze Lohn angesehen worden zu sein.

Das Produkt solcher Arbeit kommt oft wohlfeiler zu Markt,
als es sonst angemessen wire. Striimpfe werden in vielen
Teilen Schottlands weit billiger gestrickt, als sie anderwirts auf
dem Stuhl gewirkt werden konnen. Sie sind die Arbeit von
Dienstboten und Arbeitern, die ihren Hauptverdienst aus einer
anderen Beschiftigung ziehen. Mehr als tausend Paar Striimpfe
werden jdhrlich von den Shetlandsinseln nach Leith gebracht,
deren Preis fiinf bis sieben Pence das Paar betrigt. In Learwick,



der kleinen Hauptstadt der Shetlandsinseln, sind, wie man mir
versichert, zehn Pence téiglich der gewdhnliche Preis fiir gemeine
Arbeit. Auf denselben Inseln strickt man wollene Striimpfe zum
Werte von einer Guinee das Paar und dariiber.

Das Spinnen des Leinengarns wird in Schottland fast ebenso
wie das Stricken der Striimpfe von Dienstboten betrieben,
die hauptsidchlich zu anderen Zwecken gemietet werden. Wer
mit dem einen oder anderen dieser Geschifte seinen ganzen
Lebensunterhalt gewinnen wollte, diirfte kaum das liebe Brot
verdienen. In den meisten Teilen Schottlands ist die eine gute
Spinnerin, die in der Woche zwanzig Pence verdienen kann.

In reichen Lindern ist der Markt in der Regel so ausgedehnt,
dass jedes Gewerbe hinreichend ist, die Arbeit und das Kapital
derer, welche sich ihm widmen, ganz in Anspruch zu nehmen.
Beispiele davon, dass Leute von einem Geschifte leben und
daneben aus einem anderen einen kleinen Gewinn ziehen,
kommen hauptsichlich in armen Lindern vor. Folgenden ganz
dhnlichen Fall jedoch findet man in der Hauptstadt eines der
reichsten Linder. Ich glaube, es gibt keine Stadt in Europa, in
welcher der Hauszins teurer wire als in London, und doch kenne
ich keine Hauptstadt, in der ein mdbliertes Zimmer so wohlfeil
zu mieten ist. Ein Zimmer in London ist nicht nur viel wohlfeiler
als in Paris, sondern auch viel wohlfeiler als in Edinburgh, und
zwar bei derselben Ausstattung, und befremdlicher Weise ist
gerade die Hohe des Hauszinses der Grund jener Wohlfeilheit
der moblierten Zimmer. Die Hohe des Hauszinses in London



riihrt nicht nur von den Ursachen her, die ihn in allen groBen
Hauptstddten teuer machen, — von der teuren Arbeit, den teuren
Baumaterialien, die gewohnlich aus weiter Ferne herbeigebracht
werden miissen, und vor allem von der hohen Grundrente, da
jeder Grundeigentiimer als Monopolist verfihrt, und oft fiir
einen einzigen Morgen schlechten Bodens in der Stadt eine
hohere Rente fordert als man fiir hundert Morgen des besten
Bodens auf dem Lande erhalten kann, — sondern sie entspringt
zum Teil aus den besonderen Gebrdauchen und Gewohnheiten
der Bewohner, wonach jeder Hausvater ein ganzes Haus von
oben bis unten mieten muss. Eine » Wohnung« in England heif3t
so viel, wie alles, was unter demselben Dache enthalten ist.
In Frankreich, Schottland und vielen anderen Teilen Europas
bedeutet es oft nicht mehr als ein einzelnes Stockwerk. Ein
Gewerbsmann in London ist genétigt, in dem Stadtteile, in
dem seine Kunden wohnen, ein ganzes Haus zu mieten. Sein
Laden ist zur ebenen Erde; er selbst aber schlidft mit seiner
Familie unter dem Dache, und sucht einen Teil seines Hauszinses
dadurch zu bezahlen, dass er die beiden mittleren Stockwerke
an Aftermieter abldsst. Den Unterhalt seiner Familie hofft er
durch sein Gewerbe, nicht durch seine Mieter zu bestreiten,
wohingegen Leute, welche in Paris und Edinburgh Zimmer
vermieten, gewohnlich keine anderen Unterhaltsmittel haben,
und der Preis der Zimmer nicht nur den Hauszins, sondern die
ganzen Ausgaben der Familie bestreiten muss.



# ok K

Zweite Abteilung
Ungleichheiten, welche durch die européische
Wirtschaftspolitik veranlasst sind

Dies sind die in der Gesamtheit der Vorteile und
Nachteile bei den verschiedenen Arbeits- und Kapitalanlagen
vorkommenden Ungleichheiten, welche die Abwesenheit eines
der drei oben erwihnten Erfordernisse auch da veranlasst, wo die
vollkommenste Freiheit herrscht. Aber andere viel bedeutendere
Ungleichheiten veranlasst die europdische Wirtschaftspolitik
dadurch, dass sie den Dingen nicht ihre volle Freiheit ldsst.

Dies geschieht vornehmlich auf dreierlei Weise. Erstens
dadurch, dass in gewissen Gewerben die Konkurrenz auf eine
geringere Anzahl von Mitwerbern beschriankt wird als sich
sonst damit befassen wiirden; zweitens dadurch, dass in anderen
die Mitwerber iiber das natiirliche Mal} vermehrt werden und
drittens dadurch, dass die freie Bewegung von Arbeit und
Kapital, sowohl von Gewerbe zu Gewerbe als von Ort zu Ort
gehemmt wird.

Erstens, die europidische Wirtschaftspolitik veranlasst eine
sehr bedeutende Ungleichheit in der Gesamtheit der Vorteile und
Nachteile bei den verschiedenen Arbeits- und Kapitalanlagen
dadurch, dass sie in gewissen Gewerben die Konkurrenz auf



eine geringere Anzahl von Mitwerbern beschrinkt, als sich sonst
damit befassen wiirden.

Die  ausschlieBlichen  Zunftprivilegien  sind  das
hauptsidchlichste Mittel, dessen sie sich zu diesem Zwecke
bedient.

Das ausschlieliche Privilegium eines ziinftigen Gewerbes
schrinkt notwendig in der Stadt, in der es betrieben wird,
den Wettbewerb auf diejenigen ein, die zur Zunft gehoren.
Das notwendige Erfordernis zur Erlangung des Zunftrechts
besteht gewohnlich darin, dass man in der Stadt unter einem
gehorig qualifizierten Meister gelernt hat. Die Zunftordnungen
bestimmen ofters die Zahl der Lehrlinge, welche einem Meister
zu halten gestattet ist, und fast immer die Zahl der Jahre,
die ein Lehrling dienen muss. Die Absicht dieser beiden
Bestimmungen geht dahin, die Konkurrenz auf eine geringere
Anzahl einzuschrinken als sich sonst auf das Geschift einlassen
wiirden. Die Beschrinkung der Zahl der Lehrlinge beschrinkt
den Wettbewerb direkt; eine lange Lehrzeit tut es mehr
indirekt, aber ebenso wirksam durch die vermehrten Kosten der
Ausbildung.

In Sheffield kann zufolge eines Ortsstatuts der Zunft kein
Messerschmidt zu gleicher Zeit mehr als einen Lehrling halten.
In Norfolk und Norwich kann kein Webermeister, bei Strafe
von fiinf Pfund monatlich, mehr als zwei Lehrlinge haben. In
ganz England und den englischen Kolonien darf ein Hutmacher
nicht mehr als zwei Lehrlinge haben, bei Strafe von fiinf Pfund



monatlich, die halb dem Fiskus und halb dem Angeber zufallen.
Diese beiden Bestimmungen sind, obgleich sie durch ein
allgemeines Staatsgesetz bestitigt sind, offenbar von demselben
Zunftgeiste diktiert, der die Sheffielder Verordnung eingegeben
hat. Kaum waren die Seidenwirker in London ein Jahr lang eine
Zunft als sie auch schon eine Verordnung erlieBen, die jedem
Meister untersagte, mehr als zwei Lehrlinge zu gleicher Zeit
zu haben. Es bedurfte einer eigenen Parlamentsakte, um dieses
Ortsstatut umzustof3en.

In fritherer Zeit scheinen sieben Jahre in ganz Europa der
iibliche Zeitraum gewesen zu sein, der fiir die Dauer der
Lehrjahre in den meisten ziinftigen Gewerben festgesetzt war.
Alle diese Ziinfte wurden frither Universititen genannt, was in
der Tat der eigentliche lateinische Name fiir jede Korperschaft
ist. Die Universitiat der Schmiede, die Universitit der Schneider
usw. sind Ausdriicke, denen man in den vergilbten Dokumenten
alter Stidte oft begegnet. Als jene besonderen Korporationen,
die man noch jetzt Universititen nennt, gegriindet wurden,
hat man augenscheinlich die Anzahl der Jahre, die man
studieren musste, um den Grad eines Magisters der freien
Kiinste zu erlangen, von den Feststellungen der Lehrzeit in den
gewohnlichen Gewerben, deren Vereinigungen viel dlter waren,
kopiert. Wie man sieben Jahre unter einem gehorig qualifizierten
Meister gearbeitet haben musste, wenn man in einem
gewohnlichen Gewerbe die Berechtigung, Meister zu werden
und selber Lehrlinge zu halten erwerben wollte, so musste man



auch sieben Jahre unter einem gehorig qualifizierten Meister
studiert haben, um das Recht zu erwerben, in den freien Kiinsten
Magister, Lehrer oder Doktor (fritherhin gleichbedeutende
Worter) zu werden, und Schiiler oder Lehrlinge (urspriinglich
ebenfalls gleichbedeutende Ausdriicke) zu haben, die unter dem
Meister studierten.

Durch ein Statut ans dem fiinften Jahre Elisabeths,
gewohnlich das Lehrzeitstatut genannt, wurde bestimmt, dass
in Zukunft niemand ein zu jener Zeit in England betriebenes
Handwerk, Gewerbe oder Geschift treiben sollte, wenn er
nicht zuvor darin wenigstens sieben Lehrjahre bestanden hitte;
und was frither bloBes Ortsstatut einzelner Ziinfte gewesen
war, wurde nun in England allgemeines Staatsgesetz fiir alle
in Marktstddten betriebenen Geschifte. Die Worte des Statuts
lauten zwar ganz allgemein, und scheinen das ganze Konigreich
zu umfassen, doch ist seine Wirkung durch Auslegung auf die
Marktstadte beschriankt worden, weil man dafiir hielt, dass auf
dem Lande dieselbe Person verschiedene Gewerbe miisse treiben
konnen, auch ohne in jedem sieben Jahre gelernt zu haben, da
Handwerker fiir den Bedarf der Einwohner notig, und diese doch
nicht immer zahlreich genug sind, um einen Mann, der nur sein
Handwerk betreibt, zu erndhren.

Ferner ist durch eine strenge Auslegung der Worte die
Wirkung dieses Statuts auf die Gewerbe beschrinkt worden,
welche in England vor dem fiinften Regierungsjahre Elisabeths
bestanden haben, und niemals auf solche ausgedehnt worden, die



seit jener Zeit erst eingefiihrt worden sind. Diese Beschriankung
hat zu einigen Unterscheidungen Anlass gegeben, die als
MaBregeln der Wirtschaftspolitik betrachtet, so toricht als
moglich erscheinen. So ist z. B. entschieden worden, dass
ein Wagner seine Wagenrdder weder selbst machen, noch
durch Gesellen machen lassen darf, sondern sie von einem
Radmachermeister kaufen muss, weil letzteres Handwerk schon
vor dem fiinften Regierungsjahre Elisabeths existiert hat.
Dagegen kann ein Radmacher, wenn er auch niemals bei einem
Wagner in der Lehre gewesen ist, selbst Wagen machen oder
von Gesellen machen lassen, weil das Gewerbe eines Wagners
in dem Statut nicht inbegriffen ist, da es in England zur Zeit,
als jenes erlassen worden ist, noch nicht bestanden hat. Viele
Gewerbe zu Manchester, Birmingham und Wolverhampton sind
dem Statut ebenfalls nicht unterworfen, weil sie vor dem fiinften
Regierungsjahre Elisabeths in England nicht betrieben worden
sind.

In Frankreich ist die Dauer der Lehrjahre in verschiedenen
Stadten und Gewerben verschieden. In Paris sind bei vielen fiinf
Jahre der vorgeschriebene Zeitraum; ehe jemand jedoch das
Recht erhilt, das Gewerbe als Meister zu treiben, muss er in
vielen Gewerben noch fiinf Jahre als Gehilfe gearbeitet haben.
In dieser Zeit hei3t er der Geselle seines Meisters, und die Zeit
selbst heiB3t seine Gesellenschaft.

In Schottland gibt es kein allgemeines Gesetz, das die Dauer
der Lehrjahre iiberhaupt bestimmte; die Zeit ist in den einzelnen



Ziinften verschieden. Wo sie lang ist, kann in der Regel ein Teil
von ihr durch eine kleine Geldsumme abgeltst werden. Auch ist
in den meisten Stddten eine sehr midfige Summe hinreichend,
um die Zunftgerechtigkeit zu erkaufen. Die Weber von leinenen
und hédnfenen Zeugen — das Hauptgewerbe des Landes — sowie
alle die fiir sie beschiftigten Handwerker, wie die Verfertiger
der Spinnrdder, Haspeln usw., konnen ihr Gewerbe in jeder
korporierten Stadt treiben, ohne etwas dafiir zu zahlen. In allen
korporierten Stiddten steht es jedermann frei, an einem vom
Gesetz bestimmten Wochentage Fleisch zu verkaufen. Drei Jahre
sind in Schottland die gewohnliche Zeit der Lehrjahre selbst
in manchen recht schwierigen Gewerben; und im Allgemeinen
kenne ich kein Land in Europa, in dem die Zunftgesetze so wenig
driickend wiren.

Wie das Eigentum, das jeder an seiner Arbeit hat, die
urspriingliche Grundlage alles anderen Eigentums ist, so ist es
auch die heiligste und unverletzlichste. Das Erbteil eines armen
Mannes liegt in der Kraft und Geschicklichkeit seiner Hénde:
ihn zu hindern, diese Kraft und Geschicklichkeit so anzuwenden,
wie er es passend findet, ohne dadurch seinen Nichsten zu
schédigen, ist eine klare Verletzung dieses heiligsten Eigentums.
Es ist ein offenbarer Eingriff in die rechtmiiBige Freiheit sowohl
des Arbeiters, wie derer, die ithn beschéftigen wollen. Wie es den
einen hindert, das zu arbeiten, wozu er sich am geschicktesten
weil, so hindert es die anderen, solche zu beschiftigen, die ihnen
geeignet erscheinen. Das Urteil dariiber, ob jemand sich fiir



die Arbeit eignet, kann sicherlich den Arbeitgebern iiberlassen
werden, deren Interesse es so nahe angeht. Die erheuchelte
Angstlichkeit des Gesetzgebers, sie konnten einen ungeeigneten
Menschen beschiftigen, ist offenbar ebenso ungehorig wie lastig.

Die Anordnung einer langen Lehrzeit kann keine Sicherheit
gewihren, dass nicht oft mangelhafte Arbeit zum Verkauf
komme. Wenn dies geschieht, so ist gewohnlich Betrug und nicht
Ungeschicklichkeit daran schuld; gegen Betrug aber kann auch
die ldngste Lehrzeit keinen Schutz bieten. Zur Abstellung dieses
Missbrauchs sind ganz andere Vorkehrungen erforderlich. Die
Marke auf Geschirr von Gold und Silber und die Stempel auf
Leinen- und Wollenzeug geben dem Kiufer eine weit groflere
Sicherheit als irgendein Lehrlingsstatut. Auf jene sieht er in der
Regel, aber niemals hilt er es der Miihe wert, zu untersuchen, ob
der Arbeiter eine siebenjihrige Lehrzeit bestanden habe.

Die Anordnung einer langen Lehrzeit hat nicht den Erfolg,
die jungen Leute an Fleil zu gewohnen. Ein Geselle, der nach
dem Stiick arbeitet, wird wahrscheinlich fleilig sein, weil er von
seinem FleiBe Vorteil hat; ein Lehrling wird voraussichtlich faul
sein, und ist es fast immer, weil er kein unmittelbares Interesse
hat fleiBig zu sein. In den niedrigeren Geschiften besteht der
Reiz der Arbeit durchaus nur in ihrem Lohn. Wer am friithesten
in der Lage ist, die Friichte der Arbeit zu genieflen, wird auch am
schnellsten Geschmack daran finden und sich friihzeitig an Fleil3
gewohnen. Ein junger Mensch fasst natiirlich eine Art Abneigung
gegen die Arbeit, wenn er lange Zeit keinen Gewinn aus ihr zieht.



Die Knaben, welche auf Kosten der offentlichen Armenpflege
in die Lehre gegeben werden, miissen in der Regel eine ldngere
Reihe von Jahren als sonst iiblich, darin bleiben, und werden
gewohnlich Faulenzer und Taugenichtse.

Bei den Alten war das Lehrlingswesen ganz unbekannt.
Dagegen machen die gegenseitigen Pflichten des Meisters und
Lehrlings in jedem modernen Gesetzbuch einen starken Artikel
aus. Das romische Recht schweigt dariiber ginzlich, und ich
kenne kein griechisches oder lateinisches Wort, und ich darf
wohl behaupten, es gibt keines, welches den Begriff ausdriickt,
den wir heute mit dem Worte Lehrling verbinden, ndmlich
einen Dienenden, der in einem bestimmten Gewerbe eine Reihe
von Jahren hindurch zum Vorteil eines Meisters zu arbeiten
verpflichtet ist unter der Bedingung, dass der Meister ihn dies
Gewerbe lehrt.

Eine lange Lehrzeit ist durchaus unnétig. Kiinste, die weit
hoher stehen, als gewohnliche Handwerke, wie z. B. die
Uhrmacherkunst, enthalten keine Geheimnisse, die einen langen
Unterrichtskursus erforderten. Die erste Erfindung so schoner
Maschinen, und auch die Erfindung einiger zu ihrer Verfertigung
notigen Werkzeuge musste allerdings das Ergebnis eines tiefen
Nachdenkens und langer Zeit sein, und kann mit Recht zu
den gliicklichsten Friichten des menschlichen Geistes gezéhlt
werden. Aber nachdem sie einmal erfunden und vollkommen
bekannt sind, kann es kaum den Unterricht einiger Wochen
erfordern, einen jungen Menschen mit der Handhabung der



Werkzeuge und dem Bau der Maschinen vertraut zu machen.
Vielleicht reichen schon ein paar Tage dazu hin, und in den
gewohnlichen Handwerken ist dies sicher der Fall. Die Fertigkeit
der Hand kann allerdings selbst in gewohnlichen Handwerken
nicht ohne viele Ubung und Erfahrung erworben werden. Aber
ein junger Mensch wiirde viel fleifliger und aufmerksamer
sein, wenn er von Anfang an als Geselle arbeitete und nach
Verhiltnis seiner geringen Leistungen bezahlt wiirde, seinerseits
aber die Rohstoffe bezahlte, die er etwa aus Ungeschicklichkeit
und Unerfahrenheit zuweilen verdirbt. Seine Ausbildung wiirde
auf diese Weise gewohnlich erfolgreicher und stets weniger
langwierig und kostspielig sein. Der Meister wiirde dabei
allerdings verlieren. Er wiirde den Lohn des Lehrlings, den er
jetzt spart, volle sieben Jahre hindurch verlieren. Am Ende wire
vielleicht auch der Lehrbursche selbst im Verluste: denn er wiirde
in einem so leicht erlernten Gewerbe mehr Konkurrenten haben,
und sein Lohn wiirde, sobald er ein ausgelernter Handwerker
geworden, viel geringer sein als jetzt. Dieselbe Zunahme des
Wettbewerbs wiirde ebenso den Gewinn der Meister wie den
Lohn der Arbeiter vermindern. Die Geschifte, die Gewerbe, die
Geheimnisse wiirden alle dabei verlieren. Aber das Publikum
wiirde dabei gewinnen, da alle Handwerkserzeugnisse viel
wohlfeiler zu Markte kdimen.

Gerade um dieses Sinken des Preises und folgeweise des
Lohnes und Gewinnes durch Hemmung der freien Konkurrenz,
die zu einem solchen fiihren wiirde, zu verhindern, sind alle



Ziinfte und die meisten Zunftgesetze eingefiihrt worden. Zur
Errichtung einer Zunft bedurfte es in frilheren Zeiten an
vielen Orten Europas keiner anderen Genehmigung als der der
korporierten Stadt, in welcher sie eingefiihrt wurde. In England
war zwar auch ein Privilegium des Konigs notig; aber dieses
Vorrecht der Krone scheint mehr den Zweck gehabt zu haben,
Geld von dem Untertanen zu erpressen als die allgemeine
Freiheit gegen driickende Monopole zu schiitzen. Wenn dem
Konige eine Geldsumme gezahlt wurde, scheint das Privilegium
in der Pegel gern bewilligt worden zu sein, und wenn eine Klasse
von Gewerbsleuten es fiir angemessen hielt, ohne ein Privilegium
als Zunft aufzutreten, so wurden solche unechte Gilden, wie man
sie nannte, nicht immer ihrer Vorrechte beraubt, sondern nur
gendtigt, fiir die Erlaubnis, ihre usurpierten Rechte auszuiiben,
jahrlich eine Geldsumme an den Konig zu entrichten. Die
unmittelbare Aufsicht iiber alle Ziinfte und iiber die Ortsstatuten,
welche sie behufs ihrer Verwaltung zu erlassen fiir gut fanden,
hatte die korporierte Stadt, in der sie sich befanden, zu fiihren;
und die Disziplin, in der sie gehalten wurden, ging in der Regel
nicht von der Regierung, sondern von der groferen Korperschaft
aus, deren untergeordnete Teile oder Glieder sie waren.

Die Regierung der korporierten Stidte war durchaus in den
Hinden der Geschiftsleute und Handwerker, und es lag offenbar
im Interesse jeder Klasse, zu verhindern, dass der Markt, wie sie
sich auszudriicken pflegten, mit den Produkten ihres besonderen
Gewerbszweiges iiberfiihrt wurde, was in Wirklichkeit nichts



anderes heil3t als dass er niemals vollstindig versorgt wurde. Jede
Klasse war beeifert, zu diesem Zweck geeignete Verordnungen
zu erlassen, und war, was ihr erlaubt wurde, gern bereit, auch den
andern Klassen zu gestatten. Durch solche Verordnungen wurde
freilich jede Klasse gezwungen, die Waren, die sie brauchte,
von einer anderen Klasse in der Stadt etwas teurer zu kaufen
als es sonst notig gewesen wire. Zum Ersatz konnte sie aber
auch die ihrigen um so viel teurer verkaufen, so dass es, wie
man zu sagen pflegt, so lang wie breit war, und in dem Handel
der verschiedenen Klassen innerhalb der Stadt keine durch jene
Verordnungen etwas verlor. Aus dem Verkehr mit dem Lande
dagegen zogen sie groBen Gewinn, und in diesem Verkehr
besteht das ganze Geschift, das jede Stadt aufrecht erhélt und
bereichert.

Jede Stadt bezieht ihren ganzen Unterhalt und alle Rohstoffe
fir ihren Gewerbfleil von dem Lande. Sie bezahlt dafiir
besonders auf zweierlei Art: erstens dadurch, dass sie einen Teil
dieser Rohstoffe verarbeitet und nach dem Lande zuriickschickt,
in welchem Falle ihr Preis durch den Lohn der Arbeiter und den
Gewinn ihrer Meister oder unmittelbaren Arbeitgeber vermehrt
wird, und zweitens dadurch, dass sie einen Teil sowohl der
rohen wie der verarbeiteten Produkte anderer Lénder oder
entfernter Gegenden desselben Landes in die Stadt einfiihrt
und wieder nach dem platten Lande ausfiihrt, in welchem Falle
gleichfalls der urspriingliche Preis dieser Giiter um den Lohn
der Fuhrleute oder Schiffer, und um den Gewinn der Kaufleute,



die letztere beschiftigen, erhoht wird. In den Gewinnen aus
dem ersteren dieser Handelszweige besteht der Vorteil, den die
Stadt von ihren Gewerben hat, und in den Gewinnen aus dem
letzteren besteht der Vorteil des in- und ausldndischen Handels.
Der Lohn der Arbeiter und der Gewinn der verschiedenen
Arbeitgeber ist alles, was in beiden Fillen gewonnen wird.
Daher dienen alle Verordnungen, welche diesen Lohn und diesen
Gewinn iiber ihren sonstigen Stand zu erhohen bezwecken, nur
dazu, dass die Stadt mit weniger Arbeit das Produkt einer
grofleren Arbeit des platten Landes kaufen kann. Sie geben den
Geschiiftsleuten und Handwerkern der Stadt ein Ubergewicht
iber die Gutsbesitzer, Pichter und Arbeiter des platten Landes,
und heben die natiirliche Gleichheit auf, welche sonst in dem
zwischen ihnen stattfindenden Verkehr Platz greifen wiirde. Das
ganze Jahresprodukt der Arbeit der Gesellschaft verteilt sich
jahrlich unter diese beiden Klassen der Bevolkerung, und durch
jene Verordnungen erhalten die Stédter einen groferen und die
Landbewohner einen kleineren Anteil als er ihnen sonst zufallen
wiirde.

Der Preis, den die Stadt fiir die Jahr fiir Jahr eingefiihrten
Lebensmittel und Rohstoffe wirklich bezahlt, besteht in der
Menge der Industrieerzeugnisse und anderen Waren, die jihrlich
von ihr ausgefiihrt wird. Je teurer die letzteren verkauft werden,
desto wohlfeiler werden die ersteren gekauft, und der stidtische
Gewerbfleil wird desto gewinnbringender, je weniger es der
landliche ist.



Dass der stidtische Gewerbflei3 in ganz Europa eintréiglicher
ist als der ldandliche, davon kann man sich, ohne auf sehr
genaue Berechnungen einzugehen, leicht durch eine einfache, in
die Augen fallende Beobachtung iiberzeugen. In jedem Lande
Europas findet man wenigstens hundert Leute, die in Handel
und Gewerbe, den eigentlich stiddtischen Beschéftigungen, klein
angefangen haben und dabei reich geworden sind, gegen einen,
der durch Landwirtschaft, d. h. Vermehrung der Rohprodukte
durch Verbesserung und Kultur des Bodens dazu gelangte.
Es muss also in dem einen Falle offenbar der Fleil besser
belohnt und der Arbeitslohn und Kapitalgewinn gro3er sein als
in dem anderen. Da aber Kapital und Arbeit naturgemil3 die
eintréglichste Beschiftigung suchen, so ziehen sie sich so viel als
moglich nach der Stadt, und verlassen das Land.

Die Stadter konnen vermdoge ihres nahen Beisammenwohnens
sich leicht miteinander vereinbaren. Selbst die unbedeutendsten
Gewerbe sind daher hier oder dort zu Ziinften
zusammengetreten, und wo sie keine Zunft bildeten, war
doch der Zunftgeist, die FEifersucht gegen Fremde, die
Abneigung, Lehrlinge anzunehmen, oder ihr Gewerbsgeheimnis
mitzuteilen, im Allgemeinen unter ihnen stark, und lehrte
sie oft, durch freiwillige Verbindungen und Ubereinkiinfte
den freien Wettbewerb, den sie nicht durch Verordnungen
verbieten konnten, zu hemmen. Gewerbe, die nur wenige Hinde
beschiftigen, treffen solche Verabredungen am leichtesten. Ein
halbes Dutzend Wollkimmer reicht wohl hin, um tausend



Spinnern und Webern das Material zu liefern. Wenn sie
iibereinkommen, keine Lehrlinge zu nehmen, so kénnen sie nicht
nur das ganze Geschift an sich reiflen, sondern auch die gesamte
Manufaktur in eine Art von sklavischer Abhéngigkeit bringen,
und den Preis ihrer Arbeit weit hoher treiben als er ihrer Natur
nach wire.

Die Bewohner des platten Landes konnen in ithrer Zerstreuung
tiber verschiedene Orte nicht leicht derartige Vereinigungen
zustande bringen. Sie haben nicht nur niemals eine Zunft
gebildet, sondern der Zunftgeist ist auch niemals unter ihnen
herrschend geworden. Nie hat man Lehrjahre zur Erlernung
der Landwirtschaft, des groB3en lidndlichen Gewerbes, fiir notig
gehalten. Und doch gibt es nichst den schonen Kiinsten
und freien Berufsarten. vielleicht kein Gewerbe, das eine
solche Mannigfaltigkeit von Kenntnissen und Erfahrungen
voraussetzt. Die zahllosen Biicher, die dariiber in allen Sprachen
geschrieben worden sind, kdnnen uns den Beweis liefern, dass
die Landwirtschaft unter den weisesten und unterrichtetsten
Nationen niemals fiir eine ganz leicht zu begreifende Sache
gehalten worden ist. Und in allen diesen Biichern wiirde man
vergebens jene Kenntnis der mancherlei zusammengesetzten
Handgriffe suchen, die jeder gewohnliche Landmann zu besitzen
pflegt, so affektiert hochmiitig auch die verichtlichen Verfasser
einiger dieser Biicher von ihnen sprechen. Dagegen gibt es kaum
irgendein gewohnliches Handwerk, dessen Fertigkeiten sich nicht
in einem Biichlein von wenigen Seiten so vollstindig und deutlich



darstellen lieBen als es durch Wort und Zeichnung {iberhaupt
moglich ist. In der Geschichte der Gewerbe (Histoire des Arts
et Métiers), welche jetzt von der franzosischen Akademie der
Wissenschaften herausgegeben wird, sind einige von ihnen auf
diese Art beschrieben worden. Uberdies erfordert die Leitung
diejenigen Tétigkeiten, die sich nach jedem Wetterwechsel
und anderen Zufillen richten miissen, viel mehr Urteil und
Vorsichtigkeit als bei immer ganz oder beinahe gleichbleibenden
Handlungen erforderlich ist.

Aber nicht nur die Kunst des Landwirts: die allgemeine
Leitung der landwirtschaftlichen Operationen, sondern auch
viele untergeordnete Zweige der lindlichen Arbeit erfordern
viel mehr Geschicklichkeit und Erfahrung als die meisten
Handwerke. Der Mann, der Messing und Eisen bearbeitet,
arbeitet mit Werkzeugen und Rohstoffen, deren Beschaffenheit
sich immer vollig oder beinahe gleichbleibt. Der Mann dagegen,
der den Boden mit einem Gespann Pferden oder Ochsen
pfliigt, arbeitet mit Werkzeugen, deren Gesundheit, Kraft und
Temperament in verschiedenen Fillen sehr verschieden sind.
Die Beschaffenheit der Stoffe, die er bearbeitet, ist ebenso
verschieden, wie es seine Werkzeuge sind, und beide miissen
mit vielem Urteil und groBer Vorsicht behandelt werden. Der
gewohnliche Bauer, der in der Regel als ein Muster von Einfalt
und Dummbheit angesehen wird, ermangelt dieses Urteils und
dieser Vorsicht nur selten. Allerdings ist er weniger an geselligen
Umgang gewohnt als der in der Stadt lebende Handwerker: seine



Stimme und Sprache ist rauer und fiir den, der nicht daran
gewohnt ist, schwerer zu verstehen; aber sein Verstand, der sich
taglich mit einer groleren Mannigfaltigkeit von Gegenstinden
beschiftigen muss, ist in der Regel dem der anderen, deren ganze
Aufmerksamkeit vom Morgen bis zum Abend an eine oder zwei
hochst einfache Verrichtungen gefesselt ist, weit iiberlegen. Wie
sehr in der Tat die niederen Volksklassen auf dem Lande denen
in der Stadt iiberlegen sind, weil} jeder, der durch Geschifte
oder Neugierde veranlasst war, viel mit beiden zu verkehren.
Darum sollen auch in China und Hindostan der Rang und die
Lohne der Landleute hoher sein als die der meisten Handwerker.
Verhinderten dies nicht die Zunftgesetze und der Zunftgeist, so
wire es wahrscheinlich allerorten so.

Die Uberlegenheit, welche der stidtische Gewerbfleil in
ganz Europa iiber den ldndlichen behauptet, hat freilich ihren
Grund nicht ausschlieBlich in den Ziinften und Zunftgesetzen;
sie wird auch durch andere MaBregeln aufrechterhalten. Die
hohen Steuern auf fremde Industrieerzeugnisse und alle von
auswirtigen Kaufleuten eingefiihrten Waren haben denselben
Zweck. Die Zunftgesetze ermoglichen es den Stddtern, ihre
Preise zu erhohen, ohne befiirchten zu miissen, durch die
freie Konkurrenz ihrer eignen Landsleute bedringt zu werden;
jene andern MafBregeln sichern sie gleicher Weise gegen die
Konkurrenz der Fremden. Diese doppelte Preiserhéhung muss
am Ende von den Gutsbesitzern, Pichtern und Bauern bezahlt
werden, die sich selten der Errichtung solcher Monopole



widersetzt haben. Sie haben gewohnlich weder Neigung
noch Geschick, Vereinigungen zu bilden und lassen sich
leicht durch das Geschrei und die Sophisterei der Kaufleute
und Gewerbetreibenden iiberreden, dass das Privatinteresse
eines Teils, und noch dazu eines untergeordneten Teils der
Gesellschaft, das allgemeine Interesse des Ganzen sei.

In GroBbritannien scheint die Uberlegenheit des stidtischen
Gewerbfleifes iiber den ldndlichen friiher viel groBer gewesen
zu sein als jetzt. Der Lohn der ldndlichen Arbeit kommt jetzt
dem der gewerblichen, und der Gewinn der auf den Landbau
verwendeten Kapitalien dem in Gewerben angelegten niher als
es im vorigen Jahrhundert oder im Anfang des gegenwirtigen
der Fall gewesen sein soll. Dieser Umschwung kann als die
notwendige, wenn auch sehr spite Folge des auBerordentlichen
Sporns angesehen werden, den man der stidtischen Industrie
zuteilwerden lieB3. Das in den Stiddten aufgehdufte Kapital wird
mit der Zeit so groB, dass es sich nicht linger mit dem
alten Gewinn in den eigentlich stddtischen Industriezweigen
anlegen ldsst. Der stidtische Gewerbfleil hat wie alles andere
seine Grenzen, und das Anwachsen der Kapitalien steigert den
Mitbewerb und ermiBigt dadurch notwendig den Gewinn. Das
Sinken des Gewinnes in der Stadt treibt das Kapital aufs Land
hinaus, wo es eine neue Nachfrage nach ldndlicher Arbeit
hervorruft und dadurch notwendig ihren Lohn erhoht. Dann
verstreut es sich sozusagen iiber das flache Land und wird
durch seine Anlegung im Ackerbau dem Lande, auf dessen



Kosten es sich urspriinglich in der Stadt bedeutend angesammelt
hatte, zum Teil wieder erstattet. Dass iiberall in Europa die
griiften Verbesserungen des Landes solchen ErgieBungen des
urspriinglich in den Stddten aufgehduften Kapitals beizumessen
sind, werde ich spiter zeigen, und ich werde dann auch
dartun, dass, obschon einige Linder auf diesem Wege einen
hohen Grad von Reichtum erlangt haben, dieser Weg selbst
doch notwendig langsam, ungewiss, unzihligen storenden und
unterbrechenden Zufillen ausgesetzt und der natiirlichen und
verniinftigen Ordnung in jeder Beziehung entgegengesetzt ist.
Die Interessen, Vorurteile, Gesetze und Gewohnheiten, die dazu
Veranlassung geben, werde ich im dritten und vierten Buche
dieser Untersuchung, so vollstindig und klar ich es vermag,
auseinandersetzen.

Leute desselben Gewerbes kommen, selbst auch nur zur
Erholung und zum Vergniigen selten zusammen, ohne dass ihre
Unterhaltung mit einer Verschworung gegen das Publikum oder
einem Plane zur Erhohung der Preise endigt. Es ist allerdings
nicht moglich, solchen Zusammenkiinften durch ein Gesetz
vorzubeugen, das ausfiihrbar oder mit Freiheit und Gerechtigkeit
vertriglich widre. Wenn aber das Gesetz Leute desselben
Gewerbes nicht hindern kann, zuweilen zusammenzukommen,
so sollte es wenigstens nichts tun, diese Zusammenkiinfte zu
erleichtern, geschweige denn, sie zu fordern.

Eine Verordnung, welche alle Angehorigen desselben
Gewerbes in einer Stadt verpflichtet, ihre Namen und



Wohnungen in ein Offentliches Register eintragen zu lassen,
erleichtert jene Zusammenkiinfte. Sie bringt Individuen in
Beriihrung miteinander, die ohne dies vielleicht niemals
miteinander bekannt geworden wiren, und gibt jedem die
Richtung an, wo er seinesgleichen finden kann.

Eine Verordnung, die die Angehorigen eines Gewerbes
ermdchtigt, sich selbst Steuern aufzulegen, um fiir ihre
Armen, Kranken, Witwen und Waisen zu sorgen, zeitigt ein
gemeinsames Interesse an der Verwaltung und macht dadurch
jene Zusammenkiinfte erforderlich.

Eine Zunft aber macht sie nicht allein notwendig, sondern
gibt auch den Beschliissen der Mehrheit eine bindende Kraft
fiir das Ganze. In einem freien Gewerbe kann eine wirksame
Verbindung nur durch die einmiitige Zustimmung aller einzelnen
Gewerbtreibenden zustande kommen, und kann nicht ldnger
dauern als alle eines Sinnes bleiben. Die Mehrheit einer Zunft
aber kann Statuten mit Strafandrohungen begleiten, wodurch die
Konkurrenz wirksamer und dauernder eingeschrinkt wird als
durch irgendeine freiwillige Verbindung.

Das Vorgeben, dass Ziinfte zur besseren Leitung des
Gewerbes notwendig seien, entbehrt aller Begriindung. Die
wahre und wirksame Aufsicht, die iiber einen Arbeiter gefiihrt
wird, geht nicht von seiner Zunft, sondern von seinen Kunden
aus. Die Furcht, seine Arbeit zu verlieren, hilt ihn vom Betruge
ab, und ziigelt seine Nachldssigkeit. Ein Zunftmonopol schwicht
notwendig die Kraft dieser Aufsicht. Eine bestimmte Klasse



von Arbeitern muss dann beschiftigt werden, mogen sie ihre
Sache gut oder schlecht machen. Dies ist der Grund, warum in
mancher groflen korporierten Stadt selbst in den notwendigsten
Gewerbszweigen keine ertriglichen Arbeiter aufzutreiben sind.
Will man eine Arbeit ordentlich ausgefiihrt sehen, so muss man
sie in den Vorstddten machen lassen, wo die Arbeiter kein
ausschlieBliches Privilegium haben, sondern nur auf ihren Ruf
angewiesen sind, und man muss sie dann, so gut es geht, in die
Stadt einschmuggeln.

Auf diese Weise fiihrt die europdische Wirtschaftspolitik
durch die Einschrankung der Konkurrenz auf eine geringere
Zahl von Mitwerbern, als sich sonst einzustellen geneigt finden
wiirde, zu einer sehr bedeutenden Ungleichheit in der Gesamtheit
der Vorteile und Nachteile bei den verschiedenen Arbeits- und
Kapitalsanlagen.

Zweitens, die europdische Wirtschaftspolitik bringt durch
Steigerung der Konkurrenz in einigen Geschiften iiber
ihr natiirliches Mal, eine andere gerade entgegengesetzte
Ungleichheit in der Gesamtheit der Vorteile und Nachteile bei
den verschiedenen Arbeits- und Kapitalsanlagen hervor.

Man hat es fiir so wichtig gehalten, eine gehorige Zahl
junger Leute fiir bestimmte Berufsarten auszubilden, dass bald
die Behorden, bald der fromme Sinn mildtitiger Privatleute
eine Menge von Stipendien, Kostgeldern, Stiftungen usw. zu
diesem Zwecke gegriindet hat, die viel mehr junge Leute zu
diesen Berufsarten heranbilden, als sich sonst dazu dringen



wiirden. In allen christlichen Lindern, glaube ich, wird die
Ausbildung der meisten Geistlichen auf diese Weise bestritten.
Nur sehr wenige werden ganz auf ihre eigenen Kosten gebildet.
Letzteren verschafft daher ihre lange, miihselige und kostspielige
Erziehung nicht immer eine angemessene Belohnung, da der
geistliche Stand mit Leuten {iiberfiillt ist, die, um nur eine
Anstellung zu bekommen, gern ein viel geringeres Gehalt
annehmen, als eine derartige Ausbildung sonst fordern konnte;
und die Konkurrenz der Armen nimmt auf diese Weise
den Reichen ihren Lohn weg. Es wire ungehorig, einen
Pfarrverweser oder Kaplan mit dem Gesellen in einem gemeinen
Handwerk zu vergleichen. Ein wesentlicher Unterschied in der
Bezahlung eines Pfarrverwesers oder Kaplans und dem Lohne
eines Gesellen besteht jedoch nicht. Sie werden alle drei fiir ihre
Arbeit nach Mallgabe des Vertrages bezahlt, den sie mit ihren
Vorgesetzten gemacht haben. Bis nach der Mitte des vierzehnten
Jahrhunderts waren in England fiinf Mark, die ungefihr so
viel Silber enthielten als zehn Pfund unseres jetzigen Geldes,
das tibliche Gehalt eines Pfarrverwesers oder eines besoldeten
Gemeindepfarrers, wie es in den Dekreten verschiedener
Landeskonzilien festgesetzt ist. Zu dieser Zeit wurden fiinf
Pence, die so viel Silber enthielten als unser jetziger Schilling
als Tagelohn eines Maurermeisters, und drei Pence, d. h. neun
Pence unseres jetzigen Geldes als der eines Maurergesellen
erkliart’. Der Lohn dieser beiden Handwerker wird also, unter der

7S. das Arbeitergesetz aus dem fiinfundzwanzigsten Regierungsjahre Eduards III.



Voraussetzung, dass Letztere den dritten Teil des Jahres keine
Beschiftigung haben, einem Pfarrverwesergehalt vollstindig
gleich gekommen sein. Durch ein Statut aus dem zwolften
Regierungsjahre der Konigin Anna, Kapitel 12, wird verordnet:
»dass da aus Mangel an genligendem Unterhalt und hinlénglicher
Aufmunterung fiir die Pfarrverweser an manchen Orten die
Pfarren nicht besetzt sind, der Bischof ermichtigt ist, durch ein
mit seiner Unterschrift und seinem Siegel versehenes Dokument
ein hinreichendes festes Gehalt anzuweisen, das nicht mehr
als fiinfzig und nicht weniger als zwanzig Pfund des Jahres
betragen darf.« Vierzig Pfund werden gegenwirtig fiir ein sehr
gutes Pfarrverwesergehalt angesehen, und es gibt trotz jener
Parlamentsakte noch manche Pfarrverweserstellen unter zwanzig
Pfund Jahrgehalt. Schuhmachergesellen in London verdienen
jahrlich bis zu vierzig Pfund, und es wird sich schwerlich ein
Handwerker irgendeiner Art in dieser Hauptstadt finden, der
nicht mehr als zwanzig verdiente. Die letztere Summe iibersteigt
in der Tat nicht den Verdienst gewohnlicher Arbeiter in manchen
Landgemeinden. So oft das Gesetz versucht, den Lohn der
Arbeiter zu regeln, hat es ihn stets eher erniedrigt als erhoht.
Dagegen hat das Gesetz bei vielen Gelegenheiten das Gehalt der
Pfarrverweser zu erhdhen und um der Wiirde der Kirche willen
die Rektoren der Kirchspiele zu verpflichten gesucht, ihnen
mehr als den elenden Unterhalt zu geben, den sie anzunehmen
bereit waren. In beiden Fillen aber scheint das Gesetz gleich
unwirksam geblieben zu sein, und hat nie weder das Gehalt der



Pfarrverweser auf das beabsichtigte Mal} zu erhohen, noch den
Lohn der Arbeiter so weit herunterzudriicken vermocht, weil es
jene nicht hindern konnte, sich bei der Diirftigkeit ihrer Lage
und der Menge ihrer Mitbewerber mit einem geringeren als dem
gesetzlichen Jahrgehalt zu begniigen, und weil es andrerseits
diese nicht hindern konnte, mehr als den gesetzlichen Lohn zu
nehmen, da ihnen der Wettbewerb derer, die sich von ihrer
Arbeit Gewinn versprachen, gern mehr bewilligte.

Die grofen Pfriinden und sonstigen geistlichen Ehrenstellen
halten die Ehre der Kirche trotz der drmlichen Umstinde
einiger ihrer niederen Glieder aufrecht. Auch bietet die dem
Stande gezollte Achtung letzteren fiir die Armlichkeit ihrer
Geldbelohnung einigen Ersatz. In England und in allen romisch-
katholischen Lindern ist das Los der Kirche in der Tat weit
giinstiger als es notig wire. Das Beispiel der schottischen,
Genfer und einiger anderen protestantischen Kirchen kann uns
liberzeugen, dass in einem geachteten Berufe, in welchem die
Ausbildung so wohlfeil erworben wird, schon die Hoffnung
auf weit geringere Pfriinden dem geistlichen Stande eine
hinldngliche Zahl von gelehrten, anstindigen und achtbaren
Leuten zufiihren wird.

Wenn fiir Berufsarten, in denen es keine Pfriinden gibt, z.
B. die Jurisprudenz und Medizin, eine gleiche Zahl Leute auf
offentliche Kosten ausgebildet wiirde, so wiirde die Konkurrenz
bald so grof3 werden, dass der Geldlohn sich bedeutend niedriger
stellen miisste.



Es wiirde dann nicht der Miihe lohnen, seinen Sohn auf eigene
Kosten zu einem solchen Stande erziehen zu lassen, der vielmehr
génzlich denen iiberlassen wiirde, die ihre Erziehung 6ffentlichen
Stiftungen verdankten und wegen ihrer Menge und Diirftigkeit
sich im Allgemeinen mit recht elendem Lohn begniigen miissten,
zum Schaden der jetzt so achtbaren Stinde des Rechtsgelehrten
und Arztes.

Die wenig gliickliche Klasse von Leuten, die man gewohnlich
Literaten nennt, befindet sich ziemlich genau in der Lage, in
welcher Rechtsgelehrte und Arzte sich wahrscheinlich unter der
obigen Voraussetzung befinden wiirden. In allen europidischen
Lindern sind die meisten von ihnen fiir den Kirchendienst
erzogen worden, aber durch verschiedene Griinde verhindert, in
den geistlichen Stand zu treten. Sie haben also ihre Bildung in
der Regel auf offentliche Kosten erhalten, und ihre Menge ist
iberall so groB3, dass dadurch der Preis ihrer Arbeit auf eine
hochst klédgliche Belohnung zusammenzuschrumpfen pflegt.

Vor der Erfindung der Buchdruckerkunst bestand die einzige
Arbeit, durch die ein Literat mit seinem Talente etwas
erwerben konnte, darin, dass er Offentlicher oder Privatlehrer
wurde, d. h. anderen Leuten die wissenswerten und niitzlichen
Kenntnisse mitteilte, die er sich erworben hatte. Und dies
ist sicherlich noch ein ehrenwerteres, niitzlicheres und in der
Regel auch eintriglicheres Geschift als die Schriftstellerei fiir
einen Buchhindler, wozu die Buchdruckerkunst Veranlassung
gegeben hat. Es sind wenigstens ebenso viel Zeit, Studium, Geist,



Kenntnisse und Fleil dazu erforderlich, ein ausgezeichneter
Lehrer der Wissenschaften als ein hervorragender Arzt oder
Rechtsgelehrter zu werden. Doch steht der {iibliche Lohn
eines tiichtigen Lehrers in keinem Verhiltnis zu dem eines
Rechtsgelehrten oder Arztes, weil das Geschift des einen mit
diirftigen Leuten, die auf 6ffentliche Kosten ausgebildet wurden,
iberfiillt ist, wiahrend in die beiden anderen Geschifte sich
nur wenige eindridngen, die nicht auf eigene Kosten studiert
haben. So gering aber auch der iibliche Lohn offentlicher und
Privatlehrer erscheint, so wiirde er doch ohne Zweifel noch
geringer sein, wenn nicht die Konkurrenz der noch diirftigeren
Gelehrten abginge, die fiirs Brot schreiben. Vor der Erfindung
der Buchdruckerkunst scheinen Schiiler und Bettler so ziemlich
gleichbedeutende Ausdriicke gewesen zu sein. Die Rektoren
der Universititen stellten vor dieser Zeit ihren Studenten oft
Erlaubnisscheine zum Betteln aus.

Im Altertum, wo keine Stiftungen der erwdhnten Art
diirftige Leute zu gelehrten Berufsarten ausbilden lieen, war
anscheinend die Bezahlung tiichtiger Lehrer viel betrichtlicher.
Isokrates wirft in seiner sogenannten Rede gegen die Sophisten
den Lehrern seiner Zeit einen Widerspruch vor. »Sie machen,
sagt er, »ihren Schiilern die gldnzendsten Versprechungen und
wollen sie lehren, weise, gliicklich und gerecht zu sein, verlangen
aber fiir einen so wichtigen Dienst nur einen lumpigen Lohn von
vier oder fiinf Minen. Wer Weisheit lehrt« — fihrt er fort — »sollte
doch selbst weise sein; wenn aber einer einen solchen Handel



fiir solch einen Preis abschlief3t, so beweist er augenscheinlichste
Torheit.« An dieser Stelle wird er gewiss den Lohn nicht groBer
gemacht haben als er wirklich war. Vier Minen sind aber
so viel, wie dreizehn Pfund, sechs Schilling und acht Pence;
fiinf Minen sind sechzehn Pfund, dreizehn Schilling und vier
Pence. Es wurde also damals den hervorragendsten Lehrern in
Athen eine Summe gezahlt, die wenig hinter dem gréferen
Betrage zuriickgeblieben sein wird. Isokrates selbst verlangte
zehn Minen, oder dreiunddreiflig Pfund, sechs Schilling und acht
Pence von jedem seiner Schiiler. Bei seinen Vortrigen in Athen
soll er hundert Zuhorer gehabt haben. Ich verstehe dies von der
Anzahl, denen er gleichzeitig Vortridge hielt, oder die, wie wir
das nennen, einen Kursus bei thm horten, und diese Anzahl wird
in einer so grofen Stadt bei einem so beriihmten Lehrer, der
noch dazu eine Wissenschaft, die Rhetorik, vortrug, die damals
eine Modewissenschaft war, durchaus nicht ungewohnlich grof3
erscheinen. Er muss mithin in jedem Kursus tausend Minen
oder £ 3333, 6 sh. 8 d. eingenommen haben. Auch von
Plutarch wird an einer Stelle angegeben, dass tausend Minen sein
Didaktron oder gewohnliches Honorar gewesen sei. Viele andere
beriihmte Lehrer jener Zeit scheinen ein groBes Vermogen
erworben zu haben. Gorgias schenkte dem Tempel von Delphi
seine eigene Statue aus gediegenem Golde. Wir brauchen
allerdings nicht anzunehmen, dass sie lebensgrof3 gewesen sei.
Der FuB}, auf dem er, sowie Hippias und Protagoras, zwei
andere ausgezeichnete Lehrer jener Zeit, lebten, war nach



Plato glinzend bis zur Prahlerei. Plato selbst soll groflen
Aufwand gemacht haben. Nachdem Aristoteles Erzieher des
Alexander gewesen und sowohl von diesem als von seinem
Vater Philipp, wie alle Zeugnisse bekunden, aufs Gldanzendste
belohnt worden war, hielt er es doch noch der Miihe fiir
wert, nach Athen zuriickzukehren, um seine Vortrige wieder
aufzunehmen. Lehrer der Wissenschaften waren zu jener Zeit
anscheinend weniger hiufig als ein oder zwei Menschenalter
spater, wo der Wettbewerb wahrscheinlich sowohl den Preis
ihrer Arbeit als auch die Bewunderung fiir ihre Person etwas
ermdBigt hatte. Doch scheinen die hervorragendsten unter ihnen
noch immer einen Grad von Achtung genossen zu haben,
wie ihn heutigen Tages kein Mann gleichen Standes irgendwo
erreicht. Die Athener betrauten den Akademiker Karneades
und den Stoiker Diogenes mit einer feierlichen Gesandtschaft
nach Rom, und wenn ihre Stadt damals auch schon von ihrer
fritheren Grofe herabgesunken war, so war sie doch immer
noch eine unabhiingige und ansehnliche Republik. Uberdies war
Karneades ein Babylonier von Geburt, und da niemals ein Volk
eifersiichtiger als die Athener dariiber wachte, keine Fremden zu
offentlichen Wiirden zuzulassen, so muss ihre Achtung fiir ihn
sehr grof} gewesen sein.

Im Ganzen ist iibrigens dieser Umschwung fiir das Publikum
vielleicht eher vorteilhaft als schéddlich. Der Stand eines
offentlichen Lehrers ist dadurch etwas herabgesetzt worden;
aber die Wohlfeilheit der gelehrten Erziehung ist sicherlich ein



Vorteil, der diesen kleinen Ubelstand weit iiberwiegt. Auch
wiirde davon das Publikum noch viel groleren Gewinn haben,
wenn die Einrichtungen der gelehrten Schulen und Universititen
verniinftiger wiren als sie es jetzt durchweg in Europa sind.

Drittens, die europdische Wirtschaftspolitik bringt durch
Hemmung der freien Bewegung der Arbeit und des Kapitals
sowohl von Geschift zu Geschift als von Ort zu Ort, in manchen
Fillen eine sehr schiddliche Ungleichheit in der Gesamtheit der
Vorteile und Nachteile ihrer Anlagen hervor.

Das Lehrlingsgesetz hemmt die freie Arbeitsbewegung von
einem Geschift zum anderen sogar an ein und demselben Orte.
Die ausschlieBenden Zunftprivilegien hemmen sie von einem
Orte zum anderen sogar in ein und demselben Geschiifte.

Es kommt hiufig vor, dass, wihrend den Arbeitern in
dem einen Gewerbe hoher Lohn gegeben wird, sie in einem
anderen mit der nackten Existenz vorlieb nehmen miissen.
Das eine gedeiht und hat einen steten Begehr nach frischen
Arbeitskriften; das andere hingegen verfillt und der Uberfluss
an Arbeitskriften nimmt stets zu. Zwei solche Gewerbe konnen
bald in einer und derselben Stadt, bald in einer und derselben
Gegend sein, ohne dass sie imstande wiren, einander nur
die geringste Hilfe zu leisten. In dem einen Falle, ist das
Lehrlingsgesetz hinderlich und in dem anderen sowohl dieses als
die ausschlieBende Zunft. Gleichwohl sind in vielen Gewerben
die Operationen einander so dhnlich, dass die Arbeiter leicht
aus dem einen in das andere iibertreten konnten, wenn jene



abgeschmackten Gesetze es nicht verhinderten. Das Weben
glatter Leinenzeuge und glatter Seidenzeuge ist z. B. fast ganz
dasselbe. Das Weben glatter Wollenwaren ist etwas anderes,
aber der Unterschied ist so unbedeutend, dass ein Seiden- oder
Leinweber in wenigen Tagen ein ganz guter Tuchweber werden
konnte. Geriete nun eines dieser drei Hauptgewerbe in Verfall, so
konnten die Arbeiter leicht in einem der beiden anderen, deren
Lage gliicklicher ist, Zuflucht finden, und ihr Lohn wiirde weder
in dem blithenden Gewerbe zu hoch, noch in dem verfallenden
zu niedrig werden. Die Leinweberei steht zwar in England laut
einem besonderen Statut jedermann offen; da sie aber in den
meisten Gegenden des Landes wenig betrieben wird, so kann sie
den Arbeitern anderer verfallender Gewerbe keine allgemeine
Zuflucht bieten, und diese haben iiberall, wo das Lehrlingsgesetz
in Geltung ist, keine andere Wahl als entweder dem Kirchspiel
zur Last zu fallen, oder sich als Tagelohner zu verdingen, wozu
sie sich vermoge ihrer bisherigen Gewohnheiten weit weniger
schicken als zu irgendeinem anderen Gewerbszweige, der mit
dem ihrigen einige Ahnlichkeit hat. Darum ziehen sie es denn
auch in der Regel vor, dem Kirchspiel zur Last zu fallen.

Alles, was die freie Bewegung der Arbeit von einem Geschifte
zum andern hemmt, hemmt auch die des Kapitals, da die
GroBe des Kapitals, das in einem Geschiftszweige angelegt
werden kann, sehr von der Menge der Arbeit abhingt, die in
ithm aufgewendet wird. Doch legen Zunftgesetze dem freien
Umlauf des Kapitals von einem Orte zum anderen weniger



Hindernisse in den Weg als der Arbeit. Fiir einen reichen
Kaufmann ist es iiberall leichter, in einer korporierten Stadt ein
Handelsprivilegium zu erlangen als fiir einen armen Handwerker
die Erlaubnis, in ihr arbeiten zu diirfen.

Die Hemmung, die Zunftgesetze der freien Bewegung der
Arbeit auflegen, ist, glaube ich, allen Teilen Europas gemein;
diejenige aber, welche durch die Armengesetze bewirkt wird,
ist, soviel ich weil}, nur England eigentiimlich. Sie besteht in
der Schwierigkeit fiir einen armen Mann, sich in einem andern
Kirchspiel als dem, zu welchem er gehort, niederlassen oder auch
nur sein Geschift treiben zu diirfen. Durch Zunftgesetze wird nur
die freie Bewegung der Arbeit der Handwerker und industriellen
Arbeiter gehemmt; die Erschwerung der Niederlassung aber
hemmt auch die der gemeinen Arbeit. Es ist der Miihe wert, den
Ursprung, Fortschritt und gegenwiirtigen Zustand dieses Ubels,
vielleicht des groften der englischen Wirtschaftspolizei, kurz zu
berichten.

Als durch die Aufhebung der Kloster die Armen der
Unterstiitzung dieser frommen Héuser beraubt worden waren,
wurde nach einigen anderen fruchtlosen Versuchen zu ihren
Gunsten durch ein Gesetz aus dem 43. Jahre Elisabeths,
Kapitel 2, verordnet, dass jedes Kirchspiel fiir seine Armen zu
sorgen verpflichtet sein, und jdhrlich Armenaufseher bestellt
werden sollten, die in Gemeinschaft mit den Kirchenvorstehern
eine diesem Zwecke angemessene Summe durch eine
Kirchspielsteuer zu erheben hitten.



Dieses Gesetz legte jedem Kirchspiel die unerlidssliche Pflicht
auf, fiir seine Armen zu sorgen. Es entstand dadurch die
wichtige Frage, wer denn als Armer eines Kirchspiels zu
betrachten sei. Diese Frage wurde nach einigem Schwanken
endlich durch Statut aus dem 13. und 14. Regierungsjahre
Karls II. entschieden, in dem verordnet war, dass vierzig Tage
eines ungestorten Aufenthalts jedem die Ansissigkeit in einem
Kirchspiel erwerben sollten; doch sollte innerhalb dieser Zeit
zwel Friedensrichtern das Recht zustehen, auf Klage seitens der
Kirchenvorsteher oder Armenaufseher, jeden neuen Einwohner
in das Kirchspiel, in dem er zuletzt rechtm@fig ansissig gewesen,
zu verweisen, wenn er nicht entweder eine Pachtung von zehn
Pfund jdhrlicher Pacht {ibernehmen oder dem Kirchspiel eine
ausreichende Biirgschaft stellen konne, dass er ihm nicht zur Last
fallen werde.

Dieses Gesetz soll manche Betriigereien veranlasst haben.
Kirchspielbeamte bestachen mitunter ihre eigenen Armen,
heimlich in ein anderes Kirchspiel auszuwandern, und hielten sie
vierzig Tage lang daselbst verborgen, damit sie die Ansissigkeit
gewonnen, um das Kirchspiel, dem sie eigentlich angehérten, von
thnen zu befreien. Darum verordnete ein Statut aus dem ersten
Regierungsjahre Jakobs 1II., dass die vierzig Tage ungestorten
Aufenthalts, die zur Erwerbung der Ansissigkeit erforderlich
waren, erst von dem Augenblick an gerechnet werden sollten,
an dem jemand einem der Vorsteher oder Armenaufseher des
Kirchspiels, in dem er kiinftig wohnen wollte, schriftlich seinen



Wohnort und die Stirke seiner Familie angemeldet hitte.

Indes waren die Kirchspielsbeamten gegen ihr eigenes
Kirchspiel nicht immer ehrlicher als sie es gegen fremde gewesen
waren, und driickten hie und da bei solchen Einnistungen die
Augen zu, indem sie zwar die Anmeldung in Empfang nahmen,
aber nicht die erforderlichen Schritte taten. Da man annahm,
dass jeder Einwohner eines Kirchspiels ein Interesse daran
haben miisse, der Belastung durch solche Eindringlinge so viel
als moglich vorzubeugen, so wurde im dritten Regierungsjahre
Wilhelms III. ferner verordnet, dass die vierzig Aufenthaltstage
erst von dem Tage an gerechnet werden sollten, an dem die
schriftliche Anmeldung Sonntags in der Kirche unmittelbar nach
dem Gottesdienste offentlich verlesen worden sei.

»Am Ende«, sagt Dr. Burn, »wurde diese Art der
Ansissigkeit, die man erst durch einen vierzigtigigen Aufenthalt
nach der offentlichen Verlesung der schriftlichen Anmeldung
erwerben konnte, nur sehr selten erlangt, und der Zweck dieser
Anordnungen ist nicht sowohl der, jemand die Ansissigkeit
zu erleichtern als vielmehr die Ansdssigkeit von Leuten, die
heimlich in das Kirchspiel kommen, zu hintertreiben; denn
sich anmelden heifit nur, das Kirchspiel notigen, sie wieder
wegzuschaffen. Ist aber die Lage jemandes der Art, dass es
zweifelhaft bleibt, ob er wirklich zuriickgeschickt werden diirfe
oder nicht, so wird er durch seine Anmeldung das Kirchspiel
notigen, ihm entweder dadurch, dass es ihn vierzig Tage
bleiben lisst, eine unbestrittene Ansissigkeit zu bewilligen, oder



dadurch, dass es ihn wegschafft, die Sache vor den Richter zu
bringen.«

Dieses Statut machte es also fiir einen armen Mann
fast unmoglich, auf die frithere Weise durch vierzigtigigen
Aufenthalt einen festen Wohnsitz zu gewinnen. Damit es aber
nicht den Anschein habe, als sollten die gewohnlichen Leute
ginzlich von der Ansiedelung in einem anderen Kirchspiel
ausgeschlossen werden, wurden vier andere Arten festgesetzt,
wie ohne eine abgegebene oder offentlich verlesene Anmeldung
die Ansissigkeit gewonnen werden konne. Erstens konnte man
sie erwerben, wenn man zu den Kirchspielsabgaben zugezogen
wurde und sie bezahlte; zweitens, wenn man auf ein Jahr
zu einem Kirchspielsamte gewihlt wurde und es diese Zeit
tiber versah; drittens, wenn man im Kirchspiel seine Lehrzeit
bestand; viertens endlich, wenn man dort auf ein Jahr in Dienst
genommen wurde und ein ganzes Jahr lang in diesem Dienste
verblieb.

Auf eine der beiden ersteren Arten ist indessen die
Ansissigkeit nur durch einen Offentlichen Akt des ganzen
Kirchspiels zu erlangen, das dabei wohl auf die Folgen Acht
gibt, die daraus hervorgehen, wenn es einen neuen Ankdmmling,
der keine anderen Unterhaltsmittel als seine Arbeit hat, durch
Zuziehung zu den Abgaben oder durch Wahl zu einem Amte bei
sich aufnimmt.

Auf eine der beiden letzteren Arten kann hingegen kein
Verheirateter Anséssigkeit erwerben. Ein Lehrling ist schwerlich



jemals verheiratet, und es ist ausdriicklich bestimmt, dass
kein verheirateter Dienstbote durch Anstellung auf ein Jahr
Ansissigkeit erwerben solle. Die Hauptwirkung, welche die
Einfilhrung einer durch Dienst zu erlangenden Ansidssigkeit
gehabt hat, hat namentlich darin bestanden, dass die alte
Gewohnheit, auf ein Jahr zu mieten, die frilher in England
so herkdmmlich war, dass noch bis auf den heutigen Tag das
Gesetz in jedem Falle, wo kein bestimmter Zeitraum ausgemacht
worden, annimmt, dass der Dienstbote auf ein Jahr gemietet
sei, groBenteils auBer Ubung gekommen ist. Die Arbeitgeber
sind nicht immer willens, ihren Dienstboten durch Mieten auf
ein Jahr die Ansidssigkeit zu verschaffen, und die Dienstboten
mogen sich nicht immer so vermieten, weil sie, da stets der letzte
Wohnsitz die fritheren aufhebt, die urspriingliche Ansissigkeit in
threr Heimat, wo ihre Eltern und Verwandten wohnen, dadurch
einbiilen konnten.

Ein selbstindiger Arbeiter, sei er Tagelohner oder
Handwerker, wird offenbar nicht leicht eine neue Ansissigkeit
durch Lehr- oder Dienstjahre erwerben. Wendet sich eine solche
Person mit ihrem Gewerbe in ein neues Kirchspiel, so setzt sie
sich, wie gesund und fleiBig sie auch sein mag, der Gefahr aus,
nach der Laune eines Kirchenvorstehers oder Armenaufsehers
wieder entfernt zu werden, wenn sie nicht entweder fiir zehn
Pfund im Jahre eine Pachtung {ibernimmt — was fiir jemanden,
der nur von seiner Arbeit lebt, unmdglich ist — oder eine
zwei Friedensrichtern geniigend erscheinende Biirgschaft bietet,



dass sie dem Kirchspiel nicht zur Last fallen werde. Welche
Sicherheit sie fordern wollen, ist freilich ganz ihrem Gutdiinken
iberlassen; aber sie konnen nicht wohl weniger als dreiBig Pfund
verlangen, da eine Verordnung vorhanden ist, nach der sogar der
Kauf eines Freigutes von weniger als dreilig Pfund Wert kein
Ansissigkeitsrecht geben soll, weil es nicht hinreichend sei, das
Kirchspiel vor der Armenbelastung zu sichern. Diese Biirgschaft
wird aber jemand, der von seiner Arbeit lebt, kaum je geben
konnen, und doch wird oft noch eine viel groere gefordert.
Um jedoch einigermallen die freie Bewegung der Arbeit,
die durch jene verschiedenen Gesetze fast gianzlich aufgehoben
war, wiederherzustellen, ist man auf die sogenannten Zertifikate
verfallen. Im achten und neunten Regierungsjahre Wilhelms
III. wurde festgesetzt, dass, wenn jemand aus dem Kirchspiel,
in dem er zuletzt rechtmidfig ansidssig war, ein von den
Kirchenvorstehern und Armenaufsehern unterschriebenes und
von zwei Friedensrichtern bestitigtes Zertifikat mitbringt, jedes
andere Kirchspiel ihn aufzunehmen verbunden ist; dass er
nicht schon darum, weil er wahrscheinlich spiter zur Last
fallen wiirde, sondern nur, wenn er wirklich zur Last fallt,
entfernt werden darf; und dass dann das Kirchspiel, welches
das Zertifikat ausstellte, verpflichtet sein soll, die Kosten des
Unterhalts und der Fortschaffung zu tragen. Um aber dem
Kirchspiel, wohin ein mit einem Zertifikat ausgestatteter Mann
sich wendet, die ausreichendste Biirgschaft zu geben, wurde
durch dasselbe Gesetz ferner verordnet, dass der Mann das



Niederlassungsrecht nur dann erhalten solle, wenn er eine
Pachtung fiir zehn Pfund jdhrlich tibernehme, oder unentgeltlich
ein Jahr lang ein Kirchspielamt verwalte. Er konnte mithin
weder durch Anmeldung, noch durch Dienst, Lehrlingschaft
oder Zahlung der Kirchspielabgaben dazu gelangen. Auch wurde
im zwolften Regierungsjahre der Konigin Anna (Stat. I. c. 18.)
noch verordnet, dass weder die Dienstboten noch die Lehrlinge
solcher auf Grund von Zertifikaten zugelassener Leute in dem
Kirchspiel Ansédssigkeit erwerben konnen.

Inwiefern diese Erfindung die freie Bewegung der Arbeit,
die durch die fritheren Statute fast génzlich aufgehoben war,
wiederhergestellt habe, ersiecht man aus der folgenden sehr
verstindigen Bemerkung des Dr. Burn. »Offenbar«, sagt er,
»liegen verschiedene gute Griinde vor, von Personen, die sich
an einem Orte niederlassen wollen, Zertifikate zu verlangen,
namentlich damit die Inhaber nicht durch Lehrlingsschaft,
Dienst, Anmeldung, oder Zahlung der Kirchspielsteuern ansissig
werden; damit sie weder Lehrlinge, noch Dienstboten anséssig
machen konnen, damit man ferner, sobald sie dem Kirchspiel
zur Last fallen, genau weil3, wohin man sie zu bringen und an
wen man sich wegen der Fortschaffungs- und Unterhaltskosten
in dieser Zeit zu halten hat; und damit endlich, wenn sie krank
werden und nicht fortgeschafft werden konnen, das Kirchspiel,
von dem das Zertifikat ausgestellt ist, den Unterhalt erstattet
— was alles ohne ein Zertifikat nicht geschehen kann. Aber
diese Griinde sind ebenso viele Griinde fiir die Kirchspiele,



in gewohnlichen Fillen keine Zertifikate auszustellen; denn es
ist nur zu wahrscheinlich, dass sie ihre Inhaber zuriickerhalten
werden, und dies noch dazu in einer schlechteren Lage.« Die
Moral dieser Bemerkung scheint zu sein, dass das Kirchspiel,
in dem ein Armer sich niederlassen will, stets Zertifikate
fordert, dass aber von dem, welches er zu verlassen gedenkt,
nur sehr selten solche bewilligt werden. »Es liegt hierin«, sagt
derselbe einsichtsvolle Schriftsteller in seiner Geschichte der
Armengesetze, »eine gro3e Hérte, indem es in die Macht eines
Kirchspielbeamten gestellt ist, einen Menschen gewissermalien
fiir sein ganzes Leben gefangen zu halten, mag es fiir ithn auch
noch so nachteilig sein, an dem Orte bleiben zu miissen, an
dem er das Ungliick hatte, sogenannte Ansissigkeit zu erwerben,
oder mag er sich die grofiten Vorteile von einem Aufenthalte am
fremden Orte versprechen.«

Obgleich ein Zertifikat kein Zeugnis des guten Betragens
enthilt und nur bescheinigt, dass sein Inhaber dem oder dem
Kirchspiel angehore, so steht es doch ganz im Belieben der
Kirchspielsbeamten, es zu verweigern oder zu gewihren. Es sind,
erzihlt Dr. Burn, einmal gerichtliche Schritte getan worden, um
die Kirchenvorsteher und Armenaufseher zur Ausstellung eines
Zertifikats zu notigen, aber der Gerichtshof der King’s Bench hat
den Antrag verworfen.

Der sehr ungleiche Arbeitspreis, den wir hiufig in England
an gar nicht weit voneinander liegenden Orten finden, hat
seinen Grund wahrscheinlich in den Hindernissen, welche das



Ansissigkeitsgesetz einem Armen, der ohne Zertifikat mit
seinem Gewerbe von einem Kirchspiel in das andere wandern
mochte, entgegenstellt. Ein einzelner, gesunder und fleifiger
Mann wird zwar hie und da ohne ein Zertifikat geduldet;
aber wenn ein Mann mit Weib und Kind es versuchen wollte,
wiirde er sicher in den meisten Kirchspielen entfernt werden,
und selbst der einzelne Mann wiirde, wenn er sich spiter
verheiratete, in der Regel ausgewiesen werden. Daher kann
dem Mangel an Arbeitern in dem einen Kirchspiel nicht immer
durch den Uberfluss in einem anderen abgeholfen werden,
wie das in Schottland und wohl in allen anderen Léindern,
in denen die Ansissigkeit keine Schwierigkeiten bietet, so
unabldssig geschieht. Wenn auch in solchen Léndern zuweilen
der Lohn in der Néhe einer groBen Stadt, oder wo sonst eine
auBergewohnliche Nachfrage nach Arbeit besteht, ein wenig
steigt, und umgekehrt je nach der groferen Entfernung von
solchen Plitzen sinkt, bis er wieder den gewohnlichen Satz des
Landes erreicht, so begegnet man doch niemals so plotzlichen,
unerklirlichen Verschiedenheiten im Arbeitslohn benachbarter
Orte, wie bisweilen in England, wo es oft fiir einen Armen
schwieriger ist, die kiinstlichen Schranken eines Kirchspiels zu
iberschreiten als einen Meeresarm oder hohen Gebirgsriicken,
d. h. natiirliche Grenzen, die in anderen Lindern zuweilen die
Lohnsétze sehr deutlich voneinander scheiden.

Einen Mann, der sich nichts hat zu Schulden kommen lassen,
aus dem Kirchspiel, in dem er wohnen will, zu entfernen, ist



eine offenbare Verletzung natiirlicher Freiheit und Gerechtigkeit.
Dennoch hat das gemeine Volk Englands, das auf seine Freiheit
so eifersiichtig ist, aber gleich dem gemeinen Volke der meisten
anderen Liander nie recht weil3, worin sie besteht, diesen Druck,
dem es hilflos erliegt, jetzt schon ldnger als ein Jahrhundert
ruhig ertragen. Haben auch zuweilen denkende Minner das
Ansissigkeitsgesetz als ein Offentliches Ungliick beklagt, so hat
es doch niemals einen so allgemeinen Schrei des Unwillens
hervorgerufen, wie die generellen Verhaftsbefehle, die ohne
Zweifel auch ein Missbrauch sind, aber doch nicht leicht einen
so allgemeinen Druck zur Folge hatten. Ich wage zu behaupten,
dass es in England kaum einen einzigen armen Mann von vierzig
Jahren gibt, der nicht zu irgendeiner Zeit seines Lebens durch
dies unselige Ansissigkeitsgesetz sich grausam bedriickt gefiihlt
hitte.

Ich schlieB3e dieses lange Kapitel mit der Bemerkung, dass
es zwar vor alters iiblich war, den Lohn festzusetzen und
zwar anfinglich durch allgemeine fiir das ganze Konigreich
giiltige Gesetze und spdter durch besondere Anordnungen
der Friedensrichter in jeder Grafschaft, — dass diese beiden
Gewohnheiten aber jetzt gidnzlich abgekommen sind. »Nach der
Erfahrung von mehr als vierhundert Jahren,« sagt Dr. Burn,
»scheint es endlich Zeit zu sein, alle Versuche, unter feste Regeln
zu bringen, was seiner Natur nach jeder genauen Begrenzung
unfihig scheint, aufzugeben; denn wenn alle Arbeiter in einem
Gewerbe gleichen Lohn erhalten, hort der Wetteifer auf, und fiir



Fleif und Talent wire kein Raum mehr. «

Dennoch wird zuweilen noch versucht, durch besondere
Parlamentsakte den Lohn fiir bestimmte Gewerbe und Orte
festzustellen. So verbietet eine Akte aus dem 8. Regierungsjahre
Georgs III. unter schwerer Geldstrafe allen Schneidermeistern in
London und fiinf Meilen im Umkreise, mehr als zwei Schilling,
sieben und einen halben Pence tiglich an Arbeitslohn zu zahlen,
es sei denn zur Zeit einer allgemeinen Landestrauer, — und
ebenso den Gesellen, mehr als diesen Lohn anzunehmen. So oft
die Gesetzgebung sich dazu herbei ldsst, die Unstimmigkeiten
zwischen den Meistern und ihren Arbeitern auszugleichen, ist
sie stets von den Meistern beraten. Wenn daher die Bestimmung
zu Gunsten der Arbeiter ausfillt, so ist sie stets gerecht und
billig; ofters aber, wenn sie zugunsten der Meister ausfillt, ist
sie es nicht. So ist das Gesetz, welches in einigen Gewerben
die Meister verpflichtet, ihre Arbeiter in Geld und nicht in
Waren zu bezahlen, ganz gerecht und billig; denn es legt den
Meistern keine wirkliche Last auf, sondern ndotigt sie nur,
den Geldwert zu bezahlen, den sie in Waren bezahlen zu
wollen vorgaben, aber nicht immer wirklich bezahlten. Dieses
Gesetz ist zugunsten der Arbeiter; dagegen die Akte aus dem
achten Regierungsjahre Georgs IIl. zugunsten der Meister.
Wenn die Meister sich zusammentun, um den Lohn ihrer
Arbeiter herabzusetzen, so schlieBen sie gewohnlich privatim
einen Bund oder eine Ubereinkunft, bei Strafe nicht mehr
als einen bestimmten Lohn zu geben. Wollten die Arbeiter



eine entgegengesetzte Ubereinkunft derselben Art schlieBen,
bei Strafe jenen Lohn nicht anzunehmen, so wiirde sie das
Gesetz sehr strenge bestrafen. Verfiihre es wirklich unparteiisch,
so miisste es gegen die Meister ebenso handeln. Aber die
Akte aus dem achten Regierungsjahre Georgs III. erteilt gerade
der Regel, welche die Meister durch derartige Verbindungen
zuweilen einzufiihren suchen, gesetzliche Kraft. Die Klage der
Arbeiter, dass dadurch der geschickteste und fleiigste Arbeiter
mit dem mittelméiBigen auf eine gleiche Stufe gesetzt werde,
scheint durchaus wohlbegriindet.

In fritheren Zeiten war es auch iiblich, den Gewinn der
Kaufleute und anderer Héndler durch Festsetzung des Preises
fiir Lebensmittel und andere Waren zu regeln. Die Brottaxe
ist, soviel ich wei}, der letzte Rest dieses alten Brauchs.
Wo es eine geschlossene Zunft gibt, da mag es gut sein,
den Preis der ersten Lebensbediirfnisse festzusetzen; wo dies
aber nicht der Fall ist, wird die Konkurrenz ihn weit besser
regeln als irgendeine Taxe. Die durch ein Gesetz aus dem 31.
Regierungsjahre Georgs II. eingefiihrte Methode, eine Brottaxe
festzusetzen, konnte in Schottland wegen eines Mangels im
Gesetze nicht zur Ausfithrung gebracht werden, insofern die
Vollziehung auf dem Amte eines Marktschreibers ruhte, das in
Schottland nicht vorhanden ist. Dieser Mangel wurde erst im
dritten Regierungsjahre Georgs III. gehoben. Inzwischen stiftete
der Mangel einer Taxe keinen merklichen Schaden, und ihre
Einfiihrung hat an den wenigen Orten, an denen sie bestand,



keinen merklichen Vorteil gewihrt. In den meisten schottischen
Stiadten gibt es jedoch eine Bickerzunft, die ausschlieBliche
Berechtigungen in Anspruch nimmt, ohne dass diese jedoch
strenge gewahrt wiirden.

Das Verhiltnis zwischen den verschiedenen Lohn- und
Gewinnsitzen in den einzelnen Arbeits- und Kapitalanlagen
erleidet, wie schon bemerkt wurde, durch den Reichtum
oder die Armut, durch einen fortschreitenden, stillstehenden
oder zuriickgehenden Zustand der Gesellschaft keine groflen
Veridnderungen. Obwohl solche Revolutionen in der 6ffentlichen
Wohlfahrt den Lohn- und Gewinnsatz im Ganzen treffen, so
miissen sie ihn am Ende doch in allen verschiedenen Anlagearten
gleichmiBig treffen. Das Verhiltnis zwischen ithnen muss daher
das nidmliche bleiben, und kann durch solche Umwilzungen
wenigstens nicht fiir lange Zeit gestort werden.

# ok K



Elftes Kapitel
Die Grundrente

Die Rente als der fiir die Nutzung des Bodens gezahlte Preis
betrachtet, ist naturgemidfl der hochste, den der Pichter nach
der jeweiligen Bodenbeschaffenheit zu zahlen vermag. Bei der
Feststellung der Pachtbedingungen sucht der Grundherr dem
Pichter keinen groferen Anteil am Ertrage zu lassen, als zur
Erhaltung des Kapitals, von dem er die Aussaat bestreitet, die
Arbeit bezahlt und das Vieh nebst anderem Wirtschaftsinventar
kauft und unterhélt, sowie zur Gewihrung des gewohnlichen
Gewinnes landwirtschaftlicher Kapitalanlagen in der Gegend,
ausreicht. Dies ist offenbar der kleinste Anteil, an dem sich der
Péchter geniigen lassen kann, wenn er nicht geradezu verlieren
will; der Grundherr aber ist selten bereit, ihm mehr als diesen
Anteil zu lassen. Was von dem Ertrage, oder mit andern Worten
von dem Preise des Ertrags nach Abzug jenes Anteils iibrig
bleibt, sucht der Besitzer natiirlich fiir sich als Grundrente zu
reservieren — und dies ist offenbar das hochste, was der Piachter
nach der jeweiligen Bodenbeschaffenheit zu zahlen vermag.
Manchmal nimmt der Grundherr aus Freigebigkeit, ofters aus
Unkenntnis etwas weniger; manchmal zahlt auch der Péchter,
obgleich dieser Fall seltener ist, aus Unkenntnis etwas mehr,
d. h. er begniigt sich mit einem geringeren als dem in der
Gegend iiblichen Gewinn landwirtschaftlichen Kapitals. Dieser



Teil jedoch kann noch als die natiirliche oder als die Grundrente
angesehen werden, fiir welche Léandereien dieser Art gewohnlich
verpachtet werden.

Man konnte glauben, die Grundrente sei oft nichts weiter
als ein billiger Gewinn oder Zins fiir das vom Grundherrn auf
die Bodenverbesserung verausgabte Kapital. Das kann unter
Umstédnden allerdings teilweise der Fall sein; aber eben auch nur
teilweise. Der Grundeigentiimer verlangt sogar fiir unangebautes
Land eine Rente, und der vermeinte Zins oder Gewinn auf
die Verbesserungskosten sind gewohnlich nur ein Zusatz zur
urspriinglichen Rente. Uberdies werden die Verbesserungen
nicht immer vom Kapital des Grundeigentiimers, sondern
manchmal von dem des Pichters gemacht. Kommt aber die
Zeit, wo der Pachtkontrakt erneuert werden soll, so fordert der
Grundeigentiimer gewohnlich dieselbe Erhohung der Rente als
wenn er die Verbesserungen aus eigenen Mitteln bewirkt hitte.

Zuweilen verlangt er eine Rente fiir Dinge, die der
Verbesserung durch Menschenhand durchaus unfihig sind. Kelp
ist eine Art Seegras, das verbrannt ein alkalisches Salz liefert,
das zur Bereitung von Glas, Seife und zu anderen Zwecken
dient. Es wichst an einigen Orten GrofBbritanniens, namentlich in
Schottland, nur auf solchen Felsen, die innerhalb der Flutgrenze
liegen und téglich zweimal vom Wasser bedeckt werden, so dass
es unmoglich durch menschlichen Fleifl vermehrt werden kann.
Dennoch wird ein Grundeigentiimer, dessen Gut von einem
Kelpufer eingeschlossen ist, ebenso gut von diesem, wie von



seinen Kornfeldern, eine Rente verlangen.

Das Meer in der Umgebung der Shetlandsinseln ist
vorzugsweise reich an Fischen, die ein Hauptnahrungsmittel ihrer
Bewohner ausmachen. Um aber von diesem Produkt des Wassers
Nutzen zu ziehen, miissen sie ihre Wohnung am ansto3enden
Lande haben. Die Rente des Grundeigentiimers richtet sich hier
nicht blo3 danach, was der Pichter aus dem Lande ziehen kann,
sondern danach, was ihm beide, Land und Wasser, einbringen.
Sie wird zum Teil in Seefischen bezahlt, und es tritt hier einer
von den sehr seltenen Fillen ein, in dem die Rente einen Teil des
Preises dieser Ware ausmacht.

Die Grundrente ist daher als der fiir die Benutzung des
Bodens bezahlte Preis, natiirlich ein Monopolpreis. Er richtet
sich durchaus nicht nach dem, was der Grundeigentiimer fiir
die Verbesserung des Landes verausgabt hat, oder woran er sich
geniigen lassen konnte, sondern nach dem, was der Péchter zu
geben imstande ist.

In der Regel konnen nur solche Bodenprodukte zu Markte
gebracht werden, deren gewohnlicher Preis hoch genug ist,
um das darauf verwendete Kapital samt dem gewohnlichen
Kapitalgewinn wieder einzubringen. Betrigt der gewohnliche
Preis mehr, so wird der Uberschuss natiirlich auf die Grundrente
fallen; betrdgt er weniger, so kann die Ware zwar zu Markte
gebracht werden, dem Grundeigentiimer aber keine Rente
abwerfen. Ob der Preis hoher oder niedriger ist, hingt von der
Nachfrage ab.



Es gibt gewisse Bodenprodukte, nach denen stets eine
derartige Nachfrage sein muss, dass die Gewidhrung eines
hoheren Preises als hinreichend ist, sie auf den Markt zu bringen,
gesichert ist; und es gibt andere, bei denen es einmal der
Fall ist, ein anderes Mal aber nicht. Die ersteren miissen dem
Grundeigentiimer immer eine Rente gewihren; die letzteren
hingegen tun dies nach Umsténden.

Die Rente tritt daher, wie zu beachten ist, auf eine andere
Weise in die Zusammensetzung des Warenpreises ein als der
Lohn und der Gewinn. Hoher oder niedriger Lohn und Gewinn
sind die Ursachen eines hohen oder niedrigen Preises; hohe oder
niedrige Rente ist seine Wirkung. Weil hoher oder niedriger
Lohn und Gewinn gezahlt werden muss, damit eine bestimmte
Ware zu Markte komme, ist ihr Preis hoch oder niedrig. Aber
ob eine hohe, niedrige oder gar keine Rente gezahlt wird, hingt
davon ab, ob der Preis der Ware hoch oder niedrig ist, d. h. ob
er viel mehr oder etwas mehr oder gar nicht mehr betrigt als zur
Bezahlung des Lohns und Gewinns erforderlich ist.

Die gesonderte Betrachtung erstens derjenigen Teile des
Bodenertrags, die stets eine Rente gewihren; zweitens
derjenigen, die bald eine gewihren und bald nicht; und drittens
der Schwankungen, welche in den verschiedenen Perioden
der Kultur in dem relativen Werte dieser beiden Arten roher
Produkte naturgemif} eintreten, ob man sie untereinander oder
mit den Industrieerzeugnissen vergleicht, — lisst dieses Kapitel
in drei Abteilungen zerfallen.



w % K

Erste Abteilung
Bodenerzeugnisse, die
immer eine Rente abwerfen

Da die Menschen gleich allen anderen lebenden Wesen sich
natiirlich nach dem Malle der vorhandenen Unterhaltsmittel
vermehren, so ist nach Nahrungsmitteln allezeit mehr oder
weniger Nachfrage. Gegen Nahrungsmittel steht stets eine
grofere oder kleinere Menge Arbeit zu Gebote, und es finden
sich immer Menschen, die etwas zu tun bereit sind, um sie
zu erhalten. Die Menge Arbeit, welche gegen Nahrungsmittel
gekauft werden kann, ist wegen der hohen Lohne, die zuweilen
fiir Arbeit gezahlt werden, zwar nicht immer nur genau so grof3
als zum Unterhalt der Arbeiter erforderlich wire, wenn die
Nahrungsmittel aufs Sparsamste zugemessen wiirden. Aber stets
ist so viel Arbeit dafiir zu haben, als die Nahrungsmittel je nach
dem Satze unterhalten konnen, zu welchem diese Art von Arbeit
in der Umgegend gewohnlich unterhalten wird.

Der Boden bringt jedoch fast in jeder Lage mehr Nahrung
hervor, als zum reichlichsten Unterhalt aller der Arbeiter, deren
es bedarf, um sie auf den Markt zu bringen, erforderlich ist.
Auch ist der Uberschuss stets mehr als hinreichend, um das in die



Arbeit gesteckte Kapital mit Zinsen wieder zu erstatten. Etwas
bleibt mithin stets als Rente fiir den Grundeigentiimer iibrig.

Die 6desten Moore Norwegens und Schottlands bringen etwas
Weide fiir das Vieh hervor, dessen Milch und Nachwuchs stets
mehr als hinreichend ist, nicht nur die zur Wartung des Viehes
erforderlichen Arbeiter zu erndhren, und dem Pichter oder
Eigentiimer der Herden den gewohnlichen Kapitalgewinn zu
verschaffen, sondern auch fiir den Grundherrn eine kleine Rente
abzuwerfen. Diese Rente steigt mit der Giite des Weidelandes.
Ein ebenso grofles Stiick Land ernihrt zuweilen nicht allein eine
groflere Menge Vieh, sondern erfordert auch, da es auf kleinerem
Raume beisammen ist, weniger Arbeit zu seiner Wartung
und zur Einsammlung des Milchertrags. Der Grundeigentiimer
gewinnt doppelt: durch die Zunahme des Ertrags und durch die
Verminderung der Arbeit, die aus ihm unterhalten wird.

Die Grundrente ist nicht nur je nach der Fruchtbarkeit,
welcher Art die Produkte auch sein mogen, sondern auch bei
gleicher Fruchtbarkeit, je nach der Lage verschieden. Land in
der Nahe einer Stadt wirft eine groere Rente ab als gleich
fruchtbares Land in einer entlegenen Gegend. Kostet der Anbau
des einen auch nicht mehr als der des anderen, so muss es doch
immer mehr Kosten verursachen, die Produkte eines entlegenen
Grundstiicks auf den Markt zu bringen. Da mithin eine groBBere
Menge Arbeit davon bezahlt werden muss, so wird notwendig
der Uberschuss, aus dem der Gewinn des Pichters und die
Rente des Grundeigentiimers gezogen wird, geringer werden.



Aber in entlegenen Gegenden ist, wie schon gezeigt wurde, der
Gewinnsatz gewohnlich hoher als in der Nihe einer groBen Stadt
und es muss daher dem Grundeigentiimer ein kleinerer Anteil an
diesem verringerten Uberschuss zufallen.

Gute Wege, Kanile und schiffbare Fliisse erméfligen die
Frachtkosten und stellen dadurch die entlegenen Teile eines
Landes mit der Umgegend einer Stadt ziemlich auf denselben
Fuf. Sie sind deswegen der grofite aller Fortschritte. Sie
ermuntern den Anbau der entlegenen Gegenden eines Landes,
die stets am umfangreichsten sind. Sie sind vorteilhaft fiir die
Stadt, indem sie das Monopol des platten Landes der Umgegend
aufheben; sie niitzen aber auch dieser Umgegend selbst. Obwohl
sie konkurrierende Waren auf ihren fritheren Markt bringen,
offnen sie doch auch ihren Erzeugnissen manche neuen Mirkte.
Uberdies ist das Monopol ein groBer Feind guter Wirtschaft,
die nur infolge jenes freien und allgemeinen Wettbewerbs, der
jedermann um seiner eigenen Selbstverteidigung willen zwingt,
sein Geschift ordentlich zu treiben, sich allgemein verbreiten
kann. Es ist kaum fiinfzig Jahre her, dass einige Grafschaften in
der Nihe von London bei dem Parlament gegen die Ausdehnung
der Chausseen bis in die entfernteren Gegenden des Landes
vorstellig wurden. Diese entlegeneren Gegenden, behaupteten
sie, wiirden sich durch die Wohlfeilheit ihrer Arbeit instand
gesetzt sehen, Heu und Getreide auf dem Londoner Markte
wohlfeiler als sie zu verkaufen, und dadurch ihre Renten
vermindern und ihren Landbau zugrunde richten. Ihre Renten



sind jedoch seitdem gestiegen und ihr Bodenanbau hat sich
verbessert.

Ein Getreidefeld von méBiger Fruchtbarkeit bringt viel
mehr Nahrungsmittel fiir die Menschen hervor als der beste
Weideplatz von gleichem Umfang. Erfordert seine Bestellung
auch weit mehr Arbeit, so ist doch der nach Abzug der
Saat und des Unterhalts der Arbeiter iibrig bleibende Ertrag
gleichfalls weit groer. Ware mithin ein Pfund Fleisch zu keiner
Zeit mehr wert gewesen als ein Pfund Brot, so wiirde jener
groBere Uberschuss auch immer von groBerem Werte sein, und
sowohl den Gewinn des Pichters wie die Rente des Grundherrn
erhohen. Und so scheint es wirklich in den rohen Anfingen der
Bodenkultur allgemein der Fall gewesen zu sein.

Aber der relative Wert dieser verschiedenen Nahrungsmittel,
des Brotes und des Fleisches, ist in den verschiedenen Zeiten der
Landwirtschaft sehr ungleich. In ihren rohen Anfingen werden
die nicht urbar gemachten Wildnisse, die zu dieser Zeit den bei
weitem groften Teil des Landes einnehmen, samt und sonders
dem Vieh iiberlassen. Es gibt dann mehr Fleisch als Brot, und
folglich ist das Brot dasjenige Nahrungsmittel, fiir das die grofite
Konkurrenz vorhanden ist, und das darum auch hoher im Preis
steht. In Buenos-Aires waren, wie Ulloa erzihlt, noch vor vierzig
oder fiinfzig Jahren vier Realen (2 %2 Pence) der gewohnliche
Preis eines aus einer Herde von zwei oder drei hundert Stiick
ausgesuchten Rindes. Vom Preise des Brotes redet Ulloa nicht,
wahrscheinlich weil er nichts Auffallendes daran fand. Ein Rind,



sagt er, kostet dort wenig mehr als die Arbeit, es zu fangen.
Dagegen kann Getreide nicht ohne viele Arbeit gezogen werden,
und in einem Lande, das am La Plata liegt, damals der direkten
Strafle von Europa nach den Silberminen von Potosi, konnte der
Geldpreis der Arbeit nicht sehr wohlfeil sein. Anders verhiilt sich
die Sache, wenn der Anbau sich schon iiber den gréBten Teil des
Landes ausgedehnt hat. Dann gibt es mehr Brot als Fleisch, der
Wettbewerb dndert seine Richtung, und der Preis des Fleisches
wird hoher als der des Brotes.

Durch die Ausdehnung der Bodenkultur wird ohnehin das
unbebaute Weideland unzureichend, der Nachfrage nach Fleisch
zu geniigen. Dann muss ein grofler Teil des bestellten Landes
zur Zucht und Mast des Viehs hergegeben werden, und der
Preis des letzteren muss also hoch genug sein, um nicht nur
die zur Viehzucht noétige Arbeit, sondern auch die Rente,
welche der Grundeigentiimer, und den Gewinn, den der Pachter
aus solchem Lande zog, so lange es als Ackerland benutzt
wurde, zu bezahlen. Das Vieh, das auf vollig unbebautem
Heideland aufwichst, erzielt auf dem Markte je nach dem
Gewicht oder der Giite denselben Preis wie das auf den
besten Lindereien aufgezogene. Die Eigentiimer solcher Heiden
gewinnen dabei, und steigern die Rente ihres Landes nach dem
Verhiltnis des Viehpreises. Noch vor einem Jahrhundert war
in vielen Gegenden der schottischen Hochlande Fleisch ebenso
wohlfeil, oder noch wohlfeiler als Haferbrot. Nachdem aber die
Vereinigung der beiden Konigreiche dem Vieh des Hochlandes



den englischen Markt gedffnet hat, ist der gewohnliche Preis
dreimal so hoch als am Anfang des Jahrhunderts, und die Renten
vieler hochlidndischen Giiter haben sich in derselben Zeit verdrei-
und vervierfacht. Fast durchweg ist heute in Grof3britannien ein
Pfund des besten Fleisches mehr wert als zwei Pfund des besten
Weizenbrots; und in Jahren reicher Ernten ist es mitunter drei
oder vier Pfund Weizenbrot wert.

So wird bei fortschreitender Kultur die Rente und der Gewinn
unangebauten Weidelandes in einem gewissen Grade durch
die Rente und den Gewinn des angebauten Landes und diese
ithrerseits werden durch die Rente und den Gewinn des Getreides
bedingt. Getreide erntet man Jahr aus, Jahr ein, Fleisch hingegen
braucht vier oder fiinf Jahre, um zum Verbrauch des Menschen
reif zu werden. Bringt nun ein Morgen viel weniger von dem
einen als von dem andern Nahrungsmittel hervor, so muss
die geringere Menge durch den hoheren Preis ausgeglichen
werden. Wiirde sie mehr als ausgeglichen, so wiirde man mehr
Getreideland in Weideplidtze verwandeln; wire dies nicht der
Fall, so wiirde man einen Teil der Weideplitze wieder zum
Getreidebau verwenden.

Man muss jedoch festhalten, dass diese Gleichheit zwischen
Rente und Gewinn von Gras, d. h. von einem Boden, dessen
unmittelbares Erzeugnis Nahrung fiir Vieh, und einem andern,
dessen unmittelbares Erzeugnis Nahrung fiir Menschen ist, nur
durchschnittlich vom groften Teil des kultivierten Bodens eines
groBen Landes gilt. Gewisse ortliche Lagen aber konnen dies



andern, und Rente und Gewinn vom Grasland sind dort weit
héher als vom Getreideland.

So bewirkt oft in der Nédhe einer grolen Stadt die Nachfrage
nach Milch und Pferdefutter, so wie der hohe Preis des Fleisches
eine Steigerung des Werts von Grasland iiber sein so zu
sagen natiirliches Verhiltnis zum Getreideland. Dieser ortliche
Vorteil kann jedoch offenbar entfernteren Léndereien nicht
zugutekommen.

Manche Linder sind durch besondere Umstiinde so volkreich
geworden, dass ihr ganzes Gebiet in dhnlicher Weise, wie
die Lédndereien in der Ndhe einer groen Stadt, unzureichend
geworden ist, um das fiir den Bedarf der Einwohner notige
Getreide und das Viehfutter zu liefern. IThr Boden wird
deshalb hauptsdchlich zum Ziehen von Futterpflanzen benutzt,
die wegen ihrer Massigkeit nicht so leicht aus weiter Ferne
herbeigeschafft werden konnen, wohingegen das Getreide, das
Nahrungsmittel der groBen Masse des Volks, meist aus fremden
Lindern eingefiihrt wird. Gegenwirtig befindet sich Holland in
dieser Lage, und in der Bliitezeit der Romer scheint es mit
einem grofen Teil des alten Italiens ebenso gewesen zu sein.
Eine gute Viehzucht, sagte nach Ciceros Bericht der iltere
Cato, ist das erste und gewinnreichste in der Landwirtschaft,
leidliche Viehzucht das zweite, und schlechte das dritte. Der
Feldwirtschaft wies er erst den vierten Platz im Gewinn und
Vorteil an. In der Tat muss die Feldwirtschaft in der Umgegend
Roms durch die hdufigen Verteilungen von Getreide an das



Volk, entweder umsonst oder zu sehr niedrigem Preise, damals
auBerordentlich entmutigt worden sein. Dies Getreide wurde aus
den eroberten Provinzen gebracht, von denen manche dem Staate
an Stelle von Steuern den zehnten Teil ihrer Bodenerzeugnisse zu
einem festgesetzten Preis, etwa sechs Pence fiir das Peck, liefern
mussten. Der niedrige Preis, zu dem dies Getreide an das Volk
verteilt wurde, musste notwendig den Preis des aus Latium, dem
alten Gebiete Roms, zu Markt kommenden, driicken und vom
Getreidebau abschrecken.

In einer waldlosen Gegend, deren Haupterzeugnis Getreide
ist, wird ebenfalls ein wohlgehegtes Weideland oft besser
rentieren als ein benachbartes Getreidefeld. Es dient zum
Unterhalt des fiir den Ackerbau notigen Viehs, und seine Rente
wird in diesem Falle nicht sowohl von dem Werte seines
eignen Erzeugnisses als von dem des Getreidelandes gezahlt,
das als Weide dient. Die Rente wiirde wahrscheinlich sinken,
wenn die benachbarten Lindereien alle zu Weide gemacht
wiirden. Die gegenwirtige hohe Rente eingehegter Weiden in
Schottland scheint von ihrer Seltenheit herzuriihren, und wird
wahrscheinlich nur so lange dauern, wie diese Seltenheit. Der
Vorteil des Einhegens ist fiir die Weide grofer als fiir das
Getreide, da hierdurch die Arbeit des Hiiters erspart wird, und
das Vieh auch viel besser gedeiht, wenn es nicht von dem Hirten
und seinem Hunde beunruhigt wird.

Wo sich aber kein dhnlicher ortlicher Vorteil findet, muss
natiirlich die Rente und der Gewinn, die das Getreide, oder was



sonst die gewohnliche Pflanzennahrung des Volkes bildet, auf
den dazu geeigneten Ackern ergibt, die Rente und den Gewinn
der Weiden bestimmen.

Es wire zu erwarten, dass die Einfiihrung der kiinstlichen
Futterkrauter, der Riiben, der Mohren, des Kohls und anderer
Auskunftsmittel, auf die man gekommen ist, um auf einem gleich
groflen Stiick Land eine groflere Anzahl Vieh zu ziehen, als es
mit dem wildwachsenden Gras tunlich ist, den hoheren Preis des
Fleisches gegen das Brot etwas ermiBigte. In der Tat scheint es
auch so zu sein, und man hat einigen Grund zu glauben, dass
wenigstens auf dem Londoner Markte der Preis des Fleisches im
Verhiltnis zu dem des Brotes in neuerer Zeit viel niedriger ist als
er es im Anfang des vorigen Jahrhunderts war.

In dem Anhange zum Leben des Prinzen Heinrich hat uns
Doktor Birch ein Verzeichnis der im Haushalt dieses Prinzen
gewohnlich gezahlten Fleischpreise gegeben. Es heilit dort, dass
die vier Viertel eines Ochsen von 600 Pfd. ihn gewdohnlich
ungefihr £9. 10 sh. gekostet haben; das macht 31 sh. 8 d. fiir 100
Pfund. Prinz Heinrich starb am 6. November 1612, in seinem
neunzehnten Jahre.

Im Mirz 1764 wurde vom Parlament eine Untersuchung
iiber die Ursachen der dermaligen hohen Lebensmittelpreise
angeordnet. Unter anderem wurde von einem Reeder festgestellt,
dass er im Mirz 1763 fiir die Verproviantierung seiner Schiffe
Rindfleisch mit 24 oder 25 Schilling fiir 100 Pfund bezahlt habe,
was seiner Ansicht nach der gewohnliche Preis war, wihrend er



in diesem teuren Jahre 27 sh. habe zahlen miissen. Gleichwohl ist
dieser hohe Preis des Jahres 1764 um 4 sh. 8 d. wohlfeiler als der
vom Prinzen Heinrich gezahlte gewohnliche Preis, und nur das
beste Rindfleisch eignet sich zum Einsalzen fiir weite Reisen.

Der vom Prinzen Heinrich bezahlte Preis betrigt 3 4/5 Pence
auf das Pfund vom ganzen Ochsen, gute und schlechte Stiicke
zusammen; folglich konnten nach diesem Satze ausgesuchte
Stiicke im Detailverkauf nicht unter 4 1/2 —5 d. das Pfund
abgelassen werden.

Bei der erwihnten Enquete von 1764 gaben die Zeugen
an, dass ausgesuchte Stiicke vom besten Rindfleisch den
Verbraucher auf 4 und 4 %2 d. das Pfund und ordinére Stiicke im
Allgemeinen auf 7 Farthing (1 3% d.) bis zu 2 2 und 2 3/4 d. zu
stehen kommen; ein Preis, der nach ihrer Aussage im Ganzen um
einen halben Penny hoher ist als der, fiir den dieselben Stiicke
im Mirz verkauft zu werden pflegten. Dennoch ist auch dieser
hohe Preis noch viel wohlfeiler als der gewohnliche Detailpreis
zur Zeit des Prinzen Heinrich sein musste.

Wihrend der ersten zwolf Jahre des vorigen Jahrhunderts war
der Durchschnittspreis des besten Weizens auf dem Markte zu
Windsor £ 1. 18 sh. 3 1/6 d. der Quarter a neun Winchester
Bushels.

Dagegen war in den zwolf Jahren vor 1764, letzteres Jahr mit
inbegriffen, der Durchschnittspreis derselben Quantitidt Weizens
auf dem namlichen Markte £ 2. 1 sh. 9 /2 d.

Hieraus geht hervor, dass in den zwdlf ersten Jahren des



vorigen Jahrhunderts der Weizen viel wohlfeiler und das Fleisch
viel teurer war als in den zwdlf Jahren vor 1764, mit Einschluss
des letzteren Jahres.

In allen groBen Lindern wird der grof3te Teil des angebauten
Bodens zur Erzeugung von Nahrung fiir Menschen oder Vieh
verwendet. Rente und Gewinn dieses Teiles regeln die Rente und
den Gewinn alles anderen angebauten Landes. Bringt irgendein
Produkt weniger ein, so wird man den Boden bald in Kornfeld
oder Weide verwandeln; bringt es mehr ein, so wird man einen
Teil des Getreide- und Weidelandes auf das entsprechende
Produkt verwenden.

Produkte, die entweder gro3ere Ausgaben beim ersten Anbau,
oder einen grofleren jihrlichen Zuschuss fiir ihre weitere Kultur
erfordern, scheinen zwar gewdhnlich eine groBere Rente oder
aber einen groeren Gewinn abzuwerfen als Getreide oder
Futterkrduter; selten aber wird dieser Mehrertrag einen billigen
Zins oder Ersatz fiir die Mehrkosten iibersteigen.

Bei einem Hopfen-, Obst- oder Gemiisegarten pflegt die
Rente des Grundeigentiimers und der Gewinn des Pachters hoher
zu sein als bei einem Getreidefeld oder Weideland. Aber es
erfordert auch mehr Kosten, den Boden dazu herzurichten, und
muss deshalb dem Grundeigentiimer eine hohere Rente bringen.
Andererseits erfordert solches Land eine aufmerksamere und
geschicktere Behandlung: deshalb gebiihrt dem Piéchter ein
groBerer Gewinn. Auch ist die Ernte, wenigstens der Hopfen-
und Obstgirten, ungewisser, und der Preis muss deshalb



auller dem Ersatz gelegentlicher Verluste auch noch eine Art
Versicherungspriamie liefern. Die in der Regel d&rmlichen, immer
aber nur mafligen Vermogensumstinde der Girtner, beweisen
hinldnglich, dass ihre gro3e Geschicklichkeit in der Regel nicht
zu gut belohnt wird. Thre angenehme Kunst wird von so vielen
reichen Leuten zum Zeitvertreib ausgeiibt, dass die, welche
davon leben wollen, nur wenig Vorteil daraus ziehen kdnnen, weil
die Leute, die eigentlich ihre besten Kunden sein sollten, sich mit
ihren kostbarsten Produkten selber versorgen.

Der Vorteil, den der Grundeigentiimer aus solchen Anlagen
zieht, scheint zu keiner Zeit grofer gewesen zu sein als zum
Ersatz der urspriinglichen Bestellungskosten hinreichend war. In
der Landwirtschaft des Altertums scheint ndchst dem Weinberge
ein gutbewisserter Gemdiisegarten derjenige Teil des Gutes
gewesen zu sein, den man fiir den eintrédglichsten hielt. Doch
meinte Demokrit, der ungefihr vor zweitausend Jahren {iber
Landwirtschaft geschrieben hat, und bei den Alten als einer
der Viter dieser Kunst galt, es sei nicht vorteilhaft, einen
Gemiisegarten einzuhegen. Sein Gewinn, sagte er, ersetze die
Kosten einer Steinmauer nicht und Ziegel — er verstand darunter,
wie ich glaube, an der Sonne gebackene Ziegel — verwitterten
durch Regen und raue Winde und bediirften bestindiger
Ausbesserung. Columella, der dies Urteil Demokrits mitteilt,
widerspricht ihm nicht, sondern rit nur zu einer sehr wohlfeilen
Einhegungsart, nimlich einem Zaune aus Brombeerstrauchern
und Dornen, der, wie er aus eigener Erfahrung wisse, sehr



haltbar und undurchdringlich sei, zur Zeit Demokrits aber wenig
bekannt gewesen zu sein scheint. Palladius tritt der Meinung
Columellas, die auch Varro bestitigt hatte, bei. Nach dem Urteil
dieser alten Schriftsteller war, wie es scheint, der Ertrag eines
Gemiisegarten kaum mehr als hinreichend, um die ungemeine
Pflege und die Kosten der Bewisserung bezahlt zu machen; denn
damals, wie noch heute, erachtete man es in so heif3en Lindern
fiir notwendig, ein flieBendes Wasser zu haben, das auf jedes
Gartenbeet geleitet werden konnte.

Auch jetzt noch hidlt man im groten Teil Europas einen
Gemiisegarten nicht fiir eintrdglich genug, um einen besseren
Zaun als den von Columella empfohlenen, zu verdienen. In
GroBbritannien und mehreren anderen nordlichen Lédndern
konnen die feineren Friichte nur unter dem Schutze einer Mauer
zur Reife gebracht werden. In solchen Lindern muss daher der
Preis des Obstes hoch genug sein, um die Kosten des Baues und
Unterhalts der unentbehrlichen Einfriedigung zu bestreiten. Die
Mauer des Obstgartens schlieit oft auch den Gemiisegarten ein,
dem dadurch der Vorteil einer Einhegung zuteilwird, die aus
seinem Ertrage nicht hitte bezahlt werden konnen.

Dass ein gut gehaltener und zur Vollkommenheit gebrachter
Weinberg der wertvollste Teil eines Gutes sei, scheint in der
Landwirtschaft der Alten ein unbezweifelter Grundsatz gewesen
zu sein, wie er es heute noch in allen Weinldndern ist. Ob es aber
vorteilhaft sei, einen neuen Weinberg anzulegen, war, wie man
aus Columella ersieht, unter den alten italienischen Landwirten



eine Streitfrage. Er selbst entscheidet sich als ein wahrer
Liebhaber aller sorgfiltigen Kultur zugunsten des Weinbergs
und sucht durch einen Vergleich des Gewinnes mit den Kosten
zu beweisen, dass der Weinbau eine sehr vorteilhafte Kultur
sei. Vergleiche zwischen Gewinn und Kosten sind jedoch bei
neuen Produkten in der Pegel hochst triigerisch, am allermeisten
aber in der Landwirtschaft. Wire der aus solchen Pflanzungen
sich ergebende Gewinn in der Pegel so groll gewesen, wie
Columella annahm, so hétte kein Streit dariiber bestehen konnen.
Der nidmliche Punkt ist auch heute noch in Weinldndern
oft streitig. Die dortigen Schriftsteller iiber Landwirtschaft
scheinen wie Columella als Freunde und Beforderer einer hohen
Kultur, allerdings im Allgemeinen geneigt sich zu Gunsten des
Weinbaues zu erkldaren. Auch scheint in Frankreich der Eifer,
mit dem die Eigentiimer alter Weinberge die Anlagen neuer zu
hintertreiben suchen, fiir ihre Meinung zu sprechen und darauf
hinzudeuten, dass diejenigen, bei denen die notige Erfahrung
vorausgesetzt werden kann, diesen Kulturzweig vorldufig fiir
vorteilhafter halten als jeden andern im Lande. Es scheint jedoch
gleichzeitig auch darauf hinzudeuten, dass der hohere Gewinn
nicht ldnger dauern kann als die Gesetze, welche gegenwirtig
den freien Anbau des Weins einschrinken. Im Jahre 1731
wurde ein Ministerialbefehl erwirkt, der sowohl die Anlegung
neuer Weinberge als auch die Wiederherstellung derer, deren
Bebauung zwei Jahre lang unterblieben war, verbot, es sei denn,
dass, auf Bericht des Intendanten der Provinz, dass das Land



untersucht und zu jeder anderen Kultur untauglich befunden
sei, der Konig eine ausdriickliche Erlaubnis hierzu gebe. Den
Vorwand zu diesem Erlass gab der Mangel an Getreide und
Viehfutter und der Uberfluss an Wein. Wire dieser Uberfluss
aber wirklich festgestellt worden, so wiirde er auch ohne
einen Ministerialerlass die Anlegung neuer Weinberge dadurch
verhindert haben, dass er den Gewinn dieses Kulturzweiges unter
sein natiirliches Verhiltnis zu dem Gewinn vom Getreide und
Viehfutter heruntergebracht hiitte. Was den Kornmangel betrifft,
der durch die Vermehrung der Weinberge angeblich verursacht
sein soll, so wird in ganz Frankreich nirgends so sorgfiltig
Getreide gebaut, wie gerade, soweit der Boden sich dazu eignet,
in den Weinprovinzen, wie in Burgund, Guyenne und Ober-
Languedoc. Die vielen Arbeiter, die in dem einen Kulturzweige
gebraucht werden, muntern notwendig zu dem andern auf, indem
sie fiir die Produkte des letzteren einen nahen Markt schaffen.
Die Zahl der zahlungsfihigen Verbraucher zu verringern, ist
gewiss ein hochst ungeeignetes Mittel, den Getreidebau zu
fordern. Es ist das eine dhnliche Wirtschaftspolitik, wie die,
welche den Landbau dadurch fordern will, dass sie die Industrie
schwicht.

Rente und Gewinn von den Erzeugnissen, die entweder
groBere anfiangliche Kosten zur Herrichtung des Landes, oder
groflere jahrliche Kosten erfordern, sind also zwar oft weit hoher
als die von Getreide und Weideland, werden aber, wenn sie nur
diese auBergewohnlichen Kosten wieder erstatten, in Wahrheit



durch die Rente und den Gewinn dieser gewdhnlichen Ernten
bestimmit.

Allerdings kommt es zuweilen vor, dass das Stiick Landes,
welches fiir ein bestimmtes Produkt eingerichtet werden kann,
zu klein ist, um die wirksame Nachfrage zu befriedigen. Der
gesamte Ertrag kann an solche Abnehmer verkauft werden,
die etwas mehr zu geben bereit sind als die Bezahlung der
Rente, des Gewinns und Lohns nach ihren natiirlichen oder in
den meisten Teilen des iibrigen kultivierten Landes bewilligten
Sédtzen zusammen erfordert. Der Rest des Preises, der nach
Bezahlung der gesamten Anlage- und Kulturkosten tiibrig bleibt,
mag in diesem Falle, aber auch nur in diesem, gewohnlich in
keinem regelmiBigen Verhiltnis zu dem gleichen Uberschuss
von Getreide und Viehfutter stehen, sondern es in beliebigem
MabBe iiberschreiten, und das meiste von diesem Uberschuss
kommt dem Grundeigentiimer als Rente zugute.

Das gewohnliche und natiirliche Verhiltnis, z. B. zwischen der
Rente und dem Gewinn des Weins und denen des Getreides und
Futters, kann man nur bei denjenigen Weinbergen anzutreffen
erwarten, die blof} die gewohnlichen guten Weine hervorbringen,
d. h. solche, die fast iiberall auf jedem leichten Kies- oder
Sandboden wachsen und sich nur durch ihre Stirke und
Zutriglichkeit empfehlen. Nur mit solchen Weinbergen kann der
gewohnliche Boden des Landes in Wettbewerb treten; dass er es
mit denen von ausgezeichneter Qualitit nicht kann, ist von selbst
klar.



Der Wein wird durch die Verschiedenheit des Bodens mehr
beeinflusst als jede andere Frucht. Mancher Boden erteilt
ithm eine Blume, die, wie man annimmt, weder Kultur noch
Behandlung ihm auf einem anderen Boden geben kann. Diese
wirkliche oder eingebildete Blume ist zuweilen dem Produkte
einiger weniger Weinberge eigen, bald erstreckt sie sich iiber
die meisten Weinberge eines kleinen Gebiets, bald endlich iiber
einen betridchtlichen Teil einer groen Provinz. Die ganze auf
den Markt gebrachte Quantitit solcher Weine bleibt hinter der
wirksamen Nachfrage d. h. der Nachfrage derer, die Rente,
Gewinn und Lohn nach den iiblichen oder fiir gewohnliche
Weinberge geltenden Sitzen vollauf zu bezahlen bereit sind,
zuriick. Die ganze Quantitit kann mithin an Leute verkauft
werden, die mehr zu zahlen bereit sind, und hierdurch steigt
der Preis notwendig iiber den des gewohnlichen Weins. Die
Differenz ist groBBer oder kleiner, je nachdem die Mode und
der geringe Vorrat den Wettbewerb der Kéufer mehr oder
weniger anfeuert. Stets aber fillt das meiste davon der Rente
des Grundeigentiimers zu. Denn obschon solche Weinberge
gewohnlich sorgfiltiger bestellt werden als die meisten iibrigen,
so scheint doch der hohe Preis des Weines nicht sowohl eine
Wirkung als die Ursache dieser sorgfiltigen Kultur zu sein.
Bei einem so wertvollen Produkte ist ein durch Nachldssigkeit
herbeigefiihrter Verlust grof3 genug, um auch den Fahrldssigsten
zur Aufmerksamkeit zu notigen. Demnach ist ein kleiner Teil des
hohen Preises hinreichend, den Lohn fiir die ungewohnlich grof3e



Arbeit und den Gewinn fiir das mehr als gewohnliche Kapital zu
erstatten.

Die Zuckerpflanzungen, die die europdischen Nationen in
Westindien besitzen, lassen sich mit diesen edlen Weinbergen
vergleichen. Ihr gesamtes Ertrignis bleibt hinter der wirksamen
Nachfrage von Seiten Europas zuriick und ldsst sich an
Abnehmer verkaufen, die mehr zu geben bereit sind als zur
Deckung der Rente, des Gewinnes und Lohnes nach den
Sitzen hinreicht, zu welchen sie durch andere Produkte bezahlt
zu werden pflegen. In Cochinchina pflegt nach der Angabe
Poivres? eines sehr sorgfiltigen Beobachters der Landwirtschaft
dieses Landes, der Zentner vom feinsten weilen Zucker fiir
drei Piaster also etwa 13 sh. 6 d. unseres Geldes, verkauft
zu werden. Der dortige Zentner wiegt zwischen 150—200,
oder in einer Durchschnittszahl 175 Pariser Pfund, was den
Preis eines englischen Zentners von hundert Pfund auf etwa
8 sh. stellt also nicht den vierten Teil dessen, was gewohnlich
fiir den aus unseren Kolonien eingefiihrten braunen Zucker
(Muskovade) gezahlt wird, und nicht den sechsten Teil dessen,
was der feinste weille Zucker kostet. Auf dem groBten Teil des
kultivierten Landes in Cochinchina werden Getreide und Reis,
die Nahrungsmittel der Volksmassen, gebaut. Die Preise des
Getreides, Reises und Zuckers stehen dort wahrscheinlich in
threm natiirlichen Verhiltnis zueinander, d. h. in demjenigen,
welches naturgemill zwischen den verschiedenen Erzeugnissen

8 Voyage d’un philosophe.



des meisten kultivierten Landes platzgreift und sowohl den
Grundeigentiimer wie den Péchter fiir die anfinglichen Kosten
der Anlage und die jdhrlichen Kosten der Bebauung ungefihr
entschidigt. Dagegen steht der Preis des Zuckers in unseren
Zuckerpflanzungen zu dem des Reises und Getreides in Europa
und Amerika in keinem solchen Verhiltnis. Man sagt, dass
nach den Erwartungen der Zuckerpflanzer Rum und Sirup alle
Kosten der Pflanzung decken miissen, der Zucker selbst aber
als reiner Gewinn iibrig bleibt. Wenn dies wahr ist, was ich
dahingestellt sein lasse, so wire es ungefihr dasselbe als wenn
ein Getreidepichter fiir alle seine Kosten durch Streu und Stroh
entschidigt zu werden erwartete, um das Korn als reinen Gewinn
librig zu behalten. In London und anderen Handelsstddten sieht
man oft Handelsgesellschaften wiiste Léndereien in unseren
Zuckerkolonien kaufen, um sie durch Faktoren und Verwalter
mit Gewinn anbauen und kultivieren zu lassen, trotz der
weiten Entfernung und trotzdem, dass bei der mangelhaften
Rechtspflege in jenen Lindern die Wiedererstattung des
Kapitals hochst unsicher ist. Niemandem fillt es dagegen ein,
selbst die fruchtbarsten Lindereien Schottlands und Irlands, oder
die Kornprovinzen Nordamerikas durch Agenten und Verwalter
bewirtschaften zu lassen, obwohl sich wegen der geordneteren
Rechtspflege dieser Lidnder von dorther eine regelmifBigere
Wiedererstattung erwarten lisst.

In Virginien und Maryland wird der Tabaksbau dem
Getreidebau als eintriglicher vorgezogen. Der Tabak konnte in



den meisten europdischen Landern mit Vorteil gebaut werden,
ist aber fast iiberall eines der hauptsidchlichsten Steuerobjekte
geworden, und man denkt, es werde schwieriger sein, die
Steuer von jedem einzelnen Gute, auf dem diese Pflanze
gezogen wiirde, einzutreiben, als sie am Zollhause bei der
Einfuhr zu erheben. Aus diesem Grunde verbot man torichter
Weise den Tabaksbau in den meisten europédischen Léndern,
und verschaffte dadurch notwendig den Léndern, in denen
er erlaubt ist, eine Art Monopol; und da Virginien und
Maryland die grote Menge Tabak hervorbringen, so haben
sie, obgleich nicht ganz ohne Konkurrenten, reiche Vorteile
von diesem Monopol. Indes scheint der Tabaksbau doch nicht
so vorteilhaft zu sein als der Bau des Zuckers. Ich habe nie
von einer Tabakspflanzung gehort, die durch das Kapital in
GroBbritannien wohnender Kaufleute angelegt und kultiviert
wire, und unsere Tabakskolonien schicken uns keine so reich
gewordenen Pflanzer nach Hause, wie wir sie oft aus unseren
Zuckerinseln anlangen sehen. Obwohl nach dem Vorzug, den
man in jenen Kolonien dem Tabaksbau vor dem Getreidebau
gibt, geschlossen werden zu miissen scheint, dass die wirksame
europdische Nachfrage nach Tabak nicht vollstindig befriedigt
wird, so ist es doch wahrscheinlich mehr der Fall als beim
Zucker; und obwohl der jetzige Preis des Tabaks wahrscheinlich
mehr als hinreichend ist, Ernte, Lohn und Gewinn nach den
Sétzen, die in Getreidelindern bezahlt zu werden pflegen, zu
decken, so kann er doch nicht um so vieles hoher sein als



es der gegenwirtige Preis des Zuckers ist. Darum haben auch
unsere Tabakspflanzer dieselbe Furcht vor einem Uberfluss an
Tabak an den Tag gelegt, wie die Eigentiimer alter Weinberge
in Frankreich vor einem Uberfluss an Wem. Durch gesetzliche
Akte schrinken sie den Tabaksbau auf sechstausend Pflanzen
(die etwa tausend Pfund Tabak liefern) fiir jeden Neger zwischen
sechzehn und sechzig Jahren ein. Ein Neger kann, wie man
rechnet, auller dieser Menge Tabak noch vier Acres Mais
besorgen. Um den Markt vor Uberfiihrung zu bewahren, soll
man, wie Dr. Douglas® — wohl nach unzuverlédssigen Quellen
— berichtet, zuweilen in ertragreichen Jahren eine bestimmte
Menge Tabak, im Verhiltnis zur Zahl der Neger, verbrannt
haben, wie es auch die Holldnder angeblich mit ihren Gewiirzen
machen. Wenn ein so gewaltsames Verfahren nétig ist, um den
gegenwdrtigen Preis des Tabaks aufrecht zu erhalten, so wird der
etwaige groBBere Vorteil, den der Tabaksbau vor dem Getreidebau
voraushat, wahrlich nicht mehr von langer Dauer sein.

Auf diese Weise also bestimmt die Ernte des mit
menschlichen Nahrungsmitteln angebauten Landes, die Rente
des meisten iibrigen angebauten Landes. Sein Produkt kann lange
Zeit hindurch weniger abwerfen, weil sonst der Boden sogleich
zu einem anderen Gebrauche eingerichtet wiirde; wenn aber ein
Produkt fiir gewohnlich mehr abwirft, so hat das seinen Grund
darin, dass die Menge Landes, welches dazu gebraucht werden
kann, zu klein ist, um die wirksame Nachfrage zu befriedigen.

? Douglas, Summary. Vol. I, p. 372, 373.



In Europa ist das Getreide das hauptsichlichste unmittelbar
zur Nahrung der Menschen dienende Erzeugnis des Bodens.
Daher bestimmt hier auch mit Ausnahme weniger Fille die
Rente des Getreidelandes die alles anderen angebauten Landes.
Britannien braucht weder Frankreich um seine Weinberge,
noch Italien um seine Olivenhaine zu beneiden. Mit wenigen
Ausnahmen wird ihr Wert durch den des Getreides bestimmt,
und in diesem steht Britannien keinem der beiden Lénder an
Fruchtbarkeit viel nach.

Wenn in irgendeinem Lande das allgemeinste und beliebteste
pflanzliche Nahrungsmittel des Volkes in einer Pflanze
bestinde, von der der gewohnlichste Boden bei gleicher oder
fast gleicher Kultur eine weit groBere Menge hervorbrichte
als der fruchtbarste Getreideboden, so wiirde die Rente
des Grundeigentiimers oder der Uberschuss, der ihm nach
Bezahlung der Arbeit und Wiedererstattung des Kapitals samt
tiblichem Gewinn iibrig bliebe, notwendig viel groBer sein.
Wie hoch auch der gewohnliche Unterhalt der Arbeiter in
diesem Lande zu stehen kiime, so konnte doch jener Uberschuss
stets eine grofere Zahl von ihnen unterhalten und folglich den
Grundeigentiimer instand setzen, iiber die groBere Anzahl zu
verfiigen. Der wahre Wert seiner Rente, seine wahre Macht
und Autoritit, seine Verfiigungskraft iiber die Bediirfnisse und
Genussmittel des Lebens, die er durch anderer Arbeit erlangen
konnte, wiirde notwendig viel groBBer sein.

Ein Reisfeld bringt eine weit grolere Menge Nahrung hervor



als das fruchtbarste Kornfeld. Zwei Ernten des Jahres, von
dreiBig bis sechzig Bushel jede, sollen der gewohnliche Ertrag
eines Acre sein. Obgleich nun der Reisbau mehr Arbeit erfordert,
so bleibt doch nach Abzug des Unterhalts aller Arbeiter ein weit
groBerer Uberschuss zuriick. Daher muss in den Reislindern, wo
der Reis die allgemein beliebte pflanzliche Nahrung des Volkes
ist, und wo die Landarbeiter selbst fast ihren ganzen Unterhalt
damit bestreiten, von diesem groBeren Uberschuss auch dem
Grundeigentiimer ein gro3erer Anteil zugutekommen als in den
Getreideldndern. In Carolina, wo die Pflanzer, wie in anderen
britischen Kolonien, zugleich Pédchter und Grundeigentiimer
sind, und wo deshalb die Rente mit dem Gewinn zusammenfallt,
findet man den Reisbau eintriglicher als den Getreidebau,
obgleich die Felder nur eine Ernte im Jahre geben, und der Reis
wegen der vorherrschenden europdischen Lebensart nicht das
allgemein beliebte Nahrungsmittel des Volkes ist.

Ein gutes Reisfeld bildet das ganze Jahr hindurch einen
Sumpf, und in einer Jahreszeit einen mit Wasser bedeckten
Sumpf. Es eignet sich weder fiir Getreide- noch fiir Futterbau
noch fiir Weinbau, oder iiberhaupt fiir irgendeine Nutzpflanze;
und Lindereien, die sich zu diesen Zwecken eignen, sind nicht
tauglich zum Reisbau. Daher kann auch selbst in Reisldndern
die Rente der Reisfelder nicht die Rente des iibrigen angebauten
Bodens bestimmen, da dieser niemals zum Reisbau gebraucht
werden kann.

Die auf einem Kartoffelfelde erzeugte Nahrung steht dem



Produkte eines Reisfeldes an Menge nicht nach, und iibertrifft
den Ertrag eines Weizenfeldes bei weitem. Zwolftausend Pfund
Kartoffeln von einem Acre Land ist im Verhiltnis nicht mehr als
zweitausend Pfund Weizen. Zwar steht der solide Nahrungsstoff,
der aus jeder dieser beiden Pflanzen gewonnen werden kann,
in keinem Verhiltnis zu ihrem Gewichte, da die Kartoffeln
viel Wasser enthalten; aber auch zugegeben, das halbe Gewicht
dieser Wurzel werde zu Wasser — in Wahrheit ist es nicht so
viel —, so bringt doch ein Kartoffelfeld sechstausend Pfund
soliden Nahrungsstoffes also dreimal so viel als ein gleich
groBBer Weizenacker hervor. Ein Kartoffelfeld ldsst sich mit
weniger Kosten bestellen als ein Weizenfeld, da die Brache, die
gewohnlich der Aussaat des Weizens vorhergeht, das Hacken und
die librige Arbeit, deren die Kartoffel bedarf, mehr als aufwiegt.
Sollte diese Wurzel jemals in einem europdischen Lande ebenso
wie der Reis in manchen Reisldindern zum allgemein beliebten
pflanzlichen Nahrungsmittel des Volkes werden, so dass ihr
eben so viel Boden gewidmet wiirde als man jetzt fiir Weizen
und andere Getreidearten bestimmt, so wiirde eine gleiche
Menge Landes eine weit groflere Menschenmenge erndhren,
und da die Arbeiter allgemein von Kartoffeln lebten, wiirde
nach Wiedererstattung des Kapitals und des Unterhalts aller zur
Bodenkultur notigen Arbeit ein groBerer Uberschuss bleiben.
Auch der Anteil des Grundbesitzers an diesem Uberschuss
wiirde groBBer werden. Die Bevolkerung wiirde wachsen, und die
Renten wiirden weit hoher steigen als sie gegenwirtig stehen.



Ein Boden, der sich zum Kartoffelbau eignet, ist zu fast allen
anderen Nutzpflanzen tauglich. Nahmen die Kartoffeln eben so
viel bebautes Land ein als jetzt das Getreide, so wiirden sie
gerade so wie dieses die Rente des meisten iibrigen bebauten
Landes bestimmen.

In einigen Gegenden von Lancashire behauptet man, wie
man mir gesagt hat, dass Haferbrot eine kriftigere Nahrung fiir
Arbeiter sei als Weizenbrot; und dieselbe Ansicht habe ich in
Schottland oft aufstellen horen.

Ich hege indes einigen Zweifel an ihrer Dichtigkeit. Die
unteren Volksklassen in Schottland, die von Hafermehl leben,
sind im Allgemeinen weder so stark noch so hiibsch als dieselben
Volksklassen in England, wo sie Weizenbrot essen. Die Schotten
arbeiten weder so gut, noch sehen sie so gut aus, und da unter den
besseren Klassen der beiden Linder kein solcher Unterschied
besteht, so scheint die Erfahrung zu lehren, dass die Nahrung der
unteren Volksklassen in Schottland dem menschlichen Korper
nicht so zutréiglich ist als die der ndmlichen Volksklassen in
England. Anders verhilt sich die Sache bei den Kartoffeln.
Die Londoner Sinften-, Last- und Kohlentrédger sind vielleicht
die kréftigsten Minner, und jene ungliicklichen Weiber, die
von der Prostitution leben, die schonsten Frauen im ganzen
britischen Gebiete, und doch sollen sie groftenteils der untersten
Volksklasse Irlands angehoren, die fast nur von jener Wurzel
lebt. Einen sprechenderen Beweis seiner Nahrhaftigkeit und
Zutraglichkeit fiir den menschlichen Korper hat kein anderes



Nahrungsmittel aufzuweisen.

Es hilt schwer, die Kartoffeln ein Jahr lang, und ist unméglich,
sie wie das Getreide zwei oder drei Jahre aufzubewahren. Die
Furcht, sie nicht verkaufen zu konnen, ehe sie faulen, hilt
von ihrem Anbau ab, und ist vielleicht das hauptsichlichste
Hindernis, warum sie nicht, gleich dem Brot, in grolen Lindern
das vegetabilische Hauptnahrungsmittel fiir alle Klassen des
Volkes werden.

w % K

Zweite Abteilung
Bodenerzeugnisse, die zuweilen
Rente geben, zuweilen nicht

Menschliche  Nahrungsmittel scheinen das einzige
Bodenerzeugnis zu sein, das stets und notwendig dem
Grundeigentiimer eine Rente ab wirft. Andere Arten von
Produkten geben unter Umstinden Rente, unter anderen aber
auch keine.

Nichst der Nahrung sind Kleidung und Wohnung die beiden
grof3en Bediirfnisse der Menschen.

Der Boden in seinem natiirlichen rohen Zustande kann fiir
viel mehr Menschen Stoffe zu Kleidung und Wohnung als
zur Nahrung gewihren; im Kulturzustande dagegen kann er



zuweilen weit mehr Menschen mit Nahrung als mit jenen Stoffen
versorgen, wenigstens mit solchen, wie sie sie wiinschen und zu
bezahlen bereit sind. In dem ersteren Zustande ist daher immer
ein Uberfluss an diesen Stoffen vorhanden, die deswegen oft nur
von geringem oder gar keinem Werte sind. Im anderen dagegen
tritt oft ein Mangel ein, der ihren Wert notwendig steigert. In
dem einen Zustande wird ein grofler Teil von ihnen als nutzlos
weggeworfen, und der Preis der benutzten Stoffe nicht hoher
angeschlagen als zum Werte der Arbeit und der Kosten der
Nutzbarmachung, so dass also fiir den Grundeigentiimer keine
Rente verbleibt; in dem anderen dagegen wird alles gebraucht
und oft mehr verlangt als zu haben ist. Irgendjemand ist stets
bereit, fiir einen oder den anderen dieser Stoffe mehr zu geben
als zur Deckung der Kosten, welche sie bis zum Verkauf
verursachen, notig ist. Der Preis kann mithin stets eine Rente fiir
den Grundeigentiimer abwerfen.

Die urspriinglichen Kleidungsstoffe waren die Hiute der
groBeren Tiere. Unter Jdger- und Hirtenvolkern, deren Nahrung
hauptsidchlich in dem Fleisch dieser Tiere besteht, versorgt
sich mithin jeder zugleich mit Nahrung und den Stoffen zur
Kleidung in groBerer Menge als er selbst verwenden kann.
Gibe es keinen auswirtigen Handel, so wiirde das Meiste als
wertlos weggeworfen werden. So geschah es wahrscheinlich bei
den Hirtenvolkern Nordamerikas zu der Zeit als ihr Land noch
nicht von den Europdern entdeckt war, mit denen sie jetzt ihr
iberfliissiges Pelzwerk gegen wollene Decken, Feuergewehre



und Branntwein vertauschen, wodurch das Pelzwerk einen
Wert erhilt. Unter den gegenwirtigen Handelsverhiltnissen
der bekannten Welt haben wohl die rohesten Volker, bei
denen das Eigentum an Grund und Boden eingefiihrt ist,
einen auswirtigen Handel dieser Art, und finden unter ihren
wohlhabenderen Nachbarn eine solche Nachfrage nach allen
Stoffen zur Bekleidung, die ihr Land hervorbringt, und die
sie weder verarbeiten noch verbrauchen konnen, dass ihr
Preis die Kosten iibersteigt, die die Versendung an diese
wohlhabenderen Nachbarn verursacht. Mithin werfen sie fiir den
Grundeigentiimer eine Rente ab. Als das Vieh der Hochlande
noch groftenteils auf den eigenen Bergen verzehrt wurde,
machte die Ausfuhr der Haute den bedeutendsten Handelsartikel
des Landes aus, und der Preis, den man dafiir in Tausch
erhielt, gewihrte einen Zuschuss zur Rente der Giiter in den
Hochlanden. Die englische Wolle, die in fritheren Zeiten im
Lande weder verbraucht noch verarbeitet werden konnte, fand
in dem damals reicheren und gewerbfleiBigeren Flandern einen
Markt, und ihr Preis lieferte zu der Rente des Bodens, auf
dem sie hervorgebracht wurde, einen Beitrag. In Lindern, die
nicht besser kultiviert sind als England es damals war, oder
die schottischen Hochlande jetzt, und die keinen auswirtigen
Handel haben, werden die Bekleidungsstoffe offenbar in einem
solchen Uberfluss vorhanden sein, dass sie groBenteils als nutzlos
weggeworfen und dem Grundeigentiimer keine Rente liefern
werden.



Die Baumaterialien kdnnen nicht immer so weit verschickt
werden, wie die Bekleidungsstoffe, und werden nicht so leicht
ein Gegenstand des auswirtigen Handels. Sind sie in dem
Erzeugungslande im Uberfluss vorhanden, so ist selbst bei dem
gegenwirtigen Stande des Welthandels der Fall nicht selten, dass
sie fiir den Grundeigentiimer wertlos sind. Ein guter Steinbruch
in der Ndhe von London wiirde eine ansehnliche Rente abwerfen;
in vielen Gegenden von Schottland und Wales bringt er gar
keine. Bauholz hat in einem bevolkerten und wohlbebauten
Lande groBen Wert, und der Boden, auf dem es wichst, gewihrt
eine ziemlich hohe Rente. Dagegen wiirde in vielen Gegenden
Nordamerikas der Grundeigentiimer jedem zu Dank verpflichtet
sein, der ihm seine groen Baumstimme fortfahren wollte. In
einigen Teilen der schottischen Hochlande ist wegen mangelnder
Land- und Wasserfracht die Rinde der einzige Teil des Holzes,
der zu Markte gebracht werden kann; das Bauholz ldsst man auf
dem Boden verfaulen. Sind Baumaterialien in solchem Uberfluss
vorhanden, so ist der Teil von ihnen, den man nutzt, nur die
Arbeit und die Kosten der Nutzbarmachung wert. Er bringt dem
Grundeigentiimer, der in der Regel jedem, der um die Erlaubnis
nachsucht, die Benutzung gestattet, keine Rente. Doch setzt ihn
zuweilen die Nachfrage reicherer Nationen instand, eine Rente
daraus zu ziehen. Die Stralenpflasterung in London gewihrte
den Eigentiimern einiger kahler Felsen an der schottischen Kiiste
die Moglichkeit, eine Rente aus einem Gegenstinde zu ziehen,
der frither niemals eine geliefert hatte. Die Wilder in Norwegen



und an den Kiisten des Baltischen Meeres finden in vielen
Gegenden GroBbritanniens einen Markt, den sie zu Hause nicht
finden konnten, und verschaffen dadurch ihren Eigentiimern eine
Rente.

Der Volksreichtum eines Landes hiingt nicht von der Zahl von
Leuten ab, denen es ihre Kleidung und Wohnung verschaffen
kann, sondern davon, wie viele Menschen es zu erndhren vermag.
Ist Nahrung vorhanden, so fillt es nicht schwer, die notige
Kleidung und Wohnung zu finden; aber nicht immer, wenn
diese vorhanden sind, ist es leicht Nahrung zu finden. Selbst
in einigen Gegenden des britischen Reichs gibt es menschliche
Wohnungen, die von einem einzigen Manne an einem Tage
hergestellt werden kénnen. Etwas, aber nicht viel mehr Arbeit
erfordert die Herstellung der einfachsten Art der Bekleidung aus
Tierhduten. Bei wilden und rohen Volkern reicht der hundertste
oder etwas mehr als der hundertste Teil der Jahresarbeit hin, das
geringe Kleidungs- und Wohnungsbediirfnis zu befriedigen, die
ibrigen neunundneunzig Teile dagegen aber oft kaum, sich die
Nahrungsmittel zu verschaffen.

Aber wenn vermoge der fortschreitenden Kultur des
Landes die Arbeit einer Familie fiir zwei Familien Nahrung
hervorbringt, dann bedarf es nur der Arbeit der halben
Bevolkerung, um die ganze mit Nahrungsmitteln zu versehen.
Die andere Hilfte oder wenigstens ihr groBter Teil kann sich
nun mit der Herstellung anderer Dinge beschiftigen, oder
mit der Befriedigung anderer wirklicher und eingebildeter



Bediirfnisse der Menschen. Kleidung und Wohnung, Hausgeriit
und sonstige Ausstattungen bilden die Hauptgegenstinde unter
diesen wirklichen und eingebildeten Bediirfnissen. Der Reiche
verzehrt nicht mehr Nahrung als sein armer Néichster. An
Qualitdt mag sie eine andere sein, und es mag mehr Arbeit und
Kunst erfordern, sie zu bereiten; aber die Quantitit bleibt so
ziemlich die nimliche. Man vergleiche jedoch den gerdumigen
Palast und die grole Garderobe des einen mit der Hiitte und
den wenigen Lumpen des Anderen, und man wird merken,
dass der Unterschied zwischen ihrer Kleidung, Wohnung und
threm Hausgerit der Menge nach fast ebenso grof} ist, wie
der Beschaffenheit nach. Das Verlangen nach Nahrung ist bei
jedem Menschen durch die Verdauungsfihigkeit des Magens
beschrinkt; aber das Verlangen nach Bequemlichkeiten und
Schmuck in Gebéduden, im Anzug, in der ganzen Ausstattung
scheint ohne Grenzen und bestimmte Schranken zu sein. Darum
sind diejenigen, denen mehr Nahrung zu Gebote steht als sie
selbst verzehren konnen, immer gern bereit, ihren Uberschuss
oder, was auf dasselbe hinauskommt, den Preis dafiir gegen
Geniisse jener Art zu vertauschen. Was nach Befriedigung
des begrenzten Verlangens {iibrig bleibt, wird zur Erfiillung
derjenigen Wiinsche verwendet, denen nie genug getan werden
kann, sondern die endlos zu sein scheinen. Der Arme miiht
sich, um Nahrung zu erhalten, ab, die eingebildeten Bediirfnisse
des Reichen zu befriedigen, und um jene sicherer zu erhalten,
iberbieten sie einander in der Wohlfeilheit und Vollendung ihrer



Arbeit. Die Zahl der Arbeiter wichst mit der zunehmenden
Menge von Nahrungsmitteln oder mit der steigenden Kultur
des Bodens; und da die Natur ihres Geschifts die duBerste
Arbeitsteilung zuldsst, so nimmt die Menge der Stoffe, die sie
verarbeiten konnen, in einem weit groleren Malistabe zu als
ihre Anzahl. Daraus entspringt eine Nachfrage nach allen Arten
von Stoffen, die der erfinderische Geist der Menschen entweder
zum Nutzen oder als Zierrat an Gebduden, an der Kleidung,
an Mobeln und anderem Gerit zu verwenden weil3; also eine
Nachfrage nach den im Inneren der Erde verborgenen Fossilien
und Mineralien, nach edlen Metallen und Edelsteinen.

So sind also die Nahrungsmittel nicht nur die urspriingliche
Quelle der Rente, sondern auch jedes andere Bodenprodukt, das
spiter Rente abwirft, leitet diesen Teil seines Werts von den
durch die steigende Bodenkultur vervollkommneten Kriften der
auf Nahrungserzeugung verwendeten Arbeit ab.

Doch werfen jene anderen Bodenprodukte, die spiter eine
Rente liefern, sie nicht immer ab. Selbst in wohlbebauten
Lindern ist die Nachfrage nach ihnen nicht immer so groB,
dass sie einen Preis zuwege brichten, der mehr als hinreichend
wire, die Arbeit bezahlt zu machen und das Kapital, welches zu
ihrer Herstellung gebraucht wurde, samt seinem gewdhnlichen
Gewinn wiederzuerstatten. Ob dies geschieht oder nicht, hingt
von verschiedenen Umstiinden ab.

Ob z. B. eine Kohlengrube eine Rente geben kann, hingt zum
Teil von ihrer Ergiebigkeit, zum Teil von ihrer Lage ab.



Ein Bergwerk wird als ergiebig oder geringhaltig betrachtet,
je nachdem die Menge an Erzen, die sich durch eine bestimmte
Menge Arbeit daraus gewinnen lisst, groBBer oder kleiner ist als
die, welche durch eine gleiche Arbeit aus den meisten dhnlichen
Bergwerken gezogen werden kann.

Manche vorteilhaft gelegenen Kohlenlager kénnen wegen
threr Geringhaltigkeit nicht erschlossen werden: ihr Produkt
deckt die Kosten nicht, und sie konnen weder Gewinn noch
Rente bringen.

Manche gibt es, deren Ertrag eben hinreicht, die Arbeit
bezahlt zu machen und das in ihren Betrieb gesteckte
Kapital samt dem gewohnlichen Gewinn wiederzuerstatten.
Dem Unternehmer des Betriebs bringen sie einigen Gewinn,
fiir den Grundeigentiimer aber werfen sie keine Rente ab.
Sie konnen daher nur vom Grundeigentiimer mit Vorteil
abgebaut werden, der, wenn er selbst Unternehmer ist, den
gewohnlichen Gewinn des hineingesteckten Kapitals bezieht.
Viele schottische Kohlengruben werden auf diese Weise
abgebaut, und konnten sonst nicht benutzt werden. Der
Grundeigentiimer wird niemandem gestatten, sie ohne Zahlung
einer Rente zu bearbeiten, und doch kann niemand eine Rente
zahlen.

Andere Kohlengruben desselben Landes, die ergiebig genug
sind, konnen wegen ihrer Lage nicht ausgebeutet werden. Zwar
konnten durch die gewohnliche Arbeitsmenge genug Kohlen
gefordert werden, um die Betriebskosten zu decken, aber die



geforderte Menge liee sich in dem spérlich bewohnten und
weder mit Land- noch WasserstraBen versehenen Binnenlande
nicht verkaufen.

Kohlen sind ein weniger angenehmes Brennmaterial als Holz
und sollen auch weniger zutriglich sein. Darum miissen die
Kosten der Kohlen an dem Verbrauchsorte im Allgemeinen
etwas geringer sein als die des Holzes.

Der Preis des Holzes seinerseits @ndert sich je nach dem
Stande der Landwirtschaft, und zwar so ziemlich in derselben
Art und genau aus denselben Griinden, wie der des Viehs. In
thren ersten rohen Anfingen ist der grofite Teil jedes Landes
mit Holz bedeckt, das fiir den Grundeigentiimer eine reine Last
ohne allen Wert ist und gern dem ersten Besten gegeben wiirde,
der es schlagen wollte. Bei steigender Kultur werden die Wilder
teils durch die Fortschritte des Feldbaus gelichtet, teils durch die
wachsende Menge des Viehs verringert. Das Vieh vermehrt sich
zwar nicht in demselben Maf3e, wie das Getreide, das ginzlich
eine Frucht des menschlichen FleiB3es ist, aber seine Vermehrung
wird doch durch die Pflege und den Schutz der Menschen
begiinstigt, die in der Zeit der Fiille so viel aufspeichern, um
in der des Mangels den Unterhalt des Viehs zu bestreiten und
ithm das ganze Jahr hindurch mehr Futter zu geben als es in
einer Wildnis finden konnte, und die ihm den freien Genuss der
Lebensbediirfnisse dadurch sichern, dass sie seine Feinde toten
und ausrotten. Zahlreiche Herden, denen man durch die Wilder
zu streifen gestattet, vernichten zwar nicht die alten Bdume,



lassen aber den jungen Nachwuchs nicht aufkommen, so dass
im Laufe von einem oder zwei Jahrhunderten der ganze Forst
zugrunde geht.

Dann steigert der Mangel an Holz seinen Preis; es liefert eine
gute Rente und der Grundeigentiimer kann zuweilen seine besten
Lindereien nicht vorteilhafter benutzen als wenn er Zimmerholz
darauf zieht, bei dem die Grofle des Gewinns oft die Verspitung
der Ertrige aufwiegt. Dies scheint ungefihr der jetzige Stand der
Dinge in einigen Teilen Grof3britanniens zu sein, wo man bei der
Holzzucht einen ebenso groBen Gewinn findet als beim Getreide-
oder Futterbau. Der Vorteil, den der Grundeigentiimer von der
Holzzucht hat, kann nirgends, wenigstens nicht auf lange Zeit,
die Rente iibersteigen, welche ihm der Getreide- und Futterbau
gewihren wiirde, und wird in einem hochkultivierten Binnenland
auch nicht weit hinter dieser Rente zuriickbleiben. An der
Meereskiiste eines gutbebauten Landes, mag es freilich, wenn
man Kohlen zur Feuerung leicht haben kann, zuweilen billiger
sein, Zimmerholz aus weniger kultivierten fremden Lédndern
kommen zu lassen, als es im Lande zu ziehen. In der jetzt
innerhalb weniger Jahre erbauten Neustadt von Edinburgh ist
vielleicht nicht ein einziges Stiick schottischen Bauholzes zu
finden.

Welches auch der Preis des Holzes sein mag: wenn der
der Kohlen so hoch ist, dass die Kosten der Kohlenfeuerung
denen der Holzfeuerung ziemlich gleichkommen, kann man sich
versichert halten, dass der Kohlenpreis an diesem Orte und unter



diesen Umstinden der hochstmdgliche ist. Dies scheint in einigen
Gegenden im Innern Englands, besonders in Oxfordshire, der
Fall zu sein, wo es selbst bei den unteren Klassen iiblich ist,
zur Feuerung Kohlen und Holz zu mischen, und wo also der
Unterschied in den Kosten dieser beiden Brennstoffe nicht sehr
grof} sein kann.

In den Kohlengegenden stehen die Kohlen iiberall weit
unter diesem hochsten Preise. Wiare das nicht so, so konnten
sie die Kosten einer weiten Land- oder Wasserfracht nicht
tragen. Es konnte nur eine geringe Menge verkauft werden;
die Unternehmer und Besitzer von Kohlenbergwerken finden es
aber mehr in ihrem Interesse, eine grole Menge etwas iiber
dem niedrigsten Preise als eine kleine zum hochsten Preise zu
verkaufen. Uberdies bestimmt die ergiebigste Kohlengrube den
Preis der Kohlen fiir alle anderen benachbarten Gruben. Der
Eigentiimer sowohl als der Unternehmer des Werkes finden,
dass, wenn sie etwas wohlfeiler verkaufen als ihre Nachbarn,
jener eine groBere Rente, und dieser einen groferen Gewinn
ziehen kann. Bald sehen sich ihre Nachbarn gezwungen, zu
demselben Preise zu verkaufen, obgleich sie es nicht so gut
ertragen konnen und stets ihre Rente und ihren Gewinn dadurch
verringern, ja oft verlieren. Manche Gruben werden dann
ginzlich verlassen; andere konnen keine Rente mehr liefern, und
nur noch vom Eigentiimer ausgebeutet werden.

Der niedrigste Preis, zu welchem fiir lingere Zeit Kohlen
verkauft werden konnen, ist, wie bei allen anderen Waren,



der Preis, der gerade hinreicht, das bis zum Markttransport
verwendete Kapital samt seinem gewdhnlichen Gewinn
wiedereinzubringen. Bei einer Kohlengrube, von der der
Eigentiimer keine Rente ziehen kann, und die er entweder selbst
in Gang erhalten oder ganz aufgeben muss, wird der Kohlenpreis
im Allgemeinen etwa diese Hohe haben.

Werfen aber auch Kohlen wirklich eine Rente ab, so bildet
diese doch gewohnlich in ihrem Preise einen kleineren Teil als in
dem der meisten anderen Rohprodukte des Bodens. Die Rente
eines Grundstiicks iiber der Erde belduft sich gewohnlich auf
etwa den dritten Teil des Rohertrags, und ist im Ganzen sicher
und von den zufilligen Schwankungen der Ernte unabhiingig.

Bei Kohlengruben ist ein Fiinftel des Rohertrags eine sehr
grole Rente, und ein Zehntel die gewohnliche; iiberdies aber
ist diese Rente selten sicher, sondern héngt von den zufilligen
Schwankungen des Ertrags ab. Diese Schwankungen sind so
groB, dass in einem Lande, wo der Ertrag dreiligfach kapitalisiert
als ein méiBiger Preis fiir ldndliche Grundstiicke betrachtet
wird, ein zehnfach kapitalisierter Ertrag als ein guter Preis fiir
Kohlengruben gilt.

Der Wert, den eine Kohlengrube fiir ihren Eigentiimer hat,
héngt oft ebenso sehr von ihrer Lage als von ihrer Ergiebigkeit
ab. Der Wert eines Metallbergwerks hidngt mehr von seiner
Ergiebigkeit und weniger von seiner Lage ab. Die Metalle,
besonders die edlen, sind, nachdem sie aus den Erzen geschieden
worden, so wertvoll, dass sie gewohnlich die Kosten einer sehr



langen Land- und der entferntesten Seereise tragen konnen.
Ihr Markt ist nicht auf die umliegenden Gegenden beschrinkt,
sondern erstreckt sich iiber die ganze Welt. Das japanische
Kupfer macht in Europa, das spanische Eisen in Chili und Peru
einen Handelsartikel aus, und das peruanische Silber findet nicht
nur nach Europa, sondern von Europa wieder nach China seinen
Weg.

Die Kohlenpreise in Westmoreland oder Shropshire kénnen
nur wenig, und der Preis im Lyonnais kann gar keinen
Einfluss auf den Preis zu Newcastle haben. Die Erzeugnisse
so weit entfernter Kohlengruben konnen niemals mit einander
in Wettbewerb geraten, dagegen konnen es die Erzeugnisse
der entferntesten Metallbergwerke oft, und tun es tatsdchlich
fast immer. Daher muss notwendig der Preis, den Metalle,
und besonders die edlen, an den ergiebigsten Minen der Welt
haben, mehr oder weniger auf den Preis an allen anderen
Minen wirken. Der Preis des Kupfers in Japan muss auf
den Preis bei den europdischen Kupferminen Einfluss haben.
Der Preis des Silbers in Peru, oder die Menge von Arbeit
oder Waren, welche dort dafiir zu kaufen ist, muss auf den
Silberpreis nicht nur bei den europdischen, sondern auch
bei den chinesischen Bergwerken Einfluss haben. Nach der
Entdeckung der peruanischen Minen wurden die europdischen
Silberbergwerke groBtenteils aufgegeben. Der Wert des Silbers
sank so sehr, dass ihr Ertrag nicht mehr die Kosten der
Ausbeutung decken, oder die bei ihr verbrauchte Nahrung,



Kleidung, Wohnung und sonstigen Bediirfnisse mit Gewinn
wiedererstatten konnte. Der gleiche Fall trat auch bei den
Bergwerken von Kuba und St. Domingo, und selbst bei den alten
Minen Perus nach Entdeckung der Minen von Potosi ein.

Da mithin der Preis jedes Metalls bei jedem Bergwerk in
gewissem Mafe durch seinen Preis bei der ergiebigsten Mine
der Welt bestimmt wird, so kann er bei den meisten Minen
wenig mehr als die Kosten des Betriebs decken, und fiir den
Eigentiimer nur selten eine hohe Rente ab werfen. Die Rente
scheint demgemé@l bei den meisten Minen nur einen geringen
Teil vom Preise der unedlen, und einen noch geringeren von dem
der edlen Metalle auszumachen. Arbeit und Gewinn bilden den
groBeren Teil bei beiden.

Bei den Zinnbergwerken von Cornwall, den ergiebigsten, die
man kennt, rechnet man nach der Angabe ihres Vizedirektors
Borlace, ein Sechstel des Rohertrags als durchschnittliche Rente.
Einige, sagt er, werfen mehr, andere nicht so viel ab. Den
sechsten Teil des Bruttoertrages betrdgt die Rente auch bei
einigen sehr ergiebigen Bleiminen in Schottland.

In den Silberminen Perus verlangt der Eigentiimer, wie
Frezier und Ulloa berichten, von dem Unternehmer des Baues
oft weiter nichts als dass er das Erz auf seiner Miihle mahlt,
und thm dafiir das gewohnliche Mahl- oder Pochgeld zahlt. Bis
1736 belief sich freilich die Abgabe an den Konig von Spanien
auf ein Fiinftel des feinen Silbers, und dies konnte bis dahin
als die wahre Rente der meisten peruanischen Silberminen, der



reichsten, die man kennt, angesehen werden. Ohne diese Abgabe
wiirde jenes Fiinftel natiirlich dem Grundeigentiimer gehort
haben, und viele Minen konnten in Angriff genommen werden,
die man, so lange die Abgabe bestand, unbenutzt lassen musste.
Die Steuer des Herzogs von Cornwall auf Zinn soll sich auf mehr
als fiinf Prozent oder den zwanzigsten Teil vom Wert belaufen;
wie dem aber auch sei, sie wiirde natiirlich dem Eigentiimer
des Bergwerks zufallen, wenn das Zinn steuerfrei wire. Fligt
man ein Zwanzigstel zu einem Sechstel, so findet man, dass die
ganze bezahlte Durchschnittsrente der Cornwaller Zinngruben
sich zu der der peruanischen Silberminen wie dreizehn zu zwolf
verhilt. Doch sind jetzt die peruanischen Silberbergwerke nicht
imstande, auch nur diese niedrige Rente zu zahlen, und die
Abgabe auf Silber wurde 1736 von einem Fiinftel auf ein Zehntel
herabgesetzt. Aber auch diese Abgabe auf Silber verfiihrt immer
weit mehr zum Schmuggel als die Abgabe von einem Zwanzigstel
auf Zinn, denn der Schmuggel ist bei einer kostbaren Ware viel
leichter als bei einer massigen. Daher soll auch die Taxe des
Konigs von Spanien sehr schlecht, die des Herzogs von Cornwall
sehr gut eingehen. Sonach macht wahrscheinlich die Rente einen
groBeren Teil des Zinnpreises an den ergiebigsten Zinnminen als
des Silberpreises an den ergiebigsten Silberminen der Welt aus.
Nach Wiedererstattung des im Betriebe dieser verschiedenen
Minen angelegten Kapitals samt iiblichem Gewinn scheint der
fiir den Eigentiimer iibrig bleibende Rest bei dem unedlen Metall
grofer zu sein als bei dem edlen.



Auch die Gewinne der Unternehmer des Bergbaus auf
Silber sind in Peru gewdhnlich nicht sehr grofl. Dieselben
achtungswerten und wohlunterrichteten Schriftsteller berichten
uns, dass, wer in Peru eine neue Mine in Betrieb setzte, allgemein
als ein Mann, dem ein sicherer Bankrott und Untergang
bevorstehe, angesehen und deshalb von jedermann gemieden
wurde. Der Bergbau wird dort ebenso, wie bei uns als eine
Lotterie betrachtet, in welcher die Gewinne den Nieten nicht
gleichkommen, obgleich die GroBe einiger Gewinne manchen
Gliicksritter reizt, in so ungedeihlichen Projekten sein Vermogen
fortzuwerfen.

Da der Souverin jedoch einen groBen Teil seines
Einkommens aus dem Ertrag der Silberminen bezieht, so gibt
in Peru das Gesetz alle mogliche Aufmunterung zur Entdeckung
und zum Bau neuer Minen. Wer eine neue Mine entdeckt, ist
berechtigt, in der Richtung, in welcher er die Ader vermutet,
zweithundert und sechsundvierzig Fuf3 in der Linge und halb
so viel in der Breite abzumessen. Dieser Teil der Mine
wird sein Eigentum und er darf ihn bearbeiten, ohne dem
Grundherrn eine Abgabe dafiir zu entrichten. Den Herzog von
Cornwall veranlasste sein Interesse zu einer ganz &@hnlichen
Verordnung in diesem fritheren Herzogtum. Auf wiistem und
uneingezduntem Boden darf jeder, der eine Zinnmine entdeckt,
ithre Grenzen in einem gewissen Umfang abstecken, was
man eine Mine umgrenzen nennt. Der Abgrenzende wird
der wirkliche Eigentiimer der Grube, und kann ihren Betrieb



entweder selbst iibernehmen, oder sie einem anderen in Pacht
geben, ohne dass er dazu die Zustimmung des Grundeigentiimers
braucht, dem jedoch fiir die Arbeiten auf der Oberfldache eine
kleine Abgabe zu entrichten ist. In beiden Verordnungen werden
die heiligsten Rechte des Privateigentums dem vorausgesetzten
Interesse der Staatseinnahmen geopfert.

Die ndmliche Aufmunterung ldsst man in Peru der
Entdeckung und Bearbeitung neuer Goldminen zuteilwerden.
Beim Golde belduft sich die konigliche Taxe nur auf den
zwanzigsten Teil des reinen Metalls. Frither war es ein Fiinftel
und dann ein Zehntel, wie beim Silber; aber man fand, dass der
Bau auch nicht die kleinere dieser beiden Abgaben tragen konnte.
Wenn es aber, sagen dieselben Schriftsteller, Frezier und Ulloa,
etwas seltenes ist, jemand zu finden, der durch eine Silbermine
reich geworden wire, so ist es noch weit seltener, jemand zu
finden, der durch eine Goldmine grofles Vermodgen erworben
hitte. Jener zwanzigste Teil scheint die ganze Rente zu sein, die
von den meisten Goldminen in Chili und Peru aufgebracht wird.
Auch ist das Gold dem Schmuggel viel leichter ausgesetzt als
selbst das Silber, nicht blol wegen seines hoheren Wertes im
Verhiltnis zu seiner Masse, sondern auch wegen der besonderen
Art, wie es in der Natur vorkommt. Das Silber wird sehr selten
in gediegenem Zustande gefunden, sondern kommt, wie die
meisten iibrigen Metalle gewohnlich in Verbindung mit anderen
Metallen vor, aus denen es in solchen Mengen, dass die Kosten
gedeckt werden, nur durch ein sehr mithsames und langwieriges



Verfahren geschieden werden kann, ein Verfahren, das nur
in besonderen zu diesem Zwecke eingerichteten Hiittenwerken
ausgefiihrt, und aus diesem Grunde der Aufsicht der koniglichen
Beamten nicht entzogen werden kann. Dagegen findet sich das
Gold fast iiberall gediegen vor. Manchmal findet es sich in
Stiicken von ziemlicher Grofle; wenn es aber auch in kleinen,
kaum bemerkbaren Teilchen mit Sand, Erde oder anderen
fremden Korpern vermischt ist, ldsst es sich doch durch ein wenig
zeitraubendes und einfaches Vorfahren, das in jedem Privathause
von jedem, der etwas Quecksilber besitzt, vorgenommen werden
kann, von ihnen scheiden. Geht also schon die konigliche Taxe
auf Silber schlecht ein, so wird dies bei Gold wahrscheinlich
noch mehr der Fall sein, und die Rente muss in dem Preise des
Goldes einen weit geringeren Teil ausmachen als in dem des
Silbers.

Der niedrigste Preis, zu dem die edlen Metalle verkauft
werden konnen, oder die kleinste Menge anderer Waren,
gegen die man sie fiir lingere Zeit vertauschen kann, wird
durch dieselben Grundsitze bestimmt, die den niedrigsten
gewohnlichen Preis aller anderen Waren regeln. Er wird
bestimmt durch das Kapital, das zu diesem Behuf gewohnlich
angelegt werden muss, sowie die Nahrung, Kleidung und
Wohnung, die verbraucht werden, bis die Metalle aus dem
Bergwerk auf den Markt kommen. Er muss wenigstens
hinreichend sein, um jenes Kapital samt den gewohnlichen
Gewinnen wieder einzubringen.



Ihr hochster Preis hingegen scheint nicht notwendig durch
etwas anderes als durch die jeweilige Seltenheit oder Haufigkeit
dieser Metalle selbst bestimmt zu werden. Er wird nicht durch
den Preis einer anderen Ware bestimmt, wie der Preis der Kohlen
durch den des Holzes, iiber den hinaus kein Mangel ihn steigern
kann. Steigt der Mangel an Gold bis auf einen gewissen Grad, so
kann sein kleinstes Stiickchen kostbarer werden und im Tausch
eine groBere Menge anderer Waren gelten als ein Diamant.

Die Nachfrage nach diesen edlen Metallen entspringt teils
aus ihrer Niitzlichkeit, teils aus ihrer Schonheit. Mit Ausnahme
des Eisens sind sie nutzbarer als vielleicht jedes andere Metall.
Da sie dem Rosten und der Verunzierung weniger ausgesetzt
sind, konnen sie leichter rein gehalten werden, und das aus
diesen Metallen verfertigte Tafel- und Kiichengerit ist darum
angenehmer. Ein silberner Kessel ist reinlicher als ein bleierner,
kupferner oder zinnerner, und ein goldener wiirde noch besser
sein. Ihr Hauptvorzug jedoch ist ihre Schonheit, die sie besonders
zu Zierraten der Kleidung und Geritschaften geeignet macht.
Keine Farbe gibt einen solchen Glanz, wie die Vergoldung.
Der Vorzug ihrer Schonheit wird durch ihre Seltenheit noch
bedeutend gehoben. Bei den meisten reichen Leuten besteht
der Hauptgenuss, den sie von ihrem Reichtum haben, in seiner
Schaustellung, die in ihren Augen nie so vollstindig ist als wenn
sie jene entscheidenden Zeichen des Uberflusses besitzen, die
auBer ihnen niemand besitzen kann. In ihren Augen wird der
Vorzug eines Gegenstandes, der in irgendeinem Grade niitzlich



oder schon ist, bedeutend erhoht durch seine Seltenheit, d. h.
durch die groBe Arbeit, die es erfordert, eine betrdchtliche
Menge davon zu sammeln, eine Arbeit, welche aufler ihnen
niemand bezahlen kann. Solche Gegenstinde kaufen sie gern
zu einem hoheren Preise als viel schonere und niitzlichere, aber
gewoOhnlichere Dinge. Diese Eigenschaften der Niitzlichkeit,
Schonheit und Seltenheit sind der urspriingliche Grund des hohen
Preises dieser Metalle, oder der grolen Menge anderer Waren,
gegen die sie {iberall ausgetauscht werden konnen. Dieser Wert
ging ihrer Verwendung zu Miinzen voran, und war unabhéngig
davon; er war vielmehr die Eigenschaft, die sie zu seiner
Verwendung geeignet machte. Doch mag diese Verwendung
dadurch, dass sie eine neue Nachfrage verursachte, und die
zu anderen Zwecken verwendbare Menge beschrinkte, spiter
dazu beigetragen haben, ihren Wert aufrecht zu erhalten oder zu
erhohen.

Die Nachfrage nach Edelsteinen beruht allein auf ihrer
Schonheit. Sie werden zu nichts anderem gebraucht als zum
Schmuck und der Vorzug ihrer Schonheit wird noch durch
ihre Seltenheit, d. h. durch die Schwierigkeit und die Kosten
threr Gewinnung bedeutend vermehrt. Arbeitslohn und Gewinn
machen demgemdB in den meisten Fillen fast die Gesamtheit
ihres hohen Preises aus. Die Rente hat nur einen sehr kleinen,
oft gar keinen Anteil daran, und nur die ergiebigsten Minen
liefern eine bedeutendere Rente. Als der Juwelier Tavernier die
Diamantengruben von Golkonda und Visapur besuchte, sagte



man ihm, dass der Herrscher des Landes, fiir dessen Rechnung
sie ausgebeutet wurden, alle Gruben, bis auf die, welche die
groften und schonsten Steine lieferten, hatte schlieen lassen. Es
scheint also, dass die iibrigen fiir den Eigentiimer den Betrieb
nicht lohnten.

Da der Preis sowohl der edlen Metalle wie der Edelsteine
iiberall in der Welt durch ihren Preis an den ergiebigsten Minen
bestimmt wird, so richtet sich die Rente, die eine derartige Mine
fiir ihren Eigentiimer abwerfen kann, nicht nach ihrer absoluten,
sondern nach ihrer relativen Ergiebigkeit, d. h. nach ihrer
Uberlegenheit iiber andere Minen derselben Art. Wiirden neue
Minen entdeckt, die die potosischen um ebenso viel iibertrifen
als diese die europiischen iibertroffen haben, so wiirde der Wert
des Silbers so sehr sinken, dass selbst die Minen von Potosi
den Betrieb nicht mehr verlohnten. Vor der Entdeckung des
spanischen Westindiens mogen die gehaltreichsten Minen in
Europa ihren Eigentiimern eine ebenso groBe Rente geliefert
haben als die reichsten Minen von Peru gegenwirtig den ihrigen
gewidhren. War auch die Menge des gewonnenen Silbers weit
geringer, so konnte man doch ebenso viele andere Waren damit
eintauschen und der Eigentiimer konnte fiir seinen Anteil eine
gleiche Menge Arbeit oder Waren damit kaufen. Der Wert
sowohl der Ausbeute wie der Rente, das wirkliche Einkommen,
das sie sowohl dem Staate wie dem Eigentiimer brachten, mag
dhnlich gewesen sein.

Aber die reichsten Minen sowohl der Metalle wie der



Edelsteine konnen dem Reichtum der Welt nur wenig
hinzufiigen. Ein Erzeugnis, dessen Wert hauptsichlich seiner
Seltenheit zuzuschreiben ist, wird notwendig durch seinen
Uberfluss entwertet. Ein Tafelgeschirr und der iibrige eitle Tand
in Kleidung und Geritschaften wiirde im letzteren Falle fiir eine
geringere Menge Arbeit oder fiir eine geringere Menge Waren
gekauft werden, und hierin wiirde der ganze Vorteil bestehen,
den die Welt aus jenem Uberfluss zoge.

Anders ist es mit Grundstiicken iiber der Erde. Der Wert
sowohl ihrer Produkte wie ihrer Rente richtet sich nach ihrer
absoluten und nicht nach ihrer relativen Fruchtbarkeit. Das
Land, das eine gewisse Quantitit Nahrung, Kleidung und
Wohnungsbediirfnisse hervorbringt, kann stets eine gewisse Zahl
Menschen néhren, kleiden und mit Wohnung versorgen: und
welchen Anteil davon auch der Grundherr bezieht, stets wird
er ihm eine verhiltnismifBige Verfiigung {iber die Arbeit dieser
Leute und iiber die Waren geben, mit welchen diese Arbeit ihn
versehen kann. Der Wert der unfruchtbarsten Lindereien wird
durch die Nachbarschaft der fruchtbarsten nicht verringert; er
wird im Gegenteil gewohnlich dadurch erhoht. Die grolle Menge
Menschen, die auf dem fruchtbaren Lande ihre Nahrung findet,
bietet fiir viele Produkte des unfruchtbaren einen Markt, den
sie unter den Leuten, die seine eigene Produktion zu erhalten
vermochte, niemals hitte finden konnen.

Alles, was die Fruchtbarkeit des Bodens derart vermehrt, dass
er mehr Nahrungsmittel hervorbringt, erhoht nicht nur den Wert



der Lindereien, denen die Verbesserung zu Teil wird, sondern
trigt auch dazu bei, den Wert vieler anderer Léandereien dadurch
zu steigern, dass es fiir ithre Produkte eine neue Nachfrage
schafft. Der Uberschuss an Nahrungsmitteln, der infolge der
Bodenverbesserung vielen Leuten iiber ihren eigenen Bedarf
noch etwas abwirft, ist die wirkliche Ursache der Nachfrage
nach edlen Metallen und Edelsteinen, sowie nach allen anderen
Gegenstinden der Bequemlichkeit und des Zierrats an Kleidung,
‘Wohnung, Haushalt usw. Die Nahrungsmittel bilden nicht nur
den Hauptteil alles Reichtums in der Welt, sondern ihr Uberfluss
gibt auch vielen anderen Giitern erst ihren hauptséichlichen
Wert. Bei der Entdeckung von Cuba und St. Domingo durch
die Spanier hatten die armen Eingebornen die Gewohnbheit,
kleine Stiickchen Gold als Zierrat im Haar und an manchen
Stellen ihres Anzugs zu tragen. Sie schienen sie ebenso zu
schitzen, wie wir etwa kleine Kieselsteine von etwas mehr als
gewohnlicher Schonheit schitzen, und hielten sie allenfalls des
Aufhebens wert, aber nicht fiir kostbar genug, um sie dem, der
sie darum bat, zu verweigern. Sie gaben sie ihren neuen Gésten
auf ihren ersten Wunsch und schienen nicht zu glauben, dass
sie thnen ein besonders wertvolles Geschenk gemacht hitten.
Mit Erstaunen bemerkten sie die Gier der Spanier nach ihrem
Besitze und begriffen nicht, wie es ein Land geben konnte, wo
viele Leute iiber einen solchen Uberfluss an Nahrungsmitteln,
die bei ihnen so unzureichend waren, verfiigen konnten, dass
sie fiir eine geringe Menge jenes glitzernden Flitters gern so



viel Nahrungsmittel, wie eine ganze Familie auf mehrere Jahre
braucht, hergaben. Hiitte ihnen dies begreiflich gemacht werden
konnen, so wiirde sie die Leidenschaft der Spanier nicht mehr
befremdet haben.

w % K

Dritte Abteilung
Die Verinderung in dem Verhiltnis
zwischen dem Werte derjenigen Art von
Produkten, welche immer eine Rente
bringen, und dem Werte derer, die zuweilen
eine Rente gewihren und zuweilen keine

Der infolge zunehmender Kultur wachsende Uberfluss von
Nahrungsmitteln muss notwendig auch die Nachfrage nach
den anderen Bodenprodukten, die nicht Nahrungsmittel sind,
sondern zu anderem Gebrauch oder zur Zierde dienen,
vermehren. Man sollte demnach erwarten, dass im gesamten
Fortschritt der Kultur nur eine einzige Veridnderung in dem
Wertverhiltnis dieser beiden Arten von Produkten eintreten
und der Wert derjenigen Art von Produkten, die zuweilen eine
Rente abwirft und zuweilen nicht, stets gerade so zunehmen
wiirde, wie der Wert derjenigen, welche stets eine Rente



geben. In dem MaBle, wie Kiinste und Gewerbe fortschreiten,
miissten auch die Stoffe fiir Kleidung und Wohnung, die
niitzlichen Fossilien und Mineralien der Erde, und die edlen
Metalle und Edelsteine allmihlich mehr und mehr im Begehr
steigen, sich allmdhlich gegen eine immer groere Menge
von Nahrungsmitteln vertauschen lassen, mit anderen Worten
allmihlich immer teurer werden. Dies ist auch beim grofiten
Teil dieser Dinge meist der Fall, und wiirde dies unter allen
Umstinden sein, wenn nicht besondere Umstinde in manchen
Fillen das Angebot noch hoher gesteigert hitten als die
Nachfrage.

Der Wert eines Steinbruchs z. B. wird notwendig mit der
zunehmenden Kultur und Bevolkerung der Umgegend steigen,
namentlich wenn er der einzige in der ganzen Gegend ist.
Dagegen steigt der Wert einer Silbermine, wenn auch innerhalb
tausend Meilen keine andere vorhanden wire, durchaus nicht
notwendig mit der Kultur des Landes, in dem sie sich befindet.
Der Markt fiir das Produkt eines Steinbruchs kann sich selten
weiter als auf einige Meilen in der Runde erstrecken, und
die Nachfrage danach wird sich im Ganzen nach der Kultur
und Bevolkerung dieses kleinen Umkreises richten. Der Markt
fiir das Produkt einer Silbermine hingegen kann sich iiber die
ganze bekannte Welt ausdehnen. Wenn daher nicht die Welt
im Ganzen an Kultur und Bevolkerung zunimmt, braucht die
Nachfrage nach Silber infolge der fortschreitenden Kultur selbst
eines groBBen Landes in der Ndhe der Mine keineswegs zu steigen.



Selbst wenn die Welt im Ganzen an Kultur zundhme, gleichzeitig
aber neue Minen von weit groBBerer Ergiebigkeit als die bisher
bekannten, entdeckt wiirden, so wiirde trotz der notwendig
wachsenden Nachfrage nach Silber sein Angebot doch so
bedeutend steigen, dass der Sachpreis dieses Metalls nach und
nach sinken miisste, d. h. dass eine bestimmte Menge von ihm
etwa ein Pfund, nach und nach eine immer geringere Menge
von Arbeit kaufen konnte, oder sich nur gegen eine immer
kleiner werdende Menge Getreides, des Hauptlebensmittels der
Arbeiter, vertauschen lief3e.

Der grole Markt fiir Silber ist der handeltreibende und
zivilisierte Teil der Welt.

Wenn durch den allgemeinen Fortschritt die Nachfrage dieses
Marktes wiichse, wihrend zu gleicher Zeit das Angebot nicht
in demselben Verhiltnis zunihme, so wiirde der Wert des
Silbers allméhlich im Verhiltnis zu dem des Getreides steigen.
Eine gegebene Menge Silber wiirde im Tausch eine immer
groBere Menge Getreide gelten, oder mit anderen Worten,
der durchschnittliche Geldpreis des Getreides wiirde allmihlich
immer niedriger werden.

Wenn umgekehrt zufillig das Angebot viele Jahre hindurch in
groBBerem Malle wichst als die Nachfrage, so wiirde jenes Metall
allmihlich immer wohlfeiler werden, oder mit anderen Worten,
der durchschnittliche Geldpreis des Getreides wiirde trotz aller
Fortschritte der Kultur allméhlich immer héher werden.

Stiege jedoch andererseits das Angebot des Metalls fast



in demselben Maf3e, wie die Nachfrage, so wiirde man auch
ferner fast dieselbe Menge Getreide dafiir kaufen kénnen, und
der durchschnittliche Geldpreis des Getreides wiirde trotz aller
Kulturfortschritte ungefahr der namliche bleiben.

Diese drei Fille scheinen alle moglichen Eventualititen,
die sich im Fortschritt der Kultur ereignen konnen, zu
erschopfen, und im Laufe der letzten vier Jahrhunderte
ereigneten sich, soweit man nach den Vorgingen in Frankreich
und Grofbritannien urteilen kann, alle drei Fille auf dem
europdischen Markt, und zwar so ziemlich in derselben
Reihenfolge, in der ich sie hier aufgefiihrt habe.

# ok K

Abschweifung
Uber die Schwankungen des Silberwerts
wihrend der letzten vier Jahrhunderte

Erste Periode

Um das Jahr 1350 scheint der Durchschnittspreis des
Quarters Weizen in England nicht weniger als vier Unzen Silber
Towergewicht, etwa gleich zwanzig Schilling unsres jetzigen
Geldes, gekostet zu haben. Von diesem Preise scheint er



allmihlich bis auf zwei Unzen Silber also etwa zehn Schilling
unsres Geldes gefallen zu sein, zu welchem Preise wir ihn am
Anfang des sechzehnten Jahrhunderts veranschlagt finden, und
den er bis ungefihr 1570 behalten haben mag.

Im Jahre 1350, dem fiinfundzwanzigsten Eduards III., wurde
das sogenannte Arbeiterstatut erlassen. Im Eingange dazu wird
iiber die Ungebiihrlichkeit der Dienstboten geklagt, die ihren
Herrschaften einen hoheren Lohn abzundétigen suchen. Deshalb
wird verordnet, dass alle Dienstboten und Arbeiter in Zukunft
sich mit den néamlichen Lohnen und Livreen (Livery bedeutete
damals nicht bloB Kleidung, sondern auch BekOstigung)
begniigen sollten, die sie im zwanzigsten Regierungsjahre des
Konigs und in den vier vorhergehenden zu erhalten pflegten;
dass deshalb die Lieferung von Weizen an sie niemals hoher
angeschlagen werden solle als 10 d. fiir den Bushel, und dass
den Meistern stets die Wahl bleiben solle, Weizen oder Geld zu
geben. 10 d. fiir den Bushel sah man also im fiinfundzwanzigsten
Regierungsjahre Eduards III. als einen sehr méfigen Preis
des Weizens an, da es eines besonderen Gesetzes bedurfte,
die Dienstboten zu seiner Annahme anstatt ihrer iiblichen
Bekostigung zu notigen; und schon zehn Jahre frither, im
sechzehnten Regierungsjahre des Konigs, auf welchen Zeitpunkt
das Gesetz zuriickgeht, wurde es fiir einen billigen Preis gehalten.
Im sechzehnten Regierungsjahre Eduards III. enthielten aber 10
d. ungefihr eine halbe Unze Silber Towergewicht, und waren
etwa so viel als eine halbe Krone (2 %2 sh.) unsres heutigen



Geldes. Vier Unzen Silber Towergewicht also 6 sh. 8 d. im Gelde
jener Zeit, oder beinahe 20 sh. des jetzigen Geldes, galten als ein
miBiger Preis fiir den Quarter von acht Bushel.

Dies Gesetz beweist sicherlich besser, was zu jener
Zeit als ein maBiger Preis des Getreides galt als die von
Geschichtsschreibern und anderen Schriftstellern gewohnlich
aufgezeichneten Preise einzelner besonders teurer oder
wohlfeiler Jahre, nach denen man sich eben deshalb kein sicheres
Urteil iiber den Durchschnittspreis bilden kann. Es gibt indessen
noch andere Griinde, die es glaubhaft machen, dass zu Anfang
des vierzehnten Jahrhunderts und etwas frither der gewohnliche
Preis des Weizens nicht unter vier Unzen Silber der Quarter
betrug, und der Preis der iibrigen Getreidearten im Verhiltnis
dazu stand.

1309 gab Ralph de Born, Prior des Augustinerklosters zu
Canterbury, am Tage seiner Einsetzung ein Fest, von dem uns
William Thorn nicht nur den Speisezettel selbst, sondern auch
die Preise vieler Einzelheiten aufbewahrt hat. Bei diesem Feste
wurden verzehrt: 1) 53 Quarter Weizen, die zusammen neunzehn
Pfund, oder 7 sh. 2 d. der Quarter, d. h. 21 sh. 6 d. jetzigen
Geldes kosteten. 2) 58 Quarter Malz, die zusammen 17 £ 10 sh.,
oder 6 sh. der Quarter, d. h. 18 sh. unseres Geldes kosteten. 3)
20 Quarter Hafer, welche zusammen 4 £, oder 4 sh. der Quarter,
d. h. 12 sh. unseres Geldes kosteten. Die Preise von Malz und
Hafer scheinen hier hoher zu sein als nach ihrem gewohnlichen
Verhiltnis zum Preise des Weizens anzunehmen wire.



Die Preise wurden nicht wegen ihrer aulergewthnlichen
Hohe oder Wohlfeilheit aufgezeichnet, sondern nur zufillig als
die Preise groBer Getreidemengen, die bei einem durch seine
Pracht beriihmten Feste verbraucht wurden, erwihnt.

Im Jahre 1262, dem 51sten Heinrichs III., wurde ein altes
Gesetz, die sogenannte Brot- und Biertaxe, das, wie der Konig
im Eingange sagt, in den Zeiten seiner Voreltern, unter denen
einige Konige von England, gegeben worden, wieder erneuert.
Es fillt demnach wahrscheinlich in die Zeit seines Grof3vaters,
Heinrichs II., oder kann auch bis in die Zeit der Eroberung
zuriickreichen. Das Gesetz regelt den Preis des Brotes nach den
jedesmaligen Weizenpreisen, die von einem bis zu zwanzig sh.
damaligen Geldes der Quarter schwankten. Gesetze dieser Art
pflegen aber ihre Fiirsorge auf alle Abweichungen vom mittleren
Preise also sowohl die unter als die iiber thm zu erstrecken.
Unter dieser Voraussetzung miissen 10 sh. oder sechs Unzen
Silber Towergewicht, gleich 30 sh. unseres jetzigen Geldes als
der mittlere Preis des Quarters Weizen zu der Zeit als jenes
Gesetz zuerst gegeben wurde, angesehen worden und es auch bis
in das 51ste Jahr Heinrichs III. geblieben sein. Wir werden daher
kaum irregehen, wenn wir annehmen, dass der Mittelpreis nicht
weniger als ein Drittel des von jenem Gesetze fiir den Brotpreis
festgesetzten hochsten Preises betrug, d. h. 6 sh. 8 d. damaligen
Geldes oder vier Unzen Silber Towergewicht.

Diese verschiedenen Tatsachen berechtigen wohl zu dem
Schlusse, dass um die Mitte des vierzehnten Jahrhunderts



und ziemlich lange vorher der Durchschnittspreis des Quarters
Weizen nicht unter vier Unzen Silber Towergewicht betrug.

Ungefihr von der Mitte des vierzehnten bis zum Anfang des
sechszehnten Jahrhunderts scheint dieser als billig und méBig,
d. h. als der Durchschnittspreis angesehene Preis allméhlich auf
etwa die Hilfte gesunken zu sein, so dass er zuletzt bis auf zwei
Unzen Silber Towergewicht oder etwa 10 sh. unseres Geldes fiel.
Auf diesem Satze verblieb er bis gegen 1570.

In dem Haushaltungsbuche Heinrichs, des fiinften Grafen von
Northumberland, fiir 1512 finden sich zweierlei Schitzungen des
Weizens. Nach der einen wird der Quarter zu 6 sh. 8 d., nach
der anderen nur zu 5 sh. 8 d. berechnet. 1512 enthielten aber 6
sh. 8 d. nur zwei Unzen Silber Towergewicht und betrugen nach
heutigem Gelde etwa 10 sh.

Vom 25. Regierungsjahre Eduards III. bis in den Anfang
der Regierung Elisabeths, in einem Zeitraum von mehr als
zweihundert Jahren, blieben, wie man aus verschiedenen
Gesetzen ersieht, sechs Schilling und acht Pence der
Durchschnittspreis des Weizens. Die in dieser nominellen
Summe enthaltene Silbermenge nahm jedoch im Laufe dieser
Zeit infolge einiger Miinzverdnderungen bestindig ab; allein der
gleichzeitig steigende Wert des Silbers scheint die Verminderung
der in der gleichnamigen Summe enthaltenen Silbermenge
soweit ausgeglichen zu haben, dass die Gesetzgebung es nicht fiir
notig erachtete, diesen Umstand zu beriicksichtigen.

So wurde 1436 bestimmt, dass der Weizen in dem Falle ohne



besondere Erlaubnis ausgefiihrt worden diirfe, wenn sein Preis
bis auf 6 sh. 8 d. gefallen wire, und 1463 wurde bestimmt,
dass, wenn der Preis des Quarters nicht iiber 6 sh. 8 d. stinde,
kein Weizen eingefiihrt werden solle. Der Gesetzgeber war also
der Meinung, dass die Ausfuhr bei so niedrigem Preise keinen
Schaden bringe, dass aber, sobald der Preis hoher steige, die
Einfuhr aus Vorsicht zu gestatten sei. Mithin galten 6 sh. 8 d.,
die ungefihr die ndmliche Menge Silber enthielten, wie jetzt 13
sh. 4 d. (ein Drittel weniger als die gleichnamige Summe zur
Zeit Eduards I1II. enthielt), damals fiir einen méBigen und billigen
Preis des Weizens.

Im Jahre 1554 unter Philipp und Maria, und im Jahre 1558,
dem ersten Regierungsjahre Elisabeths, wurde die Ausfuhr des
Weizens gleicherweise fiir den Fall verboten, dass der Preis
des Quarters nicht 6 sh. 8 d. iibersteige, eine Summe die
damals kaum fiir 2 d. mehr Silber enthielt als die gleiche
Summe in unserer Zeit. Indessen fand man bald, dass diese
Beschrinkung der Weizenausfuhr in der Tat einem volligen
Verbote gleichkomme. Deshalb wurde 1562, im fiinften Jahre
Elisabeths, die Ausfuhr des Weizens aus gewissen Héifen fiir
den Fall gestattet, dass der Preis des Quarters nicht mehr als
10 sh., die ungefihr dasselbe Silberquantum enthielten wie
jetzt, betrage. Mithin galt dieser Preis damals als ein méBiger
und billiger. Es stimmt dies mit der Schitzung des Buches
Northumberlands vom Jahre 1512 ziemlich iiberein.

Dass auch in Frankreich der Durchschnittspreis des Getreides



um das Ende des 15. und im Anfang des 16. Jahrhunderts viel
billiger war als in den beiden vorhergehenden Jahrhunderten,
ist sowohl von Dupré de St. Maur als auch von dem eleganten
Verfasser des Versuchs iiber die Getreidepolitik beobachtet
worden. Und wahrscheinlich war in den meisten Léndern
Europas wihrend jener Periode der Getreidepreis ebenso
gesunken.

Das Steigen des Silberwertes im Verhiltnis zum Werte des
Getreides konnte seinen Grund haben entweder ausschlieflich
in der wachsenden Nachfrage nach diesem Metall infolge der
zunehmenden Kultur, bei gleichbleibendem Angebot; oder in der
allmihlichen Verminderung des Angebots bei gleichbleibender
Nachfrage, indem die meisten damals bekannten Bergwerke
sehr erschopft waren, und groBBere Betriebskosten verursachten;
oder endlich teils in dem einen, teils in dem anderen dieser
beiden Umstinde. Gegen das Ende des 15. und zu Anfang
des 16. Jahrhunderts bildete sich in den meisten européischen
Lindern allméhlich eine festere Regierungsform heraus als man
seit verschiedenen Menschenaltern sich ihrer erfreut hatte. Die
zunehmende Sicherheit musste natiirlich auch den Gewerbfleif3
und die Bodenkultur heben, und die Nachfrage nach den
edlen Metallen, gleich wie nach allen anderen Luxus- und
Schmuckgegenstinden musste mit dem wachsenden Reichtum
gleichen Schritt halten. Ein grofleres Jahresprodukt erforderte
eine grofere Menge Geld zum Umlauf und eine grofere
Zahl reicher Leute brauchte mehr silberne Geritschaften und



Schmucksachen. Auch muss man annehmen, dass die meisten
Bergwerke, die damals den europdischen Markt mit Silber
versorgten, sehr erschopft waren, und hohere Betriebskosten
erheischten. Viele unter ihnen waren seit der Romerzeit abgebaut
worden.

Die meisten Schriftsteller iiber die Warenpreise in friiheren
Zeiten sind der Meinung, dass der Wert des Silbers seit der
Eroberung, vielleicht sogar schon seit dem Einfalle Julius Cisars,
bis zur Entdeckung Amerikas bestindig gesunken sei. Zu dieser
Ansicht scheinen sie teils durch die Beobachtungen iiber die
Preise des Getreides und anderer Bodenprodukte, teils durch die
populdre Meinung verleitet worden zu sein, dass, wie in jedem
Lande mit dem zunehmenden Wohlstande naturgeméif} auch die
Silbermenge wichst, ebenso sein Wert abnimmt, je mehr die
Menge zunimmt.

In ihren Betrachtungen iiber die Getreidepreise scheinen
dreierlei Umstinde sie oft irregeleitet zu haben.

Erstens, in fritheren Zeiten wurden fast alle Renten in natura
entrichtet, in einer bestimmten Menge Getreide, Vieh, Gefliigel
usw. Mitunter kam es jedoch vor, dass der Grundeigentiimer sich
die freie Wahl vorbehielt, vom Péchter die jdhrliche Zahlung
entweder in natura oder in einer bestimmten Geldsumme zu
fordern. Der Preis, zu welchem die Naturallieferung in eine
gewisse Geldsumme verwandelt wurde, hei3t in Schottland
der Konversionspreis. Stellt nun stets dem Grundeigentiimer
die Wahl zu, so erfordert die Sicherheit des Péchters, dass



der Konversionspreis eher unter als iiber dem mittleren
Marktpreise stehe. Er betrdgt demnach auch an vielen Orten
nicht viel mehr als die Hilfte von diesem. In Bezug auf
Gefliigel besteht diese Gewohnheit noch in dem groBeren
Teile Schottlands, in Bezug auf Vieh noch hie und da. Sie
wiirde wahrscheinlich auch fiir Getreide fortbestanden haben,
wenn nicht die FEinrichtung der offentlichen Fiars dem ein
Ende gemacht hitte. Dies sind jdhrliche, nach richterlichem
Ermessen vorgenommene Schidtzungen des mittleren Preises
aller Getreidearten und ihrer verschiedenen Sorten, nach
Maligabe des wirklichen Marktpreises in den verschiedenen
Grafschaften. Diese Einrichtung machte es fiir den Pichter
hinreichend sicher und fiir den Grundeigentiimer bequemer, die
Getreiderente lieber in jedem Jahre nach dem Preise der Fiars
als nach einem festen Preise umzuwandeln. Die Schriftsteller
aber, die die Getreidepreise friiherer Zeiten sammelten, scheinen
oft irrtiimlich den in Schottland sogenannten Konversionspreis
fiir den wirklichen Marktpreis genommen zu haben. Fleetwood
rdumt an einer Stelle ein, dass er diesen Irrtum begangen habe.
Da er jedoch sein Buch zu einem besonderen Zwecke schrieb,
hielt er es nicht fiir notig, dieses Gestdndnis abzulegen als
nachdem er jenen Konversionspreis fiinfzehnmal abgeschrieben
hatte. Der Preis ist 8 sh. der Quarter Weizen. Diese Summe
enthielt im Jahre 1423, mit dem er beginnt, ebenso viel Silber
als jetzt 16 sh.; dagegen enthielt sie 1562, mit welchem Jahre
er schlieBt, nicht mehr als die heutige gleichnamige Summe



darstellt.

Zweitens: sie lieBen sich durch die Nachldssigkeit irreleiten,
womit manche alte Taxordnungen von unaufmerksamen
Abschreibern kopiert und zuweilen vielleicht von der Behorde
selbst verfasst waren.

Die alten Taxordnungen scheinen stets mit der Bestimmung
begonnen zu haben, wie hoch der Preis des Brotes und Bieres
sein solle, wenn der Weizen- und Gerstenpreis am niedrigsten
stand, und scheinen dann allméhlich zu den Bestimmungen
vorgeschritten zu sein, wie hoch der Preis sein soll, wenn die
Preise jener beiden Getreidearten sich iiber ithren niedrigsten
Satz erheben. Allein die Abschreiber scheinen es oft fiir
hinreichend gehalten zu haben, die Taxordnung bis auf die drei
oder vier ersten und niedrigsten Preise fortzufiihren; sie ersparten
sich auf diese Weise Arbeit, und dachten wahrscheinlich, dies
geniige, um das Verhiltnis nachzuweisen, das bei den hoheren
Preisen eintreten sollte.

So wurde in der Brot- und Bierordnung aus dem 51.
Regierungsjahre Heinrichs III. der Brotpreis nach den zwischen
einem und zwanzig Schillingen damaligen Geldes der Quarter
schwankenden Weizenpreisen geregelt. In den Handschriften
aber, nach welchen die verschiedenen Ausgaben der Statuten, bis
auf die Ruffheadschen, gedruckt wurden, waren die Abschreiber
nie iiber den Preis von 12 sh. hinausgegangen. Durch diese
mangelhafte Art des Abschreibens sind viele Schriftsteller
irregeleitet worden, und haben ganz natiirlich geschlossen, dass



der in der Mitte liegende Preis also 6 sh. der Quarter, oder
etwa 18 sh. unseres Geldes, zu jener Zeit der gewohnliche oder
Durchschnittspreis des Weizens gewesen ist.

In dem Tumbrel- und Pillory-Statut!®, das um dieselbe Zeit
gegeben wurde, wird der Preis des Bieres nach dem Steigen
des Gerstenpreises, von 2 sh. bis auf 4 sh. der Quarter und
zwar von sechs zu sechs Pence, geregelt. Dass jedoch 4 sh.
nicht als der hochste Preis betrachtet wurde, auf den die Gerste
steigen konnte, und dass diese Preise nur als ein Beispiel
fiir das Verhiltnis, das bei hoheren oder niedrigeren Preisen
beobachtet werden sollte, aufgestellt worden sind, l4sst sich aus
den letzten Worten des Statuts schlieen: et sic deinceps crescetur
vel diminuetur per sex denarios. Der Ausdruck ist sehr nachléssig,
aber der Sinn ist deutlich genug, nimlich »dass der Preis des
Bieres steigen oder fallen soll, je nachdem der Preis der Gerste
um 6 d. steigt oder fillt.« Der Gesetzgeber scheint bei der
Abfassung dieses Statuts ebenso nachlissig gewesen zu sein als
es die Abschreiber bei der Abschrift anderer waren.

In einer alten Handschrift des »Regiam Majestatem«, eines
alten schottischen Gesetzbuches, findet sich eine Taxordnung,
in welcher der Preis des Brotes nach den verschiedenen Preisen
des Weizens von 10 d. an bis zu 3 sh. fiir den schottischen
Boll, (etwa ein halber englischer Quarter) geregelt ist. Drei

10 Tumbrel, Richtkarren, Pillory, Pranger. Auf dem ersteren wurden die Brauer, an
dem andern die Bicker, die sich gegen die Taxen vergingen, der 6ffentlichen Schande
preisgegeben.



schottische Schillinge waren zur Zeit dieser Taxordnung etwa
so viel wie neun Schilling Sterling unseres Geldes. Ruddiman!!
scheint hieraus zu schlielen, dass drei Schilling der hochste Preis
war, den der Weizen zu jener Zeit liberhaupt erreichte, und dass
zehn Pence, bzw. ein Schilling, oder hochstens zwei Schilling
der gewohnliche Preis war. Befragt man die Handschrift selbst,
so ersieht man deutlich, dass alle diese Preise nur als Beispiele
des Verhiltnisses aufgestellt wurden, das zwischen den Preisen
des Weizens und des Brotes festgehalten werden sollte. Die
letzten Worte des Statuts lauten: »reliqua judicabis secundum
praescripta habendo respectum ad pretium bladi« — »die iibrigen
Félle sind nach Obigem mit Riicksicht auf den Preis des
Getreides zu beurteilen.«

Drittens scheint man sich auch durch den sehr niedrigen Preis,
zu dem der Weizen zuweilen in der frithesten Zeit verkauft
wurde, zu dem Glauben haben verleiten zu lassen, dass, da
der niedrigste Preis damals niedriger war als in spiterer Zeit,
der gewohnliche Preis gleichfalls niedriger gewesen sein miisse.
Man hitte jedoch wissen konnen, dass damals der hochste Preis
weit liber dem spiteren, und der niedrigste weit unter ihm
stand. So gibt uns Fleetwood fiir das Jahr 1270 zwei Preise
des Quarters Weizen. Der eine ist £ 4. 16 sh. im Gelde jener
Zeit, d. h. £ 14. 8 sh. im unsrigen, der andere £ 6. 8 sh.,
d. h. £ 19. 4 sh. unsres Geldes. Am Ende des fiinfzehnten
oder zu Anfang des sechzehnten Jahrhunderts ist kein Preis

1S dessen Vorrede zu Andersons Diplomata Scotiae.



zu finden, der diesem iibertriecbenen Satze nahe kidme. Der
Preis des Getreides, obwohl er stets Schwankungen unterworfen
ist, schwankt am auffallendsten doch in jenen unruhigen und
ungeordneten Gesellschaften, in denen die Unterbrechung alles
Handels und aller Verbindungen den Uberfluss des einen
Landesteils hindert, dem Mangel des andern zu Hilfe zu
kommen. In dem verwirrten Zustande Englands unter den
Plantagenets, die das Land von der Mitte des zwdlften bis gegen
das Ende des fiinfzehnten Jahrhunderts beherrschten, konnte der
eine Bezirk Uberfluss haben, wihrend ein anderer benachbarter
seine Ernte entweder durch Zufille der Witterung oder durch
den Einfall eines benachbarten Barons zerstort sah und alle
Schrecken einer Hungersnot zu ertragen hatte; denn wenn die
Lindereien eines feindlichen Lords dazwischen lagen, konnte der
eine dem andern nicht den geringsten Beistand leisten. Unter der
kriftigen Regierung der Tudors, die seit der zweiten Hilfte des
fiinfzehnten und das ganze sechzehnte Jahrhundert hindurch in
England herrschten, war kein Baron méchtig genug, um es wagen
zu konnen, die offentliche Sicherheit zu storen.

Am Ende dieses Kapitels wird der Leser alle von Fleetwood
gesammelten Weizenpreise finden, von 1202 bis 1597, auf
unser heutiges Geld zu riickgefiihrt, und nach der Zeitfolge
in sieben Perioden von je zwolf Jahren geordnet. Auch
findet er am Ende jeder Periode den Durchschnittspreis der
zwolf Jahre, aus denen sie besteht. Fiir den ganzen langen
Zeitraum hat Fleetwood nur die Preise von achtzig Jahren



zusammenzubringen vermocht, so dass vier Jahre fehlen, um
das letzte Dutzend vollzumachen. Ich habe daher aus den
Rechnungen des Eton College die Preise von 1598, 1599,
1600 und 1601 hinzugesetzt, ohne mehr hinzuzufiigen. Der
Leser wird ersehen, dass vom Anfang des dreizehnten bis nach
der Mitte des sechzehnten Jahrhunderts der Durchschnittspreis
von je zwOlf Jahren allméhlich immer niedriger wird, um
sich gegen das Ende des sechzehnten Jahrhunderts wieder
zu heben. Freilich scheinen die Preise, welche Fleetwood
zusammenzubringen vermochte, vorzugsweise solche zu sein, die
wegen ungewohnlicher Teuerung oder Wohlfeilheit merkwiirdig
waren, und ich behaupte nicht, dass sich sichere Schliisse daraus
ziehen lassen. Soweit sie jedoch iiberhaupt etwas beweisen,
bestitigen sie das, was ich nachzuweisen suchte. Fleetwood
selbst scheint hingegen, wie die meisten anderen Schriftsteller,
geglaubt zu haben, dass wihrend dieser ganzen Periode der
Wert des Silbers sich infolge des steigenden Uberflusses
stetig verringert habe. Allein die Getreidepreise, die er selber
gesammelt hat, unterstiitzen diese Meinung gewiss nicht.
Dagegen stimmen sie vortrefflich mit der Ansicht des Herrn
Dupré de St. Maur und der von mir entwickelten iiberein. Bischof
Fleetwood und Dupré de St. Maur sind die beiden Schriftsteller,
die mit der groBten Sorgfalt und Gewissenhaftigkeit die Preise
friiherer Zeiten gesammelt haben, und merkwiirdigerweise
treffen, trotz ihrer verschiedenen Ansichten, doch die von beiden
festgestellten Tatsachen, wenigstens soweit sie sich auf die



Getreidepreise beziehen, sehr genau zusammen.

Es sind indessen nicht sowohl die niedrigen Preise des
Getreides als die mancher anderen Bodenprodukte, aus denen die
urteilfdhigsten Schriftsteller den hohen Wert des Silbers in jenen
fritheren Zeiten gefolgert haben. Getreide, hat man gesagt, ist
eine Art Fabrikat, und in jenen rohen Zeiten verhéltnismiBig weit
teurer als die meisten andern Waren, worunter man vermutlich
die meisten ohne Mitwirkung menschlicher Arbeit entstandenen
Dinge, wie Vieh, Gefliigel, Wildbret aller Art usw. versteht. Dass
diese in Zeiten der Armut und Barbarei verhdltnismifig viel
wohlfeiler als Korn waren, ist unzweifelhaft richtig. Allein diese
Wohlfeilheit war nicht die Wirkung des hohen Silberwertes,
sondern die des niedrigen Wertes jener Waren. Sie riihrte nicht
daher, dass das Silber in solchen Zeiten eine groBere Menge
Arbeit kauft oder darstellt, sondern daher, dass solche Waren
eine weit geringere Menge Arbeit kaufen oder darstellen als in
Zeiten groBerer Wohlhabenheit und Kultur. Das Silber muss
sicherlich im spanischen Amerika wohlfeiler sein als in Europa,
in dem Erzeugungslande wohlfeiler als in dem Lande, wohin
es mit den Kosten einer langen Land- und Wasserfracht und
der Versicherung gebracht wird. Gleichwohl betrug, nach Ulloa,
noch vor nicht langer Zeit in Buenos-Ayres der Preis eines
ausgesuchten Ochsen nur 2 %2 d. und 16 sh. ist nach Byron
der Preis eines guten Pferdes in der Hauptstadt von Chili.
In einem von Natur fruchtbaren Lande, dessen groBter Teil
jedoch durchaus unkultiviert ist, kann man Vieh, Gefliigel,



Wildbret aller Art usw. mit einer sehr geringen Arbeitsmenge
erwerben, und man kann sich daher auch nur eine sehr geringe
Arbeitsmenge dafiir verschaffen. Der niedrige Geldpreis, zu dem
sie verkauft werden, ist kein Beweis, dass der Sachwert des
Silbers dort sehr hoch, sondern nur, dass der Sachwert jener
Waren sehr niedrig ist.

Die Arbeit und nicht irgendeine Ware oder Gattung von
Waren ist, wie man festhalten muss, das wahre Wertmalf3 sowohl
des Silbers als aller anderen Waren.

Da in fast noch unangebauten oder nur diinn bevolkerten
Liandern Vieh, Gefliigel, Wildbret aller Art usw. freiwillige
Erzeugnisse der Natur sind, so bringt diese sie oft in weit
groBBeren Mengen hervor als die Einwohner verbrauchen kénnen.
Unter solchen Umsténden iibersteigt das Angebot gewohnlich
die Nachfrage. In verschiedenen Zustidnden der Gesellschaft, auf
verschiedenen Stufen der Kultur werden daher solche Waren
sehr verschiedene Mengen von Arbeit darstellen oder aufwiegen.

Getreide aber ist in jedem Zustande der Gesellschaft,
auf jeder Stufe der Kultur das Erzeugnis menschlichen
FleiBes. Die durchschnittliche Produktion jeder Art von
Gewerbfleil passt sich nun immer mehr oder weniger dem
durchschnittlichen Verbrauch, das durchschnittliche Angebot
der durchschnittlichen Nachfrage an. Uberdies erfordert die
Erzeugung gleicher Getreidemengen in demselben Boden und
Klima auf jeder Stufe der Kultur durchschnittlich fast gleiche
Arbeitsmengen, oder, was auf dasselbe hinauslduft, den Preis



gleicher Arbeitsmengen, denn die bestindige Zunahme in
den produktiven Kriften der Arbeit wird bei fortschreitender
Kultur mehr oder weniger durch den bestindig steigenden Preis
des Viehs, des hauptsichlichsten Werkzeuges des Ackerbaues,
aufgewogen. Aus allen diesen Griinden darf man annehmen, dass
gleiche Getreidemengen in jedem Zustande der Gesellschaft,
auf jeder Stufe der Kultur weit eher gleiche Arbeitsmengen
darstellen oder aufwiegen werden, als gleiche Mengen anderer
Bodenerzeugnisse. Mithin ist das Getreide wie bereits bemerkt,
auf allen Stufen des Reichtums und der Kultur ein genaueres
Wertmal} als jede andere Ware oder Gattung von Waren.
Auf allen diesen Stufen werden wir daher den Sachwert des
Silbers weit besser durch einen Vergleich mit Getreide als mit
irgendeiner anderen Ware oder Gattung von Waren beurteilen.
Uberdies macht Getreide oder was sonst das gewdhnliche
und allgemein beliebte pflanzliche Nahrungsmittel des Volks ist,
in jedem zivilisiertem Lande den Hauptteil der Lebensmittel
des Arbeiters aus. Infolge der Ausdehnung des Ackerbaus
bringt der Boden eines jeden Landes eine viel groBere
Menge pflanzlicher als tierischer Nahrung hervor, und der
Arbeiter lebt iiberall vorzugsweise von demjenigen gesunden
Nahrungsmittel, welches das wohlfeilste und reichlichste ist.
Fleisch bildet, aufler in den blilhendsten Landern, in denen
die Arbeit am hochsten bezahlt wird, nur einen unbedeutenden
Teil seiner Nahrungsmittel; Gefliigel einen noch kleineren Teil
von ihnen und Wildbret gar keinen. In Frankreich, und selbst



in Schottland, wo die Arbeit etwas besser als in Frankreich
bezahlt wird, genie3t der drmere Arbeiter, auller an Feiertagen
und bei anderen auB3erordentlichen Gelegenheiten, selten Fleisch.
Daher hédngt der Geldpreis der Arbeit weit mehr von dem
durchschnittlichen Geldwert des Getreides, des Nahrungsmittels
der Arbeiter als von dem des Fleisches oder irgendeines anderen
Bodenproduktes ab. Mithin héingt auch der Sachwert des Goldes
und Silbers, beziehungsweise die Arbeitsmenge, welche damit
erkauft werden kann, weit mehr von der Getreidemenge, die
dafiir zu haben ist als von der Menge Fleisch oder anderer
Bodenprodukte ab.

So nachlissige Beobachtungen iiber die Preise des Getreides
oder anderer Waren wiirden wahrscheinlich nicht so viele
einsichtige Schriftsteller irregeleitet haben, wenn sie nicht
gleichzeitig durch die volkstiimliche Meinung beeinflusst
worden wiren, dass in dem Malle, in dem die Menge des Silbers
naturgemdl in jedem Lande mit der Zunahme des Reichtums
wichst, auch sein Wert sich vermindere. Diese Meinung scheint
aber durchaus grundlos zu sein.

Die Menge der edlen Metalle kann in jedem Lande
aus zweierlei Ursachen zunehmen: erstens infolge steigender
Ergiebigkeit der Bergwerke, die sie liefern; zweitens infolge
zunehmenden Reichtums des Volks, zunehmenden Ertrags seiner
Arbeit. Die erste dieser Ursachen ist ohne Zweifel mit der
Verringerung im Werte der edlen Metalle notwendig verkniipft;
die andere nicht.



Wenn ergiebigere Bergwerke entdeckt werden, kommt eine
groBBere Menge edler Metalle auf den Markt, und wenn die
Menge der Lebens- und Genussmittel, fiir welche sie vertauscht
werden, die ndmliche bleibt, so miissen gleiche Metallmengen
gegen geringere Warenmengen vertauscht werden. Sofern also
die zunehmende Menge der edlen Metalle in einem Lande aus
der zunehmenden Ergiebigkeit der Bergwerke entspringt, ist sie
notwendig mit einer Verringerung in ihrem Werte verkniipft.

Wenn hingegen der Reichtum eines Landes wichst, und der
jahrliche Ertrag seiner Arbeit allméhlich immer gro3er wird, so
wird fiir den Umlauf einer groBeren Warenmenge eine groB3ere
Menge gemiinzten Geldes notig; und da die Leute mehr Mittel
besitzen und mehr Waren dafiir zu geben haben, so werden
sie auch immer mehr Geridt von edlem Metall kaufen. Ihre
Geldmenge wird mit dem Bediirfnis wachsen, die des Gerits
mit ihrer Eitelkeit und Prunksucht aus demselben Grunde,
aus welchem auch die Zahl schoner Statuen, Gemilde und
anderer Gegenstinde des Luxus und der Liebhaberei unter ihnen
wahrscheinlich zunehmen wird. Wie aber Bildhauer und Maler
in Zeiten des Reichtums und Gliickes schwerlich schlechter
bezahlt werden als in den Zeiten der Armut und Not, so wird
auch Gold und Silber wohl nicht schlechter bezahlt werden.

Wie der Preis von Gold und Silber, wenn er nicht durch
die zufillige Entdeckung ergiebigerer Bergwerke nieder gehalten
wird, mit dem Reichtum jedes Landes naturgemdl steigt, so
ist er, der Stand der Bergwerke sei welcher er wolle, allezeit



in einem reichen Lande naturgem@l hoher als in einem armen.
Gold und Silber suchen, wie alle anderen Waren den Markt
auf, auf dem der beste Preis fiir sie bezahlt wird, und der
beste Preis pflegt fiir jede Sache in dem Lande bewilligt zu
werden, das ihn am leichtesten zu geben imstande ist. Die
Arbeit ist, wie man festhalten muss, der letzte Preis, der fiir
alle Dinge bezahlt wird, und in Lindern, wo die Arbeit gleich
gut bezahlt wird, richtet sich der Geldpreis der Arbeit nach
dem der Lebensmittel des Arbeiters. Nun wird fiir Gold und
Silber in einem reichen Lande natiirlich eine gro3ere Menge von
Lebensmitteln zu haben sein als in einem armen, d. h. in einem
Lande, das an Lebensmitteln Uberfluss hat, eine grofere als in
einem Lande, das nur méiBig damit versorgt ist. Sind die beiden
Linder weit voneinander entfernt, so kann der Unterschied
sehr groB} sein, weil, obschon die Metalle von selbst von dem
schlechteren zu dem besseren Markte gehen, es doch .schwierig
kann, sie in solchen Mengen dahin zu bringen, um ihren Preis
an beiden Orten ins Gleichgewicht zu setzen. Liegen die Linder
dagegen nahe bei einander, so wird der Unterschied geringer und
manchmal kaum merkbar sein, weil die Versendung in diesem
Falle leicht ist. China ist ein weit reicheres Land als irgendein
europdisches, und der Unterschied im Preise der Lebensmittel
zwischen China und Europa ist sehr groB3: der Reis ist in China
viel wohlfeiler als der Weizen irgendwo in Europa. England ist
ein viel reicheres Land als Schottland, aber der Unterschied in
dem Geldpreise des Getreides ist in diesen beiden Lindern weit



geringer und kaum bemerkbar. Der Menge oder dem Malf3e nach
scheint das schottische Getreide zwar um vieles wohlfeiler zu
sein als das englische; aber der Beschaffenheit nach ist es gewiss
etwas teurer. Schottland erhilt fast alle Jahre starke Zufuhren
aus England, und jede Ware muss in dem Lande, wohin sie
gebracht wird, etwas teurer sein als in demjenigen, aus dem
sie kommt. Daher muss das englische Getreide in Schottland
teurer sein als in England, und kann seiner Beschaffenheit nach,
oder entsprechend der Menge und Giite des Mehls, das aus ihm
bereitet wird, in der Regel dort nicht teurer verkauft werden als
das schottische Getreide, das mit ihm in Wettbewerb tritt.

Der Unterschied zwischen dem Geldpreise der Arbeit in
China und in Europa ist noch groBer als der zwischen dem
Geldpreise der Lebensmittel, weil der wirkliche Lohn der
Arbeit in Europa hoher ist als in China; denn der grofte
Teil Europas ist im Fortschreiten begriffen, wihrend China
still zu stehen scheint. In Schottland ist der Geldpreis der
Arbeit niedriger als in England, weil der wirkliche Lohn
der Arbeit weit niedriger ist; denn wenn Schottland auch
fortschreitet, so schreitet es doch langsamer fort als England.
Die Hiufigkeit der Auswanderung aus Schottland und ihre
Seltenheit aus England beweist deutlich, dass die Nachfrage nach
Arbeit in beiden Lindern sehr verschieden ist. Das Verhiltnis
zwischen dem wirklichen Lohn der Arbeit in verschiedenen
Liandern richtet sich, wie festzuhalten ist, nicht nach ihrer
dermaligen Wohlhabenheit oder Armut, sondern darnach, ob sie



fortschreiten, still stehen oder zuriickgehen.

Wie Gold und Silber unter den reichsten Nationen
naturgemil den grofiten Wert haben, so unter den drmsten den
geringsten. Unter den Wilden, den &rmsten der Menschen, haben
sie fast gar keinen Wert.

In groBen Stidten ist das Getreide stets teurer als in
entfernten Teilen des Landes. Dies ist jedoch nicht die Folge der
tatsachlichen Wohlfeilheit des Silbers, sondern der tatsachlichen
Teuerung des Getreides. Es kostet nicht weniger Arbeit, das
Silber in die groBe Stadt als in die entfernten Teile des Landes
zu schaffen: aber es kostet viel mehr Arbeit, Getreide dahin zu
schaffen.

In einigen sehr reichen Handelsstaaten, wie in Holland und
dem Gebiete von Genua, ist das Getreide aus demselben Grunde
teurer als in grofen Stddten. Sie bringen nicht genug fiir den
Unterhalt ihrer Bewohner hervor. Sie sind reich an Flei und
Geschick ihrer Kiinstler und Handwerker, reich an jeder Art
von Maschinen, die die Arbeit erleichtern und abkiirzen, reich
an Schiffen und allen anderen Werkzeugen und Mitteln des
Transports und Handels; aber sie sind arm an Getreide, das,
da es aus fernen Ldndern dahin gebracht werden muss, durch
einen Aufschlag auf seinen Preis die Fracht zu zahlen hat. Es
kostet nicht weniger Arbeit, Silber nach Amsterdam als nach
Danzig zu bringen, aber es kostet bedeutend mehr, Getreide
dahin zu bringen. Die wirklichen Kosten des Silbers miissen
an beiden Orten fast die ndmlichen, die des Getreides aber



sehr verschieden sein. Minderte sich der wirkliche Reichtum
Hollands oder Genuas, wihrend gleichzeitig die Zahl ihrer
Einwohner dieselbe bliebe, minderte sich ihre Fihigkeit, sich
aus fernen Lédndern zu versorgen: so wiirde der Preis des
Getreides mit dieser Verringerung in der Menge ihres Silbers,
die jene Abnahme notwendig entweder als Ursache oder als
Wirkung begleiten muss, nicht sinken, sondern vielmehr bis zu
Hungersnotpreisen steigen. Fehlt uns das Notwendige, so miissen
wir uns der iberfliissigen Dinge entschlagen, deren Wert in
Zeiten des Reichtums und Gliicks steigt und ebenso in Zeiten der
Not und Armut sinkt. Anders ist es mit den notwendigen Dingen.
Ihr Sachpreis, die Arbeitsmenge, welche dafiir zu haben ist, steigt
in Zeiten der Armut und Not, und fillt in Zeiten des Reichtums
und Gedeihens, die stets Zeiten groBen Uberflusses sind, da sie
sonst nicht Zeiten des Reichtums und Gedeihens sein konnten.
Getreide ist etwas Notwendiges, Silber etwas Uberfliissiges.
Wie grof} also auch die Zunahme in der Menge der edlen
Metalle gewesen sein mag, die zwischen der Mitte des II.
und der des 16. Jahrhunderts aus der Zunahme des Reichtums
und der Kultur hervorging, so konnte sie dennoch weder in
GroBbritannien noch in einem anderen Teile Europas ihren
Wert verringern. Hatten daher die Schriftsteller iiber die Preise
friiherer Zeiten keinen Grund, aus Beobachtungen iiber die
Preise des Getreides und anderer Waren die Verringerung des
Silberwertes zu folgern, so hatten sie noch weniger Grund, sie aus
einer vorausgesetzten Zunahme des Reichtums und der Kultur



herzuleiten.

w oK K

Zweite Periode

So verschieden die Meinungen der Gelehrten iiber das
Fortschreiten des Silberwerts wihrend der ersten Periode waren,
so einstimmig sind sie in dieser Hinsicht wihrend der zweiten
Periode.

Etwa von 1570 bis 1640, wihrend eines Zeitraums von
ungefihr 70 Jahren, nahm die Anderung in dem Wertverhiltnis
des Silbers zum Getreide eine ganz entgegengesetzte Richtung.
Das Silber sank in seinem Sachwerte, d. h. es konnte nur gegen
eine geringere Arbeitsmenge als frither vertauscht werden, das
Getreide dagegen stieg in seinem Nominalpreise, und wurde mit
der Zeit, statt fiir etwa zwei Unzen Silber der Quarter, oder etwa
zehn Schilling unseres heutigen Geldes, fiir sechs bis acht Unzen
Silber oder etwa dreiflig bis vierzig Schilling unseres Geldes
verkaulft.

Die Entdeckung der reichen amerikanischen Minen scheint
die einzige Ursache der Abnahme des Verhiltnisses zwischen
Silber und Getreide gewesen zu sein. So wird die Sache von
jedermann erkldrt, und es erhob sich weder iiber die Tatsache
selbst, noch iiber seine Ursache jemals ein Streit. Der grofte Teil



Europas schritt in diesem Zeitrdume im Gewerbfleifl und in der
Bodenkultur fort, und die Nachfrage nach Silber musste daher
stets zunehmen; allein die Zunahme des Angebots iiberstieg
allem Anschein nach die Nachfrage so sehr, dass der Wert jenes
Metalls bedeutend fiel. Die Entdeckung der amerikanischen
Minen scheint, was beachtenswert ist, auf die Preise der Dinge
in England bis nach 1570 nicht merklich eingewirkt zu haben,
obgleich selbst die Minen von Potosi mehr als zwanzig Jahre
friiher entdeckt worden waren.

Von 1595 bis 1620 einschlieBlich war der Durchschnittspreis
des Quarters von neun Bushel des besten Weizens, wie aus den
Rechnungen des Eton College hervorgeht, auf dem Markte zu
Windsor £ 2. 1 sh. 6 9/13 d. Lésst man von dieser Summe den
Bruch weg, und zieht ein Neuntel oder 4 sh. 7 1/3 d. ab, so
kommt fiir den Quarter von 8 Bushel der Preis von £ 16 sh.
10 2/3 d. heraus. Lisst man von dieser Summe ebenfalls den
Bruch wog, und zieht ein Neuntel oder 4 sh. 1 1/9 d. fiir den
Unterschied zwischen dem Preise des besten Weizens und dem
des Mittelweizens ab, so kommt finden Preis des Mittelweizens
heraus £ 1. 12 sh. 8 8/9 d., oder etwa sechs und ein Drittel Unzen
Silbers.

Von 1621 bis 1636 einschlieBlich war nach denselben
Rechnungen der Durchschnittspreis des gleichen Malles vom
besten Weizen auf demselben Markte £ 2. 10 sh. Macht
man hiervon die ndmlichen Abziige, wie im vorigen Falle, so
kommt fiir den Durchschnittspreis des Quarters von acht Bushel



Mittelweizen £ 1. 19 sh. 6 d., oder etwa sieben und zwei Drittel
Unzen Silbers heraus.

# Ok K

Dritte Periode

Zwischen 1630 und 1640, oder um 1636, scheint die Wirkung
der Entdeckung der amerikanischen Minen auf die Entwertung
des Silbers ihr Ende gefunden zu haben und das Wertverhiltnis
zwischen diesem Metall und dem Getreide niemals tiefer
gesunken zu sein als um diese Zeit. Im Laufe des gegenwirtigen
Jahrhunderts diirfte es sich etwas gehoben haben, und hatte
damit wahrscheinlich schon einige Zeit vor dem Ende des
vorigen angefangen.

Von 1637 bis 1700 einschlieBlich also in den 64 letzten Jahren
des vorigen Jahrhunderts, war nach denselben Rechnungen
der Durchschnittspreis des Quarters von neun Bushel vom
besten Weizen auf dem Markte zu Windsor £ 2. 11 sh. 1/3
d., nur 1 sh. 1/3 d. teurer als wihrend der vorhergehenden
sechzehn Jahre. Aber im Laufe dieser vierundsechzig Jahre
traten zwei Ereignisse ein, die einen weit grofleren Mangel an
Getreide verursachen mussten als durch den bloBen Einfluss der
Witterung zu erkldren wire, und die, auch ohne die Annahme
eines weiteren Riickganges im Silberwerte, jene kleine Erhhung



des Preises vollstindig erkldren.

Das erste dieser Ereignisse war der Biirgerkrieg, der durch
Entmutigung des Ackerbaues und Unterbrechung des Handels
den Preis des Getreides hoher hinauftrieb, als er durch den
Einfluss von Missernten hitte steigen konnen. Diese Wirkung
musste mehr oder weniger auf allen Mirkten des Reichs
eintreten, insbesondere aber auf denen in der Ndhe von London,
die sich ihren Vorrat aus der grofSten Entfernung verschaffen
miissen. Der Preis des besten Weizens betrug demgeméifl 1648
auf dem Markte zu Windsor £4. 5 sh., und 1649 £ 4 fiir den
Quarter von 9 Bushel. Dies iibersteigt den Durchschnittspreis
der sechzehn Jahre vor 1687, der £ 2. 10 sh. betrug, um £ 3.
5 sh., was, iiber die vierundsechzig letzten Jahre des vorigen
Jahrhunderts verteilt, schon allein jene kleine Preiserhthung
erkldrt, die wihrend dieser Periode stattgefunden zu haben
scheint. Diese Preise sind iibrigens zwar die hochsten, doch
keineswegs die einzigen hohen Preise, die durch die Biirgerkriege
verursacht worden sind.

Das zweite Ereignis war die im Jahre 1688 bewilligte Primie
auf die Ausfuhr von Getreide. Nach der Annahme vieler
hat diese Primie dadurch, dass sie den Ackerbau ermutigte,
lange Jahre hindurch einen groBeren Uberfluss und folglich
eine groBere Wohlfeilheit des Getreides auf dem heimischen
Markte hervorgebracht als ohne sie eingetreten wire. Inwiefern
die Primie jemals diese Wirkung haben kann, werde ich
spater untersuchen; fiir jetzt will ich nur bemerken, dass sie



zwischen 1688 und 1700 keine Zeit hatte, eine solche Wirkung
hervorzubringen. In diesem kurzen Zeitraume konnte ihre
Wirkung nur die sein, dass sie zur Ausfuhr des jdhrlichen
Uberschusses aufmunterte, eine Ausgleichung des Uberflusses
eines Jahres und des Mangels eines anderen verhinderte und
dadurch den Preis auf dein heimischen Markte hinauftrieb. Der
Mangel, welcher in England von 1693 bis 1699 einschlieflich
beider Jahre herrschte, konnte, obwohl er ohne Zweifel
vorzugsweise den Einfliissen des Wetters zuzuschreiben ist und
sich darum auch {iiber einen groen Teil von Europa erstreckte,
durch die Pramie nur vergrof3ert werden. Daher wurde auch 1699
die Getreideausfuhr auf neun Monate verboten.

Noch ein drittes Ereignis trat in demselben Zeitraume
ein, das, wenn es auch keinen Getreidemangel erzeugen,
noch die tatsdchliche fiir Getreide zu zahlende Silbermenge
vermehren konnte, doch notwendig eine nominelle Erhthung
des Silberwerts veranlassen musste. Dies war die groe
Verschlechterung der Silbermiinzen durch Beschneiden und
Abnutzung. Dieses Ubel hatte unter der Regierung Karls des
Zweiten begonnen, und dauerte ununterbrochen bis 1695 fort,
zu welcher Zeit, wie wir von Lowndes erfahren, das Silberkurant
durchschnittlich fast fiinfundzwanzig Prozent unter seinem
Normalwert stand. Nun wird die nominelle Summe, welche
den Marktpreis der Waren ausmacht, nicht sowohl durch die
Silbermenge bestimmt, die nach dem Miinzfufe in ihr enthalten
sein sollte als durch diejenige, die erfahrungsmifig wirklich in



ihr enthalten ist. Diese nominelle Summe ist daher notwendig
hoher, wenn die Miinze durch Beschneiden und Abnutzung
sehr verschlechtert ist als wenn sie ihrem gesetzlichen Werte
nahekommt.

Im Laufe des gegenwirtigen Jahrhunderts ist die Silbermiinze
nie tiefer unter ihrem gesetzlichen Gewicht gewesen als jetzt.
So verunstaltet sie aber auch ist, so wurde doch ithr Wert durch
den der mit ihr vertauschbaren Goldmiinze aufrechterhalten;
denn wenn auch die Goldmiinze vor der letzten Umpridgung
ebenfalls sehr entwertet war, so war sie es doch weniger
als das Silber. Im Jahre 1695 dagegen wurde der Wert des
Silbergeldes nicht durch den der Goldmiinzen aufrechterhalten;
eine Guinee wurde damals gewohnlich fiir dreifig Schillinge
des abgenutzten und beschnittenen Silbers gewechselt. Vor der
letzten Umpriagung des Goldes war der Preis des Barrensilbers
selten hoher als 5 sh. 7 d. die Unze, was nur fiinf Pence iiber
den Miinzpreis ist. Im Jahre 1695 aber war der gewohnliche
Preis des Barrensilbers 6 sh. 5 d. die Unze, was fiinfzehn Pence
mehr ist als der Miinzpreis'?. Selbst vor der letzten Umprigung
des Goldes wurde sowohl die Gold- wie die Silbermiinze im
Vergleich zum Barrensilber als kaum acht Prozent unter ihrem
gesetzlichen Wert stehend betrachtet. 1695 dagegen wurde sie
als beinahe fiinfundzwanzig Prozent niedriger angesehen. Zu
Anfang des gegenwirtigen Jahrhunderts, d. h. unmittelbar nach
der groBen Umprigung zu Konig Wilhelms Zeit, muss das

12 Lowndes, essay on the Silver Coin, p. 68



meiste Silberkurant seinem gesetzlichen Gewicht noch néher
gekommen sein als jetzt. Auch hat im gegenwirtigen Jahrhundert
kein groBes offentliches Ungliick wie etwa ein Biirgerkrieg,
den Ackerbau gestort, oder den inneren Handel des Landes
unterbrochen. Und obgleich die Priamie, die fast das ganze
Jahrhundert hindurch bewilligt wurde, den Preis des Getreides
stets etwas hoher hinauf treiben musste als er sonst bei dem
dermaligen Stande der Landwirtschaft gewesen wire, so ldsst
sich doch, da die Primie wihrend dieses Jahrhunderts Zeit
genug hatte, alle die ihr gewohnlich zugeschriebenen guten
Wirkungen zu offenbaren also zum Ackerbau aufzumuntern und
die Getreidemenge auf dem heimischen Markte zu vermehren,
nach den Grundsitzen eines Systems, das ich spiter erkldren und
priifen werde, annehmen, dass sie den Preis dieser Ware auf
die eine Weise etwas zu verringern, wie auf die andere Weise
ithn etwas zu erhdhen beitrug. Viele schlagen ihren Einfluss
hoher an. In den ersten vierundsechzig Jahren des gegenwértigen
Jahrhunderts war der Durchschnittspreis des Quarters von neun
Bushel des besten Weizens auf dem Markte zu Windsor nach
den Rechnungen des Eton College £ 2. 6 19/32 d., 10 sh.
6 d. oder fiinfundzwanzig Prozent wohlfeiler als wihrend der
letzten vierundsechzig Jahre des vorigen Jahrhunderts; 9 sh.
6 d. wohlfeiler als in den sechzehn Jahren vor 1636, wo die
Entdeckung der reichen amerikanischen Minen vermutlich ihre
volle Wirkung geduflert hatte; und 1 sh. wohlfeiler als in den
sechsundzwanzig Jahren vor 1620, ehe jene Entdeckung ihre



volle Wirkung duflern konnte. Nach dieser Rechnung stellt
sich der Durchschnittspreis des Mittelweizens in den ersten
vierundsechzig Jahren dieses Jahrhunderts auf etwa 32 sh. fiir
den Quarter von acht Bushel.

Der Wert des Silbers scheint sonach im Verhiltnis zum Werte
des Getreides im gegenwirtigen Jahrhundert etwas gestiegen zu
sein, und hatte wahrscheinlich schon einige Zeit vor dem Ende
des vorigen Jahrhunderts zu steigen angefangen.

Im Jahre 1687 betrug der Preis des Quarters von neun Bushel
vom besten Weizen auf dem Markte zu Windsor £ 1. 5 sh. 2 d.,
was der niedrigste Preis ist, den er seit 1595 jemals gehabt hat.

Im Jahre 1688 schitzte Gregory King, eine Autoritit in
diesen Dingen, den Durchschnittspreis des Weizens, wie er in
Jahren einer Mittelernte den Produzenten zu stehen komme,
auf 3 sh. 6 d. den Bushel, oder 28 sh. den Quarter. Unter
dem Produzentenpreis verstehe ich das, was man zuweilen
den Kontraktpreis nennt, oder den Preis, zu dem ein Pachter
sich verpflichtet, mehrere Jahre hintereinander dem Hindler
eine bestimmte Menge Getreide zu liefern. Da ein solcher
Vertrag dem Pichter die Kosten und Miihe des Markttransports
erspart, so ist der Kontraktpreis gewohnlich niedriger als der
durchschnittliche Marktpreis. King nahm an, dass in Jahren
einer Mittelernte 28 sh. fiir den Quarter zu jener Zeit der
gewohnliche Kontraktpreis war. Vor dem durch die jlingste
Reihe ungewdohnlich schlechter Jahre verursachten Mangel war
dies, wie man mir versichert, der iibliche Kontraktpreis in allen



gewohnlichen Jahren.

1688 bewilligte das Parlament die schon erwihnte Primie
auf die Getreideausfuhr. Die Landedelleute, die damals einen
groBBeren Teil der gesetzgebenden Versammlung ausmachten als
jetzt, hatten gemerkt, dass der Geldpreis des Getreides fiel. Die
Pramie war ein Mittel, es kiinstlich auf den hohen Preis zu
bringen, zu dem es zu den Zeiten Karls I. und II. oft verkauft
worden war. Sie sollte daher so lange gegeben werden, bis
der Weizen auf 48 sh. fiir den Quarter gestiegen wire, d. h.
bis er 20 sh. oder um fiinf Siebentel teurer war als King in
demselben Jahre den Produzentenpreis in Mitteljahren berechnet
hatte. Wenn seine Berechnungen den guten Ruf einigermalen
verdienen, den sie allgemein haben, so waren 48 sh. fiir den
Quarter ein Preis, der ohne ein Mittel wie die Pramie zu jener
Zeit sich nur in Jahren ungewohnlichen Mangels erwarten lief3.
allein die Regierung Konig Wilhelms war damals noch nicht
fest gegriindet. Sie war nicht in der Lage, den Landedelleuten,
von denen sie gerade damals die Festsetzung der jéhrlichen
Grundsteuer forderte, etwas abschlagen zu konnen.

Der Wert des Silbers ist daher im Verhiltnis zu dem
des Getreides vor dem Ende des letzten Jahrhunderts etwas
gestiegen, und scheint es bei diesem Steigen wihrend des grof3ten
Teils des jetzigen Jahrhunderts geblieben zu sein, obgleich die
Wirkung der Primie das Steigen nicht so fiihlbar werden lief3
als es sonst bei dem jetzigen Stande der Landwirtschaft gewesen
sein wiirde.



In Jahren des Uberflusses erhoht die Primie durch
Veranlassung einer ungewohnlichen Ausfuhr den Preis des
Getreides mehr als es sonst in solchen Jahren der Fall sein
wiirde. Es war ja auch der ausgesprochene Zweck der MaBregel,
der Landwirtschaft dadurch, dass der Preis des Getreides
selbst in Jahren des groBten Uberflusses gehalten wiirde, eine
Aufmunterung zuteilwerden zu lassen.

In Jahren groflen Mangels wurde allerdings die Primie
gewohnlich beseitigt. Sie musste jedoch auch auf die Preise
mancher dieser Jahre Einfluss haben; denn die bedeutende
Ausfuhr, die sie in Jahren der Fiille verursachte, musste die
Ausgleichung der Fiille des einen Jahres gegen den Mangel des
andern oft verhindern.

Daher steigert die Primie in Jahren sowohl der Fiille
als des Mangels den Preis des Getreides iiber den Punkt
hinaus, den er bei dem dermaligen Stande der Landwirtschaft
ohne Kkiinstliche Hilfe erreichen wiirde. Wenn mithin der
Durchschnittspreis in den ersten vierundsechzig Jahren des
gegenwdrtigen Jahrhunderts niedriger gewesen ist als in den
letzten vierundsechzig Jahren des vorigen, so hitte er bei
dem ndmlichen Stande des Ackerbaus noch weit niedriger sein
miissen, wenn die Pramie nicht auf ihn eingewirkt hitte.

Aber, kann man sagen, ohne die Primie wiirde der Zustand
des Ackerbaus nicht der ndmliche gewesen sein. Welche
Wirkungen jene Malregel auf die Landwirtschaft des Landes
gehabt haben kann, werde ich spiter aufzuklidren suchen, wenn



ich von den Primien besonders handle; fiir jetzt will ich nur
bemerken, dass dieses Steigen des Silberwerts im Verhiltnis
zum Getreide England nicht allein betroffen hat. In Frankreich
hat sich, nach den Beobachtungen dreier sehr glaubwiirdiger,
sorgfiltiger und fleiBiger Forscher, Dupré de St. Maur, Messance
und des Verfassers des Versuchs iiber die Getreidepolitik,
dieselbe Erscheinung in dem ndmlichen Zeitraume und beinahe
in dem ndmlichen Verhiltnis ebenfalls geltend gemacht. In
Frankreich aber war bis 1764 die Ausfuhr des Getreides
verboten, und es ist einigermallen schwer zu glauben, dass fast
dieselbe Verringerung des Preises, die in dem einen Lande
trotz dieses Verbots eintrat, in dem anderen der ungewohnlichen
Aufmunterung zur Ausfuhr zuzuschreiben sei.

Es wiirde vielleicht richtiger sein, diese Anderung in dem
durchschnittlichen Geldpreise des Getreides als die Wirkung
eines allmihlichen Steigens im Sachwerte des Silbers auf
dem europdischen Markte anzusehen, statt als die Wirkung
des Sinkens im durchschnittlichen Sachwerte des Getreides.
Das Getreide ist, wie bereits bemerkt, fiir ldngere Zeitrdume
ein genaueres Wertmal} als Silber oder vielleicht jede andere
Ware. Als nach der Entdeckung der ergiebigen amerikanischen
Minen das Getreide einen drei bis vier Mal hoheren Geldpreis
erreichte, schriecb man diesen Umschwung ganz allgemein
nicht einem Steigen im Sachwerte des Getreides, sondern dem
Sinken im Sachwerte des Silbers zu. Wenn daher in den
ersten vierundsechzig Jahren des gegenwirtigen Jahrhunderts



der durchschnittliche Geldpreis des Getreides etwas niedriger
geworden ist als er in den meisten Jahren des vorigen
Jahrhunderts gewesen ist, so sollte man diesen Umschwung
gleichfalls nicht dem Sinken im Sachwerte des Getreides,
sondern dem Steigen im Sachwerte des Silbers auf dem
europdischen Markte zuschreiben.

Der hohe Preis des Getreides wihrend der letzten zehn
oder zwolf Jahre hat allerdings die Vermutung erregt, dass
der Sachwert des Silbers auf dem europdischen Markte noch
immer sinke. Indessen scheint dieser hohe Preis des Getreides in
Wahrheit durch die ungewohnlich schlechten Wetterverhéltnisse
verursacht zu sein, und kann daher nicht als dauernd, sondern
nur als voriibergehend und zufillig betrachtet werden. Die
Witterungsverhiltnisse waren in diesen zehn oder zwolf Jahren
fast in ganz Europa ungiinstig, und die Unruhen in Polen
haben den Mangel in all’ den Lindern vermehrt, die sich in
teuren Jahren von dort her zu versorgen pflegten. Eine so
lange anhaltende Ungunst der Witterung ist zwar keine sehr
gewohnliche, aber auch keineswegs eine unerhorte Erscheinung,
und wer sich viel mit der Geschichte der Getreidepreise
in friiheren Zeiten beschiftigt hat, dem wird unschwer
manches dhnliche Beispiel einfallen. Auch sind zehn Jahre
auBerordentlichen Mangels nichts Wunderbareres als zehn Jahre
auBerordentlicher Fiille. Der niedrige Getreidepreis von 1741 bis
1750, einschlieBlich beider Jahre, kann sehr wohl dem hohen
Preise in den letzten acht oder zehn Jahren entgegengestellt



werden. Von 1741 bis 1750 war, wie aus den Rechnungen des
Eton College hervorgeht, der Durchschnittspreis des Quarters
von neun Bushel des besten Weizens auf dem Markte zu
Windsor nur £ 1. 13 sh. 9 4/5 d., beinahe 6 sh. 3 d. unter
dem Durchschnittspreise der ersten 64 Jahre des laufenden
Jahrhunderts. Hiernach stellte sich der Durchschnittspreis des
Quarters von acht Bushel Mittelweizen in jenen zehn Jahren nur
auf £1. 6 sh. 8 d.

Zwischen 1741 und 1750 verhinderte aber die Primie, dass
der Preis des Getreides auf dem heimischen Markte so tief fiel
als er der Natur der Sache nach hitte fallen miissen. Wihrend
dieser zehn Jahre betrug, nach den Zollregistern, die Menge
aller Sorten ausgefiihrten Getreides nicht weniger als 8,029,156
Quarter und 1 Bushel. Die dafiir bezahlte Pramie belief sich
auf £ 1,514,962. 17 sh. 4 12 d. Daher bemerkte 1749 der
damalige Premierminister Pelham im Unterhause, dass in den
drei letzten Jahren eine ganz au3erordentliche Summe als Primie
fiir Getreideausfuhr bezahlt worden sei. Er hatte guten Grund,
diese Bemerkung zu machen und hitte im folgenden Jahre noch
einen besseren gehabt. In diesem einzigen Jahre belief sich die
Priamie auf nicht weniger als £ 324,176. 10 sh. 6 d.!*. Es bedarf
nicht der Bemerkung, wie sehr diese forcierte Ausfuhr den
Getreidepreis iiber den Stand hinauftreiben musste, den er sonst
auf dem heimischen Markte gehabt haben wiirde.

Am Schliisse der diesem Kapitel beigefiigten Tabellen wird

13 Siehe Tracts on the Corn Trade: Tract 3d.



der Leser die Tabelle fiir diese zehn Jahre von den iibrigen
getrennt finden; ebenso die Tabelle iiber die vorhergehenden
zehn Jahre, deren Durchschnitt wahrscheinlich etwas, wenn
auch nicht viel niedriger ist als der Durchschnitt der ersten
vierundsechzig Jahre des Jahrhunderts. Das Jahr 1740 war
aber ein Jahr ungewohnlichen Mangels. Die zwanzig Jahre vor
1750 konnen also sehr wohl den zwanzig Jahren vor 1770
entgegengestellt werden. Wie die ersteren mit Ausnahme von
einem oder zwei teureren Jahren weit unter dem allgemeinen
Durchschnitt des Jahrhunderts blieben, so die letzteren mit
Ausnahme von einem oder zwei wohlfeilen Jahren, z. B. 1759,
weit tiber ihm. Sind die ersteren nicht ebenso weit unter dem
allgemeinen Durchschnitt zuriickgeblieben als die letzteren ihn
tiberschritten haben, so ist dies wahrscheinlich der Primie
zuzuschreiben. Der Wechsel ist auch offenbar ein zu plotzlicher
gewesen als dass man ihn der stets langsamen und allméhlichen
Wertverdnderung des Silbers hitte zuschreiben konnen. Die
Plotzlichkeit der Wirkung kann nur aus einer Ursache, die
plotzlich wirkt, ndmlich aus den zufilligen Schwankungen der
Witterung, erklart werden.

Der Geldpreis der Arbeit ist im Laufe dieses Jahrhunderts
in GroBbritannien allerdings gestiegen; doch scheint dies nicht
sowohl die Folge einer Entwertung des Silbers auf dem
europdischen Markte als der zunehmenden Nachfrage nach
Arbeit in GroBbritannien gewesen zu sein, die aus der groflen
und fast allgemeinen Wohlfahrt des Landes hervorging. In



Frankreich, das Grof3britannien im Wohlstande nachsteht, ist
der Geldpreis der Arbeit, wie man beobachtet hat, seit Mitte
des vorigen Jahrhunderts allméhlich mit dem durchschnittlichen
Geldpreise des Getreides gesunken. Sowohl im vorigen wie
in diesem Jahrhundert soll der Tagelohn gemeiner Arbeit fast
unverdndert etwa den zwanzigsten Teil des durchschnittlichen
Preises eines Septier Weizen (etwas mehr als vier Winchester
Bushels) betragen haben. In GroBbritannien hat, wie bereits
gezeigt worden, der Sachpreis der Arbeit, haben die wirklichen
Mengen von Lebens- und Genussmitteln, die dem Arbeiter
gegeben werden, im Laufe dieses Jahrhunderts betrdchtlich
zugenommen. Das Steigen des Geldpreises der Arbeit scheint
nicht von einer Entwertung des Silbers auf dem allgemeinen
europdischen Markte, sondern vom Steigen des Sachpreises der
Arbeit auf den einzelnen Miarkten GrofBbritanniens, das dem
besonders gliicklichen Zustande des Landes zu verdanken ist,
herzuriihren.

Eine Zeitlang nach der Entdeckung Amerikas wurde das
Silber immer noch zu seinem fritheren Preise, oder nicht viel
darunter, verkauft. Die Gewinne der Bergwerke waren eine
Zeitlang sehr groB, und weit iiber ihrem natiirlichen Satze.
Indessen fanden diejenigen, die Silber einfiihrten, bald, dass die
ganze jahrliche Einfuhr nicht zu diesem hohen Preise abgesetzt
werden konne. Das Silber wurde allméhlich gegen eine immer
geringere Warenmenge vertauscht. Sein Preis sank tiefer und
tiefer, bis er auf seinen natiirlichen Satz, d. h. auf den Betrag



fiel, der gerade hinreichend war, um den Arbeitslohn, den
Kapitalgewinn und die Grundrente, die fiir Ausbringung und
Markttransport gezahlt werden miissen, nach threm natiirlichen
Satze aufzubringen. In den meisten Silberbergwerken von Peru
verschlingt, wie bereits bemerkt, die Abgabe an den Konig
von Spanien, die sich auf ein Zehntel des Rohertrages beliduft,
die ganze Grundrente. Diese Abgabe bestand urspriinglich
in der Hilfte; bald fiel sie auf ein Fiinftel, und zuletzt auf
ein Zehntel, auf dem sie noch steht. Dies ist anscheinend
alles, was in den meisten peruanischen Silberbergwerken
nach Wiedererstattung des Unternehmerkapitals samt seinem
iblichen Gewinn tibrigbleibt; und dieser Gewinn, der einst sehr
hoch war, ist anerkanntermallen jetzt so niedrig, wie es sich
iiberhaupt noch mit der Weiterfiihrung der Werke vertrigt.

Die Abgabe an den Konig von Spanien wurde 150414
einundvierzig Jahre vor 1545, dem Jahre der Entdeckung der
Minen von Potosi, auf den fiinften Teil des produzierten Silbers
herabgesetzt.

Im Laufe von neunzig Jahren, bis 1636, hatten diese
Bergwerke, die ergiebigsten in ganz Amerika, Zeit genug, ihre
volle Wirkung zu iiben, oder den Wert des Silbers auf dem
europdischen Markte so weit herabzusetzen als er eben fallen
konnte, so lange jene Abgabe an den Konig von Spanien noch
entrichtet wurde. Neunzig Jahre sind eine hinléngliche Zeit, um
eine Ware, die kein Monopol hat, auf ihren natiirlichen, d. h. den

14 Solorzano, Vol. II.



niedrigsten Preis herunterzubringen, zu welchem sie, so lange
eine Abgabe darauf ruht, ldngere Zeit hindurch verkauft werden
kann.

Der Preis des Silbers hiitte vielleicht auf dem europidischen
Markte noch tiefer fallen und es hitte notig werden konnen,
entweder die Abgabe darauf nicht blo auf ein Zehntel wie
im Jahre 1736, sondern wie beim Golde auf ein Zwanzigstel
herabzusetzen, oder den groften Teil der amerikanischen Minen,
die gegenwirtig abgebaut werden, still zu legen. Wahrscheinlich
ist die allmihliche Zunahme der Nachfrage nach Silber, oder
die allm#hliche Erweiterung des Marktes fiir das Produkt der
amerikanischen Silberminen der Grund, der dies verhinderte und
den Wert des Silbers auf dem europédischen Markte nicht nur auf
seiner Hohe erhielt, sondern vielleicht sogar noch etwas hoher
steigerte als er um die Mitte des vorigen Jahrhunderts gestanden
hatte.

Seit der Entdeckung Amerikas hat der Markt fiir das Produkt
seiner Silberminen allmihlich immer gréBere Ausdehnung
gewonnen.

Erstens: der europidische Markt hat sich allméhlich immer
mehr ausgedehnt. Seit der Entdeckung Amerikas hat der groB3te
Teil Europas an Kultur sehr zugenommen. England, Holland,
Frankreich und Deutschland, selbst Schweden, Dinemark
und Russland haben im Ackerbau und den Gewerben
bedeutende Fortschritte gemacht. Italien scheint wenigstens
nicht zuriickgegangen zu sein. Vor der Eroberung von Peru



war Italien im Verfall; seitdem scheint es sich eher etwas
erholt zu haben. Spanien und Portugal werden allerdings als
zuriickgekommen betrachtet. Indessen ist Portugal nur ein
kleiner Teil von Europa, und der Verfall Spaniens ist vielleicht
nicht so grof} als man gewohnlich annimmt. Am Anfange des
sechzehnten Jahrhunderts war Spanien selbst im Vergleich mit
Frankreich, das seit jener Zeit so bedeutend fortgeschritten ist,
ein sehr armes Land. Kaiser Karl der Fiinfte, der so oft durch
beide Lidnder gereist war, machte die bekannte Bemerkung,
dass in Frankreich an allen Dingen Uberfluss, in Spanien
an allen Dingen Mangel sei. Das zunehmende Produkt des
Ackerbaus und der Gewerbe in Europa musste notwendig
einen allméhlichen Zugang an Silbermiinzen erfordern, um es
in Umlauf zu setzen; und die wachsende Zahl reicher Leute
musste eine gleiche Zunahme an silbernem Gerédt und anderen
Schmuckgegenstinden zur Folge haben.

Zweitens: Amerika selbst ist fiir das Produkt seiner
Silberminen ein neuer Markt, und da es im Ackerbau, in der
Industrie und an Volkszahl weit schnellere Fortschritte macht
als die blithendsten europdischen Linder, so muss sein Bedarf
noch weit schneller zunehmen. Die englischen Kolonien sind ein
durchaus neuer Markt, der teils fiir Miinze, teils fiir Gerite eine
stets wachsende Silberzufuhr fiir einen ganzen Erdteil, in dem
friiher nie eine Nachfrage darnach bestanden hatte, n6tig macht.
Auch die meisten spanischen und portugiesischen Kolonien
sind ganz neue Mirkte. Neu-Granada, Yucatan, Paraguay



und Brasilien waren, ehe sie von den Europdern entdeckt
wurden, von wilden Volkerschaften bewohnt, die weder Kiinste
noch Ackerbau kannten. Seitdem sind diese Lander erheblich
kultiviert worden. Selbst Mexiko und Peru, wenn sie auch nicht
als durchaus neue Mirkte betrachtet werden konnen, sind doch
gewiss jetzt weit bedeutendere Mirkte als je zuvor. Wer nach
all’ den wunderbaren Geschichten, die iiber den glinzenden
Zustand dieser Lander in fritheren Zeiten geschrieben worden
sind, mit einiger Niichternheit die Geschichte ihrer Entdeckung
und Eroberung liest, wird bald erkennen, dass ihre Bewohner
von Gewerben, Ackerbau und Handel weit weniger wussten
als heutzutage die Tartaren der Ukraine. Selbst die Peruaner,
das zivilisierteste der beiden Volker bedienten sich zwar des
Goldes und Silbers zum Schmuck, kannten aber keinerlei
gemiinztes Geld. Ihr ganzer Handel war ein Tauschhandel, und
es gab deshalb auch kaum irgendeine Arbeitsteilung unter ihnen.
Wer den Boden bestellte, musste sich auch sein Haus selbst
bauen, seine Mobel, Kleider, Schuhe und sein Ackergerit selbst
verfertigen. Die wenigen Handwerker unter ihnen sollen von
dem Konig, den Adeligen und Priestern gehalten worden sein
und waren wahrscheinlich ihre Diener oder Sklaven. alle die
frilheren Gewerbe Mexikos und Perus haben niemals auch nur
ein einziges Fabrikat nach Europa geliefert. Die spanischen
Heere fanden, obwohl sie kaum jemals iiber fiinfhundert Mann
und oft kaum halb so stark waren, es dennoch fast iiberall sehr
schwer, sich Lebensmittel zu verschaffen. Die Hungersnot, die



sie fast iiberall, wohin sie kamen, selbst in Gegenden, die als
sehr bevolkert und wohlangebaut geschildert werden, verursacht
haben sollen, beweist hinlénglich, dass das Mérchen von diesem
Volksreichtum und dieser hohen Kultur meist auf Dichtung
beruht. Die spanischen Kolonien stehen unter einer Regierung,
die in vielen Beziehungen dem Ackerbau, der Kultur und
Bevolkerungszunahme weniger giinstig ist als die der englischen
Kolonien. Gleichwohl scheinen sie in all’ dem weit schnellere
Fortschritte zu machen als irgendein europdisches Land. Auf
einem fruchtbaren Boden und unter einem gliicklichen Klima
scheint der groBe Uberfluss und die Wohlfeilheit von Grund
und Boden, ein Umstand, der allen neuen Kolonien gemeinsam
ist, ein so groBer Vorteil zu sein, dass er viele Mingel der
biirgerlichen Regierung wieder gut macht. Nach Frezier, der
Peru 1713 besuchte, soll Lima zwischen 25,000 und 28,000
Einwohner haben; Ulloa, der sich dort zwischen 1740 und
1746 aufhielt, gibt die Einwohnerzahl auf etwa 50,000 an.
Der Unterschied in ihren Schédtzungen der Einwohnerzahl
verschiedener anderer groflerer Stiadte in Chili und Peru ist
ziemlich eben so grof3, und da kein Grund vorliegt, sie fiir
schlecht unterrichtet zu halten, so deutet dies auf eine kaum
geringere Zunahme als die in den englischen Kolonien. Amerika
ist mithin fiir das Produkt seiner eigenen Silberminen ein neuer
Markt, dessen Nachfrage weit schneller zunehmen muss als die
der bliihendsten européischen Linder.

Drittens: ein fernerer Markt fiir das Produkt der



amerikanischen Silberminen ist Ostindien, und zwar ein Markt,
der seit der Entdeckung jener Minen ununterbrochen eine immer
groBBere Menge Silber aufnahm. Seit jener Zeit hat der direkte
Handel zwischen Amerika und Ostindien, der auf den Acapulco-
Schiffen getrieben wird, bestindig zugenommen, und der
indirekte Verkehr iiber Europa ist in noch weit hoherem Maf3e
gestiegen. Im sechszehnten Jahrhundert waren die Portugiesen
die einzigen Europier, die einen regelméfBigen Handel nach
Ostindien trieben. In den letzten Jahren dieses Jahrhunderts
begannen die Hollinder dieses Monopol anzugreifen, und
vertrieben jene innerhalb weniger Jahre aus ihren bedeutendsten
Besitzungen in Indien. Wihrend der groferen Hilfte des vorigen
Jahrhunderts teilten sich diese beiden Nationen in den grof3ten
Teil des ostindischen Handels, wobei der hollindische Handel in
noch groerem Male zunahm als der portugiesische sank. Die
Englidnder und Franzosen trieben schon im vorigen Jahrhundert
einigen Handel mit Indien, aber erst im Laufe des jetzigen
wurde er bedeutend. Der ostindische Handel der Schweden und
Diénen begann im Laufe des jetzigen Jahrhunderts. Selbst die
Moskowiter haben jetzt einen regelméfigen Verkehr mit China
mittelst einer Art von Karawanen, die iiber Land durch Sibirien
und die Tartarei nach Peking ziehen. Der ostindische Handel
aller dieser Nationen war, bis auf den der Franzosen, den der
letzte Krieg fast ganz vernichtet hatte, in fast ununterbrochener
Zunahme. Der steigende Verbrauch ostindischer Waren in
Europa ist anscheinend gro3 genug, um allen diesen Nationen



eine stets wachsende Beschiftigung zu gewihren. Tee z. B. war
ein Artikel, der vor der Mitte des vorigen Jahrhunderts nur wenig
gebraucht wurde. Gegenwirtig belduft sich der Wert des von
der englisch-ostindischen Compagnie alle Jahre zum Gebrauch
threr Landsleute eingefiihrten Tees auf mehr als anderthalb
Millionen, und selbst das reicht nicht hin, da aus den Héfen
Hollands, von Gothenburg in Schweden und auch von den Kiisten
Frankreichs, wenigstens so lange die franzosisch-ostindische
Compagnie in Bliite war, fortwdhrend eine grole Menge in das
Land eingeschmuggelt wird. Beinahe in gleichem Verhiltnis ist
der Gebrauch des chinesischen Porzellans, der Gewiirze von den
Molukken, der bengalischen Stiickgiiter und unzéhliger anderer
Artikel gewachsen. Der Tonnengehalt aller im Ostindienhandel
beschiftigten europdischen Schiffe war demgemif im vorigen
Jahrhundert wohl nie grofer als allein der der Schiffe der
englisch-ostindischen Compagnie vor der neuerdings erfolgten
Beschriankung ihrer Schiffszahl.

Der Wert der Metalle aber war in Ostindien, besonders
in China und Hindostan als die Europder zuerst mit diesen
Lindern Handel zu treiben anfingen, weit hoher als in
Europa, und er ist es noch heute. In Reislindern, die
gewohnlich zwei, zuweilen drei Ernten im Jahre liefern, deren
jede reichlicher ist als eine gewohnliche Getreideernte, muss
der Uberschuss an Nahrungsmitteln weit groBer sein als in
irgendeinem Getreidelande von gleicher Ausdehnung. Solche
Linder sind daher auch weit mehr bevolkert. Da hier den



Reichen ein groBerer Uberschuss von Nahrungsmitteln iiber
ihren eigenen Verbrauch zu Gebote steht, so kdnnen sie eine
weit grolere Menge Arbeit anderer Leute kaufen. Das Gefolge
eines chinesischen oder hindostanischen Grof3en ist demgemélf,
nach allen Berichten, weit zahlreicher und glinzender als das
der reichsten nichtfiirstlichen Personen in Europa. Derselbe
Uberfluss an verfiigbaren Nahrungsmitteln setzt sie in den
Stand, eine groflere Menge von ihnen fiir alle jene eigenartigen
und seltenen Erzeugnisse zu geben, die die Natur nur in sehr
geringen Mengen liefert, wie die edlen Metalle und Edelsteine,
um die unter den Reichen so viel Wettbewerb besteht. Wiren
daher auch die Bergwerke, die den indischen Markt versorgten,
ebenso ergiebig gewesen als die, die den europdischen Markt
erginzten, so wiirden jene Waren doch in Indien eine grofere
Menge Nahrungsmittel austauschen als in Europa. Nun scheinen
aber die Bergwerke, welche den indischen Markt mit edlen
Metallen versorgten, viel weniger ergiebig, dagegen die, welche
ihn mit Edelsteinen versahen, viel ergiebiger gewesen zu sein
als die europdischen, und die edlen Metalle gelten deshalb
in Indien eine etwas grofere Menge von Edelsteinen und
eine noch weit groBere Menge von Nahrungsmitteln als in
Europa. Der Geldpreis der Diamanten, dieses iiberfliissigsten
aller Dinge, wird in dem einen Lande etwas geringer, und der
der Nahrungsmittel, des ersten aller Bediirfnisse, viel geringer
sein als in dem anderen. Aber der Sachpreis der Arbeit, die
wirkliche Menge von Lebensbediirfnissen, die die Arbeiter



erhalten, ist, wie bereits bemerkt, sowohl in China wie in
Hindostan, den beiden groen Mirkten des Orients, niedriger
als in den meisten Teilen Europas. Der Lohn des Arbeiters wird
dort eine geringere Menge von Nahrungsmitteln kaufen, und
da der Geldpreis der Nahrungsmittel in Indien weit geringer ist
als in Europa, so ist der Geldpreis der Arbeit dort in doppelter
Hinsicht niedriger, einerseits wegen der geringen Menge von
Nahrungsmitteln, die dafiir zu haben ist, und andererseits wegen
thres geringen Preises. Doch wird in Lédndern von gleicher
gewerblicher Entwicklung der Geldpreis der meisten Fabrikate
sich nach dem Geldpreise der Arbeit richten, und wenn auch
China und Hindostan in dieser Beziehung nicht ganz an Europa
heranreichen, so stehen sie doch nicht erheblich zuriick. Der
Geldpreis der meisten Industrieerzeugnisse wird daher natiirlich
in diesen groBen Reichen viel niedriger sein als irgendwo in
Europa. In den meisten Gegenden Europas vermehren auch die
Kosten der Landfracht sowohl den Sach- wie den Nominalpreis
der Industrieerzeugnisse betrichtlich. Es kostet hier mehr Arbeit,
und darum auch mehr Geld, zuerst das Material und dann die
fertige Ware auf den Markt zu bringen. In China und Hindostan
wird durch die weitverzweigte Binnenschifffahrt der grof3te Teil
dieser Arbeit und folglich dieses Geldes erspart, und sowohl
der Sach- wie der Nominalwert der meisten Industrieerzeugnisse
stellt sich dadurch noch niedriger. Aus allen diesen Griinden
war es jederzeit duBerst vorteilhaft, die edlen Metalle von
Europa nach Indien zu verfiihren, und ist es noch heute. Es



gibt schwerlich eine Ware, die dort einen besseren Preis ergibt
oder nach Verhiltnis der Menge von Arbeit und Waren, die
sie in Europa kostet, eine groBere Menge von Arbeit und
Waren in Indien zu kaufen vermag. Es ist auch vorteilhafter,
Silber als Gold dahin zu fiihren, weil das Verhiltnis zwischen
Feinsilber und Feingold in China und auf den meisten anderen
orientalischen Mirkten nur wie zehn oder hochstens wie zwolf
zu eins steht, wihrend es in Europa wie vierzehn oder fiinfzehn
zu eins ist. In China und auf den meisten anderen orientalischen
Mirkten kauft man fiir zehn oder hochstens zwdolf Unzen
Silber eine Unze Gold; in Europa braucht man vierzehn bis
fiinfzehn Unzen dazu. Deshalb macht das Silber in den meisten
europdischen Schiffen, die nach Indien segeln, gewthnlich den
wertvollsten Bestandteil der Ladung aus; ebenso wie bei den
Acapulcoschiffen, die nach Manila segeln. So scheint das Silber
des neuen Kontinents eine der hauptsidchlichsten Waren zu
sein, die den Handel zwischen den beiden dullersten Enden
des alten Festlandes vermitteln, und groBenteils durch seine
Dazwischenkunft werden jene so weit voneinander entfernten
Teile mit einander verkniipft.

Um einen so weit ausgedehnten Markt zu versorgen, muss die
jahrlich aus den Bergwerken gewonnene Silbermenge nicht nur
grof3 genug sein, um jenen bestindigen Zugang an gemiinztem
Gelde und an Gerit, der in allen blithenden Liandern erforderlich
ist, zu unterhalten, sondern auch die bestindige Abnutzung des
Silbers zu ersetzen, die iiberall vorkommt, wo dies Metall im



Gebrauch ist.

Der bestindige Abgang der edlen Metalle durch die
Abnutzung der Miinzen und Gerite ist sehr bedeutend, und
wiirde allein schon bei Waren, die so allgemein angewendet
werden, eine sehr grof3e jihrliche Zufuhr erfordern. Der Abgang
dieser Metalle in einigen Gewerben ist zwar vielleicht im Ganzen
nicht groBer als jener allméhliche Abgang; aber merklicher,
weil viel schneller. In den Manufakturen von Birmingham allein
soll die Menge des jdhrlich zum Vergolden und Plattieren
verwendeten Goldes und Silbers, das niemals wieder in der
Gestalt dieser Metalle erscheinen kann, sich auf mehr als
flinfzig tausend Pfund belaufen. Danach kann man sich einen
Begriff machen, wie gro8 der jdhrliche Verbrauch in allen
Teilen der Welt sein muss, sei es fiir dhnliche Waren wie die
von Birmingham, sei es fiir Tressen, Stickereien, Gold- und
Silberstoffe, Vergoldungen an Biichern und Mdébeln usw. Eine
bedeutende Menge dieser Metalle muss jihrlich auch beim See-
und Landtransport verloren gehen. Die in den meisten asiatischen
Landern herrschende Sitte, Schiitze zu vergraben, von denen die
Kenntnis oft mit der Person, die sie vergraben hat, stirbt, muss
einen noch weit groleren Verlust verursachen.

Die Menge des nach Cadiz und Lissabon eingefiihrten Goldes
und Silbers — einschlieBlich des eingeschmuggelten — belduft sich
nach den besten Schitzungen auf etwa sechs Millionen £ im Jahr.

Nach Meggens'> betrug die jidhrliche Einfuhr der edlen

15 Nachschrift zu dem Universal Merchant p- 15, 16. Diese Nachschrift wurde erst



Metalle nach Spanien in einem Durchschnitt von sechs Jahren,
ndmlich von 1748 bis 1753, und die nach Portugal in einem
Durchschnitt von sieben Jahren, namlich von 1747 bis 1753,
an Silber 1,101,107 Pfund und an Gold 49,940 Pfund.
Das Silber, zu 62 sh. das Troy-Pfund, betrigt £ 3,413,431.
10 sh. Sterling. Das Gold, zu 441/a Guineen das Troy-
Pfund, betrdgt £ 2,333,446. 14 sh. Sterling. Beide zusammen
betragen £ 5,746,878. 4 sh. Die Angaben iiber das, was
unter Register eingefithrt worden ist, erkldrt er fiir ganz
zuverlissig. Uber die Herkunftsorte und die Mengen beider
Metalle, die die einzelnen Plitze den Registern zufolge lieferten,
erhalten wir umstdndliche Auskunft, und von der Menge der
als eingeschmuggelt angenommenen edlen Metalle moglichst
sorgfiltige Schitzungen.

Die grofe Erfahrung dieses verstindigen Kaufmanns gibt
seinen Ansichten ein bedeutendes Gewicht.

Nach dem beredten und zuweilen wohl unterrichteten
Verfasser der »Philosophischen und politischen Geschichte
der Niederlassung der Europder in beiden Indien« betrug
die jdhrliche Einfuhr des registrierten Goldes und Silbers
nach Spanien im Durchschnitt von elf Jahren, ndmlich von
1754 bis 1764, 13,984,185 3/5 Piaster von zehn Realen. Mit
Hinzurechnung dessen, was eingeschmuggelt sein mag, nimmt

1756, drei Jahre nach der Herausgabe des Buches, das niemals eine zweite Auflage
erlebte, gedruckt. Diese Nachschrift findet sich daher nur in wenigen Exemplaren; sie
berichtigt einige Irrtiimer des Buches.



er jedoch den Betrag der gesamten jdhrlichen Einfuhr zu
17,000,000 Piaster an, was, den Piaster zu 4 sh. 6 d. gerechnet,
eine Summe von £ 3,825,000 ergibt. Er fiihrt ebenfalls die
Herkunftsorte und die Mengen jedes Metalls an, welche den
Registern zufolge die einzelnen Plitze lieferten. Die jihrlich
von Brasilien nach Lissabon eingefiihrte Menge Goldes, nach
dem Betrage der an den Konig von Portugal entrichteten
Auflage geschitzt, die anscheinend ein Fiinftel des reinen Metalls
ausmacht, schlédgt er auf 18,000,000 Cruzados oder 45,000,000
franzosische Livres also etwa £ 2,000,000. Fiir eingeschmuggelte
Ware noch ein Achtel oder £ 250,000 hinzugerechnet, wiirde
nach diesem Gewidhrsmann das Ganze sich auf £ 2,250,000
belaufen. Nach dieser Rechnung betrigt mithin die jdhrliche
Gesamteinfuhr edler Metalle nach Spanien und Portugal etwa
£ 6,075,000. Einige andere sehr gut beglaubigte, obwohl nur
handschriftliche, Schitzungen stimmen, wie man mir sagt, damit
liberein, indem sie den Betrag der gesamten jidhrlichen Einfuhr
im Durchschnitt auf etwa £ 6,000,000 angeben.

Die jdhrliche FEinfuhr der edlen Metalle nach Cédiz
und Lissabon kommt freilich dem gesamten Jahresprodukt
der amerikanischen Bergwerke nicht gleich. Einiges geht
jahrlich auf den Acapulco-Schiffen nach Manila, einiges wird
in dem Schleichhandel der spanischen Kolonien mit den
Kolonien andrer europdischer Volker verwendet, und einiges
bleibt ohne Zweifel im Erzeugungslande. AufBerdem sind
die amerikanischen Bergwerke keineswegs die einzigen Gold-



und Silberminen in der Welt. allein sie sind bei Weitem
am ergiebigsten. Der Ertrag aller anderen bekannten Minen
ist anerkanntermafen im Vergleich mit den amerikanischen
unbedeutend; auch wird der bei Weitem grofte Teil des Ertrags
ebenso unbestritten nach Cadiz und Lissabon gebracht. Nun
betrigt der Verbrauch Birminghams allein nach dem Mafstabe
von 50,000 Pfund im Jahr den hundertundzwanzigsten Teil
jener jahrlichen Einfuhr von sechs Millionen. Der gesamte
jahrliche Verbrauch von Gold und Silber in allen Lindern der
Welt, wo man diese Metalle benutzt, kann daher dem gesamten
Jahresprodukt ziemlich nahekommen. Der Rest wird wohl kaum
hinreichen, die wachsende Nachfrage aller bliihenden Linder zu
befriedigen; ja vielleicht bleibt er so weit dahinter zuriick, dass
er den Preis dieser Metalle auf dem europdischen Markte etwas
in die Hohe treibt. Die jdhrlich aus den Bergwerken auf den
Markt gebrachte Menge Kupfer und Eisen ist unverhéltnisméaBig
grofBer als die von Gold und Silber. Doch glauben wir deswegen
nicht, dass diese groberen Metalle sich iiber den Bedarf hinaus
vermehren, d. h. allméhlich immer wohlfeiler werden. Warum
sollten wir daher glauben, dass dies bei den edlen Metallen der
Fall sein werde? Die unedlen Metalle werden freilich, obwohl sie
hirter sind, stirker abgenutzt und ihres geringeren Werts wegen
weniger sorgfiltig aufbewahrt; aber die edlen Metalle sind nicht
unvergidnglicher als jene und gleichfalls dem Verlorengehen,
der Abnutzung und dem Verbrauch auf tausenderlei Weise
ausgesetzt.



Der Preis aller Metalle ist jenen langsamen und allméhlichen
Verinderungen unterworfen, schwankt aber weniger von Jahr zu
Jahr als der anderer Rohprodukte des Bodens; auch ist der Preis
der edlen Metalle plotzlichen Veridnderungen weniger ausgesetzt
als der der unedlen. Der Grund dieser auBerordentlichen
Stetigkeit des Preises liegt in der Dauerhaftigkeit der Metalle.
Das jéahrlich zu Markt gebrachte Getreide ist vor Ende des
folgenden Jahres ganz oder beinahe ganz verbraucht; dagegen
kann Eisen, das vor zwei- oder dreihundert Jahren, und
Gold, das vor zwei- oder dreitausend Jahren aus den Minen
gefordert wurde, noch heute im Gebrauch sein. Die Massen
Getreides, die in verschiedenen Jahren den Verbrauch der
Welt decken miissen, werden stets dem Ertrage dieser Jahre
ziemlich nahekommen; dagegen wird das Verhiltnis zwischen
den verschiedenen Massen Eisens, die in zwei verschiedenen
Jahren gebraucht werden, durch eine zufillige Verschiedenheit
in der Eisenerzeugung dieser beiden Jahre sehr wenig beriihrt,
und das Verhiltnis der Massen Goldes durch eine solche
Verschiedenheit in der Goldproduktion noch weniger. Obgleich
daher der Ertrag der meisten Metallbergwerke von Jahr zu Jahr
vielleicht noch mehr wechselt als der der meisten Getreidefelder,
so haben diese Veridnderungen doch nicht denselben Einfluss auf
den Preis der einen Art Ware, wie auf den der andern.

# ok K



Verianderungen in dem Wertverhéltnis
zwischen Gold und Silber

Vor der Entdeckung der amerikanischen Minen wurde
das Wertverhiltnis zwischen Feingold und Feinsilber in den
verschiedenen europdischen Miinzen auf 1:10 oder 1:12
festgestellt, d. h. eine Unze Feingold zehn oder zwolf
Unzen Feinsilber gleich geachtet. Um die Mitte des vorigen
Jahrhunderts wurde es auf 1:14 oder 1:15 festgestellt, d. h. eine
Unze Feingold 14 bis 15 Unzen Feinsilber wert geachtet. Das
Gold stieg in seinem Nominalwerte, d. h. es wurde eine groBBere
Menge Silber dafiir gegeben. Beide Metalle aber sanken in ihrem
wirklichen Werte, d. h. in der Arbeitsmenge, die man dafiir
kaufen konnte; doch sank das Silber mehr als das Gold. Obgleich
sowohl die Gold- wie die Silberminen Amerikas alle anderen
bis dahin bekannten an Ergiebigkeit iibertrafen, scheint doch
die Ergiebigkeit der Silberminen verhiltnisméfBig noch grofler
gewesen zu sein als die der Goldminen.

Die groBen jdhrlich von Europa nach Indien gebrachten
Silbermengen haben in einigen englischen Niederlassungen den
Wert dieses Metalls gegen den des Goldes allméhlich verringert.
In der Miinze von Calcutta gilt eine Unze Feingold 15 Unzen
Feinsilber, ganz wie in Europa, doch wird es in der Miinze nach
dem Werte, den es auf dem bengalischen Markte hat, vielleicht
zu hoch angeschlagen. In China ist das Verhiltnis des Goldes



zum Silber noch 1:10 oder 1:12. In Japan soll es wie 1:8 sein.

Das Verhiltnis zwischen den Gold- und Silbermengen, die
jahrlich nach Europa kommen, ist nach Meggens’ Berechnung
beinahe wie 1:22, d. h. fiir 1 Unze Gold werden etwas mehr als 22
Unzen Silber eingefiihrt, und die grofe Silbermenge, die jdhrlich
nach Ostindien geschickt wird, fiihrt nach seiner Ansicht die in
Europa bleibenden Gold- und Silbermengen auf das Verhiltnis
von 1:14 oder 1:15 zuriick — ihr Wertverhiltnis. Er scheint zu
glauben, dass ihr Wertverhiltnis notwendig dasselbe sein miisse,
wie das ihrer Mengen, und mithin wie 1:20 stehen wiirde, wenn
jene grofBere Silberausfuhr nicht stattfinde.

Allein das gewohnliche Verhiltnis zwischen dem Wert zweier
Waren ist nicht notwendig das gleiche, wie das zwischen seinen
in der Regel auf dem Markte befindlichen Mengen. Der Preis
eines Ochsen, zu zehn Guineen gerechnet, ist etwa sechzigmal so
grof als der Preis eines Lammes, zu 3 sh. 6 d. gerechnet. Es wiire
aber toricht, daraus zu schliefen, dass in der Regel ein Schock
Lammer fiir einen Ochsen auf dem Markte wiren, und ebenso
toricht wiirde es sein zu schlieBen, dass, weil eine Unze Gold
gewohnlich 14 oder 15 Unzen Silber gilt, auch vierzehn oder
fiinfzehnmal mehr Silber als Gold auf dem Markte vorhanden
sei.

Die auf dem Markte gewohnlich vorhandene Menge Silber
ist im Verhéltnis zum Gold wahrscheinlich weit grofer als nach
threm Wertverhiltnis vorauszusetzen wire. Die Gesamtmenge
einer an den Markt gebrachten wohlfeilen Ware ist in der



Regel nicht nur groBer, sondern auch von groBerem Wert als
die Gesamtmenge einer teuren. Die Gesamtmenge des jidhrlich
an den Markt gebrachten Brotes ist nicht nur groer, sondern
auch von groflerem Werte als die Gesamtmenge des Fleisches;
die des Fleisches grofer und von grolerem Werte als die des
zahmen Gefliigels; und die Gesamtmenge des zahmen Gefliigels
groBer und von grofBerem Werte als die des wilden Gefliigels.
Es gibt so viele Kdufer mehr fiir die wohlfeile als fiir die teure
Ware, dass gewohnlich nicht nur eine groere Menge, sondern
auch ein groerer Wert von ihr verkauft werden kann. Daher
muss die Gesamtmenge der billigen Ware im Verhiltnis zu
der der teuren groBer sein als der Wert einer gewissen Menge
der teuren im Verhiltnis zum Wert einer gleichen Menge der
wohlfeilen. Vergleicht man die edlen Metalle miteinander, so
ist das Silber eine wohlfeile, das Gold eine teure Ware. Es
ist daher auch zu erwarten, dass auf dem Markte stets nicht
nur eine groflere Menge, sondern auch ein groerer Wert an
Silber als an Gold vorhanden ist. Wer von beiden etwas hat,
vergleiche sein Silber- mit seinem Goldgeridt, und er wird
wahrscheinlich finden, dass nicht nur die Menge, sondern auch
der Wert des ersteren weit grofer ist als die Menge und der
Wert des letzteren. Viele haben wohl Silbersachen, aber keine
Goldsachen, und letztere sind auch bei denen, die sie haben,
im Allgemeinen auf Uhrgehiuse, Tabaksdosen und #@hnliche
Kleinigkeiten beschrinkt, deren ganzer Betrag selten von gro3em
Wert ist. In den britischen Miinzen iiberwiegt allerdings der



Wert des Goldes bei Weitem, aber in allen anderen Landern ist
es nicht der Fall. In den Miinzen einiger Linder ist der Wert
ziemlich gleich. In den schottischen Miinzen iiberwog, wie man
aus den Miinzrechnungen ersieht, vor der Union mit England das
Gold ein wenig.!'® In den Miinzen vieler Léinder iiberwiegt das
Silber. In Frankreich werden die groBten Summen gewodhnlich
in diesem Metall gezahlt, und es ist dort schwer, sich mehr Gold
zu verschaffen als man in der Tasche bei sich fiihren muss.
Doch diirfte der in allen Léndern anerkannt hohere Wert des
Silbergerits das hier und da sich findende Uber wiegen der
Goldmiinzen iiber die Silbermiinzen mehr als ausgleichen.
Obgleich in einem gewissen Sinne des Worts Silber immer
viel wohlfeiler gewesen ist und wahrscheinlich auch stets viel
wohlfeiler bleiben wird als Gold, so kann man doch in einem
anderen Sinne vielleicht sagen, dass das Gold bei dem jetzigen
Zustande des spanischen Marktes etwas wohlfeiler ist als das
Silber. Man kann eine Ware nicht nur nach der absoluten
Hohe oder Niedrigkeit ihres iiblichen Preises teuer oder wohlfeil
nennen, sondern auch, je nachdem dieser Preis mehr oder
weniger iiber dem niedrigsten Preise steht, zu dem sie sich
eine ldngere Zeit hindurch auf den Markt bringen lésst. Dieser
niedrigste Preis ist derjenige, der nur eben mit miBigem Gewinn
das Kapital wieder ersetzt, das man dazu verwendete, sie
dahin zu bringen. Es ist der Preis, der fiir den Grundbesitzer
nichts abwirft, von dem die Rente keinen Bestandteil ausmacht,

16 Siehe Ruddimans Vorrede zu Andersens Diplomata Scotiae.



sondern der nur in Arbeitslohn und Gewinn besteht. Nun ist bei
dem jetzigen Zustande des spanischen Marktes das Gold gewiss
diesem niedrigen Preise etwas ndher als das Silber. Die Abgabe
an den Konig von Spanien macht beim Gold den zwanzigsten
Teil vom reinen Metall oder fiinf Prozent, beim Silber aber den
zehnten Teil oder zehn Prozent aus. Auch besteht, wie bereits
bemerkt, in diesen Abgaben die ganze Rente der meisten Gold-
und Silberminen des spanischen Amerikas, und die Abgabe
fiir Gold geht noch schlechter ein als die fiir Silber. Nicht
minder diirften die Gewinne der Unternehmer von Goldminen,
die weit seltener viel dabei verdienen, in der Regel noch miBiger
sein als die der Unternehmer von Silberbergwerken. Mithin
muss der Preis des spanischen Goldes, dass sowohl weniger
Rente wie weniger Gewinn abwirft, auf dem spanischen Markte
dem niedrigsten Preise, zu dem es dahin geschafft werden
kann, etwas nidher stehen als der Preis des spanischen Silbers.
Rechnet man alle Kosten zusammen, so kann anscheinend die
Gesamtmenge des ersteren Metalls dort nicht so vorteilhaft
abgesetzt werden als die Gesamtmenge des anderen. Die Abgabe
auf das brasilianische Gold an den Konig von Portugal betrigt
ebenso viel wie die friihere Abgabe auf das mexikanische und
peruanische Silber an den Konig von Spanien, d. h. den fiinften
Teil des reinen Metalls. Man kann daher bezweifeln, ob die ganze
Masse des amerikanischen Goldes zu einer dem niedrigsten
nédher stehenden Preise auf den allgemeinen europédischen Markt
kommt als die ganze Masse des amerikanischen Silbers.



Der Preis der Diamanten und anderer Edelsteine kommt
vielleicht dem niedrigstmoglichen noch néher als der Preis des
Goldes.

Obgleich es nicht sehr wahrscheinlich ist, dass von einer
Abgabe, die nicht nur ein sehr geeignetes Steuerobjekt, ndmlich
eine Sache lediglich des Luxus und Uberflusses trifft, sondern
auch eine so bedeutende Einnahme gewihrt, wie die Abgabe
auf Silber, etwas nachgelassen werden wird, so lange sie
iberhaupt bezahlt werden kann — so kann doch die gleiche
Unmoglichkeit, sie zu zahlen, die 1736 zur Herabsetzung von
einem Fiinftel auf ein Zehntel notigte, mit der Zeit noch weitere
Minderungen erzwingen, gerade so, wie man die Abgabe fiir
Gold auf ein Zwanzigstel herabsetzen musste. Dass der Abbau
der Silberminen des spanischen Amerika, wie der aller anderen
Minen, durch die Notwendigkeit, die Schachte immer tiefer zu
fiihren, und wegen der groferen Kosten, das Wasser aus den
Tiefen heraus- und frische Luft hineinzubringen, immer teurer
wird, ist von allen anerkannt, die den Zustand jener Minen
kennen.

Diese Ursachen, die einer zunehmenden Seltenheit des
Silbers gleichkommen (denn eine Ware wird seltener, wenn es
schwieriger und kostspieliger wird, eine gewisse Menge von ihr
zusammen zu bringen), miissen mit der Zeit zu einer der drei
nachstehenden Eventualitéten fiihren. Die Erhohung der Kosten
muss entweder, erstens durch eine verhiltnismifBige Erhohung
im Preise des Metalls, oder zweitens durch eine verhéltnisméfige



Verringerung der Abgabe auf Silber, oder drittens teils durch
das eine, teils durch das andere dieser beiden Auskunftsmittel
vollstidndig ausgeglichen werden. Diese dritte Folge hat die
grofite  Wahrscheinlichkeit fiir sich. Wie der Goldpreis im
Verhiltnis zum Silberpreis trotz der groen Verringerung der
Abgabe auf Gold stieg, so kann der Silberpreis im Verhéltnis zu
Arbeit und Waren trotz einer gleichen Verringerung der Abgabe
auf Silber steigen.

Solche allméhlichen ErméBigungen der Abgabe konnen zwar
das Steigen des Silberwertes auf dem europdischen Markte
nicht ginzlich verhindern, aber jedenfalls es mehr oder weniger
verzogern. Infolge dieser ErméfBigungen konnen manche Minen
in Angriff genommen werden, die frither wegen der hohen Steuer
nicht abgebaut werden konnten, und die Menge des jdhrlich auf
den Markt gebrachten Silbers wird dann etwas grofer, und daher
auch der Wert einer gegebenen Menge etwas geringer sein als es
sonst der Fall sein wiirde. Infolge der SteuerermifBigung im Jahre
1736 ist der Wert des Silbers auf dem europidischen Markte,
wenn auch nicht niedriger als vorher, doch wahrscheinlich um
zehn Prozent niedriger als er sein wiirde, wenn der spanische Hof
die friihere Abgabe weiter erhoben hiitte.
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