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Вы, наверное, задумывались, какая сфера профессиональной деятельности может приносить постоянный и достойный доход. Я отвечу, что тот род деятельности, в котором вы уже специалист сейчас, может приносить деньги всегда.
Многое еще зависит от клиентов, на какую целевую аудиторию вы выходите – это обеспеченные люди или люди с небольшим достатком. Кто-то может зарабатывать копейки на вязаных вещах, а кто-то имеет отличный доход на том же рукоделии, просто делает оригинальные и эксклюзивные вещицы для состоятельных особ.
Среди мной перепробованного – это заработок на изделиях из бисера и украшении бокалов, шитье кукол и продажа в магазинах, шитье и продажа нагрудников для малышей садовского возраста. Кроме того, танцы в кафе и ресторанах, написание текстов и статей на заказ, идеи выпуска своего журнала, шитье украшений для свадебных машин, поквартирное анкетирование граждан, услуги мытья квартир, сетевой маркетинг через интернет, хайпы, заработок на опросах, комментариях и др.
Один вопрос – что создать? А другой более важный вопрос – где это продать и кому? Многие ответят, что вот есть социальные сети и магазины, даже на улице можно продавать. В социальных сетях, конечно, можно продавать, но как доставить товар до покупателя, чтобы не было еще расходов на услуги почты и курьеров. Затраты денег и времени на доставку существенны.
Прийти в магазин, например, со своими вязаными вещами или куклами тоже можно, но возьмут ли их там?
Я занималась шитьем кукол ручной работы, я сама придумывала эскизы и покупала материалы для их шитья. Но когда встал вопрос их сбыта, тут начались сложности. Я обошла множество магазинов и ларей, но лишь в одном магазине их взяли на реализацию. Игрушек было около пятнадцати, но первую купили только через месяц. А остальные брали постепенно и очень медленно. Конечно, многое зависит от вашего умения шить или делать что-то красиво и профессионально, многое зависит от проходимости магазина, сколько заходит людей в него за сутки, а также от праздничного настроения покупателей.
У меня быстро закончилась фантазия и стимул шить игрушки, поскольку магазин одну треть от стоимости брал себе. А мне доставались копейки, и люди, которые хотели покупать, не были обеспеченными. Они хотели купить по низкой цене, как обычные фабричные игрушки в магазине. Никто ведь не знал, что на одну куклу у меня уходило несколько часов, порой работа шла два-три дня, поскольку были и другие дела.
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