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Аннотация
Мне всегда были интересны судьбы великих и известных

людей. Хотелось понять, как они достигли высот в своем
творчестве и развитии. В 2020 году я стала вести канал на Дзене,
и там писала о неизвестных фактах из жизни известных людей.
Это было очень интересно, потому что в советской школе нам не
рассказывали подобные вещи о корифеях науки или искусства.
Накопив значительный материал, я решила собрать его в одну
книгу. Думаю, что многим из вас будет интересно познакомиться
с этой работой. Оформление обложки- Нина Осмоловская



 
 
 

Нина Осмоловская
О чем вам не

расскажут в школе
«Любознательность- самый короткий путь к сча-

стью»
Джордж Мейсон

Предисловие
Уважаемый читатель, основой для этой книги послужили

мои коротенькие статьи для Яндекс Дзен. Мне было инте-
ресно писать о неизвестных фактах из жизни известных лю-
дей. Постепенно собралась целая галерея судеб знаменитых
людей и фактов из жизни, о которых не так часто пишут и
говорят.

Сейчас модно обсуждать целевую аудиторию. Эту книгу я
писала в основном для подростков, которые только начина-
ют свой жизненный путь, но она может быть интересна лю-
бознательным людям всех возрастов.

Нас всех учили в школе, рассказывали о знаменитых писа-
телях и художниках, мы ходили в музеи и на выставки, смот-
рели кино.

Но всегда хотелось разгадать тайну удачливости одних, и



 
 
 

причину неудач в серой и унылой жизни других.
Как иногда хочется заглянуть в чужие окна, подсмотреть

чужую жизнь в замочную скважину, и понять, что же помог-
ло одним стать известными и успешными, а другим так и
остаться в тени.

Еще один вопрос:» Зачем я все это пишу?» Честно ска-
зать, потому что мне самой это интересно, и хочется вызвать
интерес у других.

Мне бы хотелось заинтересовать читателя, особенно, мо-
лодого читателя и мотивировать его к последующему более
детальному знакомству с данным писателем, или художни-
ком, или банкиром.

Лишний раз сходить в музей или перечитать книгу, а мо-
жет узнать секреты и тайны из жизни богатых.

В чем новизна и оригинальность этой книги? Почему чи-
татель должен выбрать ее из сотен подобных? Она написана
опытным автором (в моем багаже уже 15 изданных собствен-
ных книг), хорошим языком, короткими и нескучными от-
рывками, содержит интересную и нужную информацию, ко-
торая пригодится, и в школе, и дома, и на работе. Поможет
выглядеть знающим и образованным человеком в любом об-
ществе.

Все материалы для этой книги взяты из широкого доступа
интернета. Я сверяла их с разными источниками и, если ин-
формация не подтверждалась, просто не включала эти дан-
ные.



 
 
 

Мне кажется, что все эти доводы достаточно убедитель-
ны, и надо просто сесть, и прочитать книгу (можно и в элек-
тронной версии).

Успеха вам!
Часть 1
Как стать богатым
Я спросила своего шестнадцатилетнего внука, чего бы тот

хотел больше всего в жизни, и он ответил коротко и предель-
но просто –«Стать богатым!».

Понятие богатства отличается у нынешнего поколения и
у нас, людей пожилых, привыкших к другим ценностям. Для
нас важнее были ценности духовные, сейчас преобладают –
материальные.

Нас воспитывали с пониманием того, что деньги -это зло.
Честным путем больших денег не заработать. Все богатые –
это воры и взяточники. Все должны работать на благо Отече-
ства, а не на себя. Главный лозунг моего поколения:» Прежде
думай о Родине, а потом о себе!».

Мои родители говорили мне: «Не высовывайся, будь как
все». Это, по теперешним меркам, была психология бедного
человека. Нам говорили, что существуют вечные ценности-
семья, работа, служение Отечеству.

Надо жить в гармонии с самим собой и окружающим ми-
ром. Радоваться тому, что ты существуешь, что можешь лю-
бить и быть любимым. Человеческие ценности измерялись
другими категориями, нежели сегодня.



 
 
 

В наши дни для нынешней молодежи понятие богатства
определяется прежде всего количеством денег на счетах.
Престижными домами, автомобилями, яхтами, брендовыми
вещами, ежегодными путешествиями в зарубежные страны.

При этом важно, чтобы был отчетливо виден крутой то-
варный знак, от этого зависит степень уважения к личности.

Конечно, мои представления о жизни устарели, и мне
трудно было дать адекватный совет внуку, как стать богатым,
поэтому я решила обратиться к судьбам известных миллио-
неров и миллиардеров. Попытаться понять, что сделало их
богатыми и известными.

Мне показалось интересным проанализировать черты их
характера, которые помогли им занять ведущие места в спис-
ке самых богатых людей мира. Хотелось понять, что привело
их к успеху, и чего не хватает другим для достижения таких
целей.

Я выбрала людей разного поколения, из разных стран, и
решила поделиться с вами, дорогой читатель.

Итак, начнем с корифеев.
Глава 1 Тайны семейства Ротшильдов
На сегодня это одна из самых богатых семей на планете

и соперничает в богатстве только с семейством Рокфеллера.
Ротшильдов нет в списке журнала «Forbes», их настоящий
капитал оценивается в разных источниках по-разному: от од-
ного триллиона до трех с половиной триллионов долларов.
Семья все свои доходы держит в строгой тайне.



 
 
 

По мнению самого Ротшильда, главные составляющие
успеха, следующие:

Самое главное – это семья. Узы братства в этой семье
были настолько крепки, что они не только сохранили день-
ги, но и имя внутри семьи. Для Ротшильдов обычным делом
считаются браки между двоюродными братьями и сестрами,
дядями и племянницами.

Все это для того, чтобы семейный капитал не уходил на
сторону, а сохранялся внутри семьи. Бизнес внутри клана
всегда передавался только по мужской линии. Так из пятиде-
сяти восьми браков потомков главы семьи половина заклю-
чена между двоюродными братьями и сестрами.

Основателем банковской империи Ротшильдов стал
немецкий банкир и финансист Майер Амшель Ротшильд
(1744 -1812). Он родился во Франкфурте- на-Майне, в небо-
гатой еврейской семье, и согласно воле родителей, должен
был стать раввином.

Однако все пошло не по плану, и он был вынужден занять-
ся бизнесом. Основал собственный банк в еврейском квар-
тале города и занял видное общественное положение.

После того, как в семье родились пятеро сыновей, он за-
думал создать мощную империю Ротшильдов. Говорил, что
пятеро сыновей, это, как пять пальцев на руке. Здесь прямо
как в сказках: старший сын Амшель Майер остался с отцом
во Франкфурте-на-Майне, чтобы контролировать финансо-
вые интересы семьи.



 
 
 

Второй сын – Соломон основал отделение отцовского бан-
ка в Вене. Третий сын – Натан основал английское отделение
в Лондоне. Четвертый- Калман обосновался в Италии. Пя-
тый – самый младший Джеймс возглавил французское отде-
ление в Париже.

Таким образом, семья охватила своим финансовым вли-
янием почти всю Европу. Внуки и правнуки основателя ди-
настии с честью продолжали дело Майера, и капитал семьи
рос с каждым годом, благодаря находчивости и правильной
организации дела.

Второй важной составляющей был постулат о том «кто
владеет информацией – тот владеет миром».  Эта фраза,
сказанная Натаном Майером, стала девизом для всей семьи.

Натан был, пожалуй, одним из самых известных сыновей
своего отца. Так, во время войны с Наполеоном, когда Бри-
тания сражалась с Францией, деньги были нужны обеим сто-
ронам. И Натан воспользовался хитростью.

Его тайные агенты, которых было великое множество,
первыми доложили ему, что французы проигрывают битву
под Ватерлоо в 1815 году. Это сообщение Натан получил
раньше, чем английское правительство, то считало, что по-
беда на стороне Наполеона.

Натан срочно распустил слух, что битва проиграна, и стал
продавать на бирже свои акции. Другие финансисты повери-
ли ему и тоже стали продавать акции. Их то и скупили по
бросовой цене агенты Ротшильда.



 
 
 

Битва под Ватерлоо была выиграна Британией, а Натан
Ротшильд получил от этой аферы сорок миллионов фунтов
стерлингов.

В тайниках его дома в Нью-Йорке хранился миллион дол-
ларов в золотых слитках. Когда сын спросил, почему он не
положит эти деньги в банк, тот ответил: «Бывают такие слу-
чаи, когда золото необходимо для чувства безопасности».

Натан Майер известен и, как борец за гражданскую свобо-
ду. Он профинансировал выкуп рабов, сыграл большую роль
в отмене работорговли. Он умер в 1836 году, к тому време-
ни его собственный капитал составил 0.62% национального
дохода Великобритании.

Многие члены семьи приобрели известность не только,
как финансисты. Некоторые из них стали владельцами бле-
стящих коллекций картин. Один из братьев собирал юве-
лирные украшения, в частности, известной фирмы Фабер-
же. Кто-то прославился писательской деятельностью, другие
преуспели на политическом поприще. Так что, семья, и се-
годня живет, и благополучно процветает.

Следующая составляющая успеха – благотворительная
деятельность.

В кодексе семьи Ротшильдов написано: «Никогда не за-
бывать, что скромность ведет к богатству».

Известно множество примеров благотворительной дея-
тельности этой семьи. Они помогали голодающим, строили
жилье для бедных, открывали школы и библиотеки, строили



 
 
 

больницы и дома престарелых.
И сегодня многие улицы и города в Израиле названы име-

нами некоторых членов из клана Ротшильдов. Эта семья и
сегодня оказывает огромное влияние на политику и эконо-
мику многих стран.

Глава 2  Семейство Рокфеллеров
Джон Рокфеллер родился в Нью-Йорке в 1839 году. В

семь лет он начал выкармливать на продажу индюшек. Все
деньги он складывал в фарфоровую копилку, и к тринадцати
годам накопил пятьдесят долларов. Эти деньги он одолжил
соседу-фермеру под семь с половиной процентов годовых.
Он мог купить недорогих конфет в лавке, а затем продавать
их уже кучками с наценкой.

Учиться было не на что, семья жила бедно, детей воспи-
тывала практически одна мать, отец все время был в разъез-
дах. В шестнадцать лет он прошел трехмесячные бухгалтер-
ские курсы, после чего устроился в небольшую компанию,
где зарабатывал пятьдесят центов в день.

На первые заработанные деньги молодой человек купил
бухгалтерскую книгу, куда записывал все свои расходы и до-
ходы. Экономии и бережливости научила его мать, а вот на-
ходчивости и предприимчивости он выучился у отца. Тот
был простым мошенником, и звали его «Дьявольский Билл»,
потому что он мог уговорить любого купить у него что-либо.

В 1864 году Джон женился. Жена родила ему четверых



 
 
 

дочерей и сына. Джон очень любил и ценил супругу и всегда
говорил о ней:» Ее суждение было всегда лучше, чем мое.
Без ее дельного совета я был бы бедным человеком»

Дома Джон создал модель рыночной экономики. Назна-
чил дочь Лауру «генеральным директором», и велел всем
своим детям вести бухгалтерские книги, куда они должны
были, как и отец, записывать доходы и расходы. Так ребенок
получал два цента за убитую муху, десять центов за заточ-
ку карандаша, пять центов за час занятий музыкой. Если ре-
бенок воздерживался от конфет один день, он получал два
цента, каждый последующий день- десять центов.

В огороде у каждого из детей была своя грядка: десять вы-
дернутых сорняков стоили один пенни. Рокфеллер-младший
мог заработать за колку дров в течение часа пятнадцать цен-
тов.

Одна из дочерей получала деньги за то, что по вечерам об-
ходила дом и гасила свет. Но существовала и система штра-
фов. Опоздание к завтраку оценивалось в один цент.

Рокфеллер сам был трудоголиком, он приходил на работу
в шесть утра, а уходил поздно вечером, и только в шестьдесят
лет частично передал бразды правления своим замам.

В 1860-1870-х годах в Америке начался нефтяной бум, и
возглавил его Джон Рокфеллер. К концу 1870-х годов девя-
носто процентов сырой нефти, перерабатываемой в США,
было добыто компанией Standard Oil Trust. Она состояла из
сорока одной дочерней компании, и всеми руководил сам



 
 
 

Джон Рокфеллер.
Ему всегда помогали твердость характера, хорошая па-

мять, хладнокровие, экономический склад ума, трудолюбие,
уверенность в себе и врожденная ответственность.

Он выкупал заводы по перегонке нефти, разорял малень-
кие компании, заставляя их вливаться в его огромную им-
перию. Не гнушался никакими махинациями, использовал
тайных агентов и шпионов. Засылал своих агентов в компа-
нии конкурентов.

В 1937 году его состояние составляло четыреста девять
миллиардов долларов, т.е. два процента общей экономики
Соединенных Штатов.

Кроме нефтяной деятельности у него было шестнадцать
железнодорожных компаний, шесть металлургических, де-
вять финансовых учреждений, шесть пароходов, девять ри-
элтерских фирм, три апельсиновых сада.

В личной жизни Рокфеллер был очень скромен. С детства
привык экономить всегда и на всем.

Всю жизнь вел подробные записи своих доходов и расхо-
дов. Когда Джон только начал работать, он всегда десять про-
центов своих доходов отдавал на благотворительность. Но-
сил в кармане множество мелких монет и раздавал их детям,
а также знакомым и незнакомым людям.

Всегда был против алкоголя и курения. Во время обеден-
ного перерыва закрывался у себя в кабинете и дремал трид-
цать-сорок минут.



 
 
 

Рокфеллер, как и любой человек, был подвержен физиче-
ским и психическим болезням. Он очень страдал от псориа-
за, и обещал огромные деньги тому, кто изобретет лекарство
от этой болезни.

От тревог и волнений у него выпали все волосы на голове
и теле, даже ресницы и брови, что заставило его носить па-
рики. У него их было более ста штук.

Но главное, чему он посвятил свою жизнь была благотво-
рительная деятельность. Всего он отдал на благотвори-
тельность около ста миллиардов долларов. Так Чикагскому
университету он пожертвовал восемьдесят миллионов дол-
ларов.

Двести шестьдесят миллионов долларов ушло в 1913 году
на создание Фонда Рокфеллера. Этот фонд жертвовал день-
ги на общественное здравоохранение, государственное жи-
лье, подготовку медработников. Во время Первой Мировой
войны сдерживал пандемию испанского гриппа.

Много жертвовал церкви. Его путеводными звездами бы-
ли – семья, вера и религиозный фанатизм. Сам Рокфел-
лер был глубоко религиозным человеком, это он унаследо-
вал от матери. Сын мошенника отца и благочестивой мате-
ри, он многому научился у обоих.

Многие члены его семьи впоследствии занимали высокие
политические посты. Сыновья и внуки были губернаторами,
возглавляли различные фонды. Эта семья и сегодня являет-
ся важной социальной и общественной силой американского



 
 
 

общества, и управляет многими сферами его жизни.
Умер основатель клана в 1937 году в возрасте девяноста

семи лет.

Глава 3  Генриетта Грин – самая скупая миллиар-
дерша в мире

Нельзя не упомянуть об одной довольно странной особе-
финансистке, предпринимательнице, миллиардерше Генри-
етте Грин.

Согласно рейтингам самых богатых людей, за 1916 год,
она была самой богатой женщиной на планете.

Родилась Генриетта в 1834 году в весьма богатой семье,
которая владела солидным китобойным промыслом. Девоч-
ка уже в детстве проявила незаурядные способности к пред-
принимательству, и в тринадцать лет стала бухгалтером в
собственной семье. Она хорошо ориентировалась на рынке
ценных бумаг и весьма преуспела в брокерстве. Родители от-
правили Генриетту учиться в Бостон.

В 1865 году отец умер, и оставил в наследство дочери семь
с половиной миллионов долларов. Теперь она стала еще и за-
видной невестой. Но потенциальных женихов смущало, что
юная девушка всегда ходит в одном и том же платье, и стоп-
танных башмаках.

Еще при жизни отец, видя такое «не девичье» поведение
дочери, дал ей десять тысяч долларов и отправил в ближай-
ший крупный город, чтобы она смогла красиво одеться. Де-



 
 
 

вушка вернулась в том же платье, но с пакетом облигаций на
эту сумму.

Ее скупость объяснялась воспитанием. Отец и дед девуш-
ки были квакерами. Они принадлежали к религиозной про-
тестантской группе, которая проповедовала бережливость,
непритязательность в быту, самоограничения.

Все это послушная Генриетта довела до абсурда. Но при
этом смогла сколотить огромное состояние. В пересчете на
сегодняшний день порядка трех-четырех миллиардов долла-
ров.

В тридцать три года она вышла замуж за миллионера Эд-
варда Грина. При этом подписала с ним брачный контракт,
согласно которому, он не мог воспользоваться ее деньгами,
хотя его средства она могла легко потратить.

Когда дела Эдварда пошли совсем плохо, и он обратился
за помощью к жене, та не только не дала ему денег, но еще
и выгнала из дома.

Генриетта хорошо знала какие акции и когда надо приоб-
рести, изучала историю каждой из фирм. Поэтому финан-
систы уже знали, если она приобрела акции сегодня, значит
завтра их стоимость взлетит в разы.

Грин вкладывала деньги в недвижимость, у нее были ак-
ции железных дорог. Она говорила:» Следует всегда дешево
приобретать, дорого продавать и сочетать это с тремя про-
стыми вещами – упорством, проницательностью и бережли-
востью».



 
 
 

Вот в чем, а в бережливости, она превзошла всех в мире.
Ее даже занесли в Книгу рекордов Гиннесса, как самого ску-
пого человека в мире.

Владея тысячами домов, она с детьми жила в самых де-
шевых отелях, чтобы не покупать свой дом и не тратиться
на обслугу. У нее не было своего офиса, а работала она за
столиком в банке.

Она не меняла одежду, пока та не изнашивалась в ко-
нец, до последнего штопала сама и застирывала только осо-
бо грязные места, чтобы не тратить мыло и горячую воду.
Носила платья, шляпки и накидки только черного цвета. За
что получила прозвище «Ведьма с Уолл-Стрит».

Ела только дешевую овсянку и печенье, при этом разогре-
вала еду на батарее, чтобы не тратить электричество. Поку-
пала самые дешевые продукты и торговалась из-за каждого
цента. В последние годы очень боялась, что ее могут убить
или отравить, поэтому носила с собой оружие, а чтобы не
отравили, брала в гости горелку и одно яйцо, варила его на
горелке и ела в гостях.

Дети тоже страдали от ее скупости. Так, в детстве, она
купила сыну санки. Тот неудачно прокатился и сломал но-
гу. Тогда она одела его в лохмотья и отвела в больницу для
бедных. Там Генриетту узнали, и не оказали бесплатную по-
мощь.

Сына она лечила сама домашними средствами. Кончилось
тем, что через несколько лет ему ампутировали ногу. Грин



 
 
 

не испытывала при этом никаких угрызений совести.
Умерла Генриетта Грин в 1916 году в возрасте восьмиде-

сяти одного года, поссорившись с кухаркой из-за того, что та
переплатила за бутылку молока.

После смерти она оставила огромное состояние. Ее сыну
и дочери достались сотни миллионов долларов. Конечно, те
от радости, что называется пошли в разнос.

Сын стал скупать дорогие авто, яхты, короче, промотал за
короткий срок все деньги. Дочь оказалась более гуманной, и
все деньги пустила на благотворительность, помогая людям
по всему миру.

Вот и возникает вопрос:» Зачем человеку такие огромные
деньги, если он не тратит их с пользой для себя и других?»
И какая радость от такой жизни? Судьба всегда расставляет
все на свои места. И не удивительно, что сын прокутил свою
долю, потому что всю жизнь страдал от скупости и жестоко-
сти матери.

Глава 4  Ингвар Кампрад – «король дешевой мебе-
ли» ИКЕА

Еще один известный предприниматель – основатель ком-
пании IKEA Ингвар Кампрад.

Он основал эту компанию, руководил ею более семидеся-
ти лет и занимал первые места в мире в списке самых бога-
тых людей. При этом он всего добился собственным трудом.
По некоторым данным его капитал составил сорок восемь



 
 
 

миллиардов долларов.
Родился Ингвар в 1926 году в Швеции. Как он сам гово-

рил, предпринимательская деятельность привлекла его еще
в пятилетнем возрасте.

Тетушка купила на распродаже коробки спичек и подари-
ла ему, а мальчик продал их бабушке, соседям, друзьям уже
поштучно и с выгодой для себя.

Так родился еще один крупный и талантливый бизнесмен.
Потом он продавал авторучки, открытки, зажигалки, но пер-
вый реальный успех пришел к нему в семнадцать лет, когда
Кампрад организовал свой первый серьезный бизнес по про-
даже мебели.

Конкуренция была огромной, но молодая фирма процве-
тала, благодаря грамотному руководству. Ингвар решил, что
мебель должна быть доступной, удобной и качественной.
Еще одной «фишкой» растущей фирмы стало то, что мебель
должен был собирать сам покупатель. Ее упаковывали и по-
сле этого перевозили в любую точку мира.

В каждом магазине было открыто бистро, где продавали
чай и рогалики. В первые дни открытия магазина, все это
было бесплатно, и количество покупателей просто зашкали-
вало.

Само название IKEA – это аббревиатура инициалов хозя-
ина (IK), названия семейной фермы (E) и названия близле-
жащей деревушки (A). Еще одной особенностью сети мага-
зинов стало то, что мебель можно было потрогать, на ней



 
 
 

можно было полежать, она недорогая и к ней можно было
подобрать аксессуары.

Кампрад считал, что успеха добивается тот, кто стремит-
ся улучшить жизнь людей, а не просто извлечь собственную
выгоду. «Лучшая жизнь для многих» – вот девиз фирмы. И
сегодня компания развивается, многие считают, что ей при-
надлежит революция в сфере мебели, ее отличает простой,
но элегантный дизайн. Наверное, нет ни одного человека,
кто хотя бы раз не посетил магазин IKEA.

Ее основателя отличали и разного рода причуды. Так Кам-
прад предпочитал ездить на городском транспорте, при этом,
пользуясь льготным проездным билетом.

Он одевался на барахолках, стричься ездил в развива-
ющиеся страны, потому что там дешевле. Летал в эко-
ном-классах. Пользовался старыми авто, которые служили
ему не менее десяти-пятнадцати лет. Покупал фрукты после
обеда, когда снижают цены. Всегда при возможности торго-
вался. Однажды его не пустили охранники на вручение пре-
мии «Бизнесмен года», потому что он приехал на автобусе.

Кампрад не окончил школу и не учился в университете.
Он страдал таким психическим расстройством, которое на-
зывается дислексия (затруднения при обучении). Он с тру-
дом научился читать.

У него всегда были проблемы с цифрами, поэтому он не
мог запомнить артикулы мебели, а давал им просто необыч-
ные названия.



 
 
 

Кампрад считал, что деньги нужно тратить не на удовле-
творение своих прихотей, а, как инвестицию в дальнейшее
развитие. Он всю жизнь копил деньги, не позволяя себе лиш-
них трат. В молодости он считал, что деньги необходимы
ему, как стартовый капитал, чтобы начать свое дело.

При этом он организовал благотворительный фонд с боль-
шим уставным капиталом. Фонд для поощрения и поддерж-
ки нововведений в архитектуре и интерьерном дизайне.

Кампрад был дважды женат. С первой женой они прожи-
ли десять лет, у них не было детей, и они усыновили девоч-
ку. Жене не нравилось, что он все свободное время отдает
работе, и она ушла. Со второй женой они прожили сорок во-
семь лет и воспитали троих сыновей.

В своем завещании он передал компанию сыновьям, а до-
чери оставил триста тысяч долларов. При это каждый из сы-
новей получил по 33 процента, и невозможность вынуть эти
деньги из общего бизнеса. Реальные цифры доходов члены
семьи нигде не афишируют.

Умер Кампрад в 2018 году на девяносто втором году жиз-
ни. Но его империя по-прежнему процветает, в нее входит
более трехсот семидесяти магазинов в разных странах мира,
тысячи поставщиков и более ста пятидесяти тысяч сотруд-
ников.

Глава 5 Уоррен Баффетт – провидец и филантроп
На сегодняшний день он в тройке богатейших людей ми-



 
 
 

ра, занимает второе место в списке Forbes, пропустив вперед
лишь Билла Гейтса.

В 2019 году его состояние составляло 84.9млрд долларов.
Баффетт является крупнейшим благотворителем и одним
из самых успешных инвесторов. За что получил прозвище
«Провидец».

Он определяет главные принципы инвестирования, как
терпение и бережливость. Его компания Berkshire Hathaway
имеет долю в шестидесяти различных компаниях.

Как в жизни любого человека, у него тоже были взлеты и
падения. Родился Уоррен в 1930 году в американском городе
Омаха, и до сих там живет в доме, купленном еще в 1957
году.

Его отец –биржевый брокер, когда потерял работу, начал
собственный бизнес открыл инвестиционную компанию.

В одиннадцать лет Уоррен вместе с сестрой купил свои
первые три акции по цене тридцать восемь долларов, потом
они упали до двадцати семи, затем поднялись до сорока, и он
их быстро продал, выиграв пять долларов. Но через несколь-
ко дней эти же акции уже стоили по двести двадцать долла-
ров.

Это был первый урок- никогда не надо спешить продавать
акции, только терпеливые получают вознаграждение.

В шестнадцать лет мальчик уже собрал капитал в пять-
десят три тысячи долларов. Он доставлял газеты, продавал
марки, мячи для гольфа, полировал авто. Одним словом,



 
 
 

брался за любую работу.
Заработав такие деньги, молодой человек решил, что

учиться уже не обязательно. Его не приняли в Гарвардскую
школу бизнеса. Зато потом он поступил в Колумбийский
университет.

Баффетт не раз говорил, что он живет жизнью шестилет-
него ребенка. Он любит мороженое, картофельные палоч-
ки, кока-колу. Каждый день он выпивает по несколько банок
этого напитка, и весьма доволен своей жизнью.

Уоррену настолько понравилось питаться в сети быстрого
питания DQ, что он просто купил всю сеть, и по выходным
угощает там детей и внуков.

Баффетт может давать бесценные советы деловым людям.
Он объявил платную акцию «Завтрак с Баффетом», где по-
бедитель аукциона может позавтракать с ним в определен-
ном ресторане. Одна из самых дорогих сделок составила три
с половиной миллиона долларов. Всего было собрано два-
дцать миллионов долларов, и все они пошли на благотвори-
тельность.

Около девяносто четырех процентов своего богатства он
заработал после шестидесяти лет.

В 2010 году Баффет передал половину своего состояния
(37 млрд) пяти благотворительным фондам. Один из них-
фонд его друга Билла Гейтса и его жены. В 2013 году Баф-
фетт зарабатывал тридцать семь миллионов долларов в день!

Баффетт любит читать, восемьдесят процентов своего



 
 
 

времени он тратит на чтение и предлагает всем читать не ме-
нее пятисот страниц в день. Еще он любит играть в бридж и
на музыкальном инструменте укулеле. Баффет не пользует-
ся современными технологиями, у него старый смартфон в
виде раскладушки.

Зато на сегодняшний день это один из самых богатых лю-
дей, которые жертвуют большие деньги на благотворитель-
ность. Ему, пожалуй, уступает лишь еще один миллиардер
Чак Фини, который в 2020 году раздал все свои миллиарды
на благотворительность, оставив лишь себе с женой на без-
бедную старость всего два миллиона долларов.

Глава 6  Чак Фини – «миллиардер без миллиардов»
Эта статья посвящена памяти американского миллиарде-

ра и филантропа Чака Фини (Чарльза Френсиса Фини). Он
умер 9 октября 2023 года, в возрасте девяносто двух лет.

19 сентября 2020 года в интернете появилась информа-
ция, что американский восьмидесятидевятилетний милли-
ардер Чак Фини окончательно распрощался со своим богат-
ством. 16 сентября его фонд Atlantic Philanthropy потратил
последние средства, и был торжественно закрыт.

Фини раздал свои деньги добровольно, при том, что он
спланировал это еще несколько лет назад. Таким образом,
он вошел в историю, как единственный сверхбогатый чело-
век, полностью расставшийся со своим состоянием в пользу
благотворительности.



 
 
 

Объяснив этот шаг тем, что он хотел бы умереть бедня-
ком. И считает себя вполне счастливым человеком.

О нем написана книга «Миллиардер без миллиардов».
Билл Гейтс считает, что «Фини – идеальный образец для
подражания, и лучший пример того, как можно делать добро
при жизни».

Ну здесь все не так просто, он все-таки оставил себе и же-
не два миллиона долларов на безбедную старость, но что мо-
жет означать эта сумма по сравнению с восемью миллиарда-
ми, которыми он владел.

Жизнь Чарльза (Чака) Фини – это образец американской
мечты. Когда мальчишка из простой ирландской семьи ста-
новится миллиардером. Этот путь был непрост, но молодой
человек упорно шел к своей цели. В начале жизненного пу-
ти он продавал рождественские открытки, разносил почту,
убирал снег, чтобы заработать немного денег.

В семнадцать лет он пошел служить в ВМС США, и участ-
вовал в корейской войне, будучи радистом.

После войны он использовал свою воинскую денежную
компенсацию для обучения в Корнельском университете.
Чарльз первым из своей семьи получил высшее образование.
Но высшее образование дает не только знания, но и полез-
ные связи.

Это я пытаюсь объяснить своим старшим внукам, когда
объясняю им пользу высшего образования, и образования
вообще.



 
 
 

В университете он знакомится с Робертом Миллером, и
друзья основали в 1960 году совместную компанию Duty
Free Shoppers. Сеть беспошлинных магазинов.

Они сделали ставку на американских военных моряков,
которые часто летали в Восточную Азию и обратно. Доходы
военнослужащих в те годы были весьма высокие, и им было
удобно отовариваться в аэропортах США.

В 1962 году был открыт первый магазин этой сети в Аме-
рике, в аэропорту Гонолулу. Затем компания быстро завое-
вала аэропорты Северной Америки, Европы.

В 1964 году зажиточные японские туристы путешествова-
ли по всему миру. В беспошлинных магазинах серии Duty
Free, можно было купить сувениры, духи, алкоголь. Магази-
ны пользовались огромной популярностью у туристов. Так
друзья стали миллиардерами.

Фини всегда вел скромный образ жизни, не был публич-
ным человеком. Скромно одевался, не скупал особняки и ях-
ты. Он даже тяготился своим многомиллионным состояни-
ем.

В 1982 году Фини основал Атлантический фонд. Это был
первый из благотворительных фондов, который работал под
управлением бизнесмена на протяжении следующих десяти-
летий. Все программы фонда были анонимными. Фини не
хотел быть знаменитостью.

Его личная жизнь тоже не афишируется, по некоторым
данным у него пятеро детей, он развелся с первой женой и



 
 
 

счастлив со второй.
Для американских богачей благотворительность – обыч-

ная вещь, это всегда было признаком хорошего тона у успеш-
ных людей. Фини вкладывал деньги в социальные програм-
мы развития многих регионов мира.

Общая сумма его пожертвований – восемь миллиардов
долларов. Они пошли на науку, здравоохранение, образова-
ние и другие социальные нужды. Девизом Фини был –«От-
давай, пока жив». Так, для Ирландии Фини сделал столько,
сколько ни один человек на планете.

Постепенно он перевел все свои деньги в свой фонд и рас-
считал, что в 2020 году отдаст последний доллар из этого
фонда.

Чак оставил себе с женой два миллиона долларов на без-
бедную старость и дом, где они жили последние годы. Даже
автомобиля у него не было, он ездил на городском транспор-
те.

Вот такие благородные поступки совершают люди, кото-
рые мечтают изменить мир к лучшему!

Глава 7 Билл Гейтс и его причуды
Еще один из самых богатых людей на планете – Билл

Гейтс. Это известный американский предприниматель и об-
щественный деятель, филантроп, один из создателей компа-
нии Microsoft.

Настоящее его имя Уильям Генри Гейтс. Родился 28 ок-
тября 1955 года в Сиэтле США. Семья его была богатой и



 
 
 

успешной. Отец- крупный адвокат, мать – известный обще-
ственный деятель. Дед и другие родственники тоже не по-
следние люди.

В детстве был замкнутым ребенком, и больше всего лю-
бил читать. Обучение в частном учебном заведении Lakeside
school привело его к изучению компьютерной техники. Там
он познакомился с Полом Аленом, они стали друзьями, и
впоследствии создателями всемирной сети Microsoft.

Но, еще, обучаясь в школе, приятели создали свое первое
совместное предприятие под названием Traf-O-Data, кото-
рое занималось организацией трафика департамента транс-
порта, но потом забросили его. Он принесло им первый до-
ход в двадцать тысяч долларов.

Билл был способным учеником, он набрал на тестовых за-
даниях для поступления в высшие учебные заведения 1590
баллов из 1600. Сначала он поступил на юридический фа-
культет Гарварда, думая пойти по стопам отца, но через год
ушел оттуда, и стал изучать математику и компьютерную
технику. Но и это быстро наскучило. Он стал пропускать за-
нятия, и его отчислили из университета.

Тогда он ушел в бизнес. Один из преподавателей сказал
о нем: «Билл был замечательным программистом, но отвра-
тительной личностью». Молодой человек пообещал себе и
другим, что к тридцати годам станет миллионером, он и стал
самым молодым миллиардером в тридцать один год.

Доходы росли, и уже в 1995 году он стал самым богатым



 
 
 

человеком в мире. Его доход составлял уже 12.9 миллиардов
долларов. Он периодически уступал первенство, но в 2017
году снова был на первой строчке с доходом в 86.6 милли-
ардов.

Женился Билл Гейтс в 1994 году на своей подчиненной
Мелинде Френч. Свадьба проходила в узком кругу на одном
из Гавайских островов. Чтобы папарацци не проникли туда,
он выкупил все двести пятьдесят комнат в отеле, и завербо-
вал все вертолеты, которые могли бы туда долететь.

С женой был составлен брачный договор, по которому он
обещал ей за каждого рожденного ребенка десять миллио-
нов долларов. У Гейтса трое детей, следовательно, жена за-
работала на этом тридцать миллионов. Он считает, что внут-
рисемейные отношения должны контролироваться финанса-
ми. Еще один пункт договора гласил, что он имеет право на
одну измену в год, если превысит эту цифру, то выплатит
жене двадцать миллионов.

В 1994 году Билл Гейтс приобрел за тридцать один милли-
он произведение Леонардо да Винчи «Лестерский кодекс»,
который хранится в одном из его особняков.

Билл с женой владеют самым большим в мире частным
благотворительным фондом. Цель которого борьба с бедно-
стью и болезнями в странах третьего мира. Он был основан в
2000 году и целевые взносы за 2015 год составили 39.6 мил-
лиардов.

В 2005 году Билл Гейтс получил от британской королевы



 
 
 

Елизаветы II
титул Рыцаря-Командора Британской империи, но по-

скольку он не является ее подданным, то может именоваться
только «почетным».

Когда журналисты спросили его, что главное в его жизни,
он лаконично ответил:» Не умереть!». Перед сном он читает
книги и моет посуду. Ему нравится убирать за всеми, и он
с удовольствием моет за всеми посуду. Читает он каждый
день, в год около пятидесяти книг.

Супруги решили, что они оставят каждому из своих детей
по десять миллионов, остальные деньги пойдут на благотво-
рительность.

Билл Гейтс сказал журналистам:» Я думаю ребенок дол-
жен расти с пониманием, что ему нужно самому строить
свою жизнь, искать работу, и тогда они не будут выбрасывать
на ветер огромные суммы».

Они с женой считают, что детям важно дать хорошее об-
разование. В их семье детям запрещено пользоваться смарт-
фонами до четырнадцати лет, и есть ограничения во време-
ни, когда можно пользоваться гаджетами.

Сейчас он работает над созданием искусственного интел-
лекта, мечтает о таком универсальном помощнике, который
бы все помнил и знал за своего хозяина. Занимается с удо-
вольствием благотворительностью, участвует в различных
компаниях и разработках.

На сегодняшний день Билл Гейтс зарабатывает каждую



 
 
 

секунду – двести пятьдесят долларов, в день – двадцать мил-
лионов, и 7.2 миллиарда в год.

Глава 8  Илон Маск. Мечтатель и фантазер
Рассказывая о сегодняшних миллионерах и миллиарде-

рах, нельзя не упомянуть Илона Маска.
Илон он  Рив Маск  родился 28 июня 1971г в Южной

Африке. Он сегодня один из самых обсуждаемых богате-
ев. Американский предприниматель, изобретатель, соосно-
ватель компании PayPal, а также генеральный директор и
главный идейный вдохновитель компании Tesla. В рейтинге
миллиардеров журнала Forbes за 2018 год он занимал 10-е
место.

До семнадцати лет он прожил в Африке, потом переехал
в Канаду и Америку.

Его детство нельзя назвать счастливым и безоблачным.
Одноклассники издевались над ним. Мать не могла понять,
почему сын часто не слышит ее, она даже решила, что он глу-
хой. Но оказалось, что у него синдром Аспергера. Это рас-
стройство аутистического спектра. Он испытывал трудности
с общением и социализацией.

Но тем не менее, предпринимательская жилка проявилась
у него еще в двенадцатилетнем возрасте. Он заработал пер-
вые пятьсот долларов, создав собственную компьютерную
игру, и удачно продав ее.

В студенческие год он сдавал в аренду дом, в котором жил
сам. В будни жил он, а на выходные его дом арендовали сту-



 
 
 

денты под вечеринки и праздники. Причем вечерняя аренда
дома превышала аренду дома за месяц.

В молодости они с другом основали компанию Zip 2, ко-
торая через четыре года была продана за триста семь милли-
онов долларов.

На свои деньги от продажи Илон купил очень дорогой
спорткар и решил похвастаться перед другом. Попал в ава-
рию, и разбил машину вдребезги.

Ему не раз приходилось терять деньги и начинать с нуля.
Так, он за один день лишился двенадцати миллиардов

долларов, потому что, построенный на его деньги космиче-
ский корабль Starship взорвался.

Илона Маска отличает удивительная работоспособность.
Он готов трудиться по восемьдесят – сто двадцать часов в
неделю. Его поддерживают такие энергетики, как кофе и ди-
етическая кола, которые он выпивает в огромных количе-
ствах.

Диапазон интересов Илона Маска очень широк. Он вла-
деет предприятиями космической, автомобильной промыш-
ленности. У него есть и бурильная компания. Еще он вкла-
дывается в образовательную сферу. Илон организовал шко-
лу для одаренных детей, в которой учатся и его дети.

Илон Маск одержим идеей колонизации Марса, и видит в
этом свое основное предназначение.

Его известная компания Tesla оценивается более чем в
33.4 миллиарда долларов. А его доля – 12.7 миллиардов. Ин-



 
 
 

тересно, что зарплата самого Маска в его компании всего
один доллар!

Он занимается разработкой пятого вида транспорта – вы-
сокоскоростной транзитной трубой Hyperloop. Его компа-
ния SpaceX в 2016 году подала заявку на запуск 4250 спут-
ников, которые должны обеспечить доступ к интернету во
всем мире.

Маск также участвует в разработках искусственного ин-
теллекта, но, как он сам признается, боится его господства
над человеком. ИИ может стать могущественнее чем люди,
и уничтожить человечество.

Илон Маск занимается и благотворительностью. Он вхо-
дит в организацию «Клятва дарения». Ее члены готовы отда-
вать половину своего состояния на благотворительные цели.

Личная жизнь Илона Маска тоже весьма оригинальна. Он
трижды разводился, при этом два раза с одной и той же жен-
щиной. У него девять детей от трех женщин. Своего сына,
родившегося в 2020 году, он назвал XAE A-12, где Х – ма-
тематическая переменная, AE – символ искусственного ин-
теллекта, а последние цифры – самолет разведчик. Сам он
называет своего сына «маленький икс».

Многие проводят параллель между исследованиями из-
вестного ученого Николы Тесла и работами Илона Маска.

Мечта.  Никола Тесла мечтал о том, что будет бесплат-
но раздавать электричество всем желающим с помощью бес-
проводной технологии, разработкой которой он занимался.



 
 
 

Маск мечтает о том, чтобы бесплатно раздавать Wi-Fi всем
желающим через систему спутниковой связи.

Космос. Тесла верил в инопланетный разум и разрабаты-
вал, пусть и безуспешно, технологии, которые должны были
помочь человечеству принимать сигналы из космоса. Он да-
же заявлял, что получал сигналы с планеты Марс. Маск –
большой фанат освоения космоса, его мечта – колонизиро-
вать Марс, а созданная им компания SpaceX занимается со-
зданием и запуском космических аппаратов.

Подводим итоги
Можно было бы еще долго продолжать описывать жизни

миллионеров и миллиардеров. В этой части своего повест-
вования я написала о зарубежных богачах. Проведя анализ
полученных данных, и, изучив мнение ученых и психологов,
проанализировавших ситуацию, хочу показать вам характер-
ные черты, которые отличают богатого человека от бедного.

Очень немногие миллионеры и миллиардеры родились в
богатых семьях, и большие деньги не упали им на голову в
качестве наследства. Большая часть из них добивалась успе-
ха своим трудом.

Начинали они свой предпринимательский путь обычно
уже в детском возрасте. Они не гнушались никакой рабо-
ты: продавали какие-то мелочи (конфеты, спички, марки, от-
крытки и т. д.). При этом покупали по одной цене, а прода-
вали уже по другой, мыли машины, убирали снег, помога-
ли соседям. Уже в юные годы скупали свои первые акции, а



 
 
 

доходы не тратили на конфеты и сладости, а вновь и вновь
приумножали.

Так они создавали свой стартовый капитал. Потом, уже,
став взрослыми, они продолжали трудиться по много часов
в день. Работали на себя, а не на других. А этот труд самый
плодотворный. Еще, они занимались любимым делом, а оно,
как правило, захватывает человека целиком. Причем их труд
был подчинен строгой дисциплине и организации. Они зна-
ли, что, зачем и для чего делают.

Сегодняшние успешные люди придают большое значение
собственному развитию и самообразованию. Они считают,
что ни в школе, ни в институте вас не научат, как стать бога-
тым, поэтому они никогда не поинтересуются какое учебное
заведение вы окончили.

Они постоянно совершенствуются, много читают, не бо-
ятся новых путей и решений. Всегда ищут неиспользованные
возможности. Для своих детей считают самым главным- дать
им хорошее образование, потому что хотят, чтобы те стали
достойными продолжателями дела отцов.

Богатые люди не боятся рисковать, не ищут виноватых в
случае неудачи, а идут вперед. Могут все потерять и начать с
нуля, рассматривая это всего лишь, как накопленный опыт.

На Западе есть такое понятие, как Self- made man, т.е. че-
ловек сделал сам себя. Они не боятся плыть против течения.
Их отличает терпение и упорство. Они могут быть не удоб-
ны в общении, конфликтны, но всегда стараются отстаивать



 
 
 

собственную точку зрения.
Нередко им приходится прибегать не к самым честным

способам заработка, но они ценят риски, и не просто риску-
ют, а тщательно просчитывают все варианты и готовят под
них базу.

Многие из них ведут строгий учет расходов и доходов.
Так, Рокфеллер с шестнадцати лет записывал все расходы в
бухгалтерскую книгу и заставлял своих детей поступать по-
добным образом. Он создал дома модель рыночной эконо-
мики, где каждый получал плату за какую-то выполненную
работу.

Богатые люди считают нормальным брать деньги за любую
работу или услугу и тщательно контролировать любые рас-
ходы.

Многие из миллиардеров в основу своего благосостояния
вкладывают семейные ценности. Богатые люди предпочита-
ют жениться один раз и не заводить связи на стороне, не из-
вестно, чем они могут обернуться.

Они предпочитают создавать внутрисемейные браки, что-
бы деньги клана не уходили на сторону, а оставались среди
близких. Родные люди более надежны и не подведут, если
что-то пойдет не так. Тем более, что каждый член семьи по-
лучает свое законное место и долю в золотой империи.

Благотворительность. Это качество возведено в ранг за-
кона. Почти все западные миллионеры и миллиардеры вкла-
дывают часть своего дохода в благотворительные фонды.



 
 
 

Кто-то в свои, кто-то в чужие. Иногда эти суммы столь
значительны, что только приходится удивляться, как бога-
тый человек добровольно лишил себя девяноста процентов
своего капитала (например, Чак Фини). Его девизом было:»
Отдавай, пока жив».

При этом в личной жизни сами могут обходиться весьма
скромными запросами. Не покупают дорогие дома и виллы,
катаются на старых авто, одеваются не в брендовые одежды.
Зачем покупать огромный дом, выбрасывая деньги на его со-
держание!

Некоторые предпочитают ездить не на своих авто, а на
городском транспорте. Скупость и расчетливость отличают
многих из них. А известная миллиардерша Генриетта Грин
возвела скупость в ранг абсолюта, и даже вошла в Книгу ре-
кордов Гиннесса, как самая скупая предпринимательница.

Вот такая складывается картина. Если у вас есть эти ка-
чества вы можете смело становится богачом. Если вы поня-
ли, что не обладаете и половиной, то все можно изменить и
воспитать их в себе.

Здесь главное понять: думай, как богатый, живи, как бо-
гатый, работай как богатый, считай себя достойным быть бо-
гатым, учись у них и все получится. Фицджеральд сказал ко-
гда-то: «Богатые не такие, как ты и я».

Часть II
Миллионеры в России
Россия, как обычно, шла своим путем. До реформы об от-



 
 
 

мене крепостного права некоторые способные и талантливые
крепостные крестьяне собственным трудом смогли накопить
денег и выкупить себя и семью у помещика.

Нам известны такие фамилии как Бахрушины, Демидо-
вы, Морозовы, Третьяковы, Елисеевы, Абрикосовы и другие.
Так, журнал «Forbes» опубликовал списки самых богатых се-
мейств дореволюционной России, которые владели милли-
онными состояниями. После революции и в советское время
говорить о миллионах не приходилось, за это могли и рас-
стрелять.

Первым легальным советским миллионером называют
Артема Тарасова, который в 1989 году получил из прибыли
своего кооператива три миллиона рублей, вызвав шок и тре-
пет по всему СССР.

При Сталине, еще в тридцатые годы, некоторые пред-
ставители творческой интеллигенции, ученые, знаменитые
спортсмены тоже могли заработать сотни тысяч рублей в ме-
сяц. Вопрос был только в том, на что они могли их потра-
тить?

Первые российские олигархи девяностых годов строили
свои империи, мягко говоря, не самым честным путем. Я не
буду перечислять здесь известные фамилии. Это не являет-
ся предметом моей книги. Но почти все из них сколотили
свои состояния на сырьевой ренте и начинали они в лихие
90-годы.

Российские долларовые миллиардеры приобрели свои со-



 
 
 

стояния в последние двадцать-тридцать лет. Самым богатым
человеком в России в 2020 году являлся Владимир Потанин.
Его состояние оценивалось в 19.7 млрд долларов.

На сегодня один из самых богатых кланов в России – это
семья Ротенбергов. Их общий капитал составляет 5.45 млрд
долларов.

Россияне почти в шесть раз чаще становятся миллионе-
рами, чем американцы! Наверное, потому что им никогда не
давали такой возможности. Это азарт, построенный на обма-
не своих соотечественников. Он скоро пройдет, и в России
наступит время настоящих людей, у которых есть ум и кре-
ативность, и они заработают деньги собственными силами.

Глава 9 Семейство Бахрушиных
Теперь самое время поговорить о наших соотечественни-

ках, богатых людях и рассказать о том, какой вклад они внес-
ли в развитие общества. Начнем с известной семьи мецена-
тов, купцов, предпринимателей – Бахрушиных.

Эта семья уходит своими корнями в далекое прошлое.
Ее основателем считается татарин Бахруш из Касимова. Он
принял христианство и переехал в Зарайск.

Его семья около двухсот лет занималась разведением ско-
та, его перегонкой в крупные города, где скот сдавали на пе-
реработку.

В 1821 году две семьи – Василия Федоровича и Алексея
Федоровича Бахрушиных перебрались в Москву. С них-то



 
 
 

и начинается исторически значимая ветвь семейства. Семьи
буквально пешком дошли от Зарайска до Москвы.

Сначала жили бедно, считали каждую копейку. Дети ра-
ботали с малолетства. Но дружная и большая семья сумела
выжить в трудных условиях и даже накопить значительный
капитал.

В 1840 году Алексей Бахрушин купил большую усадьбу и
создал там кожевенный завод. Предприятие росло и шири-
лось.

Надо отдать должное хозяевам, они очень тепло относи-
лись к своим рабочим, буквально жили с ними одной се-
мьей, платили хорошую зарплату, организовывали для них
детские сады, общежития, строили больницы и храмы, со-
держали их семьи после ухода на пенсию.

Отличительными чертами семейства были скромность и
прижимистость. Алексей Федорович Бахрушин трудился, не
покладая рук, на все смотрел с перспективой, не боялся
внедрять новое.

Но в 1848 году он заболел холерой и скончался. Когда бра-
тья открыли кассу, она была пуста. Да, к тому же, он задол-
жал большие деньги кредиторам. Долги постепенно отдали,
но потомки решили, что больше никогда не будут брать в
долг, будут вести дела сообща и только между членами сво-
ей семьи.

Еще одно важное правило было записано в их уставе: от-
давать ровно половину дохода на благотворительность. По-



 
 
 

этому семья и стала известна по всей России. Они жертвова-
ли деньги на строительство больниц, храмов, богаделен. От-
правляли деньги нуждающимся.

В середине семидесятых годов XIX века они открыли
«Товарищество кожевенной и суконной фабрик Алексея
Бахрушина сыновей». Семейное дело процветало, семья бо-
гатела, но жила очень скромно. Все деньги шли на развитие
и расширение производства.

В 1882 году семья пожертвовала московской городской
управе четыреста пятьдесят тысяч рублей на строительство
больницы в Сокольниках. Это больница №33 им. Остроумо-
ва. В больницу привозили всех: и бедных, и богатых, и тех,
кто жил в ночлежках. Это была больница скорой помощи.
Больница ширилась, появлялись новые корпуса. В нее при-
глашали на работу лучших врачей.

Но семейство не забывало и про родной город Зарайск. В
нем тоже построено множество зданий на деньги Бахруши-
ных. В семье считали, что богатство им дал Бог, и они долж-
ны делиться своими благами с другими.

В Зарайске они построили начальную школу для девочек,
первую в городе больницу, восстанавливали храмы, постро-
или женскую гимназию.

Не случайно, когда они въезжали в Зарайск их обычно
встречали колокольным звоном во всех церквях. Вот такая
слава и любовь горожан были к этому семейству.

Члены семьи не только занимались благотворительно-



 
 
 

стью, но еще и собирали разные коллекции: произведения
искусства, антиквариат, музыкальные инструменты.

Алексей Александрович Бахрушин основал первый в ми-
ре театральный музей и подарил его городу. До сих пор этот
музей работает, и носит имя Бахрушина.

Эта купеческая династия оставила после себя большое ко-
личество бесплатных больниц, школ, детских садов, обще-
житий, Только Москве эта семья пожертвовала более трех
миллионов рублей.

А много ли сегодня вы можете назвать таких династий,
которые бы строили на свои деньги больницы и школы и,
чтобы память о них жила бы в веках?

Глава 10 Меценатство династии Демидовых
Династия Демидовых –выходцы из древней Тулы, семья

уральских горнозаводчиков и меценатов стала символом
российской предприимчивости, богатства и щедрости. Это
известный род промышленников, заводчиков, предприни-
мателей, меценатов, попечителей.

Им принадлежали горнодобывающие и оружейные пред-
приятия на Урале и в Туле. Сфера их деятельности была
весьма разносторонней. Не даром на гербе написаны слова:
«Делами, не словами». Все члены этой известной династии
многократно увеличивали свое состояние и передавали его
детям.

Основатель рода – Никита Демидов происходил из кре-
стьян, был простым кузнецом. Сам Никита выдвинулся бла-



 
 
 

годаря личному знакомству с Петром Первым. Он был по-
ставщиком оружия для императорских войск.

В 1705 году Петр 1 издал указ, разрешающий Никите Де-
мидову строить новые металлургические заводы на Урале.
Демидов был одним из главных помощников Петра1 при ос-
новании Петербурга, жертвуя деньгами и железом.

В 1720 годы Демидов владел уже восемью из двадцати
металлургических заводов России. На его заводах работали
крепостные крестьяне, условия труда были каторжными.

Любая оплошность, попытка спорить с начальством на-
казывались телесными наказаниями. Сам Никита в личной
жизни был религиозен, отличался строгой, даже аскетичной
простотой, жил в обыкновенной избе, сам не пил и пьяных
не терпел.

Сын Никиты Демидова – Акинфий Демидов – легенда
Урала.

У него были не только заводы на Урале, но и золотые и
платиновые прииски в Сибири, железные и медные рудни-
ки, деревни и поселки. В 1726 году он вместе с братьями по-
лучили от Екатерины 1 грамоту на потомственное дворян-
ство. В его библиотеке находилась 441 книга – это было са-
мое крупное личное собрание первой половины ХУШ века.
Он служил статским советником, имел дворец в Петербурге

Сыновья и внуки Никиты Демидова продолжили его дело.
Демидовский металл с заводской маркой «Старый соболь»
считался лучшим в России, он экспортировался в Европу и



 
 
 

Америку.
Все члены семьи были крупнейшими меценатами. Они

жертвовали деньги на строительство домов, учебных заведе-
ний. Нескучный сад, разбитый Прокопием Демидовым, ра-
дует нас и сегодня.

Они приумножали свои богатства, строили новые заводы.
На их деньги построен Ярославский университет, В Петер-
бурге знаменитый Демидов мост и еще пять мостов было из-
готовлено на заводах Демидовых. Большая их часть функци-
онирует и сегодня. Известны Демидовская премия и Деми-
довский лицей.

Все женщины, с которыми связывали свою жизнь Деми-
довы были умны, красивы, богаты, образованы. Среди них
Екатерина Лопухина, Мария Мещерская, Елена Трубецкая,
Матильда Бонапарт.

Следующие поколения династии были людьми уже ино-
го толка. Они получали образование за границей, были не
только собственниками заводов, но и государственными де-
ятелями, учеными и, конечно, меценатами.

В конце восьмидесятых годов ХХ века был создан Меж-
дународный Демидовский Фонд. Двухсотлетнее господство
династии нал уральскими заводами закончилось в 1917 году.

Мне хочется рассказать о представителе пятого поколе-
ния рода Демидовых – Павле Николаевиче Демидове.

Его вклад в развитие российской металлургической про-
мышленности огромен.



 
 
 

Павел Николаевич родился в 1798 году в Москве. Детство
его проходило в Вене и Париже. Перед вторжением Наполео-
на в Россию семья перебралась в Москву. Отец зачислил сы-
на в егерский полк, который принял участие в Бородинском
сражении.

Оставив воинскую службу, Павел оказался достойным
продолжателем дела своих предков. Он развивал производ-
ство, отправлял на учебу за границу талантливых молодых
людей. Старых сотрудников обеспечивал пенсией.

Благотворительность, ставшая для рода Демидовых се-
мейной традицией, при нем достигла огромных размеров. В
1829 году он пожертвовал пятьсот тысяч рублей на помощь
вдовам и сиротам солдат, погибших в русско-турецкой вой-
не.

В 1830 году в Академии наук на его средства была учре-
ждена престижная Демидовская премия. Ею награждали за
лучшие «сочинения по части медицины, хирургии и изящ-
ности». Эти премии должны были присуждаться в течение
всей его жизни и двадцать пят лет после его смерти. Лауреа-
тами его премий были Н.И.Пирогов, Д.И.Менделеев, Б.С.Я-
коби и другие известные люди.

В 1831 году Демидов был назначен Губернатором города
Курска. За время его правления в городе практически не бы-
ло коррупции.

Решал он все очень просто: из личных средств доплачи-
вал чиновникам суммы, вдвое превышающие среднемесяч-



 
 
 

ный размер взяток. На свои средства он оборудовал город-
ской сад, куда вход был бесплатный. Во время эпидемии хо-
леры построил за свой счет четыре лазарета.

После отставки он вернулся в Петербург, и там продолжал
заниматься благотворительностью.

Женился он в тридцать восемь лет на фрейлине импе-
раторского двора, дочери выборгского губернатора Авроре
Шернваль. Поначалу он не скрывал, что женитьбу на Авро-
ре считает еще одним приобретением для своей коллекции
дорогих редкостей.

Аврора была одной из первых красавиц Петербурга. Де-
мидов перед свадьбой изложил свои условия: он обеспечи-
вает жене безбедное существование, а она …как можно реже
будет появляться в гостиной. И вообще: каждый из них ста-
нет жить своей жизнью. Он объяснял эти странные условия
тем, что был тяжело болен, дни его сочтены, и он не хотел бы
привязывать к себе Аврору. Свадьба состоялась в 1836 году,
жених был настолько плох, что при венчании его носили в
кресле.

В жизни Аврора оказалась скромной и уступчивой, как
можно реже показывалась на глаза мужу, а он влюбился в
нее, и в 1839 году у них родился сын. Так что брак оказался
счастливым, но недолгим. Умер Павел Демидов в 1840 году,
не дожив до сорока двух лет.

Глава 11  Семья Рябушинских
Династия Рябушинских еще одна из семейных династий



 
 
 

купцов и промышленников, выходцев из крестьян, накопив-
ших миллионное состояние. Основатель династии Михаил
Яковлев был монастырским крестьянином. Родился в 1787
году в Рябушинской слободе Калужской губернии (отсюда и
пошла потом фамилия Рябушинские).

В двенадцать лет он был отдан «в учение», а к шестна-
дцати годам подросток уже перебрался в Москву, где сразу
записался в купцы 3 гильдии. Деньгами ему помог старший
брат, торговавший в Гостином дворе. Предприимчивый мо-
лодой человек удачно женился на дочке хозяина кожевенной
фабрики. После чего уже сам открыл в Гостином дворе соб-
ственную лавку.
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