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Аннотация
Аннотация книги "Бизнес с Китаем" авторства

Дениса Юрьевича Абрамовских, опытного предпринимателя,
финансиста и продавца на маркетплэйсах, сфокусирована на
основных аспектах работы с Китаем.В книге автор делится
своим большим опытом и знаниями, накопленными во время
работы с китайскими партнерами и производителями. Он
предлагает читателям практический подход и полезные советы
по установлению и поддержанию успешных деловых отношений с
Китаем.1. Импорт и экспорт: Автор подробно объясняет процесс
организации импортно-экспортных операций с Китаем, включая
правила, регуляции и процедуры, которые следует соблюдать.
Книга "Бизнес с Китаем" является полезным руководством



 
 
 

и ресурсом для предпринимателей, финансистов и всех, кто
заинтересован в развитии деловых отношений с Китаем. Автор,
собравший свой опыт вместе, поможет читателям справиться с
сложностями и достичь успеха в работе с китайскими партнерами.



 
 
 

Денис Абрамовских
Бизнес с Китаем.

Инструкция по работе с
Алибаба , 1688 . Логистика

из Китая. Особенности
ВЭД. Налогообложение

1 Выбор поставщика на Алибаба
1.1 Основные критерии выбора поставщика
При выборе поставщика на Алибаба или на других плат-

формах важно учитывать несколько основных критериев.
Эти критерии помогут вам определиться с выбором надеж-
ного и качественного поставщика, который будет соответ-
ствовать вашим требованиям и ожиданиям.

1.1.1 Репутация и отзывы
Одним из главных критериев выбора поставщика явля-

ется его репутация и отзывы от других покупателей. Про-
смотрите отзывы о поставщике, оцените его рейтинг и узнай-
те, какие отзывы оставляют другие покупатели. Это помо-
жет вам понять, насколько надежен и качественен данный
поставщик.

1.1.2 Цена и условия сотрудничества



 
 
 

Цена является важным фактором при выборе поставщи-
ка. Сравните цены на товары у разных поставщиков и учтите,
что самая низкая цена не всегда означает лучшее качество.
Также обратите внимание на условия сотрудничества, такие
как минимальный заказ, сроки поставки и возможность по-
лучения образцов товаров.

1.1.3 Качество товаров
Качество товаров является одним из ключевых критериев

при выборе поставщика. Просмотрите фотографии и описа-
ния товаров, предоставленные поставщиком. Если возмож-
но, запросите образцы товаров для проверки их качества.
Также обратите внимание на сертификаты качества и другие
документы, подтверждающие соответствие товаров стандар-
там.

1.1.4 Минимальный заказ и возможность масшта-
бирования

При выборе поставщика учтите его минимальный заказ
и возможность масштабирования сотрудничества. Если вам
нужно большое количество товаров или вы планируете раз-
вивать свой бизнес, убедитесь, что поставщик может удовле-
творить ваши потребности и готов работать с вами на долго-
срочной основе.

1.1.5 Сроки поставки и логистика
Сроки поставки и логистика также являются важными

критериями при выборе поставщика. Узнайте, какие сроки
поставки предлагает поставщик и какая логистическая ком-



 
 
 

пания будет осуществлять доставку товаров. Обратите вни-
мание на возможность отслеживания груза и наличие стра-
ховки при доставке.

1.1.6 Обслуживание клиентов
Обратите внимание на качество обслуживания клиентов

со стороны поставщика. Узнайте, как быстро и эффективно
поставщик отвечает на ваши вопросы и решает возникаю-
щие проблемы. Хорошее обслуживание клиентов является
важным фактором для успешного сотрудничества.

1.1.7 Дополнительные услуги и возможности
Некоторые поставщики могут предлагать дополнительные

услуги и возможности, которые могут быть полезными для
вашего бизнеса. Например, это может быть упаковка товаров
под ваш бренд, индивидуальная маркировка или поддержка
в продвижении товаров на рынке.

Учитывая эти основные критерии выбора поставщика, вы
сможете сделать правильный выбор и установить долгосроч-
ное и взаимовыгодное сотрудничество с надежным постав-
щиком.

1.2 Поиск и сравнение поставщиков на Алибаба
Поиск и выбор надежного поставщика на Алибаба являет-

ся важным этапом для успешного бизнеса с Китаем. Алиба-
ба – это крупнейшая в мире онлайн-платформа для оптовой
торговли, где можно найти множество поставщиков и произ-
водителей товаров различных категорий. В этом разделе мы
рассмотрим основные шаги по поиску и сравнению постав-



 
 
 

щиков на Алибаба.
1.2.1 Регистрация и поиск поставщиков
Первым шагом является регистрация на платформе Али-

баба. Для этого вам потребуется создать учетную запись и за-
полнить необходимую информацию о вашей компании. По-
сле регистрации вы сможете начать поиск поставщиков.

При поиске поставщиков на Алибаба вы можете исполь-
зовать различные фильтры, чтобы уточнить свои требова-
ния. Вы можете выбрать категорию товаров, страну постав-
щика, минимальное количество заказа и другие параметры.
Также вы можете использовать ключевые слова для поиска
конкретных товаров или брендов.

1.2.2 Оценка надежности поставщика
После того, как вы найдете несколько потенциальных по-

ставщиков, важно провести оценку их надежности. Суще-
ствует несколько способов проверить надежность поставщи-
ка на Алибаба:

Проверьте рейтинг и отзывы: Алибаба предоставляет рей-
тинг и отзывы от других покупателей для каждого поставщи-
ка. Оцените рейтинг и прочитайте отзывы, чтобы получить
представление о качестве и надежности поставщика.

Проверьте сертификаты и лицензии: Убедитесь, что по-
ставщик имеет необходимые сертификаты и лицензии для
своей деятельности. Это может включать сертификаты каче-
ства, сертификаты соответствия и другие документы.

Свяжитесь с поставщиком: Перед тем, как заключить



 
 
 

сделку, рекомендуется связаться с поставщиком и задать во-
просы о его продукции, производственных мощностях, усло-
виях доставки и других важных аспектах. Обратите внима-
ние на скорость и качество ответов поставщика.

1.2.3 Сравнение поставщиков
После того, как вы провели оценку надежности несколь-

ких поставщиков, важно сравнить их между собой, чтобы
выбрать наиболее подходящего для вашего бизнеса. При
сравнении поставщиков на Алибаба обратите внимание на
следующие аспекты:

Цена: Сравните цены на товары у разных поставщиков.
Учтите, что самая низкая цена не всегда означает лучшее ка-
чество. Рассмотрите соотношение цены и качества при вы-
боре поставщика.

Качество продукции: Изучите информацию о качестве
продукции, предоставленную поставщиком. Узнайте, какие
контрольные мероприятия проводятся для обеспечения ка-
чества товаров.

Условия доставки: Сравните условия доставки, предлага-
емые разными поставщиками. Узнайте о сроках доставки,
стоимости доставки и возможности отслеживания груза.

Объем производства: Если вам нужно большое количе-
ство товаров, убедитесь, что поставщик способен удовлетво-
рить ваш спрос. Узнайте о его производственных мощностях
и возможностях масштабирования производства.

Обслуживание клиентов: Оцените качество обслужива-



 
 
 

ния клиентов у разных поставщиков. Узнайте, как быстро
они реагируют на ваши запросы и какие услуги поддержки
они предоставляют.

Проведя сравнение поставщиков на Алибаба по вышепе-
речисленным аспектам, вы сможете выбрать наиболее подхо-
дящего поставщика для вашего бизнеса. Помните, что важ-
но не только найти надежного поставщика, но и установить
долгосрочное и взаимовыгодное партнерство с ним.

1.3 Оценка надежности поставщика
Оценка надежности поставщика является важным этапом

при выборе поставщика на Алибаба или на 1688. Надеж-
ный поставщик обеспечит вам качественные товары, свое-
временную доставку и соблюдение всех условий договора. В
этом разделе мы рассмотрим основные критерии, которые
помогут вам оценить надежность поставщика.

1.3.1 Репутация поставщика
Первым и самым важным критерием является репута-

ция поставщика. Проверьте отзывы и рейтинги, оставлен-
ные другими покупателями. Обратите внимание на количе-
ство положительных и отрицательных отзывов, а также на
содержание комментариев. Если у поставщика много поло-
жительных отзывов и небольшое количество отрицательных,
это может говорить о его надежности.

1.3.2 Срок работы на платформе
Еще одним важным критерием является срок работы по-

ставщика на платформе. Чем дольше поставщик работает на



 
 
 

Алибаба или на 1688, тем больше вероятность того, что он
является надежным партнером. Поставщики, которые рабо-
тают на платформе уже несколько лет, обычно имеют больше
опыта и знаний в своей отрасли.

1.3.3 Сертификаты и лицензии
Проверьте, есть ли у поставщика необходимые сертифи-

каты и лицензии. Некоторые товары, особенно продукты пи-
тания и медицинские товары, требуют специальных серти-
фикатов для импорта и продажи. Убедитесь, что поставщик
имеет все необходимые документы, чтобы избежать проблем
с таможней и законодательством.

1.3.4 Коммуникация и отзывчивость
Хорошая коммуникация с поставщиком также являет-

ся важным фактором. Обратите внимание на то, насколько
быстро и четко поставщик отвечает на ваши вопросы. Если
поставщик отзывчив и готов предоставить вам всю необхо-
димую информацию, это может говорить о его профессио-
нализме и надежности.

1.3.5 Образцы товаров
Попросите поставщика предоставить вам образцы това-

ров перед заключением договора. Это позволит вам оценить
качество товаров и убедиться, что они соответствуют вашим
требованиям. Если поставщик не готов предоставить образ-
цы или качество образцов не удовлетворяет вас, это может
быть признаком ненадежности.

1.3.6 Проверка производства



 
 
 

Если возможно, посетите производственные мощности
поставщика или отправьте своего представителя для провер-
ки. Это поможет вам убедиться, что поставщик имеет необ-
ходимые ресурсы и возможности для производства товаров
высокого качества. При осмотре производства обратите вни-
мание на условия труда, соблюдение стандартов безопасно-
сти и санитарии.

1.3.7 Финансовая устойчивость
Исследуйте финансовую устойчивость поставщика.

Узнайте о его финансовых показателях, таких как выручка,
прибыль и задолженность. Поставщик с хорошей финансо-
вой устойчивостью обычно является более надежным парт-
нером, так как он имеет возможность выполнять свои обя-
зательства перед вами.

1.3.8 Договор и гарантии
Не забудьте заключить договор с поставщиком, в котором

будут четко прописаны все условия сотрудничества. Убеди-
тесь, что договор содержит гарантии качества товаров, сро-
ки поставки, условия оплаты и ответственность сторон. Это
поможет вам защитить свои интересы и обеспечить надеж-
ность сотрудничества.

Оценка надежности поставщика является важным шагом
при выборе поставщика на Алибаба или на 1688. Придержи-
вайтесь вышеуказанных критериев и проводите тщательный
анализ, чтобы выбрать надежного партнера для вашего биз-
неса.



 
 
 

1.4 Заключение договора с поставщиком
Заключение договора с поставщиком является важным

этапом в процессе работы с китайскими поставщиками. Это
позволяет установить четкие правила и условия сотрудни-
чества, защитить свои интересы и обеспечить безопасность
сделки. В данном разделе мы рассмотрим основные аспекты,
которые следует учесть при заключении договора с постав-
щиком на Алибаба или 1688.

1.4.1 Определение условий сотрудничества
Перед заключением договора необходимо определить все

условия сотрудничества с поставщиком. Это включает в се-
бя такие важные моменты, как цена товара, условия оплаты,
сроки поставки, условия возврата и гарантии. Важно учесть,
что китайские поставщики могут иметь свои особенности и
предпочтения, поэтому необходимо обсудить все детали и
достичь взаимопонимания.

1.4.2 Правовая защита
При заключении договора с китайским поставщиком

необходимо учесть правовую защиту своих интересов. Ре-
комендуется обратиться к юристу или специалисту по меж-
дународному праву, чтобы убедиться, что договор соответ-
ствует международным стандартам и защищает ваши права.
Также стоит учесть, что в случае возникновения споров или
проблем с поставкой товаров, можно обратиться в между-
народные арбитражные организации или использовать меха-
низмы разрешения споров, предусмотренные договором.



 
 
 

1.4.3 Контроль качества товаров
Одним из важных аспектов при заключении договора с

поставщиком является контроль качества товаров. Рекомен-
дуется включить в договор условия о проведении предпро-
дажной проверки качества товаров, а также о возможности
возврата или замены товаров в случае их некачественности.
Также стоит учесть, что китайские поставщики могут пред-
лагать различные сертификаты качества, которые могут быть
полезны при заключении договора.

1.4.4 Установление сроков и условий поставки
При заключении договора с поставщиком необходимо

установить четкие сроки и условия поставки товаров. Важно
учесть, что доставка товаров из Китая может занимать опре-
деленное время, поэтому необходимо учесть это при плани-
ровании своей деятельности. Также стоит обсудить с постав-
щиком условия упаковки и маркировки товаров, чтобы из-
бежать проблем при таможенном оформлении.

1.4.5 Форма договора
При заключении договора с поставщиком необходимо

определить форму договора. Это может быть письменный
договор, электронный договор или договор на основе ком-
мерческого предложения. Важно учесть, что письменный до-
говор является наиболее надежной формой, так как в нем
фиксируются все условия сотрудничества и права и обязан-
ности сторон.

1.4.6 Подписание и регистрация договора



 
 
 

После согласования всех условий с поставщиком необ-
ходимо подписать и зарегистрировать договор. Подписание
может быть осуществлено как в электронной форме, так и в
письменной форме. Регистрация договора может быть необ-
ходима для обеспечения его юридической силы и возможно-
сти привлечения поставщика к ответственности в случае на-
рушения условий договора.

1.4.7 Мониторинг выполнения договора
После заключения договора рекомендуется осуществлять

мониторинг выполнения условий договора. Это позволит
своевременно выявить и решить возможные проблемы или
нарушения со стороны поставщика. Также стоит учесть, что
регулярное общение с поставщиком и поддержание хороших
отношений могут способствовать долгосрочному и успешно-
му сотрудничеству.

В данном разделе мы рассмотрели основные аспекты, ко-
торые следует учесть при заключении договора с поставщи-
ком на Алибаба или 1688. Заключение договора является
важным шагом в процессе работы с китайскими поставщи-
ками и позволяет обеспечить безопасность и надежность со-
трудничества.

2 Выбор поставщика на 1688
2.1 Особенности работы с платформой 1688
Платформа 1688 является одной из крупнейших торговых

площадок в Китае, специализирующейся на оптовых прода-
жах. Она предоставляет возможность найти поставщиков и



 
 
 

приобрести товары напрямую от производителей и оптови-
ков. В этом разделе мы рассмотрим особенности работы с
платформой 1688 и дадим рекомендации по выбору постав-
щиков и заключению сделок.

2.1.1 Поиск и оценка поставщиков на 1688
Для начала работы с платформой 1688 необходимо заре-

гистрироваться и создать аккаунт. После этого вы сможете
приступить к поиску поставщиков. Основными инструмен-
тами поиска на 1688 являются поиск по ключевым словам
и фильтры, которые позволяют уточнить параметры поиска,
такие как цена, минимальный заказ и т.д.

При выборе поставщика на 1688 важно обратить внима-
ние на следующие критерии:

Рейтинг и отзывы: Платформа 1688 предоставляет воз-
можность оценить надежность поставщика на основе его
рейтинга и отзывов от других покупателей. Рекомендуется
выбирать поставщиков с высоким рейтингом и положитель-
ными отзывами.

Аутентификация: Некоторые поставщики на 1688 про-
ходят процедуру аутентификации, что подтверждает их ле-
гальность и надежность. При выборе поставщика рекомен-
дуется отдавать предпочтение тем, кто прошел данную про-
цедуру.

Коммуникация: Важно установить связь с поставщиком
и задать все необходимые вопросы перед совершением по-
купки. Обратите внимание на скорость и качество ответов



 
 
 

поставщика, так как это может свидетельствовать о его про-
фессионализме и готовности к сотрудничеству.

2.1.2 Сравнение цен и условий на 1688 и Алибаба
Одним из преимуществ работы с платформой 1688 яв-

ляется возможность приобретения товаров по более низким
ценам, чем на Алибаба. Это связано с тем, что на 1688 пред-
ставлены производители и оптовики, которые предлагают
товары по оптовым ценам.

Однако, при сравнении цен и условий на 1688 и Алибаба,
необходимо учитывать следующие факторы:

Минимальный заказ: На 1688 могут быть установлены ми-
нимальные заказы для оптовых покупок. При выборе постав-
щика важно учитывать этот фактор и оценить, соответствует
ли минимальный заказ вашим потребностям.

Качество товаров: При выборе поставщика на 1688 необ-
ходимо обратить внимание на качество предлагаемых това-
ров. Рекомендуется изучить отзывы других покупателей и
запросить образцы товаров перед заключением сделки.

Доставка: При сравнении условий на 1688 и Алибаба важ-
но учесть стоимость и сроки доставки. На 1688 вы можете
найти поставщиков, предлагающих более выгодные условия
доставки, однако необходимо учитывать возможные риски и
проверить надежность поставщика.

2.1.3 Заключение сделки с поставщиком на 1688
После выбора поставщика на 1688 и согласования усло-

вий покупки, необходимо заключить с ним договор. Важ-



 
 
 

но уделить внимание следующим аспектам при заключении
сделки:

Условия поставки: Уточните с поставщиком условия по-
ставки товаров, такие как сроки, способы доставки и стои-
мость. Обратите внимание на возможные риски и убедитесь,
что поставщик предоставляет достаточные гарантии и стра-
хование.

Оплата: Уточните с поставщиком условия оплаты. Реко-
мендуется использовать безопасные платежные системы, та-
кие как Alibaba Trade Assurance, которые обеспечивают за-
щиту покупателя.

Контроль качества: При получении товаров от поставщи-
ка на 1688 рекомендуется провести контроль качества. Про-
верьте соответствие товаров заявленным характеристикам и
убедитесь, что они не имеют дефектов.

Важно помнить, что работа с платформой 1688 требует
внимательности и осторожности. Перед заключением сделки
рекомендуется провести все необходимые проверки и обес-
печить защиту своих интересов.

2.2 Поиск и оценка поставщиков на 1688
Платформа 1688 является одной из крупнейших торговых

площадок в Китае, предназначенной для оптовой торговли.
В этом разделе мы рассмотрим основные шаги по поиску и
оценке поставщиков на 1688.

2.2.1 Поиск поставщиков на 1688
Для начала поиска поставщиков на 1688 вам потребуется



 
 
 

зарегистрироваться на платформе и создать аккаунт. После
этого вы сможете использовать поисковую строку для поис-
ка нужных товаров или категорий. Вы можете использовать
ключевые слова, чтобы уточнить свой поиск и найти наибо-
лее подходящих поставщиков.

Когда вы нашли интересующего вас поставщика, важно
провести дополнительные исследования, чтобы убедиться в
его надежности и качестве товаров. Одним из способов про-
верки поставщика является ознакомление с его профилем
на платформе. Обратите внимание на рейтинг поставщика,
количество успешных сделок и отзывы от других покупате-
лей. Это поможет вам сделать предварительную оценку по-
ставщика.

2.2.2 Оценка поставщиков на 1688
При оценке поставщиков на 1688 следует обратить внима-

ние на несколько ключевых аспектов. Во-первых, проверь-
те, насколько давно поставщик работает на платформе. Чем
больше лет опыта у поставщика, тем больше вероятность,
что он надежный и имеет хорошую репутацию.

Во-вторых, обратите внимание на количество успешных
сделок у поставщика. Чем больше успешных сделок, тем
больше вероятность, что поставщик надежный и может
предоставить качественные товары.

Также стоит обратить внимание на отзывы от других поку-
пателей. Читайте отзывы и комментарии о поставщике, что-
бы получить представление о его надежности и качестве об-



 
 
 

служивания.
Дополнительно, вы можете связаться с поставщиком и

задать ему вопросы о его продукции, условиях доставки и
оплаты. Обратите внимание на скорость и качество ответов
поставщика. Если он оперативно и подробно отвечает на ва-
ши вопросы, это может свидетельствовать о его профессио-
нализме и заинтересованности в сотрудничестве.

2.2.3 Сравнение цен и условий на 1688 и Алибаба
При выборе поставщика на 1688 важно провести сравне-

ние цен и условий с поставщиками на Алибаба. Обратите
внимание на разницу в ценах, минимальном заказе, усло-
виях доставки и оплаты. Сравните предложения разных по-
ставщиков и выберите наиболее выгодное для вас.

Также стоит учесть, что на 1688 вы можете найти бо-
лее специализированных поставщиков, которые предлагают
уникальные товары или услуги. Если вам нужны специфи-
ческие товары, то 1688 может быть более подходящей плат-
формой для поиска поставщиков.

2.2.4 Заключение сделки с поставщиком на 1688
После того, как вы выбрали подходящего поставщика на

1688, важно заключить с ним договор и установить все усло-
вия сделки. Обсудите с поставщиком детали доставки, опла-
ты, гарантий и возврата товаров. Убедитесь, что все условия
сделки ясны и понятны для обеих сторон.

Также рекомендуется использовать безопасные методы
оплаты, такие как платежные системы, чтобы обезопасить



 
 
 

себя от возможных мошеннических действий.
Важно помнить, что каждая сделка с поставщиком на

1688 уникальна, и необходимо тщательно проверять и оце-
нивать каждого поставщика перед заключением сделки.

2.3 Сравнение цен и условий на 1688 и Алибаба
Платформы 1688 и Алибаба являются двумя крупнейши-

ми онлайн-рынками в Китае, предоставляющими возмож-
ность поиска и выбора поставщиков. Они имеют свои осо-
бенности и различия в ценах и условиях работы. В данном
разделе мы рассмотрим сравнение цен и условий на плат-
формах 1688 и Алибаба.

2.3.1 Цены на 1688
Платформа 1688 является внутренним рынком Китая,

предназначенным для оптовых закупок. Здесь вы можете
найти широкий ассортимент товаров по более низким це-
нам, чем на Алибаба. Однако, стоит отметить, что на 1688
цены указаны в китайских юанях (CNY), поэтому вам может
потребоваться конвертация валюты при покупке.

Цены на 1688 могут быть ниже благодаря отсутствию по-
средников и возможности покупки товаров напрямую от
производителей или оптовых поставщиков. Кроме того, на
1688 можно найти товары, которые еще не появились на
Алибаба, что дает вам возможность быть первым, кто пред-
ложит их на своем рынке.

2.3.2 Цены на Алибаба
Алибаба является международной платформой, на кото-



 
 
 

рой представлены поставщики со всего мира. Цены на Али-
баба могут быть выше, чем на 1688, так как здесь присут-
ствуют дополнительные расходы на доставку и посредниче-
ские услуги. Однако, на Алибаба вы можете найти больше
разнообразных товаров и поставщиков, что позволяет вы-
брать наиболее подходящий вариант для вашего бизнеса.

2.3.3 Условия работы на 1688
На платформе 1688 вы можете найти поставщиков, кото-

рые готовы работать с малыми и средними заказами. Это
означает, что вы можете приобрести товары в небольших
партиях, что особенно полезно для начинающих предприни-
мателей. Кроме того, на 1688 вы можете найти поставщиков,
которые предлагают более гибкие условия оплаты и достав-
ки.

2.3.4 Условия работы на Алибаба
На Алибаба большинство поставщиков ориентированы на

оптовые закупки и предлагают более выгодные условия при
покупке больших партий товаров. Здесь вы можете найти по-
ставщиков, которые предлагают услуги по индивидуальной
маркировке товаров, упаковке и логистике. Кроме того, на
Алибаба вы можете воспользоваться системой защиты поку-
пателя, которая обеспечивает возврат средств в случае нека-
чественных товаров или невыполнения условий сделки.

2.3.5 Сравнение цен и условий
При выборе между 1688 и Алибаба важно учитывать свои

потребности и бюджет. Если вам необходимо приобрести то-



 
 
 

вары в небольших партиях и вы хотите получить более гиб-
кие условия оплаты и доставки, то 1688 может быть пред-
почтительнее. Однако, если вы планируете закупать товары
оптом и ищете больше разнообразия и гарантий, то Алибаба
может быть лучшим вариантом.

Важно также учитывать, что на обеих платформах есть
риск попасть на мошенников или некачественные товары.
Поэтому перед совершением сделки рекомендуется прове-
сти тщательную проверку поставщика, оценить его надеж-
ность и прочитать отзывы других покупателей.

В итоге, выбор между 1688 и Алибаба зависит от ва-
ших потребностей, бюджета и предпочтений. Обе платфор-
мы предлагают широкий выбор товаров и поставщиков, и
правильный выбор поможет вам найти наиболее выгодные
цены и условия для вашего бизнеса.

2.4 Заключение сделки с поставщиком на 1688
После того, как вы провели поиск и оценили поставщиков

на платформе 1688, настало время заключить сделку с вы-
бранным поставщиком. В этом разделе мы рассмотрим ос-
новные шаги и рекомендации по заключению сделки с по-
ставщиком на 1688.

2.4.1 Подготовка к заключению сделки
Перед тем, как заключить сделку с поставщиком на 1688,

необходимо провести некоторую подготовительную работу.
Во-первых, убедитесь, что вы полностью понимаете условия
сделки, предлагаемые поставщиком. Внимательно изучите



 
 
 

информацию о товаре, его характеристики, цену, условия до-
ставки и оплаты. Если у вас возникли вопросы, не стесняй-
тесь задавать их поставщику.

Во-вторых, убедитесь, что вы имеете все необходимые до-
кументы и разрешения для проведения данной сделки. В
случае импорта товаров из Китая, вам может потребовать-
ся регистрация в таможенных органах и получение соответ-
ствующих лицензий.

2.4.2 Заключение договора
Одним из важных шагов при заключении сделки с постав-

щиком на 1688 является составление и подписание догово-
ра. Договор должен содержать все условия сделки, включая
описание товара, цену, условия доставки, сроки выполнения
заказа, условия оплаты и ответственность сторон.

При составлении договора обратите внимание на следую-
щие моменты:

• Укажите все детали товара, включая его характеристики,
количество, цвет и размеры. Это поможет избежать недора-
зумений и споров в будущем.

• Определите условия доставки и ответственность за воз-
можные повреждения товара во время транспортировки.

•  Укажите сроки выполнения заказа и условия опла-
ты. Обсудите с поставщиком возможность предоставления
предоплаты или использования системы гарантированных
платежей.

• Установите механизм разрешения споров и ответствен-



 
 
 

ность сторон в случае нарушения условий договора.
2.4.3 Оплата и доставка товара
После подписания договора и согласования всех условий

с поставщиком, наступает этап оплаты и доставки товара. В
зависимости от условий сделки, вы можете выбрать различ-
ные способы оплаты, такие как банковский перевод, платеж-
ные системы или использование услуг сторонних платежных
агентов.

При выборе способа доставки товара обратите внимание
на надежность и репутацию логистических компаний. Убе-
дитесь, что выбранный поставщик имеет опыт работы с дан-
ными компаниями и может обеспечить надежную и своевре-
менную доставку товара.

2.4.4 Проверка и прием товара
После получения товара необходимо провести его про-

верку на соответствие заказу и качество. Внимательно
осмотрите товар, убедитесь, что он не имеет дефектов или
повреждений. Если вы обнаружите какие-либо проблемы,
немедленно свяжитесь с поставщиком для урегулирования
ситуации.

При приеме товара также необходимо проверить его ко-
личество и комплектность. Убедитесь, что все товары из за-
каза присутствуют и соответствуют заявленным характери-
стикам.

2.4.5 Отзыв о поставщике
После завершения сделки и получения товара, не забудьте



 
 
 

оставить отзыв о поставщике на платформе 1688. Ваш отзыв
поможет другим покупателям сделать правильный выбор и
также будет полезен для самого поставщика. Будьте объек-
тивными и честными в своем отзыве, указывая на положи-
тельные и отрицательные аспекты сделки.

Заключение сделки с поставщиком на 1688 – это важный
этап в бизнесе с Китаем. Следуя рекомендациям и проводя
необходимую подготовительную работу, вы сможете сделать
успешную сделку и получить качественный товар от надеж-
ного поставщика.

3 Особенности работы с Китаем
3.1 Культурные и языковые особенности
Работа с Китаем требует учета культурных и языковых

особенностей данной страны. Китай – это древняя цивили-
зация с богатой историей и уникальной культурой. Понима-
ние этих особенностей поможет вам успешно вести бизнес и
установить хорошие отношения с китайскими партнерами.

3.1.1 Культурные особенности
Китайская культура отличается от западной культуры во

многих аспектах. Важно учитывать следующие культурные
особенности при работе с китайскими партнерами:

1. Иерархия и уважение
В китайской культуре существует сильная иерархия, и

уважение к старшим и высшим должностям является важ-
ным аспектом. При общении с китайскими партнерами
необходимо проявлять уважение и соблюдать формально-



 
 
 

сти.
2. Взаимоотношения и доверие
В Китае большое значение придается взаимоотношениям

и доверию. Построение долгосрочных отношений и установ-
ление доверия с китайскими партнерами может потребовать
времени и усилий. Важно проявлять терпение и стремиться
к установлению доверительных отношений.

3. Коммуникация
Китайцы обычно предпочитают косвенную коммуника-

цию и избегают прямых конфликтов. Важно быть вниматель-
ным к невербальным сигналам и тону голоса при общении
с китайскими партнерами. Также следует избегать использо-
вания слишком прямых и прямолинейных высказываний.

3.1.2 Языковые особенности
Китайский язык отличается от большинства других язы-

ков мира. Он использует уникальные иероглифы и имеет
свою грамматику и фонетику. Понимание языковых особен-
ностей поможет вам эффективно общаться с китайскими
партнерами:

1. Переводчик
Если вы не владеете китайским языком, рекомендуется

нанять профессионального переводчика. Он поможет вам
перевести документы, провести переговоры и общаться с ки-
тайскими партнерами на их родном языке.

2. Важность письменной коммуникации
В китайской культуре письменная коммуникация имеет



 
 
 

большое значение. Письменные договоры и соглашения счи-
таются более важными, чем устные договоренности. Поэто-
му рекомендуется вести всю важную коммуникацию пись-
менно, чтобы избежать недоразумений и несогласий.

3. Уважение к культуре и языку
Показывайте уважение к китайской культуре и языку,

проявляйте интерес к их традициям и обычаям. Это помо-
жет вам установить хорошие отношения с китайскими парт-
нерами и создать благоприятную рабочую атмосферу.

Важно помнить, что культурные и языковые особенности
Китая могут существенно влиять на ваш бизнес. Понимание
и учет этих особенностей помогут вам успешно вести дела с
китайскими партнерами и достичь ваших бизнес-целей.

3.2 Правовые и таможенные аспекты
При работе с Китаем важно учитывать правовые и тамо-

женные аспекты, которые могут оказать влияние на ваш биз-
нес. В данном разделе мы рассмотрим основные аспекты, ко-
торые следует учесть при ведении бизнеса с Китаем.

3.2.1 Таможенные процедуры и требования
При импорте товаров из Китая важно ознакомиться с та-

моженными процедурами и требованиями, которые действу-
ют в вашей стране. Каждая страна имеет свои правила и нор-
мы, которые необходимо соблюдать при ввозе товаров. В
России, например, для импорта товаров из Китая требуется
оформление таможенной декларации и уплата таможенных
пошлин и налогов.



 
 
 

3.2.2 Документация и регламенты ВЭД
При ведении внешнеэкономической деятельности с Кита-

ем необходимо ознакомиться с документацией и регламен-
тами, которые регулируют внешнеэкономическую деятель-
ность. В России это, например, Таможенный кодекс Евразий-
ского экономического союза, который содержит правила и
нормы, регулирующие импорт и экспорт товаров.

3.2.3 Таможенные пошлины и налоги
При импорте товаров из Китая необходимо учесть тамо-

женные пошлины и налоги, которые могут быть взимаемы-
ми при ввозе товаров в вашу страну. Таможенные пошлины
могут зависеть от стоимости товара, его классификации и
страны происхождения. Налоги, такие как НДС, также могут
быть взимаемыми при ввозе товаров.
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