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Что бы еще продать?

 
В наше богом благословенное демократическое время наступила эра Потребления. Это

значит, все и всё продаётся. Неважно, что вы умеете, неважно сколько лет учились, если про-
дать лично вам удается, успели, и потому Успешный. Не умеете продать? Учитесь! Есть даже
курсы с названием про успех. Все равно ничему не научитесь! Но почему же не поучиться?
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Образованность

 
Вот говорят образование. Что образование? Поговорим про ефто.
В наше неспокойное время образование стало доступно за деньги. В институте учатся

не  даром, а  по  определенной таксе. Скажем, за  семестр, т.е. за  полгода обучения, студент
(родители) платит 500 долларов. За два семестра, т.е. за один курс, соответственно, получается
1000 у.е.

А что вы хотели – у.е. или американский доллар, железная валюта, не чета всяким дере-
вянным.

Но студенту придется ходить на занятия, всякие там лекции и семинары. Время. Пони-
маете? Время – это самое ценное, что нам дает природа. Его не много, и не мало, оно просто
есть, и оно проходит!

Возникает вопрос: нельзя ли процесс обучения сократить?
Можно. Ответ, конечно, донельзя откровенный, но мы вам прямо скажем: тоже не бес-

платно, но можно!
Служить делу образованности – наше призвание. Зачем наполнять пустотами уровень

образованности, тратя на это годы, когда то же можно сделать за пару недель? Да чего там,
за пару ден!

Все по-честному! Вы приходите ко мне и приносите деньги. Сколько? Зависит от специ-
альности. Но об этом после. А пока вы приходите к нам, и заявляете просьбу: нужно, мол, сви-
детельство об образованности. Я принимаю деньги, даю вам чек. И через день – готово дело,
диплом у вас есть!

А теперь о подробностях.
Предположим, хотите вы музыку сочинять. За диплом композитора такса 600 у. е. А если

вам хочется в рублях, то по курсу примерно это 36 000 рублей. За готовый диплом! А если
в консерваторию ходить, то за этот результат нужно выложить: 500 у.е. помноженные на число
семестров. Если это 5 курсов, то 2500 у.  е. Или в рублях – 150 000 рублей. Разница есть:
36 и 150?

Подобные вычисления производите и для других призваний. Скажем, хотите быть инже-
нером-строителем (они в наше время много получают). За диплом вам придется заплатить
всего 400 долларов! Если речь о медицине, есть градации в зависимости от профиля. Гинеко-
лог – 700 у.е., стоматолог – 900 у.е., ЛОР – 500 у.е. и т. д.

Народное хозяйство от этого только выиграет: не надо тратиться на профессуру, а резуль-
тат один, только в  одном случае студенту придется платить 36  000  рублей, в  другом  –
150 000 рублей. А пустоты? Пущай оне уже самообразованием наполнюця!
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«Из Питера»

 
Компания «Из Питера» не один десяток лет имеет дело с вашим братом туристом. Как

видно из названия компании, мы занимаемся тем, чтобы удобно уехать. Но перед отъездом,
как правило, люди хотят посмотреть город. Однако смотреть на Петербург можно по-разному.

Раньше человек предпочитал любоваться каким-нибудь Невским из окна кареты. Шло
время, и люди, начиная понимать выгоды существования, стали предпочитать виды из окна
личного авто. Наконец, дождались своего часа и любители пошалить – теперь для всех жела-
ющих открылась возможность покататься на легендарном крейсере «Аврора», с лёгкой пушки
которого Россия отказалась от одной формы государственности, предпочтя другую.

Катание на легендарном крейсере – удовольствие не дешевое. Если пожелать изволите
прокатиться в  одиночестве, скажем, держа в  левой руке бокал шампанского, а  в  правой  –
бинокль, то заплатить за час вам надо будет 1 миллион долларов. Но что такое миллион долла-
ров в сравнении с воспоминанием, которое не покинет вас до конца дней: вы целый час ходили
на «Авроре», и сам черт вам был не брат!

Если вас набралась целая группа, к примеру, из 10 человек, за час катания на «Авроре»
придется собрать 4 миллиона долларов. Разница связана с условиями эксплуатации и необхо-
димостью ремонта крейсера после учиняемого вандализма.

Желающих прокатиться пока не объявилось, но администрация славного города Санкт-
Петербурга не перестает надеяться, что любители культурного отдыха когда-нибудь оценят
предоставляемые городом возможности. Правда, цены к тому времени, когда отыщутся жела-
ющие прокатиться с шиком, наверняка подрастут.
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Конец ознакомительного фрагмента.

 
Текст предоставлен ООО «ЛитРес».
Прочитайте эту книгу целиком, купив полную легальную версию на ЛитРес.
Безопасно оплатить книгу можно банковской картой Visa, MasterCard, Maestro, со счета

мобильного телефона, с платежного терминала, в салоне МТС или Связной, через PayPal,
WebMoney, Яндекс.Деньги, QIWI Кошелек, бонусными картами или другим удобным Вам спо-
собом.
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