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Часть 2

 
 

Глава 1
 

В полдень 18 июня 1933 года в кабинет Гринева вошли руководители Главного управле-
ния безопасности.

– Здравствуйте, товарищи! Послезавтра я улетаю в САСШ. Так и не успел полностью
войти в курс дел Главного Управления.

Меня особенно беспокоит состояние дел с кадрами: нас стало много и с каждым днем
количество сотрудников увеличивается. Согласно утвержденным стратегическим показателям
к концу пятилетки в наших структурах будут работать порядка 15 миллионов человек. Не буду
объяснять важность кадровой работы, лишь подчеркну в очередной раз – люди это нашего глав-
ное богатство и чем выше качество их профессиональной подготовки, общеобразовательный
уровень и социализация, тем успешнее мы сможем претворять наши цели в жизнь. Я попро-
сил начальника кадрового управления Штольца Генриха Рудольфовича подготовить короткий
доклад о последних исследованиях, проводимых в этой области.

–  Представлю результаты исследований, по  определению основных типов личности.
По нашей классификации их три – активная личность, представитель стабильного большин-
ства или обыватель, псевдоактивная или паразитическая личность.

Расскажу об  основных характеристиках. Начну с  первого типа. Активная личность  –
находится в постоянном поиске идеала и достижения успеха. Умеет ставить и реализовать цели.
Способен переносить трудности и жертвовать ради достижения идеала. Стремиться к доми-
нированию, желает и способен изменить окружающий мир. Себя он не любит и не почитает –
уважает и старается быть достойным уважения.

Активные личности отличаются друг от друга в зависимости от степени жертвенности:
пожертвовать собственной жизнью ради достижения идеала, успеха; рисковать жизнью ради
достижения идеала, успеха; посвятить жизнь достижению идеала, успеха; посвятить жизнь
поиску идеала знания или красоты; посвятить жизнь поиску счастья, удачи и готовность риск-
нуть жизнью. Как показали исследования, 4% от общего количества людей являются актив-
ными личностями. Любой прогресс без их активного участия не возможен. Своевременное
выявление активных личностей, оказание содействия в процессе их социализаций, организа-
ция их образовательного процесса и стимулирования личностного роста, предоставление им
возможностей для самореализаций, поможет нам воспользоваться плодами их активной дея-
тельности в различных областях нашей деятельности.

К  сожалению, мы ограничены в  своих возможностях своевременного обнаружения
активных личностей в приделах наших полномочий по работающим и принимаемым на работу
сотрудникам двух главных управлений. Намного эффективнее организация их выявления
в подростковом возрасте и обеспечение соответствующих условий для правильного социаль-
ного ориентирования и получения качественного образования. Не получив необходимого вни-
мания со стороны государства и общества, ощутимый процент активных личностей реализуют
свой потенциал в преступных сообществах или растворяются в общей массе.

– Кирилл Алексеевич! Необходимо подготовить обращение в СНК с просьбой допустить
сотрудников Управления Кадров к проведению исследований в общеобразовательных учре-
ждениях по  всей стране. Генрих Рудольфович, организуйте в  составе управления Научно-
исследовательское Объединение соответствующей направленности. Разработайте необходи-
мые методики выявления активных личностей подросткового возраста и программу обеспече-
ния необходимых условий для получения соответствующего образования и прочей помощи.
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Социализированные активные личности – золотой фонд нашего государства и мы обязаны сде-
лать все, чтобы их максимальное количество самореализовались на благо общества и государ-
ства. В состав объединения должны войти научно-исследовательские центры в каждом регионе
нашей страны с целью охвата всех образовательных учреждений!

– Александр Владимирович, мы будем их всех привлекать в деятельность наших главных
управлений?

– Желательно, но не обязательно! Главное – предоставить им возможность осознанного
выбора. Ирина Владимировна, финансирование деятельности этого объединения имеет выс-
ший приоритет. Продолжайте, пожалуйста, Генрих Рудольфович!

– Второй тип личности самый распространенный, составляет 80% от общего количе-
ства людей. Обыватель – человек, полностью приспособленный к окружающей действительно-
сти. Высшей ценностью для обывателя является благополучие, достигаемое приспособлением
к социальной среде. Благополучие обывателя требует от него настоящего служения по установ-
ленному в его социальной среде образцу. Обыватель уважает себя за то, что имеет, не отли-
чается умеренностью. Поскольку уважение к  себе имеет прямое отношение к морали, а  ее
не  бывает мало, обывателю нужно много. За  это он себя больше уважает. Ему нужно все,
что есть у других, по возможности, в максимальной степени. Обывателю нужно больше того,
что диктуют ему его реальные потребности, а часто и того, что идет им вразрез. Обыватель
не желает быть оригинальным. Индивидуальность для него – отклонение от стандарта, приня-
того в социуме. Разум он использует не для поиска истин, а для поиска способов добиться
одобрения социума. Тщеславные или честолюбивые импульсы определяют поведение обыва-
теля, ориентируя его на признание в социуме. Даже в личной жизни он ориентируется на одоб-
рение социума.

Обыватель в своих материальных потребностях социален и старается вписаться в социум
и преуспеть в нем. В понимании обывателя: демонстративное потребление за пределами своих
реальных потребностей помогает ему обозначить своё место на социальной лестнице. Стать
как все, желательно раньше других – для обывателя смысл существования. Обыватель сопер-
ничает не с ведущими, а с отстающими. Всегда должны находиться те, кто хуже его; хотя бы
те, кто в другом социуме. Обыватель считает себя реалистом, ибо приспосабливается к суще-
ствующей реальности.

Опираясь на эти особенности обывателей, политики мастерски манипулируют ими, навя-
зывая любые ценности, чаще всего, преступные и аморальные. Важно, чтобы потребители счи-
тали их общепринятыми. Противоречия в собственном мировоззрении обывателя не смущают,
поскольку они общепринятые, а не выстраданные самим. Вера и мораль ему нужны исключи-
тельно для обеспечения собственного благополучия в той среде, где он проживает. Обыватель
всегда знает «как правильно» и в своих суждениях руководствуется исключительно общепри-
нятыми установками. Главное чтобы эти установки исходили от сильной стороны. Обыватель
умеет не  загружать себя мыслями о  прошлом и  будущем, не  интересуется смыслом жизни
и прочими философскими вопросами. Он живет настоящим и больше интересуется потребле-
нием, не задумывается при этом об ограничении своих желаний. Для обывателя собственное
благополучие является основой для самоуважения, а чужая слабость и неудача – основанием
для презрения.

– Генрих Рудольфович! Вы описываете стабильное большинство, ради счастья которого
мы выкладываемся на приделе своих возможностей?

–  Да, Кирилл Алексеевич! Человек не  идеален, многое в  его поведении диктуется
не разумом и моралью, а врожденными инстинктами. Наша задача научиться купировать отри-
цательные проявления и стимулировать разумное поведение. Я понимаю, что представленная
характеристика стабильного большинства далека от  наших ожиданий, но  наша задача дать
реальную оценку поведенческим особенностям каждого типа личности. Если внимательно изу-
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чить рост национал-социалистических настроений в Германии у большинства населения под
воздействием активной пропагандисткой политики сторонников Гитлера, придется констати-
ровать правильность представленных характеристик стабильного большинства.

На начальном этапе моей работы в нашем коллективе, я никак не мог понять – почему
Александр Владимирович уделяет такое пристальное внимание личностным характеристикам
и  постоянно усиливает требования по  стимулированию личностного роста по  достижению
утвержденных целевых показателей социальной морали? Он эти поведенческие закономерно-
сти обнаружил, благодаря своим нестандартным аналитическим способностям, раньше нас,
профессионалов в этой области. Результат реализации в жизнь его требований налицо: в двух
главных управлениях люди меняются за достаточно непродолжительный срок. Они с удоволь-
ствием воспринимают принятые у нас установки общежития и постепенно раскрывают свои
творческие и прочие положительные способности, а отрицательные черты купируются суще-
ствующими жесткими ограничителями. Александр Владимирович, то, что Вы неординарная
личность я понял с первой нашей встречи, но Вы, владея всей этой информацией, которую я
сегодня представляю, заставили нас провести двухгодичные исследования. Не хотите раскрыть
тайну такого поведения?

– Нет никакой тайны! По складу своего ума я во всем ищу закономерности и нахожу их
там, где они есть. Не буду скрывать, я имел общее представление об основных типах личностей,
но слишком уважаю профессионализм во всем, чтобы высказывать свое мнение, основываясь
лишь на собственных наблюдениях. Поэтому и распорядился провести глубокие исследова-
ния. Основываясь на их результаты, мы будем вырабатывать хорошо обоснованную программу
действий в этом направлении.

– Александр Владимирович, какую оценку вы дали нам, если не секрет?
–  Ирина Владимировна, нет никакого секрета, все высшее руководство двух главных

управлений – активные личности! Правда, только двое из нас безоглядно готовы идти на само-
пожертвование ради достижения наших целей. Конкретизировать не буду, эта позиция всего
лишь особенность этих личностей. Генрих Рудольфович, передайте мою благодарность всем
ученным принимающих участие в этих исследованиях!

Поставьте перед ними новую целевую задачу, важность которой имеет наивысший прио-
ритет. Приступайте к разработке программы социального воздействия на стабильное большин-
ство. Задача очень сложная… Нам не нужна управляемая масса, нам нужно добиться, опираясь
на поведенческие особенности стабильного большинства, раскрытия личности каждого кон-
кретного индивидуума, его творческого начала и разумного, а не инстинктивного потенциала.
Особое внимание обратите на взаимодействия личностей внутри социума, разработайте огра-
ничители противодействия проявлениям чванства и жадности. До этого Вы действовали, осно-
вываясь на моих требованиях. Теперь настало время организовать более профессиональное
воздействие. Вначале подготовьте предложения по основным принципам социальной морали,
нацеленные на наши ценности. Эти принципы должны быть трансформируемы и отвечать как
текущему моменту, так и поставленным целям. Отмечу, – догматический подход неприемлем.

Через месяц я вернусь из командировки, и первым делом хочу ознакомиться с проек-
том программы воздействия. Задача очень сложная, допуск к разработке и к самой программе
будет сильно ограничен. Кирилл Алексеевич, обдумайте, кого можно допустить к разработке
этой программы. В процессе разработки должны принимать участие сотрудники Политэко-
номического Объединения. В своей деятельности они должны разработать аналогичные про-
граммы воздействия с  учетом специфики разных стран. Продолжайте, пожалуйста, Генрих
Рудольфович.

– Третий тип личности занимает второе место по многочисленности, составляет 16%
от  общего количества людей. Псевдоактивная или паразитическая личность. Эгоистичный,
находится в постоянном поиске личной выгоды. Не способен доминировать, но обладает завы-
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шенным самомнением о себе и своих способностях. Полное отрицание постоянных идеалов,
отсутствие порядочности, врожденная способность лизоблюдства, умение приспосабливаться
к любым условиям, готовность предавать и другие не менее мерзкие качества помогают им
в достижении своих эгоистичных целей и достижению благосклонности доминирующих лич-
ностей. Отличаются ленивостью и неистребимой склонностью к паразитизму. При этом для
скрытия этих недостатков обладают немалыми способностями критиканства и демагогии, уме-
нием притворяться, а не быть.

Для паразитов действует фундаментальная установка «Я – главное в  этом мире, увы,
кроме меня существуют независящие от меня объективные обстоятельства и другие люди, для
которых, главное в этом мире они сами. Жизнь – это конкуренция всех со всеми за свои отдель-
ные интересы». Паразиту без партнерства с другими трудно удовлетворить личные интересы.
Миром и сотрудничеством можно достигать большего, чем дракой. Паразит стремиться всту-
пать в партнерство с другими людьми, частично соблюдать условно-договорные правила пове-
дения, при этом соблюдать только личные интересы. Паразит во всех своих проявлениях и вза-
имодействиях с социумом предпочитает себя. Во всех случаях он берет все, что может взять,
даже тогда, когда это другим не нравится и он выглядит отталкивающе. Паразит ищет благо-
склонность только у доминирующих людей. Он считает, что нравится всем – накладно, не доби-
вается всеобщего одобрения. Паразит относится к нравственности чисто потребительски. Её
он понимает как условные правила конкурентной борьбы каждого за свое благополучие в обще-
стве. В любой ситуации, в любом объединении с другими людьми, хотя бы и родственными
или дружескими, паразит ищет исключительно собственную выгоду.

– А церковники твердят, что бог создал человека по своему образу и подобию… Как ни
печально констатировать, но эта порода людей является основным контингентом нашей аген-
туры, с каким бы отвращением мы не относились к ним. По мне, надо изолировать представи-
телей этой группы от нормальных людей.

– Алексей Васильевич, они такие же люди, как и мы. Я сам себя часто ловлю на похо-
жих мыслях! Честно, с  трудом заставлю думать о  них без отвращения. Я не  знаю, такими
рождаются или становятся, выяснить это нам предстоит. Генрих Рудольфович, организуйте
исследования по этому направлению. В программе воздействия в этом направлении обратите
особое внимание на развитие навыков у активных и стабильных личностей, по обнаружению
и противодействию паразитических личностей. Изолировать их нельзя. Будем считать – они
существуют для того, чтобы не дать нам расслабляться! Необходимо разработать комплексную
программу по своевременному обнаружению этого типа людей и противодействию их эгоисти-
ческим, антисоциальным и антигосударственным действиям.

Генрих Рудольфович, думаю, будет разумно организовать выявление данного типа лич-
ностей с  подросткового возраста, может нам удастся разработать программу воздействия
на этот тип личностей и добиться уменьшения или купирования паразитических наклонно-
стей. Это будет вторым направлением деятельности вновь создаваемого научно-исследователь-
ского объединения.

– Александр Владимирович, когда Вы улетите на свою командировку, перестанете тре-
тировать нас своими труднодостижимыми задачами?

–  Послезавтра вы получите очередной отпуск от  моего присутствия, уважаемый Ген-
рих Рудольфович. Товарищи! Есть вопросы к докладчику? Смотрю, вы разочарованы чело-
веком разумным… Констатация горькой правды позволит нам создать такие условия, чтобы
разум преобладал над врожденными инстинктами. Изменить людей вряд ли кому-то удастся.
Научиться самим и научить других подавлять отрицательные моменты нашего существа, более
реальная цель, этим и будем заниматься. Совещание закончено, Кирилл Алексеевич, Алексей
Васильевич, задержитесь.



Г.  Айказуни.  «Начни действовать. Часть 2»

10

– Александр Владимирович, скажите честно, Вы специально устроили это совещание
в канун Вашего отлета.

– От Вас ничего не скроешь, Кирилл Алексеевич. Тема слишком щепетильная, обсуж-
дать долго и подробно нет возможности. Мы только на начальном этапе исследований в этом
направлении. У  всех присутствующих возникли и  возникнет немало вопросов, на  которые
у меня нет ответов. Так, что не спрашивайте, лучше поговорим о деле. Алексей Васильевич, Вы
подготовили досье на наших соотечественников, имеющих известность и влияние в САСШ?

–  Всё, что смогли найти на  сегодняшний день  – подготовили, работа продолжается.
Новую информацию получите от наших торговых представителей в САСШ по мере готовности.
Мы подготовили досье по влиятельным политикам, финансистам, промышленникам, владель-
цам средств массовой информации, ученым и деятелям культуры. Подготовлены так же досье
на известных авиаторов, авиаконструкторов, авиапроизводителей и двигателестроителей.

– Группа по проекту «Оппозиционер» сформирована?
– Да вот список.
– Нормально. Кирилл Алексеевич, организуйте отправку в секретариат отчет по иссле-

дованию «Типы личности», отчет по совещанию на эту тему и список группы. Вечером у меня
назначена встреча с товарищем Сталиным.

– Тогда я пошел к Ирине Владимировне составлять отчет.
–  Раньше Вы так не  нуждались в  помощи Ирины Владимировны. Не  смотрите так

на меня! Понимаю и рад за вас двоих! Надеюсь, пригласите на свадьбу?
– Откуда Вы знаете, она сказала?
– Достаточно посмотреть на вас со стороны, чтобы догадаться.
– Пригласим, конечно, но, боюсь, придется дожидаться завершения рекламной компа-

нии, чтобы с Анной Викторовной вы были вместе.
– Э нет, так придется полгода ждать, куйте железо пока горячо! Мы не обидимся, будем

только рады за Вас! На сегодня все! Завтра меня не будет, придется отдаться в руки медиков.
Вечером состоялась запланированная встреча со Сталиным.
– Товарищ Гринев, Вы без сюрпризов никак не можете? Я, уже не знаю – на каком языке

вам объяснять, что все предложения нужно предварительно согласовать со мной.
– Товарищ Сталин, не понимаю сути претензии? Если речь идет о докладе по  типам

личности, то Вы были в курсе о проводимых исследованиях в этой области. Я лично несколько
раз докладывал об этом.

–  Претензия в  постановке задач без согласования со  мной по  формированию нового
исследовательского объединения и его целевым задачам.

– Признаюсь, нужно было согласовать с Вами, но сегодня мой последний день на работе
перед командировкой, а встреча с Вами была запланирована только на 10 часов вечера. Тема
слишком серьезная, чтобы оттягивать дальнейшие исследования. Я поставил задачи только
по ним.

– А программа воздействия – тоже исследовательская задача?
– Однозначно, мы пока слишком мало изучили этот вопрос. В первом приближении воз-

действие осуществляется во всех странах через школу, средства массовой информации, искус-
ство и прочие пропагандистские инструменты. Программа, которую я поручил разработать,
намного сложнее. Она направлена на индивидуальное воздействие, призвана учитывать кон-
кретный набор личностных характеристик и не имеет задачу оболванивания масс.

– «Нам не нужна управляемая масса, нам нужно добиться, используя поведенческие осо-
бенности стабильного большинства, раскрытия личности каждого конкретного индивидуума,
его творческого начала и разумного, а не инстинктивного потенциала». Это Ваши слова?

– Да мои и не только слова, но и проверенные временем убеждения. Руководствуясь этим
принципом, была организована работа двух управлений. Считал и считаю, что дилетантство
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порок и ко всему нужен профессиональный подход. Я всего лишь дал задание подготовить про-
фессиональную программу, учитывающий имеющий опыт и результаты проведенных исследо-
ваний.

– Кто бы сомневался, что вывернитесь, опираясь на свое логическое мышление! Расска-
жите, как восприняли присутствующие на совещание представленную информацию.

– Так же как и я – с огромным разочарованием! Их особенно задела представленная
поведенческая характеристика стабильного большинства. Мне легче, чем им. Понимание этого
пришло ко мне 2 года назад. Я успел с этим свыкнуться и определил для себя конкретный план
действий для разумного воздействия на ситуацию.

– Скажите – кто вы Александр, скорее всего, Александр Владимирович? Не может моло-
дой человек, не обладая большим жизненным опытом, приходить к тем умозаключениям, кото-
рые Вы делаете!

– Все тот же Александр Гринев, обладающий аналитическими способностями и замеча-
ющий существующие закономерности. Только не говорите, что этого не может быть, мне не раз
приходилось доказывать обратное.

– Трудно с Вами, товарищ Гринев, не хотел бы иметь Вас в своих врагах, Вы очень опас-
ный человек.

– Я говорил, повторю еще раз: я служу своей родине на данном историческом отрезке
Вы единственный человек, способный управлять нашим государством, не допустив его раз-
вала и проигрыша в предстоящих военных столкновениях. Вы не идеальный, просто самый
способный и подготовленный из  существующих. Не мне давать Вам оценку, но Вас посто-
янно смущает мое спокойное отношение к Вашей личности. Я не враг и не друг… Мною всего
лишь предлагаются свои решения существующих проблем и организовываются их практиче-
ское воплощение в жизнь. Вы имеете все рычаги воздействия на меня и можете в любой момент
прекратить мое существование. Вам не комфортно со мной общаться, а мне приходиться идти
по лезвию острого ножа, общаясь с Вами. Я не жалуюсь и продолжаю действовать, пока мне
дозволено…

– Что по группе? Я посмотрел список, подобрали достойных, одобряю.
– Общую целевую задачу я им поставил. В течение месяца должны разработать конкрет-

ную программу действий. Нужно постепенно создавать впечатление у потенциальных против-
ников о моих оппозиционных настроениях. Минимум полгода времени необходимо, чтобы
по чайной ложке скармливать им дезинформацией. Спешить нет необходимости, пока для мно-
гих я неизвестная личность, по мере роста моей узнаваемости, начнут на меня обращать более
пристальное внимание.

– Разумный подход, Ваше предложение?
– Нет, оно сформировалось после первого обсуждения поставленной цели. Ребята там

умные, я постарался привлечь лучших аналитиков с конструктивным мышлением. Они раз
в  три дня, через Кирилла Алексеевича, представят подробный отчет о  своей работе. Если
посчитаете, что нужно общаться с членами группы лично, то они предупреждены и не будут
смущаться, а отработают профессионально.

– Вас так сильно раздражает, что люди относятся с уважением ко мне?
–  Нет, конечно, меня раздражают только лизоблюды! А  что касается членов группы,

то они относятся к Вам с искренним уважением, а смущение помешает профессиональному
общению.

– Хорошо, у Вас есть темы для согласования со мной?
– Да несколько. На начальном этапе нам придется продавать наши изделия на принци-

пах взаимных поставок – как по первому немецкому договору – или с совмещенной оплатой.
Основную долю импортных поставок, по моему мнению, должны составить: алюминий, медь,
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другие цветные и редкоземельные металлы. Необходимы закупки семян, племенных животных
и птицы.

Будем закупать оборудования для электростанций, горнодобывающее и  строительное
оборудование, оборудование для двух крупных комбинатов черной металлургии и двух круп-
ных судостроительных заводов, включая два завода судовых двигателей. Предполагаем заку-
пать крупнотоннажную автомобильную технику и трактора.

Закажем два десятка современных крупнотоннажных быстроходных контейнеровозов,
по совместно разработанному проекту, океанского класса. Пока не наладим собственное судо-
строение, нам придется закупать их в  иностранных компаниях. Информацию об  удобстве
использования двадцати тонных контейнеров, нашей разработки и производства, Вы получали.
Разместим крупные заказы на производство контейнеров, по нашим чертежам и стандартам.

У немцев мы практически выбрали все, что нам необходимо по промышленному обору-
дованию. Отмечу, поставки с нашей стороны, по третьему договору увеличиваются с каждым
месяцем.

Мы решили разместить там заказы на 20 крупнотоннажных скоростных сухогрузов-кон-
тейнеровозов океанического класса и 20 контейнеровозов класса река-море.

Во Франции если рекламная компания пойдет удачно, мы собираемся разместить заказы
на 40 крупнотоннажных нефтяных танкеров океанического класса, а в Италии на 20 нефтяных
танкеров класса река-море.

– Вы же не собираетесь продавать сырую нефть на экспорт, для чего Вам эти танкеры?
–  Часть  – для транспортировки горюче-смазочных материалов нашего производства,

а другая часть для купли-продажи сырой нефти из Латинской Америки и Ближнего Востока.
В Управлении безопасности разрабатывается комплексная 10-летняя программа постепенного
вытеснения англосаксов с мирового нефтяного рынка. Мы за 10 лет должны иметь самый мощ-
ный торговый и танкерный флот в мире! Основные суда пока будем закупать.

– Вы уже заказали один крупный судостроительный завод в Германии и собираетесь зака-
зывать два в Америке, а суда для торгового флота хотите закупать?

–  Эти заводы мы собираемся загрузить постройкой средних и  крупных авианосцев
и судов сопровождения. Нам для решения этих задач нужно будет построить или реконструи-
ровать еще три крупных судостроительных завода.

– Опять занимаетесь самодеятельностью!
– Нет, сейчас согласовываю с Вами наши предложения. Если дадите добро, начнем про-

рабатывать конкретную программу авианосного судостроения. Что касается линкоров  – то
это без нас! Только различные суда сопровождения авианосцев, в том числе подводные лодки
и скоростные крейсера.

– Вы уже стали специалистом в военно-морском деле?
– Я озвучиваю результаты исследований по этому вопросу, в которых я не принимал уча-

стия, но внимательно изучил мнение различных экспертов и общее заключение. Исследования
проводились с целью определения перспектив морской авиации, к которой мы имеем непосред-
ственное отношение как производители и разработчики самолетов. Если эта программа Вас
не заинтересует, мы собираемся самостоятельно реализовать за счет зарабатываемых средств,
Главного Управления, то мы загрузим эти заводы заказами по строительству контейнеровозов
и танкеров.

– Подождите!.. Вы готовы брать на себя затраты по строительству авианосного флота
со всеми судами сопровождения?

– Я бы не начал с Вами обсуждать это предложение для демонстрации своего неавтори-
тетного мнения по этому вопросу.

– Кто будет заниматься разработкой этой программы, и что Вы имеете против линкоров?
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– Разработкой займутся профессиональные военные летчики, моряки и судостроители
по нашим технологиям организации научно-исследовательских работ при координации и под
контролем планово-аналитического управления. Что касается линкоров, то по  экспертным
оценкам, авианосная группировка эффективнее группировки линкоров. Результаты исследо-
вания я распоряжусь передать в Ваш секретариат.

– Еще есть вопросы для согласования?
–  Мы считаем эффективным привлечение к  легальному сотрудничеству с  Главным

Управлением наших соотечественников, живущих за границей и не замешанных в кровавых
преступлениях. Здесь досье некоторых из них, имеющих реальное влияние на правящие круги.
Приложено также обоснование эффективности такого сотрудничества.

– Хорошо, я посмотрю! Завтра позвоните вечером, я выскажу свое мнение по авианос-
ному флоту и по сотрудничеству с нашими эмигрантами. Распорядитесь, чтобы передали в сек-
ретариат исследования по развитию морской авиации.

Дежурная машина доставила Александра домой.
– Саш, ты почему так поздно?! Два часа ночи, где ты был?
– Работал маленькая. Я голодный, как волк, – накормишь?
– Накормлю, мой орел с волчьим аппетитом! Переодевайся и приходи на кухню, я пока

разогрею.
– Обожаю!
– Хватит подлизываться!
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Глава 2

 
20 июня 1933 года. Пассажирский салон самолета СГ-6.
– Саш, проснись! Скоро твоя очередь. Дима наладил стабильную связь с Нью-Йорком.
– Проснулся уже, что сообщают?
– Ждут нас, рассказали, как бурно принимали американцы полеты пилотажной группы.
–  Если они уже выступили, значит, нам осталось не  больше часа до  прилета. Сейчас

наверняка демонстрируют индивидуальный пилотаж.
– Ребята долго готовились. Пилотов их уровня во всем мире десяток не наберется. Пора

показать миру, на что мы способны.
– Патриотичная моя! Не ради показухи мы стараемся! Задача – заставить обратить на нас

внимание и эффективно воспользоваться этим вниманием! Мы летим не ради установления
очередного рекорда, а зарабатывать, притом, неприлично много.

– Сокол ты мой меркантильный! Ваши преподаватели эту установку вдалбливали в меня
и членов делегаций в течение полугода. Хватит напоминать о вашей коммерции! Скажи лучше,
как на мне сидит новая летная форма.

– Тут не говорить, а действовать нужно! Жаль, нет возможности…
–  Перестань смотреть на  меня так! Ты тоже нечего выглядишь в  новой форме. Я

посмотрю, как будешь себя сдерживать, когда увидишь меня в вечерних платьях! У меня их
целых пять – одно лучше другого! Не терпится их продемонстрировать.

– Придется держаться от тебя подальше, а то я за себя не отвечаю!
– Саш, убери руку, ребята увидят! Перестань, я сказала.
– Саш, через полчаса подлетаем к аэропорту «Ньюарк Либерти». Пора тебе занять место

за штурвалом.
– Спасибо, Слав, – иду. Аннушка, пристегивайся!
– Саш, может не надо демонстрировать на этом самолете твою посадку.
– Не беспокойся, на последнем тренировочном полете неплохо получилось, все будет

нормально.

То же время. Аэропорт «Ньюарк Либерти».
– Константин Георгиевич, Александр Владимирович на связи.
– Приветствую Вас Александр Владимирович, как проходит полет?
– Константин Георгиевич, когда я стал для Вас Александром Владимировичем? Полет

нормальный, через полчаса можете организовать торжественную встречу.
– Саш, пощади присутствующих! Они никак не могут придти в себя после демонстра-

ционных полетов пилотажной группы и индивидуальных исполнений каскадов из фигур выс-
шего пилотажа. Мы уже два часа развлекаем местную публику. Может, не будешь рисковать
с посадкой?

– Не беспокойтесь Константин Георгиевич! С посадкой все будет нормально. Лучше ска-
жите, как ребята справились?

– В целом хорошо, но кое-кто у меня получит за самодеятельность.
– Опять Петренко хулиганит?
– Он самый! Саш, времени мало, сообщи когда будете на подлете. Николай, начинаем

программу встречи! Передай, пусть разогреют двигатели, через 15 минут вылетаем.
Через 15 минут из динамиков громкоговорителей прозвучал голос комментатора.
– Дамы и господа! Самолет, вылетевший из Москвы 13 часов, через 15 минут подле-

тает к аэропорту «Ньюарк Либерти». В течение последних двух часов, мы с вами внимательно
следили за поступающими сообщениями о полете этого уникального самолета. Невероятно,
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но скоро мы станем свидетелями преодоления 7500 километров – 4660 миль, за 13 с половиной
часов со средней скоростью 555 км/час – 342 миль/ч. Это невообразимое достижение господа,
и мы станем его первыми свидетелями.

Пилоты, недавно демонстрирующие чудеса пилотажного мастерства, на своих самоле-
тах вылетают для достойной встречи своих бесстрашных соотечественников. Обратите вни-
мание, на взлет идут гражданские самолеты. Эти загадочные русские подготовили очередной
сюрприз! Кто бы мог подумать, что в холодной Сибири живут не только медведи и суровые
люди, но и талантливые покорители воздушного пространства!

10 самолетов выстраиваются клином по 5 самолетов с каждой стороны. С правой стороны
клина гражданские самолеты, впереди летит скоростной пассажирский лайнер СГ- 4 с уни-
кальными характеристиками по скорости, вместимости, дальности полета и невероятной ком-
фортабельности. За  ним друг за  другом летят: грузовой самолет СГ-5  с  рекордной грузо-
подъемностью для серийных самолетов 5000 килограммов – 11000 фунтов; комфортабельный
пассажирский самолет средней дальности СГ- 3; замыкают ряд два многофункциональных лег-
ких самолетов, с уникальными характеристиками взлета и посадки – СГ-1.

С правой стороны клина устроились в ряд, пять великолепных спортивных СГ-2С. Воз-
можности этого самолета недавно нам были продемонстрированы высококлассными русскими
летчиками.

Дамы и Господа! Появляется чудо самолет, преодолевающий сверхдальние расстояния
со скоростью, которую не способны достичь самые современные серийные истребители. Он
перемещается во главу клина. Прекрасная композиция – какой высокий уровень пилотажного
мастерства у русских летчиков, они идеально держат строй. Что они делают!? Боже ты мой!
Они демонстрируют синхронное снижение, они что самоубийцы!? Невероятно, если я не оши-
баюсь, они снизились на высоту 300 м. и сейчас пролетят над нашими головами. Какой он
величественный и красивый и как удачно эту красоту подчеркивает сине-серебристая окраска.
Композиция нарушается. Самолеты сопровождения синхронно расходятся, самолет делает
посадочный маневр.

За штурвалом конструктор этого чуда, Александр Гринев! Что он творит!? Самолет уве-
личивает скорость и начинает набирать высоту. Боже мой, он собирается продемонстриро-
вать на четырехмоторном самолете знаменитую петлю с посадкой Гринева! Я знал, что пилоты
не от мира сего, но такое…

Как это красиво, не думал что за один день стану свидетелем стольких чудес. Эта махина
с одновременным разворотом вокруг своей оси на 360 градуса совершает петлю и на выходе
из нее совершает посадку и какую посадку! Вы заметили – у самолета передняя стойка шасси.

Вы даже не  представляете, свидетелями каких событий общемирового масштаба мы
сегодня стали!. Посмотрите на количество и размер колес переднего и боковых шасси само-
лета, они оснащены гидравлической системой торможения, и пилот рулит самолетом с помо-
щью управляемого переднего шасси.

Да-а-а русские идут, а мы-то думали, что являемся самой технологически развитой стра-
ной! Какие еще чудеса инженерной мысли скрываются в этом великолепном самолете? Само-
лет остановился. Какое качество сборки! Я не перестаю восхищаться этим чудом. Внимание:
боковая дверь открывается, техники подставили лестницу, первой покидает самолет един-
ственная женщина в составе экипажа – госпожа Смирнова. Боже мой, как она прекрасна! Всё,
я уезжаю в Сибирь, я слышал про красоту русских женщин, но она….

Публика бурными овациями встречала членов экипажа. Они под звуки духового оркестра
и в сопровождении громких приветствий публики, направились в сторону трибуны, у которой
их встретил мэр Нью-Йорка Джон О’Брайен. Он представил, членам экипажа присутствую-
щих на торжественной встрече официальных лиц – адмирала Ричарда Белкнапа и генерала Ли
Уэйда. Мэр представил также официально приглашенных советской стороной выдающихся
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американских пилотов – Уайли Поста, Ричарда Бэрда, Чарльза Линдберга; выдающихся жен-
щин пилотов – Амелию Мэри Эрхарта, Элинору Смит, Рута Николса; представителей дело-
вых кругов Флойда Одлума, Джорджа Палмера Путнама, Говарда Хьюза; авиаконструкторов –
Александра Северского, Игоря Сикорского и молодого Келли Джонсона.

После приветственной речи мэра Нью-Йорка, выступил Александр.
– Дамы, господа! Я от имени экипажа самолета и его создателей благодарю вас за теп-

лый, радушный прием и поздравления! Мы рады, что наш первый дальний беспосадочный
перелет состоялся по  маршруту Москва  – Нью-Йорк. Он имеет символическое значение.
Наши страны являются мировыми лидерами по  продвижению вперед научно-технического
прогресса. К сожалению, вы мало знакомы с нашими достижениями и мы решили предста-
вить вам плоды научно-исследовательской и производственной деятельности нашей корпора-
ций «G.U.».

Завтра на аэродроме «Гарден-Сити, Нью-Джерси» Мы открываем выставку наших дости-
жений. Ежедневно в 11 часов утра и в 6 часов вечера пилотажная группа Корпораций «G.U.»
будет демонстрировать часовые выступления. Для посетителей выставки демонстрация бес-
платная. Выставка откроется показательными полетами членов экипажа нашего самолета. Еще
раз благодарю за теплый и радушный прием.

После короткого выступления, Александр покинул трибуну и  подошел к  официально
приглашенным лицам.

– Господа, благодарю, что приняли наше приглашение и с разных концов вашей прекрас-
ной страны прилетели на эту встречу. Приглашаю вас на открытие выставки, а вечером мы про-
должим общение на официальном приеме Корпорации «G.U.», в Отеле «Астор Таймс-Сквер».
Там же днем состоится пресс-конференция. Желающих приглашаю посетить ее. С вашего поз-
воления мы поедем в гостиницу, устали после полета, нужно привести себя в порядок к зав-
трашним полетам. Да, забыл сказать, если пожелаете завтра полетать на  наших самолетах,
в том числе на дальнемагистральном, будем только рады! Всего доброго, было приятно позна-
комиться с вами.

Александр покинул трибуну и направился в стороны сотрудников торговой делегации,
которые общались с членами экипажа.

– Здравствуйте, товарищи. Стоп ребята! Мы не дома – не нужны проявления бурной
радости.

– Саш, а обниматься можно? Вы же такое совершили, до сих пор не вериться!
– Можно, Константин Георгиевич, рад встречи. Эй, Петренко, ну-ка отошел от Анны,

а то руки оторву. Соскучился он, подойди сюда.
– Привет Сань, ну и ревнивый ты, тебя-то можно обнять.
– Здравствуй балагур, отпусти, кости сломаешь. А теперь в присутствии Георгиевича,

ответь на простой вопрос: ты почему хулиганишь?
– Сань, все нормально, просто немножко усложнил каскад фигур.
– А разрешение забыл спросить или анархия мать порядка?
– Ты же не у кого не спрашиваешь разрешение, когда выполняешь свои фигуры.
– Ты что хочешь со мной потягаться? Я не против! Только сначала изучи особенности

конструкции и возможности самолета, потом проведи расчеты, согласуй их с Николаем Геор-
гиевичем, сделай тренировочные попытки и когда будешь готов, исполняй на здоровье.

– Чтобы сделать расчеты, нужно учиться, а с этим, Саш, у нашего Петренко – проблемы.
– Георгиевич, не будет учиться, отстраним от полетов. А теперь послушай меня Геночка!

Я учу всему, что сам умею, не возражаю, а наоборот всячески поощряю любую разумную ини-
циативу, но если ослушаешься, не будешь действовать по утвержденным правилам и с тобой
случится плохое, то обещаю – на том свете найду и шею сверну! Ты понял!?

– Понял, я все понял, пойду к ребятам, те хоть не ругаются…
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– Думаешь, он успокоится?
– Николай Георгиевич, не нужно думать, каленым железом выбивайте любое проявление

анархии! Парень талантливый, но безбашенный. Увеличивайте нагрузки по физическим тре-
нировкам, пусть лишнюю энергию тратит на укрепление организма, если не хочет тренировать
мозг. Поедем в гостиницу, устал после перелета.

В 10 часов следующего утра Александр с Анной подъехали на такси к аэродрому «Гар-
ден-Сити, Нью-Джерси». Их встретил руководитель рекламной компании, на американском
континенте, заместитель начальника внешнеторгового управления – Сергей Константинович
Пономарев.

– Здравствуйте, Сергей Константинович, все в порядке?
– Здравствуйте Александр Владимирович, Анна Викторовна! Все нормально, мы готовы

к открытию, народу собралось огромное количество! Про журналистов молчу. Билеты доро-
гие, для прессы вход бесплатный. Много проходимцев представляются журналистами, чтобы
ни платить. Но пропускаем только тех, у которых имеются официальные удостоверения. При-
глашенные гости недавно прибыли.

– Я слышал, вы нашли неплохого комментатора. Утренние газеты практически все цити-
ровали его слова.

– Говорун еще тот, мы заключили с ним долгосрочный контракт, будет ездить с нами
по  всей стране. Я смотрю, Вы приехали в  летном обмундировании, можем не  торопиться,
подойдем к гостям поприветствуем их.

– Добрый день, дамы и господа! Рад новой встрече. Вас проводят на гостевую трибуну,
а нам пора к самолетам, встретимся после полета.

По летному полю параллельно друг с другу на расстоянии 2 метров синхронно набирали
скорость два серебристо-синих спортивных самолетов СГ-2С.

–  Уважаемые зрители, на  взлет пошли первые участники нашего авиационного шоу.
Самолетами управляют Александр Гринев и Анна Смирнова. Нет необходимости объяснять,
кем они являются. Все утренние газеты пестрят их фотографиями. Блестящая синхронность,
давайте просто наслаждаться этим великолепным зрелищем.

Из динамиков прозвучала музыкальная композиция из популярного кинофильма «Тан-
цующая леди». Зрители заворожено следили за выступлением пилотов. После окончания мело-
дии один из самолетов пошел на посадку.

– На посадку пошел самолет, управляемый Анной Смирновой. Я мечтаю стать пилотом
и научиться так трепетно выразить свои чувства к своей любимой, как великолепно нам про-
демонстрировала эта невероятно красивая семейная пара.

Уважаемые зрители, мы стали свидетелем уникального номера, синхронной воздушной
акробатики. В конце совместного выступления было продемонстрировано синхронное испол-
нение сложнейшей фигуры высшего пилотажа «Колокол». Автором и первым исполнителем
этой фигуры является Александр Гринев, а первой исполнительницей Анна Смирнова. В мире
таких исполнителей всего четыре.

Александр Гринев набирает скорость и высоту для исполнения комплекса фигур выс-
шего пилотажа. Самолет набрал необходимую высоту, увеличивает скорость. Началось – што-
пор пять витка, выходит из штопора – размазанная бочка с управляемым маневрированием
по всем трём плоскостям – два последовательных предельных по тяге виража, с перекладкой
через низ – боевой разворот с выводом в направлении ввода – два последовательных перево-
рота с выводом из фигуры в направлении ввода – две последовательные полупетли – колокол
назад и фирменная посадка Гринева. Феноменально! Великолепно! Какая нужна пилотажная
и физическая подготовка, для исполнения столь сложного комплекса!?

Но это не все господа! На взлет идет самолет Анны Смирновой. Дайте мне воды! Что
за пара, они решили поразить нас своим мастерством и это им удается!!! Лично у меня соб-



Г.  Айказуни.  «Начни действовать. Часть 2»

18

ственного воображения не хватает, чтобы оценить увиденное. Самолет набрал высоту и необ-
ходимую скорость  – штопор три витка  – управляемая бочка  – горизонтальная восьмерка
вниз – спад направо – поворот иммельмана, налево – колокол вперед – стабилизация самолета
и на посадку. Я люблю тебя, Анна! Ты богиня неба, ты прекрасна во всем, как мне себя жалко,
и почему я не Гринев!!!

Дождавшись посадки Анны, Александр помог ей спрыгнуть на землю и обнял.
– Ты у меня лучшая! Я безмерно горд, что имею честь быть рядом с тобой.
– Саш, хватит паясничать, сам же учил!
– Тут тебе в любви объяснялись и публично завидовали мне!
– Комментатор что ли? Ты бы слышал, какие дифирамбы он тебе пел! Сама себя начала

завидовать, что ты мой. И откуда его нашли?..
– Группа по подготовке рекламной компании постаралась – психологи недоделанные, по-

моему, они перестарались. Пойдем к гостям, пора открыть выставку.
Александр с Анной подошли к гостевой трибуне. Присутствующие находились под силь-

нейшим впечатлением от увиденного, и смотрели на них с не скрываемым восхищением.
– Господа! Приглашаю Вас посетить выставку наших достижений! Пройдемте к выста-

вочным павильонам.
Рядом с  летным полем были сооружены друг за  другом 5  павильонов в  форме полу-

круга серебристого цвета, с диаметром 100 метров, соединенные крытыми проходами. Кон-
струкция павильонов состояла из легкого полукруглого разборного каркаса, из алюминиевых
труб, соединенных между собой переходниками с резьбой, накрытых тентом из полипропи-
лена. После официальной церемонии открытия с коротким выступлением главы рекламной
компании, посетители вошли в первый павильон. Увиденное удивило не только гостей.

– Саш, я горжусь тобой!
– Я тут не причем, все это было разработано без моего участия, когда я закрылся в кон-

структорском бюро на два месяца. Сам удивлен не меньше тебя. Молодцы, ребята, сработали
отлично!

– Саш, представление изделий и общее оформление аналогичны как в ЦУМе и консуль-
танты присутствуют.

– Ты права, они здесь пошли дальше, розничная продажа организованна в последнем
павильоне. По пути туда, в третьем павильоне размещены изделия промышленного назначения
и макеты наших комбинатов и заводов, которые малоинтересны простым посетителям. Однако
они создают необходимую общую деловую атмосферу и формируют необходимое нам обще-
ственное мнение. А что касается первого павильона, то мало кто может остаться равнодушным
к такому ассортименту электротехнических, радиотехнических и фототехнических товаров.
Посмотри, с каким интересом наши гости изучают представленный ассортимент.

– Саш, а что представлено во втором павильоне?
– Маленькая, куда спешишь, сама увидишь скоро сама, мы же постепенно туда направ-

ляемся.
– Боюсь, до вечера не закончим осмотр выставки. Смотри, как они расспрашивают кон-

сультантов по каждому изделию.
– У нас через 4 часа пресс-конференция. Нам нельзя опаздывать, потерпим пару часов,

потом решим, как действовать. Не  смотри на меня обиженным взглядом. Во втором пави-
льоне представлены крупногабаритная бытовая электротехника, осветители, электроинстру-
менты, накладные и  встраиваемые электроустановочные изделия из  стеклопластика. Далее
сантехника, смесители, керамические плитки и прочие сантехнические изделия. В четвертом
павильоне представлены твои любимые: мебель из современных синтетических материалов
и  специально обработанного металла, женская, мужская и  детская одежда, обувь и  разные
аксессуары с постоянной демонстрацией на натуре.
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Я удовлетворил твое любопытство? Забыл: нижнее белье тоже представлено, но вряд ли
по этой группе демонстрация на натуре присутствует, хотя от наших умников из группы пла-
нирования рекламной компании, можно и не такое ожидать. Если мы не вмешаемся, придется
отменить полеты официальных гостей на наших самолетах. Анна, начинай налаживать контакт
с женщинами-пилотами я возьму на себя мужчин.

– Саш, они знаменитые на вес мир летчики, мне как то неудобно.
– Маленькая, ты намного знаменитее после нашего рекордного перелета. Не заметила,

как они на тебя смотрят? Правда, не знаю, что во взглядах больше: восхищения или зависти.
Ты для них недосягаемая величина, твой уровень индивидуального мастерства пилота намного
выше, чем у самых известных американских пилотов обоих полов.

– Ты заметил только взгляды женщин-пилотов?
– Мне конечно приятно, что моей женой восхищаются, но не до такой же степени! Порой

хочется предложить мужикам платок, а то уровень слюноотделения зашкаливает…
– Саш, я только твоя, не переживай.
После двухчасового осмотра выставки гости приступили к  полетам на  двухместных,

с дублированным управлением СГ-1 и СГ-2С. Желающих предложили полетать вторыми пило-
тами на СГ-3, СГ-4, СГ-5. Желающими были все гости, в  т.ч. официальные представители
правительства и  мэр Нью-Йорка. В  завершении гости полетели на  четырехмоторном СГ-6,
пришлось организовать 3 полета на этом самолете – для всех в пассажирском салоне не хва-
тало мест. В течение полетов Александру удалось наладить неформальные контакты со всеми
и договориться о встречах в течение двух дней. После завершения полетов гости попрощались
с намерением продолжить приятное общение во время вечернего официального приема. Пред-
ставители деловых кругов и авиаконструкторы сообщили о своем желании посетить предсто-
ящую пресс-конференцию.

В три часа дня в конференц-зале отеля «Астор Таймс-Сквер» началась пресс-конферен-
ция экипажа. После получасовых вопросов-ответов о ходе подготовки и о рекордном полете,
журналист «Нью-Йорк Таймс» Майкл Пэрри задал вопрос непосредственно Гриневу.

– Господин Гринев, правда, что Вам всего 20 лет и Вы являетесь конструктором рекорд-
ного самолета и руководителем крупнейшего в СССР государственной корпораций «GU»?

– Да, Вы правильно проинформированы.
–  За  неделю до  вашего рекордного полета в  нашей прессе начали появляться статьи

о вашей корпорации. Первые из них были достаточно сдержанные, но с каждым днем объём
публикуемой информации увеличивался, и  корреспонденты не  скрывали свое восхищение
достижениями вашей корпораций. Отличился даже лондонский корреспондент «Вашингтон
пост» Джерри Смит, которого нельзя подозревать в симпатиях к СССР. Из под его пера не раз
выходили резко критичные статьи о большевистской России. В своей последней статье написал
вполне доброжелательную статью о вашей корпорации. Такие же статьи за последнюю неделю
постоянно появлялись в европейской прессе. Поверить в описания ваших достижений было
трудно, но мы сегодня на выставке достижений корпорации «GU» своими глазами увидели
конкретные доказательства. Я хотел бы задать два вопроса. Первый вопрос – Вы настоящий?
И второй вопрос – какие реальные цели Вы преследуете?

– По первому вопросу, только моя жена может дать правдивый ответ. – Анна покраснела,
но не растерялась и с улыбкой на лице отреагировала.

– Настоящий, гарантирую! – Зал одобрительно загудел.
– Если серьезно, то в нашей корпораций работают большое количество молодых талант-

ливых ученых, инженеров, и  представителей многих профессии. Средний возраст наших
сотрудников составляет 25 лет. Нет никакого основания утверждать, что я уникален. На дан-
ный момент корпорацией руководит 25-летняя представительница прекрасного женского пола.
Утверждать, что только я являюсь автором самолета  – не  могу! Я всего лишь организатор
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этого проекта, над его воплощением в реальность работали тысячи людей различных специ-
альностей. Что касается второго вопроса: цель одна – наладить взаимовыгодное сотрудниче-
ство с компаниями Вашей страны и, естественно, заработать.

– Алекс Фолли, «Чикаго Трибьюн». Господин Гринев, не кажется ли Вам, что Вы выбрали
не самое удачное время, чтобы зарабатывать на нашем рынке. У нас экономический кризис,
спад промышленного производства подходит к  50  процентам, импорт сократился на  80%;
число безработных среди трудоспособного населения достигло 85%, металлургическая про-
мышленность США работает всего на 12% своих мощностей.

– Наша корпорация готова разместить на предприятиях вашей страны крупные заказы,
мы собираемся не только продавать, но готовы на паритетных началах закупать. Я повторюсь:
мы предлагаем взаимовыгодное сотрудничество.

– Курт Гардинер, «Лос-Анджелес Таймс». Вы верите, что наша экономика способна вос-
становиться и на ваши товары появятся покупатели?

–  Я не  оперирую понятием «вера», только прагматичной оценкой действительности.
Новая президентская администрация начала действовать достаточно активно и в правильном
направлении. По  оценке наших специалистов, экономика вашей страны постепенно начнет
восстанавливаться, если избранный курс действий не будет изменен. Наши поставки и покупки
станут дополнительным импульсом для процесса восстановления вашей экономики.

– Получается, Вы предлагаете нам руку помощи?
– Помогают слабым. Мы считаем САСШ, как и СССР является великой державой и теку-

щие трудности имеют временный характер. Повторяю еще раз – мы предлагаем взаимовыгод-
ное сотрудничество.

– Сэмюэл Отис, «Вашингтон пост». Из Ваших слов следует, что вы поддерживаете демо-
кратическую партию?

– Я не  гражданин САСШ и не собираюсь поддерживать или критиковать какую либо
из партий. Я руководитель крупной корпорации, который обязан просчитать все риски. Если
наши специалисты уверенны, что мы сможем заработать от предлагаемого нами взаимовыгод-
ного сотрудничества, я буду стараться, чтобы это сотрудничество состоялось. Я всего лишь
соблюдаю наши интересы, никакой политики, только дело.

– Не кажется ли Вам, что из уст представителя слабой коммунистической России, поня-
тия «дело» и «выгода» звучат неестественно и фальшиво.

– Россия с момента своего формирования была, есть и будет великой державой. Я даже
не буду доказывать это утверждение. Порекомендую только перед тем как давать оценку, сна-
чала изучите историю. Правда, она у  нас долгая. Вам придется немало поработать, чтобы
понять, насколько жалко выглядят ваши обвинения в адрес природной великой державы. А что
касается фальшивости моих слов, то я говорю на понятном для Вас английском языке, исполь-
зуя слова из вашего же делового лексикона! При этом говорю то, что думаю, а не стараюсь
создать хорошее впечатление.

– Может, Вы озвучите предложения, чтобы мы имели конкретные представления.
– В течение 3 лет, по нашим расчетам мы способны выйти на 3 миллиарда долларов вза-

имного оборота в год на паритетных началах, т.е. мы готовы поставлять и покупать на 1,5 мил-
лиарда долларов соответственно.

– Вы утверждаете, что готовы закупать на сумму, равную третьей части наших годовых
экспортных поставок докризисного периода?

– Я не утверждаю, а озвучиваю наши возможности. – В зале прекратились все разговоры.
Минутную тишину нарушила корреспондентка журнала «Вог» Керелин Винтур.

– Госпожа Смирнова, я сегодня посетила выставку вашей корпорации, признаться немало
удивлена вашими достижениями в  современной моде! Я даже кое-что приобрела и  очень
довольна покупкой. Не могли бы вы рассказать об этой стороне деятельности корпорации.
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Глава 3

 
За час до официального приема.
– Саш, ты переоделся?
– Да маленькая, с нетерпением жду появления моей богини.
– Закрой глаза, я выхожу. Ты закрыл глаза?
– Даже уши закрыл, выходи уже.
Из ванной комнаты вышла Анна, в вечернем платье. Она была настроена поразить, вос-

хитить и возбудить. Но потеряла способность говорить сама. Александр не выдержал и убрал
ладонь – глаза выкатились, а рот самопроизвольно раскрылся. Первой пришла в себя Анна.

– Саш, какой ты у меня красивый! Как тебе идет смокинг, ты выглядишь в нем так есте-
ственно, как будто постоянно носил его.

– Обожаю!!! Снимай все это.
– Саш, подожди! Саш, осторожно… помнешь… прическа… милый, Саша, Саша….
После непродолжительного отдыха, первой заговорила Анна.
– Саш, какой ты у меня ласковый! Я давно хотела спросить, где ты научился так ласкаться.
– Я женат на богини, стараюсь соответствовать!
– Научи меня ласкам! Так не честно, я тоже хочу сделать тебе приятно.
– Все просто – не стесняйся, ласкай, не спеша… Сама почувствуешь, какие ласки мне

приятны больше.
– Я начну?
– Вперед.
Через несколько минут.
– Какой ты интересный.
– Ты о чем?
– Саш, не мешай нам общаться. Мы ищем с ним взаимопонимание.
– Обожаю!!! Его не надо долго уговаривать.
– Саш, опоздаем… Любимый как мне хорошо с тобой…
Александр вошел в ресторан с садом Отеля «Астор Таймс-Сквер», который размещался

на крыше 11-этажного здания. До начала официального приема оставалось 5 минут.
– Добрый вечер, Сергей Константинович! Приглашенные не появлялись?
– Тут не принято приходить раньше назначенного времени. Многие в баре на первом

этаже. А где Анна Викторовна, почему Вы один?
– Неожиданно возникли важные дела, минут через 30 подойдет.
– У вас помада на шее. С правой стороны есть зеркало.
– Спасибо, и хватит улыбаться.
– Я просто тренируюсь принимать гостей. – Ответил Пономарев и начал давиться без-

звучным смехом.
– Никакой терпимости к чужим слабостям. Посмотрите, я все почистил?
– Все в порядке, гости подходят. Начинаем встречать.
– Добрый вечер, генерал Уейд! Рад новой встрече, адмирал Белкнап. Надеюсь, Вам уда-

лось отдохнуть?
– Добрый вечер, господин Гринев. Признаться, Вы не перестаете нас удивлять. Мы уже

успели познакомиться с вечерней прессой и находимся под впечатлением от Ваших заявлений.
Вы на самом деле предлагаете столь нужные для нашей страны экономические отношение или
это попытка создать благоприятное впечатление?

– Господин генерал, я наслышан о Вашей манере высказываться напрямую и она импо-
нирует меня. Я до сих пор не давал повода, ни в собственной стране и тем более здесь, сомне-



Г.  Айказуни.  «Начни действовать. Часть 2»

22

ваться в правдивости и обоснованности моих слов. Сегодня на приеме Вам и нескольким пред-
ставителям вашего крупного бизнеса мы представим более конкретные предложения, которые
требуют обсуждения не только в бизнес-сообществе, но и в правительстве.

– Там речь идет о 3 миллиардном взаимном товарообороте в год?
– Нет, господин адмирал! Мы предлагаем начинать с 1,5 миллиарда и подходить к объ-

явленной цифре в течение 3 лет. Простите господа, мне нужно встречать гостей! Я обязательно
подойду к вам и мы продолжим наше общение.

– Добрый вечер, господин О’Брайен! Приятно познакомиться с Вами, госпожа О’Брайен.
Господин мэр, у Вас успешная карьера не  только в политике, но и в личной жизни. У вас
прекрасный вкус!

–  А  вы умеете делать комплименты, господин Гринев. А  где Ваша очаровательная
супруга, весь Нью-Йорк обсуждает ее неземную красоту! И  кроме как «богиней неба» ее
не называют.

– Она прекрасное творение нашей природы! Сомневаюсь, что древние боги были спо-
собны сотворить такую красоту.

– Боже мой, как у Вас блестят глаза, когда Вы говорите о своей супруге! Джон, я требую
не меньшей любви к себе. – Сказала жена мэра, со сдержанным смехом.

В течение получаса Александр встречал приглашенных гостей. Репортеры активно фото-
графировали всех присутствующих, они с нескрываемой завистью смотрели на фотоаппараты
советских журналистов. Вдруг количество вспышек и звуков затворов резко увеличился. В зал
общей группой входили знаменитые женщины-пилоты со своими кавалерами. Они были одеты
в три разные роскошные вечерние платья из необычных материалов. Великолепный дизайн
нарядов, высокое качество пошива и идеальная подгонка по фигурам в сочетании с оригиналь-
ными аксессуарами придавали бесстрашным женщинам гармоничный и завершенный образ
красивых, нежных и хрупких созданий.

– Амелия, Элинор, Рут! Вы прекрасны – я восхищен. Извините, добрый вечер, дамы
и господа! Не смог сдержаться.

–  Добрый вечер, Александр! Хватит официоза  – мы  же днем перешли на  ты. А  где
Анна, мы втроем решили появиться на вашем приеме в подаренных нарядах! Если честно, они
настолько великолепны, что мы не смогли устоять, а ваши мастера по макияжу и косметика
вашего производства просто творят чудеса. Флойд, когда узнал об использовании вашей кос-
метики, решил надуться, но это длилось до момента нашей встречи возле гостиницы. Смот-
рите на него, как он себя не прилично ведет: не отходит ни на шаг и постоянно прижимает
к себе – боится, что меня украдут. Джордж и Элиот ведут себя не лучше…

– Как я их понимаю, дамы! Вы даже не представляете, насколько трудно быть спутни-
ком обворожительной женщины. Господа, держитесь – это наш крест и мы должны нести его
с достоинством.

– Я смотрю, у вас формируется общество хранителей женской красоты! Вам всем крупно
повезло, цените честь находиться рядом с нами. Александр, ты так и не ответил, где Анна?

– Скоро подойдет! Вы извините меня – новые гости подходят, чуть позже я с радостью
продолжу наше общение.

После завершения встречи гостей, Александр подошел к главному редактору журнала
«Вог» Эдне Вулман Чейз, которая разговаривала с кутюрье Мэйном Руссо Бохером, руково-
дителем домами моды «Мейнбохер»в Париже и в Нью-Йорке.

–  Господин Гринев, мы с  господином Бохером обсуждаем успехи вашей корпорации
в области моды. Нам было трудно поверить в напечатанные хвалебные публикации в вечер-
ней прессе, но  наглядная демонстрация вечерних туалетов нашими прекрасными женщи-
нами-пилотами заставляет обратить пристальное внимание на деятельность ваших домов мод.
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– Три разные женщины, три прекрасных вечерних наряда, в каждом из которых чувству-
ется рука настоящего художника, гармоничное сочетание цвета, материала, дизайна и аксессу-
аров с особенностями носителей этих композиций… У меня сложилось стойкое мнение, что
все это создавалось для конкретных женщин и не один день!

– Вы совершенно правы, господин Бохер! Мы с особым уважением относимся к этим
великим женщинам, которые поражают своим бесстрашием и огромной любовью к авиации.
Нам хотелось выразить свое уважение оригинальным способом, показать истинное величие
этих хрупких созданий, кем они являются на самом деле, как трудно им было достичь своих
завоеваний. Наши дома мод работали с особенным воодушевлением, с желанием угодить своей
работой героическим женщинам. Им были предоставлены фотографии и параметры размеров,
на основании которых были разработаны пять комплектов одежды различного назначения для
каждой из них. Мы не ждали, что сегодня они появятся на приеме в наших вечерних нарядах.
В составе представительства имеются мастера по пошиву, макияжу и прическам. Обычно они
работают с манекенщицами, демонстрирующими нашу одежду. Дамы воспользовались услу-
гами наших мастеров и, как мне кажется, все присутствующие получили огромное удоволь-
ствие от результатов их совместной работы.

–  Вашим художникам, не  побоюсь этого определения, удалось поразить нас своим
мастерством. Они не только одаренные художники, но и прекрасно разбираются в текущих
трендах современной моды. Как это удалось организовать, господин Гринев?

–  Вы лучше других осведомлены об  успехах русских домов моды, обосновавшихся
на западе Европы, ваш журнал не раз писал о них. Русская школа не умерла и имеет свое
достойное продолжение в  собственной стране. В  корпоративном университете существует
факультет искусств, где обучаются будущие специалисты.

Мы периодический закупаем готовые изделия, материалы и аксессуары. Наши специали-
сты имеют доступ к большинству модных изданий и находятся в курсе происходящего в мире
моды не только в Париже, но и в других столицах моды. Мы рады, что Нью-Йорк постепенно
занимает свое достойное место в их числе, во многом благодаря стараниям Эдны Вулман Чейз
и Мэйна Руссо Бохера.

– Никогда не думала, что встречусь с руководителем крупной корпорации, способного
разбираться в современной моде.

– Я всего лишь неплохо проинформирован, это входит в мои обязанности.
Вдруг в  зале прекратились разговоры. Внимание присутствующих было приковано

к Анне. Александр извинился и направился к ней.
Первой заговорила Эдна Чейз.
– Она действительно прекрасна, рост выше среднего, стройные ноги, не узкие и не широ-

кие бедра с аппетитной подтянутой попкой, невероятно узкая талия, соблазнительная грудь
среднего размера, круглой формы, лебединая шея, красивое симметричное лицо, пышные бле-
стящие черные волосы и темно-синие глаза идеальной формы. Мейн, обратите внимание, какая
у нее здоровая бархатистая кожа молочного цвета и какая осанка.

Журналисты были совершенно правы – она божественно красива. В первый раз вижу
женщину, которая не нуждается в коррекции недостатков фигуры с помощью одежды. Дизай-
нер вечернего туалета профессионально сконструировал платье, руководствуясь принципом
прикрыть, а не подчеркивать или скрывать! Подбор цвета и материала решен в таком же ключе.
Мейн, прикройте рот – не прилично, хотя все присутствующие представители сильного пола
не очень-то демонстрируют умение контролировать себя! Даже Джеймс, глядишь, вернется
к нормальной ориентации. Мейн, придите в себя, я хочу услышать Ваше мнение.

–  Про красоту не  буду высказываться  – просто нет слов. О  вечернем туалете скажу
коротко – утонченный, скрытый шик. Блестящая работа художника, достойная богини.

Александр подошел к Анне.
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– Я успел соскучиться. Почему так задержалась?
– Муж у меня, оказывается, не умеет контролировать себя!
– Тебя это расстраивает?
– Конечно, я боюсь тебя оставить одного и улететь в Лондон.
– Я реагирую только на одну женщину.
– Саш, я влюбляюсь в тебя с каждым днем все больше и больше! Не хочу улетать никуда

от тебя.
– Маленькая моя, как я тебя понимаю, но у нас есть обязанности, которые нужно выпол-

нять. Подойдем к твоим коллегам, пора делать им предложение о совместном полете в Лондон.
Александр с Анной подошли к группе американских пилотов.
– Анна, – вы жестокая женщина.
– Для начала добрый вечер всем! Милая Рут, что я сделала не так?
– Больше половины присутствующих мужчин нуждаются в помощи травматолога.
– Не понимаю – ты о чем?
– Милая Анна, в результате твоего явления народу, они получили вывих челюсти.
– Думаю, это случилось при появлении вашей компании! Трудно описать, как соблазни-

тельно выглядит каждая из вас. Рут своим несправедливым обвинением, ты пытаешься возло-
жить на меня ответственность за массовый травматизм. Это не честно! Я была лучшего мне-
ния о тебе…

– Господа, наши дамы спелись, мы лишние в этом хоре. Я ненадолго покину вас.
Ужин прошел под звуки русских классических произведений в  исполнении молодого

виртуозного пианиста Константина Андреева, студента факультета искусств «Технического
Университета». Произносились тосты в честь экипажа и создателей самолета, советских пило-
тов, корпораций «GU», прозвучали ответные тосты. После ужина настало время официальных
заявлений, с которыми выступил Александр.

– Дамы и господа! Я хотел бы сделать несколько заявлений, попрошу вашего внимания.
–  Послезавтра наш дальнемагистральный самолет совершит беспосадочный перелет

по маршруту Нью-Йорк – Лондон. В знак огромного уважения к достижениям выдающихся
представительниц Соединенных Штатов мы приглашаем Амелию Мэри Эрхарта, Элинору
Смит и Руту Николс совершить первый в мире беспосадочный перелет по маршруту Нью-
Йорк – Лондон, совершаемый под управлением чисто женского экипажа. Командир экипажа,
Анна Смирнова выразила уверенность, что за оставшееся до перелета время, ей удастся пере-
дать навыки управления самолетом этим высокопрофессиональным пилотам, которые не раз
доказывали высочайший уровень своего мастерства. Для соблюдения условий рекордного
полета, функции штурмана и радиста будут исполнять сами женщины пилоты. Члены основ-
ного экипажа полетят в Лондон простыми пассажирами или, как однажды выразилась непод-
ражаемая Амелия Мэри Эрхарт – как мешки с картошкой. Свою славу они уже заработали
и с удовольствием согласились уступить свои места столь очаровательным и бесстрашным жен-
щинам. Обратно в Нью-Йорк участницы перелета вернуться на первом регулярном рейсе Лон-
дон – Нью-Йорк, выполняемой Советско-Германской Авиакомпанией «Европейские Авиали-
нии». Этим полетом будет дан старт ежедневным рейсам в обе стороны, на комфортабельных
самолетах СГ-4. Длительность полета с двумя промежуточными посадками составит 19 часов.

Раздались аплодисменты и одобрительные выкрики. Громче всех выражали свою радость
будущие участницы рекордного перелета. После выражения поддержки и поздравлений зал
успокоился и Александр продолжил.

– Корпорация «GU», для поддержки развития авиационного спорта и любительской авиа-
ции приняла решение стать спонсором и соучредителем сети аэроклубов под символическим
названием «Советско-Североамериканское Деловое Сотрудничество». Мы предлагаем выда-
ющимся американским пилотам Уайли Посту, Ричарду Бэрду, Чарльзу Линдбергу, Амелию
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Мэри Эрхарту, Элинору Смит и Руту Николс стать соучредителями и обладателями 50 про-
центов акций в равных долях. Стоимость каждой доли для американских участников будет
равна одному доллару. Каждый из вышеназванных пилотов своей яркой биографией заслужил
реальную стоимость акций, которая будет значительной. Мы планируем в течение 3 лет во всех
городах САСШ и Канады с населением свыше 300 тысяч человек организовать аэроклубы,
в которых за доступную плату будут обучаться будущие покорители неба. Конкретные цифры
будут озвучены, после учредительного собрания акционеров. Могу сказать одно, по нашим
расчетам общий парк легких самолетов составит свыше 3000 штук. Цены на наши самолеты
известны, нетрудно будет рассчитать предварительные вложения с нашей стороны и добавить
к ним затраты по обустройству аэродромов.

После аплодисментов и поздравлений, Александр продолжил.
– Дамы и Господа, Корпорация «GU» планирует учредить Фонд медицинских исследо-

ваний, а для его эффективного функционирования построить в Нью-Йорке здания Исследова-
тельского Центра, Образовательного центра и Клинической Больницы, оснастив их передовым
исследовательским и лечебным оборудованием.

На приеме присутствуют хирурги – Харви Кушинг, Джордж Крайл, Альфред Блелок,
и один из столпов американской фармакологии – Абель Джон Джекоб. Я не буду рассказывать
об уровне вклада каждого из них в благородное дело лечения людей, просто выражу искрен-
нее восхищение ими и попрошу стать попечителями создаваемого фонда с исключительными
правами по его управлению. Мы готовы организовать финансирование деятельности фонда
по направлениям, имеющим непосредственное отношение к медицине – в биологии, химии,
физиологии и фармакологии. Комплексные исследования, организованные фондом, дополняя
друг друга, по нашим прогнозам, должны помочь поиску способов лечения многих ранее неиз-
лечимых заболеваний. Особенное внимание будет уделено разработкам биологических мето-
дов лечения и предупреждения болезней – сывороток, вакцин и других препаратов бактери-
ального происхождения. Ведущими направлениями станут: исследования желез внутренней
секреций животных и разработка приготовляемых из них препаратов; разработка химических
лекарственных вещества, действующих на патогенные микроорганизмы; исследования суль-
фаниламидных соединении; исследования в области использования биологического явления
антагонизма микробов – применения новых лекарств в лечении многих заболеваний.

В клинической больнице должны быть организованы поиски новых методов хирургиче-
ского вмешательства.

Будут организованы исследования новых способов восполнения кровопотери, воздей-
ствия на морфологический состав крови. Предполагаются глубокие исследования в области
функциональной диагностики и терапии, приемов лабораторно-клинического анализа. Особое
внимание предлагаем уделить совершенствованию медицинского диагностического оборудо-
вания – электрокардиографов, энцефалографов, рентгеновских аппаратов. Будут также при-
ветствоваться разработки нового диагностического и лечебного оборудования.

Дамы и  господа! Прошу извинить меня за  обилие научной терминологии. Я просто
воспользовался ситуацией и  сделал попытку понравиться присутствующим светилам меди-
цины и фармакологии! С детства отношусь к ним с особым благоговением, часто жалею, что
не выбрал профессию врача. Нет ничего благороднее спасения жизни людей.

Понимая важность медицины, мы готовы вложить 30 миллионов долларов на строитель-
ство и оборудование зданий и ежегодно по 30 миллионов на исследовательские, образователь-
ные и лечебные цели. Все результаты исследовательских работ станут совместным достоянием
наших двух государств. Мы будем иметь равные права по их использованию и распростране-
нию. Обучение, переподготовка специалистов и лечение больных будут осуществляться на без-
возмездной основе. На  паритетной основе будут сформированы попечительский и  ученый
советы с участием ученых нашей страны. Вся деятельность фонда будет направлена на исполь-
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зование научного и технологического потенциала двух стран для поиска новых высокоэффек-
тивных методов лечения больных.

– Господин Гринев, я правильно Вас понял: ваша корпорация собирается за три года вло-
жить 120 миллионов долларов в медицинский фонд, помимо объявленных ежегодных 1,5 мил-
лиарда долларов на заказы.

– Вы правильно меня поняли, господин генерал.
– А как будет осуществляться финансирование через три года?
– За счет патентных поступлений от разработанных лекарств и медицинского оборудова-

ния. Патентные права будут распределяться под контролем совместной межправительственной
комиссии, которая будет осуществлять внешний надзор за деятельностью фонда. Все доходы
фонда будут направлены на новые разработки, обучение и лечение больных.

– Вы так уверены в успехе работы фонда?
– Ответ будет банальным: практика – критерий истины. Практика деятельности корпо-

рации показывает, что при совмещении наших организационных и финансовых возможно-
стей со способностями высокопрофессиональных ученых результат получается положитель-
ным в подавляющем большинстве случаев.

Дамы господа! Предлагаю послушать выступление виртуозного молодого пианиста Кон-
стантина Андреева.

Прозвучала Соната для фортепиано №2 присутствующего на приеме Сергея Васильевича
Рахманинова. Александр направился к группе американских авиаторов, которые обсуждали
с Анной подготовку к полету женского экипажа.

– Господин Гринев, Вы недавно пошутили, когда говорили, что трудно быть спутником
обворожительной женщины, но от этого мы только счастливы! По-настоящему трудно любить
бесстрашную женщину, которая постоянно рискует жизнью, доказывая себе и другим, чего она
стоит. Вы наверняка в курсе, я один из богатейших людей САСШ и все мое богатство не может
заменить любимую Рут, если с ней случится несчастье.

– Господин Одлум, каждый раз, когда Анна приступает к исполнению фигур высшего
пилотажа, я проклинаю тот день, когда она впервые подошла к самолету! Но я полюбил ее
такой, какая она есть – менять что-то не собираюсь. Вы совершенно правы: мы несем тяжелый
крест, и единственное, что можем сделать это быть им опорой и продолжать любить!

– Вы мне симпатичны, господин Гринев, несмотря на то, что откровенно манипулируете
нами. У Вас получается очень недурно! Осознавая реальную подоплеку Ваших действий, я
соглашусь сотрудничать с вашей корпорацией. С профессионалами всегда выгодно иметь дело.

– Благодарю за лестную оценку! Предлагаю пригласить присоединиться к нашей беседе
господ Путнама и Хьюза и официальных представителей правительства.

– Вы умеете обращать внимание на себя нужных людей: первый влиятельный издатель,
а второй молодой и перспективный бизнесмен, влюбленный в авиацию. Вам удалось заинтере-
совать и заработать определенное уважение генерала Уэйда и адмирала Белкнапа. Поздравляю
Вас, эти господа относятся к числу противников вашей страны. Я не возражаю, приглашайте!

– Господа, позвольте представить руководителя Представительства корпорации «GU»
в САСШ Сергея Пономарева. Мы подготовили в письменном виде наши предложения о взаи-
мовыгодном сотрудничестве. С некоторыми предложениями вы уже знакомы, хотелось обра-
тить Ваше внимание на следующие моменты. Необходимо сформировать широкий пул веду-
щих корпораций, для распределения наших заказов среди них.

Благодаря этим заказам в течение года ваша металлургическая промышленность сможет
выйти на докризисный уровень. Мы разместим большие заказы на закупку алюминия, меди
и других цветных и редкоземельных металлов, на строительство 40 крупнотоннажных быстро-
ходных грузовых судов океанского класса. Готовы закупить часть уже построенных грузовых
судов соответствующих нашим требованиям, но не старше 3 лет.
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В документе присутствует длинный перечень станков, оборудования, готовой техники,
комплексных заводов, по производству судов, автомобильной и тракторной техники и мно-
гое другое. Там представлен также перечень наших изделий, предлагаемых на продажу. У нас
имеется удачный опыт сотрудничества с немецкой группой компаний, в наших предложениях
отражены многие элементы такого сотрудничества.

Мы предлагаем наладить крупномасштабное сотрудничество и без координации со сто-
роны вашего правительства осуществить его не удастся эффективно. Вам всем будут достав-
лены на указанные вами адреса весь напечатанный комплект наших предложений, думаю, уже
завтра с утра.

Я буду в  Нью-Йорке в  течение месяца, готов встречаться, обсуждать и  переговари-
вать. Обратите особое внимание – все расчеты по закупкам наших товаров будут за золотые
рубли, а закупать у вас будем за доллары. Для облегчения взаиморасчетов мы зарегистрируем
в крупных городах САСШ отделения государственного «Внешнеторгового Банка» с ограни-
ченными функциями: валютно-обменные операции, кредитование партнерских с корпорацией
программ, обслуживание счетов структур корпораций и созданных совместных предприятий.
Будут зарегистрированы так же Страховая и Лизинговая компании. Их отделения будут рабо-
тать так же как отделения нашего банка с ограничением сферы деятельности в рамках обслу-
живания партнеров корпораций.

– Господин Гринев, вы предполагаете сотрудничать только со сформированной группой
компании?

– Мы готовы сотрудничать со всеми желающими, но при наличии предоставленных нами
эксклюзивных прав по определенным товарам всех желающих мы направим к нашим генераль-
ным партнерам.

– У вас сильная хватка. Мы еще не успели дать общее согласие, а вы уже маните нас
генеральным партнерством.

– Я учился основам бизнеса в нашем корпоративном университете, где уровень подго-
товки опережает подготовку специалистов многих известных университетов мира.

– Охотно верю! И много у Вас выпускников такого класса?
– Немного, господин Хьюз! Факультет функционирует только год, мы продолжаем свое

обучение параллельно с работой. Я не являюсь самим успевающим студентом.
– Господа! Думаю, мы продолжим наше общение после подробного знакомства с пред-

ставленными предложениями. Господин Гринев, на вечере присутствуют несколько известных
экономистов. Я подозреваю, вы подготовили очередной сюрприз?

– Вы своей наблюдательностью подтверждаете свой высокий класс представителя прессы,
господин Путнама. Пианист закончил свое выступление, пора озвучить очередное заявление.
С вашего позволения, господа.

Александр переместился в центр зала.
– Дамы и господа, попрошу внимания. На приеме присутствуют известные американские

экономисты Пол Ховард Дуглас, Джейкоб Вайнер, и молодые, известные экономисты Артур
Фрэнк Бёрнс и Джон Кеннет Гелбрейт. Я хочу объявить о  создании фонда экономических
исследований и пригласить уважаемых американских экономистов участвовать в его работе.
Как показывает опыт, идеальных экономических моделей нет. Наши исследования выявили
как достоинства, так и недостатки рыночной экономики. Существует миф, что в рыночной
экономике действуют правила свободной конкуренции, которые регулируют все компоненты
рынка. Как показывает практика, нынешний кризис является ярким примером, что такое
определение роли свободной конкуренции не соответствует истине. Свободная конкуренция
является основным источником дисбаланса в  экономике. В  условиях свободной конкурен-
ции большая доля ресурсов направляется на производство потребительских товаров, а такие
важные составляющие рынка как инфраструктура, фундаментальные исследования, техниче-
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ское и технологическое перевооружение страдают от нехватки финансирования. Результат оче-
виден: перепроизводство потребительских товаров не  соответствующих растущим требова-
ниям покупателей, снижение спроса, повышение покупательной способности денег, снижение
потребительских цен, снижение доходов производителей и продавцов, закрытие предприятий,
увольнение сотрудников, безработица и в итоге – затяжной кризис. При этом денег на инфра-
структуру, фундаментальные исследования, разработку новых технологий и более сложных
изделий, перевооружение производства не хватает.

Я коротко показал мое понимание основных причин возникновения кризисов при
рыночной экономике с полностью свободной конкуренцией. Значит ли это, что чисто плано-
вая экономика является боле эффективной моделью? Уверен, что нет. Назову лишь некото-
рые недостатки чисто плановой экономики: излишняя централизация управления и отсутствие
возможности учесть и запланировать все; постоянный дисбаланс из-за невозможности охва-
тить процессом планирования все и, как следствие хронический дефицит одних и переизбыток
других товаров и услуг; отсутствие свободной конкуренции и как следствие низкое качество
выпускаемой продукции, низкая производительность труда, не чем не обоснованное центра-
лизованное ценообразование, имеющее слабое отношение к реальной себестоимости и потре-
бительским качествам товаров.

Экономику нельзя считать классической научной дисциплиной, она всего лишь гума-
нитарная дисциплина, т.е. недонаука, в которой существуют несколько правил, основанных
на выявленных закономерностях и сотни исключений из правил.

Беда так называемых теоретиков в том, что они стараются разработать логически обос-
нованную теорию, основываясь на  принципах классических научных дисциплин. Исходя
из высказанных соображений, считаю, что к экономике необходимо относится без особого тео-
ретизирования и поисков истины в последней инстанции.

Я рассказал о недостатках рыночной и плановой систем экономик. Будет несправедливо
не отметить их достоинства, но я утомил вас. Скажу коротко – цель создания фонда эконо-
мических исследований состоит в соединении достоинств двух экономических систем и раз-
работка работоспособной модели экономики, которая соответствуют реальным текущим усло-
виям без попыток создать очередную фундаментальную теорию.

Я уже говорил, что приветствую попытки президентской администраций САСШ ввести
государственное регулирование в рыночной экономике. Наши специалисты выявили большие
резервы. Мы уверенны, что постепенный выход из кризиса не за горами. Надеюсь, что наше
взаимовыгодное сотрудничество поможет этому процессу, а совместная работа ведущих эко-
номистов наших стран даст реальные результаты и поможет политикам использовать разра-
ботки фонда для обеспечения стабильного развития наших государств.

– Господин Гринев, по-вашему, существует надежда, что удастся соединить преимуще-
ства двух систем? Это больше похоже на попытку скрещивания ежа с ужом.

– Значит, нам удалось совершить такое скрещивание, господин Вайнер. Все успехи кор-
пораций «GU» связаны с применением совмещенной экономической модели, а наши успехи
значительны и доказательство моего утверждения мы демонстрировали уже не раз.

– Господин Гринев, Вы ни разу не упомянули о роли частной собственности.
–  Если вы проанализируете, кто в  действительности руководит корпорациями и  как

в  малом и  среднем бизнесе происходит самоэксплуатация частного собственника, то у  вас
вряд ли найдется много аргументов о серьезной роли частной собственности в экономике. Сво-
бодная конкуренция в сочетании с разумным регулированием имеют на много больше положи-
тельного влияния на экономику, чем права на собственность. Господа, прошу извинить меня,
я покину вас. Надеюсь, скоро мы продолжим наше общение в более благоприятных условиях.

Александр направился в сторону Анны.
– Как ты, маленькая?
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– Я нечего, но твой вид не нравится мне.
– Устал, давно так много не выступал и общался с таким количеством новых людей.
– А мне нравится, когда ты общаешься с новыми людьми! Ты раскрылся для меня совер-

шенно с новой стороны. Оказывается, ты можешь быть не только обаятельным, но и остроум-
ным. Раньше к людям относился холодно, как к функциям. Только с ребятами из аэроклуба
общался просто. Я недавно начала замечать, как ты меняешься. У тебя даже взгляд изменился,
он стал менее холодным и сосредоточенным, до этого я такой взгляд видела у тебя, когда ты
находился в кабине самолета.

– Это плохо, маленькая, мне нельзя расслабляться, не имею права!
– Не понимаю, ты о чем?
– Об огромном грузе ответственности. Я не имею право на серьезную ошибку, ее цена

может быть очень дорогой – десятки миллионов жизни людей.
– Ты когда-нибудь начнешь со мной делиться своими переживаниями? Я очень люблю

тебя, но часто не могу понять тебя.
– Извини, я совершил глупость, расслабился. Лучше расскажи, о чем договорились с аме-

риканками.
– Как всегда – переводишь разговор на другую тему! Как хочешь, но знай, я постараюсь

понять тебя и поддержать. Завтра с 5 утра начинаем тренировочные полеты, изучение рации
и штурманской карты. Времени мало, всего один день. Постараемся справиться, в случае про-
блем ребята помогут. Кстати, они вначале обиделись на твое сравнение их с мешком картошки,
но после рассказ Амелии о своем первом рекордном беспосадочном перелете оттаяли.

– Пойду! Мне еще одно объявление нужно сделать.
Александр направился в сторону центра зала.
– Дамы и господа! Не редко в вашей прессе и из уст некоторых политиков исходят нели-

цеприятные оценки в наш адрес. «Пьяные русские только то и делают, что занимаются в пья-
ном виде зачатием детей. В результате совершенно выродились и превратились в прирожден-
ных рабов и тунеядцев. Максимум, на что русские способны, это подражать цивилизованным
европейцам и быть их жалкой копией». Для красочности придуманного в их воспаленных моз-
гах образа русских добавляют медведей, балалайку, самовар, лапти, ушанку.

Мы снисходительно улыбаемся и даже не думаем обижаться. У нашего народа не принято
обижаться на дураков. На нашем официальном приеме присутствуют наши соотечественники,
которые достойно представляют себя в Вашей стране – Сергей Васильевич Рахманинов, Игорь
Иванович Сикорский, Александр Николаевич Прокофьев-Северский, Владимир Козьмич Зво-
рыкин, Давид Абрамович Сарнов.

Наша корпорация учреждает фонд «Родина Мать». Мы в работе данного фонда будем
участвовать только в  одном качестве  – источника финансирования. Основная цель фонда
оказание материальной и  гуманитарной помощи нашим соотечественникам, проживающим
в  САСШ. Ограничения в  оказании помощи будут только по  отношению лиц, замаравших
себя кровавыми преступлениями. Список таковых мы представим. Я предлагаю вам, господа,
стать попечителями данного фонда! Повторюсь, никакого вмешательства в деятельность фонда
с нашей стороны не будет. Это будет зафиксировано в уставе фонда. Минимальная ежегодная
сумма финансирования деятельности фонда составит 2 миллиона долларов в год. При необхо-
димости мы готовы увеличить сумму финансирования. Отделения фонда должны функциони-
ровать во всех городах, где компактно проживают наши соотечественники. На сегодня больше
официальных объявлений не будет.

– Господин Гринев, фонд может помочь только представителям русского народа?
– Я не понял причину возникновения вашего вопроса, Давид Абрамович? Если честно

он меня задел и достаточно больно. Я постараюсь объяснить свое отношение. Условия фор-
мирования русского государства были, мягко говоря, неблагоприятными. Небольшое Москов-
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ское княжество, находящееся под татаро-монгольским правлением, постоянно отбивающееся
от литовских нашествий, вдруг становится центром формирования нового государства. Княже-
ство не располагает плодородными землями и природными ресурсами, климатические условия
суровые, численность населения мизерная, правящий князь слабый, вероломный и находится
под воздействием матери и своего окружения. Все против появления нового государства, но это
государство рождается и начинается формирование нового Великорусского этноса. Многие
народы живут в неблагоприятных условиях, но только нашему народу удалось создать Вели-
кое Государство, обладая столь скудными возможностями, превращая все существующие про-
блемы из слабости в силу.

Я недавно одному репортеру порекомендовал изучить историю формирования нашего
государства. Если он последует моему совету и приступит к изучению, то первый вывод, кото-
рый он сформулирует – это природность великого государства. Я лично другого логического
объяснения этому явлению не нахожу. Историки будут искать и находить причины формиро-
вания нашего государства – церковный заговор, византийское наследие, упадок наших завое-
вателей, но эти аргументы будут слишком слабыми. В суровых условиях веками длилось фор-
мирование нашего народа и государства. Происходила естественная экспансия без жестоких
завоеваний и порабощения новых народов. Если посмотреть на географическую карту, то легко
заметить, что экспансия русского государства в основном происходила в сторону территорий
с  суровыми условиями для жизни. От  холодной Сибири и  малолюдного Дальнего Востока
до Среднеазиатских безводных пустынь и Кавказских гор.

Продолжалось и формирование Великорусского полиэтноса или, по-простому, многона-
ционального русского народа, в котором представители русского этноса занимают большин-
ство и, в отличие от многих государствообразующих этносов, не страдают комплексом госпо-
дина и хозяина. За многовековую историю сформировались своеобразные архетипы русского
народа, первый из которых я уже назвал – отсутствие комплекса господина у государствооб-
разующего этноса. Вторым явно выраженным архетипом является уникальная особенность
нашей принадлежности к русскому народу, которая определяется не этническим происхожде-
нием, а прямой связью с Русским Государством. Мы часть этого государства и вне его мы всего
лишь представители своего этноса. Третий архетип вытекает из второго – русский народ может
существовать только в рамках сильного солидарного государства, которое защищает и обеспе-
чивает выживание и развитие в суровых жизненных условиях.

На основе этих архетипов сформировался единый биологический организм из людей раз-
личного этнического происхождения, которые и являются составными частями единого народа
или государства – одно без другого не может существовать. Основываясь на своих архетипах,
русский народ создал самое крупное в мире государство с бережным отношением к окраинам
и малым этносам, со стремлением к прогрессу. Это наше естественное состояние, без него нам
не выжить в суровых условиях. Сейчас принято говорить, что в 1917 году в России соверши-
лись две революции. У меня другая оценка этих событий – в феврале случился банальный
переворот, который был следствием безуспешных попыток правящих элит со времен Екате-
рины Второй изменить архетипы русского народа и создать на территории нашего государства
совершенно чуждое для народа государство с европейскими цивилизационными ценностями.
У Временного Правительства не было ни каких шансов удержаться у власти.

Присутствующие здесь врачи знают, что такое иммунитет, а у русского народа, как еди-
ного биологического организма, иммунитет сильный, поскольку ему приходилось веками зака-
ляться в суровых условиях выживания. Сработал иммунитет нашего народа, который всегда
срабатывает в  критических ситуациях. Результатом этого стало изгнание обанкротившихся
правящих элит со своим ослиным упрямством в вечном стремлении построения либерального
государства. А к власти пришли представители малочисленной, но организованной партии,
которая декларировало близкие народу ценности построения солидарного государства и обес-
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печение социальной справедливости. Их мало кто знал и еще меньше поддерживал, но они
смогли продемонстрировать волю и желание создать сильное государство. Народ воспринял
и поддержал их и началось новое формирование солидарного государства, в котором все три
основополагающие архетипы русского народа нашли свое воплощение. Мы своеобразный ни
на кого не похожий народ, создавший собственную цивилизацию, которая не является частью
или продолжением других цивилизаций. Вы извините за столь просторное объяснение моего
восприятия русского народа и неразрывного от него русского государства. Я просто облегчил
задачу тех, кто не может понять, в чем природное величие нашего народа и нашего государства.

Мы русские относимся к своей родине как к матери, любим ее не как взрослый человек
свою престарелую мать, а как маленький ребенок, который не может жить без нее и нуждается
в постоянном внимании и ласке матери. Большинство из нас, не задумываясь, защитят свою
мать, и если возникнет необходимость, отдадут жизнь за нее!

Слова Александра Васильевича Суворова являются самоощущением большинства пред-
ставителей русского народа вне зависимости от этнической принадлежности. В них отража-
ются наше природное восприятие, трех фундаментальных архетипов нашего национального
характера, когда мне трудно, то я начинаю действовать, преодолевать трудности и постоянно
повторяю слова – «Я – Русский, какой восторг!!!»

Давид Абрамович, что касается проблем еврейского народа и имеющей место дискрими-
нации, то лично я считаю наличие такого факта является грязным пятном на нашей истории
межэтнических взаимоотношений. Любой наш соотечественник, кто считает себя представи-
телем многонационального русского народа, имеет право получать помощь от создаваемого
фонда. Мы пытаемся через этот фонд передать вам частичку любви нашей общей Матери
Родины. Что бы ни случилось во взаимоотношениях между детьми любящая мать всех своих
детей любит одинаково сильно и сделает все, чтобы в семье воцарился мир и братская любовь.
Сергей Васильевич, простите меня, мои слова расстроили Вас!?.

Сергей Васильевич Рахманинов стоял с растерянным видом и из его глаз текли слезы. Он
внимательно посмотрел на Александра, с огромным желанием понять, насколько тот искренен.
Вдруг он выпрямился и произнес.

– Я русский, какой восторг!!!
У Александра увлажнились глаза.
– Я искренно счастлив за Вас, Сергей Васильевич!
Он попрощался с соотечественниками, договорившись о встрече и направился в сторону

Анны. Его остановил адмирал Белкнап.
– Господин Гринев, из Ваших слов следует, что вы не верите, что в России случилась

коммунистическая Революция?
– В возможность такой революции в России не верили сами основоположники Комму-

нистической идеологии, а лидер большевиков Ленин до последнего момента считал его преж-
девременным. В России строиться солидарное государство на принципах социальной справед-
ливости и не стоит Вам беспокоиться об экспорте коммунистической революции, для этого нет
ни каких объективных причин. Посмотрите вокруг: у вас в стране огромная безработица, боль-
шинство народа недоедает, многие голодают, но революционных настроений я что-то не наблю-
даю. А на социальную справедливость, вашим политикам, рано или поздно, нужно будет обра-
тить свое внимание.

– Благодарю за откровенный ответ господин Гринев, мне будет очень интересно продол-
жить наше общение с Вами.

– Взаимно господин Адмирал, с вашего позволения я покину Вас.
Александр подошел к Анне.
– Саш милый, что ты натворил!…
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– Не выдержал, сорвался и потерял самоконтроль. Пойдем в номер – я плохо себя чув-
ствую.
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Глава 4

 
Нью-Йорк. 5 часов утра 22 июня 1933 год. Отель «Астор Таймс-Сквер».
Александр сидел в кресле, размышлял и смотрел на спящую Анну.
– Маленькая моя, не думал, что способен любить и чувствовать себя счастливым в каж-

дую секунду, когда ты рядом. Я вчера свалял дурака, не сдержался и поставил твою жизнь
и безопасность под угрозу. Забыл, как многое зависит от моих начинаний и как много хороших
людей связаны с ними.

Все и всё, что имеет ко мне отношение под угрозой. Нужно исправлять ошибку. Всю ночь
размышлял… Есть один вариант, может сработать, если у Сталина будет желание продолжать
начатый эксперимент. Он умный, сам придумает, как воспользоваться новыми факторами.

Нужно с утра организовать интервью с  тем одиозным журналистом, Джерри Смитом,
из газеты «Вашингтон Пост».

Через 4 часа в кабинете Главы Представительства Корпораций «GU» состоялась встреча
Гринева с журналистом.

– Добрый день, господин Смит, Вам удалось согласовать с руководством газеты условия
интервью?

– Здравствуйте, господин Гринев, удалось. Они были удивлены Вашим требованием –
напечатать интервью без редакторских поправок и в полном объеме. Ваша готовность, ответить
на любые вопросы их заинтересовала. Мне даже отправили по телеграфу специально подо-
бранные вопросы.

– Хорошо, приступим.
– Господин Гринев, почему Вы выбрали нашу газету и меня, как журналиста, для интер-

вью?
– Я с утра изучил, как освещает американская пресса деятельность нашей корпорации.

Есть положительные и  отрицательные характеристики, которые нами воспринимаются спо-
койно. Если мы находим обоснованные аргументы, то обязательно в своей дальнейшей дея-
тельности, учитываем их. Ваша газета в своем освещении отличается излишней политизацией,
часто переносит акценты с  корпораций на  нашу страну и  политическую систему. Выводы,
сделанные вашей газетой, являются плодом размышлений, основанных на системе американ-
ских ценностей. Будет справедливо, если вы представите нашу точку зрения, которая основана
на нашей системе ценностей. Такой подход в духе американской демократии. Он позволит
добиться взаимопонимания между нашими странами и народами, наладить взаимовыгодное
сотрудничество.

– Вы не раз утверждали, что Русский народ и Русское государство имеют природные
корни величия. Значит ли это утверждение, что другие народы и государства не заслуживают
называться великими?

– Русский народ и Русское государство Великие, прежде всего, для самых русских. Чтобы
заслужить такое же определение от других народов и государств, нужно оставить заметный след
в истории человечества и в современности. Наши достижения, как в прошлом, так и в насто-
ящем дают нам основания считать, что к нашему народу и государству необходимо относится
с соответствующим пониманием и восприятием. Это не значит, что мы считаем себя исключи-
тельными и не признаем за другими народами и государствами право быть или добиться соб-
ственного величия. Мы такие, какие есть, не отличаемся завистливостью и в состоянии радо-
ваться чужим успехам, а при необходимости учиться у других, заимствовать их достижения.

Мы все живем на одной маленькой планете и без взаимовыгодного сотрудничества, без
признания и уважения достоинства друг друга нам не удастся мирно сосуществовать. Придется
постоянно воевать и убивать друг друга. Ни в одной войне реального победителя не бывает. Все
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огромное человеческое горе, которое является неизбежным следствием любой войны, несрав-
нимо с политической фиксацией победы.

– На официальном приеме вы раскритиковали партию большевиков и сказали, что они
совершили не революцию, а захват власти. Вы не боитесь после таких заявлений возвращаться
в Москву?

– Вы услышали то, что хотелось услышать. Я говорил о банальном захвате власти Вре-
менным правительством, а не большевиками. В том хаосе безвластия, который образовался
в результате бездарного правления Временного правительства, единственная сила, не побояв-
шейся брать на себя ответственность за будущее страны, была партия большевиков. На началь-
ном этапе большевики занимались спасением своей страны. Не раз были на грани потери вла-
сти, но устояли и народ поддержал их, признал в них ту силу, которая способна руководить
государством. Бояться мне нечего, я высказал свое мнение, которое основано на анализе реаль-
ных событий.

– Из Ваших вчерашних высказываний следует, что не было коммунистической револю-
ции в России.

–  Да, Вы правы, в  России идут революционные преобразования социалистического,
а  не  коммунистического толка. Несмотря на  исповедование коммунистической идеологии,
партия большевиков не страдает отсутствием способности трезвой оценки существующих объ-
ективных реалий. По  коммунистическому учению для соответствующей революции нужен
хорошо организованный и многочисленный рабочий класс, которого с такими параметрами
в аграрной России не было по объективным причинам.

– Объявлена цель построения коммунистического общества. Как вы относитесь к этому?
– Я не теоретик общественных наук и к ним отношусь с большой долей скептицизма.

Гуманитарные дисциплины, когда стремятся из статуса дисциплины превратиться в класси-
ческую науку, теряют свою актуальность. Вместо того, чтобы описать выявленные законо-
мерности и стараться их использовать в текущем моменте теоретики в кавычках, стараются
создать какую-то пародию на  фундаментальную науку, забывая о  простой истине  – выяв-
ленная закономерность актуальна на момент его определения и имеет отвратительную при-
вычку исчезать при изменении реального развития или внешней среды. Ярким примером этого
утверждения является основоположник кейнсианства Джон Мейнард Кейнс, который за две
недели до начала мирового кризиса, дал оценку состояния мировой экономики, что она вышла
на тренд устойчивого роста и что рецессий не будет никогда.

– Из Ваших слов следует, что Вы не верите в коммунизм.
– Я к понятию вера отношусь как прагматик. Если есть доказательства, подтвержденные

в реальных условиях, я воспринимаю это как данность. Если их нет, то я не заморачиваюсь
и не загружаю свои мысли и эмоции.

– А в социализм Вы верите?
– Нет, я его строю, вернее, участвую в строительстве солидарного общества с соблюде-

нием социальной справедливости. Я могу предъявить массу доказательств реальных достиже-
ний, как в масштабах нашей страны, так и в масштабах корпорации, где я работаю.

– Как вы относитесь к частной собственности?
– Как к проявлению человеческого врожденного инстинкта самосохранения. В обще-

стве, где социальная защищенность слабая, роль частной собственности становиться высо-
кой. Некоторые недоумки придумали определение – «священное право на частную собствен-
ность». Можно было добавить к этому определению – мы родились разумными и отрицаем
возможность использовать наш разум, стремимся к исключительному удовлетворению своих
животных инстинктов. В тех обществах, где вопрос индивидуального выживания стоит остро,
частная собственность имеет определяющее значение. В солидарном обществе превалирует
общественная собственность, которая не отрицает наличия частной собственности.
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– Ваш режим справедливо критикуют за отсутствие личных свобод.
– Кто критикует?
– Мы все – американцы и европейцы.
–  Правильно и  делайте. Вы оцениваете свое отношение к  личным свободам исходя

из архетипа общеевропейской цивилизации. Для вас естественным состоянием является иерар-
хия личностных ценностей, в основе которой ценности конкретной личности и они выше обще-
ственных. Для типичного представителя европейской цивилизации ярко выраженное самолю-
бие является естественным состоянием.

Если оценивать, основываясь на европейских ценностях, то Вы правы, когда критикуете
соблюдение прав личности в России. Но такой подход в корне не верен. У нас есть неплохая
поговорка – «В чужой монастырь со своим уставом не ходят». Не нужно забывать, что мы
представители Русской, а не Европейской цивилизации и для нас общественное превалирует
над личными интересами.

Не буду судить, какая система ценностей лучше, поскольку это глупое занятие. Могу
лишь сказать, что наши либералы с ослиным упрямством годами стараются прививать нашему
народу индивидуальный эгоизм. Каждый раз получают под зад, но новые их последователи
не умеют учиться на ошибках своих предшественников. Народ терпеливо смотрит на этих кло-
унов, часто воспринимает их за убогих. Когда они переходят границу, получают очередной
увесистый пинок под зад. Наш иммунитет очень быстро обнаруживает чужеродный организм
и выталкивает этих несчастных, которые истинно верят, что с народом им не повезло. Им даже
в голову не приходит, что для нашей цивилизации они чужие.

– Из этого следует, что в России не смогут существовать права личности!
– У Вас, в  очередной раз неплохо получается услышать то, что Вы хотите услышать.

Солидарное общество максимально заинтересованно в гармонично развитых, высокообразо-
ванных уважающих себя личностях. Обратите внимание не в эгоистах, а в личностях. Солидар-
ное общество создает всевозможные условия, для развития и раскрытия творческого потенци-
ала каждого гражданина независимо от социального или прочего статуса. Государство тратит
огромные деньги на образование, на дополнительное образование по интересам. Даже в первые
голодные годы после гражданской войны большевики добились огромного прогресса по иско-
ренению безграмотности. Этот процесс продолжается до  сих пор. Пообщайтесь с  любыми
сотрудниками нашей корпорации. Вы поймете – каким уровнем образования и личностного
развития они обладают. К сожалению, не везде дела обстоят так, как в нашей корпорации.
Существует угроза уравниловки и решение образовательных задач без учета индивидуальных
особенностей личности. Мы двигаемся вперед и постепенно исправляем общую ситуацию.

– Но у вас нет демократии!
– Демократия – это инструмент, с помощью которого хорошо организованное меньшин-

ство управляет неорганизованным большинством. В нашей стране нет места для управления
меньшинства, есть место служению обществу. Попытки навязать нашему народу этот инстру-
мент манипуляции большинством не раз предпринимались, но каждый раз срабатывал имму-
нитет народа. Хватит нас оценивать, исходя из Ваших представлений, что такое хорошо и что
такое плохо. Постарайтесь хотя  бы понять наши ценности. Вы не  сможете их воспринять,
но понять обязаны, когда беретесь рассуждать о нашем народе и о нашем государстве. Прояв-
ление чванства не уместно при общении с представителями нашей цивилизации! Мы давно
миру доказали свою состоятельность.

Если я начну рассуждать, о Вас и о вашей стране руководствуясь нашими ценностями,
уверяю Вас, ничего хорошего не услышите. Но это не значит что вы или мы плохие, мы просто
разные. Такое положение дел не мешает взаимовыгодно сотрудничать друг с другом. В Вашей
голове никак не укладывается, что белый человек может быть не похожим на Вас. У нас нет
позорного комплекса белого человека – несущего цивилизацию другим народам. Мы изучаем
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мировую историю и в курсе, что мы – не единственная цивилизация в истории человечества
и перед тем, как кого-то учить жить, мы вспоминаем о печальном факте – когда существовали
древние цивилизации, белый человек бегал с каменным оружием. Мы предпочитаем не учить,
а приспосабливать приемлемые достижения других цивилизаций.

– Господин Гринев, в Ваших ответах проскальзывает скрытая критика в наш адрес.
– Я не критикую, просто показываю, какие мы разные. В отличие от Вас, я с уважением

отношусь к Вам и вашему народу, подробно изучал и изучаю не только вашу, но и общеевро-
пейскую историю и культуру. Такой подход помогает мне понять, о чем вы со мной говорите.
Не забывайте, вы не единственная страна на нашей планете. Для завершения этой темы при-
веду один пример. Китайцы воспринимают нас как белых варваров, и с их точки зрения, они
имеют на это полное право, ведь их цивилизации 4 тысячи лет. Я смотрю, эта информация
для Вас новость?

– Господин Гринев, почему Вы выбрали САСШ для столь крупномасштабного сотруд-
ничества?

– У Вас неверная информация, наша рекламная компания будет происходить по всему
миру. Завтра будет дан старт рекламной компании в Европе, после рекордного перелета жен-
ского экипажа. Будем сотрудничать на взаимовыгодной основе со всеми странами. Не  сек-
рет, что мы достаточно активно сотрудничаем с  Германией. Это сотрудничество расширя-
ется активными темпами. По  договору по  товарам широкого потребления наши поставки
за 2 предыдущих месяца увеличились на 300 процентов. Мы осуществляем крупномасштаб-
ные закупки немецкой техники и оборудования. Условия трех заключенных договоров обеими
сторонами выполняются без нарушений. Я уверен, что нам в скором будущем, придется сесть
за стол переговоров, для подписания новых договоров с немецкой стороной. Но это только
начало нашей деятельности на Европейском рынке. Мы подготовили предложения по взаи-
мовыгодному сотрудничеству для Англии, Франции, Италии, Испании и других Европейских
стран.

– Скажите, а южноамериканские страны входят в сферу интересов вашей корпорации?
– Да мы заинтересованы во взаимовыгодном сотрудничестве со многими из них.
– Из такой позиции следует, что вы становитесь основным конкурентом американских

компаний на традиционных для них рынках сбыта.
– Не вижу ничего плохого в наличии здоровой конкуренции. Отмечу, что группы това-

ров, которые мы предлагаем, как правило, не пересекаются с традиционными американскими
экспортными товарами, а  если пересекаются, то представляют различные сегменты рынка.
Наши товары технологически более сложные и дорогие, чем поставляемые вашими компани-
ями товары.

– Вы уверены, что в условиях мирового кризиса вашей корпорации удастся организовать
крупномасштабные продажи?

– Мы собираемся не только продавать, но и закупать. Я надеюсь, наша активная работа
на мировых площадках поможет мировой экономике постепенно преодолеть нынешний кри-
зис.

– Вы хотите сказать, что русские спасут мировую экономику?
– Я не страдаю манией величия, я сказал, что мы поможем, а не спасем. Каждая страна

сама должна заниматься спасением своей экономики.
– Господин Гринев, как Вы относитесь к факту официального не признания СССР нашей

страной.
– Как к недоразумению. Не вижу никакой логики: Россия была, есть и будет. С силь-

ным лучше сотрудничать, чем не признавать или ссорится. Тем более Вашей стране Россия ни
чем не угрожает. А что касается политических мотивов, то основания для беспокойства отсут-
ствуют. Большевистская партия давно отказалась от экспорта революции. У наших лидеров
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хватает мудрости и способности объективно оценивать реалии. Доказательством этого явля-
ется отсутствие в руководстве партии приверженцев перманентной революции.

– Вы считайте Россию сильным государством?
– Не я, а история и реалии сегодняшнего дня. Наша экономика единственная в мире,

которая растет и развивается в условиях мирового кризиса. Про темпы роста не буду говорить,
а то ваши читатели не поверят, цифры значительные. Что это, если не очередное проявление
силы государства? Особо сомневающемся, рекомендую посетить выставку достижений Корпо-
рации «GU». Только пусть прихватят успокоительные средства.

– Благодарю Вас, господин Гринев, за откровенные ответы.

Москва. 4 часа утра 23 июня 1933 год.
– Кирилл, ты так и не спал всю ночь?
– Не могу уснуть, Ирочка.
– Думаешь об Александре?
– Он, находясь на другой стороне планеты, своими действиями разворошил всех. Вся

американская и  европейская пресса цитирует его высказывания. Мы думали, что ситуация
немножко успокоится с его отсутствием. Будем работать в спокойном режиме, добиваться реа-
лизации поставленных задач – размечтались! Он никогда не лез в политику, никак не пойму –
почему решил так действовать! Не поверю, что у него появились личные амбиции. Он опять
что-то затеял и ходит по лезвию ножа, как маньяк, который не может жить без острых ощуще-
ний. Знаешь, Ира, я отношусь к нему и ко всему, что он организовал с большим уважением,
но порой хочется настучать по его беспокойной башке.

– А мне, наоборот, нравится его беспокойный характер. Даже начинаю скучать, когда
у нас чуточку становиться спокойно.

– Воспитал маньяк маньячку себе на замену. Не пойму, почему ты выбрала меня, ведь
точно не подхожу своим характером к твоим предпочтениям.
– Если бы я знала, почему выбрала тебя – не согласилась бы выйти за тебя замуж. Я

в личной жизни руководствуюсь эмоциями.
– Ты хочешь сказать что…
– Все что хотела, я сказала… Умный догадается, а ты у меня не дурак.
– Что, трудно сказать, что любишь меня?
– Все-таки ты дурень! Может сам первым признаешься, а то предложение сделал, а слова

любви забыл сказать…
– Не верю я в любовь, но без тебя не могу.
– Может ты не веришь в любовь другой женщины?
– Ты не причем, это так. Впрочем, я зря тяну – может другого случая не представиться.

Я люблю тебя и чтобы не случилось со мной, знай – я очень сильно люблю тебя!
– Кирилл, что ты надумал, скажи, прошу тебя?
– Все пока в порядке, не беспокойся.
– Ты собираешься заступиться за Александра перед товарищем Сталиным?
– Я верю в него! Он знает, что играет с огнем, но действует во благо народа и страны!

Не ради любви, славы и признания, а потому что по-другому не может. Я вижу, как он влюблен
в свою жену и беспокоится за нее. Даже попросил меня заботиться о ней, если с ним что-то
случится.

– Знай, я сильно люблю тебя! Действительно не знаю, почему люблю, но одно точно знаю,
что уважаю тебя за порядочность, которую ты демонстрировал не раз. Я поддерживаю твое
решение и горжусь тобой.

Зазвонил телефон. Румянцев направился в прихожую.
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–  Слушаю Вас… Алексей Васильевич, вызывай группы аналитиков… Работают?
Отлично! Посылай за мной дежурную машину.

– Чай успеешь попить?
– Нет родная, я не сомневался, что этот паршивец что-то важное придумал. Звонил Кара-

сев, пришла шифрограмма от него. Голос радостный, он тоже сильно беспокоился за него.
Он и группы аналитиков по САСШ и по проекту «Оппозиционер» из Политэкономического
Объединения, оказывается, работали всю ночь. Скорее всего, искали, как оправдать заявления
Гринева. Поразительно, но многие готовы рисковать собой, защищая Гринева и наше дело. Он
прав, нельзя не любить наш народ.

18 часов вечера кабинет Сталина.
– Я прочитал Ваш доклад, товарищ Румянцев. Вы и раньше представляли професси-

онально подготовленные доклады, но этот… не доклад, а произведение искусства! Каждый
вывод имеет разностороннее обоснование с цитатами из высказываний американских офици-
альных лиц, строками из американской и европейской прессы, анализом ситуации и аргумен-
тированными прогнозами ваших аналитиков.

Можно подумать, что вся Америка только тем и занята, что обсуждает рекордные пере-
леты, корпорацию «GU», неземную красоту Анны Смирновой и, конечно же, высказывания
Гринева про революцию, коммунизм, русский народ, русское государство и большевиков. Ока-
зывается, мы настолько богаты, что сами об этом не знаем! Мы являемся спасательным кругом
для мировой экономики. Мы любим наших эмигрантов и готовы помириться с ними, потому,
что мать так велела.

Оказывается Маркс и  Энгельс не  основоположники теории, а  шарлатаны, решившие
временным закономерностям придать фундаментальную характеристику… Мы не делали ни
какой революции, а просто подобрали власть! Коммунизм – утопия и мы такие разумные, что
строим всего лишь солидарное государство с социальной справедливостью. И все это вместе
ничто по сравнению с величием русского народа, русского государства и русской цивилизации.

Я ничего не пропустил, товарищ Румянцев? Может, Вы объясните, для чего все это было
сделано именно так, а не иначе вашим безбашенным Гриневым?

–  С  головой у  него все в  порядке, товарищ Сталин! Результатом его деятельности
могут стать заключение крупномасштабных договоров с деловыми кругами САШС на сумму
в 3 раза превышающую наши первоначальные планы. Детальная проверка планово-аналитиче-
ского управления подтверждает, что предлагаемые объемы поставок реальные, если наладим
поставку необходимого нам сырья и оборудования из САСШ.

А его инициатива по способствованию процессу официального признания нашей страны
имеет огромные шансы на успех. Неплохо складывается ситуация по проекту «Оппозиционер».
Реакция эмигрантов позволяет надеяться на отход многих из них от явно враждебных нашей
стране эмигрантских организации и их консолидация вокруг создаваемых по всему миру фон-
дов «Родина Мать».

Нельзя не учесть с каким изяществом он решает наши проблемы в области фармакологии
и современной медицины через создаваемый фонд. А совместные разработки в экономике ока-
жут немалую помощь при формировании конкурентной экономической среды в нашей стране.
Наши аналитики удивлены столь удачным началом рекламной компании. Все запланирован-
ные цели имеют высокую степень достижимости, а по некоторым ожидается многократное пре-
вышение запланированных показателей.

Ему удалось наладить доверительные контакты с представителями президентской адми-
нистрации и с Амелией Мэри Эрхарт, которая дружит с женой президента. Я не удивлюсь,
если он наладит личные контакты с Американским президентом. Зная его, я не сомневаюсь,
что он нацелился именно на это. Гринев без необходимости не сделал бы несколько заявле-
ний в поддержку президента. Ради достижения таких целей он выбрал опасную, но чертовский
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эффективную тактику. Его высказывания спорные, но они помогают ему добивается отличных
результатов.

– Не трудитесь оправдывать его действия, у ваших аналитиков это получается более аргу-
ментировано. Он в очередной раз нарушил наш уговор, не предпринимать не согласованных
со мной действий по крупным вопросам международной политики и не высказываться по поли-
тическим вопросам.

– Гринев прекрасно знал, что последует после его действий, но предпочел добиваться
результатов, а  не  думать о  своей шкуре. Он не  имел возможности проконсультироваться
с  Вами, но  упускать появившиеся шансы не  счел нужным. Никто не  ожидал, что начало
рекламной компании сможет вызвать такой ажиотаж не только в Америке, но и в мире. Перед
моим приходом мы начали получать информацию из Лондона, там творится что-то неверо-
ятное! Встречать участников рекордного полета прибыли представители королевской семьи,
а по радио идет прямой репортаж, мы сами поражены, какие характеристики даются выступ-
лениям нашей пилотажной группы. А ведь это его идеи за неделю до начала рекламной ком-
пании начинать информационную подготовку, организовать целое шоу по встрече участников
рекордных перелетов, сформировать русско-американский экипаж из  выдающихся женщин
пилотов. Реакция американской прессы подлила масло в огонь.
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