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Аннотация
Действие происходит в  современном мире, с  его

многочисленными и  огромными возможностями. Двух сестер
убеждают работать в  крупной компании сетевого маркетинга.
Они решают полностью довериться своим не  чистоплотным
руководителям. В  результате лишаются всех денег, хорошей
репутации и  честного имени. Что  бы вернуть все это им
приходится пройти через круги страха, стыда и  тяжелейших
испытаний. Но они находят силы выйти из серьезной проблемы,
обретают не только заклятых врагов, но и верных друзей.
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Предисловие

 
Полина любила сидеть одна на балконе из толстых веток.

Плетенное кресло уютно принимало ее хрупкую фигурку.
Рядом, на низком стеклянном столике стояла ваза с виногра-
дом и персиками, а в бокале искрилось красное вино.

Легкий бриз с  океана трогает темные волосы. Впереди
безмятежная картина большой воды перекатывающая ба-
рашки. Вдали живописный риф в обрамлении пальм и экзо-
тических цветов. Неспешно перелистывая глянцевый жур-
нал она чувствует, что происходит за  спиной. В  большой
комнате на кожаном бардовом диване расположился ее муж
Павел. По  обыкновению невозмутимый, сейчас он болеет
за свою хоккейную команду и с горящими глазами периоди-
чески хлопает ладонью по подушке. В длинной гостиной два
сына Макс и Ник собираются на дайвинг.

Они с  пониманием относятся к  Полининому желанию
уединения и не заглядывают на балкон. И только Полина зна-
ет какой ценой досталось это спокойное состояние и идеа-
листическое положение. Когда не надо никуда бежать и ни
о чем беспокоится. У нее есть все и даже больше. Будет ли
так всегда? Наверное да. Ведь она сполна за все заплатила.



 
 
 

 
Глава 1

 
7 утра. Синие крыши рынка поблескивают инеем. Дрожа-

щими, от холода руками торговцы раскладывают товар. Ско-
ро пойдут люди. Нарастает привычный базарный гул, где-то
ругаются из-за места. Полина невольно усмехнулась. Хоро-
шо, что свое она выкупила и никто на него не посягает. Ин-
на, из соседнего торгового места подмигнула:

– Как дела? —
– Лучше всех – привычно ответила Полина.
– Ты знаешь, вчера подошла Зоя, что обувью торгует и го-

ворит: если она еще раз скажет, что все отлично и хорошо,
я ее придушу. – заговорщически зашептала шустрая сосед-
ка. Она любила столкнуть людей, а затем с интересом наблю-
дать, что из этого вышло. Полина громко захохотала, про-
должая раскладывать товар. Ну вот и первые клиенты. В ос-
новном это постоянные, надежные люди. Забрали свои зака-
зы, сделали новые. Полина привозила нижнее белье, знала
спрос, учитывала все пожелания и люди, доверяя ее вкусу
делали хорошие заказы. Друг друга они никогда не подводи-
ли и это делало их общение одинаково приятным.

– Когда придешь ко мне в гости? – широко улыбалась, по-
жилая полная женщина – Ко мне приезжают сестры, прино-
си свой товар, продашь. Я им сказала, что ты возишь лучшее
белье. И цены у тебя нормальные.



 
 
 

– Спасибо огромное, я с удовольствием. Все некогда. При-
ходите на базар ко мне. —

– Обязательно придем. —
– Ну как ты, Полиночка? Опять плохо оделась! Ну что мне

с тобой делать? Не слушаешься ты меня. Замерзнешь. – об-
нимала мамина приятельница. Они жили по соседству и бы-
ли очень дружны. Это была статная и высокая, преклонного
возраста, с мудрыми глазами женщина. Они могли часами
разговаривать и помогали друг другу.

–  Слушай, если нужно я могу тебе на  товар дать
20000 рублей на три месяца.

– Да, да, я зайду. Спасибо.
Она часто так делала, отдавала Полине деньги на раскрут-

ку, боясь потратить. В свою очередь Полина возвращала их
точно в  срок. Они были уверены в друг друге. В периоды
затишья, когда людской поток отхлынет подходила сосед-
ка, что  бы посплетничать о  всех своих знакомых. Полина
все переводила в шутку и они хохотали. К концу дня уста-
лость от людей, от обилия всякой информации берет свое.
Веселится уже не  хочется, только собрать товар и  домой.
Базарный гул все тише и редкий припозднившийся посети-
тель требует большую скидку. И уставший торговец всегда
ее даст, что бы поскорей оказаться дома. Полина закрывает
свой ролет, покупает кофе и зефир, глянцевый журнал и ти-
хо идет домой. Что бы закрыться в комнате и побыть одной.
Только так она могла отдохнуть.



 
 
 

Полина была низенькой и полноватой. Помешанная на по-
худении, она постоянно сидела на какой-то диете. Сбросить
удавалось совсем не  много. Это в  лучшем случае. В  ос-
новном она оставалась в  прежнем весе или набирала его.
Не  смотря на  то, что была очень подвижна и  энергична.
Положение спасало то, что Полина умела правильно подо-
брать одежду, которая скрывала лишний вес. Всегда коротко
остриженные темно-каштановые волосы. Модельная стриж-
ка с рванными краями. Она много разговаривала, позитив-
ная, постоянно улыбалась. Это была ее особенность. Этим
она быстро располагала к  себе даже не  знакомых людей.
Внешность Полины была неоднозначна. Одни говорили, что
она красавица, другие считали, что в ней нет ничего особен-
ного.

Оказавшись дома, она сняла пыльную одежду и  приня-
ла душ. И как же сегодня прошел день, что она заработа-
ла? Она все записывала в большой синий блокнот, вела свою
бухгалтерию. Сегодня поторговала не плохо. По обыкнове-
нию, отложила 20  процентов от  выручки в  красный кон-
верт. Бережно положила его обратно в шкаф. Удовлетворен-
но улыбнулась. Собираются денежки и до мечты не далеко.
Это будет прекрасный магазин нижнего белья с мраморным
полом и зеркальной примерочной. Товар будет оригиналь-
ный, брендовый, всех ведущих марок нашей страны и Ев-
ропы. Земля под строительство уже есть, документы готовы
и пройдены все бюрократические проволочки.



 
 
 

– Полина, иди, я блинов напекла. Чай попьем. – позвал
голос мамы. После тяжелого развода Полина жила с  дву-
мя детьми у мамы. Женщины строгой и любящей порядок
во всем. Ослушаться ее значило обречь себя на часовую про-
поведь о твоей никчемности. Мамин дом был небольшим,
но уютным. Стоял на довольно большом участке земли, где
был сад и огород. Полина мечтала развить бизнес и постро-
ить здесь свой дом. Большой и красивый, где будет удобно
всем. С этой мыслью она ложилась и вставала, эта мысль гна-
ла ее в любую погоду и в любом состоянии на базар.

На кухне разливался уютный запах блинов и свежезава-
ренного травяного чая. Полина разомлела, хотелось спать
и молчать.

– Да, да – мама разговаривала по телефону. – Ой, как хо-
рошо. Приехала. Ждем тебя. И Полина дома. Давай. Давай.

–  Представляешь, Таня приехала. Через пол часа будет
у нас.

– Здорово – откликнулась Полина, не горя желанием при-
нимать гостей.

– Это она у нас полгода назад была. Фотки наши привезет,
наверное. Помнишь, она столько всех нас фотографировала.

Таня была профессиональным фотографом. Ее наезды
были интересны и насыщенны впечатлениями. Она вытаски-
вала смотреть достопримечательности, устраивала пикники
на природе и при малейшей возможности щелкала фотоап-
паратом. Благодаря ей Полина и две ее сестры отслеживали



 
 
 

как растут их дети и как менялись они сами.
– Только вот чем я ее кормить буду? – засуетилась ма-

ма. Через 10  минут на  столе уже стояли банки с  соленья-
ми и  кусок замороженного мяса. Таню примчал золотой
«Volkswagen» через 20 минут. С ней была одноклассница.
Дама солидная и представительная. Таня, по обыкновению
бойкая и живая, тоже держалась степенно и с опаской погля-
дывала на нее.

– Танюша, милая! – мама бросилась на шею – Как добра-
лась?

– Да все хорошо
– А будет еще лучше – продолжила подруга. – Представь

меня.
– Это моя подруга детства, в одном классе учились. Иван-

на – и несколько помявшись добавила – Константиновна. —
Иванна оценивающе разглядывала дом и Полину.
–  Я знаю ты торгуешь? Я тоже торгую всю жизнь. Мы

с тобой одной крови. – тягучим, как патока голосом сказа-
ла мадам. – Кое-что сейчас вам расскажу, ведь я приехала
с миссией добра. Готовить не надо. Мы сами. Дело в том,
что я представитель крупной европейской компании «Зо-
дох» и хочу представить вам продукцию, которую она произ-
водит. От вас требуется позвать несколько человек и я про-
веду презентацию – машинально Полина набирает двух сво-
их сестер и двух соседок, завороженно глядя на Иванну. Та-
ня что-то виновато лепечет маме, пытается что-то реклами-



 
 
 

ровать, но Иванна хорошо поставленным и отточенным го-
лосом ставит ее на место. Кухня вдруг приобретает другой
вид. Как по волшебству появляется диковинная посуда, за-
пестрели яркие плакаты и брошюры, кричащие о важности
здорового образа жизни, правильном питании и чистых по-
мыслах. Иванна что-то неторопливо нарезала, шинковала,
появлялись блюда один за другим. Причем из небольшого
набора продуктов.

Две сестры Полины, спокойная, рассудительная Ульяна
и импульсивная, подвижная София тихо зашли. Не желая
прерывать интересный процесс сели рядом. Все заворожен-
но смотрели на Иванну и внимали каждому слову. Она была
в ударе и жонглировала научными фактами, как фокусник
на арене.

– Вы здесь живете и не знаете, что жизнь переходит на но-
вый уровень развития. Появляются компании, которые ре-
ально помогают людям вернуть здоровье и повысить благо-
состояние. Компания «Зодох» на сегодняшний день являет-
ся самой престижной и востребованной. Вся продукция со-
здана на научной основе. Косметика на травах, собранных
только в самых экологически чистых местах планеты. Вы са-
ми убедились, что затратив только 20 минут я накрыла до-
стойный стол с  соблюдением всех норм здорового образа
жизни. На лицо экономия продуктов и времени, а главное
ваш организм получит все необходимые витамины и мик-
роэлементы. Но  и  это еще не  все. Здесь можно работать,



 
 
 

приносить пользу людям и значительно повысить свое ма-
териальное состояние. Компания «Зодох» самая лояльная
в мире, заботящаяся о своих сотрудниках. Проводятся со-
ревнования, в результате которых я выиграла не мало доро-
гостоящей продукции. Самых активных отправляют на от-
дых за границу. Причем бесплатно! Благодаря этой работе
за 7 лет я побывала в нескольких странах. Сейчас перед со-
бой я вижу дружную, сплоченную семью. Достойную всего
самого лучшего в этой жизни. И я говорю вам: присоединяй-
тесь к нашей большой и не менее сплоченной семье «Зодох».
Полина мне озвучила свою мечту построить магазин и иметь
большой, красивый дом. Гарантирую, что через три месяца
активной работы, ну пусть через полгода, у вас все это бу-
дет и даже больше. И еще, что не мало важно вы никогда
не будете одни. Вам будет обеспечена постоянная поддержка
не только от меня, но и от всей нашей дружной команды.

Все сели за стол, несколько ошарашенные и ошеломлен-
ные от обилия информации и открывшихся возможностей.
Пища была действительно необычного вкуса и понадобилось
совсем не много, чтобы насытиться. Иванна была высокой
статной и не красивой. Шею и область декольте облепили
коричневые бородавки, но зеленые глаза навыкат горели ог-
нем несгибаемого победителя. Полину что-то цепляло в ней,
она чувствовала невероятное притяжение. Хотелось на нее
смотреть и слушать.

– Это так интересно, мы подумаем – робко сказала мама.



 
 
 

Она переключилась на Таню и стала собирать ей сумку в до-
рогу, как обычно. Банки солений, варенье, травы и саженцы.
Иванна открыла навороченный ноутбук и стала показывать
свои фото в разных странах:

–  Вот Собор Парижской Богоматери, Эйфелева башня,
Лувр, это в Венеции, это в Японии.

Сестры зачарованно смотрели, не моргая. И мечтательно
переглядывались. "Мои мечты сами ко мне пришли, что бы
воплотится» – думала Полина.

– Ну что, моя дорогая, тут и думать нечего, завтра едем
оформляться. Я набираю команду. Ты молодая, красивая,
активная. Тебе не место в этой большой деревне. Тебе в го-
род надо, общение с богатыми, успешными людьми, в новую
жизнь. – уверенно произнесла Иванна. – Сестер подпишем
под тебя, будешь и от них получать процент, начнешь стро-
ить свою структуру. Я всему тебя научу.

– Ага – пискнула Полина.
На утро она въехала на золотом «Volkswagen» со своими

документами в новую, блестящую жизнь. Манящую новыми
возможностями. Шикарная брюнетка представившись ре-
гиональным торговым директором Агнией Игоревной, уса-
див Полину напротив перечислила все возможности работы
в превосходной компании и что все личные цели будут до-
стигнуты уже через месяц. При условии активной работы.
Сладко, ободряюще улыбнулась и представила своему боссу.

–  Познакомьтесь, это наш замечательный директор Лев



 
 
 

Сергеевич Поздняков, это его усилиями наш филиал явля-
ется самым успешным в России. Это он…

– Ладно, ладно, достаточно дифирамбов – оборвал Лев
Сергеевич, пытливо и оценивающе глядя на Полину.

– Да, да, а это наш новый менеджер. Госпожа Полина Ге-
оргиевна Звонцева. Уверена, она будет ведущим менедже-
ром, а затем и торговым директором. Думаю у нее все задат-
ки. Тем более в ее местности нет еще наших сотрудников.
Она первая. Вы представляете, что это будет? – щебетала Аг-
ния Игоревна.

– Ну, ну, поглядим – буркнул Лев Сергеевич и уткнулся
в гору бумаг.

Полина трусливо попятилась из  кабинета, выхваченная
Иванной в коридоре и перепуганная важностью момента.

–  Пошли, буду тебя кормить, ты с  Львом Сергеевичем
будь осторожна. Он же миллионер, думает и говорит только
миллионами. Ты не пугайся. Учись у него.

– Что? Он настоящий миллионер? – Глаза Полины заго-
релись и она с благоговением посмотрела в сторону его ка-
бинета. Иванна увлекла Полину за собой в пустой кабинет
и разложила перед ней пластиковые контейнеры с «оливье»,
«крабовым» салатом и жаренной рыбой.

– Поделюсь с тобой своим обедом – просто сказала Иван-
на. – Дам тебе небольшой ликбез, так сказать введу в курс
дела. Для начала нужно ознакомиться с продукцией, что бы
грамотно презентовать. Затем составить список потенциаль-



 
 
 

ных клиентов. Это твои соседи, родственники и знакомые.
Чем больше клиентская база тем лучше. Предлагать нужно
всем. Где то да выстрелит. Также необходимо составить спи-
сок сотрудников. Тебе нужно создать свою структуру. От них
ты тоже получишь процент. Но, пожалуй сейчас самое глав-
ное – это заказать что-то для себя и своей семьи. То есть сна-
чала ты клиент, затем сотрудник. Фирма должна видеть, что
тебе самой нравится пользоваться этой продукцией. Допу-
стим, сейчас проходят очень хорошие акции. Такого никогда
не было и не будет. Только сегодня такие скидки и подарки.

– Да, да, и что это? – Полина согласно кивала.
– Давай выпиши посудомоечную машину. Это просто чу-

до какое-то. Столько функций. К ней идет в подарок набор
белоснежных тарелок. Уверена, ты мечтала об этом.

– Да – восхищенно присвистнула Полина.  – Но не  сей-
час же. Когда будет построен мой дом. Обязательно будет
стоять большой, красиво сервированный, круглый стол и по-
судомоечная машина.

–  Что значит «когда будет». Он обязательно будет. По-
больше уверенности. Ты ни секунды не должна сомневаться.
Поверь мне. И в этот прекрасный дом ты внесешь уже про-
плаченную, подготовленную посудомоечную машину. Да что
там, ты много чего внесешь. Ведь ты столько сможешь здесь
заработать. Просто сейчас это самое выгодное предложение.
Посуди сама. Она стоит 140000 руб. По акции 105000. Это
25 процентов скидки. Еще в подарок набор тарелок за 20000.



 
 
 

Такого в моей практике не было.
– Да, здорово. Давай договор. Как раз поучусь его состав-

лять.
– Вот это мне нравится. В тебе есть хватка и деловой под-

ход. Я бы еще посоветовала выкупить кое-что для работы.
То чего не будет в образцах, которые тебе выдадут.

– И чего там не будет?
– Миксера и сковороды ВОК. Это самое ходовое. Если ты

это покажешь людям, у тебя это будут в первую очередь вы-
хватывать.

– Хорошо, давай договор.
– Тут я могу тебя выручить и отдать тебе это за пол цены.

У меня есть. Они, конечно, не новые, но не менее замеча-
тельные. Это будет стоить 20000, а так они стоят 40000.

– Класс – посмотрела с благодарностью Полина. У нее бы-
ли эти деньги в ее конверте.

– Пришлешь мне деньги на карту. За посудомоечную ма-
шину необходимо внести 30-ти процентный взнос. После
этого договор состоится. Это составит 31500 руб. Тоже при-
шлешь. Имей в виду. За этот договор зарплату ты не полу-
чишь. Получу я. Таковы условия. Но, я уверена, ты дашь
большой оборот.

«Так, так, так, 10000 у меня не хватает. Что делать? Но уж
начинать, так начинать. Заключить договор надо. Там погля-
дим. В принципе на товар деньги есть. Оттуда займу.» – раз-
мышляла Полина.



 
 
 

Пораженная, переполненная эмоциями и впечатлениями
она ехала домой стараясь ничего не забыть, чтобы все по-
дробности рассказать дома. «Вот это жизнь. Презентации,
сделки, переговоры, заключение договоров. Разве не к этому
я так долго шла! Какой после этого базар и эти пыльные лав-
ки. Для этого я все сделаю. Сколько добра можно принести
нашим людям, ведь они такой красоты никогда не видели.
Как это облегчит их жизнь. Приглашу людей на работу, они
уйдут из пыльных базаров и будут прилично зарабатывать.
А мои сестры! Наконец мы заживем полной и интересной
жизнью». – Размышляла про себя Полина.

–  Зачем тебе это посудомоечная машина!  – негодовала
София.

– Ты же знаешь, как я ее хотела! А такого предложения
больше не будет. Еще и с тарелками. Я потихоньку выплачу.

– Ну что ж, Иванне виднее. Она же давно работает.
– Мне тоже это для работы надо. Я уже знаю куда пойду.

У Тимофея огромная родня.
– Да, да, давай сразу работать. Я уже у соседей назначи-

ла презентацию. Хозяйка позовет своих подруг. Дай Бог бу-
дет договор. Иванна еще сказала, чтобы иметь офис, арен-
ду которого будет оплачивать фирма – нужно сдать экзамен.
Я очень хочу. Представь, в нашем месте, где ничего нет от-
крыть такую точку. С таким чудесным товаром. И мы пер-
вые. Очень круто.

– Да, так и будет. Нужно верить – вторила София.



 
 
 

– Поль, привет, дите мое родное, как ты там? – раздается
в трубке вальяжный голос Иванны. Она всегда так начинает
разговор.

– Готовься к мероприятию. Вам нужен толчок. Тебе ну-
жен офис и статус директора. Я приеду завтра, привезу пе-
речень документов, которые для этого нужны. У тебя же нет
ни электронной почты, ничего. Так нельзя. Все нужно нала-
дить. Ну что это, в компьютере не шаришь, сын в игры иг-
рает. Даешь. Ты деловая женщина. Электронка, факс, скайп,
ксерокс, сканер – все должно быть. Сестер – Софию с Улья-
ной подключай. София вообще шустрая. Давайте, давайте.
Что потопаете, то и полопаете.

«Как же интересно здесь и необычно» – думала Полина.
Впереди блестящий вечер. Гала-презентация в шикарном

отеле с банкетом и певицей. Приедет Иванна Константинов-
на и  два тренинг-менеджера. Тоже протеже Иванны. Две
хорошенькие девушки, бойко представляющие продукцию
фирмы. Они привезут шикарную выставку, от которой че-
люсть выпадает. И  все это организуем мы. Отель, певицу
и клиентов. Это будут состоятельные люди, которые купят
красочные билеты всего за двести рублей. Надо постарать-
ся, чтобы на вырученную сумму хватило оплатить меропри-
ятия. Ну не хватит, добавлю свои, я же еще не ушла с база-
ра. Продам свой товар и уйду в эту захватывающую работу
в фирме «Зодох».

– Не бросай торговлю. – просила мама. – Не известно, что



 
 
 

здесь. Я ничего не могу понять. Все за  свой счет делаете,
а денег оттуда я не вижу.

–  Подожди, вот-вот начнутся большие деньги. Я чув-
ствую, что здесь они есть. Скоро вся торговля в стране будет
по принципу сетевого маркетинга.

– О, нет, нет, это что-то не то, не понятное. – стонала ма-
ма. – Смотрите не вляпайтесь в проблемы.

– Какие проблемы? – смеялась Полина. – Все самое луч-
шее впереди. Ты не представляешь какие здесь люди неверо-
ятные, как это интересно. В конце концов, не век же мне си-
деть в этой глуши. Я хочу мир увидеть, хочу много сделать.

– Ну это да. Не знаю, мне очень неспокойно. Может по то-
му, что не пойму ничего.

Полина с  Софией активно взялись за  организацию Га-
ла-презентаций. Каждый день они назначали по  десять
встреч. Приглашали своих клиентов, их родственников. Лю-
ди охотно обсуждали эту новость, ведь здесь мероприятий
не бывает. Сестрам доверяли, знали их всю жизнь и репута-
ция у них была хорошая.

– Ну вы даете. Не боитесь ничего нового. Молодцы. Ес-
ли бы не вы, я не за что не пошла на презентацию. И слово
какое-то мудреное. – смеялась маленькая и толстенькая хо-
хотушка с ямочками на щеках.

– Вы точно не пожалеете. Это будет нечто. – уверяла Со-
фия.

– Ну давайте, давайте. Покажите класс. Я слышала об этой



 
 
 

фирме от двоюродной сестры. Она в городе живет. Много
чего купила. Но она богатая. А я что, разве могу это себе поз-
волить? – продолжила Таисия, статная и краснощекая пова-
риха.

– Конечно сможешь. Это самое лучшее на сегодняшний
день. Продается все в рассрочку. Без переплат.

– Да ты что! Ну поглядим.
Наконец этот вечер пришел. Управляющая роскошного

отеля была хорошей приятельницей Полины и помогла арен-
довать великолепный, богато убранный зал. Тяжелые, бар-
хатные, темно бардовые шторы гармонировали с синим кав-
ролином. Столики под бежевыми скатертями были сервиро-
ваны белой с золотом посудой. Огромный зал светит огня-
ми, льется музыка, блестит шампанское. Входят нарядные,
радостные женщины. На лицах интерес и удивление. Счаст-
ливая Полина представила гостей от  фирмы. Тренинг ме-
неджер очаровательно улыбаясь рассказывает из чего пили
и ели короли и королевы. Пять минут на раздумье и пошли
заказы. Рассрочка на полтора года. Так удобно и так выгодно.

У  Таисии горели глаза. Она вошла в  азарт. Менеджер
практически от нее не отходила.

– Это называется профессионализмом. – шептала Иванна
на ухо Полине – Видишь такого человека, бери его теплень-
ким.

– А если он потом очнется и будет ругать меня?
– Он будет благодарить тебя. У меня столько таких слу-



 
 
 

чаев. Ты же ему не хрень какую подсунула. Ты практически
продлила ему жизнь. Воспринимай это именно так, как ни
пафосно бы это ни звучало. Ты лучше знаешь, что нужно лю-
дям. Посмотришь сейчас сколько будет договоров. При та-
ком подходе. Смотри и учись.

Действительно девушка принесла от Таисии два крупных
договора. Иванна выбрала для нее, как для первого и актив-
ного клиента подарок.

– Мы благодарим вас за высокую оценку нашей работы
и горды, что достаточно прекрасных людей, которые разби-
раются в качестве, любят красоту и настолько умны, что де-
лают столь выгодные приобретения. Понимают, что это вло-
жение в будущее. Ведь эта продукция передается детям и да-
же внукам. Ибо она долговечна. Хочу вручить набор овоще-
резок за один договор и кухонный набор за другой договор
Демидовой Таисии. Прошу поприветствовать.

Зал рукоплескал. Пока происходил обмен любезностями,
родилось еще три договора. Тут же последовало награжде-
ние ценными подарками.

Все присутствующие получили какие-то вещицы и кра-
сочные буклеты с информацией о фирме и ее товаре. Дол-
го еще гудел возбужденный зал. Расходились не сразу. За-
брасывали Иванну вопросами, разглядывали витрину. Ме-
неджеры рассказывали о механизме действий. Каждые пол
часа была музыкальная пауза и хорошенькая блондинистая
певица каждый раз в новом образе протяжно пела: «я по-



 
 
 

ля влюбленным застелю», или лихо отплясывала под: «все
мы бабы стервы». Таисия в восторге держала Полину за руки
и заглядывая в глаза, взахлеб договаривалась:

– Когда ты будешь приходить ко мне за взносами? Можно
каждые две недели. Я же в выходные выхожу на базар. Ово-
щами торгую. С зарплаты буду давать и с торговли.

– Да, да, так ты быстрей выплатишь и я тебе привезу товар
сама. Тебе не надо будет никуда ездить.

–  Как хорошо. Я Маринку, сестру свою подтяну. Она
не смогла сегодня прийти, ей нужно было уехать. Но она хо-
тела бы сотрудником стать.

– Ой, как хорошо! Я с ней созвонюсь, мы встретимся и все
обсудим.

Кто-то ушел, ничего не заказав.
– Какая-то ваша Иванна Константиновна мутная – сказала

мастер из маникюрного салона.
– Ты что, это такой человек. Она очень крутая. Успешный

директор. – выдохнула София.
–  Ну и  что? Я захотела гриль. Он по  прайсу стоит

70000 рублей, а она мне шепчет, что отдаст мне его за 20000.
Это что такое? Ей деньги нужны? Не буду я такое брать. Вро-
де фирма нормальная, а торгуют как в «шарашкиной» кон-
торе.

– Не может быть, что бы Иванна с нами так поступила.
Наверное она что-то не поняла! – сестры переглянулись.

– Ну что, мои дорогие! За наш успех! И офис, и статус



 
 
 

у вас в кармане. Расширяйтесь, работайте не только здесь,
по всему району. Знакомьтесь, накапливайте клиентскую ба-
зу. Я вижу ваше блестящее будущее- поднимая бокал, тор-
жествовала Иванна.

«Я каждый день буду благодарить Бога за то, что встрети-
ла тебя» – думала Полина не отрывая взгляда от Иванны.



 
 
 

 
Глава 2

 
Полина вздрогнула и вернулась в свою безмятежную дей-

ствительность. Неожиданно от воспоминаний отвел Павел.
Он сидел перед ней на корточках и тревожно вглядывался
в лицо.

– Снова тот жесткий взгляд.
– Обычный- постаралась ответить безразличным тоном.
– Обычно он теплый и нежный.
– Это я на тебя смотрю.
– София звонила. Они купили остров.
– Где она сейчас?
– В Милане со своей выставкой. Говорит большой успех,

несколько картин улетели в первый же день. Она позвонит
тебе сегодня в 12.

– А что Ульяна?
– Невероятно красива – подкатил глаза Павел.
– Само собой. Как у них дела? Звонила?
– Невероятно красива – повторил он.
Полине было приятно, что он хочет быть ближе, общаясь

с ее сестрами, ведь раньше у нее такого не было. Да, он мно-
го знает о ней, но он и малой толики не знает через что им
пришлось пройти вместе.

– Пойдем к океану, очень красивый закат. – с тихой улыб-
кой предложила.



 
 
 

Прогуливаясь по  вечерам по  обыкновению дружелюбно
кивает головой смешной старик со странным именем Лоци.
Сидят на лавочке две тараторки Мария и Эстель. За малень-
ким псом гоняются неугомонные дети. Вечер тихий и све-
жий. Опрятная улочка с причудливой мостовой. На несколь-
ко метром обвила чей-то забор вьющая роза, буйную зелень
обильно украсили прекрасные пурпурно-алые цветы. На ду-
ше спокойно и благостно. Скоро вышли к океану и сердце
замерло от величавого простора.

– Что на фондовом рынке сейчас? – поинтересовалась По-
лина.

– Падение. – отстраненно отвечает Павел.
– Падение чего? – снова интересуется.
– А кто сказал ни слова о делах, только отдых? – нежно

пропел обнимая за плечи Павел.
– А благотворительный фонд как? Что-то Майя не зво-

нит? – помолчав робко спросила Полина.
– Я ей запретил тебя беспокоить, пусть без тебя справля-

ются.
– Ну да, да. – глядя в даль процедила она.
– Ну все, будешь меня третировать? Если тебе будет легче,

то двоим они помогли. – засмеялся Павел.
– Так, только отдых. – облегченно вздохнула.
И  сидя рядом плечом к  плечу со  своим верным дру-

гом, вдали от родных берегов, она невольно снова вернулась



 
 
 

в бурное, полное страсти и накала прошлое, которое и при-
вело ее сюда, в полную безопасность. С тихим смакованием
просматривала страницы прошлого.

После этой блестящей Гала-презентации Полина с Софи-
ей получили по  30  000  рублей зарплату. Это было круто
и по словам Иванны это только начало головокружительной
карьеры. Они активно взялись за работу. Бесчисленные зна-
комства, новые контакты, планы, сроки, семинары и обуче-
ния. 10 новых сотрудников. Полина сдала наконец этот труд-
ный экзамен и фирма дала добро на открытие офиса. Стала
торговым директором. Иванна оборудовала офис плакатами,
подарками, привезла товар, чтобы демонстрировать клиен-
там, с условием, что со временем сестры его выкупят у нее.
Приезжая на очередное собрание или семинар Поля останав-
ливалась в особняке Иванны. Это были почти родственные
отношения. Вся семья радушно принимала ее, и та перепол-
нялась благодарностью к ней и клялась в верности. В очеред-
ной приезд Иванна приняв ежемесячные взносы за договора
спросила:

– Есть новые договора?
– Нет.
– Тогда садись и пиши новые договора, а первые взносы

на них мы кинем из этих взносов. – Полина замерла. Увидев
это, она одобряюще закивала.

– Ты чего боишься? Это такая работа, каждый месяц нуж-
но сдавать оборот, мы все так работаем. И вообще, я вижу вы



 
 
 

хотите с Софией работать по крупному. Ты же понимаешь,
что в любом бизнесе без вложений не заработать. Так что
ищите средства, пишите ассортимент, выкупаете, еще и по-
лучаете зарплату за план и оплату офиса. Плохо что ли?

– Но разве можно быстро реализовать такой дорогой то-
вар? – проблеяла Полина.

– Естественно можно, вот увидишь. – без тени сомнения
произнесла Иванна.

– Еще у меня вопрос. – зажмурившись, тихо спросила. –
Договора которые я вам сдаю, сейчас под другими фамили-
ями и присвоены другие номера.

– Ой, я даже не знаю. Всегда так работали. Я здесь 7 лет
и всегда так было. В принципе клиентам же все равно ка-
кая там в базе фамилия, какой номер. Им лишь бы вовремя
товар был поставлен. Это тоже твоя работа. Вовремя товар
привози, все покажи, расскажи грамотно как пользоваться.
Они и дальше у тебя брать будут.

«Ну это конечно правильно. Какие все – таки тут люди
умные работают, я что-то не понимаю, потом наверное пой-
му» – не преминула напомнить себе Полина.

Теплая комната, уютно трещит печка. На полу сидела По-
лина и с тяжелым вздохом вынимала из своих конвертиков
деньги, чтобы внести в компанию. Все же совсем не хочет-
ся деньги клиентов проплачивать не по назначению. Завтра
они возьмут кредит. Иванна советует не бояться кредитов
и долгов. Все богатые люди с этого начинали. Деньги долж-



 
 
 

ны работать. У нее самой дом и машины, магазины появи-
лись между кредитами и долгами. У нее была сеть магазинов
верхней одежды.

– Я ведь тоже торговала на базаре много лет, здоровье там
оставила. Если бы раньше знала об этой фирме, было бы все
по  другому. Думаешь мне мои магазины приносят доход?
Нет. Доход у меня в этой фирме. Три хорошие структуры.
Деньги, путешествия. Я ведь пол мира объехала. Благодарю
Боженьку, что привел меня в эту фирму. Подарки не разда-
вайте направо и налево. Выстави в офисе и продавай. Тебе
что, деньги не нужны?

София была категорически против.
– Как это? Я так не могу. Ведь это подарки. Их нужно так

давать за договора.
Полина разделяла ее мнение и они с удовольствием дари-

ли всем кто посещал офис в качестве рекламы, всем кто де-
лал заказ в качестве поощрения.

Иванна была неутомима. Она часто приезжала, проводи-
ла обучение новых сотрудников, презентации и гала – пре-
зентации.

–  Только сегодня существует такое предложение. Тако-
го никогда не было и не будет. – громогласно провозглаша-
ла она. Таисия привела свою сестру, которая стала новой
сотрудницей. Она решила заказать посудомоечную машину
с множеством функций.

– Таких машин сейчас нет, но я могу предложить толь-



 
 
 

ко сегодня, используя свои связи в компании такую машину
и два подарка в придачу. Такая акция была совсем недавно,
но я могу провести договор задним числом. – заговорщиче-
ски подмигнула Иванна.

– Как хорошо, я буду очень благодарна. Сделайте мне до-
говор на полтора года рассрочки. Какие условия оплаты?

– Условия самые благоприятные. Только в этой компании
можно платить как хочешь. Не обязательно тот платеж, ко-
торый я вам рассчитаю. Есть деньги- дайте больше, нет де-
нег- сто рублей дайте. Как вам удобно. Компания заботится
о своих клиентах. Как бы не скакал курс доллара, сумма до-
говора не изменится. – профессионально сказала Иванна.

Как всегда все хорошо прошло. Договора и деньги началь-
ница увозила с собой.

– Полин, детка, надеюсь ты понимаешь, что этот договор
мой. Я тебе за него зарплату наличкой отдам. Нет, лучше за-
беру себе в счет твоего долга. Ты же мне должна за тот то-
вар, который у тебя в офисе находится. И мне хорошо, и тебе
легче будет.

– О, да, конечно, спасибо огромное.
– Почему она реализует свои договора у нас? – бурчала

София. – Нам что, не нужна активность? Потом будет оборот
требовать. Мы что, к Иванне нанялись?

– Ну знаешь, ей можно это простить за все то, что она
для нас делает. Надо быть благодарными. – многозначитель-
но посмотрела Полина.



 
 
 

Семинары и собрания были очень насыщенными. Сначала
все стоя слушали гимн компании. Потом скандировали ми-
нут 10 – " Зодох», " Зодох», " Зодох». Провозглашали мар-
кетинг- план, награждали особо отличившихся. Обязательно
были новые акции для всех присутствующих сотрудников.
Их можно было выкупить только здесь и сейчас. Это очень
интриговало и доставая остатки зарплаты Полина с содрога-
нием думала, что опять придется идти к маме просить денег.
"Ну ничего, нельзя ничего бояться и ни о чем жалеть. День-
ги надо вкладывать и много работать. Устрою не 8 презента-
ций, а все 16 и заработаю еще больше.»

– Лев Сергеевич, расскажите секрет вашего успеха – ин-
тересовалась Полина.

– Секрет очень простой. Представляй каждый день, что
у тебя есть не пятьсот рублей на жизнь, а двадцать тысяч.
С этим пониманием нужно жить и так себя чувствовать. Ко-
гда у меня не было машины, я так ее явно представлял и ско-
ро она у меня появилась. Это еще не все, я заранее к ней го-
товился. Купил чехлы для сиденья. Машины не было, а чех-
лы были. Попробуй, это работает – дружелюбно смотрел Лев
Сергеевич.

Дома общение с  мамой заканчивалось скандалом. Она
не понимала почему все нужно делать за свой счет. Почему
нужно постоянно куда- то ехать, оставляя своих детей одних.
Почему у ее дочерей постоянно нет денег. Полина гневно па-
рировала:



 
 
 

– Это такой бизнес. Кто тебе должен давать на дорогу?
Где ты такое видела? Ты всю жизнь прожила, довольствуясь
мизерной зарплатой. Я не хочу так, копейки считать. Я хочу
раскрутиться наконец. Мне советуют знающие люди, бога-
тые люди. Кого мне слушать, тебя или их? Ты ничего в жиз-
ни не добилась, а у них есть все.

– Зато я никогда никому не была должна. Кредиты не бра-
ла, экономить умею. А вы какие-то чокнутые. В кого вы та-
кие? Ты что не видишь, что вас там раскручивают.

После часовой перепалки они обессиленные расходились
по разным углам. Между тем работа в офисе кипела. Дого-
воров на месте становилось меньше и сестрам приходилось
колесить по всему району в поисках клиентов. Журнал кли-
ентской базы разбухал от новых контактов. Начальство бы-
ло весьма довольно. Договора на дорогостоящий товар до-
бывать было очень трудно, но они их добывали. Этому обу-
чали, они знали, как говорить с любой категорией клиентов.
Несколько раз, с определенной периодичностью приходили
к одним и тем же людям и добивались своего. Когда привози-
ли товар, люди были просто обалдевшие от красоты дизайна
и качества товара. Это подстегивало к новым свершениям.

Почти каждый день в офисе появлялись две необычные
молодые женщины. Стефания и  Майя. Вскоре они стали
приходить к Полине домой в гости.

– Ты, что захандрила? Тебя в офисе три дня нет. – Улы-
балась Майя.



 
 
 

– Видимо грипп начинается и ноги сильно болят. Надо
отлежаться.

–  Ты знаешь, одно время я сильно болела. Задыхалась.
Сильные боли в сердце. Я сказала себе, что хватит болеть.
Отныне и  навсегда ты абсолютно здорова. Кажется я так
сильно в это поверила и так саму себя убедила, что реально
стала выздоравливать. И много лет я совершенно здорова.
Вот, возьми, я принесла тебе апельсины и твой любимый ро-
зовый зефир.

–  Спасибо, дорогая  – невольно залюбовалась Полина.
Необыкновенно хороша была Майя. Огненные, рыжие воло-
сы локонами разметались по плечам. В ярко зеленых глазах
с разрезом лани плескались искорки. Идеальное лицо и то-
ченная фигура, как у статуэтки.

– Ты мне очень нужна. – Звонила Стефания по телефо-
ну. – Где тебя найти? Я нашла интересную статью о драго-
ценных камнях и о Фэн-шуй. Мы можем об этом «потарах-
теть»?

– Да, конечно. Жду тебя сегодня после семи у себя дома.
Стефания была противоположностью Майе. Невысокая,

спортивная, с короткой стрижкой и необыкновенно краси-
выми руками. Она любила украшения и драгоценные камни.
Это было ее хобби, об этом она знала практически все. Ее
увлечения были довольно разносторонни. Эзотерика и пара-
психология. В этом она тоже делала успехи, развивая в себе
шестое чувство. К ней приходила нужная информация, ко-



 
 
 

торая действительно оказывалась верной.
Полине были приятны эти встречи. Это были люди на «од-

ной волне» с ней. Они полностью разделяли взгляды друг
друга. Майя стала сотрудником в «Зодох». Заказывала себе
и своим подругам. Стефании Полина заказывала, как себе.
И она была ей очень благодарна.

– Тебя мне Бог послал. Я так рада этой дружбе. Редко кто
так бы мне подходил. Ты мне как родная. Просто удивитель-
но. Я же знаю тебя с детства, а сдружились только сейчас.

– Значит так надо. – Философски ответила Полина.
Хозяин компании, господин Зодох подарил на день рож-

дение любимой жене косметическую фирму. Тут же вышел
новый маркетинг план об обязательных продажах удивитель-
ной косметики, которая дарит молодость. На собрании Аг-
ния Игоревна выдвинула предложение для более эффектив-
ной работы. Оно было таким. Набираем на работу в офис
и  платим фиксированную зарплату 20000  рублей. Вакан-
сии: секретарь, который будет вести документацию. Специ-
алист по косметике, который будет проводить мастер клас-
сы по косметике и пройдет специальное обучение. Два ме-
неджера, которые будут проводить презентации и работать
посменно. Предполагалось, что с такой работой будет боль-
шой оборот и огромная зарплата. София с Полиной были
скоры на действие. По приезду они сразу же сколотили такую
команду. Должность косметолога Полина предложила Майе
с окладом 10000 рублей. Большего пока обещать не рискну-



 
 
 

ла. К тому же у Майи была мечта о собственном салоне кра-
соты. Спокойная и невозмутимая Ульяна стала секретарем,
а неугомонная поэтесса Мила – менеджером по продажам.
Презентации она проводила очень интересно, часто в стихо-
творной форме. Руководство выделило Софии кабинет в со-
седнем городе. Рядом с ней оказалась в качестве секретаря
и правой руки прекрасная девушка Фрида. И завертелась ра-
бота по новому. Полина с Майей пошли дальше. Они созда-
ли маленький косметический кабинет и за не большую плату
делали косметические процедуры, что бы окупить затраты
на косметику. Людям нравился полученный эффект. Появи-
лись постоянные клиенты. Они мечтали о салоне красоты,
который будет нужен и полезен людям. Но денег по преж-
нему не  хватало. Растратив на  презентации и  частые по-
ездки Полина клянчила их у мамы. Фирма увеличила обо-
рот, который должен сдавать офис. Выполнять его не удава-
лось и фирма перестала оплачивать аренду за офис. Вылезая
из шкуры сестры оплачивали его сами. Это была незыбле-
мая мечта раскрутить здесь роскошное место, которое про-
гремит на весь район. С прекрасным салоном красоты, где
грамотные специалисты будут консультировать женщин.



 
 
 

 
Глава 3

 
– Ты готова к приему, моя королева? – Полина вздрогнула

от слов Павла.
– Да, у меня все готово. До восьми часов еще есть время. –

Полина невольно горько усмехнулась. «Надо же, прошло со-
всем не много времени и я стала королевой для одного муж-
чины. А ведь была сукой для другого.» Тут же возникла ил-
люстрация перед глазами.

–  Сука, тварь, ты мне всю жизнь сломала, я всем вам
устрою. – В бешенстве орал в трубку Филипп. – Я у тебя до-
ма, ты где? Опять уехала, бросила моих пацанов. Я тебе сей-
час все окна разобью. Где твоя мать? Это она разбила нашу
семью. Вечно что-то тебе в уши шептала.

В этот момент Полина возвращалась с семинара. Волосы
на голове зашевелились. Ехать еще час. Набрала Макса:

– Что у вас творится?
– Мама, папа бегает по двору, ругается. Мы с бабушкой

сидим с выключенным светом. Ник залез под кровать. Он
боится.

– Ничего не бойтесь. Отец ничего плохого вам не сделает.
Скоро буду.

«Зачем я об  этом вспомнила? Не  лучше  ли подумать
о  приеме. Нужно немедленно выгнать все воспоминания
из головы» – решила Полина и быстро направилась в свою



 
 
 

комнату. Выбор наряда пал на голубое, мерцающее платье
в пол с открытой спиной от Юдашкина. Серебряные лодочки
на высоком каблуке оттеняли его. Волосы уложила в высо-
кую прическу полу кругом. Украшения из комплекта длин-
ных серег и крупного кольца с камнем «лондонский топаз»
закончили образ и придали шарма.

–  Вот это да!  – Присвистнул Павел, медленно вплывая
в комнату. – Вы видели свою маму? – обратился к двум ре-
бятам, стоящим в проеме.

– Да она еще лучше бывает – с гордостью сказал Макс.
– Ты самая красивая – поцеловал в плечо Полину Ник.
– Спасибо, мои дорогие. А теперь всем живо одеваться,

нам скоро уходить.
Прием закатывал местный воротила строительного биз-

неса. Огромный дом был прекрасен. Роскошная зала залита
светом. Свет струился повсюду. Шикарная люстра из множе-
ства кристаллов венчала сияющий потолок. Салатовые сте-
ны переливались и меняли окрас то в голубой, то в фиолето-
вый. Статуи прекрасных нимф обливали фонтанчики в раз-
ных концах залы. На блестящих столиках с изогнутыми нож-
ками стояли диковинные закуски, фрукты, бокалы с вином
и шампанским. Прекрасно одетые люди с бокалами в руках
беседовали друг с другом и разглядывали шедевры на стенах.

– Это нечто. – восхищалась Полина, расслабленная и до-
вольная направилась на  балкон. Оттуда был дивный вид
на океан. И тут ее пронзило. На балконе стояла Ульяна с бо-



 
 
 

калом шампанского. Это была ее Ульяна, ее младшая сест-
ричка. Как же она соскучилась за ней! Как же она здесь ока-
залась? Это он, Павел устроил ей такой сюрприз. Ульяна
стояла, смотрела во все глаза и широко улыбалась. Как же
она хороша! Высокая, стройная. Малиновое платье выгодно
подчеркивало ее идеальную фигуру. Она всегда такой бы-
ла, только одежду носила гораздо дешевле. Иссини – черные
волосы блестящими прядями струились по спине. Золотые
нитки серег эффектно запутались в волосах и несколько зо-
лотых браслетов сияли на правой руке.

– Ты шикарна как всегда – сказала Ульяна.
– Просто ты меня любишь – ответила Полина.
Опершись о перила балкона Ульяна говорила об открытии

своего пятого салона красоты" Прованс», об успехах детей
и о новой должности мужа.

– Дэн стал мэром поселка. Дома он бывает редко, зато от-
ношения наладились. – Она была спокойна и чертовски жен-
ственна. Полина рядом с ней чувствовала себя по настояще-
му счастливой.

– Павел неделю упрашивал Дэна, что бы сюда приехать.
Софию тоже звал, но она занята. Хотя ничуть не удивлюсь
если она сейчас здесь нарисуется.

– Да, так было всегда, легка на подъем и на помине. – С на-
деждой сказала Полина.

– Как же все круто переменилось. Помнишь своего Дэна
и нас раньше?



 
 
 

– Конечно, как это забыть?
Память Полины снова выдала информацию их общего

прошлого. В квартире у Ульяны тихо и свежо. В маленькой,
чистенькой кухне Ульяна и Полина пьют чай, строят гранди-
озные планы о развитие бизнеса и личностном росте.

– Ну и что ты тут уселась? – Грозно спросил Полину Дэн. –
Что ты объясняешь моей жене? Чем вы вообще занимаетесь?
Что за работа? Что ты тут забыла?

– Мы работаем в серьезной, международной фирме. Улья-
на здесь секретарь. – Огрызнулась Полина. – И я сейчас ухо-
жу.

– Я ухожу с тобой. – Отозвалась Ульяна.
– Имей в виду, я тебя не выгонял, но мне легче с тобой

развестись, чем ты меня по миру пустишь. – Слова звучали
как удары плетью.

Потрясенные они поплелись в офис.
– Как это так, ведь ты его жена, а как же клятвы быть вме-

сте и в богатстве и бедности? – Возмущалась Полина. – Ну
мало сейчас зарабатываем, но мы же стараемся. Дальше бу-
дет нормально. И что он потом скажет?

– Тимофей меня на презентации не пускает. – Плакала
в трубку София. – У меня назначено в доме мэра. Меня ждут
несколько человек, а он не пустил и все. И к тебе в офис
не пускает. Хочет, чтобы дома сидела.

– Но он же сам не работает – удивилась Полина.
– Вот именно. Живем у свекрови за ее счет, работать он



 
 
 

не хочет. А я не хочу так. Это мы должны зарабатывать и ей
помогать, а не у нее тянуть. Еще и ревнует к каждому столбу.
Вечно не доволен. Что с тобой по телефону говорю.

– Я это чувствовала.

График работы в  офисе составлялся очень плотным.
5 дней в неделю проходили встречи, новые знакомства, пре-
зентации. В субботу сестры отправлялись за ежемесячными
взносами. В воскресенье выходной.

–  О, какие люди  – раскрыв объятия встречала Полину
Светлана. Владелица мини гостиницы и не большого кафе.
Крупная в плечах, с умными глазами и интеллигентными ма-
нерами. Она выплачивала два крупных договора. Очень ра-
душно встречала Полину, всегда с накрытым для нее столом.
Они любили посидеть, поговорить, полистать новые катало-
ги от" Зодох». Почти все родственницы Светланы что-то ку-
пили у Полины.

– Света, будь сотрудником нашего офиса. Ты же столько
клиентов мне предоставила. Сама бы получала от них зар-
плату.

– О, нет. Мне своего бизнеса достаточно. Просто приятно
с тобой иметь дело. Я тебе доверяю. Тебе пора бы уже на ма-
шине ездить. Все на себе таскаешь. По маршруткам. Я могу
с этим помочь. Мой деверь занимается продажей автомоби-
лей. Он сделает тебе большую скидку.

– Да, я когда буду готова, обращусь к тебе.



 
 
 

– Поля – махала, завидев издалека от овощных лавок Та-
исия. – Подойдешь?

– У меня на следующей неделе день рождение. Приходи.
Я буду ждать. Никого больше не позвала. Пошли все на фиг.
Одна ты нормальная. На, возьми своим ребятам. Пусть уго-
стятся. – Запихивала в сумку Полине пакет с бананами.

– Спасибо, дорогая. Мне уже не удобно. Вечно что-то су-
ешь.

– А ты сколько подарков мне дала? Если еще будут – зови.
Ладно?

Действительно, Полина часто приглашала Таисию
на  встречи, где раздавала подарки за  посещение. Таисия,
в свою очередь всем рекламировала офис и приводила с со-
бой то родственников, то знакомых.

У Софии была идентичная картина. В большом торговом
центре сразу в четырех бутиках, где она провела интересную
презентацию, проплачивали несколько договоров.

– Ты моя девочка золотая – восклицала владелица шикар-
ного бутика элитной одежды и обуви. – Ну так я тебя люблю,
как родную дочь. Такая хорошая девочка, просто прелесть!

– Ну что вы. Мне тоже очень приятно бывать у вас. Вы
такая чудесная.

– Ну да, конечно – махала руками и сотрясалась в добро-
душном смехе дородная женщина.

– София, привет! – бежали навстречу из соседних бути-
ков Нина и Таня. Молодые девушки, которые готовили себе



 
 
 

приданное к замужеству.
– Я тебе хочу подарить шелковый платок – суетилась Ни-

на. – Не думай, он не дешевый.
– Спасибо. Да не надо.
–  Приходи ко мне. У  меня новый товар. Я тебе отдам

за свою цену. Тебе же понравилось изумрудное платье? – Та-
раторила Таня.

– Спасибо. Так приятно. Пока у меня другие расходы.
– Если будешь готова, в любом случае я тебе сделаю скид-

ку.
Выплаченный товар сестры получали сами и доставляли

клиентам прямо на дом.
– Как ты таскаешь, Софиюшка! Это же так тяжело – встре-

чала на пороге своего особняка Ангелина. Имея мужа, вли-
ятельного бизнесмена, она сидела дома и воспитывала тро-
их детей. С Софией она подружилась, стала ее сотрудницей.
Продукцию брала для себя и своих родственников. Как со-
трудник ничего не делала, возложив все на Софию.

– Пойдем, пойдем в дом. Поедим омаров. Слушай, я про-
даю свой «Lexus» – повела рукой в сторону роскошной ма-
шины золотого цвета. – Можешь купить ее у меня. Я тебе
не дорого отдам.

У Софии перехватило дыхание. "Я что похожа на челове-
ка, способного купить" Lexus»?» – пронеслось в голове.

Выплатив один договор и получив товар, Ангелина заклю-
чала новый. Она всегда старалась одарить чем-то Софию.



 
 
 

– Это твоим детям по игрушке, а эта бирюзовая сумка те-
бе. Она как раз подойдет к твоему комбинезону. Дешевых
вещей у меня нет, так что бери смело.

София не знала, как вести себя в таких случаях. Отказ
Ангелина воспринимала тяжело, как оскорбление.

– Полина, пожалуйста, если будет звонить мой муж, ска-
жи, что я у тебя была. Мы тут с девчонками решили отдох-
нуть. Бутылочку взяли. Ты ж моего знаешь? Будет орать. Он
только тебе доверяет – просила Мила.

– Ну ты не задерживайся. Он же волнуется.
– Да я не долго. Ты только прикрой меня.
– Ладно.
На следующий день Полина пошла в гости к Миле. Она

переживала за  нее. Встретил Михаил, муж Милы. Рыжий
верзила с недовольной физиономией. Было странно, что он
доверял Полине. Казалось, он не доверял самому себе. Кив-
ком головы разрешил войти.

–  Ну вы и  зажгли вчера. Что на  тебя нашло? Ты  же
не пьешь. Милка вчера в дрова бухая пришла. А еще на нас,
мужиков наезжаете – бубнил Михаил, усаживаясь в кресло
напротив телевизора. "Да» – отметила Полина про себя -"
Мила врет мастерски. Даже пьяная не отошла от первона-
чальной отмазки».

– Ну что вы там, богатеи – эксплуататоры? Как там фир-
ма? Процветает? – язвительно спросил Михаил.



 
 
 

– Да так, работаем, стараемся.
– Ну-ну. Не с того бока богатеть надо. Вы вот как? Доро-

гие товары предлагаете людям. Многим людям. А покупают
мало. Один из десяти купят, вы и радуетесь. Надо дешевые
товары продавать. Для всех. Быстрей навар будет.

– Ну знаешь, такой товар приятней продавать, чем дешев-
ку… – начала Полина.

– Да на хрен это приятное. Вам с ним спать что ли? – За-
велся Михаил. – Ходите, как дуры, друг у друга деньги зани-
маете. Вкладываете куда-то. Надо деньги давать и занимать
под проценты. Во первых на этом тоже на варишься, во вто-
рых хорошо подумаешь, стоит ли занимать.

– Родной подруге проценты начислять? Ты че? – Выкатила
глаза Полина.

– Да, милая моя. Это бизнес, это деньги. По деловому на-
до, а не так как вы. Никогда не раскрутитесь.

– Ладно, пошли – увлекла Полину на кухню Мила.
– Его послушаешь, можно подумать, что мы как сыр в мас-

ле катаемся. Подпольный миллионер. Он лучше всех знает,
как разбогатеть, да как страной управлять, лежа на диване.
Копейки зарабатывает, а потом с меня за каждую мелочь от-
чет требует – жаловалась Мила.

– Ну что ж, ты как-то научилась это терпеть. Как-то с этим
жить.

– Сама не знаю, как я с ним столько лет живу. Чуть что –
орет. Затиранил совсем. Вот мне и надо как-то отвлекаться –



 
 
 

как будто оправдывалась Мила.
– Ты обещала объявления о нашем мероприятии раскле-

ить – сменила тему Мила.
– Да, я задание выполнила. Объявления расклеила и всем

кого видела сказала. Многие придут. Сама готовлюсь. Со-
чинила несколько стихотворений. Ты знаешь, я зарегистри-
ровалась на поэтическом сайте и теперь публикую там свои
стихи.

– Вот это я понимаю. Какая умница!
– Это благодаря тебе. Это ты научила меня не сдаваться

и идти к своей мечте. Благодаря нашим презентациям, где я
решилась читать свои стихи. Ты знаешь, наш офис для ме-
ня отдушина. Мне так интересно, так приятно. Я жду новые
мероприятия, когда я снова смогу прийти туда. Ты всколых-
нула наш город, где никогда и ничего не происходило.

– Наверное это так. Я хочу, что бы в нашем городе заки-
пела жизнь, что бы люди задумались, что есть что-то еще.

– Мы очень постараемся. – Сверкнула глазами Мила.
На следующий день в офисе была назначена большая пре-

зентация. Полина пришла заранее.
– Ты почему держишь рядом эту шлюху? – Встретила под-

жидавшая ее у офиса раздраженная женщина.
– Что за шлюха?
– Милка. Ты че, не знаешь? Спит со всеми. В прошлом

году с моим мужем, а теперь вот и до сына добралась.
– Я вас умоляю – недоверчиво начала Полина. В это бы-



 
 
 

ло трудно поверить, так как ее муж был стар и болен. Сын,
конечно яркий и видный мужик сорока лет. Но Мила была
замужем. И ее измены мужу о которых все судачили, каза-
лись Полине сплетней. Мила кокетливая и шустрая, меня-
ет наряды несколько раз на день. Возможно люди и строят
свои невообразимые фантазии. И Полина встала на защиту
Милы, не забывая о склочном характере своей собеседницы.
Она ласково посмотрела, пропустила впереди себя в офис,
лихорадочно соображая, как сгладить эти острые углы.

–  Не  думайте вы так. Мила не  плохая. Она прекрасно
здесь работает. Проводит такие интересные презентации,
в стихах. Останьтесь и вы в этом убедитесь. Через час у нас
презентация. Она очень сильно мне помогает.

– И бегает за мужиками. – Тем же тоном продолжила жа-
лобщица.

Полина расхохоталась.
– Зачем ей это? У нее муж есть.
– Вот именно. Гулящая баба. А ты всю жизнь была наив-

ная. Уже пора проснуться, тебе же не пятнадцать лет. – по-
чти с жалостью смотрела на Полину женщина.

– Я боюсь, что ее Мишка набьет морду моему сыну из-за
этой шалавы.

– Да не было ничего. Она бы мне рассказала. Мы часто
по душам беседуем.

– А я с сыном беседовала и он мне все рассказал.
– Как? – отпрянула Полина в удивлении. "Вот это новость.



 
 
 

Взрослый дядька рассказывает о своих похождениях маме,
а та бежит разбираться» – подумала Полина. Пришла Ми-
ла. Увидев посетительницу она побледнела, но справившись
с собой, поздоровалась. Та, в  свою очередь, поджала губы
и уставилась на свои туфли. Один за другим пришли 15 го-
стей и презентация началась. Мила, как всегда, начала сти-
хами собственного сочинения. Женщина извинилась и по-
пятилась к выходу. Презентация удалась на славу. Когда все
разошлись, Полина рассказала об инциденте Миле.

– Что? Кошмар! Она пришла меня позорить.
– Что же было на самом деле?
– Ее сын ко мне приставал, но ничего не было. Я не изме-

няю мужу – неуверенно начала она. – Муж ее мне тоже про-
ходу не дает, старый козел. А я виновата. Вот как жить? –
Прятала глаза Мила.

– Ну все, все. Не волнуйся. Я постаралась ее успокоить.
Но я о ее сыне была лучшего мнения. Вроде нормальный му-
жик, а занимается наговорами.

– Да. Знаешь сейчас мужики хуже баб. Видишь, не дала
ему, он вот так отомстил. Сволочь.

– Ты бы с ним поговорила. Что ж он так делает. Давай я
поговорю.

– Да еще чего. Унижаться. Еще мать узнает, драться при-
бежит. Ты же знаешь, что это за человек. Жуткая семейка.

– Привет – грустно сказала по телефону София. – Я в Ры-



 
 
 

здвянске.
– Что за новость? Насколько я знаю, ты там работаешь –

ответила Полина.
– Я уехала насовсем. Буду здесь жить и работать.
– Вот это уже интересно. Можно подробней. – Подскочила

на стуле Полина.
–  Да замучилась совсем. Ушла я от  Тимофея. Работать

не дает. Каждый день скандалы. Да и на дорогу много денег
уходит. Буду на месте и жить, и работать. Уехала тайком, его
трубку не беру. Не могу больше.

– Где ты там будешь? Дети с тобой?
– Конечно. Куда я без них. Фрида помогла квартиру не до-

рого снять. Помогла продуктами на первое время.
– Ну смотри. Конечно это ужас. Я могу тебя понять и, ты

знаешь, я всегда на твоей стороне.
Работа не клеилась. Встреч было много, но договора не за-

ключались. Тимофей обшарил весь город и нашел Софию.
Весь месяц он добивался ее снова. Они снова стали жить
вместе.

– Скоро конец месяца, а от вас не поступают новые до-
говора. В чем дело? Вам нужно будет приехать к нам. Мы
устроим для вас обучение. Видимо у вас недостаточно зна-
ний. Иванна Константиновна уехала за границу и это время
вести вас буду я – бархатным голосом нараспев отдавала ука-
зания Агния Игоревна.

– Конечно мы приедем. Очень стараемся, но ничего не по-



 
 
 

лучается, мы уже замучились – сквозь слезы жаловалась По-
лина.

– Да, вам надо почаще бывать у нас. Мы вас от мотивиру-
ем, поднимем вам дух, подскажем, как надо разговаривать
с людьми, научим как приглашать на встречи. Иванна Кон-
стантиновна что – то с вами не доработала.

– Какая она необыкновенная – восхищалась София. – Та-
кая классная. Мне она больше, чем Иванна нравится. Она
не так напрягает, более профессиональна. Когда я ее увиде-
ла, подумала о том, какой высоты этот человек, как же здо-
рово с ней дружить. А теперь она сама нам звонит, интере-
суется нами, помогает нам.

–  Да, конечно, она чудо и  большая умница. Но  Иванна
очень много для нас сделала и я всегда буду ей благодарна.

Сестры часто стали приезжать в региональный офис на са-
мые разные семинары и обучения. И по косметике, о пра-
вилах успешных продаж, о правилах здорового образа жиз-
ни и даже об этикете. Собирались директора и менеджеры
из нескольких регионов. Делились опытом и успехами.

– Пожалуйста, приглашайте нас чаще – выразила пожела-
ние Эсма Мамедова из Горного района.

– Мы от вас приезжаем, мотивация зашкаливает, букваль-
но горы ворочаем. А чуть позже уже сидим, не знаем, как
работать.

Эсма была низенькой, полноватой, жгучей красавицей. Ее
офис гремел, она привозила пачку договоров и очень много



 
 
 

денег. Полина всегда удивлялась такой продуктивной работе
Эсмы. У нее и сотрудников было много. Полина старалась
от нее набраться опыта и профессионализма. Они симпати-
зировали друг другу и всегда садились рядом. Полине каза-
лись эти встречи очень важны. Периодически у нее отказы-
вали ноги, но сквозь острую боль она ехала туда. Ей помога-
ли обезболивающие уколы, которые она брала с собой. С вы-
сокой температурой она тоже ехала.

– Полина такая приветливая, как человек умудряется все-
гда улыбаться. Ты меня удивляешь. – Восхитилась торговый
директор из Моздока.

– Это прекрасная способность. Такие люди быстрей доби-
ваются успеха, но вот вы, Полина очень много разговаривае-
те. Научитесь говорить сжато, по существу. Ваши подробно-
сти никому не нужны, поверьте. – Миролюбиво попросила
Агния Игоревна.

– Хорошо, я учту ваши пожелания.
– Через неделю едем на побережье, в Анапу. Остановимся

в самом шикарном отеле и будем праздновать день рожде-
ние нашей не сравненной госпожи Нормы Войциховой. Бу-
дет также проходить семинар, совещание и обучение на выс-
шем уровне. – Пророкотал Лев Сергеевич. Это был очень вы-
сокий, стройный человек с проседью в темных волосах. Ум-
ные, проницательные глаза казалось бы смотрели насквозь.
Он мало и тихо говорил, приходилось прислушиваться, и то
многое ускользало. А переспросить никто не решался.



 
 
 

– Ты там никому ничего не рассказывай, а  то слишком
открытая, ляпнешь чего не надо. Помалкивай больше и слу-
шай. – Наставляла Иванна. – Подставят запросто.

Февраль в Анапе был очень теплым. Соленый воздух при-
ятно будоражил. Полина трепетала от предчувствия чего-то
значительного и грандиозного. В огромном шикарном отеле
было все. И номера, ресторан, бассейн, сауна, конференц –
зал. Можно было оттуда вообще не выходить. Все чество-
вали и  пели дифирамбы Норме Войциховой. Она утопала
в этой славе и бесконечных комплиментах. Все что-то дари-
ли, обнимали, аплодировали каждому ее слову. Беспредель-
ное почтение и любовь принимала эта маленькая женщина
с ослепительной улыбкой. При этом глаза оставались холод-
ными и жесткими. Это сбивало Полину с толку. Говорили,
что она обладает даром ясновидения и гипноза, лечит людей
и снимает головную боль. Действительно, она время от вре-
мени водила руками вокруг какого- то человека или уклады-
вала ему на голову свои красивые руки. Лев Сергеевич что-
то говорил ей показывая в сторону Полины. Она согласно
кивала и буравила ее цепкими глазами. Программа семина-
ра как всегда насыщенна и интересна. Все делились идеями,
своими достижениями. Демонстрировали новые возможно-
сти продукции фирмы" Зодох». Присутствовали 47 торго-
вых директоров различных офисов по всей России. На рос-
кошном банкете давали концерт детский хореографический
коллектив. Протяжно играли на дудаке и потешный певец



 
 
 

безуспешно пытался петь оперные арии. На совещании отчи-
тывались о проделанной работе и выражали пожелания для
улучшения работы. Полина ловила и записывала каждое сло-
во, которое казалось наиболее значимым.

– Вы, госпожа Норма нам как мамочка. Мы каждому сло-
ву внимаем и выполняем немедленно. Если бы не вы, мы бы
не  имели такую прекрасную жизнь как в  нашей любимой
фирме. – Льстиво басила Иванна.

– Ну ты чого ишо скажишь, госпожа Темнова? – На лома-
ном русском парировала Норма.

Многие подходили, знакомились с  Полиной. Бумажник
ломился от визиток.

– Ты новенькая? Я тебя раньше не видела. Совсем моло-
денькая. Не волнуйся, скоро ты все поймешь, во все вник-
нешь. – Трещала торговый директор из Волгограда.

– Не такая уж и молодая. Мне 40 лет – обиделась Полина.
– Да этого быть не может. Я думала, что тебе и 25 – ти нет.

Что делаешь, чтобы так выглядеть? Неужели наша косметика
и правда творит чудеса.

– Какая у  тебя красивая новая сотрудница, Левушка! –
царственно произнесла холенная начальница из Тольятти.

– Она и красивая, и лучшая. – Довольно приосанился Лев
Сергеевич. – И ты у меня лучшая.

Впечатленная, Полина отошла в  сторону и  набрала Со-
фию.

– Ты представляешь, Лев Сергеевич назвал меня лучшей.



 
 
 

Это значит, что он в меня верит. София, у нас все получит-
ся – жарко шептала в трубку Полина.

– Да ты что? Неужели нас Бог услышал – торжествовала
София.

Поднялись с Эсмой в номер отдохнуть и переварить ин-
формацию.

– У меня в офисе участились кражи. Коробка с фарфо-
ром пропала. Не хочу на своих грешить, но что-то надо де-
лать – закуривала Эсма. – Руководству не рассказываю, они
думают я транжира. Спрашивают, куда я ежемесячную зар-
плату в размере ста тысяч деваю. У меня ничего нет, малень-
кая квартира. Автомобиля нет. А я этой зарплаты не вижу,
все время куда-то вкладываю, за что-то проплачиваю. Вот
теперь эта коробка с  фарфором. Если не  найду, придется
за свой счет покупать и отдавать клиенту. Кредитов набрала,
у меня в офисе шикарная выставка. Мне же ее никто не дал, я
ее сама купила. А теперь то того не досчитываюсь, то друго-
го. Наверное придется видеокамеру устанавливать – горест-
но рассуждала Эсма. – Спасибо руководство у нас понятли-
вое. Агния Игоревна и Лев Сергеевич – золотые люди.

На следующий день довольные, вооруженные новыми зна-
ниями и умениями возвращались домой.

–  Эта Норма такая необычная. Я таких людей никогда
не видела – делилась впечатлениями Полина.

– Да тварь настоящая. Ведьма чертова – прошипела Иван-
на. – Из-за нее в компании всякая фигня творится. Ты уже



 
 
 

начинай в людях разбираться, а то слишком наивная. Ниче-
го, я тебя этому научу. Люди – звери, сожрут такую как ты
и не подавятся.

–  Да, ужасная женщина. Ее вообще никто в  компании
не  уважает и  не  любит. Самодурка.  – Подтвердила Агния
Игоревна.

Реальность для Полины смешалась и съехала куда-то на-
бекрень. Может Анапа приснилась? И все, что она там ви-
дела? Но она уже привыкла верить Иванне и она согласно
закивала. Помахав им прекрасной, ухоженной рукой с кра-
сивым перстнем и послав воздушный поцелуй Агния Иго-
ревна удалилась. В шикарном офисе Иванны, Полина удоб-
но расположилась на белом кожаном диване, напротив в та-
ком же кресле расслабилась хозяйка офиса. Они пили крас-
ное вино в красивых высоких бокалах. Полине нравилась эта
обстановка и доверительные беседы, когда Иванна вальяж-
но рассказывала истории из ее жизни, о компании «Зодох»,
«Amway», «Oriflame» в которых она работала, ведь богатые
строят сети.

– И все же правда, что тут можно заработать? Пока я вся
в кредитах и долгах.

– Милая моя, все правильно. Сначала ты вкладываешь,
потом берешь прибыль. Здесь очень хорошо зарабатывают.
Рита Шахова, Рома Мирова. Помнишь, красивая такая в го-
лубом платке? Очень крутые директора. Разбогатели именно
здесь, а были воспитатель и нянечка в садике. А Эсма Ма-



 
 
 

медова, ты с ней сдружилась, я заметила. Самое мало – сто
тысяч получает.

– Она говорит, что все время вкладывает. Ни машины, ни-
чего существенного нет, одни долги.

– Да брешет. Тут все брешут. Не верь никому.
Пытливо посмотрев на Полину долгим взглядом Иванна

продолжила.
– Я буду уходить из «Зодох». Все что могла я здесь зара-

ботала. В фирме непонятно что творится. Скоро ее вконец
растащат. У меня звериное чутье. Верь мне. Будущее за «Ас-
масс». Это биодобавки. Это что-то с чем-то. Ты не представ-
ляешь, что я нашла. Сегодня ты остаешься у меня, а завтра
мы идем на презентацию этой фирмы. Это капсулы здоро-
вья. Они полностью возвращают людям радость жизни. Он-
кология проходит. И заработок очень приличный. Сразу бе-
ри паспорт, подписываю тебя под себя. Деньги тоже бери.
Выкупишь пару коробок этих волшебных капсул и за работу.

– Но у меня нет денег сейчас – Полине стало не хорошо.
– Ладно, в следующий приезд привезешь 10000 рублей.

Или мне на карточку скинь, я подготовлю тебе коробки, чтоб
не ждать следующей машины. Ты что? Тут и думать нечего.
Очень стоящее дело.

Презентация в «Ас-масс» очень походила на презентацию
в «Зодох». Оратор знакомил с маркетинг планом, называл
сроки, в которые можно здесь разбогатеть. Озвучивал свою
высокую зарплату с неизменной фразой: «Смог я сможете



 
 
 

и вы». Упоминал опыт Киосаки, попутно хаял другие фир-
мы, в то числе и «Зодох». Это оттолкнуло Полину, она мягко
сделала замечание по этому поводу и мечтала смыться отсю-
да как можно быстрее.

Иванна активно строила структуру здесь. Всем своим со-
трудникам в «Зодох» предложила перейти в «Ас-масс». Она
была очень настойчива и просто требовала от всех устроить
ей презентацию в своих городах. Каждый придумал свою от-
говорку, а Полина, как верный человек Иванны обошла сво-
их клиентов с  капсулами и брошюрами. Никто не  захотел
ими воспользоваться. Она требовала собрать людей, органи-
зовать встречу, но Полина видела реакцию людей и пони-
мала, что Иванна «гонит коней». И что ей уже, по большо-
му счету плевать на всех, и на Полину тоже. Агния Игорев-
на позвонила Полине и предупредила, что Норма запретила
работать в других фирмах. Вплоть до увольнения. Полина
это честно передала Иванне. Та рвала и метала. Поссорилась
со всеми и перестала посещать собрания в «Зодох».

– Одна ты человек из всей этой братии. О чем ты дума-
ешь? Тебе нужны эти капсулы, у тебя больные ноги. Надо
вкладывать в здоровье – уговаривала она Полину.

– У меня не получается. Все деньги платежи забирают.
Оплата офиса. Еле до конца месяца натягиваю.

– А тем временем все больше разрушается твое здоровье.
Обдумай хорошо и выделяй на капсулы. Обязательно.



 
 
 

 
Глава 4

 
Опершись о перила балкона Полина и Ульяна молча смот-

рели на распростертый перед ними океан. Они были каждый
в своих мыслях.

–  Пойдем, узнаем где можно посидеть, кофе попить  –
предложила Полина. Они вошли в сияющую залу и краси-
вый официант подскочил в ответ на ее взгляд.

– Нам нужно тихое место, где можно выпить кофе.
– Конечно, следуйте за мной.
Он привел на  террасу, увитую плющом. Сестры сели

на мягкие кресла за стеклянный столик. Тут же принесли ко-
фе. Бархатно струилась песня Хулио Иглесиаса.

– А давай закажем тортик, что бы было много крема – под-
мигнула Полина. – Как мы любим, появится София и при-
дется с ней сухарики да сушки жевать.

– А давай – заулыбалась Ульяна.
Им было приятно и спокойно. Тихо любовались окрест-

ностями, которые открывались с этого места. За спиной По-
лина почувствовала знакомое движение. Она наизусть знала
эти шаги, этот запах.
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